O‘ZBEKISTON RESPUBLIKASI
QISHLOQ VA SUV XO‘JALIGI VAZIRLIGI

TOSHKENT IRRIGATSIYA VA MELIORATSIYA
INSTITUTI

G*.D.DUSMURATOV
S.S.ISMAILOVA

LIZING ASOSLARI

O‘quv go‘llana

TOSHKENT - 2016



G D.DUSMURATOV, S.S.ISMAILOVA. Lizing asoslari. O‘quv
go‘llanma. - Toshkent, 2016 y. 160 bet.

Ushbu o‘quv go‘llanamada bozor munosabatlariga o‘tish sharoitlarida
lizing faoliyatini tashkil etish bilan bog‘lig bo‘lgan masalalarning batafsil
ifodalanishini o‘z ichiga kiritgan. Lizing rivojlanishining afzalliklari, ahamiyati
va samaradorligi, turlari, soligga tortish masalalari, tashkiliy va boshqgarish
shakllari, lizing munosabatlarni respublikada rivojlanish holati va kabi dolzarb
muammolar batafsil bayon etilgan.

Mazkur o‘quv go‘llanma bakalavriatning “Igtisodiyot”, “Menejment” va
“Buxgalteriya hisodi va audit” ta’lim yo‘nalishlari talabalari uchun
mo‘ljallangan.

O‘quv qo‘llana QXA-2-030-2015. «Qishlog va suv xo‘jaligida lizing
faoliyatini rivojlantirishning tashkiliy-igtisodiy mexanizmini takomillashtirish
bo‘yicha taklif va tavsiyalar ishlab chiqish» mavzusidagi 2015-2017 vyillarga
mo‘ljallangan davlat granti loyihasi doirasida tayyorlandi.

Ma’sul muharrir: Nigmadjanov U.X. — Toshkent irrigatsiya
va melioratsiya instituti “lgtisodiy nazariya
asoslari” kafedrasi professori, igtisod
fanlari doktori

Tagrizchilar: Toshboyev A.J. — Toshkent Davlat agrar
universiteti “Qishloq xo’jaligi igtisodiyoti”
kafedrasi mudiri, igtisod fanlari nomzodi,
dotsent

Shafkarov B.X. — Toshkent irrigatsiya va
melioratsiya instituti “Suv xo’jaligida
menejment” kafedrasi mudiri, igtisod
fanlari nomzodi, dotsent

Ushbu o‘quv qo‘llanma Toshkent irrigatsiya va melioratsiya instituti ilmiy
— uslubiy Kengashining 2016 yilda bo‘lib o‘tgan sonli
majlisida ko‘rib chiqildi va chop etishga tavsiya etildi.

© Toshkent irrigatsiya va melioratsiya instituti, 2016 yil.



KIRI1SH

Fanni  o‘rganish  dolzarbligi. Bozor iqtisodiyotiga  o‘tishda
O<zbekistonning sanoat korxonalari oldida bir gator muammolar vujudga keldi.
Bu muammolar ichida ragobatchilik o‘sib borayotgan sharoitlarga moslashish,
ishlab chigarilayotgan mahsulotlar narxining yuqoriligi sababli sotuv bozorining
gisqarishi, to‘lovlar bilan bog‘lig muammolar, xom-ashyo va materiallar
yetkazib beruvchi ta’minotchilarni izlab topishdagi qiyinchiliklar hamda
moliyaviy resurslarning cheklanganligi eng asosiylari hisoblanadi. Hozirgi
paytda korxonalar o‘z o‘rnini yo‘gotmaslik uchun bir gator xususiyatlarga —
moslashuvchanlikka, raqobatbardosh mahsulot ishlab chigarishga, ishlab
chigarilayotgan tovar assortimentini tez o‘zgartira olish xususiyatiga ega bo‘lishi
lozim. Buning uchun korxonalar zamonaviy ishlab chigarish vositalariga ega
bo‘lishlari zarur, bu esa katta migdorda investitsiyalar jalb etishni talab giladi.
Yuzaga kelgan vaziyatda respublikamiz uchun an’anaviy bo‘lmagan yangi
investitsiya manbalarini izlab topish zarur. Oxirgi yillar mobaynida asosiy ishlab
chigarish fondlarini sotishning asosiy shakllariga mugobil sifatida lizing
faoliyati namoyon bo‘lmogda. U tadbirkorlikda yangi, yanada kuchli
motivatsion stimullarni yaratadi, ishlab chigarishga yangi texnikalarni Kiritishni
tezlashtirishga ko‘maklashadi.

Lizing nafagat bizning mamlakatimizda, balki butun dunyoda ham
tadbirkorlik faoliyatining eng yosh turlaridan biri hisoblanadi. Lizing XX
asrning 50 - yillarida AQSHda paydo bo‘lib, 60 - yillarning boshidayoq butun
Yevropada keng targala boshladi hamda mablag‘larni asbob-uskunalarga
investitsiya gilishning eng samarali va ishonchli usuli sifatida tan olindi. AQSH
va Gearbiy Yevropada lizingning bunday jadal sur’atlarda rivojlanishida
davlatning roli kattadir. Davlat sezilarli soliq imtiyozlari, amortizatsiya va kredit
imtiyozlarini tagdim etish yo‘li bilan lizingning rivojlanishi uchun qulay
sharoitlar yaratib berdi.

O<zbekistonda lizing rivojlanishning dastlabki bosgichida bo‘lsada, yaqin
kelajakda uning nafagat o‘z imkoniyatlariga tayangan holda, balki davlatning
go‘llab-quvvatlashi yordamida jadal sur’atlar bilan rivojlanishi kutilmoqda.
Mamlakatimizda olib borilayotgan iqgtisodiy islohotlar natijasida 2006 - yilda
igtisodiy islohotlarning eng muhim ustuvor masalasi — bozor islohotlarni
chuqurlashtirishi va igtisodiyotni yanada erkinlashtrishdan iborat!. O¢zbekiston

1 Kapumor U.A., “bu3HuHT OOm MakcaJuMU3 - XaMHUATHH JEMOKPATIANITHPHIN Ba SHTHIAII, MaMJIAKATHU
MOJICpPHU3AIMS Ba UCIOX 3TUnup”’. Y30ekuctoHn Pecnyonukacu Tlpesuaertuauar Onuit Maxmic KOHYHYHITHK
nanaracu Ba CEeHaTHHHUHT KYIIMa MayKJIMCHAAru Mabpy3acu // Xank cy3u, 2005, 29 suBapp, 20 coH.
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Respublikasi Prezidenti I. Karimov ta’kidlab ko‘rsatganidek, “Bugun biz uchun
g‘oyat zarur bo‘lgan investitsiyalar ogimi kuchayishiga, qishlog xo‘jaligi
texnikasini, transport va samolyotlar parkini yangilashda lizing amaliy vosita
bo‘lib xizmat gilishi zarur”.?

Fan bo‘yicha o‘quv adabiyotlarning qiyosiy tahlili. Hozirgi davrda
lizingdan foydalanish nazariyasi va amaliyoti sohasida mamlakatimizdagi va
chet ellik olimlar tomonidan muhim tadgigotlar amalga oshirilgan. Richard
Breyli, V. Xoyer, K.I. Shpittler kabi chet ellik igtisodchilarning asarlarida
nazariy-metodologik muammolar tadgiq etilgan. Rossiyalik mutaxassislardan
V.D. Gazman, V.A. Goremikin, E.V. Kabatova, M.l. Leshenko va boshqalar
lizing nazariyasini rivojlantirishga katta hissa qo‘shdilar. Lizing va undan
foydalanish amaliyotining ayrim masalalari respublikamiz iqtisodchi olimlari
M.l. Yo‘ldashev, A. Ma’murov, O. Sobirov, D.G*. G‘ozibekovlarning ilmiy
ishlarida yoritilgan.

V.D. Gazman tomonidan 2006 - yilda tayyorlangan “Lizing” nomli
darslikda lizingning paydo bo‘lish tarixi, lizing biznesning igtisodiy va huquqiy
asoslari, lizing jarayonini texnologiyasi va asosi, lizing faoliyatining asosiy
hujjatlari tahlili kabi dolzarb muammolar batafsil bayon etilgan. Ushbu darslikda
lizing munosabatlarini davlat tomonidan rivojlantirishi, lizing faoliyatini
sug‘urtalash va lizing bo‘yicha imtiyozlar va preferensiyalar qo‘llanishi
ko‘rsatilgan.

D.G*. G‘ozibekov, O.SH. Sabirov, A.G. Mo‘minov, O.M. Kuljonov
tomonidan 2004 - vyilda tayyorlangan “Lizing munosabatlari nazariyasi va
amaliyoti” nomli o‘quv qo‘llanmada lizing munosabatlari ilg‘or mamlakatlar
tajribasi, lizing munosabatlarining nazariy asoslari, investitsion loyihalarini
moliyalashtirishda lizing samarasini aniglash, lizing shartnomalarni tuzish va
lizing to‘lovlarini hisoblash, lizingning buxgalteriya hisobi kabi masalalar
ko‘rsatilgan. O‘quv go‘llanmada Oc¢zbekistonda lizing munosabatlari
rivojlantirish va kengaytirish masalalari, kichik biznes va tadbirkorlar faoliyatini
moliyalashtirishda lizingi go‘llash imkoniyatlari ham yoritib berilgan.

V.A. Goremikin tomonidan 2003 - yilda tayyorlangan “Lizing” nomli
darslikda Rossiyani gonunlar va normativ hujjatlariga asoslangan holda muallif
tomonidan tuzilgan algoritm-chizmalar bilan lizing biznesini iqgtisodiy va
huqugiy asoslari, lizing bitimlarini amaliy amalga oshirish igtisodiy

2 Kapumo M.A. VIKTHCOAMETHU SPKMHJIAIITHPUILI BAa UCIOXOTIAPHU YyKypJIAITHPULI — OWU3HHHL
acocuii Bazuamus. - T.: Y30ekucrosn, 2000, 399-0.
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texnologiyasi, lizing kompaniyalarni tuzish jarayoni, lizing loyihalarni tanlash
va baholash mexanizmi kabi dolzarb muammolar batafsil bayon etilgan.

Mualliflar tomonidan tayyorlangan o‘quv qo‘llana namunaviy o‘quv
dasturi asosida yozildi. O‘quv qo‘llanadagi nazariy xulosalar bevosita amaliyot
bilan bog‘lig holda yoritishga harakat gilindi.



I bob. LIZINGNING NAZARIY ASOSLARI
1.1. Lizingning ta’rifi va mohiyati

Dunyoning ko‘plab mamlakatlarida lizingdan keng foydalanilib, u
tadbirkorlik faoliyatini tashkil etishning eng maqgsadga muvofig usullaridan
hisoblanadi. O‘zbekistonda esa ma’lum bir xatti-harakatlarga garamay, lizing
rivojlanishining shakl va yo‘llari endi belgilanmoqda.

Biroq iqgtisodiyot ingirozga uchragan, ko‘plab korxonalar yirik moliyaviy
vositalarni ishlab chigarishni intensifikatsiyalash va texnikalarni yangilashga
kirita olmayotgan bir holat ishlab chigarish sohasini rivojlantirish va
mamlakatdagi barcha mulkchilik shaklidagi, birinchi navbatda innovatsion
tadbirkorlik bilan band bo‘lgan ishlab chigaruvchilarni go‘llab-quvvatlash uchun
katta migdordagi mablag‘larni, jumladan xususiy investitsiyalarni jalb gilishga
imkon beruvchi lizingning rolini oshirish zaruratini talab giladi.

Istalgan tarmoqda lizing tadbirkorligining muvaffagiyatga erishishi ko‘p
jihatdan uning mazmuni va o‘ziga xo0s xususiyatlarini yaxshi bilish hamda ushbu
mexanizmdan unumli foydalanishga bog‘lig bo‘ladi. Shu munosabat bilan
lizingning mohiyati, uning tabiati va salohiyati, vazifalari va tashkiliy shakllari
nimadan iborat ekanligini aniglash dolzarb ahamiyat kasb etadi.

Hozirgi paytda xorijiy mamlakatlarda “lizing” tushunchasining yagona
talgini mavjud emas. Kimdir lizingni kreditlashning o‘ziga xos shakli deb
tasavvur gilsa, boshgalar uni uzog muddatli ijaraga o‘xshatadilar. Ba’zilar
lizingni ishlab chigarish vositalari oldi-sotdisining yashirin usuli deb garasa,
boshga birov lizingni o‘zgalar mulkini ishonch qog‘ozi beruvchining topshirig‘i
bo‘yicha boshgarish bilan bog‘laydilar. *

Lizing atamasining hozirgi talgini Aristotelning (“Ritorika” asaridagi)
so‘zlariga borib tagaladi. Unda aytilishicha boylik bu mulkka xususiy mulk
sifatida egalik gilish emas, balki undan (mulkdan) ogilona foydalanishdir. Bu
fikr lizingning mohiyati juda aniq izohlaydi: foyda olish uchun ishlab chigarish
vositalari yoki boshga turdagi mulkka ega bo‘lish shart emas, undan foydalanish
va daromad olishning o‘zigina yetarlidir.! “Lizing” tushunchasi “mulk’ni egalik
gilish huqugi va foydalanish huqugiga tagsimlashga asoslanadi.?

O‘zbek tilida lizing atamasiga aynan mos keluvchi so‘z mavjud emas.
Semantika (so‘zning ma’no jihatidan) nuqtai nazaridan bu atamaga ko‘proq ijara

! Topembikun B.A. OCHOBBI TEXHOJIOTHH JTU3HHTOBLIX oneparmii - M.: THOPA-M, 2000, 25 c.
!Tazman B.JI. “JIuzunr. Teopust u nmpaktuka - M.: ®onx “TlpaoBas kynbrypa”, 2000, 10 C.
2 Jlemenxo M.U. “OcHoBsl mu3unra” - M.: ®unHancs! u craructuka, 2001, 37 C.
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va ijaraga berish so‘zlari to‘g‘ri keladi. Shu sababli, kop hollarda lizing atamasi
turli texnika vositalari, binolar va ishlab chigarishga mo‘ljallangan inshootlarni
uzoq muddatli ijaraga berish sifatida talgin qilinadi. ljaraga berish uch
tomonlama bitim doirasida amalga oshirilib, unda moliyalashtiruvchi lizing
kompaniyasi (lizing beruvchi) mulkni mulk ishlab chigaruvchidan (mulk
egasidan) mijozning (lizing oluvchining) tanlovi asosida sotib oladi va uni
mijozga ijaraga beradi, bunda egalik huquqi lizing kompaniyasida (lizing
beruvchida) qoladi. Lizing qatnashchilari o‘rtasida yuzaga keluvchi
munosabatlar bir nechta shartnomalarning mavjudligini asoslab beradi, bu esa
lizing operatsiyalarining alohida elementlariga yangicha xislatlar taqdim etadi va
ularni  bir-biri  bilan chambarchas bog‘laydi. Xususan, asosiy lizing
shartnomasidan tashgari, oldi-sotdi, kredit, kafolat, xizmat ko‘rsatish kabi
boshga shartnomalar ham o‘z o‘rniga ega bo‘ladi.

Lizingga xos xususityalardan biri bu shartnomalarning murakkab tarzda
birlashuvi va bunda yuzaga keluvchi munosabatlarning o‘zaro chambarchas
bog‘lanishidir. Bunda mulkni  vagtinchalik foydalanishga berishdagi
munosabatlar asosiy hisoblanadi. Lizing bitimi va moliyaviy ogimlar sxemasi 1-
chizmada keltirilgan.

Sug’urta
kompaniyasi

l

A 4

Ta’minotchi Lizing beruvchi Lizing oluvchi

T

Bank

moliyaviy ogimlar
mulkiy munosabatlar

1-chizma. Lizing bitimi va moliyaviy ogimlarning umumiy sxemasi.



Mulkiy munosabatlar nugtai nazaridan lizing bitimi o‘zaro bog‘liq bo‘lgan
ikkita tarkibiy gismdan — oldi-sotdi munosabatlari va mulkdan vaqtinchalik
foydalanish bilan bog‘lig munosabatlardan iboratdir.t

Majburiyat huqugi nuqgtai nazaridan bu munosabatlar ikki xil turdagi
shartnomalar — oldi-sotdi va lizing (mulkni vaqgtinchalik foydalanishga berish)
shartnomalari yordamida amalga oshirilishi mumkin. Lizing shartnomasida
sharthoma muddati tugagach mulkni sotish ko‘zda tutilgan bo‘lsa, bu holda
mulkdan vaqtinchalik foydalanish munosabatlari oldi-sotdi munosabatlariga
aylanadi. Fagat bu safar munosabatlar lizing beruvchi va mulkdan foydalanuvchi
o‘rtasida bo‘ladi.

Lizingga xos bo‘lgan jihatlarni ko‘rib chigar ekanmiz, uning murakkab uch
tomonlama asosini ajratib ko‘rsatishimiz mumkin. Igtisodiy mohiyatiga ko‘ra
lizing xuddi kredit bitimlaridagi kabi, mablag‘larni gaytarib olish shartida asosiy
kapitalga kiritishni anglatadi. Boshga tomondan, bitim ishtirokchilari kapitaldan
pul ko‘rinishida emas, balki ishlab chigarish shaklida foydalanadilar, bu esa uni
investitsiyalash bilan yaginlashtiradi. Uchinchidan esa, lizing ijara mexanizmi
bilan chambarchas bog‘ligdir.2 Biroq yugorida sanab o‘tilgan munosabatlarning
lizingga aynan xosligi to‘g‘risida gapirish noto‘g‘ri bo‘lar edi. Chunki ulardan
hech biri alohida ravishda lizingda mulkchilik munosabatlari majmuasini
tartibga sola olmaydi. Ulardan bir vagtning o‘zida foydalanish va ularning
o‘zaro bog‘ligligigina lizingni igtisodiy faoliyatning yangi shakli sifatida yuzaga
keltiradi.

Demak, lizing murakkab tizim bo‘lib, o‘z ichiga investitsiya, kredit va ijara
bitimlari elmentlarini kiritadi. Natijada ishlab chigarish vositalarini ularni sotib
olish va keyinchalik ijaraga berish yo‘li bilan vagtinchalik foydalanishga berish
bilan bog‘lig mulkchilik munosabatlari majmuasi amalga oshiriladi.

Endi lizingga xos bo‘lgan asosiy xususiyatlarni sanab o‘tamiz. Ular
quyidagilardan iborat:

1. Mulk va mulk ishlab chigaruvchi (sotuvchi)ni tanlash hugugiga mulkdan
foydalanuvchi ega.

2. Mulk sotuvchisi mulk lizingga berish uchun sotib olinayotganligini
biladi.

3. Mulk mulkdorga berilmasdan bevosita foydalanuvchiga beriladi va
foydalanuvchi tomonidan ekspluatatsiya gilishga gabul gilinadi.

! Topembikun B.A. JInsuur M.: Tamxkos u K°, 2003, 33 6.
2 Jlemenko M.M. “OcuHoBel nu3unra” M.: “dunancel u ctatuctuka’, 2001, 47 6.



4. Mulkdan foydalanuvchi kamchilik va nugsonlar aniglangan holda oz
e’tirozlarini mulkdorga emas, balki hech ganday shartnoma munosabatlari bilan
bog‘lig bo‘Imagan sotuvchiga bevosita bildiradi.

5. Lizingga beruvchi mulkni o‘zi foydalanish uchun emas, balki uni
vaqtinchalik foydalanishga berish uchun atayin xarid giladi.

6. Lizing shartnomasi amal gilayotgan davr mobaynida mulk lizingga
beruvchining mulki hisoblanadi.

7. Mulk egasiga uni vaqtinchalik foydalanishga berish uchun haq
to‘lanadi.

8. Mulkdan foydalanuvchi muddatidan oldin yoki shartnoma muddati
tugagach uni sotib olish huqugiga ega bo‘ladi.

1.2. Lizing obyektlari va subyektlari

Lizing bitimlarini imzolashda lizing obyektlarini ta’riflash muhim
ahamiyatga egadir. Oc<‘zbekiston Respublikasining “Lizing to‘g‘risida’gi
Qonuniga ko‘ra (3-modda), “tadbirkorlik faoliyati uchun foydalaniladigan
iste’mol gilinmaydigan har ganday ashyolar, shu jumladan korxonalar, mulkiy
komplekslar, binolar, inshootlar, uskunalar, transport vositalari hamda boshqga
ko‘char va ko‘chmas mulk lizing obyekti bo‘lishi mumkin.! Lizingning asosiy
sharti shuki, lizing obyektlaridan fagat tadbirkorlik magsadlarida foydalanish
talab qilinadi. ljaradan fargli ravishda barcha ko‘chmas mulklarning asosi
hisoblanuvchi yer maydonlari va tabiiy komplekslar lizingga berilishi mumkin
emas. Lizingning asosiy shartiga ko‘ra lizing obyektlaridan fagat tadbirkorlik
magsadlaridagina foydalanish mumkin. Lizing obyektlari 2-chizmada aks
ettirilgan.

Ko’char mulk
e transport vositalari; [* ‘

e qurilish texnikasi; Ko’chmas mulk

e aloga vositalari; . _binr(]) vaI

tlar:
o kompyuterlar nshootia
e stanoklar, Lizing e Ishlab chigarish;
mexanizmlar, asbob- obyektlari * savdo;
uskunalar. e maishiy-

‘ kommunal.

A\ 4

2-chizma. Lizing obyektlari.

1 ¥36exucton PecnryGnukacununr “JInsunr Tyrpucuaa” ru KouyHy, 1999 it. 14 anpens, 3-moa
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Klassik lizing subyektlari gatoriga quyidagilarni Kkiritish mumkin (3-
chizma):

e lizing beruvchi (lizing predmeti egasi) - huqugiy shaxs bo‘lib, mulkni
ishlab chigaruvchidan (sotuvchidan) sotib oladi va uni lizing shartnomasi
bo‘yicha lizing oluvchiga beradi;

¢ lizing oluvchi (lizing predmetidan foydalanuvchi) — huquqgiy shaxs yoki
huqugiy shaxs magomiga ega bo‘lmagan holda xususiy tadbirkor sifatida
ro‘yxatdan o‘tgan fugaro bo‘lib, lizing shartnomasi bo‘yicha lizing mulkini
vaqtincha foydalanishga oladi;

e yetkazib beruvchi (ta’minlovchi) — lizing predmetini sotuvchi — huqugiy
yoki jismoniy shaxs bo‘lib, lizing oluvchi tanlagan mulkning egasi hisoblanai va
lizing beruvchi bilan ushbu mulk bo‘yicha oldi-sotdi shartnomasini imzolaydi.

Bozorda lizing beruvchi
sifatida ishtirok

Bozorda mulkni yetkazib
beruvchi sifatida ishtirok

Bozorda lizing oluvchi
sifatida ishtirok

etuvchilar etuvchilar etuvchilar
Moliya kredit muassasalari | Mulk egalari Mahsulot ishlab
chigaruvchi huquqiy
shaxslar

Moliya lizing kompaniyasi

Mulkni ishlab chigaruvchilar

Tadbirkorlar

Ixtisoslashgan lizing | Savdo firmalari
kompaniyasi
Korxonaning shu’ba | Savdo-ta’minot tashkilotlari

bo‘limlari va bo‘linmalari
Tijorat banklari

Davlat organlari va
mahalliy organlar

3-chizma. Lizing subyektlari.!

Bir gator hollarda yirik bitimlar imzolashda ishtirokchilar soni 6-7 taga
yetishi mumkin, chunki bitimda turli xil vositachilar ham ishtirok etadi. Lizing
bitimlarida bitimni moliyalashtiruvchi  brokerlik lizing firmalari, trast
kompaniyalari, moliya kompaniyalari, sug‘urta kompaniyalari hamda xizmat
ko‘rsatuvchi boshqga shaxslar (diler, makler, broker, distribyuter va agentlar)

! Topembikun B.A. OCHOBBI TEXHOJIOTHH JTHU3HHIOBBIX oneparumii -M.: THOPA-M, 2000, 27 c.
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vositachi sifatida ishtirok etishi mumkin. Xalgaro lizingda milliy lizing bozori
subyektlari sifatida chet ellik huquqgiy shaxslar ishtirok etib, ular lizing oluvchi,
lizing beruvchi va ta’minlovchi vazifasini bajarishi mumkin.

1.3. Iqtisodiyotda lizingning asosiy funksiyalari va afzalliklari

Igtisodiy nuqgtai nazardan lizingning uchta muhim funksiyasini ajratib
ko‘rsatish mumkin (4-chizma).

Funksiyalar

Moliyaviy:

-lizing oluvchini zarur ishlab chigarish vositalari narxini to’laligicha bir vagtning
» 0’zida to’lashdan ozod qilish;

-lizing oluvchiga uzoq muddatli kredit berish

Ishlab chiqgarish:

-ishlab chigarish vazifalarini mulkdan vagtinchalik foydalanish hisobiga tezlik
bilan hal qilish;

-moddiy-taxnik ta’minotning samarali usuli;

-FTT va eng yangi texnikalarga ega bo’lish;

-to’liq to’plamli lizing turli xil xizmatlar majmuasi bilan amalgam oshiriladi:
texnik xizmat ko’rsatish, sug’urtalash, xom-ashyo bilan ta’minlash.

Sotish:

-iste’molchilar doirasini kengaytirish;

-yangi sotuv bozorlarini egallash;

- lizing sohasiga u yoki bu mulkni sotib olishga qodir bo’Imaganlarni jalb
qilish;

- yangi tovar yaratish, modifikatsiya.

4-chizma. Lizingning asosiy funksiyalari.

Moliyaviy funksiya tovar ishlab chiqaruvchini zarur bo‘lgan ishlab
chiqarish vositalarining to‘liq qiymatini bir vaqtning o‘zida to‘lashdan ozod
qilish va unga uzoq muddatli kredit berishda namoyon bo‘ladi.

Ishlab chiqarish funksiyasi ishlab chigarishdagi muammolarni mulkdan
vaqtinchalik foydalanish hisobiga hal qilishdan iborat bo‘lib, u yangi texnika
ishlab chigarish va moddiy-texnika ta’minotining samarali usuli hisoblanadi

12



hamda texnik xizmat ko‘rsatish, xom-ashyo va ishchi kuchi bilan ta’minlash
kabi turli xil servis xizmatlari bilan birgalikda amalga oshiriladi.

Sotish funksiyasi o‘z ichiga iste’molchilar doirasi, ya’ni sotuv bozorlarini
egallash, shuningdek, lizing sohasiga u yoki bu mulkni sotib olish imkoniyatiga
ega bo‘lmaganlarni jalb gilishni kiritadi.

Xorijiy mamlakatlar tajribasi va milliy amaliyoti lizingning yana bir
funksiyasini ko‘rsatadi. Bu amortizatsiya va soliq imtiyozlaridan foydalanish
bo‘lib, quyidagi xususiyatlarga ega hisoblanadi:

e Lizing mulki tomonlarning kelishuvi bo‘yicha lizing beruvchi yoki lizing
oluvchining balansida hisobga olinadi;

e Lizing to‘lovi lizing oluvchi ishlab chigarayotgan mahsulot tannarxiga
kiritiladi, bu esa soliqga tortiluvchi foyda migdorini kamaytiradi;

e Jadal amortizatsiya soligga tortiluvchi foyda miqdorini kamaytiradi va
moddiy-texnika bazasini yangilashni tezlashtiradi.

Shu tariga, ushbu funksiya eng muhim ahamiyatga ega bo‘ladi, chunki u
lizing beruvchiga ham, lizing oluvchiga ham imtiyozlar beradi. Xar bir
ishtirokchi uchun lizing quyidagi afzalliklarni beradi:

Lizing oluvchi uchun: texnika ma’naviy eskirayotgan sharoitlarda yangi,
ilg‘or texnikalarga ega bo‘lish uchun yo‘l ochilishi: mulkni sotib olish va
moliyalashtirish masalalarini bir vagtning o‘zida hal qgilish; sotib olinayotgan
mulk giymatini bir vaqgtning o‘zida to‘lashdan ozod etish; lizing shartnomasi
amal gilayotgan muddatga mulk soligidan ozod qilinish; soligga tortiluvchi
foyda miqdorini lizing to‘lovlari summasiga kamaytiradi; asbob-uskunalarning
ma’naviy  eskirish  tavakkalchiligining  pasayishi;  to‘lov  tizimining
moslashuvchanligi; barcha lizing to‘lovlari amalga oshirilgach asbob-
uskunalarga to‘liq egalik qilish.

Lizing beruvchi uchun: ko‘rsatilayotgan xizmat turlarini kengaytirish va
eski mijozlarni saglab qolish; yangi mijozlarni jalb qilish; o‘zlarining bekor
turgan mablag‘laridan samarali foydalanish, shuningdek qo‘shimcha foyda
olish; mijozning to‘lov layoqati yo‘qligi bilan bog‘lig bo‘lgan yo‘qgotishlarning
kamayishi; davlat manfaatlariga rioya gilinishi.

Lizing mulkini sotuvchi uchun: mahsulotni sotish bozorini kengaytirish;
asbob-uskunalar uchun darhol kafolatlangan to‘lovni olish; asbob-uskunalarning
kamchilik va nugsonlarini aniglash magsadida aloga o‘rnatish; mahsulotni
yangilash sur’atlarini tezlashtirish; hisob-kitoblarning qulayligi; yordamchi
asbob-uskunalarga talabning mavjudligi; vaqgtincha foydalanilmayotgan
texnikalardan daromad olish.
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Davlat uchun: investitsiya qo‘yilmalaridan magsadli foydalanish kafolati;
investitsiya siyosatini faollik bilan amalga oshirish; mablag‘larni asosiy
fondlarga an’anaviy moliyalashtirish kanallariga go‘shimcha ravishda Kiritish;
kichik biznes va xususiy tadbirkorlik bilan shug‘ullanuvchi ishlab
chigaruvchilarning  rivojlanishini  ragbatlantirish;  ishlab  chigarishning
rivojlanishiga go‘shimcha ma’muriy organlar yaratmasdan, fagat iqtisodiy
usullar yordamida investitsiyalar Kiritish.

Shu tariga, lizing mulkni ishlab chigaruvchi uchun ham, uni iste’mol
giluvchi uchun ham, investor uchun ham qiziqish uyg‘otadi. Iste’molchi uchun
bu tadbirkorlik faoliyati uchun zarur bo‘lgan mulkni moliyalashtirish vositasi
bo‘lsa, ishlab chigaruvchi uchun sotuv hajmini kengaytirishga imkon beruvchi
go‘shimcha sotish kanali hisoblanadi. Investor uchun esa lizing o‘z pul
mablag‘laridan samarali foydalanish imkonini beruvchi kapital Kiritishning
foydali usulidir.

Lizing to‘g‘risidagi fikrlarning obyektiv bo‘lishi uchun unga xos bo‘lgan
bir gqator kamchiliklarni ham sanab o‘tish lozim bo‘ladi:!

o inflyatsiya tufayli lizing mulkni sotib olish uchun olinuvchi garzga
garaganda gimmatga tushishi mumekin;

e fan-texnika taragqgiyoti natijasida foydalanilayotgan mulk eskiradi,
lizing to‘lovlari esa shartnoma muddati tugaguncha amalga oshiriladi;

¢ lizing oluvchi bankrotga uchragan tagdirda lizing beruvchi shartnomada
ko‘rsatilgan badallarning golgan gismi to‘lanishini talab gilishga haqli emas;

e lizing muddati tugagandan so‘ng lizing oluvchi eskirgan asbob-
uskunalarga ega bo‘ladi.

Shu bilan bir paytda lizingda ijobiy xislatlar salbiy xislatlarga garaganda
ancha ko‘p bo‘lib, aksari mamlakatlarda lizingning rivojlanish tarixi jamiyatning
xo‘jalik hayotida uning katta ahamiyatga ega ekanligini tasdiglaydi.

1.4. Lizing turlari va lizing bitimlarini amalga oshirish mexanizmi

Respublikamizda lizingdan magsadli foydalanishni amaliyotga kiritishni
tashkil etishda uning turlari, shakllari va amalga oshirish usullarini to‘g‘ri
aniglash muhim ahamiyat kasb etadi. Zamonaviy lizing xizmatlari bozori bu
turdagi xizmatlarning turli-tumanligi bilan tavsiflanadi.

Lizing turlari bitimda ishtirok etuvchilarning tarkibi, lizing obyektining
xususiyatlari va ularning amortizatsiya shartlari, tomonlar majburiyatlari hajmi,

! Jlemenxo M.U. “OcHoBsl mu3unra” M.: “@unance! u ctatuctuka”, 2001, 58 c.
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mulkdan foydalanish muddati, bozor sektori, solig imtiyozlari va lizing
to‘lovlari turlariga bog‘lig ravishda turlarga ajratiladi (1-jadval).

Lizing bitimlari muddati, lizing beruvchining majburiyatlari hajmi va lizing
obyektlarining o‘zini goplash darajasiga ko‘ra lizingning ikkita asosiy turi —
moliyaviy va tezkor lizingni ajratib ko‘rsatish mumkin. Lizing rivojlanishning
boshlang‘ich bosgichida turgan O<zbekiston uchun ko‘prog moliyaviy lizing
xarakterlidir. U mulkni uning to‘lig amortizatsiya muddatiga to‘g‘ri keluvchi
uzoq muddatga ijaraga berishni ko‘zda tutadi, ya’ni lizing muddati davomida
mulkning to‘liq giymati to‘lanadi.

1-jadval
Asosiy lizing turlarining tasniflanishi?
Belgilar Tashkil etish shakli
Ishtirokchilar tarkibi Bevosita, bilvosita, gaytma, ta’minotchi lizingi
Lizing obyekti ko‘char va ko‘chmas mulk
Amortizatsiya shartlari To‘lig amortizatsiya, gisman amortizatsiya, jadal
amortizatsiya
Majburiyatlar hajmi Sof, to‘liq va gisman xizmatlar
Bozor sektori Ichki, xalgaro-eksport, import, tranzit
Solig imtiyozlari Haqiqiy, soxta
Bitim muddati Moliyaviy-tagsimlash, guruhli, tezkor
Lizing to‘lovi turlari Pulli, kompensatsion, aralash

Moliyaviy lizing boshga lizing turlaridan o‘ziga xos xususiyatlari bilan
ajralib turadi. Moliyaviy lizingda mulkka xizmat ko‘rsatish va sug‘urtalash
lizing oluvchi tomonidan amalga oshirilishi kozda tutiladi hamda shartnomani
muddatidan avval bekor qilishga yo‘l go‘yilmaydi. Shartnoma muddati
tugagach, foydalanuvchi mulkni sotib olishi, kelishuvni imtiyozli shartlarda
yangilashi yoki munosabatlarni to‘xtatishi mumkin (5-chizma).

Moliyaviy lizing quyidagi turlarga bo‘linadi: ko‘chmas mulk lizingi,
qaytarma lizing, bo‘linma lizing va guruhli (aksiyadorlik) lizing.

Bo‘linma lizing asosiy magsadi bir nechta kredit tashkilotlarini yirik lizing
loyihalarini  moliyalashtirish  uchun birlashtirish hisoblanadi. U lizing
beruvchining bitta yoki bir nechta kreditordan lizing mulkining 80 % qiymati
miqgdorida uzog muddatli garz olishini ko‘zda tutadi. Bunda lizing beruvchi-
qarzdor ssudaning to‘liq va bir vaqtning o‘zida qaytarilishi uchun javobgar

! Jlemenxo M.U. “OcHoBsl mu3unra” M.: “@unance! u ctatuctuka”, 2001, 70 c.
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bo‘lmaydi, chunki ssuda bevosita qarz beruvchi tomonidan lizing to‘lovlari
hisobiga to‘lanadi.

Mulk oldi-sotdisi Mulk ishlab Mulkni I
< chigaruvchi > yetkazish
Mulkni p
tanlash
Lizing beruvchi [ Lizing
]A_ tolovlari \ Lizing oluvchi
Ssuda Lizing /
T shartnomasi v\ Mulkni
Bank sug’urtalash

Ssudani
| gaytarish

5-chizma. Moliyaviy lizing sxemasit

Guruhli (aksiyadorlik) lizingda lizing beruvchi rolini mulkni ishlab
chigaruvchi firmalari bilan banklar (lizing kompaniyalari) kooperatsiyasi
bajaradi. Bu turi ko‘pincha juda gimmat uskunalarni bozorga chigarishda
go‘llanadi. Bunda ishlab chigaruvchilar hamkorlarni izlab topish va lizing
obyektiga texnik xizmat ko‘rsatishni, lizing kompaniyasi esa loyihalarning
tashkiliy gismini ishlab chigishni, ma’muriy masalalarni hal gilishni, maslahat
xizmatlari ko‘rsatishni oz zimmasiga oladi.

Tezkor lizing shartnoma muddati mulkning xizmat qilish muddatidan
kam ekanligi bilan ajralib turadi. Sharthoma amal qilish muddati davomida
lizing beruvchi fagat mulk giymatining bir gisminigina to‘laydi. Bu holda
mulkning goldiq giymati yuqori bo‘ladi va lizing beruvchi ushbu giymatni

! Topembikun B.A. JIuzunr M.: Jlamkos u K°, 2003, 45 c.
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goplash uchun katta tavakkalchilikka uchraydi, chunki u mulkni bir necha bor
foydalanishga topshirishi lozim bo‘ladi.

Lizing ishtirokchilari tarkibi va lizing operatsiyalarini o‘tkazishni tashkil
etishga ko‘ra lizing bevosita, bilvosita, gaytma va ta’minotchi lizingi kabi
turlarga tagsimlanadi.

Bevosita lizingda lizing beruvchi sifatida mulkni ishlab chigaruvchi
korxona ishtirok etadi va o‘z mulkini mustagil ravishda lizing oluvchiga
topshiradi.

Bilvosita lizing mulkni vositachi orgali lizingga berishni ko‘zda tutadi,
ya’ni uch tomonlama klassik bitim imzolanadi yoki ishtirokchilar soni 4-7 Kishi
bo‘lgan ko‘p tomonlama bitim tuziladi.

Bevosita lizingning bir shakli sifatida gaytma lizingni ko‘rsatish
mumkin. Uning mohiyati shundan iboratki, ishlab chigaruvchi mulkni lizing
kompaniyasiga sotadi, kompaniya esa o‘z navbatida mulkni xuddi shu
korxonaning o‘ziga ijaraga beradi, ya’ni mulk ishlab chigaruvchi va lizing
oluvchi bitta huqugiy shaxs hisoblanadi. Mazkur lizing turi moliyaviy holati
giyin bo‘lgan korxonalar uchun gizigish uyg‘otadi.

Bilvosita lizingga misol tarigasida G arb mamlakatlarida keng targalgan
ta’milovchi lizingini keltirish mumkin. Uning o‘ziga xos xususiyatlari shundan
iboratki, mulkni yetkazib beruvchi sotuvchi va mulkdan foydalanuvchi
hisoblanmagan asosiy lizing oluvchi rolini bajaradi. Lizing oluvchi albatta
mulkni uchinchi shaxsga sublizingga beradi.

Lizingni mulk turi bo‘yicha — ko‘char mulk va ke‘chmas mulk
lizingiga bo‘lish ham keng targalgan. Ko‘char mulk obyektlariga ishlab
chigarish va qurilish asbob-uskunalari, transport vositalari, kompyuterlar,
stanoklar, tele va masofaviy aloga vositalari va boshqalar kiradi. Maxsus lizing
ham o‘ziga xos lizing turi hisoblanadi, chunki lizing obyekti foydalanuvchining
talablarini inobatga olgan holda maxsus tayyorlanadi. Bunda bitim muddati
tugagach mulkdan fagat buyurtmachigina foydalanishi hisobga olinadi.
Ko‘chmas mulk obyektlarining tasniflanishiga ko‘ra lizing quyidagi turlarga
tagsimlanadi: korxonalar, ishlab chigarish binolari va inshootlarning sanoat
lizingi, savdo, ombor, idora va imoratlar lizingi. O‘zbekistonda asosan
harakatlanuvchan mulk lizingi, aynan kombaynlar, traktorlar va boshga texnika
turlari lizingi keng go‘llanadi.

Lizing obyektlarining mulk amortizatsiyasi shartlaridan kelib chiggan
holda, lizing to‘la amortizatsiyali va qisman amortizatsiyali turlarga
tagsimlanadi. Birinchi holda to‘la qoplanuvchi lizing, ikkinchi holda esa gisman
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goplanuvchi lizing ko‘zda tutiladi. Ulardan farg giluvchi jadal amortizatsiyali
lizingni ham ko‘rsatib o‘tish mumkin.

Lizingni mulkka xizmat ko‘rsatish hajmi bo‘yicha tagsimlash ham gizigish
uyg‘otadi. Lizing “sof”, to‘liq yoki noto‘lig xizmatlar to‘plamiga ega hamda
bosh bo‘lishi mumkin.

“Sof” lizingni amalga oshirishda lizing obyektiga xizmat ko‘rsatishni
lizing oluvchi o‘z zimmasiga oladi va xizmat ko‘rsatish bilan bog‘lig bo‘lgan
xarajatlar lizing to‘lovlariga Kiritilmaydi.

To‘lig xizmatlar to‘plamiga ega bo‘lgan lizingning xususiyati shundaki,
bunda lizing beruvchi tomonidan go‘shimcha xizmatlar ko‘rsatish - mulkka
garash, sug‘urtalash, zarur xom-ashyolarni yetkazib berish, malakali kadrlar
bilan ta’minlash, marketing xizmati ko‘rsatish va tayyor mahsulot reklamasini
amalga oshirishni ko‘zda tutadi.

Noto‘lig xizmatlar to‘plamiga ega bo‘lgan lizing bu shartnoma
imzolagan tomonlarning lizing obyektiga texnik Xxizmat Kko‘rsatish bo‘yicha
vazifalarni avvaldan kelishgan holda tagsimlab olishdir. Masalan, lizing oluvchi
mulkni ekspluatatsiya gilish normalariga rioya gilishni o‘z zimmasiga oladi,
lizing beruvchi esa obyektni soz holda saglash uchun xarajatlarni to‘laydi.

Bosh lizing oluvchi va lizing beruvchi o‘rtasida umumiy shartnoma
tuzilishini ifodalaydi. Bu shartnoma lizing oluvchiga lizingga olinuvchi mulk
ro‘yxatini yangi shartnoma imzolamasdan to‘ldirish imkonini beradi.

Lizing bitimining asosiy ishtirokchilari joylashgan mamlakatga bog‘lig
holda lizing ichki (bitta mamlakat ichida) va tashqi (xalgaro) turlarga
tagsimlanadi. Xalgaro lizing o‘z navbatida quyidagicha tasniflanadi:*

e import lizingi — lizing beruvchi xorijiy mamlakat hisoblanadi;

e eksport lizingi — lizing oluvchi xorijlik bo‘ladi;

e tranzit lizing — bitimning uchala ishtirokchisi ham turli xil mamlakatlarda
bo‘ladi.

Xalgaro amaliyotda lizingning yana bir turi — “dabl dip” bitimlari ishlab
chigilgan. Ularning ma’nosi ikki yoki undan ortig mamlakatlardagi soliq
imtiyozlaridan iborat, ya’ni, masalan, Buyuk Britaniyada lizing oluvchining
solig imtiyozlaridan oluvchi foydasi AQSH da lizing oluvchilarnikiga garaganda
ko‘p. Natijada Angliyalik lizing kompaniyasi mulkni sotib oladi va uni
amerikalik lizing kompaniyasiga ijaraga beradi, u esa mulkni o‘z navbatida
mahalliy aviakompaniyalarga ijaraga beradi.

1 OcHoBbI IpeAnpuEUMATENLCKOTO Aea. Braropoansiit 6usnec / nox pea. F0.M. Ocunosa — M.
“I'ymanuTapHsle 3HaHue”, 1992, 186 c.
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Xorijiy mamlakatlar amaliyotida lizingni soliq va amortizatsiya
imtiyozlari bo‘yicha — haqigiy va soxta turlarga tagsimlash ham keng
targalgan.

Soxta lizing mamlakatda amal qgiluvchi solig va boshga imtiyozlar
hisobiga foyda olishga qaratilgan. Lizingning “haqiqiy” ligini aniglash
magsadida dunyo mamlakatlarida lizingning asosiy jihatlari tartibga solinuvchi
bir gator normativ-qonun hujjatlariga tayaniladi. Bunda turli mamlakatlarda
lizing shartnomasini tuzish hagida turli xil belgilarning mavjudligiga garab baho
beriladi. Masalan, O‘zbekiston Respublikasi “Lizing to‘g‘risidagi” Qonuni va
Solig Kodeksiga asosan quyidagi belgilarga amal gilinganda shartnoma lizing
shartnomasi hisoblanadi:*

e Dbitim amal qgilish muddati davomida lizing obyektining huquqgiy egasi
lizing beruvchi, igtisodiy egasi esa foydalanuvchi hisoblanadi;

e mulk egasi tavakkalchilikni o‘z zimmasiga oladi, belgilangan
imtiyozlarga ega bo‘ladi hamda obyekt gqiymatini to‘lig yoki gisman
moliyalashtiradi. Qo‘shimcha xizmatlar lizing to‘lovlari gatoriga kiritiladi;

e ijara muddati asosiy vositalar xizmat muddatining 80% dan ortiq
bo‘ladi;

e ijarachi asosiy vositalarni ijara muddati tugagach qat’iy belgilab
go‘yilgan narxda yoki ijara tugagach belgilanuvchi narxda sotib olish huqugiga
ega;

e ijara muddati tugagach ijaraga olinuvchi vositalarning qoldiq giymati
ularning dastlabki giymatining kamida 20 %ini tashkil etadi;

e butun ijara davri bo‘yicha joriy to‘lovlar miqdori ijaraga olinuvchi
vositalarning 90 %dan ortiq bo‘ladi.

Agar bitim yugorida sanab o‘tilgan shartlardan hech bo‘Imasa bittasiga
javob beradigan bo‘lsa, bunda haqigiy lizing hagida gap borayotgan bo‘ladi.
Haqigiy lizing huqugiy jihatdan amaldagi gonunchilikka hamda lizing
shaklining igtisodiy mohiyatiga mos kelishi zarur.

Lizingni lizing to‘lovlari xarakteri bo‘yicha tagsimlash ham gizigish
uyg‘otadi:

Pulli lizing — bunda to‘lovlar pul shaklida amalga oshiriladi.

Kompensatsion lizing foydalanilayotgan asbob-uskunalarda ishlab
chigarilgan mahsulotlar yetkazib berish yoki boshga turda xizmat ko‘rsatishni
ko‘zda tutadi. Respublikamiz gishlog xo‘jaligida bu lizingning eng magbul

1 V3P “JIusunr TVFpucuaa’ru Konyn 2-monna. V3P Conuk Konexcu 38-momgma— T.: “Amgonar”, 1999, 40 6.
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shakli hisoblanadi, chunki ko‘rsatilayotgan lizing xizmatlari uchun lizing
obyektlari yordamida ishlab chigarilgan gishlog xo‘jalik mahsulotlari bilan hag
to‘lash fermerlar manfaatlariga ham javob beradi.

Aralash lizing pulli va kompensatsion to‘lovlar yig‘indisidan iborat
bo‘ladi.

Qayd etish joizki, shu bilan birga lizing rivojlanishining hozirgi
bosgichida O‘zbekistonda yuqorida sanab o‘tilgan lizing turlarining barchasi
ham keng qo‘llanayotgani yo‘q. Mamlakatimiz tajribasidan ko‘rinib turibdiki,
O‘zbekiston Respublikasida “Lizing to‘g‘risidagi” Qonunga asosan asosiy
e’tibor moliyaviy lizingga garatilmoqda. Lizing bitimlari hajmiga ko‘ra kichik,
standart (o‘rtacha) va yirik lizing turlariga tagsimlanadi. Mayda lizing
predmeti asosan noishlab chigarish mulki — kompyuterlar, idora texnikasi,
telefon stansiyalari, xavfsizlik tizimi va shu kabilardan iborat bo‘ladi. O‘rtacha
lizing giymati 200 ming so‘mdan 2,5 million so‘mgacha bo‘lib, narx bo‘yicha
eng ommaviy mulk turlari — turli xil mini-zavodlar, texnologik asbob-
uskunalarga mos keladi. Yirik lizing samolyot, kema, energetik qurilma va shu
kabi yirik obyektlarga mo‘ljallangan. Bu sohadagi ishlar katta mablag’,
shuningdek, ayrim buyurtmachilar uchun maxsus moliyaviy sxemalar
tayyorlashga qodir bo‘lgan lizing sohasi mutaxassislarini tayyorlashni talab
qgiladi.

1.5. Iqtisodiyotda lizing rivojlanishi samaradorligining asosiy
yo‘nalishlari

Lizing murakkab iqgtisodiy holat sifatida ishlab chigarishning barcha
jihatlariga va jamiyatga ta’sir ko‘rsatadi. Igtisodiy jihatdan u korxonalarning
texnik qayta jihozlanishini ta’minlaydi hamda fan-texnika taraqgqiyotini
jadallashtirish va yangi ishlab chiqgarishlarni yaratishga ko‘maklashadi. Ijtimoiy
jihatdan esa lizing insonlarning mehnat faoliyatini rag‘batlantirish va ijodiy
imkoniyatlarini yuzaga chigarishga xizmat giladi. Siyosiy jihatdan lizing kichik
va o‘rta sinfni shakllantirish vositasi hisoblanadi.

Lizing faoliyatini quyidagi yo‘nalishlarda samarali deb hisoblash
mumkin:?

1. Tashkiliy-igtisodiy ye‘nalish. U ishlab chigarish migyosini
kengaytirish, xo‘jalik faoliyatida mustagillikni  kengaytirish, moddiy

! Topembikun B.A. JInzunr M.: Jlamkos u K°, 2003, 57 c.
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manfaatdorlik va javobgarlikni oshirish, soliq imtiyozlaridan foydalanishda
namoyon bo‘ladi.

2. lIshlab chiqarish-texnika yo‘nalishi. U fan-texnika taraqgiyoti
yutuglaridan foydalanish, ishlab chigarishni gayta jihozlashga ko‘maklashish,
mehnat mahsuldorligini oshirish, ishlab chigarish tuzilmasini takomillashtirishda
namoyon bo‘ladi.

3. Investitsion yo‘nalish — katta miqdordagi mablag‘larni mulk sotib
olishga sarflash zarurati bo‘Imaydi, texnika gisqa muddatga jalb etiladi va undan
maksimal darajada foydalaniladi.

4. ljtimoiy yo‘nalish. Bu yo‘nalish ishbilarmonlik faolligining o‘sishi,
ijodiy salohiyatdan foydalanishning yaxshilanishi, tadbirkorlarning moddiy va
ma’naviy ehtiyojlari gondirilishini oshirish, bozorni yangi tovarlar bilan
to‘ldirish va shundan kelib chiggan holda ishlab chigarish hajmining o‘sishi
natijasida budjet tushumlarining o‘sishiga ko‘maklashadi.

Yuqorida sanab o‘tilgan xususiyatlarning barchasi birgalikda yangi
texnologiyalarning paydo bo‘lishi, ishlab chigarish va xizmat ko‘rsatish
hajmining o‘sishiga xizmat giluvchi umumiy xo‘jalik samarasini yaratadi.

Qisga xulosalar

Lizing — ishlab chigarish vositalarini sotib olish va keyinchalik
vagtinchalik foydalanishga ijaraga berish yo‘li bilan bog‘lig bo‘lgan mulkchilik
munosabatlari majmuasidir. Lizing mexanizmi uch tomonlama asosga ega
bo‘lib, kredit va investitsiya bitimlari, shuningdek, ijara faoliyati xususiyatlariga
egalik giladi hamda tadbirkorlikning yangi tashkiliy-huquqgiy shaklini yaratadi.

Lizing bozori subyektlari quyidagilar: lizing beruvchilar, lizing
oluvchilar, mulkni vyetkazib beruvchi yoki sotuvchilar, moliya-kredit
muassasalari va boshqalar. Lizing iqtisodiyotning moliyaviy, ishlab chigarish,
sotish, solig va amortizatsiya imtiyozlaridan foydalanish kabi eng muhim
funksiyalarini gamrab oladi.

Lizing turlari bitimlarni tuzish shakli, ularning muddati, tomonlar
majburiyatlari hajmi, lizing obyektlari xususiyatlari va ularning amortizatsiya
shartlari, lizing to‘lovi turlari, soliq imtiyozlariga munosabati va bozor
sektorlariga ko‘ra tagsimlanadi. Lizing xo‘jalik yuritishning o‘ziga xos shakli
sifatida jamiyat va ishlab chigarishning barcha tomonlariga ta’sir ko‘rsatadi.

Nazorat va muhokama uchun savollar
1. Lizingning igtisodiy mohiyati nimadan iborat?
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2. Lizing bozori ishtirokchilari o‘rtasidagi o‘zaro iqtisodiy munosabatlar
ganday amalga oshiriladi?

3. Lizingni mulkka munosabat usuli sifatida tavsiflab bering.

4. Lizing faoliyatining mohiyati va muayyan tashkiliy shakllarini ochib
bering.

5. Lizingni mulkchilik munosabatlari majmuasi sifatida talgin qilib
bering.

6. Lizingning kredit, ijara va investitsiyalash bilan o‘zaro alogalari
nimalarda namoyon bo‘ladi?

7. Lizing igtisodiyotning muhim funksiyalariga ta’sir ko‘rsatishi
nimalardan iborat?

8. Lizing munosabatlarining ganday turlarini bilasiz?

9. Lizing rivojlanishining xo‘jalik samarasi nimalarda aks etadi?

10. Lizing samaradorligining asosiy yo‘nalishlarini sanab bering.

Asosiy adabiyotlar:

1. V36ekucton Pecrry6aukacuHuar “JIM3HHT TYFpUCHAA TH KOHYHH, 1999
nun 14 anpens.

2. V36ekncron Pecry6mukacu Comuk Komexen — T.: Anonar, 1999.

3. I'asman B.Jl. “JIuzunr. Teopuss m npaktuka - M.:@onn IlpaBoBas
KyJbTypa, 2000.

4. T'opembikuH B.A. OCHOBBI TEXHOJIOTUU JIM3UHTOBBIX orepanui - M.:
NH®PA-M, 2000

5. N'opembikun B.A. JIuzunar M.: Jlamkos u K°, 2003.

6. Jlemenko M.M. “OcHoBbl mu3uHra” M.: @uHaHckl U ctatuctuka, 2001
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Il bob. LIZING MUNOSABATLARINI HUQUQIY TARTIBGA
SOLISH

2.1. Lizingning qonun hujjatlari bilan ta’minlanishi. Lizing
munosabatlarining huquqiy tabiati

Lizing faoliyati yuqori samaradorligi shartlaridan biri o‘zaro aloga
giluvchi barcha xo‘jalik subyektlari o‘rtasidagi igtisodiy munosabatlarning
huqugiy jihatdan ta’minlanishi hisoblanadi. Xorijiy mamlakatlarda lizing
operatsiyalarini huquqiy jihatdan tartibga solish tahlili bu mamlakatlarni
quyidagi ikkita katta guruhga ajratishga imkon beradi:

1. Maxsus gonun va gonun hujjatlariga ega bo‘Imagan mamlakatlar.

2. Lizing faoliyatini tartibga soluvchi maxsus gonun yoki garorlarga ega
bo‘lgan mamlakatlar.t

Maxsus lizing gonunchiligi mavjud bo‘lgan davlatlarda, jumladan,
Fransiya, Italiya va Belgiyada qonun hujjatlarida lizingga ta’rif berilgan, lizing
shartnomasi imzolanganligidan dalolat beruvchi belgi va xislatlar sanab o‘tilgan,
lizingga qo‘yiluvchi talablar, shuningdek, lizing muddati va mulkning xizmat
qgilish muddati o°rtasidagi nisbatlar ko‘rsatib berilgan.

Birinchi guruhdagi mamlakatlarga AQSHdagi holat xos bo‘lib, maxsus
gonunchilik mavjud bo‘lmasada, bu lizingning rivojlanishiga to‘sqinlik
gilmaydi. Buni shu bilan izohlash mumkinki, AQSHda soliqga tortish bo‘yicha
gonun hujjatlarida tartibga solingan soliq va amortizatsiya imtiyozlari lizingga
murojaat qilishga undovchi motiv vazifasini bajaradi. Bu yerda lizing
munosabatlariga nisbatan fugarolik va savdo huqugining umumiy qoidalari,
shuningdek, soliq gonunchiligi go‘llanadi.

O<zbekistonda lizingga oid huqugiy muhitning shakllanishini shartli
ravishda ikki davrga bo‘lish mumkin.

Birinchi davrda lizing faoliyati lizing bo‘yicha maxsus qonun va normativ
hujjatlar bo‘lmagan sharoitlarda ijara kabi amalga oshirilgan. Bunda
noanigliklar lizing jarayoni ishtirokchilarining tavakkalchiligini oshirgan va, shu
tariga, tadbirkorlik tashabbuslarini to“xtatib turgan.

Ikkinchi davr lizing bitimlari bo‘yicha maxsus normativ asoslarning
shakllantirilishi bilan tavsiflanadi. Xususan:

! Mpunyukwuit JLH. Jlusunr. IIpaBoBble OCHOBBI JIM3WHIOBOW JEATENbHOCTH B Poccuiickoit
®denepanuu. Yuedbnoe nocooue — M.: Uzn “Och - 897, 2000, 33 c.
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e O‘zbekiston Respublikasi Fugarolik Kodeksi, ikkinchi gism, 587-599
moddalar “Lizing (moliyaviy ijara)”;

e O‘zbekiston Respublikasi Markaziy Banki tomonidan 1997 - yil 5 -
martda tasdiglangan “Respublika banklari tomonidan lizing operatsiyalarini
amalga oshirish tartibi to‘g‘risidagi”” qoidalar;

¢ O‘zR “Lizing to‘g‘risidagi” Qonuni, Respublika hukumati tomonidan
2002 - yil 13 - dekabrda Kkiritilgan go‘shimcha va o‘zgartirishlar bilan.
O<zbekiston Respublikasi Prezidentining 2002 - yil 28 - avgustdagi “Lizing
tizimini rivojlantirishni rag‘batlantirish chora-tadbirlari to‘g‘risidagi” farmoni;

e O‘zbekiston Respublikasi Vazirlar Mahkamasining O‘zbekiston
Respublikasi hududida lizing kompaniyalari tashkil etish to‘grisidagi qarorlari;

e O°zbekiston Respublikasi Vazirlar Mahkamasining 2000 - yil 2 -
noyabrdagi 424-sonli “Qishlogni qishlog xo‘jalik texnikalari bilan lizing
shartlarida ta’minlash to‘g‘risidagi” Qarori va ushbu qarorga 1-sonli
““O‘zgishlogxo‘jalikmashinaxolding” XK korxonalarida ishlab chigarilgan
gishlog xo‘jalik texnikalarini lizingga sotib olish tartibi’ ilova.

Shuningdek, lizing operatsiyalarini amalga oshirish tartibini to‘ldiruvchi,
soligga tortish, buxgalteriya hisobi va hisobotlar bo‘yicha umumiy masalalarni
tartibga soluvchi bir gator normativ hujjatlar.

Shu tariga, O‘zbekistonda lizing bitimlarini tartibga soluvchi huquqiy
asoslar mavjuddir. Biroq respublikamiz xo‘jalik hayotida lizingning rivojlanishi
huqugiy-normativ hujjatlarga amaldagi tizimni muntazam kuzatib borish,
lizingning rivojlanishiga to‘sqinlik giluvchi holatlarni aniglash va ularni bartaraf
etish asosida tuzatish Kiritib borishni talab giladi. Bu narsa aynigsa buxgalteriya
hisobi va hisobotlarida yagqol ko‘zga tashlanadi.

Lizing munosabatlarining murakkabligi va nisbatan yangiligi ularning
huqugiy tabiati bo‘yicha turli xil fikrlarning mavjud bo‘lishini belgilab beradi.
Ikkita asosiy yondashuvni ajratib ko‘rsatish zarur:

1. Lizing munosabatlari majmuasini an’anaviy fugarolik huqugi normalari
— ijara shartnomasi, oldi-sotdi shartnomasi, zayom, topshiriq shartnomasi kabilar
yordamida tartibga solish.

2. Lizing huqugiy munosabatlarining sifat jihatidan yangi turi sifatida tan
olish.

Lizingning ba’zi bir elementlari ijara, oldi-sotdi, tovarni kreditlash
shartnomalari elementlariga o‘xshashligini lizing o‘zaro kesishuvchan
munosabatlar o‘rtasida joylashganligi bilan izohlash mumkin. Aslida lizing
munosabatlarida uning tarkibiy gismlaridan biri ijara bo‘lib, ular lizing tizimini
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alohida holda to‘laligicha tavsiflay olmaydi. ljara sharthomasi va lizing
o‘rtasidagi farglar quyidagilarda namoyon bo‘ladi:*

1. Munosabat subyektlari: ijarada — ijaraga beruvchi va ijarachi; lizingda —
ta’minlovchi, lizing beruvchi, lizing oluvchi.

2. Munosabatlar obyektlari: ijarada — ruxsat berilgan istalgan mulk,
jumladan tabiiy obyektlar; lizingda — tadbirkorlik faoliyatida foydalaniluvchi
mulk, tabiiy obyektlarni mustasno gilganda.

3. Tomonlarning huqugiy munosabatlari: ijarada — ikki tomonlama mulkiy
huqugiy munosabatlar; lizingda — uch tomonlama mulkiy tijorat huqugiy
munosabatlar.

4. Mulkni beruvchining mulk sifati uchun javobgarligi: ijarada —
mulkning sifati uchun ijaraga beruvchi javob beradi; lizingda — lizing beruvchi
sotuvchini o‘zi tanlagan hollardan tashgari boshga hollarda mulkning sifati
uchun javob bermaydi.

5. Mulk giymati to‘langandan so‘ng unga egalik qgilish huqugi: ijarada —
agar ko‘zda tutilgan bo‘lsa oldi-sotdi shaklida; lizingda — opsion ko‘zda tutiladi.

6. Mulkni sug‘urtalash: ijarada — ijaraga beruvchi mulkni sug‘urtalaydi;
lizingda — mulkni lizing oluvchi sug‘urtalaydi.

Lizing shartnomasida sotib olish opsionining mavjud bo‘lishi uni o°ziga
x0s bo‘lib-bo‘lib sotish bo‘yicha oldi-sotdi shartnomasi sifatida tasniflashga
imkon beradi. Qoidaga ko‘ra, bunday oldi-sotdi shartnomasida egalik huquqi
sotuvchidan xaridorga bitim imzolangan paytda o‘tadi. Lizing shartnomasida
mulkka egalik huquqgi ushbu mulkni vagtinchalik foydalanishga bergan lizing
beruvchida saglanib qoladi. Lizing shartnomasiga foydalanuvchining mulkni
sotib olish majburiyati kiritilmaydi, ya’ni mulkni sotib olish masalasini hal
gilish to‘laligicha foydalanuvchining ixtiyoriga berilgan.

Ma’lum bir ma’noda lizing kreditlashni ham ifodalaydi. Birogq huqugiy
jihatdan ular o‘rtasida sezilarli farglar mavjud:

1. Obyektga egalik gilishda: kreditlashda garz oluvchiga beriladi; lizingda
egalik huquaqi lizing beruvchida saglanib goladi.

2. Asosiy fondlarni sotib olish uchun olingan kreditlar garz oluvchining
oladigan foydasi hisobiga to‘lanadi, lizingda esa ishlab chigarilayotgan
mahsulotlar tannarxiga Kkiritiluvchi amortizatsiya chegirmalari hisobiga
to‘lanadi.

Shu tariga, lizingning huquqgiy tabiatini ma’lum bo‘lgan vositalar
yordamida aniglash istagi shunga olib keladiki, ishtirokchilar munosabatlarining

! Nlemenxo M.U. “OcuHosel nausunra” M.: ®dunancel u cratuctuka, 2001, 112 c.
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gaysidir gismi ushbu vositalardan tashgarida qoladi hamda lizing ishtirokchilari
o‘rtasida kelishmovchiliklar paydo bo‘lganda hal gilinmasligi mumkin. Demak,
lizing alohida tartibga solishni talab giluvchi mustaqil shartnoma turidir.

2.2. Lizing shartnomasi - lizing bitimlarining huquqiy shakli sifatida

Lizing munosabatlarining asosi shartnoma bo‘lib, bunda ikki yoki undan
ortig shaxslarning huqug va majburiyatlarni o‘rnatish, o‘zgartirish yoki
to‘xtatish to‘g‘risidagi kelishuvi tushuniladi.! U lizing bitimi subyektlari
faoliyatining eng muhim shartlarini, ularning mamlakatda amal qiluvchi
gonunlarga va o‘z zimmasiga olgan majburiyatlariga rioya qilishini belgilab
beradi. Lizing turidan kelib chiggan holda lizing shartnomasi tuzilmasi turlicha
bo‘lishi mumkin, biroq deyarli har bir lizing sharthomasi oz ichiga quyidagi
punktlarni kiritishi zarur:

1. Kirish — subyektlarning nomlanishi, tomonlar huquglarini tasdiglovchi
hujjatlar, shartnoma imzolangan vaqgt va joy.

2. Shartnoma predmeti (mulk nomi va uning tavsifnomasi). Tomonlarning
huqug va majburiyatlari.

3. Obyektni yetkazib berish va hisob-kitob shartlari. Lizing sharthomasida
mulkni yetkazib berish shartlari va mulkni transportda tashish, montaj gilish va
ekspluatatsiyaga topirish bilan bog‘lig xarajatlarni to‘lash tartibi kelishib
olinadi. Xarajatlar odatda lizing oluvchi hisobiga to‘lanadi. Lizing obyektini
foydalanuvchiga berish, lizing oluvchi, ta’minlovchi va lizing beruvchi
tomonidan qabul qilish-topshirish dalolatnomasi imzolangan muddatdan
hisoblanadi, bunda lizing obyekti yetkazib berilgandan so‘ng 30 kun mobaynida
rasmiylashtirish talab gilinadi. Dalolathomada mulkning sifati va butunligi,
buyurtmanoma shartlariga mos kelishi va e’tirozlar ko‘rsatiladi. Mulkni gabul
gilishda kamchilik va nugsonlar aniglanganda bu narsa dalolathomada gayd
etiladi va ularni bartaraf gilish muddati ko‘rsatiladi. Ta’minotchi tomonidan
talablarning bajarilmasligi lizing oluvchining oldi-sotdi shartnomasini bekor
gilishiga asos beradi. Agar mulkdan foydalanuvchi lizing beruvchiga mulk etib
kelgandan so‘ng 2 hafta ichida dalolatnomani tagdim etmasa va uni bartaraf
etilmagan kamchilik va nugsonlar hagida xabardor gilmasa, bu holda bitim
obyekti gabul gilingan hisoblanadi.

4. Tavakkalchiliklar, kafolatlar va tomonlarning majburiyatlari. Lizing
shartnomasida bitim obyektini ekspluatatsiya gilish mobaynida yuzaga kelishi

! Tpunyukuii JIL.H. Jlusunr. IlpaBoBble OCHOBBI JIM3UHIOBOW JesATENbHOCTH B Poccuiickoit
Oenepannu. YuedbHoe nocodue — M.: UzmatensctBo “Ocs - 89 2000, 85 C.
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mumkin bo‘lgan tavakkalchiliklar xarakteri va etkazilishi mumkin bo‘lgan
zararni goplashda tomonlarning harakatlari ko‘rsatiladi. Qoidaga ko‘ra, lizing
obyektini ekspluatatsiya qilish Dbilan bog‘lig barcha tavakkalchiliklarni
yetkazilgan zararning o‘rni qoplanishi mumkin yoki mumkin emasligidan gat’iy
nazar, lizing oluvchi oz zimmasiga oladi. Lizing obyektining magsadlarga mos
kelmaslik yoki sotuvchining nochorligi tavakkalchiliklari lizing beruvchining
lizing obyekti yoki sotuvchini tanlagan hollardan tashqari barcha hollarda lizing
oluvchi zimmasiga yuklatiladi.

5. Egalik qgilish va foydalanish huqugi. Lizing shartnomasiga asosan lizing
oluvchi lizing davri mobaynida bitim obyektidan foydalanish huqugini oladi,
lizing beruvchi esa mulkning yagona egasi bo‘lib golaveradi. Uning o°zi butun
operatsiyani moliyalashtirishni amalga oshiradi.

6. Sug‘urtalash.

7. Fors-major sharoitlar.

8. Umumiy goidalar va shartnoma muddati.

Lizing subyektlarining o‘zlari shartnoma shartlarini ularning gonun
doirasida bo‘lishini ta’minlagan holda ishlab chigadilar. Mulkni ta’riflash lizing
shartnomasiga ajralmas tarkibiy qgism sifatida biriktiriladi, shuningdek,
ta’minotchining nomi, yetkazib berish vaqti, joyi va bitim obyektidan
foydalanish xarakteri ko‘rsatiladi.

2.3. Lizing shartnomasida ishtirok etuvchi tomonlarning huquq va
majburiyatlari

Lizing shartnomasi mazmunining asosiy punktlari tomonlarning huquq va
majburiyatlari hisoblanadi. “Lizing to‘g‘risidagi” qonunga asosan lizing
shartnomasida ishtirok etuvchilar uchun quyidagi huqug va majburiyatlar ko‘zda
tutiladi.

Lizing beruvchining huquq va majburiyatlari. U quyidagi huquglarga
ega: lizing obyektiga egalik; lizing obyektini ekspluatatsiya gilish va undan
foydalanish shart-sharoitlarini nazorat qilish; oldi-sotdi shartnomasi bekor
gilinganda; foydalanuvchining to‘lovlar bo‘yicha garzlari bir oydan oshganda;
foydalanuvchi bankrotga uchraganda yoki tugatilganda; sotuvchi lizing
obyektini yetkazib bermaganda lizing obyektini olib go‘yish. Quyidagi
majburiyatlarga ega: mulkni sotib olish va uni lizing shartnomasi bo‘yicha
lizing oluvchiga foydalanishga berish; sotuvchini mulkni lizingga berishdan
xabardor qilish; lizing oluvchiga obyektni sotuvchiga talablar go‘yish huquqini
berish; shartnomada ko‘rsatilgan hollarda lizing oluvchi oldidagi lizing
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obyektiga texnik xizmat ko‘rsatish va uni ta’mirlash bo‘yicha majburiyatlarini
0°z vagtida bajarish.

Lizing oluvchining huqug va majburiyatlari. U quyidagi huquglarga
ega: zarur mulk va uni yetkazib beruvchini tanlash; belgilangan muddat
davomida mulkdan foydalanish; sotuvchiga e’tiroz bildirish; lizing beruvchining
roziligi bilan lizing obyektini sublizingga berish; lizing shartnomasi
bajarilmagan hollarda lizing beruvchidan yetkazilgan zararni goplashni talab
qgilish; lizing obyekti o‘z vaqgtida yetkazib berilmagan yoki belgilangan sifatda
bo‘lmagan hollarda shartnomani bekor qilish; ishlab chigarilgan mahsulot va
daromadga egalik qilish; lizing obyektiga kafolat xizmati ko‘rsatilishidan
foydalanish; shartnoma muddati tugagach lizing obyektini sotib olish, kelishuvni
yangilash yoki obyektni o‘z egasiga gaytarib berish; opsionda bitimni berkitish
giymatini to‘lash va obyektni mulk sifatida sotib olish.

Quyidagi majburiyatlarga ega: lizing obyektini gabul gilish va undan
to‘g‘ri foydalanish; lizing obyektini texnik shart-sharoitlarga mos ravishda
saglash va xizmat ko‘rsatish; lizing obyektini ekspluatatsiya gilish bilan bog‘liq
tavakkalchiliklarning barchasini oz zimmasiga olish; lizing beruvchiga o°zining
igtisodiy ahvoli to‘g‘risida ma’lumotlar tagdim etish; mulkni o‘z hisobidan
sug‘urtalash; lizing to‘lovlarini oz vaqgtida to‘lash; lizing obyekti shikastlangan
hollarda uni o‘z hisobidan ta’mirlash, uni xuddi shunday obyektga almashtirish
yoki lizing bo‘yicha garzni to‘laligicha va jarimani to‘lash; lizing shartnomasi
bekor gilinganda lizing obyektini lizing beruvchiga eskirishni hisobga olib
dastlabki holda gaytarib berish.

Sotuvchining huqug va majburiyatlari. Quyidagi huquglarga ega:
oldi-sotdi shartnomasiga ko‘ra zarur mulkni yetkazib berish; lizing beruvchi
bilan obyektning barcha texnik-igtisodiy jihatlarini  kelishib  olish;
shartnomaning umumiy summasini ko‘rsatish.

Quyidagi majburiyatlarga ega: lizing obyektini ta’riflash; mulkni
yetkazib berish, uni montaj gilish va ekspluatatsiyaga topshirish; kamchilik va
nugsonlar aniglangan holda 10 kunlik muddat ichida ularni bartaraf qgilish yoki
mulkni boshqasiga almashtirib berish.

2.4. Lizing shartnomasini imzolash jarayoni
Lizing shartnomasini tuzish jarayoni ikkita asosiy bosgichdan iborat.
1. Lizing oluvchi lizing kompaniyasiga shartnoma tuzish niyati bildirilgan
taklifni yuboradi.
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2. Lizing beruvchi taklifni ko‘rib chigadi va ijobiy yoki salbiy garor qabul
qilishi lozim bo‘ladi.

Lizing kompaniyalarining ko‘pchiligi  potensial mijozlar bilan
muzokaralarni ularga lizing obyekti talab gilinayotgan loyihaning biznes-rejasini
tagdim etishni so‘rashdan boshlaydilar. Aynan shu biznes-rejani baholash
bosgichida lizing kompaniyalari ularga taklif etilayotgan loyihalarni saralab
oladilar. Loyihalarning aksari gqismi rad etilishiga ko‘pincha to‘g‘ri tayyorlangan
biznes-rejalarning yo‘qgligi sabab bo‘ladi. Ba’zida, lizing kompaniyasi
menejerlari foydali loyihani ko‘rganda ular potensial lizing oluvchiga ushbu
loyihaning biznes-rejasini ishlab chigishga ko maklashishlari mumkin. Biznes-
reja tasdiglangandan so‘ng lizing shartnomasi tuzilishi lozim bo‘ladi. Lizing
kompaniyasi har bir muayyan lizing shartnomasi bo‘yicha quyidagi tartibda
harakat giladi:

e mijozning hujjatlarini va to‘lov layoqgatini sinchiklab tekshirgach,
mas’ul shaxs shartnoma loyihasini rahbariyat bilan kelishish uchun taqdim etadi;

e rahbariyat loyihani ma’qullagach, mas’ul shaxs shartnoma shartlari
bo‘yicha ikkinchi tomon bilan kelishuvga kelishishga kirishadi;

o fikrlar garama-garshiligi yuzaga kelganda barcha e’tiroz va
go‘shimchalar bayonnomada gayd etiladi;

e ikkala tomon kelishuvga kelgach, lizing shartnomasi imzolanadi, aks
holda bayonnoma arbitraj sudiga berilishi mumkin.

Quyidagi shartlar bajarilganda lizing shartnomasi tuzilgan hisoblanadi:

1. Tomonlarning barcha asosiy shartlar bo‘yicha kelishuvga kelishi.

2. Kelishuv shakli bo‘yicha lizing shartnomasiga go‘yiluvchi talablarga
javob berishi.

3. Lizing obyekti lizing oluvchiga berilishi.

4. Shartnoma davlat organlarida gayd eitlishi.

2.5. Shartnomaning bajarilishi va tomonlarning javobgarligi
Lizing bitimlarini amalga oshirishning muhim shartlaridan biri
shartnomada ko‘rsatilgan majburiyatlarning bajarilishi hisoblanadi. Lizing
shartnomasi bo‘yicha majburiyatlarni bajarishning quyidagi asosiy tamoyillari
shakllantirilgan:!

! ixyxa B.M. JIusunr: YyeOnoe nocodue — Pocros v//1.: ®enuxc, 1997, 45 c.
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1. Qonun va shartnomaga mos ravishda aniq bajarish, lizing predmeti
shartlariga rioya qilish, bajarish shartlari, vaqti, o‘rni va usullarini sifatini
ta’minlash.

2. Bajarishning tejamkorligi, ya’ni bajarish usulini tanlashda eng kam
xarajatlarga yo‘l go‘yish.

3. Hamkorlik — hamkorlarning huquq va manfaatlariga zarar etkazmaslik,
ishbilarmonlik etikasiga rioya qilish, majburiyatlarni bajarishda bir-biriga
ko‘maklashish.

4. Bajarishni belgilangan muddatda amalga oshirish.

5. Majburiyatlarning umuman yoki kerakli tarzda bajarilmasligi uchun
javobgarlik. Shartnoma bandlarini bajarishni kafolatlashni ta’minlash magsadida
tomonlardan har biri uchun jarima choralari qo‘llanishi ko‘zda tutiladi.

Shartnoma shartlarini buzuvchilar uchun gonunchilikda quyidagi goidalar
ko‘zda tutilgan:

e majburiyatlarni umuman yoki kerakli tarzda bajarmaslik tufayli
yetkazilgan zararni aybdor tomon goplaydi;

e ish va xizmatlar bajarilmaganda kreditor ularni bajarishni uchinchi
shaxslarga topshirishi va xarajatlarni garzdor hisobidan undirishi mumekin;

e lizing oluvchi bitim muddati tugagach lizing obyektini sotib olmasdan
0‘z vagtida gaytarmasa, lizing beruvchi mulkni gaytarib olish yoki zararni
goplashni talab gilish huqugiga ega.

Lizing shartnomasi bo‘yicha majburiyatlar igtisodiy jihatdan zararlarni
qoplash va jarimani to‘lash shaklida aks ettirilib, ularni zararlarsiz to‘latish ham
mumkin. Jarima bu shartnoma shartlarini buzuvchi tomonidan to‘lanuvchi pul
miqgdori. U erkin konvertasiya qgilinuvchi valyutada majburiyatlarning yoki
garzning foizida jarima ko‘rinishida va penya ko‘rinishida to‘lanishi mumkin.

Lizing shartnomasi bo‘yicha tomonlarning majburiyatlari quyidagi
hollarda to‘xtatilishi mumkin: to‘lov miqdori to‘laligicha to‘lansa, bitimni
berkitish summasi bir vagtning o‘zida to‘lansa, shartnoma bir tomonlama bekor
gilinsa. Shartnomani bekor qilishga asos sifatida quyidagilarni ko‘rsatish
mumkin:

e shartnoma muddatining tugashi yoki sud garori;

e tomonlarning kelishuvni muddatidan oldin to‘xtatish garori yoki
tomonlardan birining tugatilishi;

e lizing beruvchining tashabbusi bilan quyidagi hollarda: oldi-sotdi
shartnomasi kuchga kirmasa yoki bekor qilinsa; sotuvchi mulkni lizing
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oluvchiga yetkazib bermasa; lizing oluvchi 30 kundan ortig garzni to‘lamasa;
mulkdan texnik sharoitlar buzilgan holda foydalanilsa;

e lizing oluvchining tashabbusi bilan quyidagi hollarda: lizing obyektini
gabul gilishda tuzatib bo‘lmaydigan kamchilik va nugsonlar aniglansa; lizing
obyekti o°z vaqgtida yetkazib berilmasa.

Shu tariga, lizing shartnomasining tashabbus taklifidan tortib to
shartnomaning bekor gilinishigacha bir nechta bosqgichlarini ko‘rsatish mumkin
(6-chizma).

Shartnoma tuzish Taklifni Shartnoma shartlarini Kelishmovchilik
taklifi gabul qgilish avvaldan kelishib olish bayonnomasi
A 4
Shartnomani bajarish Shartnoma Shartnoma Baxslarni xal
< kuchga kirishi [« imzolash < qgilish
Shartlarni o’zgartirish va shartlarni Shartnomani uzaytirish yoki
bekor gilish > bekor gilish

6-chizma. Lizing shartnomasini bosqichlari

Tuzilayotgan shartnomalarning haqiqgiyligi va foydaliligi ko‘p jihatdan
shartnoma ishlarining aniq tashkil etilishiga bog*‘liq bo‘ladi.

Qisga xulosalar

Lizing mexanizmi samaradorligi yuqori bo‘lishining asosiy shartlaridan
biri hozirgi kunda O‘zbekistonda faoliyat ko‘rsatayotgan o‘zaro aloga giluvchi
xo‘jalik subyektlarining huquqiy jihatdan ishonchli ta’minlanishi hisoblanadi.

Lizing munosabatlarining asosi shartnoma bo‘lib, bunda ikki yoki undan
ortig shaxslarning huqug va majburiyatlarini o‘rnatish, o‘zgartirish yoki
to‘xtatish to‘grisidagi kelishuvi tushuniladi. U lizing bitimi subyektlari
faoliyatining eng muhim shartlarini, ularning mamlakatda amal qiluvchi
gonunlarga va o‘z zimmasiga olgan majburiyatlariga rioya gilishini belgilab
beradi. Lizing bitimida ishtirok etuvchi tomonlarning huquq va majburiyatlari
O<zbekiston Respublikasining “Lizing to‘g‘risidagi” Qonunida belgilangan.

Lizing Dbitimlarini amalga oshirishning muhim shartlaridan biri
shartnomada ko‘rsatilgan majburiyatlarning oz vaqtida bajarilishi hisoblanadi.
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Lizing shartnomasi bo‘yicha majburiyatlar igtisodiy zararlarni qoplash va
jarimani to‘lash shaklida aks ettirilib, ularni zararlarsiz to‘latish ham mumkin.

Nazorat va muhokama uchun savollar

1. O°zbekiston Respublikasida lizing faoliyatini tartibga soluvchi ganday
gonun hujjatlari mavjud?

2. Kredit va lizing mexanizmini bir-biridan farglovchi xususiyatlarini
aytib bering.

3. ljara va lizing munosabatlarining asosiy o‘xshashlik va farglarini sanab
bering.

4. O‘zbekiston Respublikasining “Lizing to‘g‘risidagi”” Qonuni, jumladan,
2002 - yil 13 - dekabrda kiritilgan o‘zgartirish va gqo‘shimchalarning asosiy
qoidalarini aytib bering.

5. O‘zbekiston Respublikasi Prezidentining 2002 vyil 28 avgustdagi
“Lizing tizimini rivojlantirishni rag‘batlantirish chora-tadbirlari to‘g‘risidagi”
Farmoniga asosan lizing bitimi ishtirokchilariga ganday soliq imtiyozlari ko‘zda
tutilgan?

6. Lizing shartnomasining asosiy jihatlarini sanab bering.

7. Lizing bitimi ishtirokchilarining lizing shartnomasiga asosan huquq va
majburiyatlarini yoritib bering.

8. Lizing shartnomasini tuzish jarayonining asosiy bosqichlari hagida
gapirib bering.

9. Lizing shartnomasi shartlarini buzuvchilarga nisbatan gonunchilikda
ko‘zda tutilgan goidalarni tavsiflab bering.

10. Lizing shartnomasini bekor gilishga nimalar asos bo‘lishi mumkin?

Asosiy adabiyotlar:

1. V36exucron PecnyGmukacu “JIusunr Tyrpucuna’ru Koy 1999 ii.

2. Ixyxa B.M. JIuzunr. Yue6Hoe nocodue — PoctoB n//l.: ®enukc, 1997.

3. Ipunynkuit  JIL.LH. Jlusunr. IlpaBoBble OCHOBBI  JIN3UHTOBOM
nearenbHocT B Poccuiickoit ®enpepanuu. VYueObHoe mocobume — M.:
HNznarensctBo “Ockb - 89 2000.

4. Topembikur B.A. JIuzunr - M.: Jlamkos u K°, 2003.

5. Jlemienxko M.M. OcHoBEI n3uHra - M.: ®uHancel ¥ cratuctuka, 2001.
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11 bob. LIZINGNI REJALASHTIRISH VA TASHKIL ETISHNING
O‘ZIGA XOS XUSUSIYATLARI

3.1. Lizing jarayonini tashkil etishning umumiy sxemasi va bosqgichlari

Asosiy vositalarni sotib olar va lizing beruvchi vazifasini bajarar ekan,
lizing kompaniyasi yoki bank bevosita lizing rivojlanishining asosiy
yo‘nalishlarini belgilab beradi va lizing obyektlari bozoridagi vaziyatni nazorat
giladi. Lizingning ustuvor yo‘nalishlarini belgilashda ular asosiy e’tiborni
yuqori sifatli xalq iste’mol tovarlarini ishlab chigarish va aholiga xizmat
ko‘rsatishni rivojlantirishga mo‘ljallangan asbob-uskunalarga garatishlari lozim.

Lizing jarayonini tashkil etish aynan shu vazifani bajarishga garatilgan.
Butun lizing jarayonini, g‘oyani izlab topishdan to loyihani amalga
oshirishgacha, uch bosgichdan — shartnomadan (investitsiyadan) avvalgi,
tashkiliy (investitsion) va ekspluatatsiya bosgichlaridan iborat bo‘lgan sikl
sifatida ifodalash mumkin.! Bu bosgichlarning har birida muayyan ish turlari
amalga oshiriladi.

Birinchi bosgichda bir gator huqugiy shartnomalarni imzolash uchun
barcha tayyorgarlik ishlari amalga oshiriladi. Lizing munosabatlari ko‘p
tomonlama va murakkab xarakterga ega bo‘lganligi tufayli har bitimning barcha
shartlari va xususiyatlarini batafsil o‘rganishni talab qiladi hamda ushbu
bosgichning muhim ahamiyat kasb etishini asoslab beradi. Shartnoma tuzishdan
avvalgi bosgichda lizing loyihasining barcha shart-sharoitlari batafsil o‘rganib
chiqiladi:

1. Dastlabki muzokarlarni olib borish, jumladan, lizing loyihasi bilan
tanishish, hujjatlarni tayyorlash, lizing oluvchini lizing beruvchining shartlari va
lizingning boshqa ko‘rsatkichlari bilan tanishtirish.

2. Doimiy lizing oluvchi va uning taklif etayotgan loyihasini o‘rganib
chigish. Odatda quyidagilarga katta e’tibor garatiladi:

e taqdim etilgan hujjatlarning huquqiy jihatdan to‘g‘ri tuzilganligi, lizing
loyihasi samaradorligi tahlili;

e sotuvni amalga oshirish va naqd pul ogimini shakllantirish uchun
foydalaniluvchi resurslarning operasion samaradorligini aniglash;

e lizing oluvchining moliyaviy holati va kredit layoqgati tahlili;

e lizing to‘lovlarining qaytarilishini ta’minlash uchun taklif gilinuvchi
garovga go‘yilayotgan mulk yoki boshga majburiyatlarni baholash.

3. Lizing loyihasining kompleks ekspertizasi.

! Topempixun B.A. Jlusunr — M.: JJamkos u K° 2003, 339 c.
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Lizing oluvchi tagdim etgan barcha hujjatlar, uning moliyaviy ahvoli va
kredit layoqati, lizing to‘lovlarining ta’minlanganligi tahlil gilingach, natijalar
kompaniya rahbariyatiga ko‘rib chigish va lizing loyihasini moliyalashtirishning
magsadga muvofigligi to‘g‘risida garor gabul qilish uchun tagdim etiladi.
Mazkur bosgichda lizing beruvchiga mijozdan beriluvchi ariza, uning to‘lov
layogati to‘g‘risida xulosa, lizing beruvchi tomonidan ta’minlovchiga beriluvchi
buyurtmanoma hamda lizing beruvchi bilan bank o‘rtasida lizing bitimini
amalga oshirish uchun ssuda olish to‘g‘risidagi shartnoma kabi hujjatlar
rasmiylashtiriladi.

Ikkinchi bosqich bu bitimni huqugiy rasmiylashtirishdir. Bu bosgichda
quyidagi hujjatlar rasmiylashtiriladi:

e lizing obyektining oldi-sotdi shartnomasi;

e lizing obyektini ekspluatatsiyaga gabul gilish dalolatnomasi;

e lizing shartnomasi;

e lizing obyektiga texnik xizmat ko‘rsatish bo‘yicha shartnoma;

e lizing obyektini sug‘urtalash shartnomasi.

Uchinchi bosqgich lizing to‘lovlarini amalga oshirish, monitoring,
buxgalteriya hisobi va hisoboti, lizing obyektining lizing beruvchiga gaytarib
berilishi yoki lizing oluvchiga berilishidan iborat bo‘ladi.

3.2. Lizing bitimlarini tayyorlash va asoslab berish
Lizing kompaniyalari yoki banklar lizing operatsiyalarini amalga
oshirishlaridan avval juda katta tashkiliy ishlarni bajarishlari zarur. Kompaniya
yoki bank muvaffagiyatli faoliyat ko‘rsatishi uchun potensial mijozlarga lizing
operatsiyalarini keng reklama gilish imkoniyatlariga va bir gator ustunliklarga
ega bo‘lishi lozim. Lizing bozori va uning asosiy tendensiyalarini o‘rganish,
ma’lum turdagi asbob-uskunalarga talabni aniglash muhim rols o‘ynaydi. Bunda
asbob-uskunalarning bozor narxi tebranishi, lizing obyektiga go‘shimcha
ko‘rsatiluvchi (ta’mirlash, texnik xizmat ko‘rsatish) xizmatlar narxi va tariflari,

transport tariflarining o‘zgarishi kabi bir gator omillar e’tiborga olinadi.
Tayyorgarlik ishlarining umumiy magsadi lizing beruvchining lizing
olishdan manfaatdor mijozlarni izlab topishidir. SHu bilan bir paytda, lizing
bitimini tuzish tashabbusi o‘zi mustagil ravishda zarur asbob-uskunalarga ega
bo‘lgan ta’minlovchini topuvchi yoki lizing kompaniyasiga ta’minlovchini
topishda yordam berishni so‘rab murojaat giluvchi bo‘lajak lizing oluvchi
tomonidan ham bildirilishi mumkin. Birog bu holatda lizing kompaniyasi taklif
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etayotgan variantlar ichidan lizing obyektini va muayyan ta’minlovchini tanlash
huqugiga lizing oluvchi ega bo‘ladi.

Lizing kompaniyalari amliyotidan kelib chiggan holda, lizing jarayonini
to‘liq kuzatish mumkin.! Hamkorlar o‘rtasidagi munosabatlar bo‘lajak lizing
oluvchining lizing beruvchiga ariza berishidan boshlanadi. Bu arizada lizing
oluvchining tashkiliy-huquqiy shakli, lizing obyektining giymati, asbob-
uskunalarni yetkazib beruvchilar to‘g‘risidagi hamda potensial garz oluvchida
lizing operatsiyasini amalga oshirish uchun zarur resurslarning mavjudligi
hagidagi ma’lumotlar ko‘rsatib o‘tiladi. Ariza topshirilgandan so‘ng lizing
oluvchi zarur hujjatlar to‘plamini (nizomning nusxasi, biznes-reja, so‘nggi ikki
yil uchun buxgalteriya balansi, loyihani texnik va iqtisodiy jihatdan asoslash,
lizing oluvchining iqtisodiy holati to‘g‘risidagi ma’lumotlar, uning rivojlanish
istigbollari va hokazolar) taqdim etadi. Potensial lizing oluvchining moliyaviy
holati tahlili natijalariga ko‘ra, lizing loyihasi iqtisodiy ekspertizadan
o‘tkazilgach, shuningdek, lizing oluvchining hujjatlarini huqugiy jihatdan
tekshirish bo‘yicha ma’lumotlarga asosan lizing kompaniyasi rahbariyati
tomonidan lizing loyihasini moliyalashtirish magsadga muvofigligi to‘g‘risida
garor gabul gilinadi. ljobiy natijalarga ega bo‘lgandan so‘ng lizing beruvchi bu
hagda lizing oluvchini xabardor giladi hamda unga tanishib chigish uchun lizing
shartnomasi loyihasini yuboradi. Loyihaning barcha goidalari bo‘yicha kelishib
olingach, lizing beruvchi va lizing oluvchi o‘rtasida lizing shartnomasi tuziladi.
Bu shartnoma kelgusida ushbu xo‘jalik subyektlari o‘rtasidagi munosabatlarni
tartibga solib boradi. Sharthomada lizing obyektidan foydalanish va uni saglash
shartlari, lizing to‘lovlari muddati, shuningdek, lizing obyektidan foydalanish
bilan bog‘liq tavakkalchiliklarning lizing oluvchi zimmasiga o‘tishi ko‘rsatiladi.
Shu bilan bir paytda lizing beruvchi bilan mulkni yetkazib beruvchi o‘rtasida
oldi-sotdi shartnomasi imzolanadi. Mulkni yetkazib beruvchini lizing oluvchi
tanlaydi. Kelajakda mulkning sifati, uning butligi va yetkazib berish muddati
bo‘yicha barcha e’tirozlar lizing oluvchi tomonidan bevosita mulkni yetkazib
beruvchiga bildiriladi. Ko‘rsatilgan mulk uchun pul to‘langach lizing obyekti
ta’minlovchi tomonidan bevosita lizing oluvchiga beriladi. Lizing obyektini
gabul gilish-topshirishda uch tomon — lizing beruvchi, lizing oluvchi va lizing
obyektini yetkazib beruvchi ta’minlovchi ishtirok etadi. Lizing muddati lizing
oluvchi lizing obyektini amalda gabul gilgan paytdan boshlab hisoblanadi.
Lizing beruvchi tomonidan lizing loyihasi monitoringi bo‘yicha chora-tadbirlar

1 Me3zennes E., MabmypoB A. JIM3WHTOBBIE OINIEPAIUH U 3TAIBI MX MPOBEACHHUS // PRIHKH, IEHBIU U KPEIUT,
2000 Nel 17-186.
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ko‘rilib, ular lizing obyektidan to‘g‘ri foydalanish va lizing to‘lovlarining o‘z
vaqtida amalga oshirilishini nazorat gilishni ko‘zda tutadi. Monitoring davomida
shuningdek, lizing oluvchining moliyaviy ahvoli ham doimiy ravishda o‘rganib
boriladi. Lizing operatsiyalarida tavakkalchilik yuqoriligi sababli mijozlar bilan
ishlash har bir lizing jarayonining asosini tashkil etadi. Lizing kompaniyasi
mazkur ishga — mulk olish uchun arizadan tortib to to‘lovlarning o‘z vaqtida
bajarilishini ta’minlash, lizing shartnomasi muddati tugaguncha lizing obyektini
to‘g‘ri ekspluatatsiya qilishni nazorat gilishga katta e’tibor qaratishi lozim.
Umuman, lizing jarayoniga aniqlik va tezkorlik zarur bo‘ladi.

3.3. Lizing loyihalarining kompleks ekspertizasi

Lizing kompaniyasi loyihalar ekspertizasini quyidagi Yyo‘nalishlar
bo‘yicha amalga oshiradi:*

1. Loyihani identifikatsiyalash va hujjatlarni tasdiglash — tasdiglovchi
hujjatlarning barchasi: kompaniyaning ro‘yxatga olinishi, muassasa to‘g‘risidagi
hujjatlar, mahsulot ishlab chigarish va eksport qilish uchun litsenziyalar,
kompaniya balansi va 2 yillik moliyaviy hisobotlar huquqgiy va iqgtisodiy
ekspertizadan o‘tkaziladi.

2. Loyiha bo‘yicha chigariladigan mahsulot — sifat nazorati tizimi va
loyiha bo‘yicha ishlab chigarishdagi asosiy mahsulotning xususiyatlari.

3. Loyihada foydalaniluvchi texnologiya tavsifnomasi — ishlab
chigarishni tashkil etish turi va tarmoqdagi ahvol bilan bog‘lig ravishda
mo‘ljallanayotgan mahsulot ishlab chigarish bo‘yicha texnologiyalar bilan
bozorda yuzaga kelgan vaziyat tahlil gilinadi.

4. Eksport bozorini jalb qilish. Talab va taklif bashoratini hisobga olgan
holda mahsulot bozori baholanadi.

5. Marketing strategiyasi. Mahsulotni bozorga olib chigish bo‘yicha
Xatti-harakatlar.

6. Loyihani boshqarish — boshgaruv bo‘g‘ini va boshgaruvchilarni
o‘qitish dasturining mos kelishini aniglash.

7. Loyiha homiylari — homiylarning moliyaviy ahvoli hamda ularning
loyiha bo‘yicha qo‘yilmalari va kafolatlarining mos kelishi tahlili.

8. Tagsimlash tizimini tashkil etish — mahsulotni sotuvchilar bilan
kelishuvlar, kelajakdagi ishlab chigarish hajmining butun tagsimlash tizimida

! PexoMeHaluy 110 POBEAEHHIO JTM3HHIOBLIX onepanuii, YJIK “Bapaxa”, - T.: 1999, 12 c.
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tovar aylanmasiga ta’siri, mazkur tagsimlash tarmog‘ining loyihadagi mahsulot
bo‘yicha ixtisoslashish darajasi, mazkur tagsimlash tarmog‘ining ulushi.

9. Loyihani joylashtirish — hudud, ixtisoslashuv, tashkiliy masalalar,
ishlab chigarish joyida transport infratuzilmalari, kommunikasiya va maslahat
xizmatlarining mavjudligi.

10. Loyihaning ekologik xavfsizligi — atrof-muhitni muhofaza giluvchi
davlat organlarining ruxsati va ekologiya nazoratining mavjudligi.

11. Loyihaning huqugiy va moliyaviy qoidalari— soliq va bojxona
imtiyozlari  tizimini  aniglash, loyihani ragbatlantirish  turlari  (yangi
investitsiyalar, kafolatlar, energiyaga subsidiyalangan narxlar va hokazo).

12. Loyihaning moliyaviy ko‘rsatkichlari va qarz kafolatlari —
kutilayotgan investitsiya xarajatlarini aniqlash, moliyalashtirish manbalari va
ularni  jalb qilish imkoniyatlari, investitsiyalarning rentabelligi, sof
diskontlangan daromad, o‘zini qoplash muddati, ichki daromadlilik normasi.

Loyiha dastlab kutilgan natijalarni oglamagan hollarda loyiha
strategiyasini gayta ko‘rib chigish, yangi hamkorni izlab topish, loyihani sotib
yuborish, faoliyatni o‘zgartirish, loyiha aktivlarini alohida-alohida sotib
yuborish zarur. Loyiha ekspertizasining har bir bosgichida zarurat tug‘ilganda
maslahatchilar jalb etilishi mumkin. Olingan ma’lumotlar asosida lizing
kompaniyasi loyiha bo‘yicha ijobiy yoki salbiy xulosa bildiradi va uni oxiriga
yetkazish bo‘yicha tavsiyalar beradi.

3.4. Tadbirkorlik loyihasi va lizing oluvchini moliyaviy baholash

Loyihani amalga oshirishning igtisodiy jihatdan magsadga muvofigligi
tahlili odatda moliyaviy ko‘rsatkichlarni baholash, bashorat gilinayotgan
daromadlilik va likvidlilikni baholash, tavakkalchiliklar tahlilini o‘z ichiga oladi.
Investitsiya loyihalarini baholash uchun turli xil usullar go‘llanadi. Ulardan
ba’zilarini ko‘rib chigamiz:!

e 0‘zini goplash usuli;

e 0‘rtacha gaytish darajasi usuli;

e mablag‘larni diskontlash usuli;

e keltirilgan xarajatlar usuli.

O¢zini qoplash usuli eng oddiy usul bo‘lib, dastlabki ma’lumotlar
sifatida In boshlang‘ich investitsiyalarni qoplash zarur bo‘lgan yillar, yillik
daromad va RS xarajatlar o‘rtasidagi fargni aniglash yo‘li bilan hisoblanuvchi

! Jlemenko M.W. OcHoBbI nmu3uHra — M.: duHAHCH U cTatucTuka, 2001, 2356.
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VK har vyillik badal hajmi olinadi. O‘zini qoplash davri quyidagi formula
yordamida aniglanadi:
Tok + In/Dp—Rs (1)

Mazkur usulning afzalligi hisob-kitoblarning oddiyligi, boshlang‘ich
kapital go‘yilmalarining anigligi, loyihalarni o‘zini qoplash muddatiga garab
tagsimlash imkoniyatining mavjudligidir. Bir xil hajmdagi investitsiyalarga
o‘zini qoplash muddatidan gat’iy nazar bir xil baho belgilanishi (ya’ni bir yildan
so‘ng olingan 5 ming so‘m besh yildan so‘ng olingan 5 ming so‘m bilan bir
baholanadi) bu usulning kamchiligi hisoblanadi.

O‘rtacha qaytish darajasi usuli kiritilgan kapital va amortizatsiyani
hisobga oladi. Mazkur usulning afzalligi hisob-kitoblarning oddiyligi,
amortizatsiya hisobi va muqobil loyihalarni taggoslash imkoniyatidan iborat.
Usulning kamchiligi turli davrlarda investitsiya va daromadlar darajasidagi
o‘zgarishlarga e’tibor garatilmasligidadir, chunki u o‘rtacha bajarish darajasiga
asoslangan. Shuningdek, bu usul keyinrog olingan pul daromadlari ilgari olingan
daromadlar giymatiga ega emasligiga ham e’tibor garatmaydi, ya’ni birinchi yili
olingan 5 ming so‘m besh yildan keyin ham xuddi o‘sha giymatga ega
hisoblanadi. Foydalilik quyidagicha aniglanadi:

P+Vg/A (2)

Kiritilgan kapitalning o‘zini qoplash muddati Tok o‘rtacha qaytish
kattaligi quyidagicha aniglanadi:

Vot + K/Tok (3)

Mablag¢larni diskontlash usuli (DSG usuli). Mazkur usulning bir necha
xil variantlari mavjud. Ularning barchasi kelajakda olinadigan (yoki
sarflanadigan) pullar hozirgi paytga garaganda kamroq giymatga ega bo‘ladi deb
hisoblashga asoslanadi. Kelgusidagi pul tushumlarining diskontlangan giymatini
quyidagi formula yordamida hisoblash mumkin:

R+Sx1/(1+n" (4

Bu yerda R — diskontlangan giymat; S — n-yil oxirida olingan kattalik;

r - % stavkasi; n — xarajat va natijalari hisob-kitob yilida keltirilayotgan
yil.; maxraj 1/(1+r)" — diskontlangan giymat omili (diskontlash koeffitsiyenti).

Masalan, lizing kompaniyasi 500 ming so‘mli loyihaga boshlang‘ich
investitsiyalarni kiritadi. Uch yil mobaynida yillik pul ogimi 200 ming so‘mni,
foiz stavkasi (r) esa 25 %ni tashkil etadi. Bundan kelib chigadiki, loyihani
amalga oshirish vyillari bo‘yicha sof joriy giymat va diskontlash koeffitsiyenti
mos ravishda quyidagilarga teng bo‘ladi (2-jadval).
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2-jadval
Yillik sof joriy giymatini hisoblash?

Yil Diskontlash koeffitsiyenti Yillik sof joriy giymat
1yil 1/(1+0.25) = 0.800 R=200x0.800=160.00
2 yil 1/(1+0.25) = 0.640 R=200x0.640=128.00
il 1/(1+0.25) = 0.512 R=200x0.512=102.40
Jami 390.40

Mazkur loyihani investitsiyalashning magsadga muvofigligi to‘g‘risida
garor gabul qilish uchun boshlang‘ich investitsiyalar va sof joriy giymat
o‘rtasidagi fargni aniqlash kerak bo‘lib, u quyidagiga teng: 390.40 — 500 = 109.9

Bundan kelib chigadiki, ko‘rib chigilayotgan loyiha rentabelli emas,
chunki bunda olinadigan daromadlar boshlang‘ich investitsiyalardan kam.
Investitsion loyihalarini baholashda inflyatsiyani hisobga olish zarur. Buning
uchun hisob-kitoblarni biroz modifikasiyalash, ya’ni diskontlangan gqiymat
formulasiga inflyatsiya darajasini Kiritish lozim. Shunda kelajakda kelib
tushadigan pullarning diskontlangan giymati quyidagi formula asosida
aniglanadi:

R= Sx 1/ (1+r+ h)", bu yerda h —inflyatsiya darajasi.

Keltirilgan xarajatlar usulidan foydalangan holda ham eng samarali
loyihani aniglash mumkin. “Keltirilgan xarajatlar” deganda jahon tajribasida
investitsiyalarning iqtisodiy samaradorlik koeffitsiyenti yoki foiz stavkasi
darajasi yordamida yagona yillik hajmga keltirilgan bir gismigina tushuniladi.
Bu shu bilan bog‘ligki, investitsiyalar katta hajm, mablag® kiritish uchun
cheklangan vaqt, o‘zini goplash muddatining uzunligi bilan tavislanishiga
bog‘liq, ishlab chigarish xarajatlari esa odatda yillik bo‘ladi. Bozor
igtisodiyotida har bir korxona r foiz stavkasi darajasida En normativini yoki Rn
investitsiyalar rentabelligi normativini belgilaydi. Bundan kelib chiggan holda,
keltirilgan xarajatlar quyidagi nisbatlardan kelib chigadi:

Sp=S+rxK=min, Sp=S+RnxK=min yoki Sp=S + EnxK (5)

! T'azman B.Jl. JIu3unr: Teopwus, mpakThka, KOMMeHTapuu. YueOHuk — M.: @onp “TIpaBoBas
KyaeTypa”, 2000, 43 C.
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bu yerda S — vyillik mahsulot ishlab chigarish xarajatlari; K -
investitsiyalar; En = 0.1 — iqtisodiy samaradorlik koeffitsiyenti. U
taggoslanayotgan loyihalarda investitsiya Kiritish uchun birinchi va ikkinchi
loyihalarning yillik xarajatlari nisbati sifatida aniglanadi (3-jadval).

3-jadval
Investitsiya loyihalarining asosiy ko‘rsatkichlarit
(mingso‘m)
Loyihalar | Investitsiyalar | 1dona mahsulotni | Yillik ishlab | Kelitirilgan xarajatlar
ishlab  chigarish | chigarish
xarajatlari hajmi, ming
dona
Birinchi | 500000.0 0.15 1000 (0.15x1000)Q 0.1x500000 q
50.150
Ikkinchi | 450000.0 0.16 2000 (0.16x2000) Q 0.1x 450000
q
45 320

Demak, ikkinchi loyiha samaraliroq hisoblanadi.

Shu tariga, loyiha samaradorligini aniglash usullaridan foydalanish yo‘li
bilan lizing kompaniyalari eng samarali loyihalarni tanlab oladilar. Bunda lizing
kompaniyasi zarurat tug‘ilganda ekspertizaning har bir bosgichida malakali
maslahatchilarni jalb qilishi mumkin. Olingan ma’lumotlar asosida lizing
kompaniyasi loyiha bo‘yicha ijobiy yoki salbiy xulosaga keladi. O‘z navbatida
lizing oluvchi lizing kompaniyasiga murojaat gilishdan avval uning loyihasidan
foydalanishga tarafdor va qgarshi bo‘lgan barcha holatlarni o‘rganib chiqishi
lozim. Masalan, asbob-uskunalar narxi, undan samarali foydalanish imkoniyati,
buzilish  xavfi, loyihaning likvidligi. Agar lizing va kredit (yoki
moliyalashtirishning boshga usullari) variantlari o‘rtasida taxminiy paritet
kuzatiladigan bo‘lsa, u holda lizing loyihasini batafsil ishlab chigish mumkin
bo‘ladi.

Lizing oluvchining kredit layogatini, ya’ni lizing to‘lovlarini lizing
shartnomasida ko‘rsatilgan shartlarga mos ravishda o°‘z vaqgtida to‘lash
layoqatini aniglash eng muhim vazifalardan hisoblanadi. Shu munosabat bilan
bir gator ko‘rsatkichlardan foydalaniladi.

! T'azman B.Jl. JIu3unr: Teopwus, mpakThka, KOMMeHTapuu. YueOHuk — M.: @onp “TIpaBoBas
KynbTypa”, 2000, 456.
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Kiritilgan kapital daromadi balans bo‘yicha foyda (zarar) migdorining
jami passiv._miqdoriga nisbati sifatida hisoblanadi. Bu ko‘rsatkich lizing
oluvchining asosiy va aylanma vositalardan foydalanish samarasini tavsiflaydi
hamda tarmoq yoki mintaganing boshga korxonalari ko‘rsatkichlari bilan
solishtiriladi.

Shuningdek, lizing oluvchining o‘tgan davrdagi faoliyatini baholash va
uning istigbollarini aniglash uchun foydalilik ko‘rsatkichlari “Sotilgan mahsulot
hajmida foydaning ulushi”, “Aylanma vositalarining bir so‘miga to‘g‘ri keluvchi
foyda™ ni go‘llash tavsiya etiladi.

“Likvidlik”, “asosiy va aylanma kapitallarning aylanuvchanligi”, “jalb
gilinuvchi vositalardan samarali foydalanish” ko‘rsatkichlarini hisoblash uchun
balans moddalarini quyidagi yo‘nalishlar bo‘yicha guruhlash lozim:
korxonaning o‘z mablag‘lari, joriy aktivlar, likvidli aktivlar, tez sotiluvchi
aktivlar, joriy majburiyatlar.

Likvidlik balans aktivi va passivi bo‘yicha mablag‘larni taggoslash yo‘li
bilan aniglanadi. Bunda balansning aktiv qismida lizing oluvchining pul
mablag‘lari hisobiga tezroq joylashtirish muddatlari bo‘yicha tagsimlangan
aylanma vositalarga (asosiy fondlarga) joylashtirilgan mablag‘lari, passiv
gismida esa to‘lanishi lozim bo‘lgan muddatlar bo‘yicha joylashtirilgan
mablag‘lar aks ettirilishi lozim. Balans likvidligi tahlili garzlarning gaysi gismi
ishlab chigarish jarayonini buzmasdan tezda to‘lanishi mumkinligini ko‘rsatadi.

Likvidlik koeffitsiyenti tez sotiluvchi aktivlarning joriy majburiyatlarga
(garzlarga) nisbati sifatida hisoblanadi. Bu koeffitsiyent darajasi ganchalik
yuqori bo‘lsa, garzdor shunchalik ishonchli bo‘ladi.

Balansni qoplash (to‘lov layoqati) koeffitsiyenti korxonaning o‘z
majburiyatlari bo‘yicha unga tegishli bo‘lgan barcha aktivlarni sotish yo‘li bilan
hisob-kitob qgilish istigbollarini tavsiflaydi. U joriy aktivlarning joriy
majburiyatlarga nisbati sifatida aniglanadi. Balansni qoplash va likvidlik
koeffitsiyentlarini tahlil qgilishda lizing oluvchining zaxiralari va debitorlik
garzlarini ham hisobga olish zarur. Baholashda debitorlik qarzlaridan
foydalanishda aktivlarning sotuv hajmiga aylanish ko‘rsatkichi yoki
zaxiralardan foydalanishda sotilgan mahsulot tannarxiga nisbat ko‘rsatkichi
bunday ko‘rsatkichlardan biri hisoblanadi. Balans likvidligini aniglashda
“xususiy manbalar bilan ta’minlanganlik” ko‘rsatkichini hisobga olish muhim
ahamiyat kasb etadi. Xususiy manbalar hajmi xususiy aylanma vositalar va
boshga xususiy manbalarning mavjudligi bilan belgilanadi. “Xususiy manbalar
bilan ta’minlanganlik” ko‘rsatkichi balans bo‘yicha xususiy manbalar
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goldig‘ining passiv qoldiglariga (asosiy vositalar hamda gimmat bo‘lmagan va
tez eskiruvchi predmetlarning eskirishi) nisbati sifatida aniglanadi. Lizing
oluvchining faoliyatida kamchiliklar mavjud bo‘lgan holatlarda aktivlarni
goplashda xususiy manbalarning ulushi kamayadi.

Aktivlardan foydalanish samaradorligi va yil davomida Kkiritilgan
kapitalning harakatchanligini baholash uchun “sotilgan mahsulotlar hajmining
joriyga aktivlarga nisbati” ko‘rsatkichini tahlil gilish magsadga muvofiqg.

Mablag‘larni jalb etish koeffitsiyenti lizing oluvchining kredit
manbalariga moliyaviy bog‘liglik darajasini aks ettiradi. U garzlarning joriy
aktivlar miqdoriga nisbati yordamida aniglanadi. Mazkur koeffitsiyent darajasi
ganchalik kichik bo‘lsa, lizing oluvchining kredit layogati shunchalik yuqori
hisoblanadi.

Yuqorida sanab o‘tilgan kredit layoqgati ko‘rsatkichlarining har biri
asosida lizing oluvchining moliyaviy ahvoli har tomonlama baholanadi.
Obyektiv garor gabul gilish uchun bitta ko‘rsatkichnigina emas, balki turli
ko‘rsatkichlar yig‘indisini tahlil gilish zarur. Yuqorida taklif etilgan tahlil
natijasida lizing kompaniyasi potensial lizing oluvchining ishonchlilik darajasini
aniglaydi hamda u bilan ishlashni davom ettirish yoki to‘xtatish to‘g‘risida garor
gabul giladi.

Qisga xulosalar

Lizing jarayonini shakllantirish uch bosgichdan iborat bo‘ladi: birinchi
bosgichda tayyorgarlik ishlari amalga oshiriladi; ikkinchi bosgichda lizing bitimi
rasmiylashtiriladi; uchinchi bosqgich esa lizing obyektidan foydalanish muddatini
to‘lig gamrab oladi.

Muvaffagiyatli ishlash uchun lizing kompaniyasi lizing bozorini, uning
asosiy tendensiyalarini o‘rganishi, ma’lum turdagi asbob-uskunalarga talabni
aniglashi zarur. Har bir lizing bitimi amalga oshirilishidan avval muayyan shart-
sharoitlar va ehtiyojlar har tomonlama tahlil qilinishi, lizingning ijobiy
tomonlari aniglanishi, potensial lizing oluvchi uchun lizing asosida kreditlash
to‘g‘ri baholanishi zarur.

Nazorat va muhokama uchun savollar

1. Lizing jarayonini tashkil etishning asosiy bosqgichlarini aytib bering.
2. Tayyorgarlik bosqgichining asosiy jihatlarini sanab bering.
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3. Lizing operatsiyasini o‘tkazishga ta’sir ko‘rsatuvchi asosiy omillarni
tavsiflab bering.

4. Lizing jarayonining ikkinchi  bosgichida qganday hujjatlar
rasmiylashtiriladi?

5. Lizing bitimini tuzish uchun zarur bo‘lgan hujjatlar ro‘yxatini sanab
bering.

6. Lizing jarayonining qgaysi bosgichida lizing to‘lovlari va monitoring
ko‘zda tutilgan?

7. Lizing oluvchi tomonidan amalga oshiriluvchi kichik biznes
investitsiya loyihalarining asosiy bosqgichlarini sanab bering.

8. Lizing loyihalarining kompleks ekspertiza gilish uslubiyatini tavsiflab
bering.

9. Tadbirkorlik loyihasini investitsiyalash variantlarini baholab bering.

10. Lizing oluvchining tadbirkorlik faoliyati sohasini tanlash omillarini
aytib bering.

Asosiy adabiyotlar

1. 'azaman B.JI. JIu3unr: Teopus, NpakTUKa, KOMMEHTApUU. YUEOHUK —
M.: ®onp “IlpaBoBas kyasTypa’”, 2000.

2. T'opembikun B.A. JIuzuar — M.: JlamkoB u K°, 2003.

3. MesenneB E., MabmypoB A. JIM3MHIOBBIE OIEpAIlMd M 3Tallbl HMX
npoBeaeHus. // PeiHOK, 1eHbru u kpeaut, 2000, Nel.

4. PexkomeHpanuyM MO TPOBEACHUIO JIM3UHIOBBIX onepaunid, YJIK
“bapaka”- T.: 1999.

5. Jlemenko M.U. OcHoBbl iu3uHTa. YueOHoe nocodue — M. duHaHCHI U
cratuctuka, 2001.
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IV bob. LIZING BITIMLARINING IQTISODIY ASOSI

4.1. Lizing to‘lovlarining turlari

Lizing oluvchi va beruvchi o‘rtasidagi o‘zaro igtisodiy alogalarning asosi
lizing to‘lovlaridan iborat bo‘lib, ular ishlab chigarish vositalariga egalik qilish,
ulardan foydalanish, sotish va egalik huquqgini berish munosabatlarini aks
ettiradi. Igtisodiy jihatdan lizing vositalariga egalik gilish hamda bitim
magsadini amalga oshiruvchi ishlab chigarish jarayonini tashkil etish huquqi
lizing obyekti uchun pul to‘langandan so‘nggina yuzaga kelishi mumkin.

Lizing to‘lovlarining iqtisodiy jihatdan asoslangan tarkibi va hajmi lizing
bitimlarini tashkil etishning markaziy, eng muhim bo‘g‘ini hisoblanadi. Lizing
uchun to‘lov bu mulk egasi va ijarachining lizing obyektidan foydalanish
jarayonida yaratilgan daromadni tagsimlash bo‘yicha igtisodiy munosabatlar
shaklidir.2 U lizing obyekti giymatini qoplash, kapital jamg‘arish va tadbirkorlik
faoliyatini rag‘batlantirish, daromadlarni gayta tagsimlash vazifalarini bajaradi.

Umuman, lizing to‘lovlari mulkka egalik huquqgini amalga oshirishning
igtisodiy shakllaridan biridir. Asbob-uskunalar yoki boshga obyektlarni lizingga
berishda mulk egasi uning giymatini kapitalga belgilangan % go‘shgan holda
gaytarib olish huquqgiga ega bo‘ladi.

Mulkning holati va giymati, amortizatsiya muddati va normalari, ssuda
foizlari, solig imtiyozlari va faoliyat turi lizing to‘lovlarini belgilashning
obyektiv asosi hisoblanadi. Lizing to‘lovlarida uchta asosiy tarkibiy gismni
ajratib ko‘rsatish mumkin:?

e igtisodiy elementlar bo‘yicha to‘lovlar tarkibi;

e to‘lovlar darajasi yoki hajmi;

e hisob-kitoblar usuli.

ljaraga berilgan vositalarning mos keluvchi go‘shimcha mablag‘lar bilan
gaytarilishi lizing to‘lovlarini aniglashning asosiy tamoyillaridan hisoblanadi.
Lizing to‘lovlari hajmini belgilab beruvchi uslubiy asos bo‘lib lizing oluvchi
tomonidan yaratilgan yalpi daromadni tagsimlash mexanizmi xizmat giladi. U
foyda normasi o‘rtacha bo‘lganda lizing obyekti egasi va ijarachi
manfaatlarining bir-biriga mos kelishini  ta’minlashi mumkin. Lizing
to‘lovlarining haqgigiy hajmi tomonlarning o‘zaro kelishuvi asosida belgilanadi.

! Jlemenko M.M. OcHoBBI u3uHra: Y4eOHoe nocodue — M.: ®duHaHcs U cratuctuka, 2001, 64 C.
2Topembikut B.A. JIuzunr: Yueouuk. — M.: Jlamkos u K°, 2003, 236 c.
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Lizing to‘lovlarini ularni amalga oshirish shakli va uslubiga asosan
turlarga ajratish mumkin. Lizing to‘lovlarini amalga oshirishning turli usullari
mavjud bo‘lib, ularga asosan quyidagi to‘lov turlarini sanab o‘tishimiz mumekin:

e chizigli te‘lov, mutanosiblik bo‘yicha teng ulushlar bilan to‘lanadi;

e progressiv  (o‘sib boruvchi) to‘lov, asosan lizingning dastlabki
bosqichida foydalanuvchi lizing to‘lovlarini kichik gqismlar bilan amalga
oshirishi oson bo‘lgan, keyinchalik esa asbob-uskunalarning bo‘shashi va
mahsulot ishlab chigarish sur’atlarining o‘sishi bilan to‘lov miqgdorini oshirish
mumkin bo‘lgan, moliyaviy ahvoli bargaror bo‘lmagan lizing oluvchilar
tomonidan amalga oshiriladi;

e degressiv (kamayib boruvchi) to‘lov, lizingning dastlabki bosgichida
foyalanuvchi lizing to‘lovlarining asosiy qismini to‘lashni afzal ko‘rgan,
moliyaviy ahvoli bargaror bo‘lgan lizing oluvchi tomonidan foydalaniadi;

e mavsumiy to‘lov — to‘lov imkoniyatlari hosilni yig‘ib olgandan so‘ng
amalga oshirish yengilliklar yaratuvchi gishlog xo‘jaligida va ishlab chigarish
jarayoni mavsumiy Xarakterga ega bo‘lgan qayta ishlash tarmoglarida
go‘llanadi.t

To‘lash shakllari bo‘yicha lizing to‘lovlari pulli, kompensatsion, ya’ni
lizing oluvchining mahsulotlari yoki xizmatlari orgali, va aralash to‘lovlariga
bo‘linadi. Kompensatsion va aralash to‘lovlarda lizing oluvchining mahsutlot va
xizmatlarni narxlari gonuniy o‘rnatilgan qoidalar asosida belgilanadi.

Shartnoma tomonlari quyidagi to‘lash usullarini go‘llash mumkin:
umumiy summasini belgilangan usuli, avans bilan usuli. Avans usulida lizing
oluvchi to‘laydigan avans miqgdorini shartnomada belgilanadi va lizing to‘lovlari
umumiy summasidan qolgan to‘lovlarini (avans ayrilgan holda) teng gismlarida
to‘lanadi. Umumiy summasini belgilangan usulida lizing muddati davomida
ikki tomon kelishilgan holda to‘lovlarni umumiy summasi teng miqdorda (har
oy, kvartal, yarim yil, yilda) to‘lanadi.

Lizing shartnomasini tuzishda tomonlar muayyan sharoitlarda bitimning
barcha ishtirokchilari talablariga javob beruvchi eng ma’qul variantni tanlashlari
mumkin.

! Ixyxa B.M. JIuzunr. YueoHoe nocodue — Poctos w//l.: denukc, 1997, 450.
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4.2. Lizing to‘lovi hajmini aniqglash usullari

Lizing to‘lovlari hajmini hisoblash lizing turi, to‘lovlar shakli va usuli,
shuningdek, iqtisodiy sharoitlarga bog‘liq holda, ya’ni bargaror rivojlanish va
inflyatsiya jarayonlarini hisobga olgan holda turli usullar yordamida amalga
oshirilishi mumkin. Odatda lizing to‘lovlari hisob-kitob gilinganda qgat’iy
belgilangan umumiy to‘lov summasi bo‘yicha to‘lovlardan foydalaniladi. Bu
holda lizing to‘lovi o‘z ichiga amortizatsiya chegirmalari, garzga olingan
vositalar uchun to‘lovlar, lizing kompaniyasi marjasi, bitim bo‘yicha
ko‘rsatilgan xizmatlar uchun to‘lovlar va lizing beruvchining lizing obyektini
sotib olish bilan bog‘lig bo‘lgan boshga xarajatlarini kiritadi.

Hozirgi kunda lizing kompaniyalari amaliyotida amortizatsiya
chegirmalari o‘rniga lizing kompaniyalari vositalarini gaytarish summasi (lizing
obyekti giymati) foydalaniladi. Avans to‘lovli lizingni hisoblashda lizing
kompaniyasi marjasi lizing obyektining qoldiq giymatidan hisoblanadi. Lizing
to‘lovi bu lizing muddati davomida to‘lanuvchi barcha lizing tolovlari va lizing
oluvchi mulkni sotib olganda to‘lashi lozim bo‘lgan summa yig indisidir.
Qoidaga ko‘ra moliyaviy, gaytma, bo‘linma lizingda u umumiy lizing to‘lovlari
tarkibiga Kiritiladi. Quyida iqtisodiy adabiyotlarda o‘z aksini topgan lizing
to‘lovlarini hisoblanishi ko‘rsatilgan.

Lizing to‘lovlariga kiritiluvchi amortizatsiya chegirmalari hajmi:

A=S*N/100%* T (6)

S — lizing obyektining balans giymati; N — to‘liq gayta tiklash uchun yillik
amortizatsiya chegirmalari normasi; T — lizing muddati (yillarda).

Lizing kopmaniyaning vositalarni (mablag¢) jalb gilganlik uchun haq
to‘lash:

Pkr = Kr * Skr/ 100 % (7)

Pkr — jalb etilgan mablag‘lar uchun haq to‘lash; Kr — kredit summasi; Skr
— kreditdan foydalanish stavkasi.

Lizing kompaniyasi marjasi:

Pkom = Kr * Skom / 100% (8)

Pkom — lizing kompaniyasi marjasi; Skom —lizing kompaniyasi stavkasi.

Lizing beruvchining go‘shimcha xizmatlari Pu o°‘z ichiga lizing
beruvchining bitim bo‘yicha xizmatlarni ko‘rsatish hamda lizing obyektini sotib
olish bilan bog‘liq boshga xarajatlarni kiritadi.

Lizing shartnomasi bo‘yicha jami lizing te‘lovlari summasi (LP):

LP = A + Pkr + Pkom + Pu  (9)
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QQS - go‘shilgan giymat solig‘i O‘zbekiston Respublikasi Prezidentining
2002 - yil 28 - avgustdagi “Lizing tizimini rivojlantirish shora-tadbirlari
to‘g‘risidagi” Farmoniga asosan (lizing kompaniyalari lizing muddati davomida
QQSdan ozod gilinadi) jami lizing to‘lovlari summasiga Kiritilmaydi.

Har choraklik — LV q LP /4, har oylik — LV = LP / 12.

bu yerda LV — davriy lizing to‘lovi.

Yuqorida ko‘rsatilgan  hisob-kitob uslubiyati bilan bir qatorda
respublikamiz lizing kompaniyalari mutaxassislari o‘z faoliyatida oddiy bank
kreditlari bo‘yicha hisob-kitoblarga o‘xshash bo‘lgan boshgacha yondashuvdan
ham foydalanadilar.! Lizing to‘lovlari to‘lov vaqti bo‘yicha hisoblanadi hamda
o‘z ichiga lizing kompaniyasi marjasi, marjaga hisoblanuvchi QQS va lizing
obyekti giymatining gaytimini kiritadi. Lizing obyekti giymatining gaytimi
uning qoldiq giymati gaytuvini va unga nisbatan hisoblangan amortizatsiyani
0‘z ichiga oladi.

Lizing to‘lovlariga kiritiluvchi amortizatsiya chegirmalari hajmi:

A=(SxNxD)/12 (10)

A — lizing obyektiga hisoblangan amortizatsiya, S — lizing obyektining
balans giymati, N — lizing obyektini to‘liq gayta tiklash uchun amortizatsiya
chegirmalari normasi, D — ketma-ket lizing to‘lovlari o°rtasidagi davr, oylarda.

Lizing obyektining goldig giymati (V) lizing obyektining balans giymati
(S) va to‘plangan amortizatsiya summasi (A x N) o‘rtasidagi farq sifatida
aniglanadi. Lizing obyektining qoldiq giymatini tagsimlash lizing operatsiyasi
ishtirokchilari — lizing beruvchi va lizing oluvchining kelishuvchi asosida
amalga oshiriladi.

Vn=V,buyerdaN=T/DiB=C-AxN (11)

V-lizing obyektining qoldig giymati, Bn —lizing to‘lovlarining n-yilida
lizing obyekti qoldig giymatining bir gismi, T - lizing muddati (yillarda), n — n-
lizing to‘lovi amalga oshiriluvchi davr, N —jami lizing to‘lovlari soni.

Lizing kompaniyasi marjasi:

Mn=SkomX (S—-Ax(n-1)- Vi) (12)

Mn — n-lizing to‘lovida lizing kompaniyasi marjasi; Skom — lizing
kompaniyasi marjasi.

Lizing kompaniyasi marjasiga hisoblanuvchi qo‘shilgan giymat
solig‘i (agar kompaniya QQSdan ozod gilinmagan bo‘lsa):

Nn =Snx Mn (13)

Sn — QQS stavkasi; Nn — n-lizing to‘lovidagi marjaga QQS.

1 Pekomenmarmu o MpoBeIeHUI0 JTU3UHToBbIX onepanuilt YJIK “bapaka” - T.: 1999, 20 c.
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Jami n-lizing to‘lovi: LPn g A Q Mn Q Nn Q Vn (14)

LPn — n-lizing to‘lovi.

Shu tariga, lizing shartnomasi bo‘yicha jami lizing to‘lovlari quyidagiga
teng bo‘ladi: LP = LPn.

Lizing to‘lovlari summasini hisoblashda boshga usullari ham go‘llaniladi.
Masalan, lizing to‘lovini miqdorini mulk giymati va koeffitsiyentlar orqgali
aniglasa bo‘ladi.t

Lp=Bseai*aze..*a, (15

Bu yerda, ai, »..n - lizing bitimi shartlarini bog‘ligligini ta’minlaydigan
koeffitsiyentlar. Mulkni goldig giymatini hisobga olgan holda lizing to‘lovlarini
koeffitsiyenti quyidagi tenglama asosida aniglnadi:

1
= 16
“ 14 Boc x1(1+ Crom/m)" (16)

bu yerda, Bos — mulkni balans giymatidan goldiq giymati, foiz; Skom —
moliyalashtirish stavkasi, foizi; m — yildagi to‘lovlarni soni; N — lizing muddati
davomida to‘lovlarni umumiy soni: N=mx T.

Agar avans to‘lansa, bunda lizing to‘lovlari miqdorini koeffitsiyenti
a, =1/(1+ Cxom/m) aniglanadi.
Birinchi to‘lovini lizing oluvchi keyinroq to‘lanadigan bo‘lsa lizing

to‘lovlari migdori quyidagi koeffitsiyent orgali hisoblanadi.

a; =1/(L— Crom/m)" ™" bu yerda t - yillar muddati.
Shu tariga, lizing to‘lovlarni tenglamasi quyidagicha:

LP = Bs ¢ (Skom/m) / [1 - 1/(1 + Skom/m)N] « 1 [(1 + Bos x
x 1/(1 + Skom/m)N] x 1/(1 + Ckom/1)

4.3. Lizing bitimlarini tugatish tartibi va shartlari
Agar lizing kelishuvi lizing beruvchining tashabbusi bilan to‘xtatiladigan
bo‘lsa, bu holda lizing kelishuvida ko‘zda tutilgan qoidalar asosida lizing
oluvchi lizing beruvchiga bitimni yopish qiymatini to‘lashi zarur. Bitimni yopish
summasi kelishuvda ko‘rsatilgan vaqt ichida to‘lanishi lozim. Lizing
oluvchining lizing to‘lovlari summasini Kiritish majburiyati lizing beruvchi

! TIpunyukuii JI.H. ®unancoBslii musunr. [IpaBoBble OCHOBBI, SKOHOMHUKA, IPAKTUKA.- M.: “Ock-89”, 1999, 200
C.
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bitimni yopish summasini olgandan so‘ng bajarilgan hisoblanadi. Bitimni yopish
summasiga quyidagilar kiradi:

1. Lizing beruvchiga lizing kelishuvi bo‘yicha to‘lanmagan barcha lizing
to‘lovlari summasi (Pn), quyidagi formula asosida hisoblanadi:

(17) Pn=Pn—Pf , buyerda Pf—amalda kiritilgan lizing badallari.

2. Lizing kelishuvida ko‘zda tutilgan lizing muddati tugash davrida lizing
obyektining qoldiq giymati:

(18) So =S — A, bu yerda So — lizing obyektining goldiqg giymati; S —
lizing obyektining balans giymati; A — amortizatsiya chegirmalari.

3. Jarima quyidagicha aniglanadi.

(19) N = Ss x ( Stk/100 + Skom/100)

bu yerda, Ss — lizing shartnomani to‘xtatish vaqgtidan lizing obyektining
o‘rta giymati; Stk — kredit bo‘yicha foizli stavkasi; lizing beruvchining %li
stavkasi.

Bitimni yopilish summasini hisoblashda keltirilgan ko‘rsatkichlarni
ko‘shib chigamiz.

Z=Pn+So+ N

Lizing kelishuvi shartlari bo‘yicha lizing muddati tugagach, asbob-
uskunalar lizing oluvchi tomonidan sotib olinmaydi, shu sababli lizing
obyektining qoldiq giymati mavjud emas.

Qisga xulosalar

Lizing oluvchi va beruvchi o‘rtasidagi o‘zaro igtisodiy munosabatlarning
asosini lizing to‘lovlari tashkil etib, bunda ishlab chigarish vositalariga egalik
gilish, undan foydalanish, sotish va egalik huqugini berish munosabatlari aks
etadi. Lizing bitimi summasi lizing beruvchi uchun tijoratga oid gizigish
uyg‘otadi, chunki u igtisodiy foydaga ega.

Lizing to‘lovlarining obyektivligi mulkning qiymati va holati,
amortizatsiya muddati va normasi, ssuda foizlari, soliq imtiyozlari va shu kabilar
yordamida aniglanadi. Iqtisodiy nuqgtai nazardan lizing to‘lovlari lizing
mulkining yosh giymatidan kichik bo‘Imasligi lozim, aks holda uni takror ishlab
chiqgarish ta’minlanmaydi.

Lizing oluvchi lizing to‘lovlarini pul ko‘rinishidagi, kompensatsiya va
aralash shakldagi alohida badallar ko‘rinishida to‘laydi. Lizing to‘lovlari
sxemalarining quyidagi turlari qo‘llanadi: degressiv shkala (sharthoma amal
giluvchi vagt mobaynida teng ulushlar bilan) va regressiv shkala (to‘lovlar hajmi
kuchayib boradi) bo‘yicha.
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Nazorat va muhokama uchun savollar
Lizing beruvchining tijorat manfaatlari nimada namoyon bo‘ladi?
Lizing bitimlarining igtisodiy asosini nimalar tashkil etadi?
Lizing to‘lovlarining turlarini tavsiflab bering.
Lizing hisob-kitoblarining asosi nimalardan iborat?
Lizing hisob-kitoblarining turlarini sanab bering.
Lizing to‘lovlarining turlari va ularning davriyligini aytib bering.
Lizing to‘lovlarining ganday sxemalari mavjud?

8. Respublikamizda faoliyat ko‘rsatuvchi lizing kompaniyalari
tomonidan lizing to‘lovlarini hisoblashning gaysi uslubiyati gabul gilingan?

9. Lizing to‘lovi tarkibiga kiruvchi elementlarni sanab bering.

10.Lizing hisob-kitoblarining kompensatsiya shakli nimani anglatadi?

Asosiy adabiyotlar
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V bob. JAHON BOZORIDA LIZING SIYOSATI

5.1. Lizingning jahon miqgyosida rivojlanish xususiyatlari

Jahon tajribasi tahlili shuni ko‘rsatadiki, lizing rivojlanib borayotgan 30
yil ichida uning Yevropa investitsiya bozoridagi ulushi 15 % ga yetdi. Lizing
rivojlanib, oddiy moliyaviy xizmatdan yugorirog ahamiyat kasb eta boshladi.
Jahon lizing bozorining asosiy qismi “AQSH-G‘arbiy Yevropa-Yaponiya”
uchburchagida mujassamlashgan. Lizing sohasida Amerika yetakchilik qilib,
ikkinchi o‘rin Yevropaga, uchinchi o‘rin esa Osiyoga tegishli.

1992-93 - vyillar jahonda lizingning rivojlanishi uchun noqulay vyillar
bo‘ldi. Bu yetakchi G‘arb mamlakatlaridagi kuchli iqtisodiy ingirozlar bilan
bog‘lig hisoblanadi. Shu yillar davomida jahonda lizing operatsiyalari hajmi 10
%ga qisqardi. Bu pasayish shunday kuchga ega bo‘ldiki, AQSH, Avstraliya,
Osiyo va Afrika mamlakatlarida lizing operatsiyalari sonining o‘sishiga
garamay, jahonda lizing operatsiyalari hajmi 4 %ga kamaydi.*

Yevropada lizing biznesi  “Leaseurope” lizing kompaniyalari
assotsiatsiyalari Yevropa federatsiyasining yillik hisobotlarida yoritib boriladi.
Yevropada oxirgi 13 vyil ichidagi lizing faoliyati tadgiqotlarini baholash
bo‘yicha lizing operatsiyalari hajmi 6 baravar, ya’ni yiliga o‘rtacha 15 % ga
o‘sdi. Lizing faoliyati bo‘yicha yetakchilar gatoriga lizingga kiritilgan kapital
hajmi 436,7 min yevro bo‘lgan Daniya, Buyuk Britaniya (271,9 min yevro),
Fransiya (275,05 min yevro) va ltaliya (228,9 min yevro) kabi mamlakatlarni
Kiritish mumkin. Hozirgi paytda, lizing xizmatlarining Estoniyada 42,07 %,
Irlandiyada 21,9 %, Chexiyada 19,5 % va Shveytsariyada 17,6 % o°‘sishi
kuzatildi.?

Yevropada lizing operatsiyalarining aksari gismi ko‘char mulk bilan
bog‘liqdir. Yevropaning yetakchi mamlakatlari bo‘yicha yangi asbob-uskunalar
yetkazib berishda lizing obyektlarining ulushi 11-15 % atrofida bo‘lib, fagat
Buyuk Britaniyadagina 30 %dan oshdi. Buyuk Britaniyada lizing juda
rivojlangan bo‘lib, jami lizing bitimlari giymati 35,025 min yevroni tashkil
etadi. Bu jihatdan Daniyaning ko‘rsatkichlari ham yugori — 31,029 min yevro.
Asbob-uskunalar lizingi Estoniyada 77,2 %, Shvetsiyada 52,6 %, Slovakiyada
41,9 %, Germaniyada 33 % va Marokashda 32,1 % o‘sdi. Ko‘chmas mulk
lizingi ko‘proq Italiyada targalgan bo‘lib, uning ulushi 35,9 %ni, Fransiya va
Daniyada esa mos ravishda 20,7 va 17,8 %ni tashkil etadi.

1 www.innov.ru/leasing/newsi/in-i.htm

2 Tlpunyukuii J.H. ®unancoBsit nusunr. [[paBoBble OCHOBBI, 9KOHOMHUKA, TPakTuKa — M.: “Ocb-89”, 1999,
1456.
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Lizingga olingan asbob-uskunalar tuzilmasi juda qiziq bo‘lib, u
mamlakatdan mamlakatga o‘tib borgan sari keng miqyosda o‘zgarib boradi.
Jami lizing operatsiyalari hajmi va lizingning o‘sish sur’atlari bo‘yicha yengil
avtomobillar lizingi yetakchilik giladi. Bu bexosdan emas, albatta, chunki
xalgaro turizm rivojlanib, ishbilarmonlik faolligi o‘smoqda, demak, faoliyat
sohasi turli xil bo‘lgan shaxslarning ish bilan bog‘lig safarlari ham ortib
bormoqgda. Oc‘zbekistonda mazkur biznes turini amalga oshirishga birinchi
harakatlar gilinmogda. Xususan, “UZDAEWOQO” korxonasi o‘z faoliyatida
“Damas” markali avtomobillarni lizingga beradi. Yevropa mamlakatlarida yuk
avtomobillari lizingi faolroq go‘llanmoqgda. Bu sohadagi ko‘rsatkichlar uning
lizing biznesi uchun katta hajmli va barqgaror bozor ekanligidan dalolat beradi.
Masalan, Italiyada mashina va sanoat asbob-uskunlari ulushi 54,3 %ga,
Ispaniyada 44,3 %ga va Fransiyada 37,2 %ga yetdi. Norvegiya va
Lyuksemburgda esa umuman rivojlanmagan. Slovakiya (63,0 %), Chexiya (60,8
%) va Vengriya (58,4 %) avtomobillar lizingi bo‘yicha eng yugori ko‘rsatkichlar
bilan tavsiflanadi. Germaniyada lizingga olingan asbob-uskunalarning
yaramidan ko‘pi kompyuterlar va idora texnikasiga to‘g‘ri keladi.

Lizing xizmatlarining asosiy foydalanuvchilari sanoat, qurilish, xususiy
xizmat ko‘rsatish sohasi, gishlog xo‘jaligi va kommunal xo‘jalik sohalari
hisoblanadi. Sanoatda lizing operatsiyalari eng yuqori ko‘rsatkichlarga Italiya
(59,6 %), Fransiya (53,3 %) va lIspaniyada (47,0 %) erishildi. Qishlog
xo‘jaligida Fransiya (5,3 %) yetakchi hisoblanadi. Finlyandiyada lizing
kompaniyalarining davlat xizmatlari sohasida mijozlar soni ko‘p — 35,6 %.
Xususiy foydalanuvchilar bilan lizing operatsiyalari esa Shveytsariya (49,8 %),
Irandiya (37 %), Avstriya (31,7 %) va Vengriyada (20 %) keng targalgan.
Bundan tashgari, Yevropada ko‘chmas mulk lizingi ham tobora keng
targalmoqda (4-jadval).

4-jadval
1991-2015 yillarda Yevropada ko‘chmas mulk lizingi tuzilmasit
%da
Yil Sanoat Chakana Ofis Mehmo | Jamoat. Boshga
inshooti savdo nxona binolari
do‘konlari
1991 32,9 19,2 21,5 6,5 3,1 16,8
1995 31,8 21,5 24,2 6,0 19 14,6
2000 26,3 26,3 28,6 2,2 4,4 12,2
2010 28,0 25,8 26,6 2,1 6,8 10,7
2015 29,2 22,6 27,4 3,5 4,7 12,6

1 www.innov.ru/leasing/newsi/in-i.htm.
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Ko‘chmas mulk lizingida sanoat inshootlari, idora binolari va chakana
savdo do‘konlariga Kkatta e’tibor qaratilmoqda. Ushbu lizing Xxizmatlari
rivojlanishi bo‘yicha Italiya va Fransiya yetakchi hisoblanadi.

Shunisi gizigki, lizing operatsiyalarining chorak gismidan ko‘pi sanoat
inshootlariga to‘g‘ri keladi. Lizing munosabatlarining bunday turi O‘zbekiston
uchun ham, aynigsa, kichik va xususiy tadbirkorlikda juda qulay deb hisoblash
mumkin, chunki lizing kompaniyalari tadbirkorlarga narxi juda ham gimmat
bo‘lmagan kichik novvoyxona, mini-pisseriya, gishloq xo‘jaligi mahsulotlarini
gayta ishlovchi va yog‘ ishlab chigaruvchi mini-zavodlarni lizingga berishi
mumkin.

Osiyo mintagasi ham chetda golgani yo‘q, bu yerda ham lizingga tobora
ko‘proq e’tibor qaratilmogda. Osiyoda eng ko‘p lizing operatsiyalari
Yaponiyada amalga oshiriladi. Bu mamlakat lizing operatsiyalari hajmi bo‘yicha
jahonda AQSHdan keyin ikkinchi o‘rinda turadi.

O‘tgan asrning 90 - vyillaridan boshlab lizing Gonkong, Indoneziya,
Tayvan, Singapur va aynigsa Janubiy Koreyada juda tez rivojlanmoqda. Janubiy
Koreya jahon tasnifida bu ko‘rsatkichlar bo‘yicha beshinchi o‘ringa chiqib
olgan.

Lizingning rivojlanishi  Avstraliyada ham muvaffagiyatli kechmoqda.
Lizing operatsiyalari hajmining o‘sishi  Avstraliyaning jahon tasnifida
to‘qqizinchi o‘ringa chiqib olishiga imkon berdi.

Afrikaning lizing bozorini asosan bitta mamlakat, ya’ni Janubiy Afrika
Respublikasi namoyon etadi. Afrikaning moliyaviy kompaniyalari lizing
operatsiyalarini o‘’z mamlakatida ham, xorijiy mamlakatlarda ham kengaytirib
bormoqda.

Lizing tuzilmasi Janubiy Amerikada ham rivojlangan. Janubiy Amerikada
lizing bozorining katta gismi Braziliyaga (73 %) tegishli bo‘lib, bu mamlakat
jahon tasnifida sakkizinchi o‘rinni egallagan. Boshga mamlakatlar ulushi esa
quyidagicha: Kolumbiya — 28,7 %, Chili — 24,7 %, Peru — 91,7 %. Faqgat
Venesuelladagina (11,3 %) bu ko‘rsatkichlarning biroz pasayganligini gayd
etish joiz.

Hozirgi kunda jahonda bir necha mingta lizing kompaniyalari faoliyat
ko‘rsatmoqda. Ularning faoliyati lizing operatsiyalarining hajmi va yo‘nalishi,
salohiyati, mintagaviy joylashuvi va boshga oimllariga ko‘ra tagsimlanadi.
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5.2. Lizingning jahon integrasiyasi bilan bog¢liglikda rivojlanishi

Amerikaning ikkita yirik kompaniyasi - General Motors Acceptance
Corp. va GE Capital jahondagi eng yirik lizing kompaniyalari bo‘lib, ularning
lizing operatsiyalari hajmi deyarli bir xil hisoblanadi. Bundan tashgari, GE
Capital aktivlar hajmiga ko‘ra boshga barcha kompaniyalardan deyarli ikki
baravar oldindadir. U ichki bozor bilangina cheklanib golmay, xorijiy bozorlarni
ham faollik bilan egallab olmoqgda.

Amerikaning keyingi uchta kompaniyasi - AT & Capital, BOT Financial
Corp va IBM Credit Corp ham lizing shartnomalari hajmi sezilarli o‘sib
borayotgan kompanyalardan hisoblanadi. Bundan tashqgari, birinchi o‘nlikdan
Yaponiyaning Orix Corporation kompaniyasi va Yevropaning to‘rtta lizing
kompaniyasi o‘rin olgan. Yaponiyaning eng yirik lizing kompaniyasi Orix
Corporation faoliyatida lizing faoliyatining faollashuvi kuzatilmogda. Hisobot
ma’lumotlariga ko‘ra, bu kompaniyada lizing hajmi o‘rtacha 1,3 % ortgan.

Fransiyaning Sociate Generale lizing kompaniyasi 1968 - yildan boshlab
dunyoda eng targalgan “Sogelease” lizing tuzilmalari tarmog‘ini yarata
boshladi. Bu tarmoq hozirgi kunda jahondagi 27 ta firmani o°z ichiga oladi. 10
yillik faoliyat davomida lizing operatsiyalari hajmi 1,6 mlrd. AQSH dollaridan
5,4 mlrd. AQSH dollarigacha, ya’ni to‘rt baravar o‘sdi.t

Bu kompaniyalar uchun umumiy jihat shuki, jahon lizing biznesida
yetakchi o‘rinlarni yirik ishlab chigaruvchilar - General Motors, General
Electric, Daimer Benz (debics) va IBM tomonidan tuzilgan moliya tuzilmalari
egallagan. Jahondagi eng yirik lizing kompaniyalari — kelajakdagi potensial
hamkorlar to‘g‘risidagi ma’lumotlar mamlakatimizdagi lizing oluvchilar uchun
lizing loyihalarini amalga oshirishda foyda keltirishi shubhasiz, albatta. Bunga
sabab shuki, yugorida sanab o°tilgan kompaniyalardan har birining
imkoniyatlari lizing bitimini amalga oshirish uchun yetarliligini aniglashga
imkon beradi hamda dastlabki tanishib chigish uchun muhim ahamiyat kasb
etadi. Lizing qo‘llanayotgan  mamlakatlarning  ko‘pchiligida  lizing
kompaniyalari o‘z manfaatlarini himoya gilish va lizing bznesini rivojlantirish
uchun milliy lizing assotsiatsiyalarini tuzib olganlar.

Uchta qgit’ada Milliy lizing assotsiatsiyalari lizing tarmog‘ini xalgaro
migyosda namoyon etish, boshga xalgaro tashkilotlar bilan aloga qilish, lizing
sohasida bilimlar to‘plash, bahs va munozaralar o‘tkazish uchun mintagaviy
tashkilotlarga asos solganlar.

1 www.innov.ru/leasing/newsi/in-i.htm
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Yevropada bu shtab-kvartirasi Bryussels shahrida joylashgan Leaseurope
(asbob-uskunalar lizingi bo‘yicha kompaniyalarning Yevropa federativ
uyushmasi).

Osiyoda — sekretariati Singapurda joylashgan Asia lease.

Janubiy Amerikada — sekretariati Meksikada joylashgan Fela lease Lotin
Amerikasi lizing Federatsiyasi.

Yugorida sanab o‘tilgan uch federatsiya hamda AQSH va Avstraliyaning
lizing kompaniyalari assotsiatsiyalari Jahon lizing kengashini (World leasing
Counsil) tuzdilar.

Lizing biznesi tobora ko‘prog kompaniyalarni gamrab olmoqda. Bu holat
Rossiyada lizing kompaniyalari assotsiatsiyasini tuzish zaruratini tug*dirdi va bu
assotsiatsiyaga 1994 - yil 5 - mayda asos solindi.

Bundan tashqari, yengil va yuk avtomobillari, samolyotlar, kompyuterlar
lizingi ishtirokchilari uchta ixtisoslashgan assotsiatsiya tuzdilar. Bular European
Car and Truck Rental Association (ECATRA) — yengil va yuk avtomobillarini
ijaraga beruvchilarning Yevropa assotsiatsiyasi; International Association of air
craft lessors — samolyotlar lizingi bilan shug‘ullanuvchilarning xalgaro
tashkiloti; Europlan Computer leasing and trading association (ECLAT) -
kompyuterlar lizingi va savdosi Yevropa assotsiatsiyasidir.

Jahonning barcha mamlakatlarida xususiy va davlat korxonalari bilan
lizing operatsiyalarini amalga oshirish bilan shug‘ullanuvchi “Orien Lizing
Grup” turidagi xalgaro lizing birlashmalarini tuzish xalgaro lizing
operatsiyalarini rifojlantirishga xizmat qgildi. Bunda xalgaro lizing klublari ham
katta rols o‘ynadi. Ularning faoliyati bir mamlakatdan boshqgasiga lizing
obyektlarini yetkazib berishda vositachilik gilishga asoslanadi. G‘arbiy
Yevropada lizing Klublariga misol qilib “Interliz” assotsiatsiyasini ko‘rsatish
mumkin. U Belgiya, Buyuk Britaniya, Daniya, Italiya, Ispaniya, Niderlandiya,
Norvegiya, Fransiya, Germaniya, Shveytsariya va Shvetsiyaning lizing
firmalarini birlashtiradi. “Lizklab” assotsiatsiyasiga esa Avstraliya va Yevropa
mamlakatlarining 10tasi kiradi. Osiyoda esa bunday birlashmalar gatoriga
“Eyshaliz” birlashmasini kiritish mumkin.

Xalgaro lizing bitimlari xalgaro lizing birlashmalaridan tashgari asosan
mamlakat ichida faoliyat yuritishi mo‘ljallangan milliy kompaniyalar tomonidan
ham amalga oshiriladi. Bunda bosh kompaniya chet elda o‘zining shu’ba
bo‘limlarini ochadi. Ularning ichida Amerika kompaniyalari yaqqol ajralib
turibdi — “Siti Korporeyshn”, “Benk Amerika korporeyshn”, “Kemikal Npyu-
York Korp.”, “Menyufekchurers Xanover Korp.” kabi AQSH transmilliy
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banklarining lizing bo‘linmalari shu’balari. Asosan ular eksport lizing
operatsiyalari bilan shug‘ullanadilar.

Amerika kompaniyalariga Angliyaning “Barklayz Benk”, “Lloyds”,
“Neshnl Vestminster Benk” va “Midlend” banklariga mansub bo‘lgan lizing
kompaniyalari jiddiy raqobat ko‘rsatmoqdalar. Ularning umumiy eksport hajmi
1,5-4,5 %ni tashkil etadi.

Tinch okeani havzasida esa Yaponiyaning “Sumitomo” yirik moliyaviy
guruhining vakillari “Orient lizing” va “Djeneral Lizing” boshchiligidagi yapon
kompaniyalari mustahkam o‘rinlarga ega. Ularning umumiy eksportdagi ulushi
esa 2-4 %ni tashkil etadi.

Eksport lizingining ulushi hozircha uning ichki bozordagi rolini
tavsiflovchi ko‘rsatkichlardan ancha pastligi shubhasiz, albatta. Shu bilan birga,
eksport lizing operatsiyalarini o‘stirish uchun mavjud zaxiralar ham katta. Bu
zaxiralar rivojlangan mamlakatlar o‘rtasida ijara xizmatlari savdosini
o‘stirishdan tashqari ichki bozori katta bo‘lgan rivojlanayotgan va yangi sanoat
mamlakatlarida lizing miqyosini kengaytirish bilan ham bog‘liq. Bu
mamlakatlarning lizing xizmatlariga ehtiyojlari asosan ularni import qilish
hisobiga gondirilishi ko‘rinib turibdi.

5.3. Rivojlangan mamlakatlarda lizingning rivojlanishi

Amerika Qo‘shma Shtatlarida lizing bozori. Bugungi kunda,
AQSHdagi lizing beruvchilar uchta asosiy guruhga bo‘linadilar: Mustaqil lizing
kompaniyalari, banklar huzuridagi lizing kompaniyalari va uskunalar ishlab
chigaruvchilar huzuridagi kompaniyalar. Mustaqil lizing kompaniyalariga lizing
tarmog‘idagi mablag® aylanishining taxminan yarmi, ya’ni 50-52 %i, banklarga
27 va uskunalar ishlab chigaruvchilar huzuridagi kompaniyalar 19 %i,
bozorning boshqga ishtirokchilariga esa 2 %i to‘g‘ri kelmogda. Lizing eng
daromadli moliya vositalaridan biri bo‘lib golmoqda: soliglar to‘lagunga gadar
foydaning tushumga nisbati tarmog bo‘yicha o‘rtacha 18 %ini, sarmoyadan
daromad esa 15 %ga yaginrogni tashkil etadi.

AQSHda lizingning bunchalik gullab-yashnashiga quyidagilar sabab
bo‘ladi:

1. Igtisodiy pasayish ro‘y bergan va sanoat korxonalarining foydasi
kamayib ketgan, yuqgori inflyatsiya hukm surgan, ishlab chigarishni
modernizasiyalash va aholini band gilish muammolarini hal etish zarurati paydo
bo‘lgan dastlabki kezlarda lizing sektoriga rag‘batlantiruvchi imtiyozlar berish
va uning rivojlanishi uchun imkoniyatlar yaratishga ehtiyojlar tug‘ildi.
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1970 - vyilga gadar Amerikada lizingga asosan gimmat turadigan,
obyektlar berilgan edi. Usha yili Bank xolding kompaniyalari hagida gonun
gabul gilinganidan keyin banklarga lizing bilan shug‘ullanish ruxsat berildi.
Banklar lizingga juda jiddiy e’tibor bilan garay boshladilar. Ko‘pgina mustaqil
kompaniyalar banklar tomonidan sotib olindi, o‘z lizing kompaniyalarini
rivojlantirishga ancha-muncha mablag‘larni investitsiya qildilar, bozorga
professional yosh odamlar kirib kelishdi, ular bank tuzilmasi orqgali bu bozorni
qgizdirdilar va lizingga nisbatan gizigishni kuchaytirib yubordilar.

2. Tarmoqgning rivojlanishi barobarida lizing operatsiyalari to‘g‘risidagi
axborotni hisobga olish, yoritish va ochishning yangi tamoyilini gabul gilishga
ehtiyoj tug‘ildi. Hisobga olishning takomillashtirish jarayonida AQSH gimmatli
qgog‘ozlar bo‘yicha komissiyasi turdi. 1964-1976 - yilgacha lizing
operatsiyalarini  buxgalteriya ro‘yxatiga olish  tamoyillari  to‘xtovsiz
takomillashib bordi, bu esa oxir ogibatda 1976 - yili 13-sonli Moliya hisobi
standartining gabul gilinishiga olib keldi. Mazkur standart bugungi kunda ham
amalda bo‘lib, hamma uchun tushunarli va yaqqol ko‘rinib turadigan lizing
operatsiyalarining joriy etilishiga imkon to‘g‘dirdiki, natijada keyinchalik
tarmogga sarmoyaning oqib kirishini ta’minladi, lizing operatsiyalarining
korporativ va garz qog‘ozlari bozori rivojlanishiga rag‘bat bo‘ldi.

3. AQSHda lizingning juda tez rivojlanib ketishi sabablaridan soliq
imtiyozlari: ya’ni jadallashtirilgan amortizatsiya va investitsiyalangan soliq
imtiyozi (yangi investitsiyalar giymatining 10 %gacha soliq summasidan
chigarib tashlandi) sabab bo‘ldi. Ammo soliq imtiyozlariga hugug-shartnoma
AQSH moliya vazirligining ichki daromadlar boshgarmasi tomonidan lizinglar
uchun o‘rnatilgan qoidalarga muvofig kelgan tagdirdagina paydo bo‘ladi. Ya’ni:

e lizingning davomiyligi 30 yildan kam bo‘lishi shart;

e lizing mulkni ogilona bozor narxidan past naxrda sotib olinishi
imkoniyatini ko‘zda tutmasligi kerak;

e lizing dastlabki to‘lovlar bitimining oxirigacha keyingilaridan ko‘p
bo‘ladigan to‘lovlar jadvalini ko‘zda tutmasligi lozim. Agar bunga yo‘l qo‘yilsa,
oldi-sotdi bitimi ba’zi soliglardan gochish magsadida amalga oshirilgan lizing
sifatida tuzilganligidan dalolat berishi mumekin;

e lizing ijara beruvchini foyda olishning bozordagi me’yoriy
darajasi bilan ta’minlashi zarur;

e lizingni uzaytirish imkoniyati uskunalarning bozordagi me’yoriy
bahosini hisobga olishi kerak. 1977 - yilgacha firmalar uskunalarni ijaraga,
ularning bahosini balanslarida ko‘rsatmagan holda olishlari mumkin edi, katta
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migdorda garzdor bo‘lgan firmalar osib ketgan garz summasini ko‘rsatmagan
holda go‘shimcha ravishda uskunalar sotib olish imkoniyatiga ega edilar.
Shunday qilib, hagigiy garz miqdori investor va ekspertlardan yashirib golinardi.
1976 - yili Moliya hisobini standartlash boshgarmasi RA5 13 ni tasdigladi, unga
ko‘ra ba’zi lizing bitimlari mulk xarid qilish va zimmaga moliyaviy
majburiyatlar olish sifatida hisoblana boshladi. Bunday standartdan ko‘zda
tutilgan magsad "haqiqiy ijara" va lizing vositasida mulk sotib olish o‘rtasidagi
fargni chegaralab go‘yish edi. Standartda quyidagi bandlar bor edi: bitimning
yakunida mulkka egalik huquqi ijarachiga o‘tadi; lizing bitimi mulkni bitimning
oxirida bozordagi narxdan arzon sotib olishga imkon beradi; bitim muddati mulk
xizmati foydali muddatining 75 %dan ko‘p yoki shunga teng bo‘ladi; lizing
to‘lovlarining joriy giymati lizing mulkining bozordagi me’yoriy bahosinining
90 %dan ko‘p yoki shunga teng bo‘ladi. Agar bitim mana shu shartlardan logal
bittasini gonigtirsa ham mulk ijarachi balansida hisobga olinadi.

1986 - yildan boshlab lizingning soliq asosidagi iglimi o‘zgardi. AQSH
solig tizimida o‘tkazilgan islohot investitsiyalarga soliq imtiyozlarini bekor
gilinishi hamda amortizatsiya sohasini o‘zgarishi orgali solig imtiyozlariga
yaginlashuvni cheklab go‘ydi. Soliq islohoti lizingning iqtisodiy foydasini
ancha-muncha kamaytirib yubordi, ammo, shunday bo‘lsada, bu tarmoq
rivojlanishdan toxtab golgani yo‘q.

Keyingi 50 yil mobaynida lizing AQSHda davlat iqtisodiy siyosatining
strategik muhim yo‘nalishi sifatida e’tirof etib kelindi. Lizing tarmog‘i
tarixining kattagina gismi AQSH Kongressi tomonidan qo‘llab-quvvatlandi.
Kongress asosiy  vositalarining sotib  olinishiga, Amerika ishlab
chigaruvchilarining ishlab chigarish bazasini yangilashga sarmoya Kkiritilishini
har tomonlama rag*batlantirib turdi.

XX asrning 70-80 - vyillarida lizingning gurkirab rivojlanishiga aynan
vositachi tuzilmalarning faol ishtiroki sabab bo‘lgan. Mazkur vositachi mo-
liyaviy tashkilotlarga solig bo‘yicha yo‘naltirilgan katta imtiyozlar ularning
mazkur sohadan manfaatdor bo‘lishlarini ta’minlab bergan.

Yevropada lizing bozori. Yevropada lizing turlaridan biri bo‘lmish
moliyaviy lizing 60-yillar boshlarida rivojlanishni boshladi. G*arbiy Yevropada
moliyaviy lizingni tez rivojlanishiga bir gancha omillar sabab bo‘ldi. Eng
asosiysi bu 50 - vyillardagi ilmiy-texnika ingilobi bo‘lib, bu korxonalar
tomonidan asosiy vositalarni yangilashning katta hajmdagi ehtiyojiga olib keldi.
Moliyaviy lizing mexanizmi esa uskunalarni bank kreditlari orgali sotib olishdan
ko‘ra korxonalar uchun qulay bo‘lib chigdi. Xuddi shu davrga kelib moliyaviy
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xizmatlar bozori jadal rivojlaninishi tufayli, yangi shakldagi moliyaviy
kreditlash va past foizli stavkalar taklifi ko‘paydi. Ushbu xolat lizing faoliyatini
soligga tortishning har tomonlama qulayligi bilan birgalikda lizing kelishuvlarini
rivojlantirdi. 2002 - yilda jahon iqgtisodiyoti pasayishiga garamay, Yevropa
lizing kompaniyalari tomonidan lizing orgali 200 mlrd. yevro mablag
investitsiya qilindi. Bu esa 2001 - yilga nisbatan 3,4 %ga ko‘p edi.

Shuni ta’kidlash lozimki, 1994 va 2002 - vyillar oralig‘ida lizing sektori
yaxshi rivojlanib, har yiliga 11 %dan o‘sishi kuzatildi. Agarda lizing faoliyatini
jug‘rofiy jihatdan tagsimlanishini ko‘rib chigadigan bo‘lsak, Yevropadagi
umumiy moliyalashtirish hajmining 72 %i to‘rtta mamlakat - Fransiya,
Germaniya, Italiya va Buyuk Britaniyaga to‘g‘ri kelishini ko‘rishimiz mumkin.
Yevropada lizing operatsiyalarini ikki yo‘nalishga ajratish gabul gilingan bo‘lib,
bu — ko‘chmas mulk lizinga va uskunalar lizingidir. 2002 - yilda ko‘chmas
mulk lizingi 39 mlrd. yevro migdoridagi hajmda bo‘lib (bu 2001 - yilga nisbatan
18 %ga ko‘proq), shu davrdagi uskunalar lizingi hajmi o‘zgarmagan holda 160
mlrd. yevroni tashkil etdi (2001 - yilga nisbatan 0,45 %ga o‘sgan).

Germaniyada hozirgi kunda ko‘plab lizing kompaniyalari mavjud bo‘lib,
Lizing uyushmasi tashkil etilgan va unga 57 ta nemis lizing kompaniyalari a’zo
bo‘lgan. Eng katta kompaniyalardan "Mitfinans Gmbx" va "Gefa-lizing Gmbx"
yirik kompaniyalar hsoblanadi.

Avstriya davlatida lizing sohasi 25 yildan beri rivojlanib kelmoqda.
Ularda bolalar bog‘chasi va xattoki maktablar ham lizingga beriladi.

Ma’lumot uchun shuni aytib o‘tish joizki, dunyoning ko‘pgina
mamlakatlarida turli darajada bo‘lsa ham amortizatsiya ajratmalari tizimi bilan
bog‘liq bo‘lgan solig imtiyozlari mavjud. Ular muayyan sohani rivojlanishini
rag‘batlantirish, ilmiy-tadgiqot va tajribaviy-konstruktorlik ishlanmalarni yoki
umumiy investitsiyani jonlantirish uchun foydalaniladi.

5.4. Mustqil davlatlar va hamkorlik mamlakatlarda lizingni huqugiy
asoslari

Rossiya davlati o‘tgan asrning 90 - vyillaridan boshlab, lizingning

rivojlanishidan manfaatdorlikni namoyon gilmoqda. 90 - yillargacha Rossiyada

lizing kichik migyosdagina, shunda ham fagat xalgaro savdoda go‘llangan.

Sobiq Ittifogda xalgaro lizing bitimlarini amalga oshirish harakatlari o‘tgan

asrning 40 - vyillarida, ikkinchi jahon urushi davrida ko‘zga tashlangan edi.

! Tasubexos JI.T'. Ba Gour. JIuzunr MyHOcabaTinapy Hazapusicu Ba amanuétu — T.: Dan Ba Texnonorns, 2004, 14
6.
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AQSH Lend-liz dasturini gabul gilgan, unga ko‘ra Rossiya lizing shartlarida
harbiy texnika oluvchi asosiy tomon bo‘lgan. 80 - yillarning boshida esa V/O
“Sovfraxt”, “Sovtransavto” kabi tashkilotlar xalgaro lizing bilan shug‘ullana
boshlagan, 90 - yillarga kelib esa ular gatoriga “Avtoeksport”, “Traktoreksport”
tashkilotlari ham go‘shilgan.

Rossiyada birinchi lizing kompaniyalari 1990 - yilda paydo bo‘ldi.
Birinchi bo‘lib ro‘yxatga olingan lizing kompaniyalari gatoriga mamlakatda
ishlab chiqariluvchi gishloq xo‘jalik texnikalari lizingi bilan shug‘ullanuvchi
“Rosagrosnab” va samolyotlar lizingi bilan shug‘ullanuvchi “Aerolizing”ni
Kiritishimiz mumkin. Banklar tomonidan ham ko‘plab lizing kompaniyalari
tuzilgan: “Baltliz” (Promstroybank), “Lizing biznes” (Mosbiznesbank),
“Rossiya” (Agroprombank bilan Promstroybankom) va boshgalar. Birinchi
kompaniyalar ortidan qo‘shma korxonalar ham tuzila boshladi: “Kolumb”
(“Agrolizing” firmasi), Rossiya-Germaniya “Mejsberyuraskolizing” korxonasi
(Mejekonomsberbank’). Moskva shahri hukumati tomonidan qurilish texnikasi
lizingiga ixtisoslashgan “Likostroy” kompaniyasi ta’sis etildi. Lizing
operatsiyalarini amalga oshirish bo‘yicha “Lukoyl” neft kompaniyasi o‘ziga x0s
yo‘l tutdi. 1995 - yilda u xolding kompaniyasining barcha shu’ba bo‘limlari
uchun asbob-uskunalar yetkazib berishni oz zimmasiga olgan “LK-lizing”
kompaniyasini ta’sis etdi.t

Rossiyada lizing operatsiyalarini rivojlanishida muhim gadamlardan biri
solig va bojxona imtiyozlarini qonunchilikda belgilanishi bo‘ldi. Rossiya
Federatsiyasi hukumatining gator garorlari lizing sektorini rivojlantirishga jiddiy
ta’sir ko‘rsatdi. Bulardan:?

¢ 1995 - yilda gabul gilingan 1133-ragamli “Ishlab chigarish va mahsulot
realizatsiyasidagi xarajatlar tarkibi va foyda solig‘i hisoblanayotganda hisobga
olinadigan moliyaviy natijalarni shakllantirishni tartibga solish to‘g‘risidagi
nizomga go‘shimchalar kiritish to‘g‘risida”gi garori bo‘lib, lizing oluvchilarga
lizing to‘lovlarining mahsulot tannarxiga to‘lig o‘tkazishga ruxsat bergan;

¢ 1996 - yilda gabul gilingan 752-ragamli “Rossiya Federatsiyasida lizing
faoliyatini davlat tomonidan qo‘llab-quvvatlash to‘g‘risida”gi garor bo‘lib, unda
lizingga berilgan asbob-uskunalarga jadallashtirilgan amortizatsiyasini qo‘llash
imkoniyatini yaratib bergan;

L www.leasbusi.ru/ Aranus nesTenpHOCTH POCCHIACKMX TM3HHTOBBIX KOMITAHMIH.
2 Fo3ubekos /I.F. Ba Oorir. JIusuHr MmyHocabaTiapyu Ha3apuscu Ba aManéTu. YKyB Kyuianma— T.: @an
Ba TexHoaorus, 2004.
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e Rossiya Federatsiyasi hukumati tomonidan 633-ragamli “Investitsion
faoliyatda lizingni rivojlantirish to‘g‘risida”gi garori gabul gilindi. Hukumat
1996-2000 - yillarga mo‘ljallangan lizingni rivojlantirishning federal dasturini
tayyorlash majburiyatini oz zimmasiga olish bilan birga, xo‘jalik yurituvchi
subyektlar faoliyatini uch yilgacha moliyaviy lizing shartnomalaridan oladigan
daromadiga solinadagan soliqdan, bank va kredit tashkilotlarini uch va undan
ortigrog muddatga mo‘ljallangan, hamda moliyaviy lizing operatsiyalarini
o‘tkazishga yo‘naltirilgan kreditlarni berishdan oladigan daromadni foyda
solig‘idan, lizing beruvchi obyektini sotib olayotganda qo‘shilgan giymat
soligidan ozod etish kabi gator o‘zgartirishlar Kiritilishini belgiladi. Qarorda
xalgaro moliyaviy lizing operatsiyasi obyektini bojxona boji va soliglardan
gisman ozod qilinishi ko‘zda tutilgan;

¢1998 - vyilda gabul qilingan “Lizing to‘g‘risida”gi gonun Rossiya
Federatsiyasida lizingni rivojlanishida ma’lum bir to‘siglarni yuzaga keltirdi,
ya’ni gonunda ichki garama-qgarshiliklar mavjud bo‘lib va boshga normativ-
huquqiy hujjatlar bilan mos kelmagan;

¢ 2000 - yilda davlat Dumasida Rossiyada lizing rivojlanishining asosiy
yo‘nalishlari to‘g‘risida parlament tinglovlari o‘tkazildi va unda ishchi guruhni
tashkil qilish to‘g‘risida garor gabul qilindi. Ishchi guruhning asosiy vazifasi
sifatida "Lizing to‘g‘risida"gi gonunga o‘zgartirish va qo‘shimchalar kiritishning
tashkil etish va yagona gonun loyhasini ishlab chigish bilan birga, moliyaviy
ijara (lizing)ni tartibga soluvchi solig, bojxona va valyuta gonunchiliga
gilinadigan go‘shimcha va o‘zgarishlarni umumlashtirish yuzasidan tavsiyalar
tayyorlash belgilandi;

¢ 2002 - yilda “Lizing to‘g‘risida”gi federal gonunga o‘zgartirish va
go‘shimchalar kiritish to‘g‘risida”gi gonun gabul qgilinib, u “Moliyaviy ijara
(lizing) tog‘risida”gi gonun deb nomlandi va lizingni rivojlantirishga garatilgan
yangi huquqgiy me’yorlarni o‘z ichiga gamrab oldi. Qonunning yangi tahriri
lizing sohasini moliyalashtirishga giziggan investorlar lizing loyihalarini amalga
oshirishda gonun qoidalar tez-tez o‘zgarmasligiga ishonch xosil gilishlari uchun
juda muhim bo‘Idi.

Qozog‘iston Respublikasi lizing operatsiyalarini  fugarolik-huquqgiy
tartibga solish 1999 - yilning iyul oyida gabul gilingan Fugarolik Kodeksining
«Mulkni yollash» 29 - bobi va 2000 - yilning iyulida gabul gilingan «Moliyaviy
lizing to‘g‘risida»gi Qonunga asosan amalga oshiriladi. Fugarolik Kodeksi va
yugoridagi Qonunga 2004 - yilning 18 - martida o‘zgartirishlar Kiritilgan.
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Qonunga asosan moliyaviy lizingning ta’riflanishi quyidagicha: «lizing
oluvchi sotuvchidan xarid gilingan va lizing shartnomasida ko‘rsatilgan lizing
predmetini belgilangan hag to‘lash evaziga va belgilangan shartlarda
tadbirkorlik magsadirida foydalanish uchun uch yildan kam bo‘Imagan
muddatga lizing oluvchiga beruvchi investitsion faoliyat turi hisoblanadi».
Bunda lizing shartnomasi bo‘yicha lizing predmetini berish quyidagi shartlardan
hech bo‘Imaganda bittasiga javob berishi lozim:

¢ lizing predmetini lizing oluvchiga mulk qilib berish va (yoki) lizing
oluvchiga gat’iy belgilangan narxda lizing predmetini xarid qgilish huqugini
berish lizing shartnomasida belgilab go‘yiladi;

¢ lizing muddati lizing predmetining foydali xizmat Kko‘rsatish
muddatining 75 %idan ortishi lozim;

¢ butun lizing muddati bo‘yicha joriy (diskontlangan) lizing to‘lovlari
giymati berilayotgan lizing predmetining 90 %idan ortadi.

Qozog‘iston Respublikasida buxgalteriya hisobini yuritish 1995 - yilning
26 - dekabrida gabul gilingan «Buxgalteriya hisobi va moliyaviy hisobotlar
to‘g‘risida»gi Qonun, shuningdek, korxonalar mulkchilik shakli va faoliyat
turidan kelib chiggan holda go‘llanuvchi buxgalteriya hisobi milliy standartlari
tomonidan tartibga solib boriladi.

Lizing bitimlarini tartibga solishning bojxonaga doir masalalari
quyidagilarga taallugli:

¢ xalgaro lizing, bunda lizing oluvchi rezident lizing predmetini chet ellik
lizing beruvchidan to‘g‘ridan-to‘g‘ri oladi yoki Qozog‘iston rezidenti bo‘lgan
lizing oluvchi (sublizing beruvchi) lizing predmetini chet ellik lizing
beruvchidan sublizingga berish uchun oladi, yoki Qozog‘iston rezidenti bo‘lgan
lizing beruvchi lizing predmetini chet ellik lizing oluvchiga beradi;

¢ Qozog‘iston rezidenti bo‘lgan lizing beruvchi lizing predmetini
kelgusida lizingga berish uchun chet ellik ta’minotchidan sotib oladi.

Qozog‘istonga xalgaro lizing shartnomalari bo‘yicha Kkiritiluvchi
tovarlarga nisbatan vaqtinchalik kiritish va erkin muomalaga chigarish bojxona
rejimlari go‘llanishi mumkin.

Tovarlarni erkin muomalaga chiqgarishni fagat ko‘zda tutilgan barcha
bojxona to‘lovlari va soliglar to‘langandan so‘ng amalga oshirish mumkin.
Lizingga nisbatan bunday rejim xalgaro lizing shartnomasi bo‘yicha mulkka
egalik huquqi lizing beruvchidan lizing oluvchiga o‘tgan hollarda yoki lizing
kompaniyasi lizing predmetini kelgusida lizingga berish uchun chet ellik
ta’minotchidan sotib olgan hollarda qo‘llanadi.
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Vaqgtinchalik kiritish rejimi xalgaro lizing shartnomalari bo‘yicha
kiritiluvchi, lekin mulkka egalik huquqgining lizing beruvchidan lizing oluvchiga
o‘tishi ko‘zda tutilmagan hollarda qo‘llanadi. Ko‘rsatilgan rejim bojxona
to‘lovlari va soliglarni to‘lashdan to‘lig (2001 - vyilning 21 - avgustida
tasdiglangan Hukumatning 1092-sonli Qarorida tasdiglangan ro‘yxatga
Kiritilgan tovarlar bo‘yicha) yoki gisman (ushbu ro‘yxatga kiritilmagan tovarlar
bo‘yicha) ozod gilishni ko‘zda tutadi.

Vagtinchalik kiritish muddati uch yildan ortishi mumkin emas. Yugorida
gayd etilgan garor bilan tasdiglangan «Transport vositalari va tovarlarni
vaqtinchalik kiritish bojxona rejimi qo‘llanuvchi lizing predmetlari ro‘yxati»ga
kiritilgan tovarlar bo‘yicha vaqgtinchalik Kiritish muddati lizing shartnomalari
muddatiga muvofiqg belgilanadi.

Vagqtinchalik Kkiritish rejimi erkin muomala rejimiga o‘zgartirilgan
hollarda (masalan, lizing shartnomasiga mulkka egalik huqugining boshgalarga
berilishi ko‘zda tutiluvchi o‘zgartirishlar kiritishda) bojxona to‘lovlari va
soliglar to‘liq yoki ilgari to‘langan summani hisobga olgan holda to‘lanishi
lozim. Bunda keyinchalik moliyaviy lizingga berish uchun import gilishda
QQSdan ozod qilinuvchi asosiy vositalar ro‘yxatiga Kkiritiluvchi lizing
predmetlari bo‘yicha QQS to‘lanmaydi.

Hozirgi paytda Tojikiston Respublikasida lizing bitimlarini tartibga
solish 2000 - yilda gabul gilingan Fugarolik Kodeksi va 2003 - yilning 29 -
yanvarida gabul gilingan «Moliyaviy ijara (lizing) to‘g‘risida»gi Qonunga
asosan amalga oshiriladi.

Yugorida gayd etilgan Qonunning 2-moddasida lizing tomonlardan biri
(lizing beruvchi) ikkinchi tomon (lizing oluvchi) ko‘rsatgan mulkni uchinchi
tomon(sotuvchi)dan sotib olish va lizing oluvchiga belgilangan haq evaziga
lizing shartnomasida belgilangan shartlar bo‘yicha tadbirkorlik magsadlarida
foydalanish uchun vaqgtinchalik egalik gilish va foydalanishga taqdim etuvchi
iqtisodiy va mulkchilik munosabatlari sifatida ta’riflanadi.

Ushbu ta’rifdan kelib chigadiki, Markaziy Osiyoning boshga
mamlakatlaridan fargli o‘laroq, bu ta’rifga ko‘ra minimal lizing muddati
ko‘rsatilmaydi va lizingning majburiy belgilari tasniflanmaydi. Shu tariga
fugarolik-huquqiy tartibga solish magsadida lizing bitimi masalan, lizing
shartnomasini lizing predmetining foydali xizmat ko‘rsatish muddati yoki
mulkka egalik huquqgining lizing muddati tugagach boshqalarga berilishi bilan
cheklab go‘yilmaydi. Shu bilan bir paytda mazkur ta’rifda uchta subyektning
(lizing beruvchi, lizing oluvchi va sotuvchi) ishtirok etishi, lizing beruvchining
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lizing predmetini lizingga berish uchun maxsus sotib olishi va lizing
predmetidan albatta tadbirkorlik maqgsadlarida foydalanish kabi majburiy
belgilar ko‘rsatilgan.

Tojikiston  xalgaro moliyaviy lizing to‘g‘risidagi UNIDROIT
Konvensiyasiga 2004 - yilning 19 - aprelida go‘shilgan. Konvensiya xalgaro
lizing operatsiyalarini amalga oshirishda miliy hugug me’yorlarga nisbatan
ustunlikka ega. Lizing beruvchi va lizing oluvchi turli mamlakatlar vakili
bo‘lgan hollarda amalga oshiriluvchi lizing operatsiyalari xalgaro lizing
operatsiyalari deb tan olinadi. Muayyan xalgaro lizing bitimiga nisbatan mazkur
Konvensiyani go‘llash mumkin bo‘lishi uchun quyidagi talablarga rioya gilinishi
zarur:

¢ bitim Konvensiyada belgilangan moliyaviy lizing ta’rifiga mos kelishi
lozim, unga muvofiq bir tomon (lizing beruvchi) ikkinchi tomon (lizing oluvchi)
topshirig‘i bilan uchinchi (sotuvchi) tomondan lizing shartnomasida ko‘rsatilgan
mulkni (lizing predmetini) sotib oluvchi va lizing oluvchiga belgilangan haq
evaziga lizing shartnomasida ko‘rsatilgan shartlarda vaqgtinchalik egalik gilish va
foydalanishga taqdim etuvchi operatsiya lizing deb tan olinadi. Shu tariga
mazkur ta’rif «Lizing to‘g‘risida»gi Qonundagi lizing (moliyaviy ijara)ga
beroilgan ta’rif bilan bir xil kuchga ega bo*ladi;

¢ lizing beruvchi va lizing oluvchining tijorat korxonalari Konvensiyaga
go‘shilgan istalgan ikki davlat hududida bo‘ladi va yoki sotuvchining tijorat
korxonasi lizing beruvchi yoki lizing oluvchi joylashgan davlatda bo‘ladi, yoki
lizing shartnomasi va oldi-sotdi shartnomasi Konvensiyaga ¢qo‘shilgan
davlatlarning huqugiga asoslanadi;

¢ lizing shartnomasi va oldi-sotdi sharthomasi mos keluvchi davlatda
Konvensiya kuchga kirgandan so‘ng tuzilishi lozim.

Tojikistonda buxgalteriya hisobini yuritish 1999 - yilning 14 - mayida
gabul gilingan «Buxgalteriya hisobi to‘g‘risida»gi Qonunga asosan tartibga solib
boriladi. 2004 - yilda buxgalteriya hisobining yangi hisoblar rejasi tasdiglangan
bo‘lib, u buxgalteriya hisobi tizimini MHXS bo‘yicha hisobga olish
tamoiyllariga muvofiglashtirishi mo‘ljallangan.

2004 - yilning 1 - yanvaridan boshlab Tojikistondagi 30 - ta korxona
sinov tarigasida yangi hisob tizimiga o‘tkazildi. 2005 - yilning 1 - yanvaridan
boshlab esa mamlakatdagi barcha korxonalar yangi hisob rejasiga majburiy
tartibda o‘tkazildi.

2004 - yilning o‘rtalaridan boshlab buxgalteriya hisobini tartibga solishga
taallugli barcha me’yoriy hujjatlarni yangi hisoblar rejasini go‘llash bo‘yicha
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uslubiy ko‘rsatmalarda belgilangan qoidalarga muvofig holga keltirish borasida
faol ishlar olib borilmoqgda. Biroq «Buxgalteriya hisobi to‘g‘risida»gi Qonunga
hali hech ganday o‘zgartirish kiritilgani yo‘q.

Lizing predmetini xarid gilishda lizing beruvchi uni o‘z balansiga asosiy
vosita sifatida kirim qilib Kiritadi. Lizing predmetini lizing oluvchiga
o‘tkazishda lizing beruvchi lizing premetini o‘z balansidan chigarib tashlaydi
hamda keyinchalik lizing lizing beruvchining balansida sof lizing
investitsiyasiga teng bo‘lgan debitorlik garzi sifatida aks ettiriladi.

Lizing predmeti lizing oluvchining balansida aks ettirilib, unda lizing
predmeti lizingga olingan aossiy vosita sifatida hisobga olinadi va shu vaqtning
o‘zida moliyaviy ijara bo‘yicha majburiyatlarni ham aks ettiradi. Balansga kirim
qgilish va lizing bo‘yicha majburiyatlarni tan olish quyidagilardan eng kichigi
bo‘yicha amalga oshiriladi: lizing predmetining adolatli bahosi va lizing
to‘lovlari diskontlangan bahosi.

Foizlarga teng gismdagi xarajatlarni tan olish to‘lov muddatlaridan kelib
chiggan holda hisoblash usuli yordamida amalga oshiriladi.

Lizing predmeti bahosi lizing oluvchi tomonidan o‘zining asosiy
vositalari uchun tanlab olingan usul bo‘yicha amortizatsiya chegirmalari
shaklida davr xarajatlariga mansub bo‘ladi. Agar lizing muddati oxiriga borib
aktivlarga nisbatan mulkka egalik huquqi lizing oluvchiga o‘tishiga yetarli
darajada ishonch bo‘lmasa, aktivning bahosi lizing muddati yoki mulkning
foydali xizmat ko‘rsatish muddati orasidan eng gisqasi davomida amortizatsiya
orgali xarajatlar tarkibiga Kiritilishi lozim.

Tojikistonda 2005 - yilning 1 - yanvaridan boshlab kuchga kirgan yangi
Soliq Kodeksi hozirgi kunda soligga tortishni tartibga solib turuvchi asosiy
me’yoriy-huqugiy hujjat hisoblanadi. Solig Kodeksida lizing moliyaviy
xizmatlar tarkibiga Kkiritilgan. Soligga tortish magsadlarida (QQSni istisno
gilganda) moliyaviy ijara (lizing) amortizatsiya gilinuvchi mulkni xarid gilish
(yetkazib berish yoki import) yoki uni lizingga berishni gamrab oluvchi yaxlit
operatsiya sifatida ko‘rib chiqgiladi. Bitim quyida sanab o‘tilgan belgilardan
biriga. muvofig holda soligga tortishda lizing bitimi sifatida tasniflanishi
mumkin:

¢ ijarada ijara muddati tugagandan so‘ng mulkni berib yuborish ko‘zda
tutiladi yoki ijarachi mulkni gat’iy belgilangan (yoki shartnomada ko‘rsatilgan)
narx bo‘yicha sotib olish huqugiga ega bo‘ladi;

¢ ijara muddati ijaraga olinuvchi mulkning xizmat ko‘rsatish muddati 75
%idan katta bo‘ladi;
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¢ ijara muddati tugagandan so‘ng mulkning qoldiq giymati uning ijara
boshidagi bozor narxidan 20 %ni tashkil giladi;

¢ butun ijara muddati davomida minimal to‘lovning joriy diskontlangan
giymati ijara boshidagi mulkning bozor narxi 90 %iga teng yoki undan katta
bo‘ladi;

¢ ijaraga olinuvchi mulk ijarachi uchun buyurtma bo‘yicha tayyorlanib,
ijjara muddati tugagandan so‘ng ijarachidan boshga hech kim tomonidan
foydalanilishi mumkin emas.

Soliq Kodeksining yangi tahririni gabul gilish bilan birga 2004 - yilning 3
- dekabrida yangi Bojxona Kodeksi ham gabul gilindi. Bojxona jarayonlari
shuningdek, 1995 - yilning 4 - noyabrida gabul gilingan «Bojxona tartibga solish
to‘g‘risida»gi Qonun bilan ham tartibga solib boriladi. Bu gonunga ko‘ra
bojxona bojlarini shakllantirish va qo‘llash tartibi, shuningdek, tovarlarni
Tojikiston Respublikasi hududidan olib o‘tishda boj solish qoidalari belgilab
beriladi.

Tojikiston Respublikasiga import gilinuvchi tovarlar bo‘yicha bojxona
bojlari hukumat garorlariga asosan belgilanadi va bojxonadan o‘tuvchi tovarga
garab farglanadi.

Mamlakat hududiga olib kiriluvchi lizing predmetlariga nisbatan erkin
muomala va vaqtinchalik kiritish rejimlari go‘llanishi mumkin.

Erkin muomala uchun tovar chigarishda bojxona bojlari, QQS, aksizlar va
bojxona yig‘imlari to‘lanishi lozim.

Tovarlarni vagtinchalik olib kirish (olib chigish) muddati Tojikiston
Respublikasi bojxona organi tomonidan belgilanib, ikki yildan ortmasligi lozim.
Ayrim hollarda bu muddatlar ozgartirilishi mumkin.

Vaqgtinchalik kiritish rejimi xalgaro lizing shartnomalari bo‘yicha
kiritiluvchi, lekin mulkka egalik huquqgining lizing beruvchidan lizing oluvchiga
o‘tishi ko‘zda tutilmagan hollarda qo‘llanadi. Ko‘rsatilgan rejim bojxona
to‘lovlari va soliglarni to‘lashdan to‘lig yoki gisman ozod gilishni ko‘zda tutadi.

To‘lig yoki gisman to‘lovlardan ozod qilingan tovarlar ro‘yxati
hukumatning garoriga asosan belgilanib, aynan lizing uchun bojxona bojlari va
soliglardan to‘lig ozod gilish ko‘zda tutiladi. Lizing predmetlari uchun bu
to‘lovlardan to‘lig ozod qilish ko‘zda tutilmagan hollarda shartli gisman ozod
gilishdan foydalanilib, bunda bojxona va soliq to‘lovlari erkin muomalada
to‘lanishi lozim bo‘lgan miqdorning 3 %i to‘lanadi. Vaqtinchalik Kiritiluvchi
tovardan olinuvchi bojxona to‘lovlari umumiy migdori erkin muomala rejimida
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to‘lanishi lozim bo‘lgan to‘lovlardan oshmasligi lozim. Bojxona to‘lovlari to‘liq
to‘langan hollarda tovar erkin muomalaga chigarilgan hisoblanadi.

5.5. Lizing munosabatlarning xalgaro unifikatsiyasi

O‘tgan asrning 70 - yillarida lizing faoliyati huquqiy, solig va valyuta
xarakteriga ega muammolar tufayli kamdan-kam qo‘llangan bo‘lsa, hozirgi
kunda xalgaro lizing operatsiyalari soni tez o‘sib bormogda. Bu holat Ottavada
gabul gilingan “Xalgaro moliyaviy ijara to‘g‘risidagi Konvensiya”da gayd
etilgan lizing to‘g‘risidagi umumiy unifikatsiyalangan “Unidrua” kabi
tashkilotlarni tuzish zaruratini yuzaga keltirdi.

Kirish gismida mazkur Konvensiyaning maqgsadi — xalgaro moliyaviy lizing
oldida turgan huquqiy to‘siglarni olib tashlash, an’anaviy ikki tomonlama ijara
shartnomalarini uch tomonlama shartnomalarga moslashtirish va asosiysi, lizing
bitimining barcha ishtirokchilari o‘rtasidagi o‘zaro huqugiy munosabatlarni
tartibga soluvchi yagona normalarni o‘rnatish ko‘rsatib berilgan.

UNIDRUA Konvensiyasida ko‘zda tutilgan asosiy goidalar quyidagilardan
iborat:?

e lizing — mustaqil huqugqiy institut;

e lizing — ijara, shartli oldi-sotdi, ssuda bilan umumiy jihatlarga ega, birog
ulardan hech biriga mansub bo‘Imagan va ikkita kelishuv — oldi-sotdi va lizing
shartnomasini ifodalovchi uch tomonlama bitim.

Konvensiyada oldi-sotdi va lizing shartnomalarining uzviy va chambarchas
bog‘ligligi belgilab go‘yilgan. Bunda foydalanuvchi birinchi shartnomaning
shartlarini ma’qullashi kerak, ta’minotchi esa asbob-uskunalar ganday magsadda
sotib olinayotganligini bilishi zarur.

Mulkdan foydalanuvchiga ham Kkatta rols ajratilgan bo‘lib, u bitim
tashabbusi bilan chigganligi sababli huquqgiy jihatdan mulkning egasi
bo‘lmasada, lizing mulki bo‘yicha barcha tavakkalchiliklarga javob beradi.
Bunda lizing beruvchi fagat bitimni investitsiyalashda vositachi rolini o‘ynaydi,
xolos. Lizing Kkelishuvi muddati lizing beruvchiga kapital go‘yilmalarni
gaytarish shartlaridan kelib chiggan holda belgilanadi va taxminan mulk
amortizatsiyasi muddatiga teng bo‘ladi.

Shuni ham gayd etish joizki, Konvensiya talablari fagat lizing asbob-
uskunalariga nisbatan go‘llanadi va ko‘chmas mulkka alogasi bo‘Imaydi.

! Nemenko M. M. Ocuosel mu3unra.- M.: 2001, 163 c.
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Konvensiyaga asosan bitimlar xalgaro moliya lizingi toifasiga mansub
bo‘lishini ta’minlovchi ta’riflar MDH va O‘zbekistonda amal qilayotgan
ta’riflarga to‘laligicha mos keladi.

Bundan tashgari, Konvensiya normalari lizing shartnomasida asbob-
uskunalarni kelgusida sotib olish yoki ijaraga berish ko‘zda tutilgan yoki
tutilmaganligidan gat’iy nazar, barcha hollarda go‘llanadi.

5.6. Lizing bozori infratuzilmasini shakllantirish yo‘llari
Xorijiy  mamlakatlar  tajribasining  ko‘rsatishicha,  ragobatchilik
sharoitlarida lizing kompaniyalarining samarali faoliyat ko‘rsatishi ko‘p jihatdan
rivojlangan infratuzilmaga bog‘liq bo‘ladi.

Bozor infratuzilmasi bu mahsulot (xizmat) ishlab chigaruvchi va
iste’molchini yagona bozor makonida bir-biriga bog‘lab turuvchi, ishlab
chigarish va iste’mol miqyosi o‘rtasidagi ziddiyatlarni yo‘qotuvchi hamda
barcha ishtirokchilarning qgo‘yilgan magsadlarga erishishini ta’minlovchi
vositachi tuzilma va institutlardir.

Hozirgi paytda Oc<zbekistonda lizing bozori infratuzilmasi endi
shakllantirilmogda. Shu sababli, mustaqillikning dastlabki yillaridanoq
mamlakatimiz rahbari |.Karimov o‘z chigishlarida bozor munosabatlarining
asosini tashkil etadigan kichik biznes rivojlanishiga mutanosib ravishda bog‘iq
bo‘gan bozor infratuzilmasini: sug‘urta, auditorlik, konsalting tashkilotlari
gatorida, lizing kompaniyalarini tuzish zarurligini e’tirof etish bilan birga, ushbu
infratuzilmalarga ega bo‘masdan bozor mexanizmlari to‘liq ishlay olmasligini
alohida gayd etgan.

Lizing bozor infratuzilmasining ajralmas gismi bo‘lib, mamlakatimiz
uchun nisbatan yangi moliyaviy dastakni o‘zida mujassam etadi. Buning uchun
quyidagilarni amalga oshirish zarur:

- ilmiy yutuglardan samarali foydalanish, shuningdek, ilmiy-texnik va
innovatsion faoliyatni ta’minlashga imkon beruvchi infratuzilmani yaratish va
modernizasiyalash;

- ilmiy faoliyat natijalarini tijorat jihatidan samarali texnologiyalar va
ragobatbardosh mahsulotga aylantirishni ta’minlash;

- kadrlar tayyorlashni gayta qurish;

- lizing rivojlanishiga xizmat giluvchi va uni rag‘batantiruvchi institutlar
tizimini, xususan, lizing kompaniyalari assotsiatsiyasi, lizing tizimini
rivojlantirish jamg‘armasi, lizing rivojlanishini muvofiglashtiruvchi markaz va
brokerlik kompaniyalarini yaratish;
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- biznes-fond, O<zbekiston Respublikasi banklar  assotsiatsiyasi,
“O‘zinvestloyiha”, respublika valyuta birjasi, dehgon va fermer xo‘jaliklar
assotsiatsiyasi, tovar ishlab chigaruvchi va tadbirkorlar palatasi, sug‘urta
kompaniyalari, solig qo‘mitasi va xorijiy investitsiyalar departamenti, kredit
muassasalari va boshgalar bilan aloga o‘rnatish.

Qisga xulosalar

O‘zbekiston hukumati xorijiy investorlarni O°zbekiston iqtisodiyotining
belgilangan yo‘nalishlariga mablag‘lar kiritishini yo*naltiradi.

Jahon lizing bozorining rivojlanishi ishtirokchi mamlakatlar sonini
oshirish va ishlab chigarishni jadal rivojlantirishdan tashgari, umumigtisodiy
darajadan o‘rtada qolayotgan xalgaro lizingni kengaytirish va integrasiya qilish
bilan ham bog‘lig.

MDH mamlakatlarining intilishlari lizing faoliyati shartlari optimal
ravishda unifikatsiyalanishidan umid qgilishga imkon beradi. Lizing bozorini
kengaytirish moliya sohasi va ishlab chigarishni baynalminallashtirishning
obyektiv omili hisoblanadi. Lizing xizmatlari bozorining rivojlanishiga asosiy
sabablar quyidagilardan iborat: lizing kelishuvlarini standartlashtirish;
mijozlarning kredit layoqatini nazorat gilish; investitsion xizmatlar va mulkni
sotish kanallarini kengaytirish.

O<zbekistondagi makroigtisodiy holat, aynigsa, bojxona, soliq va tashkiliy
gonunchiliklar  xalgaro lizingning O‘zbekistonda samarali rivojlanishini
ta’minlashga imkon yaratadi.

Nazorat va muhokama uchun savollar

1. Lizing tuzilmasining tarmoq xususiyatlari nimadan iborat?

2. Jahonda lizing bozori rivojlanishining o‘ziga xo0s xususiyatlarini
tavsiflab bering.

3. Lizing faoliyatini unifikatsiyalash nimalarda ifodalanadi?

4. Xalqgaro bitimlar bo‘yicha lizingning o‘ziga xos xususiyatlarini aytib
bering.

5. UNIDRUA Konvensiyasida gaysi asosiy qoidalar ko‘zda tutilgan?

6. Lizing sohasida soliq qonunchiligining afzalliklarini sanab bering.

7. O‘zbekiston bozorining xorijiy investorlar uchun jozibadorligi
nimalardan iborat?

8. Iqgtisodiyotning xorijiy investorlarda qizigish uyg‘otuvchi asosiy
ustuvor yo*‘nalishlari gaysilar?

9. Yetakchi lizing kompaniyalar xakida aytib bering.
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10.Lizing xizmatlarni diversifikasiya strategiyasi nimadan iborat?
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VI bob. LIZINGNING BANKLAR TOMONIDAN
MOLIYALASHTIRILISHI. TAVAKKALCHILIK VA SUG‘URTALASH

6.1. Lizingning banklar tomonidan moliyalashtirilishi

Banklarda lizing faoliyatiga katta qizigish uyg‘onishini bir qator
afzalliklar asoslab beradi:

e mintagada ta’sir ko‘rsatish sohasi va bajaruvchi operatsiyalar doirasini
kengaytirish;

e tavakkalchilik mukofoti, lizing marjasining bir gismi hisobiga kapital
Kiritishning eng foydali sohasi;

e moddiy ishlab chigarish sohasini investitsiyalash hisobiga
ishonchlilikni oshirish;

e lizing operatsiyasini investitsiyalash uchun kredit berishda
tavakkalchiliklarni minimallashtirish;

e lizing beruvchiga tagdim etiluvchi solig imtiyozlari banklarga boshqga
faoliyat turlaridan olinuvchi daromadlarni yashirish imkonini beradi.

Banklarning lizing biznesida ishtirok etishida ikkita asosiy usul
go‘llanadi:?

e bevosita usul, bunda bank o‘z tuzilmasida maxsus bo‘lim yoki
mutaxassislar guruhini yaratish yo‘li bilan lizing beruvchi sifatida ishtirok etadi;

e bilvosita usul, bunda bank mustaqil lizing kompaniyasini ta’sis etadi va
lizing beruvchining kreditori sifatida ishtirok etadi.

Banklar va lizing beruvchilarning o‘zaro kredit munosabatlari turlicha
bo‘lishi  mumkin. Banklar kafolatlangan (mijozning to‘lov layoqgatini
aniglagandan so‘ng har bir operatsiya uchun alohida beriladi va muddati
bo‘yicha lizing shartnomasi muddati bilan mos tushadi) kreditlar va
kafolatlanmagan (garz oluvchiga beriluvchi oddiy bank kreditlarini ifodalovchi)
kreditlarni  tagdim etadilar. Lizing kompaniyalarining sezilarli kredit
ehtiyojlarini gqondirar ekan, banklar lizingning muayyan turlari rivojlanishi va
migyosiga ta’sir ko‘rsatish imkoniyatiga ega bo‘ladi. Hozirgi paytda amal
gilayotgan O‘zbekiston Respublikasi gonunchiligida (O‘zbekiston Respublikasi
Markaziy Banki Boshgaruvi tomonidan 1997 - yil 29 - martda 11-sonli
bayonnoma bilan tasdiglangan 327-sonli “O‘zbekiston Respublikasi banklari
tomonidan lizing operatsiyalarini amalga oshirish tartibi to‘g‘risidagi Qoidalar”)
ham banklarning lizing operatsiyalarini amalga oshirish ko‘zda tutilgan.

! Jlemenko M.W. OcHoBbl nu3unra — M.: DUHAHCH U cTathcTuka, 2001, 1456.
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Bank va ijarachi o‘rtasida moliyaviy vositachining mavjudligi
moliyalashtirishning lizing sxemasini bevosita kreditlashdan farglanishiga sabab
bo‘ladi, birog umum gabul gilingan kreditlash amaliyoti bu yerda to‘laligicha
saglanadi. Bevosita bankdan garz oluvchi — lizing firmasi — lizing oluvchi.

Mavjud tajribalarning ko‘rsatishicha, respublikamizda muvaffagiyatli
faoliyat ko‘rsatayotgan lizing kompaniyalarining asosiy qismi keyinchalik
ularning kreditorlariga aylangan yirik banklar ishtirokida tuzilgan. Masalan,
O‘zbekiston banklar assotsiatsiyasi tomonidan tuzilgan “Baraka” universal
lizing kompaniyasi birdaniga ikki vazifani: lizing operatsiyalarini
moliyalashtirishning ishonchli manbasini shakllantirish va bir vaqgtning o‘zida
ularni sug‘urtalashni amalga oshirdi.

Lizing kompaniyalarini yaratish va ularning faoliyatida Malayziyaning
“Malayan benking Berxad” banki, Yevropa tiklanish va taragqiyot banki kabi
xorijiy banklar ham muvaffagiyatli ishtirok etadi. O‘zbekiston Respublikasi
Tashqi iqtisodiy faoliyati Milliy Banki ishtirokida ular bilan birgalikda
“O‘zlizinginterneyshnl AJ” kompaniyasi tuzildi. Bundan tashgari O°zbekiston
Respublikasi Tashqi iqgtisodiy faoliyati Milliy Banki o‘z hamkorlari (xorijiy
banklar va eksport-sug‘urta agentliklari) bilan birgalikda qiymati 350 min.
AQSH dollariga teng bo‘lgan lizing operatsiyalarini moliyalashtirishni amalga
oshirishga erishdi. O‘zbekiston Respublikasi Tashqi iqtisodiy faoliyati Milliy
Bankidan tashqari lizing operatsiyalarini O‘zbekistonning 14 ta tijorat banklari
amalga oshiradilar.

Umuman 2005 - yilda Oc<zbekiston tijorat banklari tomonidan jami
giymati 20,9 mird. so‘m, ya’ni 2004 - yilga nisbatan 2 baravar ko‘p lizing
loyihalari amalga oshirilgan.! Bunda O¢zbekistonning tijorat banklari lizing
loyihalarini bevosita moliyalashtirishdan tashqgari, ta’sischi sifatida lizing
kompaniyalarini  ham moliyalashtirmogda. Ular asosan milliy valyutada
moliyalashtiradilar, lizing obyektlari esa respublikaning ichki bozorida xarid
gilinadi.

6.2. Lizing operatsiyalarida tavakkalchiliklar
Bozor gonunlaridan samarali foydalanish, bozor tizimida takomillashish,
uning afzalliklaridan foydalanish uchun hozirgi paytda rasional faoliyatning
o‘zigina yetarli emas, an’anaviy shakllarni yaxshilash va tahlil gilishning yangi

! www.irc.org/centralasia Mexmnynapoanas ®unancosas kopropanus [IpoeKT M0 pa3sBUTHIO JIM3UHTA B
LenTpansHoi A3zuun
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uslubiyatini ishlab chigish, marketing rejasiga tavakkalchilik ulushini
kamaytirish imkonini beruvchi zaxiralarni Kiritish zarur.

Tavakkalchilik deganda odatda kompaniya oz resurslarining bir gismini
yo‘qotishi, daromadlarni to‘lig olmasligi yoki xo‘jalik faoliyati davomida
go‘shimcha xarajatlarning paydo bo‘lishi nazarda tutiladi. Lizing sohasi
jarayonlar dinamikasi va kapitallar aylanishi tezligining yugoriligi, bozor
kon’yunkturasi va tashgi muhitdagi o‘zgarishlarga sezuvchanligining yuqoriligi
bilan ajralib turadi, bu esa mazkur biznes sohasida tavakkalchilik darajasining
yuqoriligiga asosiy sabablardan biri bo‘ladi. Lizing kompaniyalari o‘z faoliyati
davomida duch keluvchi tavakkalchiliklar odatda hamma uchun bir xil bo‘ladi.
U yoki bu tavakkalchilikka uchramaslik ehtimoli ham deyarli bir xil. Birog
tavakkalchilik holatlaridan chiqib ketish yo‘llari turli kompaniyalar uchun
turlicha bo‘ladi. Lizing kompaniyalari o‘z faoliyati davomida duch keluvchi
tavakkalchiliklarni ikki guruhga — ichki va tashqi tavakkalchiliklarga bo‘lish
mumkin.

Tashqi tavakkalchiliklar gatoriga quyidagilarni kiritish mumkin:

e siyosiy tavakkalchiliklar, ular siyosiy vaziyatning o‘zgarishi, davlatning
igtisodiy  siyosati o‘zgarishi natijasida yuzaga keluvchi moliyaviy
yo‘qotishlarni aks ettiradi;

e huquqgiy tavakkalchiliklar, gonun hujjatlaridagi o‘zgarishlar natijasida
yuzaga keluvchi yo‘qotishlarni aks ettiradi;

e makroiqtisodiy tavakkalchiliklar, igtisodiyotda kutilayotgan ko‘tarilish
va ingirozlar, bank sohasining rivojlanish darajasi, yalpi milliy mahsulot
o‘sishining pasayishi va siyosat bilan bog‘liq xo‘jalik jarayonlarida yuzaga
keladi;

e solig tavakkalchiliklari, soliq sohasini tartibga soluvchi gonunchilik
hujjatlaridagi noaniglik va ziddiyatlar.

Yugorida sanab o‘tilgan tavakkalchiliklarni boshqgarish usullari — lizing
oluvchi joylashgan mamlakatdagi siyosiy ahvol va soliq gonunchiligining
o‘ziga xos xususiyatlari tahlili, kutilayotgan tavakkalchiliklarga mutanosib
ravishda tavakkalchilik mukofotlarini oshirish, investitsiyalarni kafolatlash
bo‘yicha xalqgaro kelishuvlardan iborat.

Ichki tavakkalchiliklar quyidagi turlar bilan tavsiflanadi:

e loyiha tavakkalchiliklari - asosan muayyan loyihani ishlab chiqgish va
amalga oshirish bilan bog‘lig. Bu qatorga loyihaning moliyaviy nugtai
nazardan nochorligi, loyihaning ekologik xavfi, lizing oluvchining sotuv tizimi
mukammal emasligini kiritish mumkin. Mazkur tavakkalchilik turini fagat
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taklif etilayotgan lizing loyihasini chuqur tahlil qilish yordamidagina
minimallashtirish mumkin;

e lizing predmeti bilan bog‘lig tavakkalchiliklar. Bular asosan mulkni
gaytarmaslik xavfi, yo‘gotish xavfi, asbob-uskunalarni ikkilamchi bozorda sota
olmaslik xavfi, ma’naviy eskirishning tezlashish xavfi va marketing
tavakkalchiligidir. Mulkni sug‘urtalash, ta’minlashning samarali sxemalarini
ishlab chiqgish, shartnoma bekor qilinishi mumkin bo‘lmagan muddatni
belgilash, tavakkalchilik mukofoti miqgdorini oshirish, asbob-uskunalarning
ilg‘or va progressiv turlaridan foydalanish, lizing shartnomasi muddati
tugagandan so‘ng lizing obyektini bozor kon’yunkturasini hisobga olgan holda
sotish bu tavakkalchiliklarni kamaytirish usullari hisoblanadi;

e moliyaviy tavakkalchiliklar valyuta kurslarining tebranishi, bank
kreditlari bo‘yicha % stavkalarining lizing beruvchi stavkalaridan oshirilishi,
shartnoma muddati amal gilayotgan muddat davomida lizing beruvchi o‘zining
aktiv operatsiyalarini gayta moliyalashtirishga godir bo‘lmagan paytda lizing
obyekti narxining o°‘zgarishi natijasida yuzaga keladi. Bu gatorga %
tavakkalchiligi, lizing to‘lovlarini  to‘lamaslik  tavakkalchiligi,  narx
tavakkalchiligi, muvozanatlanmagan likvidlik tavakkalchiligini kiritish mumkin.
Ularni moliyaviy feyucherslar oldi-sotdisi yoki “%li svop” bitimini tuzish, lizing
oluvchining moliyaviy ahvolini tahlil gilish, bitta lizing shartnomasi miqdorini
chegaralash, uchinchi shaxslardan kafolat olish, to‘lovni amalga oshirmaslikni
sug‘urtalash, har bir lizing to‘lovining gat’iy summasini belgilab go‘yish, pul
ogimlarini vaqti va hajmi bo‘yicha belgilash, zaxira jamg‘armasini yaratish va
passiv operatsiyalarni diversifikasiyalash yordamida kamaytirish mumkin.

Umuman lizing faoliyatida yuzaga keluvchi tavakkalchiliklarni ikkita —
dinamik va statistik guruhga bo‘lish mumkin. Tavakkalchiliklarning birinchi
guruhi loyihani amalga oshirishning siyosiy va bozor sharoitlari, asosiy kapital
giymatidagi oldindan aytib bo‘lmaydigan o‘zgarishlar bilan bog‘ligq. Bu
o‘zgarishlar go‘shimcha xarajatlar va yo‘qotishlarga olib kelishi mumkin.
Ikkinchi guruh lizing kompaniyasi layoqatsizligi tufayli daromadlarni yo‘qotish,
mulkka zarar etkazish natijasida real aktivlarni yo‘qotish tavakkalchiligidir.

Qoidaga ko‘ra tavakkalchiliklarning barcha turlari o‘zaro bog‘liq bo‘lib,
lizing kompaniyalari faoliyatiga ta’sir ko‘rsatadi. Bu holat tavakkalchiliklarni
optimallashtirish bo‘yicha qarorlar qabul qilishni qiyinlashtiradi hamda
muayyan tavakkalchiliklar tarkibini chuqur tahlil gilishni talab giladi. Shu
munosabat bilan har bir lizing operatsiyasini amalga oshirishdan avval loyiha
tavakkalchiliklari har tomonlama tahlil qilinishi zarur. Mazkur tahlilning
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magsadi loyihada ishtirok etishning magsadga muvofigligi uchun zarur
ma’lumotlarni tagdim etish va yuzaga kelishi mumkin bo‘lgan moliyaviy
yo‘qotishlarni oldindan ko‘ra bilishdan iborat. Har bir muayyan holatda lizing
beruvchi o‘z zimmasiga oluvchi tavakkalchilik darajasini aniglashi lozim.
Bunda shuni gayd etish joizki, tavakkalchiliklardan hech biri to‘laligicha
bartaraf etilishi mumkin emas, chunki lizing kompaniyalari faoliyati %
stavkalari va gayta moliyalashtirish stavkalarining, solig gqonunchiligi va valyuta
kurslarining o‘zgarishi bilan bog‘liq bo‘ladi. Lizing beruvchi o‘z zimmasiga
ganchalik ko‘p tavakkalchilikni olsa, operatsiyalarni amalga oshirishda uning
stavkalari shunchalik yuqgori bo‘ladi. Bu muammo barcha operatsiyalarni
birgalikda va har bir operatsiyani alohida foydalilik va tavkkalchiliklarining
optimal uyg‘unlashuvini aniglash yo°li bilan hal qilinadi. Bunda
tavakkalchiliklarni sug‘urtlash oldindan ko‘zda tutilmagan o‘zgarishlarning
ta’sirini cheklash, amaldagi foyda migdorining rejadagidan eng kam og‘ishini
ta’minlashga yo‘naltiriladi, go‘yilmalar miqdorini mazkur vaziyatda yuzaga
kelishi mumkin bo‘lgan operatsiyalar tavakkalchiliklari bilan bog‘lash lozim
bo‘ladi.

Loyiha tavakkalchiligini tahlil gilish jarayoni quyidagi vazifalarni hal
gilish yo‘li bilan bosgichma-bosgich amalga oshiriladi:*

e muayyan tavakkalchilik turiga ta’sir ko‘rsatuvchi ichki va tashqi
omillarni aniglash;

e aniglangan omillarni tahlil gilish;

e muayyan tavakkalchilik turini moliyaviy jihatdan ikkita yondashuv —
loyihani tugatish va moliyaviy vositalarni kiritish samaradorligi yondashuviga
asoslangan holda baholash;

e yo‘l go‘yish mumkin bo‘lgan tavakkalchilik darajasini belgilash;

e operatsiyalarni belgilangan tavakkalchiliklar darajasi bo‘yicha tahlil
qilish;

e ijobiy qgaror gabul qilinganda tavakkalchilikni kamaytirish chora-
tadbirlarini ishlab chigish.

Qoidaga ko‘ra lizing kompaniyalari lizing bitimlari bo‘yicha barcha
tavakkalchiliklarni qoplashga majbur bo‘ladilar. Agar ular muayyan lizing
oluvchi bilan tavakkalchiliklarni obyektiv aniglay olsalar, bu holda ular lizing
shartnomasi bo‘yicha mos keluvchi tavakkalchilik mukofotini ham aniqroq
belgilashlari  mumkin bo‘ladi. Buning uchun lizing kompaniyalari
tavakkalchiliklarni to“g‘ri baholashi va ularni boshgara olishi zarur.

! Topembikun B.A. JIuzunr — M.: Jlamkos u Ko, 2003, 4526.
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Hozirgi kunda mamlakatimizda lizing kompaniyalari tomonidan
go‘llanuvchi an’anaviy himoyalanish yo‘llari quyidagilardan iborat:

1. Avans yoki garovdan foydalanish. Shuni qayd etish joizki, avans yoki
garovdan foydalanish mijozlarning ishonchliligi va kredit layoqgatini
aniglashning samarali tizimi hamda to‘lov amalga oshirilmagan tagdirda asbob-
uskunalarni tezlik bilan gaytarib olish mexanizmi mavjud bo‘lmagan hollarda
muhim ahamiyat kasb etadi. Lizing beruvchi va lizing oluvchi o‘rtasida ishonch
ortib borgan sari avans yoki garovning mavjud bo‘lishiga talab ham kamayib
borishi mumkin. To‘lovlarning o‘z vaqgtida amalga oshirilishini ta’minlash
uchun jarimalar go‘llanadi, masalan, to‘lov muddati kechikkan har bir kun
uchun 0,5 — 0,15 % miqdorida penya.

2. Lizing kompaniyasi mijozi o‘z hisob ragamini muassis bankda
yuritishini talab gilish hisobiga tavakkalchilik darajasini kamaytirish mumkin.
Aksari hollarda bunday yo‘l banklar asosiy aksiyador bo‘lgan lizing
kompaniyalarida go‘llanadi. Bu holda to‘lov amalga oshirilmaganda bank
garzdor mijozning hisob ragamini osongina “muzlatib” go‘yishi mumkin.

3. Tavakkalchilik darajasini kuzatish va nazorat gilish yo‘li bilan
ham kamaytirish mumkin. Lizing kompaniyalari nizom jamg‘armalarining
katta gismiga egalik giluvchi banklar lizing oluvchilarning arizalari bankning
kredit bo‘limi tomonidan ko‘rib chiqilishini talab giladilar. Mos keluvchi tahlil
o‘tkazilgandan so‘ng bank har bir muayyan holatda ma’qul bo‘lgan garor —
kredit berish yoki lizing bitimini tuzish bo‘yicha o‘z tavsiyalarini beradi.

4. Lizing kompaniyalari bitimni davlat kafolatlaridan foydalanish
yo‘li bilan muhofaza qilishga harakat giladilar. Masalan, agar mintaga
ma’muriyati mintagadagi muayyan zavod quvvatini kengaytirishga katta e’tibor
garatadigan bo‘lsa u lizing oluvchi o‘zining shartnomada ko‘rsatilgan
majburiyatlarini bajarmagan taqdirda to‘lanishi lozim bo‘lgan lizing to‘lovlarini
kafolatlashi mumkin. Birog bunday kafolatlar doim ham berilavermaydi, chunki
ma’muriyat ko‘pincha o‘zining bevosita vazifalarini bajarish uchun mablag*lar
tagchilligini boshidan kechirali.

5.Lizing faoliyatini sug‘urtalash lizing kompaniyalari tavakkalchiligini
kamaytirsada, sug‘urta kompaniyalarining bargaror va unchalik ishonchli
emasligi sababli muammolarga boy bo‘ladi. ljaraga berilgan mulkning eng
yaxshi sug‘urtasini fagat lizing kompaniyasining o‘zigina ta’minlay oladi.
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6.3. Lizing faoliyatini sug‘urtalash

Lizing munosabatlarining murakkab iqgtisodiy-huquqiy tabiati lizing
obyektini transportirovka qilish, uni o‘rnatish, ishga tushirish, mulkiy va
moliyaviy tavakkalchiliklarni sug‘urtalash yo‘li bilan lizing operatsiyalarining
kompleks sug‘urta muhofazasini belgilab beradi. O‘zbekiston Respublikasi
Fugarolik Kodeksiga asosan mulk sug‘urtasi shartnomasi bo‘yicha bir tomon
(sug‘urtachi) ma’lum bir hag (sug‘urta mukofoti) evaziga shartnomada ko‘zda
tutilgan vaziyat (sug‘urta holati) yuz berganda ikkinchi tomonga
(sug‘urtalanuvchiga) yoki shartnoma uning foydasiga tuzilgan uchinchi shaxsga
(foyda oluvchiga) sug‘urtalangan mulkka yetkazilgan zararni  yoki
sug‘urtachining boshga mulkiy manfaatlari bilan bog‘lig zararni shartnomada
belgilangan migdorda (sug‘urta migdori) goplash majburiyatini oladi.

Lizing bitimida mulk shartnomasi bo‘yicha quyidagi mulkiy manfaatlar
sug‘urta gilinishi mumkin:

e lizing obyektini yo‘qotish, shikastlanish va yetishmovchilik
tavakkalchiligi;

e boshga shaxslarning sog‘lig‘i, hayoti yoki mulkiga zarar yetkazish
natijasida yuzaga kelgan majburiyatlar bo‘yicha javobgarlik tavakkalchiligi;

e shartnomani buzganlik uchun tavakkalchilik;

e kutilgan  daromadni  olmaslik  tavakkalchiligi - tadbirkorlik
tavakkalchiligi, jumladan, lizing to‘lovlarini to‘lamaslik tavakkalchiligi;

e sug‘urtachining sug‘urtalovchi oldidagi majburiyatlarini  bajarish
tavakkalchiligi.

Amaldagi gonunchilikka asosan sug‘urta shartnomasini imzolashda
muayyan shart belgilanadi. Sug‘urta shartnomasi fagat sug‘urtalanuvchining
sug‘urta kompaniyasi belgilagan shaklda 2 nusxada tuzilgan hamda sug‘urta
kompaniyasi va sug‘urtalanuvchi tomonidan imzolanuvchi yozma arizasi
asosidagina tuziladi. Ariza yozish bilan bir paytda sug‘urtalovchi
sug‘urtalanuvchiga lizing shartnomasi nusxasini, lizing to‘lovlarini amalga
oshirish jadvali va lizing shartnomasiga tegishli boshqa hujjatlarni tagdim etadi.
Sug‘urtalovchi taqdim etilgan hujjatlar asosida sug‘urta miqdori va tarif
stavkasidan kelib chiggan holda sug‘urta to‘lovlari migdorini belgilaydi, zarur
hollarda sug‘urta shartnomasida maxsus shartlarni belgilash ko‘zda tutiladi.
Sug‘urta shartnomasining bir nusxasi sug‘urtalovchida qgoladi, ikkinchi nusxasi
belgilangan sug‘urta to‘lovlari va ularni to‘lash muddati ko‘rsatilgan xat bilan
sug‘urtalanuvchiga yuboriladi. Hisoblangan sug‘urta to‘lovlari sug‘urtalanuvchi
tomonidan sug‘urtalovchidan javob olgandan so‘ng 10 kun ichida bir vaqtning
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o‘zida sug‘urta to‘lovlarida ko‘rsatilgan pul miqgdorini sug‘urtalovchining hisob
ragamiga o‘tkazish yo‘li bilan to‘lanadi. Sug‘urta shartnomasi sug‘urta to‘lovlari
sug‘urtalovchining hisob ragamiga kelib tushgan kundan boshlab kuchga kiradi.
Sug‘urta shartnomasini tuzgan sug‘urtalanuvchiga sug‘urtalovchining hisob
ragamiga sug‘urta to‘lovlari kelib tushgandan so‘ng 5 kun ichida sug‘urta polisi
beriladi. Sug‘urta polisining ikkinchi nusxasi sug‘urtalovchida qgoladi.

Sug‘urta shartnomasi quyidagi sabablarga ko‘ra muddatidan oldin
bekor qgilinishi mumkin:

o mulkni muddatidan oldin sotib olish hollarida lizing shartnomasi
muddatidan avval bekor qilingan holda shu vaqgtdan boshlab. Bunda
sug‘urtalovchi sug‘urtalanuvchiga muddati sug‘urta muddati tugamagan davr
uchun sug‘urta badallarini 10 % miqgdorida xarajatlarni chigarib tashlagan holda
gaytarib beradi.

o bankrotlik holati tan olinishi natijasida sug‘urta puli talab gilingan
paytdan lizing oluvchi bankrot deb e’lon gilinganishi sababli. Bunda lizing
shartnomasi bo‘yicha sug‘urta himoyasi sug‘urtalanuvchi tomonidan ariza
berilguncha va lizing oluvchining bankrotga uchrashi natijasida yetkazilgan
barcha zararlarga nisbatan amal gilishi lozim.

o lizingga berilgan mulk jismonan yo‘q bo‘lib ketganda(halokatga
uchraganda).

e sug‘urtalovchi yoki sug‘urtalanuvchining talabiga binoan. Bu holda
tomonlar bir-birini sug‘urta shartnomasining amal qilish muddati bekor
gilishdan kamida 30 kun oldin xabardor gilishi lozim. Agar shartnoma
sug‘urtalovchining talabiga asosan sug‘urtalanuvchining sug‘urta qoidalarini
bajarmasligi sababli bekor gilinsa, sug‘urtalovchi sug‘urtalanuvchiga muddati
sug‘urta muddati tugamagan davr uchun sug‘urta badallarini 10 % miqgdorida
xarajatlarni chigarib tashlagan holda qaytarib beradi. Agar shartnoma
sug‘urtalanuvchining talabiga asosan sug‘urtalovchining sug‘urta qoidalarini
bajarmasligi sababli bekor gilinsa, u holda sug‘urtalovchi sug‘urtalanuvchiga
barcha sug‘urta badallarini to‘laligicha qaytaradi.

Sug‘urta holati quyidagi vaziyatlarda o‘ringa ega bo‘ladi: navbatdagi
lizing to‘lovlarini amalga oshirish olti oydan ortiqg kechiksa; lizing oluvchi
nochor(bankrot) deb e’lon qilinsa; lizing oluvchi sug‘urtalovchini to‘lov
majburiyatlarini bajara olmasligi to‘g‘risida xabardor gilsa.

Sug‘urta holati yuz berganda sug‘urtalanuvchi quyidagilarni
bajarishi lozim:
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1. 5 kun ichida sug‘urtalovchiga to‘lov amal oshirilmagan shartnomani
ilova qgilgan holda ariza berish yo‘li bilan uni xabardor qilish. Bunda
sug‘urtalovchining lizing to‘lovlarini amalga oshirmaganlik to‘g‘risidagi arizasi
sug‘urtalanuvchining kitobida gayd etiladi.

2. Sug‘urtalanuvchining talabiga asosan sug‘urtalovchiga yetkazilgan
zarar miqdori va sabablarini tahlil gilish uchun unga barcha ma’lumotlarni
yozma ravishda yetkazib berish.

3. Sug‘urtalanuvchining lizing oluvchiga regressiv talab huqugini amalga
oshirishni, lizing oluvchi bankrotga uchraganda esa garzdorning mulkidan o‘z
ulushini olishni ta’minlash.

4. Ariza berilgandan so‘ng 10 kun ichida sug‘urtalovchi, sug‘urtalanuvchi
va lizing oluvchi lizing to‘lovlari amalga oshirilmaganligi hagida dalolathoma
tuzadilar. Bu dalolatnoma asosida sug‘urtalanuvchiga sug‘urta puli to‘langandan
so‘ng sug‘urtalovchi sug‘urtalanuvchiga lizing oluvchiga to‘langan sug‘urta puli
miqgdorida yetkazilgan zararni goplashni talab qilish huquqini beradi. Sg‘urta
puli to‘langan birinchi kundan boshlab sug‘urtalanuvchi lizing oluvchidan to‘lov
kechikkan har bir kun uchun to‘langan sug‘urta pulining bir %i miqdorida
jarima oladi. Sug‘urta puli to‘langandan so‘ng sug‘urtalanuvchi o‘zi uchun
abandon (lizing mulkiga egalik huquqgining sug‘urtalanuvchiga o‘tish) huquqi
belgilanishini talab qilishi mumkin. Bunda egalik qgilish huqugi mulkni sotib
olish uchun sug‘urtalovchiga to‘langan ulushiga teng bo‘ladi.

Respublikamizda amal gilayotgan gonunchilikda qayta sug‘urtalanish
mexanizmi ko‘zda tutilgan, ya’ni sug‘urta kompaniyasi o‘z majburiyatlarini
yirik sug‘urta kompaniyalarida gayta sug‘urtalash huqugiga ega bo‘ladi. Bunda
sug‘urta kompaniyalari o‘rtasidagi sug‘urta shartnomalari bo‘yicha barcha
o‘zaro munosabatlarni gayta sug‘urtalanishga qaror gilgan kompaniya o‘z
zimmasiga oladi.

Qisga xulosalar

Banklar va lizing beruvchilar o‘rtasidagi o‘zaro munosabatlar turli xil
bo‘lishi mumkin. Banklar kafolatlangan va kafolatlanmagan kreditlarni beradi.
Banklarning lizing biznesida ishtirok etishida ikkita asosiy usul go‘llanadi:
bevosita usul, bunda bank o‘z tuzilmasida maxsus bo‘lim yoki mutaxassislar
guruhi tuzish yo‘li bilan lizing beruvchi sifatida ishtirok etadi; bilvosita usul,
bunda bank mustaqil lizing kompaniyasini ta’sis etadi yoki lizing beruvchining
kreditori vazifasini bajaradi.
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Bozor subyektlarining o‘zaro erkin munosabat tamoyillarini yuritish,
sog‘lom bozor ragobatchiligini ta’minlash, yangi texnologiya va usullarni joriy
qgilish, loyihalar hajmi va muddatining o‘sishi, tashqi muhitning yuqori
dinamikasi va boshga omillar lizing kompaniyalari faoliyatidagi noaniglik va
tavakkalchiliklarni oshiradi. Tavakkalchilik deganda odatda kompaniya o°z
resurslarining bir gismini yo‘qotishi, daromadlarni to‘liq olmasligi yoki xo*jalik
faoliyati davomida qo‘shimcha xarajatlarning paydo bo‘lishi nazarda tutiladi.

Bank kafolati, garov, lizingga beriluvchi mulkning giymati va boshqalar
kafolatni ta’minlashning asosiy turlari hisoblanadi. Har bir investor
investitsiyalashda kiritilgan mablag‘larni gaytarib olishni kafolatlash, mijozning
to‘lov layogatini yo‘qotishi natijasida yuzaga keladigan zararlardan
sug‘urtalanishdan manfaatdor bo‘ladi.

Qayta sug‘urtalash mexanizmidan xorijdan asbob-uskunalarni keltirishda
foydalaniladi, bunda asbob-uskunalar giymati bir necha million dollarni tashkil
etishi sababli xorijiy hamkor bitimda yirik xorijiy sug‘urta kompaniyasining
ishtirok etishini talab qgilishi mumkin.

Nazorat va muhokama uchun savollar
Banklarning lizingni moliyalashtirishi qay tarzda amalga oshiriladi?
Banklar uchun lizingning afzalliklarini aytib bering.

Tavakkalchilik atamasini tushuntirib bering.
Lizing tavakkalchiliklarining o‘ziga xos xususiyatlarini aytib bering.
Investorning moliyaviy ahvoli ganday baholanadi?

6. Investitsiyalashda  tavakkalchliklarni ~ kamaytirishning  ganday
usullarini bilasiz?

7. Investitsiyalashda kafolatni ta’minlashning asosiy turlarini sanab
bering.

8. Bank kafolati nimani anglatadi?

9. Qayta sug‘urtalash mexanizmi gay hollarda go‘llanadi?

10.Tavakkalchiliklarning gaysi turlarini sug‘urtalash mumkin?

ok wWNhE
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V11 bob. LIZING JARAYONINI BOSHQARISH

7.1. Lizing munosabatlarini tartibga soluvchi asosiy shakllar

Lizing munosabatlarini davlat tomonidan tartibga soluvchi asosiy
shakllari bo‘lib, quyidagilarni ko‘rsatish mumkin:

Birinchidan, lizing faoliyatiga ixtisoslashgan me’yoriy-huquqiy asoslarni
shakllantirish. Respublikamizda lizing munosabatlarini rivojlantirishning
huquqgiy asoslarini takomillashtirish yo‘lidagi vazifalardan biri  bo‘lib
"Investitsiya faoliyati to‘grisida"gi, "Lizing to‘g‘risida"gi gonunlarni xalgaro
lizing gonunchiligi va davlat iqtisodiyotiga oid boshga gonunlar bilan tartibga
keltirilishi hisoblanadi. Bunda Ottavada gabul gilingan (1988 - yil) va 1995 - il
1 - maydan kuchga kirgan BMT Konvensiyasi goidalari va ushbu Konvensiyaga
a’zo bo‘lgan va bo‘lmagan davlatlar gonunchiligini inobatga olish asosiy
muammolardan biri edi. Aynigsa, sobiq Ittifoqga a’zo bo‘lgan davlatlarning
lizingni rivojlantirish bo‘yicha dastlabki vyillarda gabul gilgan gonun va
qoidalarini o‘rganish va ularni o‘z gonunchiligimizni takomillashtirishda
inobatga olish magsadga muvofiq edi.

Lizing bo‘yicha me’yoriy-huqugiy bazani yanada takomillashtirish
magsadida mamlakatda huquqiy islohotlar davom ettirildi. “O°zbekiston
Respublikasi ayrim gonuniy hujjatlariga o‘zgarishlar va go‘shimchalar kiritish
to‘g‘risida”ga qonun qabul gilinib, unga muvofig O‘zR Fugarolik va Soliq
kodeksiga, O‘zR “Lizing to‘g‘risida”gi va “Bojxona tariflari to‘g‘risida”gi
gonunlariga 38 ta o‘zgarish va qo‘shimchalar kiritildi. Ta’kidlash joizki, ushbu
me’yoriy hujjatlarni ishlab chigish bo‘yicha asosiy tayyorgarlik ishlari gator
vazirliklar, idoralar, tijorat banklari, hamda lizing kompaniyalari va xalgaro
moliyaviy institutlar vakillari gatnashgan, “Baraka” kompaniyasi tashabbusi
bilan 2001 - yilda tashkil etiltan “Lizing xizmatlari bozorini rivojlantirishga
garatilgan takliflarni ishlab chigish bo‘yicha” ishchi guruh tomonidan amalga
oshirildi.

Ishchi guruhning faoliyati tufayli 2003 - yil 30 - avgustida O‘zbekiston
Parlamenti tomonidan xo‘jalik prosessual kodeksga o°zgartishlarni gabul
gilinishi natijasida, lizing oluvchi shartnomada belgilangan majburiyatlarni
bajarmaganda lizing obyekti lizing beruvchi tomonidan talab gilib olinishining
soddalashtirilgan mexanizmi yaratildi. Taklif etilgan o‘zgarishlar lizing beruvchi
tomonidan nafagat o‘z operatsiyalarining hajmini oshirishga, balki ta’minot
uchun yetarli aktivlari bo‘Imagan kichik biznes vakillarining lizing bo‘yicha
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uskunalar olishlariga qulaylik yaratdi. Bu esa mamlakatda lizing rivojlanishiga
go‘shimcha rag‘batlantirish bo‘lib xizmat giladi.

2003 - yildagi O‘zR Vazirlar Mahkamasining 260-ragamli “Istigbolda
valyuta kurslarini unifikatsiyalash va valyuta bozorini liberallashtirish tadbirlari
to‘g‘risida”gi garori lizing operatsiyalarini amalga oshirishda valyuta hisobiga
lizing obyektlarini import qilish shart-sharoitlarini yengillashtirdi, hamda
xalgaro lizing operatsiyalarini rivojlanishiga keng imkoniyatlar yaratdi.

Ikkinchidan, solig va amortizatsiya imtiyozlarni berilishi. Xususan, lizing
to‘lovlarini go‘shilgan giymat solig‘idan ozod etish, lizingga berish magsadida
O‘zR hududiga olib kirilayotgan texnologik uskunalarni QQS va bojlardan ozod
etish, xo‘jalik subyektlarini-lizing oluvchilarni lizingga berilgan mulkni mulk
solig‘idan ozod etish va boshgalar kabi jiddiy soliq imtiyozlari berilishini
nazarda tutiladi. Soligga tortish masalalarini hal etish bilan birga, lizing
bitimlarining gatnashchilariga lizing obyekti bo‘yicha jadal amortizatsiyani
mustaqil go‘llash imkoniyati berilishi kerak. Bu tadbir eksportga mo‘ljallangan
yuqori sifatli mahsulot ishlab chigarish jarayonini jadallashtirish bilan birga
mashina va uskunalar parkini yangilash muammosini hal etadi. O‘zbekistonning
amaldagi qonun hujjatlariga binoan jadal amortizatsiyani go‘llashga ruxsat
beriladi, birog, me’yoridan yuqori bo‘lgan amortizatsiya ajratmalari soligga
tortiladigan bazaga kiritiladi va undan soliq undiriladi. Shu munosabat bilan,
investitsiyalarni ~ rag‘batlantiradigan va  soligga tortiladigan  bazani
gisgartiradigan jadal amortizatsiyani hisoblashning zarur usullaridan erkin
foydalanishni amaliyotga joriy etish zarur, bu esa jamg‘ariladigan amortizatsiya
summasini inflyatsiya ta’siridan saglash imkonini beradi.

Uchinchidan, mutaxassislarni tayyorlash. Lizing operatsiyalari bilan
shug‘ullanuvchi mutaxassislar tijorat bo‘yicha, yangi va ishlatilgan asbob-
uskunalarga bo‘lgan talab va taklifni aniglash, ishlab chigarish texnologiyalari,
texnik xizmat ko‘rsatish bo‘yicha, nazorat, gonunchilik bo‘yicha, mol-mulkni
sug‘urtalash va boshga sohalar bo‘yicha chuqur bilimga ega bo‘lishlari talab
etiladi. Ma’lumki, lizing operatsiyalarini amalga oshirishda lizing oluvchining
mol-mulkdan qoniqarsiz foydalanishi, lizing beruvchi ishlatilgan asbob-
uskunalarni  samarasiz  sotishi, lizing obyektini egasiga o‘z vagtida
gaytarilmasligi va shu kabi salbiy xolatlar lizing beruvchining risklarini oshiradi.
Shu sababli lizing sohasidagi mutaxassislar lizing mulkini sug‘urtalash bo‘yicha
bilimli va tajribali bo‘lishi katta ahamiyatga egadir. Hugqugiy masalalarni bilish
va lizing shartnomalarini to‘g‘ri rasmiylashtirish ham muhim vazifalardan
biridir;
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To‘rtichidan, ilmiy-texnik va axborot go‘llab-quvvatlanishi;

Beshinchidan, lizing fondlarini, lizing tizimini rivojlantirish federal
dasturlarni, lizing kompaniyalarni uyushmasini shakllantirish. Shu kunlarda
respublikamizda lizing kompaniyalari uyushmasi va ularni go‘llab-quvvatlash
jamg‘armasini  tashkil etish yuzasidan faol harakat olib borilmoqda.
Aksiyadorlik lizing kompaniyalarining namunaviy ustavlarini, moliyaviy li-
zingni joriy etishga oid namunaviy bitim-shartnomalarni, lizing hagini to‘lashga
oid uslubiy go‘llanmalarni ishlab chigish va tasdigdash ham asosiy vazifalardan
hisoblanadi. Bu tuzilmalar faoliyatining asosiy vazifalari sifatida O‘zbekistonda
lizing bozorining rivojlanishining huqugiy va iqgtisodiy asoslarini yanada
mustahkamlash deb belgilanmoqda.

Hozirgi paytda Oc<zbekiston lizingni tartibga soluvchi gonunchilik
quyidagilarni oz ichiga oladi:

me’yorlar: O‘zbekiston Respublikasining “Lizing to‘g‘risida”gi gonuni;
O‘zbekiston Respublikasi fugarolik kodeksi; O‘zbekiston Respublikasi xo‘jalik
prosessual kodeksi; Xalgaro moliyaviy lizing to‘g‘risidagi UNIDRUA
konvensiyasi.

Solig solish me’yorlari: O¢zbekiston Respublikasi Prezidentining
“Lizing tizimini rivojlantirishni  yanada rag‘batlantirish chora-tadbirlari
to‘grisida”gi 2002 - yil 28 - avgustdagi Farmoni; O‘zbekiston Respublikasi

solig kodeksi.
Bojxona me’yorlari: O‘zbekiston Respublikasi Prezidentining “Lizing
tizimini rivojlantirishni yanada rag‘batlantirish chora-tadbirlari

to‘g‘risida”gi  Farmoni;  O¢zbekiston Respublikasi “Bojxona tariflari
to‘grisida”gi gqonuni; O‘zbekiston respublikasi Bojxona Kodeksi.

Lizing operatsiyalarining buxgalterlik hisoboti: O‘zR  Milliy
buxgalterlik hisoboti standarti (MBXS).!

7.2. Lizing jarayonini boshgarishning tashkiliy shakllari
Lizing kompaniyasi faoliyati yo‘nalishi va ish sxemalaridan kelib chiggan
holda lizing faoliyatini boshqgarishning uchta asosiy shaklini ajratib ko‘rsatish
mumkin:
e ishlab chiqarish;
e marketing;
e maxsus boshgaruv.

! Tasubexos JI.T'. Ba Gomik. Jlusunr myHocabatiapu Hasapusich Ba amanuéru — T.: @an Ba Texnonorus, 2004, 85
6.
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Boshgaruvning ishlab chiqgarish shaklida lizing operatsiyalarini
tayyorlash va amalga oshirish bo‘yicha faoliyati korxonaning ishlab chigarish
masalalari bilan shug‘ullanuvchi bo‘linmalarida mujassamlanadi. Odatda bu
shakl boshgaruv funksiyalari chuqur tagsimlanmagan hamda lizing faoliyatini
boshqgarish ishlab chigaruvchi korxonaning ishlab chigarish bo‘linmalarida
mujassamlangan Kkichik korxonalarda kuzatiladi. Bu eng ilg‘or texnika turlarini
sotish, ularni ta’mirlash va bevosita iste’molchilarga xizmat ko‘rsatishga imkon
beradi. Biroq ishlab chiqgarilayotgan mahsulotlarning lizing ulushi kengayishi
bilan boshgaruvning mazkur shakli iste’molchilar ehtiyojlarini to‘liq ta’minlay
olmasligi mumkin. Shu sababli biznes sohasida roli tobora o‘sib borayotgan
marketingga asoslangan boshqgaruv shakli zarurati tug‘iladi.

Boshgaruvning ikkinchi shaklida lizing faoliyatini amalga oshirish
marketing va sotuv bo‘limlarida mujassamlangan bo‘ladi. Marketing vositasida
lizingni boshgarish sotuvning bu shaklini takomillashtirish hamda uni bozorda
mahsulot sotishning o‘zlashtirilgan usul va vositalari yordamida amalga
oshirishga imkon yaratadi. Kelajakda lizing miqgyosining kengaytirilishi yangi
kapital ogimlari va lizingni tashkil etishga yangicha yondashuvlarni talab giladi.
Bunga mulkni lizingga berish bilan bog‘lig barcha operatsiyalarni
markazlashtiruvchi  lizing  operatsiyalarini  o‘tkazishga ixtisoslashgan
kompaniyalarni yaratish yo‘li bilan erishiladi. Bu kompaniyalar faoliyatining
samaradorligini reklama, bozorni o‘rganish, ta’mirlash, texnik xizmat ko‘rsatish,
go‘shimcha pul resurslarini tashkil etish yagona — lizing faoliyatini ta’minlaydi.

Bundan kelib chigadiki, boshgaruvning uchinchi shakli lizing faoliyati
ishlab chigaruvchi korxona doirasidan chiggan hamda lizing kompaniyalari
ifodalovchi ixtisoslashgan tarmoqgda markazlashgan paytda o‘ringa ega bo‘ladi.

Lizing jarayonini boshgarishning yugorida sanab o‘tilgan barcha turlari
lizing turidan gat’iy nazar go‘llanadi.

Lizingni  boshgarishning tashkiliy  shakllari  rivojlanishi  ishlab
chigarishning markazlashuvi va kooperatsiya qonunlari bilan bog‘lig
tendensiyalarga asoslanishi mumkin. Masalan, bank va sug‘urta kompaniyalari
misolida yirik moliya egalarining mulkni ishlab chigaruvchi kompaniyalar,
shuningdek, ta’mirlash  korxonalarining bevosita iste’molchilar  bilan
kooperatsiyasi bozorning shakllanish sharoitlarida lizingning rivojlanishida
giyinchiliklarni aylanib o°tishga imkon beradi. Texnika vositalariga talabning
yugoriligi  lizing bitimlari sonini oshirishi sababli, bu holda lizing
kompaniyalarining ham yiriklashuvi, ularning ixtisoslashuvi, mustaqil huquqiy
tuzilmalarning paydo bo‘lishi, ya’ni xolding turidagi lizing kompaniyalari
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varianti yuzaga kelishi mumkin. Bunda xolding turidagi lizing kompaniyalarini
tuzishning funksional tamoyillari lizing operatsiyalarini amalga oshirishdagi
xarajatlarni gisgartirishga imkon yaratadi.

Shu tariga, lizingni boshqgarish shakllarining kelgusi rivojlanishi
xolding turidagi lizing kompaniyalarini yaratish tendensiyasini asoslab beradi,
ya’ni firmalarning yiriklashuvi va kooperatsiyasi, ularning ixtisoslashuvi lizing
operatsiyalarini amalga oshirish xarajatlarini sezilarli migdorda gisgartirishga
imkon beradi. Bu yerda umumiy tamoyilning ko‘zga tashlanishi shubhasiz —
tashkiliy tuzilma bozor ehtiyojlarini hisobga olgan, lizing biznesida taragqiyotni
ta’minlagan holda gayta tuzilishi lozim.

7.3. Lizing kompaniyalarining tashkiliy tuzilmasi

Lizing tarmog‘ining tashkiliy tuzilmasi asosan lizing beruvchilarning to‘rt
variantidan iborat bo‘ladi:

e bank tuzilmasida tuzilgan lizing kompaniyalari;

e banklar tomonidan ta’sis etiluvchi universal lizing kompaniyalari;

e yirik ishlab chigaruvchilar tomonidan tuziluvchi ixtisoslashgan lizing
kompaniyalari;

e yirik firmalar tomonidan tuziluvchi, texnika yetkazib berish va ularga
xizmat ko‘rsatishga ixtisoslashuvchi lizing kompaniyalari.

Odatda, bank tuzilmasiga kiruvchi lizing kompaniyalari va banklar
tomonidan tuziluvchi universal lizing kompaniyalari AQSHdan tashqari barcha
rivojlangan kapitalistik mamlakatlarda lizing xizmatlari bozorida asosiy rolni
o‘ynaydi. AQSHning mazkur tuzilmada o‘ziga xos holatda bo‘lishini amerika
gonunchiligining o‘ziga xosligi bilan izohlash mumkin. Unga ko‘ra 1962 - yilda
banklarga lizing operatsiyalarini amalga oshirish tagiqlab go‘yilgan. Lizing
xizmatlari bozorida bunday guruhlarning ko‘pligini avvalo, ularning yirik pul
mablag‘lari bilan muomala qilish imkoniyati bilan izohlash mumkin. Bu
aynigsa yirik obyektlar ijarasida muhim ahamiyat kasb etadi. Boshga tomondan
esa, banklar tomonidan lizing faoliyatiga gizigishning kattaligini lizing tagqdim
etuvchi bir gator afzalliklar bilan asoslash mumkin.

Mavjud tajribalarning ko‘rsatishicha, respublikamizda muvaffagiyatli
faoliyat ko‘rsatayotan lizing kompaniyalarining katta qismi yirik banklar
ishtirokida tuzilib, keyinchalik banklar ularning kreditorlariga aylanishgan.
Masalan, O<zbekiston banklar Assotsiatsiyasi tomonidan “Baraka” universal
lizing kompaniyasi bir yo‘la ikki vazifani bajardi: lizing operatsiyalarini
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moliyalashtirish va bir vagtining o‘zida ularni sug‘urtalashning ishonchli
manbasi shakllantirildi

Lizing kompaniyalarini tuzish va ularning faoliyatida Malayziyaning
“Malayyan benking Berxad” banki, Yevropa tiklanish va taragqgiyot banki
(ETTB) kabi xorijiy banklarning ishtiroki ham katta bo‘ldi. Ularning ishtirokida
O<zbekiston Respublikasi Tashqi igtisodiy faoliyat Milliy Banki tomonidan
“O‘zlizinginterneyshnl  AJ” lizing kompaniyasi tuzildi. ETTB lizing
operatsiyalarini rivojlantirishda katta tajriba to‘plagan. Aynan ETTB ishi
natijasida quyidagilar aniglandi:*

e eng kuchli mahalliy hamkor;

e lizing faoliyati tajribasiga ega bo‘lgan xorijlik manfaatdor hamkor;

e ma’qul keluvchi huqugiy asos (soliq tizimi);

e aksiya egalari o‘rtasida o‘zaro munosabatlar bo‘yicha qoidalar, AS
tizimi bo‘yicha hisobot tizimi, faoliyatni kuzatish, direktorlar tarkibini orinlarni
tagsimlash, dividendlarni tagsimlash siyosati va hokazo;

esug‘urta tavakkalchiligini hisobga oluvchi gayta moliyalashtirish
stavkalari bo‘yicha bo‘lg‘usi ehtiyojlar bo‘yicha majburiyatlarni tagsimlash.

Lizing munosabatlarining yo‘lga go‘yilishida banklarning imkoniyatlarini
baholashda respublikamizda mavjud bo‘lgan iqgtisodiy sharoitlarda bu
jarayonlarga nafagat xorijiy, balki mintagaviy tijorat banklarini jalb gilish ham
jozibador ekanligini gayd etish lozim. Tuzilayotgan lizing kompaniyalari,
aynigsa, birinchi vaqtlarda bank kreditlari ko‘rinishidagi tashqi resurslar
manbalariga bog‘lig bo‘ladi. Bu holatni xorijiy mamlakatlar tajribasi ham
to‘laligicha tasdiglaydi. Yevropa hamjamiyati mamlakatlari lizing biznesining
rivojlanishida aynan banklarga minnatdorchilik bildirsalar arziydi. Lizing
kompaniyalarining sezilarli gismi yirik banklar tomonidan to‘liq yoki gisman
nazorat gilinadi. Masalan, Germaniyada “Doyche bank”, “Drezdner bank”,
“Arzder bank”, Yaponiyada esa “Yaponiya rivojlanish banki” hukumatning
ruxsati bilan lizing kompaniyalariga imtiyozli stavkalarda katta migdorda
kreditlar tagdim etadi.

Lizing kompaniyalarini ta’sis etishda yirik sanoat majmualarining ishtirok
etishi ham lizing rivojlanishida muhim ahamiyat kasb etadi. Hozirgi paytda ular
lizing operatsiyalari sanoatida hal giluvchi o‘rinlarni egallagan. Buning uchun
bu korxonalar asosiy faoliyati ular ishlab chigarayotgan mahsulotlar lizingi bilan
bog‘liq bo‘lgan ixtisoslashgan lizing kompaniyalarini tuzadilar. Zamonaviy

! JInzunr Undo. Corpynunueckrso M®K u EBBP B PecniyGnuke Y36exucran / busnec Bectauk Bocroxa,
2003,Ne 18 (588), 176.

86



sharoitlarda bunday kompaniyalar faoliyati ko‘p funksional xarakterga ega
bo‘lib, tor ixtisoslashuvdan keng ishlab chiqgarish dasturiga o‘tib boradi. Mazkur
guruh va uning lizing xizmatlari bozoridagi ta’sirining roli mamlakatlar va
go‘llanish tarmog‘iga qarab turlicha bo‘ladi. Ularning roli AQSH bozorida,
aynigsa aviatexnika, yo‘l-qurilish asbob-uskunalari, elektron mahsulotlarning
ayrim turlari ijarasi sohasida sezilarlidir.

O‘zbekistonda mazkur guruh toifasiga “Avializing”, “O‘zkeysagrolizing”,
“O°zqgishlogxo‘jalikmashlizing” kabi lizing kompaniyalarini kiritish mumkin.
“Avializing” lizing kompaniyasi “O‘zbekiston havo vyo‘llari” Milliy
aviakompaniyasining moliyaviy va tashkiliy go‘llab-quvvatlashi asosida tashkil
etilgan bo‘lib, oz faoliyatini ularning yordamida yuritadi. Qishlog xo‘jaligida
O<zbekiston banklar assotsiatsiyasi va amerikaning “Keys kredit xolding”
kompaniyasi muassisligida tuzilgan “O‘zkeysagrolizing” hamda “O°‘zqishlog-
xo‘jalikmashxolding” XK, “O‘zqgishlogxo‘jalik-ta’minotta’mirlash” DK,
“O‘zsanoatmashimpeks” XK va Germaniyaning “Zelko” kompaniyasi
ishtirokida tuzilgan “O°zgishlog-xo‘jalikmashlizing” kompaniyasi faoliyat
ko‘rsatmogda. Mamlakatimizda lizing Xizmatlarining asosiy iste’molchilari
mabhalliy korxonalar va tadbirkorlar hisoblanadi.

Lizing beruvchilarning yana bir guruhi mustagil lizing kompaniyalari
bo‘lib, ular AQSH lizing bozorida keng targalgan. Bu kompaniyalar faoliyat
turlarining ixtisoslashuvi, asbob-uskunalar turi va mijozlar turiga garab
farglanadi hamda tor bozor segmentiga garatilgan bo‘ladi.

Kompaniyalarning mazkur turi servis va moliya kompaniyalariga
bo‘linadi. Servis lizing kompaniyalari turli xil xizmatlar ko‘rsatadi, moliya
lizing kompaniyalari esa bank funksiyalariga o‘xshash funksiyalarni bajaradi,
ya’ni ularga yetishmayotgan moliyaviy vositalarni taqdim etadi.
Mamlakatimizda kompniyalarning bu turi rivoj topmagan.

Yuqgorida sanab o‘tilgan lizing kompaniyalaridan tashqari, xorij
mamlakatlari amaliyotida lizing kompaniyalari sifatida brokerlik firmalari,
sug‘urta kompaniyalari, nafaga jamg‘armalari va investitsiya banklari xizmat
giladi. Shu bilan bir paytda lizing asosiy faoliyat turi emas, balki
tadbirkorlikning boshga bir asosiy turi uchun go‘shimcha sifatida ko‘rib
chigiluvchi bir gator firmalar ham mavjud.
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7.4. Lizing kompaniyalarini tashkil etish

Lizing kompaniyasini tashkil etish bo‘yicha masalalar majmuasini hal
qilish uchun birinchi navbatda uning magomini belgilab olish zarur. O*zbekiston
Respublikasi “Lizing to‘g‘risidagi” gonunida lizing kompaniyalari aksiyadorlik
jamiyati yoki boshga tashkiliy-huquqiy shaklda tuziluvchi hamda ta’sis hujjatlari
va litsenziyalarga asosan lizing beruvchi funksiyalarini bajaruvchi tijorat
tashkilotlari deb belgilangan. Huquqgiy va (yoki) jismoniy shaxslar lizing
kompaniyalarining ta’sischilari bo‘lishi mumkin.

Qoidaga ko‘ra, tashkil etilayotgan lizing kompaniyalarining asosiy
magsadi mulkni sotib olish va ijaraga berish yo‘li bilan investitsiya faoliyatidan
daromad olish hisoblanadi. Bunda lizing kompaniyalarini yaratish quyidagi
omillarga bog‘lig bo‘ladi:!

e lizing oluvchilarda investitsiya loyihalarining mavjudligi va ularning
lizing operatsiyalariga tayyorligi;

e zarur bo‘lgan eng kam mablag‘lar va go‘shimcha kredit resurslarini jalb
qgilish imkoniyatlarining mavjudligi;

e lizing kompaniyasi ta’sischisi mablag‘larini minimallashtirishni
ta’minlovchi bir nechta lizing loyihalarini investitsiyalash sxemalarini ishlab
chiqish darajasi;

e lizing kompaniyasi uchun foydali bo‘lgan lizing marjasini belgilash;

e amortizatsiya siyosatining moslashuvchanligi;

e lizing kompaniyasiga kafillik berish bo‘yicha ishonchli sxemalarning
mavjudligi;

e lizing to‘g‘risidagi gonunchilikda ko‘zda tutilgan soliq to‘lovlarini
gisqartirish imkoniyatlari, shuningdek, soliq va bojxona imtiyozlari.

Bunda eng magsadga muvofiq tashkiliy-huquqgiy shakl quyidagi shartlarni
hisobga olgan holda aniglanadi:

1. Ta’sischilar majburiyati darajasi. Majburiyatning ikki turi — to‘liq,
ya’ni butun mulki bilan va gisman, ya’ni mulkning ishga go‘shilgan gismi bilan
javobgarlik turi mavjud.

2. Kompaniyaning nizom jamg‘armasini yaratish shakli, ya’ni mulk
subyektlari va shaxsiy boshlang‘ich kapitallarning mavjudligi, investitsiya va
kreditlarga ega bo‘lish imkoniyatlari, faoliyat miqyosi va boshqgalar.

3. Huquglar migdori va darajasi.

4. Lizing faoliyati turlari tarkibi.

5. Ta’sischilar soni.

! Tasman B.JI. Jluzunr: Teopus, IpakTuKa 1 komMmentapuu — M.: [lpaBoBas KynsTypa, 2000, 3236.
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Lizing kompaniyasining tashkiliy-huquqiy shakli tanlangan va uni
amalda tuzish bo‘yicha garor gabul gilingandan so‘ng tayyorgarlik va tashkiliy
chora-tadbirlar amalga oshiriladi. Masalan, aksiyadorlik jamiyati shaklida lizing
kompaniyasi tuzishda quyidagi tayyorgarlik va tashkiliy ishlar bajariladi.
Birinchidan, ta’sischilar yozma kelishuv asosida OAJning go‘shma faoliyat
tartibi, nizom jamg‘armasi hajmi, aksiyalar turlari va ularni joylashtirish
yo‘llarini belgilab oladilar. Ikkinchidan, ta’sis yig‘ilishini tayyorlash, nizom
loyihasini ishlab chigish va nizom kapitaliga badal Kiritish uchun hisob ragamini
ochish bo‘yicha ishlar bajariladi. Uchinchidan, ta’sis yig‘ilishida barcha
ta’sischilar ishtirokida jamiyat nizomi gabul tasdiglanadi hamda boshgaruv
organlari tayinlanadi. Va nihoyat to‘rtinchidan, nizom jamg‘armasining kamida
50 % gismi to‘lanadi, OAJ ro‘yxatga olinadi va uning aksiyalari joylashtiriladi.

Bunda lizing kompaniyalarining muvaffagiyatli faoliyatini ko‘p jihatdan
ularning ichki tashkiliy tuzilmasi ogilona tuzilishi va mos keluvchi boshgaruv
tizimining shakllantirilishi belgilab beradi.

Lizing kompaniyasining tashkiliy tuzilmasi aksiyadorlar turlari, igtisodiy
faoliyat, shartnoma va mulk turlari, faoliyat hududiga bog‘lig bo‘ladi. Shu
sababli kompaniyalarni yaratish uni tashkil etish va kompaniya ta’sischilarining
magsad va vazifalariga javob berishi lozim.

7.5. Lizing faoliyatiga ruxsatnoma berish

Lizing kompaniyasining litsenziyasi belgilangan muddat davomida
amaldagi gonunchilik talablari va litsenziya qoidalariga rioya gilgan holda
faoliyat ko‘rsatishga ruxsat beruvchi rasmiy hujjat hisoblanadi.

Lizing kompaniyasi litsenziyani rasmiylashtirish uchun litsenziya
beruvchi organga quyidagi hujjatlarni tagdim etishi lozim:?

e belgilangan shaklda kompaniyaning nomi va tashkiliy-huquqiy shakli,
uning huqugiy manzili, hisob ragami, xizmat ko‘rsatuvchi bank nomi va
litsenziya muddati to‘lig ko‘rsatilgan ariza;

e ta’sis hujjatlari nusxasi;

e davlat ro‘yxatidan o‘tganlik guvohnomasi nusxasi;

e davlat solig xizmatida hisobga olinganlik to‘g‘risidagi ma’lumotnomasi;

e nizom kapitalini to‘laganlikni tasdiglovchi hujjat;

eo‘tgan hisobot davri uchun balans va Kko‘rsatilgan muddatda
kompaniyaning moliyaviy faoliyati natijalari to‘g‘risida hisobot;

! Temenko M.J. OcHoBbl tu3uHra — M.: ®uHaHCH U cTtatucTuka, 2001, 2056.

89



e oxirgi auditorlik tekshiruvi yoki O‘zbekiston Respublikasi davlat soliq
idoralari tekshiruvi nusxasi;

e arizani ko‘rib chigish jarayoni uchun pul to‘langanligini tasdiglovchi
hujjat.

Fagat tuzilayotgan lizing kompaniyalarigina so‘nggi ikki punktda
ko‘rsatilgan hujjatlarni taqdim etishdan ozod gilinadi.

7.6. Lizing kompaniyalari birlashmalarini tuzish uslubiy asoslari

Lizing kompaniyalarini yaratish va rivojlantirish goidaga ko‘ra ularning
shartnoma asosida tarmoq assotsiatsiyalari va boshga birlashmalarga ko‘ngilli
birlashishini taklif giladi. Bunda mintagaviy assotsiatsiyalar quyidagi tarzda
tuziladi:

1. birlashmaning shakli va maqgsadi, a’zolar tarkibi aniglanadi, ishchi
guruhi tuziladi, ishni boshlash va tugatish muddatlari belgilanadi;

2. ishchi guruhi rejasi tuziladi va unda birlashma nizomi loyihasi,
hujjatlarni tayyorlash muddati va aniqg bajaruvchilar belgilanadi;

3. bo‘lajak birlashmaning birinchi ta’sischilar yig‘ilishiga taklifnoma
yuboriladi, nizom loyihasi va shartnoma loyihasini ko‘rib chigish bo‘yicha
tavsiyanomalar beriladi;

4. umumiy yig‘ilishda har bir a’zodan hal giluvchi ovozga ega bo‘lgan
vakillar saylanadi.

Eng muhim hujjatlar nizom va shartnoma hisoblanadi. Sharthomada
quyidagilar ko‘rsatilishi lozim: birlashmaning nomi va ta’sischilarning huquqiy
manzillari, sharthoma predmeti, birlashma tuzilmasi va tashkilotining asosiy
tamoyillari, birlashmaning vazifalari, rahbariyatning majburiyatlari, birlashma
ta’sischilari o‘rtasida asosiy vazifalarning tagsimlanishi, boshgaruv va
tashkilotning asosiy tamoyillari, birlashma ta’sischilarining huquq va
majburiyatlari, ta’sischilar majburiyatlarini bajarish jadvali, zaxira jamg*‘armasi
to‘g‘risidagi  qoidalar, ta’sischilar  o‘rtasidagi  hisob-kitoblar tartibi,
muammolarni hal gilish tartibi va yakuniy xulosalar.

Lizing kompaniyalari birlashuvining asosiy maqgsadlari quyidagilardir:

e ishtirokchilar faoliyatini muvofiglashtirish;

e umumiy manfaatlarni ifodalash va himoya qilish;

e lizing tarmog‘i ichida tajriba almashish;

e mamlakatda lizingni rivojlantirishni rag‘batlantirish tadbirlarini ishlab
chiqish;
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e lizing operatsiyalarini amalga oshirishga sarflanuvchi xarajatlarni
gisqartirish;

ereklama vazifalarini bajarish, o‘qitish, mijozlarni o‘rganish va
sug‘urtalash va hokazo.

Quyidagilar lizing kompaniyalarining motivi bo‘lib xizmat giladi:

e lizing bozorida vaziyatning yomonlashuvidan himoya qilish;

e lizing obyektlari tarkibi, lizing bitimlari turlari, servis xizmatlari tarkibi
va vazifalari diversifikatsiyasi;

e 0‘sish va yashovchanlik: lizing bozorining kengayishi, investitsiya
tuzilmasining yaxshilanishi, yangi texnologiyalarni o‘zlashtirish.

Lizing kompaniyalari birlashuvining bir gator afzallliklarini ko‘rsatib
o‘tish mumkin:

a. menedjerlarning professional mahoratlaridan keng foydalanish
hisobiga boshgaruvni yaxshilash;

b. investitsiyalar bazasini kengaytirish;
“Nou-xau”larni sotib olish;
ragobatchilikni yo‘ngotshi;
ilmiy-tadqiqot ishlarini rivojlantirish;

f. umumiy funksiyalarni markazlashtirish;

g. ishtirokchilarning xo‘jalik faoliyatidagi mustaqilligini saglash.

Shu bilan bir paytda lizing munosabatlarida kompaniyalarning
birlashuvida firmaning tijorat sirlarini oshkor qilish va munosabatlarning
murakkablashuvi kabi bir gator kamchiliklar ham mavjud.

® oo

Qisga xulosalar

Lizing operatsiyalarini amalga oshirishga korxona va tashkilotlarning
marketing bo‘limlari tarkibidagi mustaqgil bo‘linmalar, shuningdek, lizing
kompaniyalari amalga oshirishga qodir bo‘lib, bu lizing jarayonini yugori
professionallik bilan boshgarish imkon yaratadi. Lizing faoliyatini boshgarish
shakllari muayyan shartlariga asosan zamon va makonda bo‘lishi hamda
muayyan lizing turiga nisbatan turli kombinasiyalarni tashkil etishi mumkin.

Lizing kompaniyasining eng magsadga muvofiq tashkiliy-huquqiy shakli
uni tuzishda hisobga olinuvchi omillar majmuasi yordamida aniglanadi. Lizing
kompaniyasi tarkibida marketing tadgiqotlarini o‘tkazish, lizing bitimlarini
investitsiyalash loyihasi va tahlili, shartnoma-huqugiy ishlar va ekspertiza
o‘tkazuvchi, texnik nazoratni amalga oshirishni ko‘zda tutuvchi tuzilmalar
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ko‘zda tutiladi. Lizing birlashmalari shartnoma asosida ko‘ngilli ravishda
tuziladi.

Nazorat va muhokama uchun savollar
1. Lizing jarayonini boshgarishning eng tarqalgan darajasini tavsiflab bering.
2. Muayyan lizing turiga nisbatan boshgaruv shakllari kombinasiyasi ganday?
3. Lizing kompaniyalarini tuzishda hisobga olinuvchi omillar majmuasini sanab
bering.
4. Lizing kompaniyalari tuzilmasini aytib bering.
5. Lizing birlashmalarini aytib bering va ularning o‘ziga xos xususiyatlarini
tavsiflang.
6. Lizing kompaniyalarni birlashmalarining asosiy motivlari va maqgsadlari
to‘g risida aytib bering.
7. Lizing faoliyatini litsenziyalash to‘g‘risida tavsiflab bering.
8. Lizing faliyatini marketing boshgaruv shakli nimadan iborat?
9. Bank tomonidan tashkil etilgan lizing kompaniyalar to‘g-risida aytib bering.
10.Xolding shakldagi lizing to‘g‘risida gapirib bering.

Asosiy adabiyotlar
1. Topembikun B.A. JIuzunr.- M.: “Jlamkos u K, 2003.
2. Jlemienko M.M. OcHoBbl au3uHra.- M.: 2001.
3. Fo3ubekos JI.F. Ba Gom. JIu3uHr myHocabaTiapyu Ha3apusiCh Ba aMaJIUETH.
VkyB kymianma— T.: ®an Ba Texuonorus, 2004.
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VI bob. O‘ZBEKISTONDA LIZINGNING PAYDO BO‘LISHI VA
RIVOJLANISHI

8.1. Respublikamizda investitsiya faoliyatining holatini tahlil gilish

Mazkur bosqgichda iqgtisodiyotda yuzaga kelgan muammolar iqtisodiy
islohotlarning borishi va aholining turmush farovonligi o‘sishiga salbiy ta’sir
ko‘rsatadi. Samarali faoliyat ko‘rsatayotgan tarmoglarda investitsiyalarning
yo‘qgligi mahsulot ishlab chigaruvchi sanoat korxonalarida ham, iste’molchilarda
ham bir gator yangi muammolarni yuzaga keltiradi.

Sanoat korxonalari odatda yangi texnika uchun pulni birdaniga to‘lash
imkoniyatiga ega bo‘lmaydi, ular buni asta-sekinlik bilan, ushbu texnikani
ekspluatatsiya gilishdan olinuvchi daromadlar hisobiga amalga oshirishlari
mumkin. Bunda sanoat texnikasi ishlab chigaruvchilar iste’molchilarga bu
muammoni hal gilishga yordam bera olmaydilar, chunki ularning o‘zlari ishlab
chigarishni tashkil gilish uchun katta aylanma mablag‘lariga muhtojlik sezadilar.
Shu tariga bir tomondan, mabhalliy iste’molchilar mamlakatimizda ishlab
chigarilgan texnikani ishlab chigaruvchilar kreditga sotganda xarid gilishlari
mumkin bo‘lsa, ikkinchi tomondan korxonalar zarur mulkni xaridor darhol pul
to‘lagan taqdirdagina ishlab chigarishga tayyor bo‘ladi.

Natijada mahalliy sanoat korxonalari zarur texnikani ko‘pincha G‘arb
mamlakatlarida lizing krediti asosida turli xil texnikalar sotish tajribasini keng
go‘llovchi chet ellik ishlab chigaruvchilardan sotib oladilar.

Igtisodiyotning hozirgi holati investitsiya siyosati va uni amalga oshirish
mexanizmi, shuningdek, davlatning bu sohada ro‘y berayotgan jarayonlarga
ta’sir Kko‘rsatish shakllariga yangicha yondashishni talab qiladi. Bu
yondashuvlardan biri investitsiyalashning yangicha shakli — lizing bo‘lib, u
igtisodiyot rivojlanishining mazkur bosgichida uzoq muddatli investitsiyalarni
jalb gilishning yagona istigbolli shakli hisoblanadi.

Bugungi kunda O‘zbekistonda lizing biznesining rivojlanishiga turtki
bo‘luvchi bir gator sabablar mavjud:

Birinchi navbatda bu davlat tomonidan qo‘llab-quvvatlanish bo‘lib, davlat
tomonidan lizing rivojlanishini rag‘batlantirishga qaratilgan bir gator chora-
tadbirlarni, aynan lizingning huqugiy ta’minlanishida aks ettiriladi. Bundan
tashqari, respublikamizda “O°‘zbekinvest” milliy sug‘urta kompaniyasining
tuzilishi ham muhim ahamiyat kasb etdi. Bu kompaniya TIF Milliy Banki va
Amerikaning “ALC, Inc.” moliyaviy guruhi bilan birgalikda sug‘urta
kompaniyalarining keng tarmog‘ini yaratgan. Lizing loyihalarini tuzish va
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ekspertiza qilish, ularni tezlashtirish magsadida TIF Milliy Banki tomonidan
respublikamizning loyiha-konstruktorlik muassasalari  zamirida  maxsus
injiniring kompaniyasini tuzdi.

Lizing operatsiyalarini soliqga tortish ham muhim ahamiyat kasb etadi.
Qoidaga ko‘ra imtiyozlar davlat hukumat va boshgaruv organlari tomonidan
beriladi. Bu imtiyozlar asosan lizing bitimi ishtirokchilarini foyda solig‘i, QQS,
boshga soliq va yig‘imlardan, lizing obyektlari importi va eksportida bojxona
bojlari va soliglardan to‘lig va gisman ozod qilish, shuningdek, lizing bitimi
ishtirokchilari  uchun qulay sharoitlar yaratishdan iborat. Umuman
respublikamizda amal qiluvchi gonunchilikka asosan lizing biznesi
ishtirokchilariga imtiyozlar berilishi ko‘zda tutilgan.

8.2. Respublikamizda lizing xizmatlari bozorini rivojlanish
tendensiyalari

Mamlakatimiz lizing bozoridagi operatsiyalarining rivojlanishi 1993 -
yildan boshlangan bo‘lib, bu paytda sobiq Ittifoq parchalanib ketgandan keyin
yuz bergan igtisodiy inqiroz sharoitlarida respublikadagi moliyaviy imkoniyatlar
zaiflashib, iqtisodiy sharoitlarning o°zi esa ishlab chigarishni rivojlantirishni
ta’minlay olmas edi. Shu og‘ir davrda respublikamiz uchun yangi bo‘lgan
xo‘jalik yuritish shakllari, xususan lizing xizmatlari paydo bo‘ldi. Bu tasodifiy
hol emas, chunki lizing - g‘oyatda zarur kapital go‘yilmalarni jalb gilishning
doimiy samarali usuli hisoblanadi. Lizingning garor topishida tijorat banklar
tarmog‘ining rivojlantirilishi ham sezilarli ta’sir ko‘rsatdi. Shu davrdan boshlab,
O‘zbekiston Respublikasida lizing faoliyatiga bo‘lgan gizigish ortib bormoqda.
Lizing kompaniyalarining soni ko‘payib, ularning faoliyat sohasi ham kengayib
bormoqgda. Tadbirkorlik faoliyatini investitsiyalashning o°‘ziga xos shakli
bo‘lgan ushbu mexanizmning ahamiyatidan kelib chigqgan holda, O°zbekiston
hukumati lizing faoliyatini rivojlantirishga garatilgan bir gator gqonun hujjatlari
va qarorlar gabul gildi.

Bugungi kunda O°‘zbekistonda lizing xizmatlari bozorida 28 ta lizing
beruvchi faoliyat ko‘rsatmoqda. O<zbekiston lizing xizmatlari bozorida olib
borilgan marketing tadgiqotlari lizing xizmatlari hajmining yildan-yilga o‘sib
borayotganligi 7-chizmada ko‘rsatilgan. 7-chizmaga ko‘ra, respublikamizda
lizingning rivojlanish dinamikasi bargaror: 2000 - yilda lizing operatsiyalari
hajmining 1999 - yilga nisbatan 58,7 %ga o‘sishi kuzatiladi. Keyingi yillarda
lizing kompaniyalarining faoliyati yanada faollashmoqda. Bunga ularni tartibga
soluvchi gonun hujjatlaridaga ziddiyatlarni bartaraf etadigan va soliq imtiyozlari
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beradigan o‘zgartirishlar Kiritilishi ham yordam berdi. Xususan, O‘zbekiston
Respublikasi Prezidentining 2002 - yil 28 - avgustdagi 3122-sonli “Lizing
tizimini rivojlantirishni rag‘batlantirish bo‘yicha go‘shimcha chora-tadbirlar
to‘g‘risida”gi  Farmoni  hamda  O‘zbekiston  Respublikasi  Vazirlar
Mahkamasining 2004 - yil 26 - apreldagi 199-sonli “Lizing Xizmatlarini
rivojlantirish bo‘yicha qo‘shimcha chora-tadbirlar to‘g‘risida”gi qaroriga
muvofig quyidagi imtiyozlar berilgan:?
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7-chizma. O‘zbekiston Respublikasida faoliyat ke‘rsatayotgan lizing
kompaniyalari operatsiyalarining o‘sish sur’ati.?

e lizing oluvchilar lizing shartnomasi muddati davomida mol-mulk
solig‘idan ozod etilgan;

e lizing to‘lovlari qo‘shilgan giymat solig‘i (QQS) dan ozod etilgan va bu
soliq ishlab chiqgariladigan mahsulot tannarxiga qo‘shiladi;

1¥36exucron Pecrybmmkacn Konyn Xysokatnapn Tymmamu, 2002, Ne 15-16, 5-6 6., 2004, Ne 17, 4-7 6.
2 Y36eKNCTOH PecnybaMKack IM3MHT KOMNAHUANAPUHUHT XMCOBOT MablymoTnapu xamaa Mapkasuii Ocnésa
NIN3UHTHU PUBOXKNAHTUPMW BYiinya Jlonnxa maTtepmnannapu 2004i. acocnaa TysmaraH.
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e O°zbekistonga olib kirilayotgan texnologiya asbob-uskunalari, import
giluvchiga xizmat ko‘rsatayotgan bankning tegishli tasdig‘i bo‘lsa, QQS
to‘lovidan ozod etiladi;

e tezkor amortizatsiyani go‘llash imkoniyatiga ega;

e avtotransport vositalarini ro‘yxatga olish, gayta ro‘yxatga olish va
hisobini yuritish jarayoni takomillashtirilgan.

Umuman olganda, 2005 - yilda lizing kompaniyalari tomonidan jami 47,6
mlird. so‘mlik bitim amalga oshirilgan, ya’ni 2004 - yilga nisbatan 3 baravar
o‘stit. Bunda lizing xizmatlarining asosiy ulushi “O‘zgishlogxo‘jalikmashlizing”
(46 %) lizing kompaniyasiga to‘g‘ri keladi. Lizing bitimlarni tagsimlanishi 8-
jadvalda keltirilgan.

8-jadval
2015 - yil yakuniga ko‘ra lizing bitimlarni portfeli.?
Lizing Lizing kompaniyalar Banklar Boshka lizing
beruvchilar beruvchilar
76.2% 236% 02%

Lizingning asosiy kapital investitsiyalaridagi ulushiga keladigan bo‘lsak,
2002 - yilga (2,86 %) nisbatan 2003 - yilda lizingning ulushi 4,80 %ga o°sgan
(9-chizma), 2005 - yilda esa 5 % tashkil etadi.

%
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|
invi lizingning asosiy kapitalni investitsiyalardagi ulushi - O OO0 At
lizingning asosiy kapitalni ichki investitsiyalardagi ulushi -

! cocraBneno no marepuanam rasethl «bankoBckue BegomocTiy, 22.03.2016r.
2 cocTaBJIeHO IO MaTepHanaM raseTsl « baHKoBcKHe BegoMocTny», 22.03.2016r.
1 Mapkasuit Ocuéna NM3nHIHK puBoAaHTUpUL Nounwack (XMK), 2014 inn.
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ichki lizingni o°sish sur’atiga nisbatan ichki kapital investitsiyalarining o‘sish
sur’ati yuqgoriligi, shuningdek, gonunchilikdagi o‘zgarishlarga chet ellik
kompaniyalar milliy kompaniyalarga garaganda tezroq e’tibor garatganligi bilan
bog‘lig. Umuman olganda, 2015 - yilni yakuniga respublikadagi barcha lizing
beruvchilarning lizing portfeli 88,3 mird.. so‘mlik 4 mingga yakin bitimdan
iborat bo‘Idit.

Lizing operatsiyalari bo‘yicha tuzilgan shartnomalarni tahlil gilganimizda
lizing kompaniyalari taklif gilayotgan obyektlarga bo‘lgan talab darajasi asosida
respublikadagi lizing xizmatlari bozorining asosiy segmentlarini aniglashga
muvaffaq bo‘ldik. Bu asosan 10-jadvalda keltirilgan tarmoqglardir.

10-jadval.
O<zbekiston Respublikasi 2014 - yil yanvar oyiga lizing
operatsiyalarining sohalar bo‘yicha tarkibi.2

Tarmoqg nomi Lizing operatsiyalari ulushi

Jami Lizing kompaniyalarida Tijorat

hajmdagi (“O‘zqishlogxo‘jalikmashlizingdan banklarida
tashaari)

ishlab chicarish uskunalari 9,6% 45% 18,0%
avtotransport 39% % 16,7%
savdo uskunalari 0,1% 03%
qishlog xo‘jaligi 75,2% 4% 34,7%
ko‘chmas mulk 02% 1,2%
tibbiyot 09% 52%
axborot texnologiyalari 45% 22% 84%
boshgalar. 5,6% 22% 155%
Jami 100% 100% 100%

Mutaxassislarning fikriga ko‘ra, respublikada gishloq xo‘jaligi, yengil va
0zig-ovqgat sanoati, avtomobil sanoati, tibbiyot va farmasevtika lizing uchun eng
e’tibor talab segmentlardir. Aynan, shu sohalarda lizing faoliyatining faollashuvi
kutiladi.

Umuman olganda, lizing tarmog‘ini rivojlanishi igtisodiy rivojlanishga bir
necha yo‘nalishlar bo‘yicha ta’sir ko‘rsatadi:

- lizing kichik biznesning kelgusidagi rivojlanishiga ta’sir etadi, chunki
gandaydir sabablarga ko‘ra boshga moliyalashtirish manbalariga ega bo‘Imagan

! Muzunr Ungo. O630p nm3uHroBoro peinka Y3oekucrana // busnec-sectank Bocroka, 2014, Ne 21 (643) 6 c.
2 Mapkasuii Ocuéna TM3MHTHY puBoXkIanTupui Oyitnua XMK noiinxa matepuamapu (2014i4.)
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kichik korxonalarga o‘z ishlab chiqgarishlarini tashkil etish va modernizatsiya
qgilish imkoniyatini yaratib beradi;

-lizing uzog, muddatli moliyalashtirishning qo‘shimcha turi bo‘lib, u
kapital qo‘yilmalar hajmini oshiradi;

- lizing moliyaviy xizmat ko‘rsatish bozorida qgo‘shimcha ragobatni
vujudga keltiradi;

- lizingning paydo bo‘lishi bilan moliyalashtirish narxi pasayib,
moliyaviy xizmat bozori kengayadi. Igtisodiyoti rivojlanayotgan mamlakatlarda
lizing ko‘p vaqtlarda asosiy vositalar xarid qgilish uchun kredit o‘rniga mugobil
vosita bo‘lib xizmat gilgan holda, korxonalarga bank oldidagi garzdorligini
ko‘paytirmaslik imkoniyatini yaratadi;

- lizing uskunalarini sotilishiga yordam beradi. Lizingni paydo bo‘lishi
uskunalarni ishlab chigaruvchi mahalliy kompaniyalarga oz uskunalarini sotish
uchun yangi imkoniyatlar yaratadi.

Bundan tashqari, makro darajadagi lizing orgali gilinayotgan keng
tarmoqgli chet el investitsiyalari mamlakat to‘lov balansining passiviga ta’sir
gilmaydi va garzdorning jahon bozoridagi reytingini yomonlashtirmaydi, chunki
jahon valyuta fondining tartibiga ko‘ra lizingdan kelib chigadigan majburiyatlari
davlatning tashqi garzdorlik hajmiga qgo‘shilmaydi. Shuning uchun ko‘pgina
rivojlangan va rivojlanayotgan mamlakatlarda davlat tomonidan lizing qo‘llab-
quvvatlanadi.

8.2. Bank tomonidan amalga oshirilgan lizing operatsiyalari

Lizing xizmatlari bo‘yicha mamlakat gonunchiligining takomillashtirib
borilishi tijorat banklari tomonidan o‘tkaziladigan lizing operatsiyalari hajmini
o‘sishiga turtki bo‘ldi. 2002 - vyilning ikkinchi yarmida tijorat banklari
tomonidan amalga oshiriladigan lizing xizmatlari hajmi sezilarli ravishda
ko‘tarildi. 2001 - yilda lizing loyihalarini eng ko‘p sonini Paxtabank amalga
oshirdi. Buning tabiiyligi shundan iboratki, lizing xizmatlariga bo‘lgan talab
asosan gishlog xo‘jalik texnikasiga va gishlog xo‘jalik mahsulotlarini gayta
ishlab chigarish uskunalariga bo‘lgan yuqori talab bilan, aynigsa fermer
xo‘jaliklarni keng tus olishi bilan va ularning asosiy vositalarini yangalanishi
zarurligi bilan belgilanadi. Shunga garamay Paxtabank tomonidan amalga
oshirilgan yangi lizing operatsiyalarini migdori 2002 - yilga nisbatan deyarli ikKki
yarim baravar gisqardi.

Banklar tomonidan o‘tkazilgan lizing operatsiyalar hajmining o‘sishi,
asosan boshga banklar tomonidan ko‘rsatilgan lizing Xxizmatlari evaziga
ko‘tarildi. Lizing xizmatlari bozoriga yangi ikkita bankning Kkirib borishi
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mamlakat lizing sektorida tijorat banklari lizing operatsiyalarini 2001 - yilga
nisbatan 30 %ga o‘sishiga olib keldi. 2002 - yilda banklar tomonidan jami 1314
min. so‘mlik 154 yangi lizing loyihalari amalga oshirildi. Bu esa 1,7 min. AQSH
dollariga tengdir.

Shubhasiz tijorat banklari tomonidan amalga oshirilgan lizing
operatsiyalarini o‘sishiga 2002 - yil 28 - avgustda “Lizing faoliyatlarini
rivojlantirishni  yanada  rag‘batlantirish  chora-tadbirlari  to‘g‘risida”gi
O<zbekiston Respublikasi Prezidentining Farmoni ta’sir ko‘rsatdi. Ushbu farmon
gabul gilinganidan keyin G-‘allabank va Tadbirkorbank 2002 - yilning ohiriga
gadar 323 ming AQSH dollariga teng bo‘lgan hajmda lizing operatsiyalarini
amalga oshirdi. Prezident Farmoni lizing xizmatlarini amalga oshirishni bank
krediti bo‘yicha belgilangan soliqga tortish sharoitlari bilan tenglashtirib berdi.
Bunday holat o‘z navbatida tijorat banklari uchun lizing operatsiyalar bo‘yicha
olinadigan daromadlarni ko‘paytirish imkoniyatini ochib berdi (11-jadval).

11-jadval
O<zbekiston Respublikasi tijorat banklarining 1996-2013 yillardagi lizing
operatsiyalarit

Amalga Lizing operatsiyalari
Bank nomi oshirilgan : :
il soni- | summa, MINg | | jzing obyektlari
AQSH dol.

O‘ZRTIFMB 1996 4 378568 samolyotlar

Paxtabank 1998 68 | 2677 gishlog xo‘jalik texnikasi,
avtotransport

O‘zuyjoy- 1998 0 1129 avtotransport, texnologik asbob-

jamg‘armabank uskunalar

Savdogarbank 1999 5 769 gishlog Xo‘jalik texnikasi

“Ipak yo‘li” banki 2000 45 | 778 avtotransport, kompyuterlar,
ko‘chmas mulk

Trastbank 2000 1 138 texnologogik asbob-uskunalar

SABSIR shu’ba | 2000 3 888 texnologogik asbob-uskunalar

bolimi

Alogabank 1998 5 160 Poligrafiya  ashob-uskunalari,
fotolaboratoriya

“Turkiston” banki 2000 6 71 avtotransport

Tadbirkorbank 2002 103 | 220 gishlog xo‘jalik texnikasi

fallabank 2002 7 103 gishlog  xofjalik  texnikasi,
avtotransport

! wwuw.ifc.org/centralasia Mapkasuii Ocuéna muzunram puBoxiiantupui Jlontixacu marepuaiapu, 2015

99



http://www.ifc.org/centralasia

Banklar tomonidan amalga oshirib kelinayotgan har bir lizing
shartnomalarining o‘rtacha giymati 15-20 ming AQSH dollariga teng bo‘lgan
migdordan yugori emas. Markaziy Osiyo hamkorlik va rivojlanish banki
shu’basi esa 395 ming AQSH dollarlik bitta loyihani amalga oshirdi.? Lizing
loyihalarining katta gqismi gishlog xo‘jaligida amalga oshirilib kelinmoqda.

8.4. Lizing kompaniyalari tomonidan amalga oshirilgan lizing
operatsiyalari

Bugungi kunda Oc¢zbekistonning lizing bozorini “O‘zavializing”,
“O‘zlizinginterneyshnl  AJ”, “O‘zkeysagrolizing”, “Baraka” ULK, Osiyo-
Yevropa trast kompaniyasi va boshgalar namoyon etadilar. Mazkur lizing
kompaniyalarining asosiy vazifasi lizing doirasida tovarlarning eksport
salohiyatini  oshirish magsadida O°‘zbekiston iqtisodiyotining ustuvor
tarmogqlariga ilg‘or texnologiyalarni jalb gilish, import o‘rnini bosuvchi ishlab
chigarishni rivojlantirish, shuningdek, kichik biznesni rivojlantirish uchun lizing
xizmatlarining keng assortimentini taklifdan iborat. Bu kompaniyalar biznesning
xilma-xil yo‘nalishlari bo‘yicha turli lizing xizmatlarini ko‘rsatadilar. Ularning
faoliyatida eng ko‘p uchraydigan lizing turi moliyaviy lizingdir. Kompaniyalar
faoliyatida eksportga yo‘naltirilgan va import o‘rnini bosuvchi mahsulot ishlab
chigarish bilan bog‘lig loyihalarga alohida imkoniyatlar yaratib berilmoqda.
Ushbu kompaniyalar lizing obyektini tanlash mas’uliyatini oz zimmalariga
olmaydilar (Osiyo-Yevropa trast kompaniyasi bundan mustasno). Bu masalada
mijozlarga “Texnoinvest” go‘shma korxonasi, tovar ishlab chigaruvchilar va
tadbirkorlar palatasi, injiniring va konsalting firmalari kabi bozor tuzilmalari
yordam ko‘rsatishi mumkin. Lizing muddati bir yildan yetti yilgacha bo‘lishi
mumkin. Eng past % stavkasi Osiyo-Yevropa trast kompaniyasiga (OETK)
to‘g‘ri keladi. Buning sababi shuki, OETK Kanadaning “Raanani xolding”
xususiy kompaniyasining shu’ba korxonasi, uning Nizom fondini mazkur
kompaniya tashkil gilgan, ya’ni OETK boshga moliya-kredit tuzilmalaridan
kredit resurslari jalb gilmaydi. Bundan tashgari, OETK lizing oluvchilarga
texnikani o‘zi topib beradi va narxidagi farq hisobiga lizing % stavkasini juda
past belgilaydi. Boshga lizing kompaniyalariga kelsak, ularda dastlabki o‘z
kapitali yetarlicha katta bo‘lmaganligi tufayli, lizing operatsiyalarini amalga
oshirish uchun garz mablag‘laridan foydalanishlari to‘g‘ri keladi. Shu sababli,
ularning lizing % stavkalari yuqori. Har bir lizing kompaniyasining lizing berish

2T o3ubekos JI.I'. Ba Gomu. JIusunr myHocabaTnapyu HasapuscH Ba amanuéTu - T.: ®an Ba Texnonorus, 2004,
2236.
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shartlari ham turlicha.

Masalan, “O¢zbeklizing Interneyshnl AJ” xalgaro kompaniyasi kichik
biznes  namoyondalarining  tadbirkorlik  faoliyatini  raviojlantirishni
rag‘batlantirish, bozorni yugori sifatli xalq iste’mol tovarlari va ishlab chigarish-
texnik yo‘nalishdagi mahsulotlar bilan to‘ldirish, tovar va xizmatlarga bo‘lgan
ehtiyojlarni to‘lig gondirish magsadida O<zbekiston Respublikasi Vazirlar
Mahkamasining 1995 - yil 5 - yanvardagi 6-sonli garori bilan tuzildi.
Kompaniya yopiq turdagi aksiyadorlik jamiyati bo‘lib, uning ta’sischilari
aksiyadorlik kapitali 15 % bo‘lgan Xalgaro moliya korporatsiyasi (XMK) va
Yevropa tiklanish va taraqqgiyot banki, aksiyadorlik kapitali 35 % bo‘lgan
MEYBANK (Malayziya) va O‘zbekiston Respublikasi TIF Milliy Banki
hisoblanadi. Nizom jamg‘armasi 4 min. AQSH dollariga teng. Bundan tashqari,
har bir ta’sischi kompaniyaga 7 yil muddatga 5 min AQSH dollari miqdorida
kredit berib, bu jami 20 min. AQSH dollarini tashkil etadi.! O‘zbekiston
Respublikasi Vazirlar Mahkamasining garoriga asosan lizing kompaniyasining
asosly vazifalari quyidagilar hisoblanadi:

- O‘zbekiston igtisodiyotining ustuvor tarmoglariga lizing doirasida
ilg‘or texnologiyalarni jalb qilish va ulardan foydalanishni uzog muddatli
moliyalashtirish;

- keng lizing xizmatlari doirasini tagdim etish;

- respublikada lizing operatsiyalarini amalga oshirish uslubiyati va
lizing operatsiyalari bozorini rivojlantirish bo‘yicha chora-tadbirlarni ishlab
chigish.

Bu vazifalarni yechish magsadida “O‘zbeklizing Interneyshnl AJ”
kompaniyasi tomonidan davlat va tijorat muassasalari, tovar ishlab chigaruvchi
va tadbirkorlar viloyat va respublika palatalari, respublika va viloyat biznes-
inkubatorlari, ishbilarmonlik alogalari Markazi, shuningdek, viloyatlar va yirik
shaharlar hokimiyatlari bilan alogalar o‘rnatilgan. Bugungi kunda kompaniya
tomonidan 40 dan ortiq lizing shartnomalari moliyalashtirilgan. Lizing muddati
2 yildan 5 yilgacha bo‘lishi mumkin. Lizing muddati tugagach, bu moliyaviy
lizing bo‘lganligi uchun asbob-uskunalar lizing oluvchining xususiy mulkiga
aylanadi.

“O‘zbeklizing Interneyshnl AJ” kompaniyasidan fargli ravishda
“O¢‘zkeysagrolizing” qo‘shma korxonasi asosan gishlog xo‘jalik texnikasi
lizingiga ixtisoslashgan. “O‘zkeysagrolizing” o‘zbek-amerika go‘shma
korxonasi 1997 - vyilning 27 - fevralida O‘zbekiston Respublikasi Vazirlar

1 www.uzbekleasing.com.
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Mahkamasining 111-sonli garoriga asosan tashkil etilgan. Uning nizom kapitali
5 min AQSH dollariga teng. Qo‘shma korxonaning ta’sischilari nizom
kapitalidagi ulushi 51 % yoki 2550000 AQSH dollari bo‘lgan “Keys kredit
xolding” (KXX) va nizom kapitalidagi ulushi 49 % yoki 2450000 AQSH dollari
bo‘lgan O‘zbekiston Banklar Assotsiatsiyasi hisoblanadi. “O‘zkeysagrolizing”
go‘shma korxonasi 1997 - yilda 10 - sholi o‘ruvchi “Keys” kombaniyalarini
importgilgan va Xorazm viloyatidagi uchta MTP DAJga lizingga bergan. 1998 -
yilda korxona 25 ta kombayn yetkazib bergan bo‘lsa, ulardan 13 tasi boshoqli
galla ekinlari o‘rim mavsumida ekspluatatsiya qilingan. Import gilingan
kombaynlar giymati 5349664 AQSH dollari bo‘lib, nizom kapitali to‘laligicha
zarur texnika importi uchun foydalanilgan.

Lizing kompaniyasi ishlab chigarish ko‘rsatkichlari yuqgori bo‘lgan
zamonaviy texnikalarni lizing shartlarida 20 %ini oldindan to‘lash va golgan 80
%ini 5 vyil ichida bo‘lib-bo‘lib to‘lash sharti bilan beradi. Lizing oluvchidan
kelib tushuvchi lizing to‘lovlari va oldindan to‘langan pul migdori konvertasiya
gilingandan so‘ng zarur texnikalar importiga sarflanadi.

“Baraka” universal lizing kompaniyasining tajribalari ham katta
gizigish uyg‘otadi. “Baraka” ULK Oc‘zbekiston Banklar Assotsiatsiyasi
tomonidan O<zbekiston Respublikasi Vazirlar Mahkamasining 1995 - yil 4 -
noyabrdagi 427-sonli “O‘zbekiston bank tizimini rivojlantirish bo‘yicha
kompleks dastur’ga asosan ta’sis etilgan. Kompaniyaning nizom jamg‘armasi
to‘laligicha O‘zbekiston Banklar Assotsiatsiyasi hisobiga shakllantirilib, 200
min. so‘mni tashkil etadi. 1998 - vyilida Yevropa lizing kompaniyalari
assotsiatsiyalari federatsiyasi (Leaseurope) ijroiya go‘mitasi va raislar go‘mitasi
“Baraka” ULKga muxbir-a’zo magomini berdi.

O<zbekiston Banklar Assotsiatsiyasi Kengashi rahbariyati topshirig‘iga
binoan kompaniya o‘zining asosiy faoliyat yo‘nalishlarini quyidagicha
belgilagan:

eishlab chigarish vositalarini respublika iqgtisodiyotining ustuvor
tarmogqlariga yetkazib berish bo‘yicha lizing operatsiyalarini amalga oshirish
vositasida uzoq va gisga muddatli moliyalashtirishni amalga oshirish;

eilg‘or texnologik jarayonlar va asbob-uskunalarni izlab topish va
harakatlantirish, shuningdek, Oc<zbekiston sharoitlarida ulardan samarali
foydalanish imkoniyatlari tahlili;

e lizing operatsiyalari amalga oshirish va ixtisoslashgan lizing
bo‘linmalarini tashkil etishda banklarga amaliy va uslubiy yordam ko‘rsatish;
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e ko‘p kanalli moliyalashtirishni ko‘zda tutuvchi lizing loyihalarini
banklar bilan birgalikda amalga oshirish;

e lizing loyihalarini investitsiyalash uchun kredit va garz mablag‘larini
jalb qgilish.

Oz faoliyatini boshlagandan beri kompaniya mutaxassislari tomonidan
umumiy giymati 15271 min. so‘m bo‘lgan 69 ta lizing loyihasi
moliyalashtirilgan. Lizing jarayonlarini amalga oshirish jarayonlarida,
shuningdek, marketing tadqiqotlari tufayli kompaniyalari tomonidan bir
gonuniyat aniglandi. Unga ko‘ra mamlakatimizdagi lizing oluvchilar lizing
sharoitlarida mahalliy xom-ashyo bilan ishlovchi mini-texnologiya va asbob-
uskunalarni (go‘sht, sut, meva, sabzavot, terini gayta ishalsh va hokazo),
shuningdek, “UZDAEWOOavto” qo‘shma korxonasida ishlab chigarilgan
avtomobillarni lizingga olishga moyillik bildiradilar.

Loyihalarni ko‘rib chigishda mutaxassislar mahalliy xom-ashyoni gayta
ishlash, ularni tayyor ragobatbardosh mahsulotga aylantirish, faoliyati import
o‘rnini bosuvchi va eksportga yo‘naltirilgan mahsulot ishlab chigarishga
yo‘naltirilgan rentabelli yuqgori texnologiyali ishlab chigarishning paydo
bo‘lishi, iste’mol bozorini birlamchi zarur tovar va xizmatlar bilan to‘ldirish
bilan bog‘liq loyihalarni afzal ko‘radilar.

Erishilgan natija va tajribalar kompaniyalar uchun o‘zlarining faol va
mahsuldor  faoliyatini davom ettirishga turtki  vazifasini  bajaradi.
Kompaniyalarning respublikaning barcha mintagalarida o‘z vakolatxonalarini
tashkil gilish bo‘yicha ishlar davom etmoqgda. Bundan tashqari, lizing bo‘yicha
mutaxassislari lizing kompaniyalari assotsiatsiyasi va O‘zbekistonda lizingni
rivojlantrish fondini tashkil qilishda ishtirok etishni rejalashtirmoqdalar.
Bularning barchasi, lizing faolyatini samarali amalga oshirib, jo‘shqgin
rivojlangan holda O<zbekiston uchun yangi lizing turlarini joriy qilib
O<zbekistonning moliyaviy bozorida o‘z o‘rnini topganligini ko‘rsatadi.

8.5. Lizing xizmatlari bozorni muammolari

Hozirgi paytda, kompaniyalar lizing faoliyatini amalga oshirish davomida
ko‘pgina muammolarga ham duch kelmoqdalar. Ularning eng asosiylari:

e bozor munosabatlari sharoitida respublikamizda lizing munosabatlarini
rivojlantirish va keng yo‘lga qo‘yish uchun xo‘jalik subyektlarining to‘lov
qgobiliyatini kuchaytirish, turli taxlikalarni oldini olish, gayta moliyalash
stavkalarini pasaytirish kabi muammolarni qo‘yadi;

e lizing kompaniyalarida yetarli darajada dastlabki kapitalning yo“qligi;
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e lizing sohasini axborot bilan ta’minlash tizimining yo‘qligi;

e lizing bozori infratuzilmasining yetarlicha rivojlanmaganligi. Xorijiy
tajribaning ko‘rsatishicha, lizing kompaniyalarining raqobat sharoitida samarali
faoliyati ko‘p jihatdan rivojlangan infratuzilma majmuiga bog‘lig. Samarali
hayotiy lizing loyhalarini amalga oshirishga ko‘maklashadigan konsalting
kompaniyalari va firmalarini, boshga vositachilik tashkilotlarini tuzish zarur.
Lizing kompaniyalarini go‘llab-quvvatlash uchun imtiyozli shartlar bilan
moliyaviy resurslar berib turadigan maxsus fondlar bo‘lishi lozim;

e lizing faoliyatini kengaytirish magsadida lizing kompaniyalari uchun
tezlashtirilgan amortizatsiya siyosatini qo‘llash imkoniyatlarini o‘zlariga havola
etish, amortizatsiya muddatlarini aniglashda, amortizatsiya ajratmalarini
ishlatishda erkinliklar yaratish asosiy masalalardir;

e ishonchli lizing oluvchini to‘g‘ri tanlash, ular taklif etadigan
loyhalarning hayotiyligi va samaradorligini aniglash lizingdan foydalanish
amaliyotidagi asosiy muammolardan biridir. Shu bilan birga, lizing oluvchining
kredit gobiliyatini aniglash va lizing bo‘yicha to‘g‘ri garorlar gabul gilish ko‘p
jihatdan lizing operatsiyalarining samaradorligini oldindan belgilab beradi. Bu
masalalarni to‘g‘ri hal gilish uchun xalgaro tajribaga asoslanib O‘zbekistondagi
igtisodiy vaziyatni e’tiborga olib ish tutish lozim;

e moliyalashtirish usulini to‘g‘ri tanlash, xavf-xatarlarni boshgarish,
bartaraf etish tizimining rivojlanmaganligi, gonun hujjatlariga va o‘tish
igtisodiyotining o°zgaruvchan sharoitlariga asoslanib, lizing bitimlarining
samaradorligini to‘g‘ri baholash ham muhim muammodir;

elizing faoliyatida marketing darajasining pastligi. Bu lizing
kompaniyalari faoliyatida eng dolzarb ichki muammolardan biridir.

e lizing kompaniyalari O‘zbekiston hududining turli burchaklarida tashkil
etilishi zarurdir. Lizing kompaniyalariga to‘lanadigan vositachilik yig‘imlari,
mukofotlarni belgilash uchun yo‘rignomalar ishlab chigish bozorning mazkur
segmentidagi hal etilmagan muammolardan hisoblanadi.

e Lizing faoliyatida yuqgori malakali mutaxassislarning etishmasligi.

Mazkur muammolarning hal gilinishi O‘zbekiston bozorlarida lizingga
keng yo‘l ochadi.
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8.6. Lizing xizmatlari bozorini rivojlanish istigbollari

O‘zbekiston igtisodiyoti real sektorini rivojlantirishga hamda Kkichik
biznesni go‘llab-quvvatlashga garatilgan igtisodiy islohotlar mamlakatda lizing
xizmatlarini yanada rivojlantirishga keng imkoniyatlar ochib beradi.

O<zbekistan Respublikasi qonunchilikda Kiritilgan o‘zgartirishlar bank
krediti va asosiy vositalarga safarbar etiladigan investitsiyalarni boshga turlari
bilan bir gatorda lizingni investitsion mohiyatini anglatadi. Bu o‘zgartishlar
O‘zbekistonda lizingni rivojlantirishni mustahkam zaminini yaratib berdi. Bular
asosida esa, aynigsa kichik biznes subyektlari uchun, lizing qulay hamda
nisbatan jalb etuvchan moliyaviy vosita sifatida xizmat gilishi mumkinligiga
ishonch hosil gilindi. Amalga oshirilgan o‘zgartirishlar, nafagat mavjud bo‘lgan
lizing kompaniyalari, balki mamlakatimiz lizing sektoriga tashqi va ichki
investitsiyalar ogimi o‘sishi evaziga yangidan tashkil etiladigan kompaniyalar
faoliyatiga ham o‘zining ijobiy ta’sirini ko‘rsatdi. Chet el kapitali ogimining
o‘sishi lizing kompaniyalari xizmatlari doirasini kengaytirish va operatsiyalar
hajmini oshirish yo‘li bilan ular kapitallashuvi masalalariga ko‘maklashadi.
O‘zbekistan tijorat banklari ham lizing xizmatlari hajmini va lizing sektorini
moliyalashtirishni kengaytiradi.

Markaziy Osiyoda lizingni rivojlantirish loyihasi ekspertlari tomonidan
2003 - yil boshlarida O‘zbekistonda lizing xizmatlari bozorini rivojlantirish
imkoniyatlari tadqigoti amalga oshirildi. Tadgiqot olib borilishi jarayonida
O‘zbekistonning barcha hududlaridaga turli mulkchilik shaklidagi 192 korxona
so‘rovdan o‘tkazildi. Tadgigot natijalari ko‘rsatishicha, 2003 - vyilda
mamlakatimizda kichik biznesni gondirilmaydigan lizing xizmatlari talabi 15
min. AQSH dollariga yaqindir.?

Mamlakat ishlab chigarish mehnat resurslarini asosiy gqismi qishlog.
xo‘jalik sektoriga to‘g‘ri kelishi munosabati bilan eng asosiy zaruriyat gishlog
xo‘jalik sektoriga to‘g‘ri kelishi munosabati bilan eng asosiy zaruriyat gishlog
xo‘jalik texnikasi va gishlog xo‘jalik mahsulotlarini gayta ishlash uskunalariga
to‘g‘ri kelishi kuzatiladi. Yengil va ozig-ovgat sanoati uskunalari lizingiga
bo‘lgan talab ham yuqori darajada. Savdo uskunalari lizinga o‘zlashtirilmagan
bo‘lib, uning kelajagi juda ham samarali bo‘lishi shubxasizdir. E’tiborni jalb
giladigan masalalardan yana biri shaxsiy avtotransport, uzog, muddatli iste’mol
buyumlari lizingini rivojlantirish masalalaridir.

! Anamms pbiHKa nu3uHra B LlentpansHoit Azuu, mait 2003, 1P8, 17 Ger.
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Qiska xulosalar

Igtisodiyotning holati investitsiya siyosati va uni amalga oshirish
mexanizmi, shuningdek, davlatning bu sohada ro‘y berayotgan jarayonlarga
ta’sir ko‘rsatish shakllariga yangicha yondashuvlar izlab topish zaruratini talab
giladi. Lizing bozori infratizimini shakllantirish O‘zbekiston Respublikasi
Hukumatining bozor dasturida ko‘zda tutilgan.

Bugungi kunda Oc¢zbekistonning lizing bozorini “O‘zavializing”,
“O‘zlizinginterneyshnl  AJ”, “O‘zkeysagrolizing”, “Baraka” ULK, Osiyo-
Yevropa trast kompaniyasi va boshgalar namoyon qiladilar. Bu
kompaniyalarning barchasi oz faoliyatini boshlagandan beri biznesning turli
yo‘nalishlari bo‘yicha turli xil lizing xizmatlarini ko‘rsatib kelmoqda. Erishilgan
natija va tajribalar kompaniyalar uchun o‘zlarining faol va mahsuldor faoliyatini
davom ettirishga turtki vazifasini bajaradi. Kompaniyalar vakolatxonalarining
respublikamiz barcha mintagalarida tashkil etishlari davom ettirilmoqda.

Nazorat va muhokama uchun savollar

1. Tadbirkorlikning yangi turi sifatida lizingning rivojlanish miqgyosi
ganday?

2. Ozbekistonda investitsiya bozorining holatini tavsiflab bering.

3. Bozor iqgtisodiyotida ro‘y berayotgan jarayonlarga ta’sir ko‘rsatishning
gaysi usullaridan foydalanish zarur?

4. Lizing bozori infratuzilmasini shakllantirishning asosiy yo‘lari hagida
gapirib bering.

5. Respublikamizda lizingni huquqiy jihatdan ta’minlash asosida yotuvchi
hujjatlarni aytib bering.

6. Respublikamiz hududida faoliyat ko‘rsatayotgan lizing kompaniyalarini
sanab bering.

7. Respublikamizda lizing kompaniyalari lizingning ganday usullaridan
foydalanadi?

8. Lizing xizmatining asosiy segmentlarini ajratib ko‘rsating.

9. Lizing xizmatlari bozorining muammolari tog‘risida gapirib bering.

10. Lizing xizmatlari bozorining rivojlanish istigbollarini ko‘rsatib bering.
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IX bob. LIZINGNING IQTISODIY SAMARADORLIGINI
ANIQLASH USULLARI

9.1. Lizing samaradorligini igtisodiy baholash zarurati

Samaradorlik muammosi iqtisodiy nazariyaning asosiy muammaosi bo‘lib,
u jamiyatning cheksiz ehtiyojlarini maksimal darajada gondirish uchun
cheklangan resurslarni go‘llash yoki ulardan eng yaxshi foydalanish yo‘llarini
o‘rganadi. Igtisodiy samaradorlik ishlab chigarish jarayonida go‘llanayotgan
cheklangan resurs birliklari bilan ishlab chigarish jarayoni natijasida olinuvchi
mahsulot miqgdori o‘rtasidagi alogani tavsiflaydi. Har bir jamiyat, istalgan
iqtisodiy agentlar resurslardan samarali foydalanishga intiladi. Ular cheklangan
resurslar yordamida tovar va xizmatlarni maksimal darajada ishlab chigarishga
harakat qgiladilar.

Lizing asbob-uskunalaridan foydalanish bo‘yicha investitsiya loyihalarini
igtisodiy baholash mablag‘larni Kiritishning mugobil variantlarini tanlashni
asoslash jarayonida muhim o‘ringa ega. Loyiha samaradorligini bu loyihalarni
tahlil giluvchi va lizing beruvchiga asbob-uskunalarni sotib olish moliyaviy
resurslar berish masalasini hal giluvchi banklar, investitsiya jamg‘armalari va
boshga moliyaviy institutlar tahlilchilarigina to‘g‘ri baholay oladi deb hisoblash
noto‘g‘ri bo‘lur edi.

Lizing beruvchi lizingga olinuvchi asbob-uskunalardan foydalanish
samaradorligini isbotlab bermaguncha investitsiya loyihasining boshga barcha
qulay shart-sharoitlari loyihani amalga oshirisha olmaydi. Shu sababli korxona
iqtisodiy samaradorlik eng maksimal darajada bo‘luvchi loyihani ishlab chigishi
lozim. Bunga nafaqat lizing olish, balki lizing asbob-uskunalaridan foydalanish
tufayli olinuvchi foyda ham bog‘liq bo‘ladi.

9.2. Lizing samaradorligini baholash usullarini tanlashga ta’sir
ko‘rsatuvchi sabablar
Lizing samaradorligini baholashni igtisodiy jihatdan to‘g‘ri va eng
ishonchli amalga oshirish bitim ishtirokchilari oldida turgan eng murakkab
vazifa bo‘lib, bunga quyidagilar sabab bo‘ladi:*
e korxonaning moliyaviy bargarorligini ta’minlovchi investitsiya
strategiyasini tanlash;

Tasman B.JI. “JIusunr. Teopus u npaktuka-M.:2000, 3086.
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e joriy narxlarda hisob-kitob qgilish;

e inflyatsiya tufayli lizing investitsiya loyihasi doirasida ishlab
chigariluvchi mahsulot narxi, ishlab chigarish xarajatlarining o‘sishini bashorat
gilish muammosi, loyiha muddati uzun (5-7 yil) bo‘lganda juda murakkab vazifa
hisoblanadi;

e u yoki bu tarmoqga Kirib borishda iqgtisodiy cheklashlarni hisobga
olish;

e boshlang‘ich kapital darajasi;

e 0o°zini qoplash muddatining uzogligi;

o foydaga erishishdagi noanigliklar va hokazo.

Investitsiya loyihalarini moliyaviy-igtisodiy baholashni amalga oshirish
shartlari va usullaridan foydalanish muammosini ko‘rib chigish natijasida
quyidagi xulosalarga kelish mumkin:

1. Lizing loyihalarini moliyaviy-igtisodiy baholash uchun mablag‘larni
ishlab chigarishga kiritish loyihalarini tahlil gilish va ishlab chigishning standart
usullaridan foydalaniladi.

2. Investitsiya loyihalari bo‘yicha hisob-kitoblar juda murakkab bo‘lib,
mavjud kompyuter dasturlari bashorat qilishdagi qiyinchiliklar sababli
ishonchlilikni ta’minlay olmaydi.

3. Investitsiya loyihalarini baholash natijalarining ishonchliligiga
erishishda hisob-kitoblarni doimiy narxlarda olib borish yordam berishi
mumkin.

4. Investitsiya loyihasini igtisodiy baholashning lizing oluvchi uchun eng
ma’qul usulini tanlash lizing shartlarida asbob-uskunalar sotib oluvchi
korxonalarning investitsiyalar migyosiga bog‘lig. Bir martalik va miqdori eng
katta lizing bitimi uchun murakkab va gimmat tadgigot va hisob-kitoblarni
amalga oshirish zarurati yo‘q. Moliyaviy-igtisodiy baholashning investitsiya
loyihasini lizing oluvchining ehtiyojlar darajasini baholash imkonini beruvchi
soddalashtirilgan uslubiyatini go‘llash kifoya.

9.3. Lizingning iqgtisodiy samaradorligini baholashni asosiy usullari
Muayyan lizing operatsiyasining iqtisodiy samaradorligini baholash
uchun igtisodiy adabiyotda hisob-kitoblarning bir necha xil variantlari tavsiya
gilinadi.  V.Maslennikovning fikricha, zarur hisob-kitoblarni quyidagi
ko‘rsatkichlar bo‘yicha amalga oshirish zarur:
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1. Kredit shartlarida lizing xaridining moliyaviy samaradorligini
tagqoslash uchun lizingni moliyalashtirish stavkalari hisob-kitobi, quyidagi
formula asosida aniglanadi.

__ (m-a)
" [0,5x(CIT-Co)]x100’

(20)

bu yerda: S — lizingni moliyalashtirish stavkalari (solig to‘lanmasdan
avval %larda); A — lizing obyektining yillik amortizatsiyasi; LP-lizing to‘lovi;

Sp-lizing obyektining boshlang‘ich giymati; So - lizing muddati
tugaganda lizing oluvchining lizing obyekti sotib olinuvchi goldig giymati.

2. Lizingdan olinuvchi o‘rtacha foyda normasi hisob-kitoblari
quyidagi formula asosida aniglanadi.

|4 - (it - 11)]
= 10 5% (Cnit Co)] 21)

bu yerda: Npl — lizingda foyda normasi; D — yillik yalpi daromad;

P — lizing beruvchiga to‘lanuvchi %lar miqgdori.

A. Smirnov lizing samaradorligini baholashning amerikacha uslubiyatidan
foydalanishni taklif giladi. Hisob-kitoblar quyidagi ko‘rsatkichlar bo‘yicha
amalga oshiriladi:

e bitimni moliyalashtirish stavkalari variantlarini hisoblash;

e mulkni kredit shartlarida va lizingga sotishda mulk giymatini
solishtirish;

e ushbu mulk egasining uni ekspluatatsiya qilishdan kelib tushuvchi
tushumni bu mulkdan lizing shartlarida foydalanishdan olinuvchi foyda miqdori
bilan solishtirish.

Masalan, moliyaviy lizing stavkalarini hisoblash eng qulay variantni
aniglash magsadida kreditorlar taklif gilayotgan sharoitlarni lizing taklifi
sharoitlari bilan solishtirish uchun amalga oshiriladi. Hisob-kitoblar quyidagi
formula asosida hisoblanadi:

I, = A+h , (22)bu yerda: P1—har yillik lizing to’lovlari
1 Z(Ci +C000) A — lizing beruvchining moliyaviy
xarakterga ega bo’Imagan xizmatlar uchun
to’lovlarni chiqgarib tashlagan holda har
yillik mulk amortizatsiyasi
Ci — mulkning boshlang’ich giymati

Cort — nnldia Aaivmati

110



Ba’zi hollarda jahon amaliyotida diskontlashning korrektirovkalangan
stavka usulidan foydalaniladi. U lizingda naqd pul ogimini diskontlashning
korrektirovkalangan stavkasiga diskontlashga asoslanadi. Olingan summa sof
joriy qiymat deb ataladi. Sof joriy giymatni aniglashda diskontlashning quyidagi
formulasi qo‘llanadi:

TC =BCxKt , (23) buyerda TS joriy giymat

BS —kelajakdagi giymat
Kt—diskontlash koeffitsiyenti

Oz navbatida Kt = bu yerda: E — vaqt bo‘yicha keltirish

1
Q+e)*’
normativi (diskontlash %i); t — hisob-kitob yili ragami.

Inflyatsiya darajasini hisobga olgan holda formula quyidagi ko‘rinishga
ega bo‘ladi:

Kt=1/(1+E+f  buyerda: f-inflyatsiya darajasi.

Sof joriy giymatni aniglashda har bir holat uchun quyidagilarni hisobga
olish zarur:

-soliq imtiyozlari;

-egalik huquqi, obyekt xususiy mulk bo‘lmasa, u holda amortizatsiya
imtiyozlaridan foydalanish mumkin emas;

- obyekt sotib olinadigan bo‘lsa, firma texnik xizmat Kko‘rsatish
xarajatlarini to‘laydi, lizingda esa bu har bir kelishuv uchun alohida hal gilinadi;

- gonunda boshga holat ko‘zda tutilmagan bo‘lsa, lizing oluvchi goldiq
giymatiga egalik huqugini yo‘qgotadi.

9.4. Lizing operatsiyalarini umumiy narxini aniglash usuli
Lizingga beriluvchi mulk giymatini uni kredit asosida sotib olishdagi

giymati bilan solishtirish quyidagi formulalar asosida hisoblanadi:
Qiymatning aniglanishi

LiZing bO‘inha /\ Kredit bo’yicha

T i (R L (24) UL AL (25)
TS T3
bu yerda: Sl - lizing bo‘yicha giymati bu yerda: Sk —kredit asosida xarid
Sra_ investitsiyalarga solig krediti giymati
R1 — lizing bo‘yicha har yillik to‘lovlar R1— %lar bo‘yicha to‘lovlar
D — lizing oluvchining chegirmalari So — tovar giymati
t - lizing shartnomasi amal gilish muddati T1— daromad solig‘i
T3 — daromad solig‘i T, — jadal amortizatsiya bo‘yicha soliq
Sost — obyektining goldiq giymati krediti
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9.5. Lizing bitimini foyda normasini aniglash usuli

Lizing bo‘yicha foydalaniluvchi mulkdan oluvchi foyda miqgdorini uni
sotib olib ekspluatatsiya gilishdan kelib tushuvchi tushumlar bilan solishtirishda
quyidagilarga amal qgilish zarur:?

e bo‘lajak lizing obyektini xarid qilish varianti uchun kapital Kiritish
hajmini baholash amalga oshiriladi;

e lizing to‘lovlari mulkni garzga sotib olish uchun jalb gilingan %larni
to‘lashning baholash giymatiga kamaytiriladi;

e mulkni sotib olish va lizingga olish asosida foydalanishdan olinuvchi
jami daromadlar solishtiriladi.

Bunda lizing oluvchi lizing to‘lovlari bo‘yicha % to‘lovlari mulkni sotib
olish uchun garz olish bo‘yicha % to‘lovlariga o‘xshashligi sababli o‘z foydasini
yalpi daromadni o‘z ichiga % to‘lovlarini kiritmagan lizing to‘lovlariga
kamaytiradi, lizing beruvchi esa o‘z foydasini amortizatsiya summasiga
kamaytiradi. Yuqoridagilarni hisobga olgan holda hisob-kitoblar quyidagi
formulalar asosida hisoblanadi:

Mulkni sotib olishda Lizingda
N, =ly+E+A +C, (26); bu yerda N ly-(IL-S) . (27) bu
N1 — mulkka egalik gilishda foyda normasi; 1/2(Ci+ Cocm)’
ly — yillik yalpi daromad; yerda
E - ekspluatatsiya xarajatlari; NI — lizingda foyda normasi;
Az - yillik o‘rtacha amortizatsiya ly — yillik yalpi daromad;
Si — mulkning boshlang‘ich giymati LP;1 — vyillik lizing to‘lovlari;

S —lizing beruvchining %lar summasi;
Sost — qoldig giymati;
Si — mulkning boshlang‘ich giymati

Olingan natijalarning solishtirma tahlili asosida u yoki bu variant
foydasiga mos keluvchi bahoni berish mumkin.
9.6. Asbob-uskunalarni lizingga va kreditga olishni solishtirma tahlil
gilish uslubiyati
Loyihani moliyaviy ta’minlash usullarini izlab topishda tadbirkor
investitsiyalashning turli variantlari solishtirma tahlilini amalga oshiradi. Quyida

! Fopembikun B.A. “JInsuar” M.: “Ilamkos u K”, 2003, 299 c.
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asbob-uskunalarni lizing va kredit shartlarida sotib olishning solishtirma tahlil
uslubiyatlaridan biri keltirilgan (12-jadval).

Kreditlash variantlarini baholash

12-jadval

(ming so‘mda)

Ko‘rsatkichlar Kredit Lizing
1. | Sotib olinayotgan asbob-uskunalar giymati 10145,4 10145,4
2 | Asbob-uskunalarni sotib olish uchun kredit miqgdori 21711,156 | 10652,67
3. | Kredit uchun to‘lov(kredit bo‘yicha yiliga 38% stavka; lizing | 11565,756 | 7609,05
bo‘yicha yiliga 25 % bank krediti)
4. | Lizing kompaniyasining yuklama xarajatlari uchun to‘lovlar, | - 7304,688
yiliga 24% hisobidan
5. | Ssuda bo‘yicha 35% stavkali soliq 10652,67
6. | Kredit bo‘yicha jami xarajatlar summasi 54074,982 -
7. | Lizing bo‘yicha jami xarajatlar summasi - 135711,808
8 | Igtisodiy samara 18363,174 -
9 | Samaradorlikni % ko‘rinishida baholash 151,4 100

Hisob-kitob va belgilashlar:

1. 3 yilga kredit uchun foiz to‘lovlari 10145,4 * 38% * 3 = 11565,756,
lizingda esa — 10145,4 * 25 * 3 = 7609,05 ga teng bo‘ladi.

2. 35% solig stavkasi bo‘yicha to‘langan soliq miqdori (10145,4 * 35% *
3) 10652,67 ga, lizing beruvchiga yuklama xarajatlar 7304,688 (10145,4 * 24%
* 3)ga teng bo‘ladi.

3. kredit bo‘yicha jami xarajatlar 54074,982 (str.1 + str.2 + str.3 + str.4)
ga teng bo‘ladi.

4. lizing bo‘yicha jami xarajatlar — 35711,808 (str.1 + str.2 + str.3 + str.4).

5. mijoz tasarrufida goluvchi foyda miqdori(str.8 = str.6 — str.7).

12-jadvaldan ko‘rinib turibdiki, korxonaning (lizing oluvchining) lizing
mexanizmidan foydalanish hisobiga tejab qolgan pul mablag‘lari 54074,982 —
35711,808 = 18363,174 ming so‘mga teng bo‘ladi.

Qisqa xulosalar

Samaradorlik muammosi iqtisodiy nazariyaning asosiy muammaosi bo‘lib,
u jamiyatning cheksiz ehtiyojlarini maksimal darajada qondirish uchun
cheklangan resurslarni go‘llash yoki ulardan eng yaxshi foydalanish yo‘llarini
o‘rganadi. Lizing asbob-uskunalaridan foydalanish bo‘yicha investitsiya
loyihalarini iqgtisodiy baholash mablag‘larni Kiritishning muqobil variantlarini
tanlashni asoslash jarayonida muhim o‘ringa ega.
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Investitsiyalash usullari, investitsiya dinamikasi va turli xil mablag’
manbalari nisbatini tanlashni korxonaning moliyaviy bargarorligini ta’minlash
va investitsiyalarning iqtisodiy samaradorligi pozisiyalaridan amalga oshirish
zarur. Investitsiyalarning igtisodiy samaradorligi statistik va dinamik hisob-kitob
usullari yordamida baholanadi.

Lizing loyihalarini moliyaviy-igtisodiy baholash uchun mablag‘larni
ishlab chigarishga kiritish loyihalarini ishlab chigish va tahlil gilishning standart
usullaridan foydalaniladi. Mavjud uslubiy ishlanmalar fagat lizing beruvchining
manfaatlariga yo‘naltirilgan.

Ba’zi hollarda jahon amaliyotida diskontlashning korrektirovkalangan
stavka usulidan foydalaniladi. U lizingda naqd pul ogimini diskontlashning
korrektirovkalangan stavkasiga diskontlashga asoslanadi. Olingan summa sof
joriy giymat deb ataladi.

Nazorat va muhokama uchun savollar

1. Samaradorlik tushunchasining mohiyatini ochib bering.

2. Lizing samaradorligini  baholash  usullarini  tanlashga ta’sir
ko‘rsatuvchi sabablarini aytib bering.

3. Lizing samaradorligining gaysi asosiy ko‘rsatkichlarini bilasiz? Ularni
sanab bering.

4. Diskontlash usuli nima va u ganday hisoblanadi?

5. Sof joriy giymatni hisoblashda gaysi omillarni hisobga olish zarur?
Ularni tavsiflab bering.

6. Foydadan olinuvchi o‘rtacha normani hisoblang.

7. Lizing bitimini foyda normasini aniglash usuli to‘g‘risida gapirib
bering.

8. Lizingning iqtisodiy samaradorligini baholashni asosiy usullarini
yoritib bering.

9. V.Maslennikovning fikricha, hisob-kitoblar uchun zarur bo‘lgan
ko‘rsatkichlar?

10. Asbob-uskunalarni lizingga va kreditga olishni solishtirma tahlil gilib
bering.

Asosiy adabiyotlar
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X bob. QISHLOQ VA SUV XO‘JALIGIDA LIZINGNING ROLI VA
AHAMIYATI

10.1. Qishlog va suv xe*jaligi tarmoglarida lizing munosabatlarini
go‘llash zarurati

Narxlarning erkinlashuvi, sanoatning qayta ishlash va resurslar bilan
ta’minlash  tarmoglari monopoliyasi ogibatida O°‘zbekistonda qishloq
xo‘jaligining moddiy-texnika bazasiga islohot yillarida katta putur yetkazildi.

Bozor munosabatlarining liberal modeli amalda agrosanoat majmuasini
og‘ir, ingiroz sharoitlariga olib keldi. Bu bir tomondan, gishlog xo‘jalik
texnikalarining barcha iste’molchilari to‘lov layogatining pastligi (potensial
ehtiyojlar o‘sgan holda), ishlab chigarishning pasayishi bo‘lsa, ikkinchi
tomondan moliyaviy barqgarorlikning yo‘qligi, yo‘qotishlar va iqgtisodiy
ingirozlar, tarmoqlararo alogalarning uzilishi, hamkorlar o‘rtasidagi iqtisodiy
alogalarning buzilishi edi. Qishlog xo‘jaligining mashina va ashob-
uskunalarning asosiy turlari bilan ta’minlanganligi normativ darajaning 40-60
%, ba’zi turlar bo‘yicha esa 15-20 % ini tashkil etdi. Mavjud texnikalarning
asosiy gismi xizmat gilish muddatini o‘tab bo‘lgan, mashina-traktor parklarini
ishga yarogli holatda saglash uchun katta xarajatlar sarflanishi lozim edi.
Natijada respublikamizda traktorlar va hosilni yigish texnikalari parki gisqarib
bordi.

Shu munosabat bilan respublika hukumati tomonidan qishlogni
zamonaviy texnika bilan ta’minlash bo‘yicha bir gator samarali chora-tadbirlar
amalga oshirildi, ya’ni lizing faoliyatini tashkil etish zarurati yuzaga keladi.
Qishlog xo‘jaligida lizingni go‘llashning obyektiv zaruratini gishlog xo‘jalik
texnikalaridan foydalanish samaradorligini oshirish, subyektlar o‘rtasida
moslashuvchan xo‘jalik munosabatlari tizimini yaratish, gishlog xo‘jaligida
iste’molchilarga kafolatli xizmat ko‘rsatishni kompleks ta’minlashning ishonchli
tizimini shakllantirish bilan asoslash mumkin.

Qishlog xo‘jaligida lizing rivojlanishiga turtki bo‘luvchi asosiy sabablar
vazifasini quyidagilar bajaradi:

e gishlog xo‘jalik texnikalarining ko‘plab turlariga talabning mavjudligi;

e respublika hududida qishlog xo‘jalik mashinasozligi zavodlarining
mavjudligi, bu bevosita texnika ishlab chigaruvchilar bilan to‘g‘ridan-to‘g‘ri
alogalar o‘rnatishga imkon yaratadi;

eturli xil mulkchilik shakllarining shakllantirilishi, import-eksport
hamkorligining rivojlanishi;

115



e tadbirkorlikning davlat tomonidan go‘llab-quvvatlanishi. Qishloq
xo‘jaligida lizingning ustunliklari uning davlat tomonidan tartibga solish
shakllarini, jumladan, soligq, amortizatsiya va kredit imtiyozlarini ko‘zda
tutishidan iborat.

Shu tariga, gishlog xo‘jaligi sohasida lizing tizimining rivojlanishi
quyidagi muammolarni hal gilishga xizmat giladi:

1) mahalliy qishlog xo‘jalik texnikasi ishlab chigaruvchilar
monopoliyasini texnika olishning boshga manbalari — importdan foydalanish
hisobiga yo‘q qilish va mos ravishda gishlog xo‘jalik texnikalari narxi
disparitetini bartaraf etish;

2) dehgon va fermer xo‘jaliklarini zamonaviy texnika va asbob-uskunalar
bilan ta’minlash;

3) tovar ishlab chigaruvchilarni moliyalashtirishning maxsus usuli bilan
ta’minlash;

4) qishlog xo‘jalik texnikalariga ularni yetkazib berish va ulardan
foydalanish xarakteri va xususiyatlaridan gat’iy nazar, kafolatli texnik xizmat
ko‘rsatishni tashkil etish;

5) texnikaning bekor turib golishi va gishlog xo‘jalik ishlarini bajarishda
yo‘qotishlarni kamaytirish;

6) ishlab chigaruvchilar, iste’molchilar va lizing beruvchilar o‘rtasidagi
o‘zaro iqtisodiy munosabatlarni takomillashtirish.

10.2. Qishlog xo¢jaligi iste’molchilarini texnik ta’minotini lizing
sharoitlarida ta’minlash

Agrosanoat kompleksida lizing operatsiyalarini amalga oshirishni
A.V.Goremikinning ko‘rsatishicha, quyidagicha aks ettirish mumkin (10-rasm).

Agrolizing tizimida ishlab  chiqaruvchilar, lizing beruvchilar,
foydalanuvichlar, moliya-kredit muassasalari va investorlar, ulgurji va chakana
savdo tashkilotlari, turli xil xizmat ko‘rsatuvchi vositachilar va gishlog xo‘jalik
mahsulotlarini gayta ishlovchi korxonalar ishtirok etadi. Bu sxemaning asosiy
xususiyati — lizing beruvchining ishlab chigaruvchi va ijarachi o‘rtasida xo‘jalik
munosabatlarini  o‘rnatish  bo‘lib, bu iste’molchilarni texnika bilan
ta’minlashning ishonchliligi va texnikadan foydalanish darajasini oshirishga
imkon beradi. Bundan tashgari ijarachilarning mablag‘larni tejash, gishlog
xo‘jalik texnikalari sifati va undan foydalanish samaradorligini  oshirishga
erishiladi. Bunda lizing shartnomasi amal giluvchi muddat davomida yetkazib
berilgan texnikalarga xizmat ko‘rsatishni vositachi-lizing beruvchi oz
zimmasiga oladi.
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10. 3. Agrolizing operatsiyalarni tashkil etish tartibi

Agrolizing operatsiyalarini amalga oshirish tartibi quiydagi ish turlaridan
iborat:

1. Mashina va asbob-uskunalar ro‘yxatini aniglash:

- yangi va ishlatilgan mashinalarni eksport orqgali olish istigbollarini
baholash;

- mahalliy gishlog xo‘jalik texnikasi ishlab chigaruvchilarning lizing
munosabatlarida o‘z mahsulotlari bilan ishtirok etishga tayyorligi va
imkoniyatlari;

- sanoat, qurilish va transport tashkilotlarida vagtincha bo‘sh turgan
mashinalarni jalb gilish imkoniyatlarini o‘rganish;

- eskirgan mashinalarni gayta tiklash muammosini hal gilish.

2. Xizmatlar tarkibi:

- texnikani ta’mirlash va texnik xizmat ko‘rsatish bilan shug‘ullanuvchi
tashkilotlarni aniglash;

- ularning ishlarni bajarish bo‘yicha imkoniyatlarini baholash;

- mashinalarni transportirovka gilish bo‘yicha muzokaralar;

- texnikani mijozlarning o‘zi tomonidan olib ketish imkoniyati;

- mijozlarga maslahat berish va o‘qgitish, mashinalarni lizingdan oldin
tayyorlash va ularni sug‘urtalash masalalarini hal gilish;

- muddatini o‘tgan bo‘lgan mahsulotlarni utilizasiya gilishning magsadga
muvofigligini aniglash.

3. Mashina va xizmat turlari bo‘yicha ehtiyojlar:

- doimiy;

- mavsumiy;

- vaqtinchalik

4. Qishloq xo¢jalik texnikalarini sotib olish:

- mashina ishlab chigaruvchi bilan oldi-sotdi shartonmasi tuzish;

- mashinalarni vaqgtincha foydalanishga olish uchun lizing shartnomasini
rasmiylashtirish;

- mashinalarni tayyorlash;

- zarur hollarda gishlog xo‘jalik mashinalarini saglashni tashkil etish.

5. Lizing oluvchi mijozlar re‘yxatini o‘rganish:

- agrar sektordagi tashkilot va organlar bilan aloga o‘rnatish;

- mijozlarni tanlash jarayoni;

- mijozlar ro‘yxatini tuzish.

6. Loyihalarni tanlash:
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- doimiy mijozlar o‘rtasida reklama-o‘quv tadbirlarini o‘tkazish;

- tanlov jarayonini amalga oshirish

7. Lizing munosabatlarini rasmiylashtirish:

- lizing xizmati bo‘yicha shartnomalar tuzish;

- texnikani mijozlarga yetkazib berish.

8. Lizing to‘lovlari shaklidagi gqishlog xo¢jalik mahsulotlari
assortimenti va miqdorini aniqglash:

- lizing shartnomasida qishloq xo‘jalik mahsulotlari yetkazib berish
muddati, sifati, assortimenti va miqgdori bo‘yicha shartlarni shakllantirish;

- mahsulotni tashish, gayta ishlash va sotish bo‘yicha muzokaralar.

10.4. Respublikamizda agrolizing operatsiyalarini amalga oshirish
tajribasi

Hozirgi kunda, agrosanoat kompleksida aksionerlik lizing kompaniyasi
“O°zgishlogxo‘jalikmashlizing” lizing faoliyatida ma’lum tajribalarga ega. Bu
zamonaviy qishlog xo‘jalik texnikasi bilan ta’minlashni rag‘batlantirish,
gishlogga yetkazib beriluvchi traktor va hosil yig‘ish texnikasi uchun hisob-
kitoblar mexanizmini takomillashtirish magsadida ta’sis etilgan.

“O°zqishlogxo‘jalikmashlizing” ALK  ta’sischilari  quyidagilardir:
“O°zqishlogxo‘jalikmash-xolding”-100,0 min. so‘m; “O°‘zqgishlogxo‘jalikta’-
minotta’mirlash” DKK- 50,0 min. so‘m; “O‘zsanoatmashimpeks” - 50,0 min.
so‘m; Germaniyaning “Zelko” assotsiatsiyasi- 13,173 min. so‘m.

Kompaniyaning aksiyadorlari quiydagilardir: “Paxta bank” IAK - 10 %;
O<zbekiston Respublikasi Mehnat vazirligi - 10 %; O‘zbekiston Respublikasi
gishloq va suv xo‘jaligi vazirligi — 8 %; “O‘znonmahsulot” DAK - 6 %;
“O‘zpaxtasanoatsotish” assotsiatsiyasi — 6 %; “G‘alla bank” 1AK- 3 %;
“O°zmevasabzavotuzumsanoat-xolding” - 2 %; boshga aksiyadorlar - 2 %.
Har bir aksiyador kompaniyani boshgarish organlarida ishtirok etish, dividend
ko‘rinishida foydaning bir gismini olish, shuningdek, kompaniyaning xo‘jalik-
moliyaviy faoliyati natijalari to‘g‘risidagi to‘lig va ishonchli ma’lumotlarni olish
huqugiga ega. Erkin savdoga chigarilgan, joylashtirilmagan aksiyalar nizom
jamg‘armasining 33 % ini tashkil etadi. Kompaniya respublikamizdagi mashina-
traktor parklari va gishlog xo‘jalik korxonalariga gishlog xo‘jalik texnikalarini 7
yil muddatga lizing asosida quyidagi shartlarda yetkazib berishga ixtisoslashadi:

e traktor va hosilni yig‘ish mashinalari giymatining 15 %i hududiy
mashina-traktor parklari, muqobil mashina-traktor praklari, gishloq xo‘jalik
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shirkatlari va fermer xo‘jaliklari tomonidan o‘z mablag‘lari hisobiga avans
shaklida to‘lanadi;

e traktor va hosilni yig‘ish mashinalari giymatining 85 %i
“O°zqishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasi tomonidan unga garz asosida
O<zbekiston Respublikasi Moliya vazirligi goshidagi gishlogni gishloq xo‘jalik
texnikasi bilan ta’minlashni rag‘batlantirish davlat jamg‘armasi tomonidan
beriluvchi mablag‘lar hisobiga to‘lanadi;

e texnika lizing oluvchilarga lizingga olinayotgan texnikalarni butun
lizing muddatiga sug‘urta polisi mavjud bo‘lgan holdagina beriladi;

e lizing kompaniyasi daromadlarining imtiyozli stavkasi Markaziy
bankning gayta moliyalashtirish stavkasining 50 %idan ortmasligi lozim.

Quyidgilar “O‘zqishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasining agentlari
hisoblanadi:

e moliyaviy agent — Paxta-bank, kompaniyaning barcha hisob-kitoblarini
bajarish, to‘lovlarning oz vaqgtida amalga oshirilishi va lizing sharthomasi va
ta’minot shartnomalari bo‘yicha o‘zaro moliyaviy majburiyatlarni o‘z vaqtida
bajarilishini nazorat gilish bo‘yicha vazifalarni amalga oshirish;

esug‘urta agenti — “O‘zagrosug‘urta”, lizingga beriluvchi texnikalarni
sug‘urtalash vazifalarini bajarish.

Respublika mintagalarida lizing kompaniyalari o‘tkazayotgan marketing
tadgiqotlari potensial lizing oluvchilarning texnikaga bo‘lgan haqiqiy
ehtiyojlarini aniglash imkonini beradi. Arizalarga asosan lizingga beriluvchi
texnikalarga eshtiyoj hajmi haqiqiy ehtiyojdan 9 baravar ko‘pdir. Bularning
barchasi lizing xizmatlari hajmini va mos ravishda kompaniya daromadlarini
oshirishga turtki bo‘ladi.

10.5. “O¢zqishlogxe‘jalikmashlizing” kompaniyani lizing oluvchilari

bilan munosabatlarni asosiy shartlari

“O°zqishlogxo‘jalikmashlizing” aksiyanerlik lizing kompaniyasi o°z
faoliyatini tashkil etishda O°zbekiston Respublikasi Vazirlar Mahkamasining
2000 - yil 2 - noyabrdagi 424-sonli “Qishlogni lizing shartlarida gishlog xo*jalik
texnikalari bilan ta’minlash chora-tadbirlari to‘g‘risidagi” Qarori va gishlog
xo‘jalik texnikasini lizingga sotib olish mexanizmi belgilab berilgan ushbu
garorga 1-sonli ““O‘zgishlogxo‘jalikmashxolding” XK korxonalarida ishlab
chigarilgan gishlog xo‘jalik texnikasini lizingga sotib olish tartibi” ilovasiga
asoslanadi. Mazkur garoriga asosan “O‘zgishlogxo‘jalikmashlizing”ning
ta’minotchilar va iste’molchilar bilan xo‘jalik munosabatlarini o‘rnatish va
keyinchalik lizing shartnomasi tuzish tartibi quyidagicha (13, 14 - chizmalar).
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“O’zagromashservis” O’zR Moliya Vazirligi
assotsiatsiyasi hududi MTP, _|tomonidan  Jamg’arma bilan
shirkat va fermer "| birgalikda kafolat  xatlari
x0’jaliklarining lizing olishga asosida lizing operatsiyalari
arizasi amalgam oshirish uchun zarur
resurslarni ajratish

buyurtmaning buyurtma asosida ishlab
“Ozqishlogxojalik- chigaruvchi zavod bilan gishlog
mashxolding” XK xo'jalik  texnikasini  etkazib

| tizimidagi zavodlarga “|berish  bo'yicha  shartnoma
yuborilishi” tuzish

iste'molchi bilan moliyaviy
lizing shartnomasining

ishlab chigaruvchilar lizing
kompaniyasidan mablag -larning

tuzilishi

A 4

30%ini olgandan so ng tayyor
mahsulotni iste'molchilarga etkazib
beradi

lizing oluvchi texnikani
olganligini tasdiglagandan
so'ng lizing kompaniyasi
texnika giymatining golgan

A 4

lizing shartnomasiga asosan lizing
oluvchi “O’zqishlogxojalik-
mashlizing” kompaniyasiga 15 %
avans tolaydi, texnika giymatining

A 4

70 %ini to laydi

golgan 85 % i va lizing foizlari 7 yil
ichida to"lab boriladi

lizing oluvchi va
“O’zagrosug urta”
kompaniyasi
sug urta
imzolanishi

0 rtasida
shartnomaisning

\ 4

“O’zqishlogxojalik-mashlizing”
ALK monitoringini o tkazish”

13-chizma. “O¢zqishlogxe*‘jalikmashlizing” ALKda lizing operatsiyalarini amalga
oshirish tartibi
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Lizing to‘lovlarini to‘lash

Mablag‘larni ajratish

Moliya agenti
“O"zqishlog-
Paxta-bank X0 jalikmashliz
ing”

Qishloq xo'jalik
texnikasi ishlab
chinariniechi 7avind

A
I
I
Oldi-sotdi shartnomasi i
|
I
I
-

Moliyaviy
lizing
charthnmaci

sug urta

O zR Moliya
Vazirligi qoshi-dagi
gishlogni gishloq
x0jalik texnikasi
bilan ta'minlashni
rag batlantirish
davlat Jamg armasi

ariza

avans
va lizing
to‘lovlari

“O’zagrosug urta”

kompaniyasi

Texnikani yetkazib berish

Sug‘urta shartnomasi

<

T =ikkinchi bosgich — lizing shartnomasini imzolash;
uchinchi bosgich — shartnoma bo‘yicha obyektni yetkazib berish.

14-chizma. Qishlog xo¢jalik texnikasini lizingga olishni tashkil etish.
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“O‘zqishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasi har yili 1 - oktyabrdan
kechikmasdan “O‘zagromashservis” mashina-traktor parklari assotsiatsiyasining
hududiy birlashmalari, muqgobil mashina-traktor parklari, qishloq xo‘jalik
shirkatlari va fermer xo‘jaliklarining arizalari asosida lizing shartlarida yetkazib
beriluvchi gishloq xo‘jalik texnikasiga ehtiyojlar bashoratini tuzadi.

Qishloqg xo‘jaligining texnikaga bo‘lgan ehtiyojlari prognozi asosida
“O‘zqishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasi va Paxtabank O°‘zbekiston
Respublikasi Moliya vazirligi huzuridagi qishlogni qishloq xo‘jalik texnikalari
bilan ta’minlashni rag‘batlantirish davlat Jamg‘armasiga kelgusi yilda texnikani
sotib olishga kerak bo‘lgan mablag‘larni prognozini taqgdim etadi. Shu asosda
Jamg‘arma O°‘zbekiston Respublikasi Moliya Vazirligi bilan birgalikda kelgusi
yil uchun Jamg‘arma mablag‘larini to‘ldirish uchun zarur resurslar va ularning
manbalarini belgilaydilar. Mavjud moliyalashtirish manbalarini hisobga olgan
holda Jamg‘arma “O‘zqishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasiga kelgusi
davrda lizing operatsiyalarini amalga oshirishga ajratiluvchi resurslar hajmiga
kafolat xatlari beradi.

“O‘zqishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasi Jamg‘armaning kafolat
xatlari bilan tasdiglangan manbalar asosida “O‘zqishlogxo‘jalikmashxolding”
XK tizimida qgishloq xo‘jalik texnikasi ishlab chigaruvchi korxonalarda gishlog
x0‘jalik mashinalariga buyurtmalarni davrlarga bo‘lgan holda joylashtiradi.

Mazkur  buyurtmalarga  asosan “O‘zqishlogxo‘jalikmashlizing”
kompaniyasi ishlab chigaruvchi korxonalar bilan traktor va hosil yig‘uvchi
mashinalarni yetkazib berish bo‘yicha shartnomalar tuzadi. Shu bilan bir paytda
“O‘zqishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasi kelgusi yil uchun quyidagi
shartnomalarni tuzadi:

- Jamg‘arma bilan moliyaviy resurslarni ajratish bo‘yicha. Bunda lizing
bo‘yicha daromad (marja) hajmi, shuningdek, kompaniya xizmatlari uchun
to‘lanuvchi  to‘lovlarning lizing oluvchi tomonidan to‘lanuvchi lizing
to‘lovlaridan ushlab golinishi lozim bo‘lgan hajmi kelishib olinadi;

- Paxta-bank bilan — uning moliya agenti vazifalarini bajarish bo‘yicha;

“O‘zagrosug‘urta” kompaniyasi bilan — sug‘urta agenti vazifalarini
bajarish bo‘yicha;

- mashina-traktor parklarining hududiy birlashmalari, mugobil mashina-
traktor parklari, gishloq xo‘jalik shirkatlari va fermer xo‘jaliklari bilan
to‘g‘ridan-to‘g‘ri yoki o‘zining mintagaviy bo‘limlari orgali traktor va hosilni
yig‘ish texnikalarini yetkazib berish lizing shartnomalari.
“O°zgishlogxo‘jalikmashlizing” ALK faoliyatida go‘llanuvchi asosiy shartnoma
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turi moliyaviy lizing shartnomasi hisoblanadi. Har bir shartnomaga lizing
to‘lovlari jadvali (asosiy summa plus lizing %lari) ilova gilinadi. Sharthomaning
bitta asl nusxasi Paxta bankka jo‘natiladi.

Shundan so‘ng “O°zgishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasi Paxtabankda
ochilgan va Jamg‘arma mablag‘lari bilan operatsiyalarni amalga oshirish uchun
mo‘ljallangan operativ hisob ragamidan qishloq Xo‘jalik mashinalari ishlab
chigaruvchi zavodga navbatdagi chorak uchun berilgan buyurtmalarning 30
%ini avans shaklida (ko‘rsatilgan chorak boshlanishidan kamida 30 kun oldin)
to‘laydi. Tayyor gishlog xo‘jalik texnikasi ishlab chigaruvchi zavod tomonidan
mashina-traktor parklari, gishlog xo‘jalik shirkatlari va fermer xo‘jaliklariga
yetkazib beriladi. Lizing oluvchi qgishlog xo‘jalik texnikasini olganligini
tasdiglagandan so‘ng “O‘zgishlogxo‘ja-likmashlizing” kompaniyasi uch bank
kuni ichida operativ hisob ragamidan lizingga berilgan gishlog xo‘jalik texnikasi
giymatining qolgan 70 %ini zavodga to‘laydi (yakuniy hisob-kitob amalga
oshiriladi).

Lizing shartnomasi kuchga Kkirgan paytdan lizing oluvchilar
“O°zgishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasiga lizingga olingan texnikaning 15
% giymatini avans shaklida to‘laydi va lizingga olingan texnikani o‘z hisobidan
“O°zagrosug‘urta” kompaniyasida sug‘urtalaydi. Texnika giymatining golgan 85
%i va lizing %lari 7 yil ichida to‘lab boriladi. Bunda lizing to‘lovlari lizing
shartnomasida belgilangan hajmda va muddatlarda amalga oshiriladi. Oz
tomonidan kompaniya moliyaviy lizing shartnomasida belgilangan muddatlarga
asosan “Paxtabank moliya agenti bilan birgalikda lizing to‘lovlarini to‘playdi.
Bu mablag‘lar to‘laligicha Operativ hisob ragamiga o‘tkaziladi va gishlogni
gishlog xo‘jalik texnikalari bilan ta’minlashni rag‘batlantirish davlat
Jamg‘armasining roziligi bilan yangi lizing operatsiyalarini amalga oshirish
uchun foydalaniladi.

Lizing oluvchi lizing to‘lovlarini jadvalda ko‘rsatilganidek o‘z vagtida
to‘lamagan hollarda Paxtabank lizing oluvchining bank hisob-ragamlariga shak-
shubhasiz bajarilishi shart bo‘lgan to‘lov talabnomasini tagdim etadi.

“O°zqishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasi lizing bo‘yicha olingan
%Ilardan shartnomada ko‘rsatilgan miqdorda tijorat agenti vazifalarini bajarish
uchun to‘lovlarni olib qoladi, lizing oluvchilaran kelib tushgan mablag‘ning
golgan gismi esa uch kunlik muddat ichida Jamg‘armaning bankdagi hisob
ragamiga o‘tkaziladi. Lizing oluvchilarning lizing to‘lovlarini gaytarishi asosan
Moliya Vazirligining davlat ehtiyojlari uchun gishlog xo‘jalik mahsulotlarini
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sotib olishga transhlar orqgali yo‘naltiriluvchi mablag‘lar hisobiga amalga
oshiriladi.

Bundan tashgari “O°zqishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasi har oyning
5 kunigacha Paxtabankka avvalgi oyda tuzilgan shartnomalar bo‘yicha lizing
to‘lovlari jadvalining nusxasini topshiradi va har chorak yakunida 20 kundan
kechikmay o‘tgan chorak ichida Operasion hisob ragamidagi pul mablag‘lari
harakati  to‘g‘risidagi  Paxta-bank tomonidan tasdiglangan  hisobotni
Jamg‘armaga taqdim etadi.

Shu tariga, munosabatlarning asosiy goidalari quyidagilarga asoslanadi:

e kompaniya keyinchalik lizing operatsiyalarini amalga oshirish uchun
kafolat xatlari asosida resurslar ajratuvchi Jamg‘armani O‘zbekiston
Respublikasi ~ Moliya Vazirligi bilan birgalikda zarur gishlog xo‘jalik
texnikalarini sotib olish uchun mablag‘larga ehtiyoj to‘g-risida xabardor giladi;

e mahsulotlarini “O°zqishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyasi
moliyalashtiruvchi har bir ta’minotchi bilan kelishish va oldi-sotdi shartnomalari
tuzish;

e texnika modifikasiyalari to‘g‘risida oz vaqgtida xabardor gilish;

e lizing oluvchiga lizing shartnomasi asosida gishlogq xo‘jalik texnikasini
taqdim etish;

e lizing oluvchi va “Ofzagrosug‘urta” kompaniyasi o‘rtasida lizing
obyektini sug‘urtalash bo‘yicha shartnoma tuzish;

e lizing shartnomasi bo‘yicha barcha majburiyatlarni bajarish monitoringi;

e lizing oluvchilarning lizing to‘lovlarini kompaniyaning Paxtabankdagi
hisob ragamiga to‘lashi.

10.6. Boshga sohalarda lizing

“O‘zbekiston  havo  yo‘llari”  milliy  aviakompaniyasi  lizing
operatsiyalarini  amalga oshirishning ilk  tashabbuskorlaridan  bo‘ldi.
Aviakompaniya xalgaro avializing yordamida o‘z texnika parkini yangilash va
barcha texnik-igtisodiy ko‘rsatkichlarini o‘stirishga erishdi. Bugungi kunda u
“Boing 7677, “A-310” va “RJ-85” kabi 80 dan ortig eng yangi zamonaviy
laynerlarga ega. Mazkur samolyotlardan lizing asosida foydalanilib, ularni
goldiq giymati bo‘yicha sotib olish 48 min. AQSH dollarini tejash imkonini
beradi. MDH va O‘zbekiston aviabozorining marketing tadgigotlari shuni
ko‘rsatadiki, o‘rta muddatli istigbolda samolyotlarga bo‘lgan ehtiyoj o‘sib
boradi. Buni ekspluatatsiya gilinayotgan texnikalarning ma’naviy jihatdan
eskirganligi va o‘z vaqgtida yangilanmaganligi, mavjud samolyotlardan
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foydalanish muddati oxiriga yaqginlab qolganligi bilan izohlash mumkin.
Samolyotlar lizingiga bo‘lgan talabning o‘sib borishi lizing kompaniyasini
yaratishni asoslab berdi.

1997 - yilda O‘zbekiston Respublikasi Vazirlar Mahkamasining maxsus
garori bilan “Oc‘zavializing” aksiyanerlik lizing kompaniyasiga asos solindi.
Kompaniyaning asosiy faoliyat turlariga aviabozor marketingi va moliyaviy
lizing sxemasida keyinchalik sotib olishni ko‘zda tutuvchi “CHnAICHB”
samolyotlarini sotish, shuningdek, operativ lizingni amalga oshirishni Kiritish
mumkin. Bundan tashqari, lizing o‘z buyurtmachilarga quyidagi xizmatlar tizimi
majmuasini taklif qiladi: aviatexnikaga texnik xizmat ko‘rsatish va ularni
ta’mirlash; ishonchlilikni ta’minlash; havo kemalarini sug‘urtalash; uchuvchi va
texnik xodimlarni tayyorlash; lizing oluvchiga berilgan samolyotlardan lizing
shartnomasi amal gilayotgan muddatda to‘g‘ri foydalanishni nazorat qilish.

Natijada umumiy giymati 15 min. AQSH dollari bo‘lgan 1ta xalgaro
lizing shartnomasi moliyalashtirildi. Umuman ko‘rib chigilgan loyihalar tahlili
shuni ko‘rsatadiki, aviakompaniyalar lizing obyektini tanlashda mahalliy
samolyotlarni xorijda ishlab chigariluvchi samolyotlar bilan turli xil
ko‘rsatkichlar bo‘yicha solishtiradilar. IKAOning so‘nggi normalariga mos
ravishda parvozlar xavfsizligi va yo‘nalishlarning xususiyatlaridan kelib
chiquvchi o°‘ziga xos talablar ham vujudga kelmogda. Shu sababli
“O‘zavializing” kompaniyasi tomonidan kamchiliklarni yo‘qotish; taklif
gilinayotgan aviatexnikani muayyan bozor va uning segmenti talablariga javob
beruvchi xalgaro standartlarga javob beruvchi darajaga etkazish; ragobatchilik
ustunliklarini aniglash bo‘yicha ishlarni muntazam amalga oshirmoqda.
“CHNnAICHB” DAJ va chet ellik ragobatchilar mahsulotlarining texnik va tijorat
tavsifnomalarining solishtirma monitoringi amalga oshirilmoqda.

O‘zbekiston Respublikasi Vazirlar Maxkamasining 2003 - yil 23 -
oktyabrdagi “Kapital qurilishda ijara va lizing tizimini joriy etish to‘g‘risida”
462-garoriga binoan ustav fondi 1 mird. so‘m bo‘lgan, ochiq aksiyadorlik
jamiyati shaklida “Qurilish — lizing” kompaniyasi tashkil etildi. O‘zbekiston
Respublikasi TIF Milliy banki, O‘zuyjoyjamg‘armabank,
O‘zsanoatqurilishbank, “Asaka” banki, “Paxtabank”, “O‘zbekiston temir
yo‘llari” DATK, “O‘zneftgazqurilish” AK, “O‘zbekenergo” DAK uning
ta’sischilari hisoblanadi. U zamonaviy qurilish texnikasi va kichik mexanizasiya
vositalari, maxsus transportni xarid gilishni o‘z moliyaviy manbalari hisobidan,
shuningdek mamlakatimiz va xorijiy banklar kreditlarini jalb etish yo‘li bilan
amalga oshiradi hamda ularni lizing va ijaraga barcha mulkchilik shakllaridagi
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pudrat qurilish tashkilotlariga, birinchi navbatda kichik va xususiy biznes
subyektlariga shartnoma asosida beradi.

“Quirilishlizing”ga pudrat qurilish tashkilotlari davlat aktivlarining birja
va birjadan tashgari bozorlarda sotishdan, iqgtisodiy nochor pudrat qurilish
tashkilotlari mol-mulkini ularning budjet oldidagi garzini garz summasi
doirasida undirish hisobiga sotishdan olingan mablag‘lar 5 yil muddatga
gaytarish asosida, uning maxsus hisob varag‘iga o‘tkazish bilan beriladi. Ushbu
mablag‘lar ularni lizingga berish uchun qurilish texnikasi va kichik
mexanizasiya vositalari, transport vositalarini xarid gilish uchungina ishlatilishi
mumkin.

Moliya vazirligi, Igtisodiy nochor korxonalar ishlari Qo‘mitasi, Davlat
mulki qo‘mitasi va Davlat soliq qo‘mitasiga tugatilayotgan iqtisodiy nochor
qurilish texnikasi, transport vositalari va kichik mexanizasiya vositalarini-
ularning budjet oldidagi qarzlarini undirish hisobiga “Qurilishlizing”
kompaniyasiga berish tartibini ishlab chigish hamda tasdiglash topshirildi. Bu
asosiy vositalar daromad va mol-mulk soliglari bo‘yicha solig solish obyekti
hisoblanmaydi. Bundan tashqari, lizingga berish uchun olib kelinadigan qurilish
texnikasi, ehtiyot gismlar, qurilish transport vositalari va kichik mexanizatsiya
vositalariga doir bojxona to‘lovlari va qo‘shilgan qiymat soligidan ozod
gilinadi. 2007 - yil 31 - dekabrga gqadar kompaniya qurilish texnikasi va kichik
mexanizatsiya vositalarini lizingga berishdan olingan daromadlar bo‘yicha
foyda solig‘ini to‘lamaydi.

Yuqorida ko‘rib chiggan lizing institutlari faoliyatlari natijasida
O‘zbekistonda xususiy sektorni rivojlantirishda katta ahamiyatga ega.

Qisga xulosalar

Qishlog xo‘jaligida lizingni go‘llashning obyektiv zaruratini qishloq
xo‘jalik texnikalaridan foydalanish samaradorligini oshirish, subyektlar ortasida
moslashuvchan xo‘jalik munosabatlari tizimini yaratish, gishlog xo‘jaligida
iste’molchilarga kafolatli xizmat ko‘rsatishni kompleks ta’minlashning ishonchli
tizimini shakllantirish bilan asoslash mumkin.

Qishlog xo‘jaligi sohasida lizing tizimining rivojlanishi quyidagi
muammolarni hal gilishga xizmat giladi: mahalliy gishlog xo‘jalik texnikasi
ishlab chigaruvchilar monopoliyasini texnika olishning importdan foydalanish
hisobiga yo‘q qilish va mos ravishda gishlog xo‘jalik texnikalari narxi
disparitetini bartaraf etish; tovar ishlab chigaruvchilarni moliyalashtirishning
maxsus usuli bilan ta’minlash; dehqon va fermer xo‘jaliklarini zamonaviy
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texnika va asbob-uskunalar bilan ta’minlash; ishlab chigarishni texnik jihatdan
gayta jihozlash va texnikalar aylanuvchanligini ta’minlash;

Hozirgi kunda agrosanoat kompleksida “O°‘zqishlogxo‘jalikmashlizing”
aksiyadorlik lizing kompaniyasi lizing faoliyatida ma’lum tajribalarga ega. Bu
kompaniya gishlog xo‘jaligini ishlab chigarish ko‘rsatkichlari yugori bo‘lgan
zamonaviy qishlog xo‘jalik texnikasi bilan ta’minlashni rag‘batlantirish,
gishlogga yetkazib beriluvchi traktor va hosil yig‘ish texnikasi uchun hisob-
kitoblar mexanizmini takomillashtirish maqgsadida ta’sis etilgan.

Nazorat va muhokama uchun savollar:

1. Qishloq xo‘jaligida lizing rivojlanishining zarurligi nimadan iborat?

2. Qishlog xo‘jaligi sohasida lizing rivojlanishiga ganday sabablar
mavjud?

3. Agrolizing munosabatlarini umumiy sxemasini kelitirib, agrolizing
subyektlarini sanab bering.

4. Agrolizing bitimini amalga oshirishda ish turlarini tavsiflab bering.

5. Qishlog xo‘jaligda lizing rivojlanishi ganday muammolarni yechishga
garatilgan?

6. O‘zbekiston Respublikasi gishlog xo‘jaligi sohasida lizing faoliyatini
gaysi lizing kompaniyalar amalga oshiradi.

7. “O‘zqgishlogxo‘jalikmashlizing” aksiyador lizing kompaniyasini lizing
operatsiyalarni o‘tkazish tartibi to‘g‘risida so‘zlab bering.

8. “O‘zqishlogxo‘jalikmashlizing” kompaniyani lizing oluvchilari bilan
munosabatlarni asosiy shartlarini yoritib bering.

9. “O‘zavializing” aksiyadorlik lizing kompaniyasi hagida so‘zlab bering.

10. “Quirilish — lizing” kompaniyasi faoliyatini tashkil etilishi.
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Xl bob. INVESTITSIYA LOYHALARINI SHAKLLANTIRISH

11.1. Investitsiya loyihalarini ishlab chigishning o¢ziga xos
xususiyatlari

Bozor iqtisodiyoti sharoitlarida investitsiya loyihasi, ya’ni korxona
faoliyatining barcha asosiy jihatlari: ishlab chigarish, moliya va ijtimoiy sohani
aks ettiruvchi hujjatni tayyorlash odat tusiga kirdi. Investitsiya loyihasi
quyidagilarga imkon yaratadi:

¢ boshqaruv garorlarida xatoga yo‘l qo‘yish tavakkalchiligini kamaytirish
va samarali garor gabul gilishga ko‘maklashishi;

e mahsulot ishlab chigarish va sotishni birlashtirish hamda mazkur
tarmoqda tadbirkorlikni rivojlantirish.

Har ganday investitsiya loyihasi biznes-rejaga asoslanadi. Biznes-reja bu
belgilangan magsadlarga erishishni ta’minlovchi, vaqt bo‘yicha bir-biriga
bog‘liq va kelishilgan hamda amalga oshirish rejalangan tadbirkorlik harakatlari
tizimidir.!

Biznes-reja tadbirkorning o‘ziga bitimning asoslanganligi, ishonchliligi va
amalga oshirilishidan dalolat sifatida kerak bo‘ladi. Uning mavjudligi
rejalashtirilayotgan operatsiya va tashkilotchilarning ishonchliligidan darak
beradi hamda rejalashtirilgan ishlarni amalga oshirish uchun qulay muhit
yaratadi. Biznes-reja xarajatlar, ularni goplash manbalari, to‘lov balansi,
korxonaning ishlab chigarish-xo‘jalik faoliyatining iqtisodiy samaradorligini
baholash aks ettirilgan hujjat hisoblanadi. Odatda biznes-rejani ishlab chigish
yakuniy maqgsadlarni belgilash, ya’ni tadbirkor o‘ylangan dasturni amalga
oshirishdan ganday naf ko‘rishi va ganday moliyaviy natijalarga erishilishini
aniglashdan boshlanadi. Biznes-rejani tuzishda ma’lum bir tuzilmaga amal
qgilinib, unda quyidagi asosiy bo‘limlar mavjud bo‘lishi zarur (15-chizma):

Tadbirkor u bilan hamkorlik gilishlarini istasa biznes-rejani albatta puxta
ishlab chiqishi zarur. Agar tadbirkor lizing beruvchining huzuriga ajoyib
innovatsion g‘oyalar bilan, biroq tayyor biznes-rejasiz tashrif buyuradigan
bo‘lsa unga albatta mos keluvchi rejali dasturni tayyorlash va boshga safar
kelishni taklif qiladilar. Tadbirkor potensial investorni qiziqtirib qo‘ysagina o‘z
ishining muvaffaqiyatga erishishidan wumid qilsa bo‘ladi. Masalan,
mamlakatimizdagi lizing kompaniyalari mutaxassislarining investitsiya
loyihalarini tahlil qilishi shuni ko‘rsatadiki, biznes-rejalarning katta gqismi
tadbirkorlar tomonidan yetarlicha puxta tayyorlanmaydi. Aksari hollarda

1 Baxpun [1.1. UaBecTurm: Yueouuk — M.: 2002, 136 c.
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buyurtmachi faqat bitta g‘oya bilan cheklanib qolib, ishning detallarini puxta
o‘rganib chigmaydi, texnik-igtisodiy baholashni ko‘ngildagidek tayyorlamaydi
hamda biznes-rejaning barcha asosiy jihatlarini batafsil tavsiflamaydi.

Biznes-rejani ishlab chigish davomida korxona ishlab chigarish va bozor
tuzilmasining huquqiy asoslarini hisobga olishi zarur. Xususan:

Biznes-reja

kompaniya va uning biznesi to g risidagi ma'lumotlar — kompaniya tarixi,
uning tashkiliy tuzilishi, boshgaruv komandasi va xodimlari, asosiy faoliyat
turlari, infratuzilmasi va ishlab chiqgarish, sotish siyosati va narxning hosil
bolishi, moliyaviy holati

A

kompaniya va uning biznesi to'g'risidagi ma'lumotlar — kompaniya tarixi,
uning tashkiliy tuzilishi, boshgaruv komandasi va xodimlari, asosiy faoliyate
turlari, infratuzilmasi va ishlab chiqgarish, sotish siyosati va narxning hosil
bo’lishi, moliyaviy holati

kompaniya bozorini aks ettirish (tarmoq tahlili) — bozor sig'imi va magsadli
segmentlarni, bozor muhiti va tendentsiyalarini aniqlash, raqobatchilar tahlili,
imkoniyat va tavakkalchiliklar

A

loyihaning ifodalanishi —loyiha g oyasi, maqgsadi va mantigiy asoslari, loyihani
amalga oshirish rejasi, loyithani moliyalashtirish sharoitlari va manbalari,
marketing rejasi, ishlab chiqarish rejasi, sotuv rejasi, moliyaviy reja, loyihaning
igtisodiy samaradorligini baholash, loyiha bo'yicha tavakkalchiliklarni baholash
va kompaniyani o'tkazish senariyasi

A

ilovalar — loyihani amalga oshirish bilan bog’lig sharthomalar nusxasi (xom-
ashyo, materiallar va tayyor mahsulotlarni xarid qilish maqsadlari to g risidagi
shartnomalar), ishlab chiqarish jarayonlarining ifodalanishi, litsenziya, sertifikat
va mualliflik guvohnomalari nusxasi va boshga ma'lumotlar

A

15-chizma. Biznes-rejani asosiy bo‘limlari.
e mahsulotlarni ozig-ovgat va sanoat tovarlari bozorida sotuvchi

korxona biznes-rejasi asosan iste’molchilar ommasiga yo‘naltiriladi. Bu yerda
mahsulot sifati va sotuv hajmi asosiy ko‘rsatkichlar hisoblanadi. Bunday

129



korxona ishining bargarorligini sotuv hajmini oshirish, mahsulot assortimentini
o‘zgartirish belgilab beradi;

e ishlab chigarish vositalari bozorida faoliyat ko‘rsatuvchi korxona
biznes-rejasi ishlab chigarishni qayta tiklashi va bargarorlashtirishi lozim
bo‘lgan investitsion yo‘nalishni yoritib berishi zarur;

e maishiy-kommunal xizmatlar bozorida faoliyat ko‘rsatuvchi korxona
biznes-rejasi oz ichiga transport, madaniy-ogartuv, sog‘ligni saglash, axborot,
vositachilik va asosan muayyan iste’molchiga yo‘naltirilgan boshga xizmatlarni
Kiritadi;

e mahsulotlarni axborot bozorida sotuvchi korxona biznes-rejasi yugori
texnologiyalarni ishlab chigarishga yo‘naltirilgan bo‘lib, iqgtisodiyotning
rivojlanish darajasi, tabiiy resurslarning mavjudligi, intellektual salohiyatni
hisobga olishi lozim;

e investitsiyalar bozorida faoliyat ko‘rsatuvchi korxona biznes-rejasi
investorlarni kredit bilan ta’minlash bo‘yicha bank hujjati hisoblanib, uning
asosida kredit uchun optimal % stavkasini aniglash yotadi;

e innovatsiyalar bozorida faoliyat ko‘rsatuvchi korxona biznes-rejasi
ixtirolar, kashfiyotlar va boshga intellektual mehnat yutuglarini joriy gilishning
yakuniy natijalari yutuglariga yo‘naltiriladi.

Shu tariga, biznes-reja barcha bozor tuzilmalari uchun ular faoliyatining
o‘ziga xosliklarini hisobga olgan holda ishlab chigiladi.

11.2. Marketing rejasi

Biznes-reja korxona faoliyatining joriy va istigboldagi uchta asosiy
bo‘limini belgilab beradi:

¢ bozorning marketing tadgiqoti;

e ishlab chigarish va tijorat faoliyatining maqgsad va vazifalarini asoslab
berish;

e yakuniy natijalarni igtisodiy asoslagan holda rejaning asosiy
bo‘limlarini ishlab chigish.

Marketing strategiyasi mahsulot ishlab chigaruvchining yo‘nalishidan
kelib chiqib iste’mol bozorida davlat bozor siyosatining tartibga soluvchi rolini
hisobga olgan holda amalga oshiriladi. Bunda mahsulotni sotish bozorini tanlash
marketing faoliyatining asosiy tarkibiy gismlaridan biridir. Qoidaga ko‘ra
optimal bozorni tanlash bu bozorni tadgiq etish natijasida olingan ma’lumotlarga
asoslanadi. Korxona mahsuloti bozor (uning segmenti) ehtiyojlariga mos kelishi
va raqobatbardoshlik ko‘rsatkichlari yugori bo‘lishi zarur.

130



Bozorga kirib borishdan avval mahsulotga nisbatan iste’molchiga ta’sir
ko‘rsatish bo‘yicha barcha marketing vositalari majmuasi go‘llanadi. Bunda
iqtisodiy, ijtimoiy, psixologik, siyosiy va boshga omillar hisobga olinadi.
Ma’lumki, bozor ishlab chiqgarish va iste’molchi o‘rtasida bog‘lovchi bo‘gin
bo‘lib, ichki alogalarni hamda talab va taklif o‘rtasidagi balans asosida garama-
garshiliklarni aniglab beradi. Talab va taklif o‘rtasidagi muvozanatlangan
nisbatlarga fagat marketing yordamidagina erishish mumkin, chunki strategiya
va taktika bozorni kompleks o‘rganish va mahsulotga bo‘lgan talabni magsadli
yo‘nalgan holda ta’minlash bo‘yicha chora-tadbirlarni ishlab chigishga
asoslanadi.

Marketing faoliyati bozorni o‘rganish, magsadlarni shakllantirish va
ularni amalga oshirish bo‘yicha masalalarni hal qgilish, ishlab chigarish muddati,
hajmi va kutilayotgan natijalarni aniglash, iste’molchilik talabini shakllantirish
va kon’yunktura tadgiqotlarini o‘z ichiga kiritadi. Bundan tashqari, marketing
bozorni tartibga solish tizimi sifatida mahsulotlarning bozor talablariga
moslashishi, ragobatchilar salohiyati va ularning faoliyatini o‘rganish, talabni
shakllantirish, sotuvni rag‘batlantirish, marketing xizmati faoliyatini nazorat
gilish va boshgalarni ta’minlaydi

Marketing raqobatchilik kurashining taktika va strategiyasini belgilab
beradi, pul mablag‘lari va resurslar, bozor kon’yunkturasi haqgidagi
ma’lumotlarning to‘xtovsiz ogimini hamda sotuv bozoriga magsadli yo‘nalgan
holda ta’sir ko‘rsatgan holda mahsulotni sotish jarayonini boshqgarishni
ta’minlaydi. Marketing strategiyasini ishlab chigish va amalga oshirishda narx
va tovar siyosati ishlab chigiladi, reklama usullari va yo‘nalishlari, sotuvni
rag‘batlantirish, obyektga sotuvdan keyin xizmat ko‘rsatish yo‘nalishlari
aniglanadi, bozor hajmi va uning yangi mahsulotlar kirib kelishi va keyingi
ta’minlashlarning kengaytirilishga reaksiyasi bashorat gilinadi.

Marketing strategiyasi marketing tadgiqotlari davomida olinuvchi
ma’lumotlarga asoslanadi hamda quyidagilarni o‘z ichiga kiritadi:

e ichki va tashgi muhit tadgiqotlari;

e magsadlarni shakllantirish;

e chora-tadbirlar reja va strategiyalarini ishlab chigish;

e rejalarni amalga oshirish va ularning bajarilishini nazorat qgilish.

Marketing strategik rejasida belgilangan magsadlarga erishish vaqti va
vositalari, resurslar aks ettiriladi.

Marketing rejalashtirishi marketing faoliyatining taktik va strategik
vazifalarini hal gilish ko‘rinishida yaratiladi.
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Marketing taktikasi tijorat va ilmiy-texnik ma’lumotlarga asoslanadi va
malakali personalni talab giladi. Bunda taktik chora-tadbirlar strategik chora-
tadbirlarning tarkibiy qismi hisoblanib, quyidagilar ko‘zda tutiladi: rejadagi
ko‘rsatkichlardan chetga chigishga olib keluvchi ichki muhitdagi ozgarishlarga
tez javob berish, korxona mahsulotlari bilan bozorga kirib borish tamoyillari,
tovar harakatlanishini tashkil etish va faollashtirish, iste’molchilar zaxiralarini
tadqiq qilish, vakolatxonalar tarmog‘ini tashkil etish, servis xizmat ko‘rsatish
sifatini oshrish va hokazolar. Marketing ishlab chigarishni tashkil etish va
boshqgarishning bozor konsepsiyasini ishlab chigishdan to mahsulotni yakuniy
sotishgacha bo‘lgan turli muammolar doirasini gamrab oladi.

Korxonaning marketing xizmati yetakchi hisoblanadi, chunki aynan u
boshga barcha tuzilma bo‘linmalariga shart-sharoitlarni belgilab beradi.
Marketing tadgiqgotlari tahlili davomida gabul gilingan qarorlarni bajarish
korxonaning barcha bo‘limlari uchun majburiy hisoblanadi.

11.3. Ishlab chiqarish va tashkiliy rejalar

Biznes-rejadagi ishlab chiqarish rejasi bo‘limi eng muhimlardan bo‘lib,
marketing rejasi asosida tuziladi. Mazkur bo‘limda quyidagilar amalga
oshiriladi:?

1. Mavjud yoki rejalashtirilgan mahsulotni ishlab chigarish uchun zarur
bo‘lgan yangi tashkil etilayotgan ishlab chigarish asoslab beriladi.

2. Mahsulotning vyillar bo‘yicha o‘sish dinamikasiga asosan mahsulot
ishlab chigarish uchun zarur bo‘lgan ishlab chigarish quvvatlari aniglanadi.
Bunda ishlab chigarish quvvatlarini aniglash uchun giymat va natural
ko‘rsatkichlardan foydalaniladi. Ishlab chigarishning moslashuvchanligini
ta’minlash uchun zaxira quvvatlarini ko‘zda tutish ham magsadga muvofig.

3. Ishlab chigarishni tashkil etish uchun zarur asbob-uskunalar va uni
muayyan ta’minotchilardan xarid qgilish imkoniyatlari aniglanadi.

4. Xom-ashyo, materiallar va butlovchi gismlarni yetkazib beruvchi
ta’minlovchilar hamda mugobil ta’minlovchilar ko‘rsatiladi. Ta’minlovchilarni
tanlashda ularning ishonchliligi va igtisodiy magsadga muvofiglikdan kelib
chigiladi.

5. Resurslar va ta’minot bo‘yicha kutilayotgan cheklashlar ko‘rsatiladi.
Bu yerda resurslar cheklanganda korxonalarni resurslar bilan ta’minlash uchun
go‘shimcha vositalarni ko‘zda tutish zarur.

! Komapos B.B. MnBectunuu v ausuar 8 CHI'. Yue6noe nmocobue — M.: ®unanch U cratuctuka, 2001, 456.
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6. Korxonalarning malakali ishchi kuchi bilan ta’minlanganlik darajasi
bo‘yicha ma’lumotlar va mintagada mehnat bozorining holati keltiriladi. Bu
yerda korxonani boshgarishning tashkiliy tuzilmasi ochib berilib, unda har bir
mutaxassisning yakuniy mahsulot ishlab chigarishda ishtirok etishi va turli xil
tuzilmalarning o‘zaro alogalari ko‘rsatiladi.

7. Mahsulot sifatini nazorat gilish tartibi ko‘rsatiladi va mos keluvchi
hujjatlar (standartlar, yo‘rignoma va uslubiyatlar) ko‘rsatiladi. Xuddi shu
bo‘limda ishlab chigarishning ichki zaxiralari muammosi hal etiladi.

Tashkiliy reja tashkiliy usullar hisobiga ishlab chigarishning
moslashuvchanligini ta’minlash muammosini hal gilishni ko‘zda tutadi. U o‘z
ichiga korxona ishlab chigarish faoliyatining zarur xom-ashyo bilan ta’minlash,
mehnat va vaqt xarajatlarini tejash, bozor kon’yunkturasi talablarini hisobga
olgan holda boshga mahsulot ishlab chigarishga osolik bilan o‘tishi mumkin
bo‘lgan moslashuvchan ishlab chiqgarishni tashkil etishdan to sotilgan mahsulot
uchun pul tushumlariga ega bo‘lishgacha bo‘lgan barcha elementlarini kiritadi.

Ishlab chigarishning tashkiliy-texnik darajasini oshirish korxonaning
asosily va aylanma jamg‘armalaridan foydalanishni yaxshilashning asosi
hisoblanadi.

11.4. Moliyaviy reja

Biznes-rejaning bu bosgichida quyidagilar keltiriladi: korxona xarajatlari
va ularni goplash manbalari; to‘lov balansi; korxona faoliyatinig iqgtisodiy
samaradorligini baholash; sotuv hajmlari bashorat gilinadi; pul xarajatlari va
tushumlar balansi ishlab chigiladi; daromad va xarajatlar jadvali tuziladi;
korxona aktiv va passivlarining umumlashgan balansi tuziladi; korxonani asosiy
resurslar bilan ta’minlash darajasi; narx tahlil gilinadi va baholanadi.

Moliyaviy reja yakunida korxona moliyaviy strategiyasi keltirilib, unda
quyidagilar ko‘rsatiladi:

e biznes-rejani amalga oshirish uchun mablag*lar migdori;

e mablag‘larni olish muddati va manbalari;

e kreditlarni gqaytarish va investorlarga %larni to‘lash muddati;

e korxona tasarrufida goluvchi mablag‘lar migdori;

e olingan daromaddan ishlab chigarishni kengaytirish uchun foydalanish
imkoniyatlari.

Bunda mablag‘larni gaytarish muddati go‘yilmalarning o‘zini goplashini
hisoblashga asoslanadi.
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Xulosa gismida gisgacha xulosalar: nima va qaysi usulda ishlab
chigariladi, mahsulotlarning o‘xshash mahsulotlardan fargi, sotuv bozorida unga
bo‘lgan talab keltiriladi. Qisgacha xulosalarni asosiy moliyaviy natijalar
bashorati bilan yakunlash lozim.

Qisga xulosalar

Biznes-reja bu belgilangan magsadlarga erishishni ta’minlovchi, vaqt
bo‘yicha bir-biriga bog‘lig va kelishilgan hamda amalga oshirish rejalangan
tadbirkorlik harakatlari tizimidir.

Biznes-rejani ishlab chigish ko‘p jihatli va ko‘p magsadli jarayon bo‘lib,
igtisodiyot, sosiologiya va siyosatshunoslikda chuqur bilimlarga ega bo‘lishni
talab giladi. Biznes-reja korxona faoliyatining joriy va istigboldagi uchta asosiy
bo‘limini: bozorning marketing tadqgiqoti; ishlab chigarish va tijorat
faoliyatining magsad va vazifalarini asoslab berish; yakuniy natijalarni igtisodiy
asoslagan holda rejaning asosiy bo‘limlarini ishlab chigishni belgilab beradi.

Marketing strategik konsepsiyasi mahsulot, sotuv joyi, mahsulotni
bozorga olib Kkirish usuli, narx kabi marketing vositalarining bir nechta
omillarini hisobga olgan holda shakllantiriladi.

Biznes-rejaning ishlab chigarish bo‘limi eng muhim bo‘limlardan bo‘lib,
marketing rejasi asosida tuziladi. Tashkiliy reja ishlab chigarishning
moslashuvchanligini ta’minlash muammolarini tashkiliy usullar yordamida hal
qgilishni ko‘zda tutadi.

Biznes-reja bu butun lizing muddatiga tuziluvchi korxonaning istigbolli
rivojlanish hujjatidir. Unda xarajatlar, ularni goplash manbalari, to‘lov balansi
aks ettirilib, korxonaning ishlab chigarish-xojalik faoliyatining iqtisodiy
samaradorligi baholanadi.

Nazorat va muhokama uchun savollar
1. Biznes-rejaning asosiy bo‘limlarini aytib bering.
2. Investitsiya loyihasini (biznes-rejani) ishlab chigishning xususiyatlari
ganday?
3. Biznes-rejada korxona faoliyatining joriy va istigboldagi gaysi jihatlari aks
ettiriladi?
4. Marketing rejasini tavsiflab bering.
5. Bozor kon’yunkturasi ganday aniglanadi?
6. Ishlab chigarish reja ganday shakllantiriladi?
7. Ishlab chigarish rejasining tarkibiy gismlarini aytib bering.
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8. Korxonaning moliyaviy strategiyasi ganday?
9. Tashkiliy rejani nimani anglatadi?
10.Moliyaviy rejani tavsiflab bering.

Asosiy adabiyotlar
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XI1 bob. LIZINGDA SOLIQQA TORTISH. BOIXONA
TOMONIDAGI TARTIBGA SOLISH

12. 1. Lizing operatsiyalarini soligga tortish

O<zbekistonda soligga tortish tartibini yo‘lga soluvchi asosiy normativ-
huqugiy akt — bu 1998 - yil 1 - yanvardan amalga kiritilgan Solig kodeksi
hisoblanadi. Shuning bilan birga, ayrim soliglarni hisoblash va to‘lash tartibiga
ta’allugli masalalar, hamda alohida solig stavkalari hukumat qonun osti aktlari
yoki vazirlik va boshgarmalar tomonidan (ular mas’uliyati chegarasida) yo‘lga
solinadi.

Soliqga tortish magsadida operatsiyalarni lizingli (kategoriyasiga)
tegishlilik talablari “Lizing hagidagi” gonundagilarga mosdir. Lizing
subyektlariga umumiy soligga tortish shartlari go‘llaniladi va quyida
keltirilgan QQS, foyda va mol-mulk soliglari be‘yicha bir gator imtiyozlar
beriladi.

O*zbekiston Respublikasi hududida quyidagi soliglar kuchga ega:*

e Umumdavlat soliglari: Qo‘shilgan Qiymat Solig‘i (QQS); Yuridik
shaxslar daromad (foyda) solig‘i; Jismoniy shaxslar daromad solig‘i; Aksiz
solig‘i; Yer osti boyliklaridan foydalanganligi uchun solig; Ekologiya solig‘i;
Suv resurslaridan foydalanganlik uchun solig.

e Mahalliy soliq va yig‘imlar: Mol-mulk solig‘i; Yer solig‘i; Infratizimni
rivojlantirish solig‘i; Jismoniy shaxslardan benzin, dizel yonilg‘isi va suyuq
gazdan transport vositalari uchun foydalanish solig‘i; Savdo gilish huqugi uchun
yig‘im, alohida turdagi tovarlar bilan savdo gilish huqugini beruvchi lisenzion
yig‘imlarni ham o°‘z ichiga oladi; Yuridik hamda tadbirkorlik bilan
shug‘ulanuvchi jismoniy shaxslarni registrasiyasi uchun yig‘im.

12.2. Qo‘shilgan giymat solig‘i. Daromad (foyda) solig‘i

Soliqga tortish obyekti bu realizasiya oboroti va tovarlar (ish, xizmatlar)
importidir. Solig stavkasi — 20 %. Budjetga to‘lanadigan qo‘shilgan giymat
solig‘i soliqga tortiluvchi oborotlar bo‘yicha hisoblangan solig summasi va
hisobotga kiritiluvchi soliq summalarni farglari bo‘lib aniglanadi. Hisobotga
kiritiluchi QQS summasi esa hisobot davrida hagigatdan kelib tushgan tovarlar
(ish, xizmatlar), shu jumladan import gilingan va tortiluvchi oborot sifatida

! www.ifc.org/centralasia Ilpoekr no passutuio qusuara B Llentpansroii Asum 2005, 54-

58 c.

136


http://www.ifc.org/centralasia

ishlatiladigan tovarlar, olingan hisob-fakturalar bo‘yicha to‘lanishi lozim
bo‘lgan solig summasidir. Shaxsiy ehtiyojlar uchun sotib olinayotgan asosiy
vositalar bo‘yicha QQS summasi hisobotga kiritimaydi, ya’ni, soliq to‘lovchi
0‘z ichiga QQS summasini Kirituvchi narx bo‘yicha asosiy vositalarni kirim va
amortizatsiya kiladi.

Ishlab chigariluvchi va sotiluvchi tovarlar (ish, xizmatlar) QQS
tortiluvchi oborot hajmi sotuv bo‘yicha, go‘llanuvchi narx va tariflardan kelib
chiqib sotiluvchi tovarlar (ish, xizmatlar) giymatidan kelib chigib aniglanadi.

O¢zbekistonda lizing to‘lovlari QQSdan ozod gilingan.

Import qilinuvchi tovarlar (ish, xizmatlar). QQS tortiluvchi import
tovarlar (ish, xizmatlar) hajmiga bojxona qonunchiligiga muvofiq tovarlar (ish,
xizmatlar) bo‘yicha belgilangan bojxona narxi go‘shiladi hamda O‘zbekistonga
tovarlarni (ish, xizmatlarni) import gilishda to‘lanuvchi aksiz solig‘i, bojxona
bojlari go‘shiladi.

O¢zbekistonga kiritilayotgan texnologik uskuna QQS ozod gilinadi,
agar importyorga xizmat ko‘rsatuvchi bankning tasdiglovi bo‘lsa,

Yuridik shaxslar foyda (daromad) solig ‘i. Soliqga tortish obyekti — yalpi
daromad va solig chegirmalari yig‘indisi bo‘lib belgilanadi. Foyda (daromad)
solig‘i stavkasi 20 %. Soligga solig daromadni hisoblab berish yo‘lli bilan
amalga oshiriladi, ya’ni foydalar va ular bo‘yicha mos chegirmalar soliglarni
hisoblash uchun tegishli bo‘lgan hisobot davrida ko‘rsatiladi.

12.3. Lizing operatsiyalarining lizing oluvchining olayotgan foydasini

soligga tortishga ke‘rsatuvchi ta’siri

Lizing oluvchining umumiy (to‘liq) daromadidan soligga tortish bazasini
belgilashda butun lizing to‘lovi chegirilmaydi, fagat uning bir gismi. Aniq
aytsak, lizing to‘lovi tarkibida lizing oluvchi to‘lanadigan lizing beruvchi
daromadi. Shuningdek, lizing oluvchi yalpi daromadidan lizing predmeti
amortizatsiyasi summasi, hamda lizing beruvchining umumiy tartibdagi barcha
boshqga xizmatlarni narxi chegiriladi.

Lizing predmeti amortizatsiyasi chegirmalari. Lizing oluvchi balansida
lizing obyekti aks ettirishini hisobga olsak, lizing predmeti amortizatsiya
ajratmalarini lizing oluvchi hisoblaydi. Soliq Kodeksiga mos ravishda, foydani
soligga tortish maqgsadida amortizatsiya ajratmalari lizing oluvchida
amalga oshiriladi.
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12.4. Lizing predmeti bo‘yicha amortizatsiya chegirmalari
Solig to‘lovchi boshgaruv hisobi magsadida amortizatsiyaning bir necha
usullarini go‘llashi mumkin. Soliq Kodeksida ko‘rsatilgan normalariga asoslanib
amortizatsiya ajratmalarini chegirishni amalga oshirish mumkin. Amortizatsiya
ajratmalari summasi asosiy vositalar boshlang‘ich (tiglanuvchi) narxi va
shaxsiy, ijaraga olinuvchi asosiy vositalar uchun umumiy normalarida amalga
oshiriladi (16-jadval).

16-jadval
Asosiy vositalar guruhlarini amortizatsiya normalarit

Asosiy vositalar guruhlari Amortizatsiya
normalari

1. Yengil avtomobillar, taksi, yo‘llarda ishlatiluvchi avtotraktor texnikasi, | 20%
maxsus moslamalar, inventarega periferiyalar. Kompyuterlar, periferik
jihozlar va ma’lumot gayta ishlovchi mashinalar.

2. Yuk tashuvchi avtomobillar, avtobuslar, mahsus avtomobillar va | 15%
avtopriseplar. Sanoatning barcha sohalari uchun mashina va uskunalar,
quyima ishlab chiqgarish, temirchilik-presslash uskunalari, qurilish
uskunalari, gishlog xo‘jaligi mashinalari va uskunalari. Ofis mebellari.

3. Temir yo‘l, dengiz, daryo va havo transport vositalari. Kuch mashinalari | 8%
va uskunalari: issiqlik-texnika uskunalari, trubina, elektrodvigatellar va
dizels generatorlari. Elektr-uzatish va aloga qurilmalari truboprovodlar.

4. Bino, inshoot va qurilmalar. 5%

5. Boshga guruhlarga go‘shilmagan aktivlar 10%

Shunday qilib, soliqga tortish bazasini aniglashda amortizatsiya
ajratmalari belgilangan normalar chegarasidagina chegirilib tashlanadi. Tezkor
amortizatsiya yo‘li bilan hisoblangan summa va yuqgorida aytib o‘tilgan
normalar bo‘yicha hisoblangan amortizatsiya summalari orasidagi farg
chegirilmaydi.

Lizing beruvchining soligga tortiluvchi foydasini aniglash. Lizing
beruvchining lizing operatsiyasini amalga oshirishdan oluvchi daromadi,
buxgalteriya hisobi tamoyillar asosida aniglanadi. Lizing beruvchining
daromadi — lizing to‘lovlari summasi va lizing predmetini qoldig giymati
orasidagi farqidir. Lizing beruvchining daromadi grafik bo‘yicha olinishi
lozim bo‘lgan davrda hisoblash usulida hisoblanadi.

1 V3P Conuk koaekcu T.: Anonart, 2000, 256.

138




O‘zbekistonda Markaziy bank refinanslash stavkasi chegarasida gisga
muddatli kreditlar bo‘yicha soliq to‘lovchi to‘laydigan foizlar yalpi daromaddan
chegiriladi. Birog, kredit hisobidan lizingni moliyalashtirilishi ustunlikka
ega — lizing beruvchi predmetini sotib olishga olingan kredit muddati va
foiziga garamay, foiz summalari va boshga belgilangan kredit to‘lovlarini
chegirishi mumkin. Lizing oluvchining yalpi daromadidan lizing to‘lovining
butun summasi emas, faqgat lizing beruvchining daromadi (foizi).
Shuningdek, lizing predmeti summasi chegiriladi.!

Kurs fargidan daromad (chigim). O‘zbekiston soliq gonunchiligiga mos
ravishda, chet el valyutasida ko‘rsatilgan balans moddalari bo‘yicha ijobiy kurs
fargi (milliy valyuta kursi pasayishidan kurs fargi) daromad sanaladi, salbiy kurs
fargi mos ravishda — chigim. ljobiy kurs fargi soligga tortish bazasini
kattalashtiradi, salbiy kurs fargi esa foyda solig‘ini hisoblashda soliqga tortish
bazasidan chegiriladi.

To‘lov manbasidan norezident daromad solig‘ini undirish. Soliq
kodeksiga muvofiq, norezident daromadi (foydasi) O‘zbekistonda muhim
o‘rnatilishi bilan bog‘lig bo‘Imasa, O‘zbekistondagi to‘lov manbayidan soliqga
tortiladi va yalpi daromadi bo‘yicha chegirmalar gilmaydi. Manbani soligga
tortish O°zbekiston Respublikasida yoki uning tashgarisida to‘lov bo‘lganligiga
garamasdan go‘llaniladi. Xalgaro lizing shartnomalari bo‘yicha norezident —
lizing beruvchilar daromadi, lizing oluvchi tomonidan lizing te‘lovi ichida
(to‘lanadigan) 20 %li stavka bo‘yicha soligqga tortiladi.

Lizing beruvchi — norezident daromadini soligga tortilishga yana ta’sir
etuvchi omil — bu lizing beruvchi va lizing oluvchi davlat yurisdiksiyalarga
kiruvchilar orasida ikki tomonlama soliqgga tortilishni aylanib o‘tish hagidagi
ikkitomonlama kelishuv mavjudligi. Odatda, bunda kelishuvlar ijara (lizing)
to‘lovlariga nisbatli norezident daromadlariga solig chegaralanadi, stavka
norezidentga to‘lovlarning 10 %dan oshmasligi kerak.

Jismoniy shaxslar daromadi solig ‘i. Soligga tortish obyekti chegirmalarni
hisobga olgan holda yillik yalpi daromad hisoblanadi. Jismoniy shaxslar yillik
yalpi daromad pul va boshga vositalar go‘shiladi. Soliq to‘lovchi tomonidan
olinishi kerak (olingan) daromadlar: ish hagini to‘lash ko‘rinishidagi daromad,;
jismoniy shaxslarning mulkiy daromadlari; jismoniy shaxslar tadbirkorlik

lwww.ifc.org/centralasia IIpoekT mo pasBuTHIO u3uHra B LleHTpansHOi Asun 2004, 54-

580.
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faoliyatidan daromadlar. Soliq stavkasi daromad hajmiga bog‘lig ravishda 13
%dan 32 %gacha differensiyalashadi.

12.5. Aksiz solig‘i. Ekologiya solig‘i. Mulk solig‘i. Infratuzilma
rivojlanishi solig‘i

Aksiz solig‘iga O‘zbekistonda ishlab chigarilgan va import gilinadigan
aksiz tovarlar tortiladi.

Aksiz solig‘i olinmaydi:

e Oc‘zbekiston Respblikasi Vazirlar Mahkamasi tomonidan belgilangan
alohida tovarlar ro‘yxatidan tashqari, barcha eksport tovarlari.

e Xususiy ehtiyojlari uchun budjet assignasiyalari hisobidan budjet
tashkilotlari  (yoki ular buyurtmalari bo‘yicha) tomonidan O¢‘zbekiston
Respublikasiga olib kirilayotgan tovarlar.

O ‘zbekistonda ishlab chigariluvchi aksiz osti tovarlarga aksiz solig ‘.

Aksiz osti tovarlari uchun soligga tortish obyekti O‘zbekistonda ishlab
chiqgariluvchilarning QQSsiz bahosi (o°ziga aksiz solig‘ini qo‘shadi) yoki tovar
jismoniy hajmi. Aksiz osti tovarlari ro‘yxati va aksiz solig‘i stavkasi
O<zbekiston hukumati tomonidan o‘rnatilgan va gayta ko‘rib chigiladi. Lizing
predmeti bo‘lishi mumkin bo‘lgan aksiz osti tovarlariga “UZDAEWOO” QK
ishlab chigaruvchi avtomobillarni kiritish mumkin. Ularga soliq stavkasi 22,5 %
o‘rnatilgan, hamda video va audioapparatura solig stavkasi — 5 % teng.

Import gilinayotgan aksiz osti tovarlariga aksiz solig‘i. Soligga tortish
obyekti — hukumat tomonidan tasdiglangan aksiz osti tovarlari ro‘yxati va
stavkasi. Import gilinayotgan aksiz osti tovarlar uchun aksiz solig‘i bojxona
rasmiylashtirishdan oldin yoki mobaynida to‘lanadi. Lizing predmeti bo‘lishi
mumkin bo‘lgan import gilinayotgan aksiz osti tovarlariga transport vositalari,
sovutish va muzlatish uskunalari, video va audioapparatura, mebellar kiradi.

Ekologiya solig‘i. Soliqga tortish obyekti — ishlab chigarish xarajatlari va
davr xarajatlari hisoblanadi, bundan budjetga majburiy to‘lovlar, soliglar,
yig‘imlar va davlat magsadli fondlariga ajratmalar mutasno. Ekologiya solig‘i 1
% stavka bilan to‘lanadi.

Lizing kompaniyalarda lizing operatsiyalari bo‘yicha soligga tortish
obyekti quyidagi davr xarajatlaridir: ma’muriy-boshgaruv chigimlari; realizasiya
chigimlari; boshga operasion chigimlar (budjetga majburiy to‘lovlar, soliglar,
yig‘imlar, yo‘l fondiga ajratmalari, 0.5 % hajmda nafaga fondiga ajratmalar
bundan mustasno).
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Ishlab chigarish korxonalari lizing oluvchilarda soligga tortish
obyekti — ishlab chigarish xarajatlariga go‘shulgan lizing predmetini
amortizatsiyasidir.

Mol-mulk solig¢i. Yuridik shaxslar mol-mulk solig .

Yuridik shaxslar uchun soligga tortish obyekti — nomoddiy aktivlar va
asosiy vositalarning o‘rta yillik qoldiq qiymatidir, hamda o‘z vaqgtida
tugatilmagan qurilish obyektining bahosi. Soliq stavkasi — 3,5 %. Normativ
muddatlarda o‘rnatilmagan uskunalar (ishlatilmayotgan uskunalar) uchun mol-
mulk solig‘i ikkilangan stavka bo‘yicha to‘lanadi.

Lizing predmeti kimning balansida bo‘lsa, o‘sha mol-mulk soligini
to‘laydi. O‘zbekiston Respublikasi Prezidentining 28 - avgust 2002 - yildagi
Ne 3122 Qaroriga muvofiq 2001 - yil 1 - sentyabrdan lizing oluvchilar lizing
predmeti bo‘yicha mol-mulk solig‘ini to‘lashdan ozod qgilinganlar.

Jismoniy shaxslar mol-mulk solig‘i. Jismoniy shaxslar soliqga tortish
obyekti — ularga tegishli bo‘lgan turar uylar, kvartiralar, dacha va bog* uylari,
garaj va boshga qurilmalar, joylar va inshootlardir. 1998 - yil 1 - yanvardan
so‘ng gayta baholangan soligga tortish obyektlari bo‘yicha soliq stavkasi 0.5 %,
gayta baholanmaganlar uchun esa — 7 %.

Infratuzulmani rivojlantirish solig‘i. Soligga solish obyekti — barcha
soliglarni to‘lashdan keyin qolgan foydadir. Soliq stavkasi — korxonada qolgan
sof foydadan 8 %.

Mikrofirma va kichik korxonalar o‘z ixtiyorlari bilan, soligga tortishning
soddalashgan tizimini go‘lashlari yoki bu kategoriya soliq to‘lovchilar uchun
nazarda to‘tilgan barcha soliglar yigindisini to‘lashlari mumkin. Soliq
to‘lashning soddalashgan tizimi umumdavlat soliglarini yig‘indisini to‘lash
o‘rniga yagona soligni to‘lashni nazarda tutadi, unga shuningdek quyidagilardan
tashgari mahalliy solig va yig‘imlar kiradi:

e savdo qilish huqugi uchun yig‘im, unga alohida tovarlar bilan savdo
qgilish uchun litsenziya yig‘imlari ham kiradi;

e yuridik shaxslarni registrasiya gilish uchun yig‘im.

Yagona solig stavkasi va uni to‘lash tartibini Vazirlar Mahkamasi
belgilaydi. 2003 - yil 1 - yanvardan yagona soligning quyidagi stavkalari amalda
(17-jadval).
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17-jadval
Soliq stavkalarini to‘lash tartibi!

To‘lovchilar Tovar (ish,xizmat)
sotuvi hajmidan %
Sotib oluvchi, ta’minlovchi-sotuvchi korxona, brokerlik firmalari 30 (yalpi
daromaddan %da)
Shaxsiy amaliyot bilan shug‘ullanuvchi notariuslar 50

Gastrol-konsert faoliyati uchun litsenziyasi bor jismoniy va yuridik | 35
shaxslarni, ham norezidentlarni jalb gilgan holda ommaviy tomasha
tadbirlarni tashkillashtirishdan daromad oluvchi korxonalar

Qishlog xo‘jaligi korxonalari, bulardan yagona yer solig‘ini to‘lovchi | 6
gishloq xo‘jaligi tovar ishlab chigaruvchilari mustasno

Igtisodiyotning boshqga tarmoglaridagi korxonalar 12 (lizing beruvchi
daromadidan %da)

Soliqga tortish bazasiga shuningdek quyidagilar kiradi: sotilgan mulk va
boshga aktivlar bahosi; moliyaviy faoliyatidan daromadlar. Bunda balansning
valyuta gatorlarini gqayta baholashdan daromad — ijobiy va salbiy kurs farglari
orasidagi savdo hisoblanadi. ljobiy savdo soligga tortish bazasiga qgo‘shiladi,
salbiy savdo esa soliqga tortish bazasini pasaytiradi. Ozbekiston Respublikasi
Solig Kodeksiga muvofiqg belgilanuvchi boshga daromadlar.

12.6. Bojxona tomonidan tartibga solish

O<zbekistonda bojxona nazorati Bojxona Kodeksi, “Bojxona tarifi
hagida™ gonun, Prezident qarorlari, O‘zbekiston Vazirlar Maxkamasi qgarorlari
va gonunchilikning boshqa aktlari bilan amalga oshiriladi.

Bojxona to‘lovlari. Tovarlarning O<zbekiston Respublikasi bojxona
chegarasidan o‘tishida yuridik shaxslar quyidagi asosiy bojxona to‘lovlarini
to‘laydilar: bojxona boji; go‘shilgan giymat soligi (QQS); aksiz solig‘i; bojxona
rasmiylashtiruvi uchun bojxona yig‘imi. Hisoblash va to‘lash tartiblari, QQS
stavkasi va aksiz solig‘i stavkasi solig gonunchiligi bilan tartib solinadi.

Import bojxona boji. O‘zbekiston eng yaxshi sharoitlar rejimini go‘llovchi
davlatlardan import gilinayotgan tovarlar uchun bojxona bojlari hukumat
tomonidan belgilanadi va doimo ko‘rib chigiladi. Odatda, stavkalar import
gilinayotgan tovarlarni bojxona bahosidan 0 dan 30 %gacha o‘zgaradi.

! www.ifc.org/centralasia Ilpoekr no passuruto qu3unra B Llentpanshoii Azun 2004, 54-

580.
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Transport vositalariga esa, ularning dvigatellar hajmiga qarab stavkalar
belgilanadi.

Bojxona bojlarini aniq stavkasini ge‘llanishi tovar klassifikasiyasi
(turi), import kelib chiquvchi tovar kabi omillarga bog¢liq.

Kelib chiqgishi o‘rnatilmagan, hamda eng yaxshi sharoitlar rejimi
go‘llanuvchi davlatlarga kirmaydigan davlartlardan kelgan tovarlar uchun
import bojxona bojlari stavkalari ikkilanadi.

“Bojxona tarifi hagidagi” qonunga muvofiq preferensial olib kirish (olib
chigish) bo‘yicha bojxona tariflaridan preferensiyalar berish bojni to‘lashdan
ozod qilish, boj stavkasini kamaytirish yoki tarif kvotalarini belgilash
ko‘rishlarida quyidagi tovarlarga nisbatan beriladi:

e O‘zbekiston Respublikasi bilan erkin savdo xududini shakllantiruvchi
yoki bojxona ittifoqini hamda bunday ittifogni yoki hududni tuzishni nazarda
tutuvchi kelishuvi mavjud davlatlardan kelgan tovarlar.

e Oc‘zbekiston Respublikasi milliy preferensiyalari tizimiga monand
rivojlanuvchi davlatlardan kelib chiquvchi tovarlar. O‘zbekistonga kiritiluvchi
texnologik uskunalar bojxona bojidan ozod qilinadi, agar importer banki mos
hujjatlar tagdim etsa.

Eksport bojxona boji. 1997 - yil 1 - noyabrdan O°‘zbekistonda barcha
eksport bojxona bojlari bekor gilingan.

Bojxona rasmiylashtiriluvchi uchun bojxona yig ‘imi. Tovar va transport
vositalarini bojxona rasmiylashtiriluvi uchun yig‘imi (tranzit bojxona rejimi,
davlat foydasiga voz kechish, vagtinchalik saqglashlardan tashgari) ularning
bojxona giymati 0,2 %dir. Mustasno esa quyidagi olib kiriluvchi tovarlardir,
ularga 0,05 %li pasaytirilgan stavkalar belgilangan: bo‘g‘doy, shakar va
qurilayotgan ishlab chigarish obyektlari uchun butilovchi uskunalar.

Lizing predmetining bojxona chegarasidan o ‘tkazish (olib chigish va olib
qgirish). Lizing shartnomasini amalga oshirishda turli xil vaziyatlar bo‘lishi
mumkin, u shartnomaning qgaysi tomoni O°‘zbekistondaligiga bog‘lig.
O<zbekistondagi lizing beruvchi chet-eldagi lizing oluvchiga lizing predmetini
berishdagi vaziyatda, bojxona to‘lovlari ko‘rinishdagi moliyaviy xarajatlarni
umuman ichiga olmaydi, chunki, O°zbekistonda eksport tovarlariga soliglar va
bojlar yo‘q. Bu holatda lizinga beruvchi fagatgina bojxona rasmiylashtiruvi
uchun yig‘imini to‘laydi holos.
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Qisga xulosalar

Lizing subyektlariga umumiy soligga tortish shartlari go‘llaniladi va
quyida Kkeltirilgan QQS, foyda va mol-mulk soliglari bo‘yicha bir gator
imtiyozlar beriladi.

O<zbekistonda lizing to‘lovlari QQSdan ozod gilingan. O‘zbekistonga
kiritilayotgan texnologik uskuna QQS ozod qilinadi, agar importyorga xizmat
ko‘rsatuvchi bankning tasdiglovi bo‘lsa.

Lizing oluvchining umumiy (to‘liq) daromadidan soligga tortish bazasini
belgilashda butun lizing to‘lovi chegirilmaydi, fagat uning tarkibida lizing
beruvchi daromadi. Shuningdek, lizing oluvchi yalpi daromadidan lizing
predmeti amortizatsiyasi summasi, hamda lizing beruvchining umumiy
tartibdagi barcha boshga xizmatlarni narxi chegiriladi. Soliq Kodeksiga mos
ravishda, foydani soliqga tortish magsadida amortizatsiya ajratmalari lizing
oluvchida amalga oshiriladi.

Lizing beruvchining daromadi — lizing to‘lovlari summasi va lizing
predmetini qoldiq giymati orasidagi farqidir.

O‘zbekiston Respublikasi Prezidentining 28 - avgust 2002 - yildagi Ne
3122 Qaroriga muvofig 2001 - yil 1 - sentyabrdan lizing oluvchilar lizing
predmeti bo‘yicha mol-mulk solig‘ini to‘lashdan ozod gilinganlar.

O<zbekistondagi lizing beruvchi chet-eldagi lizing oluvchiga lizing
predmetini berishdagi vaziyatda, bojxona to‘lovlari ko‘rinishdagi moliyaviy
xarajatlarni umuman ichiga olmaydi, chunki, Ozbekistonda eksport tovarlariga
soliglar va bojlar yo‘q. Bu holatda lizinga beruvchi fagatgina bojxona
rasmiylashtiruvi uchun yig‘imini to‘laydi holos.

Nazorat va muhokama uchun savollar

1. O‘zbekiston Respublikasida lizing bitimlarni ishtirogchilariga ganday
solig imtiyozlar berilgan?

2. O‘zbekiston Respublikasida lizing operatsiyalarini soligga tortish
to‘grisida normativ hujjatlarni sanab bering.

3. Lizing beruvchining daromadi nimadan iborat?

4. Lizing predmetidan amortizatsiya chegirishi to‘g‘risida to‘laroq aytib
bering.

5. Lizing operatsiyani lizing oluvchining olayotgan foydasini soligga
tortishga ko‘rsatuvchi ta’siri to‘g‘risida tushuntirib bering.

6. Soligga tortish bazasini aniglashda ganday amortizatsiya ajratmalar
normalari belgilangan?
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7. Tovarlarga bo‘lgan bojxona bojlari hagida anigroq sozlab bering.
8. Lizing obyektlaridan bojxona bojlari olinadimi?

9. Soliq stavkalarni to‘lash tartibi to‘g‘risida so‘zlab bering.

10. Lizing predmeti bo‘yicha mol-mulk solig‘i to‘lanadimi?

Asosiy adabiyotlar:
1. V3P Conuk komekcu. - T.; Axonart, 2000.
2. www.ifc.org/centralasia ITpoekt mo pa3sututo nmu3uHra B LleHTpansHON A3nun
2005
3. FosubekoB /I.F. Ba Gomr. Jluzunr myHocabatiapu Hazapuscu Ba aMamuETH.
S"KyB kyJnanMma— T.: @an Ba TexHomorus, 2004.
4. Jlemenko M.U. OcHoBbl u3unra.- M.: 2001.
5. “JIM3HHT XM3MATIAPHH PUBOKIAHTHPHII Oyiiiua Tandupiap Tyrpucua” V3P
Bazupnap Maxkamacunu Kapopu Nel99 2004 1. anpensb.
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IZOHLI LUG*AT

Avans (bo ‘nak) — oldindan to‘lig yoki gisman to‘lanuvchi pul migdori.

Aksiz — lizing obyektiga bilvosita (egri) soliq. Aksizlar individual va
universal turlarga tagsimlanadi. Individual aksizlar ayrim tovarlardan tovar
birligiga gat’iy belgilangan stavkalar bo‘yicha olinadi. Universal aksiz (oborot
soligi) tovarning ichki ishlab chigarish giymatidan, shuningdek,
ko‘rsatilayotgan xizmatlar pul aylanmasidan olinadi.

Assotsiatsiya (lizing assotsiatsiyasi) - iqtisodiyot va ijtimoiy xarakterga
ega bo‘lgan tarmoqglararo va mintagaviy masalalarni hal gilish uchun tashkil
etiluvchi  ko‘ngilli jamoatchilik tashkiloti. Assotsiatsiya — to‘lig xo‘jalik
mustaqilligi, o‘zini-o‘zi moliyalashtirish va qoplash asosida faoliyat
ko‘rsatuvchi yuridik shaxs. U gatnashchilarning umumiy ulush mulki huquqi
bo‘yicha mulkka ega bo‘ladi.

Biznes-reja — belgilangan magsadlarga erishishni ta’minlovchi, vaqt
bo‘yicha muvofiglashtirilgan va kelishilgan, amalga oshirish mumkin bo‘lgan
tadbirkorlik xatti-harakatlari rejasi.

Bojxona boji — davlat chegerasidan bojxona nazorati ostida o‘tkaziluvchi
tovarlar, mulk va boshga gimmatliklardan olinuvchi pul to‘lovlari.

Bojxona tariflari — mamlakat hududiga olib kiriluvchi yoki olib ketiluvchi
tovarlarga belgilanuvchi bojlar.

Garov — shartnomaning bajarilishini ta’minlash chorasi. Garov huquqi
tufayli kreditor garz oluvchining gqonun tomonidan belgilangan majburiyatini
bajarmagan holda garovga go‘yilgan mulkidan undirib olishi mumkin. Agar
gonunda boshga narsa ko‘rsatilmagan bo‘lsa, bu xo‘jalik sudi garoriga asosan
amalga oshiriladi.

Yevropa gayta tiklanish va rivojlanish banki — 1990 - yilda Sharqgiy
Yevropa mamlakatlariga moliyaviy yordam ko‘rsatish uchun tashkil gilingan.
Bankning o‘z kapitali 12 mlrd. dollarga teng. Yarmidan ko‘pini Yevropa
Kengashi mamlakatlari Kiritadi.

ljara — shartnomaga asoslangan holda yer, boshga tabiiy resurslar,
korxonalar va boshga mulk majmualaridan, shuningdek, ijaraga oluvchiga
xo‘jalik faoliyatini mustaqgil amalga oshirishda zarur bo‘lgan boshga mulkdan
haq evaziga muddatli foydalanish va egalik qilish.

Investitsion faoliyat — fuqarolar, yuridik shaxslar va davlatning
investitsiyalarni amalga oshirish uchun amalga oshiruvchi xatti-harakatlar
majmui.
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Investitsiya — tadbirkorlik va boshga turdagi faoliyat obyektlariga
Kiritiluvchi mulkiy va intellektual gimmatliklar, ularning natijasida foyda
(daromad) olinadi yoki ijtimoiy samaraga erishiladi.

Infratuzilma — aholining ijtimoiy-madaniy hayoti va moddiy ishlab
chigarish sohasining faoliyat ko‘rsatishi uchun zarur shart-sharoitlarni
ta’minlovchi obyektlar, korxonalar va tarmoglar majmui.

Ipoteka — uzoq muddatli ssuda olish magsadida mulk garovi.

Kiritilgan kapitaldan olinuvchi daromad — balans bo‘yicha foydaning
(zararning) umumiy passiv. miqdoriga nisbati sifatida hisoblanadi. Bu
ko‘rsatkich lizing oluvchining asosiy va aylanma vositalaridan foydalanish
samarasini tavsifaydi hamda tarmoq yoki mintagadagi boshga korxonalar
ko‘rsatkichlari bilan tagqoslanadi.

Kontrakt (sharthoma) — tomonlarning huquq va majburiyatlari,
shuningdek, majburiyatlarni bajarish muddati ko‘rsatilgan kelishuv, shartnoma.

Kredit — pul giymatining to‘lov muddati o‘tib ketgan tovarlarni sotish
yoki vagtinchalik berish amalga oshiriluvchi o‘ziga xos shakli. Kreditning ikki
xil turi mavjud: tijorat krediti — bunda tomonlar sotilgan tovar uchun to‘lov
muddatini kechiktirish yo‘li bilan tovarni sotish yoki sotib olishda bir-birini
kreditlaydi; bank krediti — bunda banklar pul ssudasini tagqdim etadi.

Lizing — murakkab, dinamik tizim, kredit, investitsion va ijara bitimlari
elementlarini gamrab oladi, keyinchalik mulk huqugini o‘zgartirish natijasida
ishlab chiqarish vositalarining ularni sotib olish yoki ijaraga berish yo‘li bilan
vaqgtinchalik foydalanishga berish bilan bog‘lig mulkiy munosabatlar amalga
oshiriladi.

Lizing xizmati — o‘ziga xos tovar. Buyum shaklidagi tovarlardan fargli
o‘laroq zarur hollarda jamlash va sotish mumkin. Lizing xizmati moliyaviy va
mulkiy xizmatni ifodalaydi.

Lizing xizmatlari diversifikatsiyasi — lizing obyektlari yoki ko‘rsatiladigan
xizmatlar nomenklaturasini kengaytirish.

Lizing shartnomasi — ikkita (jismoniy yoki yuridik) shaxsning biron-bir
huqug va majburiyatlarni o‘rnatish, belgilash, o‘zgartirish yoki bekor gilish
bo‘yicha kelishuvi. shartnoma predmeti, narxlar, muddatlar hamda tomonlardan
birining oldindan berilgan arizasiga muvofiq kelishuvga kelish mumkin bo‘lgan
shartlar shartnomaning asosiy bandlari hisoblanadi.

Makroiqtisodiy risklar — igtisodiyotdagi o‘sish yoki ingirozni kutish, bank
sohasining rivojlanish darajasi, yalpi milliy mahsulot o‘sishining pasayishi va
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siyosat bilan bog‘lig xo‘jalik munosabatlaridagi giyinchiliklar jarayonida yuzaga
keladi.

Narxni erkinlashtirish — bozor igtisodiyotiga o‘tishning talablaridan biri.
Narxlarning keskin va sezilarli o‘sishi, bir vaqtning o°zida ularning nisbati
o‘zgarishi va markazdan nazorat gilinmay qo‘yilishini anglatadi.

Oldi-sotdi shartnomasi — bozor igtisodiyotida go‘llanuvchi asosiy
shartnoma turlaridan biri. Oldi-sotdi shartnomasiga ko‘ra sotuvchi xaridorga
mulk qilib sotishni, xaridor esa mulk qilib sotib olish va buning uchun
belgilangan migdorda haq to‘lash majburiyatini o‘z zimmasiga oladi.

Oferta — tomonlarning biridan taklif etiluvchi ma’lum bir sharoitlarda
shartnoma tuzish taklifi. Sharthoma ikkinchi tomon rozilik bildirgan holda
haqiqiy deb hisoblanadi.

Risk — kompaniyaning o‘z resurslari bir gismini yo‘qotish, daromadni
to‘lig olmaslik yoki xo‘jalik faoliyatida qo‘shimcha xarajatlarning paydo bo‘lish
xavfi.

Samaradorlik — iqtisodiy nazariyaning asosiy muammosi, jamiyatning
cheksiz ehtiyojlarini maksimal darajada qondirishga erishish uchun cheklangan
resurslardan eng yaxshi foydalanish yoki ularni go‘llash yo‘llarini tadqgiq etadi.

Siyosiy risklar — davlatning iqtisodiy siyosati, siyosaily Vvaziyatning
o‘zgarishi natijasida vujuga keluvchi moliyaviy yo‘qotishlar.

Solig imtiyozlari — soliq to‘lovlaridan to‘lig yoki gisman ozod qilish.
Xususan, lizing subyektlariga QQS, foyda solig‘i va mulk solig‘i bo‘yicha bir
gator imtiyozlar ko‘zda tutilgan. Ozbekistonda lizing to‘lovlari QQSdan ozod
gilingan. Oc‘zbekistonga Kkiritiluvchi texnologik asbob-uskunalar importchiga
xizmat ko‘rsatuvchi bank tomonidan tasdiglangandan so‘ng ozod gilinadi.

Soliqg risklari — solig sohasini tartibga soluvchi gonunchilik hujjatlaridagi
noaniglik va ziddiyatlar.

Soliglar — yuridik va jismnoiy shaxslardan davlat tomonidan undiriluvchi
majburiy to‘lovlar. Soliglar ikkita vazifani: fiskal va iqtisodiy vazifani
ifodalaydi. Fiskal vazifa davlatning pul daromadlarini tashkil qgilish va davlat
faoliyati uchun moddiy sharoitlar yaratish, jumladan, iqtisodiyotga ta’sir
ko‘rsatish vositasi hisoblanadi. Iqtisodiy vazifa — soliglardan ishlab chigarishni
tartibga solish, rivojlanishning o‘sish  sur’atini  to‘xtatib  turish  yoki
rag‘batlantirish, kapital jamg‘arilishini kuchaytirish yoki susaytirish, aholining
to‘lov layoqatiga ega talabini kengaytirish yoki kamaytirishda foydalaniladi.
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Tijorat banki — paychilar kengashi tomonidan boshqariluvchi mustaqil
aksiyadorlik tashkiloti. Mustaqil balansga ega yuridik shaxs hisoblanadi.
Faktoring va lizing operatsiyalarini bajaradi.

Foyda soligi — korxonalar sof daromadining bir qismini davlat
daromadlari foydasiga o‘tkazish shakli. Soligga tortiluvchi foyda balansdan
kelib chiggan holda hisoblanadi.

Huqugqiy risk — gonun hujjatlarining o‘zgarishi natijasidagi yo‘qgotishlar
bilan bog‘lig bo‘ladi.

Egalik gilish — shaxsning buyum ustidan amalda hokimligini anglatuvchi
mulk huquqi elementi. Egalik gilish mulk huqugidan ajratilishi va uning egasi
tomonidan amalga oshirilmasligi mumkin. Egalik gilish mulk egasiga, uning
hohishiga ko‘ra yoki gonunchilik va ma’muriy huquq talablari bo‘yicha
uchinchi shaxsga tegishli bo‘lgan hollarda gqonuniy hisoblanadi. Huquqgiy asosga
ega bo‘Imagan egalik gilish nogonuniy hisoblanadi.
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