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КИРИШ

Микроиктисодиёт -  фундаментал иктисодий предметлар сирасига кириб, 
бозор, унда шаклланадиган нарх механизмлари ва истеъмолчилар хатти- 
харакати хамда фирмаларнинг иктисодий фаолиятини ўзаро бир бутунликда 
ўрганувчи фандир. Фаннинг асосий вазифаси талабаларга бозор муносабатлари 
шароитида иктисодиётда амал киладиган конуниятларни, бозор механизмининг 
назарий ва амалий асосларини, жамиятдаги ресурсларнинг танкислиги ва 
инсонлар эҳтиёжини кондириш зарурияти тугрисида кенг иктисодий 
мулохазалар юритишни ва уни амалда тадбик этиш йўлларини ўргатишдан 
иборат.

Ушбу кўлингизда тутиб турган кўлланмада, айнан, талаб ва таклиф 
конунлари асосида бозорларда шаклланадиган нархларнинг вужудга келиши, 
фирмаларнинг асосий максади бўлмиш, фойдани максималлаштириш, 
истеъмолчиларнинг эса уз нафлиликларини максимал кондириш ва ноаниклик 
шароитида карор кабул килиш билан боглик масалалар очиб берилган. 
Шунингдек, нархга ва бошка омилларга боглик талаб ва таклиф 
эластиклигининг мазмун мохияти, альтернатив харажатларни инобатга олиш, 
давлатнинг бозорга аралашуви, яъни товарларга минимал ва максимал 
нархларни ўрнатиш ва унинг окибатлари билан боглик тушунчалар, карашлар, 
амалий масалалар талабалар ва шу сохага кизикувчи тадкикотчиларга хам 
назарий хам амалий жихатдан тал кин этилган. Биз бу китобни 
микроиктисодиёт фанига тобора кизикиб бораётган ва бугунги кунда бозорнинг 
асосий принципларини ўрганмай туриб иктисодий билим ва кўникмаларга эга 
бўлмаслигини хамда келажакда иктисодиёт йуналиши буйича муаммоларни 
тадкик эта олиш имкони йўк эканлигини тушунган талаба ёшлар учун ёзишга 
жазм этдик.

Бугунги кунда бозорнинг конун ва конуниятларини, ассиметрик 
ахборотлар шароитида ишлаб чикарувчилар, истеъмолчилар ва давлатнинг 
кандай йўл тутишларини, хусусан ракобатлашган бозор шароитида тармокда 
фаолият юритаётган фирмаларнинг киска ва узок муддатли даврдаги 
карорларининг туб моҳиятини чукур ўрганмокчи бўлганлар учун 
микроиктисодиёт фанидан масалалар тўпламини яратиш эхтиёжи сезилди.

Ҳозирда хукм сураётган жахон молиявий иктисодий инкирози шароитида 
иктисодий конуниятларнинг амал килиши билан боглик ва инобатга олинмаган 
омилларнинг бирламчи ахамиятга эга булиши, талаб ва таклиф ўртасидаги 
номутаносибликнинг юзага чикканлиги, истеъмол товарларига булган 
талабнинг пасайиши окибатида хосилавий бозорлар (мехнат бозори, кимматли 
когозлар бозори)га хам жиддий таъсир кўрсатаётганлиги, айнан 
микроиктисодий тушунчаларни амалий тадкик этиш лозимлигини кўрсатмокда.

Президентимиз 2009 йилнинг асосий якунлари ва 2010 йилда 
Ўзбекистонни ижтимоий иктисодий ривожлантиришнинг энг мухим устувор 
йўналишларига багишланган Вазирлар Махкамасининг мажлисидаги 
маърузаларида ахолининг ўсиб бораётган тулов кобилияти билан



мамлакатимиз корхоналарида ишлаб чиқарилаётган истеъмол товарлари хажми 
ўртасида ички бозорда мутаносибликни таъмйнлаш, бундай махсулотлар 
турини кенгайтириш, бозорларимизни улар билан ишончли тарзда тўлдириб 
бориш алохида аҳамият касб этади”, деб таъкидлаб ўтдилар.1

Мазкур амалий қўлланмани тайёрлашда муаллифлар кўп йиллик 
тажрибалари, тўплаган кўникма ва малакаларига таяниб ўқувчиларга содда 
шаклда масала ва топшириқларни беришга харакат қилишганлар. Мавзулар 
фаннинг ишчи укув дастурига мос холда тузиб чиқилган. Ва мавзулар буйича 
тузилган масалалар соддадан мураккабликка қараб туе олгандир. Масалаларни 
ечишдан аввал ўқувчи (талаба, магистр, тадқиқотчи)ларга тушунарли 
бўлишини назарда тутган ҳолда, мавзуларнинг қисқача назарий баёни хам тезис 
шаклида тартибланган.

Талабаларнинг мустакил равишда масала ва топширикларни ечишларини 
таъмйнлаш учун назарий қисмдан сўнг бир нечта масалаларнинг намунавий 
ечимлари хам келтириб ўтилган. Ҳар бир бобнинг тугалланишида мавзунинг 
назарий ва амалий ўзлаштирилганлигини текшириш максадида тест саволлари 
хам қўлланмада ўз аксини топган. Топшириклар ва тест саволларининг 
берилиши талабага ўз-ўзини бахолашни, билимларни мустахкам эгаллашни 
таъминлайди хамда касбий қизиқишларини ривожлантиради, ишлаб чикариш 
шароитларида мустакил ишлаш кўникмаларини шакллантиришга хизмат 
килади деган умиддамиз.

Муаллифлар жамоаси мазкур китобнинг дунё юзини кўришида якиндан 
ёрдам берган ва керакли маслахатларини дариг тутмаган инсонларга самимий 
миннатдорчилигини билдиради.

Сиз азиз китобхонлардан, қўлланмада Пул қўйилган баъзи бир хато ва 
камчиликлар юзасидан олдиндан узр сўраган холда, аникланган камчиликларни 
огзаки ва ёзма равишда Ўзбекистон шох кўчаси 49 уйга юборишингизни ёки 
245-97-10 телефон раками оркали етказишингизни илтимос киламиз.

1 И.А.Каримов “Асосий вазифамиз-Ватанимиз тараққиёти ва халқимиз фаровонлиги янада 
юксалтиришдир", 2009 йилнинг асосий якунлари ва 2010 йилда Ўзбекистонни ижтимоий-иктисодий 
ривожлантиришнинг энг муҳим устивор йўналишларига бағишланган Вазирлар Махкамасининг 
мажлисидаги маьрузаси, Халқсўзи., 2010 йил 30 январ.



I БОБ, МИКРОИҚТИСОДИЁТ ВА БОЗОР

Асосий туш унчалар
Бозор - бу сотувчилар ва харидорлар ўртасидаги махсулот сотиш ва сотиб 

олиш буйича эркин муносабатлар тизимидир.
Эхтиёж -  инсонни, корхонани фаолият кўрсатиши ва ривожланиши учун 

зарур булган барча нарсалар. Эхтиёж -бу инсонларни иктисодий фаолият билан 
шугулланишига ундайдиган ички куч.

Иктисодий неъмат -  эхтиёжни кондириш воситаси. Неъматлар чекланган 
ва чекланмаган булиши мумкин. Чекланган неъматларга товарлар, хизматлар ва 
ресурслар киради (автомобил, кийим-кечак, нон, пахта толаси ва бошкалар). 
Чекланган неъматлар иктисодий неъматларни ташкил килади. Чекланмаган 
неъматларга мисол тарикасида хаво ва сув кириши мумкин.

Неъматлар ноёблиги деганда - иктисодий субъектлардаги мавжуд 
неъматлар захирасининг шу неъматларга эхтиёж сезган харидорларнинг 
талабларини етарли даражада кондира олмаслиги тушунилади.

Бир-бирини ўрнини босувчи неъматлар- бу бир хил эхтиёжни 
кондирувчи неъматлардир. Масалан, шахснинг гўшт махсулотига булган 
эхтиёжини мол гўшти, кўй гўшти ёки парранда гушти билан кондириш мумкин. 
Одатда, бир-бирини ўрнини босувчи товарлардан бирининг нархининг ошиши, 
бошкасига булган талабнинг ошишига олиб келади.

Ўзаро бир -  бирини тўлдирувчи неъматлар -  бу шахсни ёки ишлаб 
чикариш эхтиёжини копмлектларда кондирадиган неъматлар. Тўлдирувчи 
неъматлардан бирига талаб ошса, колганларига хам талаб ошади.

Неъматлар ноёблиги - бу бирор товар ёки ресурс хажмининг маълум вакт 
оралигида чегараланганлигидир.

Чекланган неъматларни иктисодий субъектлар ўртасида рационал 
таксимлашни амалга ошириш учун хар кандай жамият куйидаги учта 
иктисодий саволга жавоб бериши керак:

Нима ишлаб чикариш керак?
Қандай ишлаб чикариш керак?
Кимга ишлаб чикариш керак?
Нафлилик -  иктисодий неъматлар оркали шахс эхтиёжини кондириш 

даражаси. Неъмат инсон эхтиёжини канча туларок кондирса унинг нафлиги 
шунча юкори булади.

Иктисодий ресурслар -  ишлаб чикаришда фойдаланиладиган омиллар ёки 
ишлаб чикариш омилларидир.

Ишлаб чикариш омиллари чекланган бўлиб, уларга мехнат, капитал, 
материаллар (хом ашё, бутловчи кисмлар, электр энергия, газ, сув ва хоказо), ер 
ресурси киради.

Тадбиркорлик кобилияти, бошкарув кобилияти, ахборот -  бирор 
объект тугрисида ва унда бўлаётган жараёнлар тугрисидаги маълумотлар.

Харажатлар -  махсулот ишлаб чикариш учун килинган сарфлар.



Альтернатив харажатлар -  танлашда воз кечилган энг яхши альтернатив 
вариантдан олинадиган натижа (киймат, фойда, нафлилик). Альтернатив 
қийматни фойдаланилмаган имконият деб ҳам қарашади: бирор неъмат 
қийматини воз кечилган бошқа бир нечта неъмат киймати билан ифодаланиши.

Ишлаб чикариш имкониятлари чизиги -  мавжуд булган ишлаб чикариш 
ресурсларидан тўлиқ ва самарали фойдаланиш оркали ишлаб чиқариладиган 
товарлар комбинациясини ифодаловчи чизиқ.

Иктисодий ўсиш - ишлаб чиқаришда фойдаланиладиган ресурслар 
микдорини ошириш ёки технологияни такомиллаштириш оркали жамиятнинг 
ишлаб чиқариш имкониятларини кенгайтириш.

Фирма- жисмоний ёки юридик шахс сифатида махсулот ишлаб чикариш 
ва сотиш билан шуғулланувчи иктисодий субъект.

Институтлар -  иктисодий субъектлар харакатини чекловчи, уларнинг 
ўзаро муносабатларини тартибга солувчи меъёрлар, коидалар хамда ушбу 
меъёр ва қоидаларни бажарилишини назорат қилиш механизмлари.

Нарх -  бир бирлик товарни сотиб олиш учун тўланадиган пул микдори.

Мавзуга доир ш с ш  вУт^ярд^арнинг намунавий ечимлари

1. Ҳиндистонлик бир муҳожир иш юзасидан Францияга бормокчи. 
Ҳиндистондан Францияга самолёт ва поезд рейслари хар куни мавжуддир. 
Франциягача бўлган масофани самолёт 8 соатда, поезд эса 9 кунда босиб ўтади. 
Агар Ҳиндистонлик самолётда боришни иҳтиёр этса парвоз вакти унинг иш 
вақтига тўгри келганлиги боис, бир иш кунидан маҳрум бўлади. Поездда 
борадиган бўлса, муҳожирнинг иш куни душанбадан жумагача эканлигини 
инобатга олсак, у хар бир иш куни учун 50 минг сўм пул маблагини олишдан 
маҳрум бўлади. Агар, самолёт чиптаси 900 минг сўм, поезд чиптаси эса 500 
минг сўм бўлса, муҳожир учун мақбул вариант аниқлансин.

Ечими:
Мухожир Францияга самолётда боришни ихтиёр этса камида 900 минг сўм 

пул маблаги сарфлайди. Агар у поездни танласа 9 кунлик сафари давомида 
кўпи билан 7 кун ишлашини инобатга олсак, Поездда кетиш унга кўпи билан 
500+7x50=850 минг сўмга айланади. Бундан кўриш мумкинки, мухожир учун 
Поездда кетиш энг макбул вариантдир.

Жавоб: Поездда кетиш.

2. Робинзон кимсасиз оролда истиқомат қилади. Кун давомида у кокос ва 
балиқ ови билан шуғулланиб хаёт кечиради. Агар Робинзон бир соатлик 
вактини кокос теримига сарфласа 10 та кокос ёнғоғи ёки худди шу вақт 
оралиғида 5 кг балик овлаши мумкин. Робинзон бир кунда 8 соат мехнат 
килишини инобатга олсак, Робинзоннинг бир кунлик ишлаб чикариш 
имкониятлари чизиги графикда акс эттирилсин ва ишлаб чикариш 
имкониятлари чизиги формуласи аникдансин.



Ечнмн:
Махсулот ишлаб чикариш вариантларини аниклаймиз: Робинзон 8 соат 

давомида кокос ёнғоғи терими билан машғул бўлса у холда 80 та кокос тера 
олади, лекин балик овлай олмайди. Агар у 8 соатнинг бир соатини балик 
овлашга сарфласа 70 та кокос ёнгоги ва 5 кг балик овлайди. Робинзоннинг бир 
кунлик ишлаб чикариш вариантлари куйидаги жадвалда келтирилган:

Ишлаб чикариш ва]риантлари
1 2 3 4 5 6 7 8 9

Кокос 80 70 60 50 40 30 20 10 0
Балик 0 5 10 15 20 25 30 35 40

Ишлаб чикариш имкониятлари чизиги

Робинзон бир соат кокос йигишдан воз кечса у 10 та кокос ёнгогидан воз 
кечган булади, лекин у кўшимча 5 кг балик овлайди. Демак, 10 та кокос 
ёнгогининг альтернатив киймати 5 кг баликка тенг.

Робинзоннинг ишлаб чикариш имкониятлари чизиги формуласини 
аниклаймиз. Робинзон бир кунда L соат ишлайди дейлик. Шундан Lb соатни 
балик овлашга, Lk соатни кокос ёнгоги йигишга сарфлайди.

Демак, Lb+ Lk=8 (1).

Ill



Робинзоннинг кокос ёнғоғи ва балик ишлаб чикариш функцияларини 
ёзамиз:

К=10х Lk В=5хЦ(2)
Бу ерда: К -  кокос микдори (донада);
В -  балик микдори (кг.да)
(2)-чи формулалардан Lk ва Lh ларни аниклаймиз

К L =  I -  ( 3 )

10

(3) ни (1 )га қўямиз:
Я К 0— + — = 8 ёки 
5 10

К = 8 0 -2 х В  (4)

(4) -  функция орқали Робинзонни ишлаб чикариш имкониятлари 
чизигини ва 8 соатлик иш кунида кокос ва балиқ ишлаб чиқаришнинг барча 
комбинацияларини аниклаш мумкин.

3. Фермерда балл бонитети ҳар-хил булган учта экин майдони бор. У бу 
майдонларга бугдой ёки пахта экиши мумкин. 1-майдондан 160 т картошка ёки 
50 т бугдой, 2-майдондан 300 т картошка ёки 100 т бугдой, 3-майдондан эса 140 
т картошка ёки 60 т бугдой олиши мумкин. Фермернинг ҳосил имконияти 
чизигини графикда тасвирланг.

Ечими:

210
Бугдой 1 -майдондан 160 т картошка ёки 50 т бугдой

2- майдондан 300 t картошка ёки 100 т бутдой
3- майдондан 140 t картошка ёки 60 т бугдой

160 460 600 Картош ка

М устакил иш лаш  учун масала ва топш ириклар

1. Иккита орол булиб, уларнинг бири робинзонлар ороли, иккинчиси 
ҳиндулар ороли. Иккита орол ҳам гушт ва бугдой ишлаб чикариш билан 
шугулланади. Робинзонлар оролида бир ишчи бир йилда 1 тонна гушт ёки 20 
центнер бугдой ишлаб чикаради. Хиндулар оролида эса бир ишчи 2 тонна гушт

ш



ёки 10 центнер буғдой ишлаб чикаради. Робинзонлар оролида 400 киши, 
хиндулар оролида 100 киши махсулот ишлаб чикариш билан шугулланади.

1) Оролларнинг ишлаб чикариш имкониятлари чизиғи чизилсин.
2) Гўштнинг ва буғдойнинг альтернатив харажатлари хисоблансин.
3) Икки орол хамкорликда ишлашга карор килишди. У холда, мехнат 

таксимоти натижасида уларнинг биргаликдаги ишлаб чикариш имкониятлари 
чизиғи кандай кўринишда булади; кайси орол канча гушт ва бугдой ишлаб 
чикаради?

2. Озод ва Омон стул билан стол ишлаб чикаради. Озод 1дона стул ишлаб 
чикаришга 1 соат, 1 та стол ишлаб чикаришга 2 соат вакт сарфлайди. Омон эса 
1 дона стул ишлаб чикаришга 2 соат, 1 та стол ишлаб чикаришга 1 соат вакт 
сарфлайди.

а) Агар улар бир кунда 10 соат ишласалар Озод ва Омоннинг ишлаб 
чикариш имкониятлари топилсин.

б) Уларнинг биргаликда ишлаганларидаги ишлаб чикариш имкониятлари 
аниклансин.

в) Омон янги технологиядан фойдалана бошлади. Натижада у 2 та стул 
ишлаб чикаришга 1 соат, 3 та стол ишлаб чикариш учун хам 1 соат вакт 
сарфлайдиган бўлди. Омоннинг янги технологиядан фойдалангандаги 
хамда уларнинг хамкорликдаги ишлаб чикариш имкониятлари чизиги 
графикда акс эттиринг.

3.Маълум бўлишича, “ABS” нефт компанияси кунига 150 тонна 
махсулотни истеъмолчиларга етказиб беради. Компания факат 2 турдаги 
махсулотлар бензин ва дизел ёкилгисини ишлаб чикаради. Дизел ёкилгисининг 
бензинга нисбатан чекли трансформация коэффиценти - 0.5 га тенг.

а) Бензин ва дизел ёкилгиси учун компаниянинг 1 ойлик ишлаб чикариш 
имконияти чизиги чизилсин.

б) Янги технология келиши билан ишлаб чикариш хажми 20% га ва 
бензин олиш имконияти олдингига нисбатан 30% га ортди. 
Компаниянинг янги ишлаб чикариш имконияти чизиги олдингисидан 
кандай фарк килишини изохланг?

в) Агар, бензин ишлаб чикаришни графикнинг X укига жойлаштирадиган 
бўлсак, ишлаб чикариш имконияти чизиғининг ётиклик коэффиценти 
олдинги ишлаб чикариш имконияти чизиги ётиклик коэффицентидан 
неча фоизга фарк килади?

4. “Кўшим бобо” фермер хўжалигида турли балл бонетитига эга булган 
учта экин майдони бор. У бу майдонларга бугдой ёки пахта экиши мумкин. У 
1-майдондан 100 т картошка ёки 50 т бугдой, 2-майдондан 80 т картошка ёки 30 
т бугдой, 3-майдондан эса 40 т картошка ёки 20 т бугдой олиши мумкин. 
“Кушим бобо” фермер хўжалигининг хосил имконияти чизигини графикда 
тасвирланг.



5. Қозоғистонда битта деҳқон 1 йилда 2000 кг ок узум ёки 3000 кт кизил 
узум етиштира олади. Азарбайжонда эса битта дсҳқон 1 йилда 1 киши 4000 кг 
ок узум 1000 кг кизил узум етиштира олиш имкониятига эга. Қозогистонда 
узум етиштиришда 400 минг киши, Азарбайжонда эса 100 минг киши банд. 
Қозоғистон президенти Назарбойев Азарбайжон президенти Алийев билан узум 
ишлаб чиқаришда ўзаро ҳамкорлик килишни таклиф килди. Агар ушбу таклиф 
амалга ошса, ҳамкорликдаги узум етиштириш имкониятлари чизиги графикда 
акс эттиринг.

6. Озод Зойиров ва Али Набиев пишлок ва колбаса ишлаб чикарадилар 
Озод Зойировнинг Али Набивга нисбатан пишлок ишлаб чикариши 2 баробар 
ортик, яъни 1 соатда 40 кг га тенг пишлок ишлаб чикаради. Али Набиев 
машхур чорвадор бўлганлиги боис соатига 20 кг калбаса ишлаб чикаради. Бу 
Озод Зойировникидан 2 баробар кўпдир.

а) Озод Зойиров 300 кг пишлоқни Али Набиев 700 кг колбасасига 
алмашишни таклиф қилди. Бу таклиф Али Набийев учун фойдалими?

б) Қандай ҳолатда алмашинув икки тараф учун ҳам фойдали булади?

7. АҚШда 1 т маккажухори етиштиришнинг альтернатив харажати 0.2 т 
бугдойга тенг ва АҚШ максимал даражада 100 млн тонна бугдой етиштира 
олади. Канадада 1 т буғдойнинг альтернатив харажати эса 2 т маккажўхорига 
тенг ва Канада давлати максимал 50 млн тонна маккажухори етиштира олади.

а) Канада АҚШ ёрдами билан уз эхтиёжини 60 млн тонна маккажухори 
билан таъминлай оладими?

б) Икки давлат ўртасида эркин савдо йўлга қўйилса, АҚШ максимал 
канча махсулот экспорт кила олади?

8. Фермерда 3 та бир хил ўлчамдаги лекин хар хил унумдорликка эга ер 
майдони бор. Фермер бу ерларда картошка, шолгом ва бугдой етиштирмокчи. У 
биринчи майдондан 20 т картошка ёки 8 т шолгом ёки 4 т бугдой олиши 
мумкин, иккинчи майдондан эса мос равишда 15 т, 9 т ва 2 т, учинчисидан эса 
12 т, 7 т ва 3 т. Агар фермерда А т (А<15) шолгом етказиб бериш мажбурияти 
булса, фермернинг ишлаб чиқариш имконияти чизиги акс эттирилсин.

9. Фермерда 2 та хар хил унумдорликка эга ер майдони мавжуд. Бу 
майдонларда у сабзи, турп ва помидор етиштирмоқчи. Фермер биринчи 
майдондан 50 т сабзи ёки 20 т турп ёки Ют помидор етиштира олади, иккинчи 
майдондан эса эса мос равишда 20 т сабзи, 10 т турп, 8 т помидор етиштириши 
мумкин.

а) Агар фермер учун 10 т турп етиштириш шарт булса, унинг ишлаб 
чиқариш имконияти чизиги чизилсин.

б) Фермер бир вақтнинг ўзида 10 т шолгом, 7 т помидор ва 25 т сабзи 
етиштира оладими?



10. Сиргали туманида 2 та фермер хужалиги картошка ва сабзи етиштириш 
билан шугулланади. Биринчи фермер ўзининг 100 гектарлик еридан 3000 т 
картошка ёки 2000 т сабзи олиши мумкин, икинчи фермер ўзининг 150 
гектарлик ер майдонидан 4800 т картошка ёки 2400 т сабзи олиши мумкин.

а) Умумий ишлаб чикариш имконияти чизиги чизилсин.
б) Агар фермер хўжаликлари ўртасида эркин савдо йўлга кўйилса, умумий 

ишлаб чикариш имконияти чизиги кандай ўзгаради?

11. Робинзон ва Жумавой кокос ёнгогини териш ва баликчилик билан 
шугулланишадилар. Робинзон бир кунда 5 та балик тута олади ёки 15 кг ёнгок 
тера олади. Жумавой эса 15 та балик ёки 5 кг ёнгок тера олади. Иккалисининг 
биргаликдаги ишлаб чикариш имконияти чизиги чизилсин.

12. Комиловлар ва Алимовлар оиласи соат ва телефон ишлаб чикаришади. 
1 та соат ва 1 та телефон ишлаб чикариш учун кетган вакт соат хисобида 
жадвалда акс эттирилган

Махсулот тури Комиловлар Алимовлар

Соат 8 15

Телефон 10 12

Агар бир ойдаги иш соати хар бир оила учун 240 соатни ташкил этса, 
уларнинг алохида ва умумий ишлаб чикариш имконияти чизиги чизилсин.

13. Куйида Козогистон ва Туркманистон давлатларининг ишлаб чикариш 
кувватлари хакидаги маълумот келтирилган:

Давлатлар 1 тонна махсулотга кетган 
вакт

Йиллик 
вакт фонди, 

соатдаБугдой Пахта

Қозоғистон 24 30 2400

Туркманист
он

15 10 1500

a) Абсолют ва нисбий устунлик хакида нима дейиш мумкин?
b) Давлатларнинг ўзаро савдосида безарар савдо нисбатлари аниклансин.
c) Кандай алмашинув икки томон учун максимал фойда беради?

14. “Нефт-бензин” ишлаб чикариш кувватлари жадвалини караймиз. 4 та 
чорак буйича хам ишлаб чикариш сарфлари узгармас ва махсулот ишлаб 
чикариш хажми куйидагича булган:



Чорак Нефт, млн т Бензин, млн т
Биринчи 14 4.0
Иккинчи 10 5.0
Учинчи 7 5.7

Тўртинчи 5 6.1
Келгуси чоракда 8 млн тоннадан кам бўлмаган нефт ва 5.55 млн тоннадан 

кам бўлмаган бензин махсулотларини ресурслар харажатини ўзгартирмаган 
холда ишлаб чикариш мумкинми?

15. Фирма факат 2 турдаги махсулот соат ва сумка ишлаб чикаради. Агар у 
бор имкониятини соат ишлаб чикаришга каратса 1 ойда 5000 та соат ишлаб 
чикади. Агар фирма факат сумка ишлаб чикарса 2000 та сумка ишлаб чикара 
олади. Иккала махсулотдан бир вактда ишлаб чикариш имкониятлари жадвалда 
акс эттирилган:_________ ____________________________________________

Ишлаб чикариш 
имкониятлари

Соат ишлаб 
чикариш хажми, 

дона

Сумка ишлаб 
чикариш хажми, 

дона

1 5000 0

2 4600 200

3 4000 400

5 3500 700

6 2500 1100

7 1100 1500

8 0 2000

Жадвал маълумотларидан фойдаланиб ишлаб чикариш имконияти чизиги 
чизилсин.

16. Хитойлик бир ишчи Францияга бормокчи. Хитойдан Франциягача 
самолёт ва поезд рейслари хар куни булиб, бу масофани самолёт 10 соатда, 
поезд эса 8 кунда босиб ўтади. Ишчининг иш куни душанбадан шанбагача 
бўлиб, ва хар бир иш куни учун у 60 минг сум иш хаки олади. Самолёт чиптаси 
900 минг сум, поездники эса 450 минг сум булса ишчи кайси транспорт 
воситасини танласа унга арзонрок тушиши асослансин.



1.Иқтисодиётда омнлларнннг камайиб бориш конуни мавжуддир. 
Қандай килиб, ушбу холатда иктисодий ўсишга эришиш мумкин?

а) иқтисодий омиллар жуда кам талаб килинади;
б) қўшимча омилларнинг ўсиши ялпи махсулот ҳажмини оширмайди, 

балки қисқартиради;
в) ресурсларни ошириш зарур, аммо кушимча бирлик киритилган 

ресурснинг нархи ошиб боради;
г) яна ва яна кўплаб ресурслар талаб этилади;
д) тугри жавоб йўқ.

2.Агар иктисодий муаммоларнинг бир кисми бозор, бир кисми 
ҳукумат томонидан хал этилса, бундай иқтисодиёт:

а) маъмурий;
б) бозорли;
в) натурал;
г) аралаш дейилади;
д) тугри жавоб йўқ.

3.Ҳамма иктисодий тизимлар учун фундаментал муаммо булиб 
хисобланади, бу:

а) инвестиция;
б) ишлаб чикариш;
в) истеъмол;
г) ноёблик ва тақчиллик;
д) тўгри жавоб йўқ.

4.Ҳар кандай иктисодий тизимларда “нима”, “кандай” ва “ким учун” 
деган фундаментал саволлар микро ва макро даражада хал этилади. 
Қуйида тузилган саволлардан кайси бири микроиктисодиёт даражада хал 
эт и л а д и :

а) тўлиқ бандлик даражасига кандай килиб эришилади?
б) нима ва канча ишлаб чикариш керак?
в) инфляциядан қандай кутулиш мумкин?
г) иктисодий ўсишни кандай рагбатлантириш мумкин?
д) тўгри жавоб йўқ.

5. Бозор тизимида ноёб неъматлар муаммоси нечта тамойиллар 
оркали ечилади?

а) 2 та;
б) 3 та;
в) 4 та;
г) 5 та;
д) тўгри жавоб йўқ.

6. Т р а н с а к ц и о н  х а р а ж а т л а р  б у -
а) бозорни ўрганишдаги харажатлар;
б) товарлар хусусиятини аниклаш билан боглик харажатлар;



в) т о вар  алм аш и ш  сохасидаги  х ар аж атл ар ;
г) ў зар о  кели ш ув ва учраш увлар  билан  бо гл и к  хараж атлар ;
д) бар ча  ж ав о б  тугри .

7. Агар 10 та соат ишлаб чикариш ўрнига бир кунда 20 та сумка ишлаб 
чикариш имкони булса, сумка ишлаб чикаришнинг соат ишлаб чикариш 
билан боглик чекли трансформация коэффиценти кандай булади?

а) 2;
б) -2;
в) 0 .5 ;
г) 0 .25;
д) ту гр и  ж аво б  йўк.

8. Фермер хар йили 100 т пахта ва 300 т бугдой етиштиради. Фермер 
учун 1 т пахта етиштиришнинг альтернатив харажати 4 т буғдойни 
етиштириш харажатига тенг. Фермер барча имкониятларини пахта 
етиштиришга каратса максимал неча тонна пахта давлатга топшира 
олади?

а) 150 т;
б) 175 т;
в) 2 0 0  т;
г) 2 50  т;
д) тугри  ж аво б  йўк.

9. Фермер хар йили 200 т пахта ва 800 т бугдой етиштиради. Фермер 
учун 1 т пахта етиштиришнинг альтернатив харажати 5 т бугдойни 
етиштириш харажатига тенг. Фермер барча имкониятларини бугдой 
етиштиришга каратса максимал неча тонна пахта хом ашёсини давлатга 
топшира олади?

а) 1800 т;
б) 2000  т;
в) 2200  т;
г) 2400  т;
д) тугри  ж ав о б  йўк.

10. Агар тадбиркор бир кунда 20 та стол ёки 60 та стул ясаш имконига 
эга булса, куйидаги вариантлардан кайси бнрннн у 1 ой (30 кун)да ишлаб 
чикариш имконига эга эмас?

а) 300 та  стол  ва 900 та  стул;
б) 400  та  стол  ва 350 та  стул;
в) 550 та  стол  ва 100 та  стул;
г) 530 та  стол  ва 250 та  стул;
д ) 190 та  стол  ва 1200 та стул.



II БОБ. ТАЛАБ ВА ТАКЛИФНИНГ НАЗАРИЙ 
АСОСЛАРИ ҲАМДА БОЗОР МУВОЗАНАТИ

Асосий туш унчалар
Таклиф -  бу ишлаб чиқарувчилар ва сотувчилар томонидан берилган 

нархларда сотилиши мумкин булган товарлар микдори.
Талаб -  берилган нархларда ҳаридорлар томонидан сотиб олиниши 

мумкин булган товарлар микдори.
Таклиф конуни -  тўғридан-тўғри нарх ўзгариши билан боглиқ холда 

таклифнинг ўзгариши.
Талаб конуни -  нархдан ташқари бошқа омиллар ўзгармаганда талаб 

микдори билан нарх ўртасидаги тескари богликлик.
Истеъмолчи ортикчалигн (ютуги) -  истеъмолчи товарлар учун тўлаши 

мумкин бўлган нархлар билан товарларга бозорда ҳақиқий тўланган нархлар 
айирмаларининг йигиндиси.

Ишлаб чиқарувчи ортиқчалиги (ютуги) -  товарларниг ҳақиқий 
нархларидан чекли (бир бирлик қўшимча товар ишлаб чикаришга кетган) 
харажатларни айирмалари йигиндисига тенг.

Таклиф чизиги -  товар нархи билан таклиф килинадиган ушбу товар 
микдори ўртасидаги богликликни ифодаловчи эгри чизик.

Талаб чизиги -  товар нархи билан сотиб олинадиган ушбу товар микдори 
ўртасидаги богликликни ифодаловчи эгри чизиқ.

Шахс талаби -  битта истеъмолчининг товарга бўган талаби.
Мувозанат нарх -  талаб билан таклифни тенглаштирувчи нарх. Мувозанат 

нархга тўгри келадиган товар микдорига мувозанат махсулот микдори 
дейилади.

Трансакцион харажатлар -  бозорда товарларни сотишда эгалик ҳукуқини 
аниклаш вауни бериш билан боглик харажатлар.

Таклиф функцияси -  таклифга таъсир қилувчи омиллар микдори оилан 
таклиф микдори ўртасидаги богликликни ифодалайди.

Талаб функцияси -  талабга таъсир килувчи омиллар микдори билан талаб 
микдори ўртасидаги богликликни ифодалайди.

Бозор мувозанати -  бозорда таклиф микдори билан талаб микдори тенг 
булган ҳол; таклиф чизиги билан талаб чизиги кесишган нуктага мувозанат 
нукта дейилади. Талаб ва таклиф оркали бозор механизмини ўрганиш, уларнинг 
графикларини таҳлил қилишдан бошланди. Маълумки, давлатнинг 
аралашувисиз, талаб ва таклиф мувозанат холатга келади ва унга асосан 
товарнинг бозор нархи ўрнатилади хамда мувозанатни таъминлайдиган 
махсулотнинг умумий хажми ўрнатилади.

Қуйидаги графикда ордината ўқи бўйича бир бирлик махсулотнинг нархи 
Р  кўрсатилган (сўмда). Абсисса ўки бўйича берилган вақт оралиғида талаб 
қилинган ва таклиф килинган махсулот ҳажми Q  кўрсатилган.

Таклиф чизиги S  (suply) канча микдорда ва канака ишлаб чикариш 
нархида товарнинг бозорда сотилиши мумкинлигини кўрсатади. Таклиф чизиги



канча юкорига кўтарилса, шунча нарх юкори булади ва шунга куп фирмалар 
махсулот ишлаб чикариб, сотиш имкониятига эга бўладилар.

Юкори нарх, мавжуд фирмаларни ишлаб чикаришни кенгайтиришга даъват 
этади, бозорга янги 
фирмаларни ўз махсулоти 
билан кириб Р келишини 
таъминлайди, улар ишлаб 
чикарган юкори харажатли 
рентабел бўлмаган
махсулотлари юкори нархда 
рентабел булади. Бундай 
холда, фирмаларда ишлаб 
чикаришнинг кенгайиши 
киска вакт оралигида 
интенсив бўлса, узок 
муддатда эса екстенсив 
амалга оширилади.

Талаб чизиги D 
(Demand) истеъмолчиларнинг 
берилган нархларда канча 
микдорда махсулот сотиб 
олиш мумкинлигини билдиради. Талаб чизигининг пастга кетиши, 
истеъмолчиларнинг нарх канча паст булса, улар шунча куп махсулот сотиб 
олишини англатади. Паст нархлар, харидорларга янада кўпрок микдорда 
товарлар сотиб олишига хамда илгари сотиб ололмаётган истеъмолчиларга эса 
хозир у товарни сотиб олишга имкон яратади.

Кўпгина бозорларда бир 
вактнинг ўзида хам талаб, 
хам таклиф эгри чизиклари 
ўзгариб туради. Иктисодий 
ўсиш юкори бўлганда 
истеъмолчилар даромади 
юкори булади, акс холда 
даромадлар хам камаяди.
Баъзи бир товарларга булган 
талаб хам вакт буйича 
ўзгаради, масалан, мавсумлар 
буйича товарларга талаб; 
бир-бирини ўрнини
босадиган товарлардан бирининг нархини ўзгариши; дид ва моданинг 
ўзгаришига караб талабнинг ўзгариши. Худди шундай, вакт буйича иш хаки, 
хом ашё нархи, капитал маблаг кўйишлар хам ўзгаради, натижада бу 
ўзгаришлар таклифга жиддий таъсир килади.



1. Бирор бир товарга булган талаб ва таклиф функциялари берилган 
бўлсин,

Qd=100-1.5P
Qs=20+0.5P

Берилган функциялардан фойдаланиб бозор мувозанатини аниқланг.
Ечнмн:

Бизга маълумки, бозор мувозанати талаб ва таклиф ҳажмлари ўзаро 
тенглашганда таъминланади. Qc=Qs=Qd

Демак, 100-1.5Р=20+0.5Р=>2Р=80=>Ре=40
Qe= 100-1,5x40=40

Жавоб: Мувозанат нарх 40 бирлик, мувозанат хажм хам 40 бирликка тенг

2.Аёллар шубасига бўлган талаб ва таклиф функциялари куйидагича:
Q „ = P J- 7 P + 1 2 ;

Q s = 3 P - 4 .

Берилган функция лардан фойдаланиб мувозанат нарх ва мувозанат хажм 
аниклансин хамда графикдаги кўриниши акс эттирилсин.

Ечими:
Р 2- 7 Р + 1 2 =  З Р - 4  = >  Р г- 1 0 Р + 1 6 = 0

= > ( Р - 8 ) ( Р - 2 ) = 0

P i = 8 ;  P j = 2

Биринчи мувозанатлик нуқта: Pj=2, Qi=3x2-4=2.
Иккинчи мувозанатлик нуқта: Р2=8, Q2=3x 8-4=20



З.Х товарга талаб ва таклиф функциялари куйидагича берилган:
Qd=200-5P
Qs=80+P

Давлат хар бир товарга 10 $ солик белгилади.
Бу карор натижасида
A) мувозанат параметрлари кандай ўзгаришини графикда тасвирланг
B) бу соликнинг истеъмолчи, ишлаб чикарувчи тўлайдиган кисми ва солик 

юки ортикчалиги хисоблансин.

Ечими:
Дастлаб бозор мувозанатини топамиз.

Q d=Q s 
200-5Р=80+Р 

120=6Р 
Р=20. Qd=Qs= 100 

Давлат 10 сум солик белгилагандан сўнг Qs' =80+(Р-10)=70+Р 
A h h i Q d - Q s '  2 0 0 - 5 Р = 7 0 + Р

1 3 0 = 6 Р

Р,=21.6 Qd=Q s!=70+2 1.6=91.6
Энди графикда тасвирлаймиз

Истеъмолчи тулайдиган кием - ( 2 1 . 6 - 2 0 ) ^ 9 1 . 6  =  1 4 6 . 5



91.6=80+Р
P m= 1 1 . 6

Ишлаб чиқарувчи тўлайдиган қисм- (20-11.6)х91.6=769.4
Солиқ юки ортиқчалиги- (21.6-11.6)х(Ю0-91.6)/2=42

4.Фараз қилайликки, “голден” деб номланган олма навига бўлган бир 
ойлик талаб функцияси ушбу кўринишда берилган бўлсин,

Q d = 1 0 0 - 3 P g + 2 P o + 0 . 0 1 I

Бу ерда, (100) ўзгармас параметр бўлиб, олманинг нархи нолга тенг 
бўлганда талаб хажми 100 бирликка тенг бўлишини англатади;

(-3PG) эса, агар “голден” навли олманинг бир килограмм нархи бир сўмга 
кўтарилганда ушбу олмага бўлган талаб хажми уч килограммга пасайиб 
кетишини англатади;

(+2Ро) эса, бошқа навли олманинг нархи (ўринбосар) бир сўмга ошганда 
“голден” олмасига бўлган талаб икки килограммга ошишини кўрсатади;

(+0.011) коеффиценти эса, истеъмолчилар даромадларининг хар юз сўмга 
ошишига “голден” олмасига бўлган талаб ҳажмининг 1 килограммга ошишини 
англатади.

Куйидаги шартлар берилган: бир кг “голден” навли олманинг бозор нархи 
Р=400 сўм; бошқа навли олманинг нархи Р0 =300 сўм; истеъмолчиларнинг бир 
ойлик даромадлари 1=200000 сўм бўлса, “голден” навли олмага бўлган бир 
ойлик талаб хажми аниклансин.

Qd=100-(3x400)+(2x300)+(0.01x200000)=1500..
Фақат бир омил таъсир қилганда ва бошқа омиллар ўзгармас деб қабул 

қилингандаги шароитда ҳисоблаб чиқамиз:
Факат нарх PG омили таъсир кўрсатганда: QD=100+(2x300)+(0.01 *200000)- 

3PG => Qd(Pg)=2700-3Pg;
Pu учун Q d(Po)=1 00-(3x400)+(0.01 x200000)+2Po => Qd(Po)= 900+2Ро:
I учун: Qd (1)= 100-(3х400)+(2х300)+0.011 => QD(I)=-500+0.01I.

5 .  2009 йилнинг 1-ярмида Ўзбекистон бозорида сигарет таклифи 
Q s = 1 8 0 0 + 5 P

Ички бозоримиздаги талаб Q D1= 3 8 0 0 - P  Ташқи бозордаги талаб эса 
Q d 2= 6 0 0 0 - 2 P

Р - 1қути сигарет нархи.
Q-қутилар сони.

Ташқи бозордаги ўзгаришлар сабаб ташқи талаб 20% га камайиб кетди.

Аниқлансин:

А)Ташқи бозордаги бу ўзгариш ишлаб чиқарувчи даромадининг қанча 

камайишига олиб келиши.

Ш !



карор кандай окибатларга олиб келиши .

Ечими:
Умумий талаб QDU=QD‘+QD2=3800-P+6000-2P=9800-3P 
Мувозанат параметрларини топиб олсак:

QDU=9800-3P=QS=1800+5Р 
8Р=8000
Р= 1 ООО; Qdu=Qs=6 800 

Ўзгаришдан кейинги умумий талаб talab
Q du= Q d 1+0 .8Q d2=  3800-Р+0.8(6000-2Р)=3800 +4800-Р-1.6Р=8600-2.6Р

Qd = Qs 
8600-2.6Р=1800+5Р 

6800=7.6Р 
Р =894.7; Qdu = Q s=6 273 

Ишлаб чикарувчи даромади TR=PQ= 1000x6800=6 800 000 сўм 
Ўзгаришдан кейин TR=PQ=894.7x6273=5 612 453 сўм

Истеъмолчининг йўкотган даромадини топамиз:
6 800 000-5 612 453=1 187 547 сўмни ташкил этади 

Давлат томонидан 1 кути сигарет нархи 900 сум килиб белгиланган кейин 
QDU =8600-2.6x900=6260 
Qs= 1800+5x900=6300 

Ортикча 6300-6260=40 кути махсулот ортиб колади агар давлат уни сотиб 
олмаса ва 900 сўмдан кам сотишга рухсат бермаса чайков бозори вужудга 
келади ундаги нарх 6300=8600-2.6

2.6 Р =2300 
Жавоб: Р =884 сум булади.

6. Мол гўшти бозорида гўштга булган талаб ва таклиф функциялари 
куйидагича:

Q d= 2 0 0 0 0 - 2 P

Q s = 2 0 0 0 + P

Товук гўшти бозорида эса талаб ва таклиф функция лар: 
Qd=24000-2P 
Qs=4000+3P

Мол гўшти бозорида таклиф кискариши окибатида мувозанат нарх 6200 
сўмга кўтарилди.

Аиит̂ лаииши лозим:
1. Мол гўшти таклифи ва унинг чизиги кандай ўзгаришини изохланг хамда 

мол гушти бозорида ўзгарган вазият товук гўшти бозорига кандай таъсир 
кўрсатишини, яъни товук гўштига талаб кандай ўзгаришини аникланг.



Ечими:
Мол гўшти бозорида мувозанат ҳолатни аниклаймиз. Бунинг учун таклиф 

ва талаб функцияларини тенглаштириб мувозанат нархни топиб оламиз:
Qc=Qs=Qd

Qe=20000-2P=2000+P
18000=ЗР

Рс=6000 сум Демак мувозант нарх 6000 сўмни, мувозанат хажм эса 
Qc=2000+6000=8000 кг. .

Мол гўшти таклифи қисқариши натижасида мувозанат нарх 6200 сўмни 
ташкил қилганлиги боис ўзгарган таклиф ҳажмини қуйидаги амални бажариб 
аниклаймиз:

20000-2х6200=2000+6200-Х  
7600=8200-Х  
Х=600
Янги таклиф функцияси 
Qs =2000+Р-600=1400+Р  
Qd=20000-2x6200=7600 к г .
Кўриниб турибдики 

истеъмолчилар томонидан 
билдирилаётган талаб хажми 400 кг га 
қисқармокда.

AQD=8000-7600=400.
Ушбу истеъмолчилар ўз эхтиёжларини ўринбосар товар оркали таъмин 

этишга харакат килиб товук гўштига булган талабнинг ўзгаришига сабабчи 
бўладилар. Товук гўштига булган талаб куйидагича ўзгаради:

Истеъмолчилар сони ўзгармасдан олдин товук гўшти бозоридаги 
мувозанат ҳолатни аниклайдиган бўлсак, таклиф ва талаб функцияларини ўзаро 
тенглаштириб мувозанатлик параметрларини топамиз:

Qc=Qs=Qd 
24000-2Р=4000+ЗР  
20000=5Р 
Рс= 4000 сум
Qe= 4000+3x4000 =16 000 кг 
Ўзгарганган талаб функция 

Q d=24000- 2Р+ 400= 24400-2Р 
Q d=Qs 

24400-2Р=4000+ЗР  
20400=5Р 

Р=4080 сўм
Qe=4000+3 х4080=16240 кг 

AQ=240 кг.

7600 8000



1. Мандаринга булган талаб ва таклиф функцияларги куйидагича 
берилган

Q d= 5 0 0 0 - 5 P ;  Q s= - 5 0 0 + 5 P

Бозорнинг мувозанат параметрлари аниклансин.

2. Максимал талаб хажми 5000 бирликга тенг. Товар нархи 1000 сум 
бўлганда, талаб нолга тенг. Чизикли талаб функцияси аниклансин.

3. Жадвалда берилган маълумотлар асосида бозорнинг мувозанат 
параметрлари аниклансин. ________________________ ___________________

Нарх Талаб хажми Таклиф
хажмн

1 000 4 000 2 000
1 500 3 000 2 800

4 . Мукумий номидаги театрда спектакл чиптасига булган талаб Р = 5 2 2 0 -

0 . 0 5 6 7 1 * Q  кўринишида. Бу ерда, Р-чипта нархи сўмда, Q-чипталар сони. 
Кассада чипта неча сўмдан сотилса пул тушуми максимал булади?

5 . Талаб функцияси Q D= P 2- 7 0 P + 4 0 0 ,  таклиф функцияси эса Q s = 3 0 P - 6 0 0  

га тенг бўлсин.
А) Бозорнинг мувозанат параметрлари аниклансин.
Б) Талаб ва таклиф функцияларини графикда акс эттиринг.

6. Бирор товарга булган талаб ва таклиф функциялари куйидагича 
берилган:

Q D= 2 0 0 - 2 P  Qs=100+3P
Жаҳон бозорида ушбу товар нархи 20 доллар.
Анициаисин:
A) Давлатга импорт килинадиган товар микдори.
Б) Давлат хар бир ишлаб чикарилган товар учун 10 доллар субсидия 

белгилади. Бу холда импорт хажми кандай ўзгаради?
B) Давлат импортни тухтатиш билан бирга 20 дона махсулотни экспорт 

килиш учун хар бир товар учун канча субсидия бериши керак?

7 . Бирор товарга талаб функцияси Q d= 1 2 0 0 - 5 P „  таклиф функцияси эса 
Q s = - 3 0 0 + 2 . 5 P  кўринишида берилган . Ишлаб чикарувчилар хар бир ишлаб

чикарилган товар учун давлатдан 50 сум субсидия олишади.
Аниклансин: истеъмолчи ва ишлаб чикарувчи ютуклари субсидия 

берилгандан кейин кандай ўзгаради ва нечага тенг булади?



8. Талаб функцияси QD= Р2-40Р+600, таклиф функцияси эса QS=60P-P2 
бозордаги тебранишлар сабабли талаб хажми 10% га камайди.

A) Янги мувозанат хажм олдингисидан неча фоизга камроқ?
Б) Талаб ва таклиф функциялари графикда тасвирлансин.
B) Янги даромад қанчани ташкил этади?

9. Мандарин бозорида талаб ва таклиф функциялари куйидагича
Q d=4000+2R-3P Qs=-1000+2P

Бу ерда: R -  истеъмолчи даромади
Истеъмолчи даромади 10000 сум ва 15000 сўм бўлганда бозорнинг 

мувозанат параметлари кандай ўзгаради?

10. 2009-йилда Тошкент Давлат Иқтисодиёт Университетидаги талабалар 
ўртасида сўнгги маркадаги “NOTEBOOK” учун энг купи билан қанча 
тулашлари мумкинлиги ҳақида ўтказилган суров натижалари куйидаги 
жадвалда келтирилган

Талабалар
сони

2 000 1500 1100 800 500 200

Тулашлари 
мумкин 
булган 
максимал 
нарх $

300 400 500 550 600 700

Ушбу малумотлар асосида умумий талаб шкаласини аниклаш мумкинми? 
Агар булса кандай килиб?

11. Фараз қилайлик X товар учун талаб ва таклиф функциялари берилган:
Qd=2000-3P ва QS=200+2P

Давлат хар бирлик сотиладиган товар учун 60 сўм солик белгилади.
А) Мувозанат нарх ва мувозанат махсулот микдори қандай ўзгаради?
Б) Ушбу солик ставкаси давлатга канча даромад келтиради?
С) Истеъмолчилар ва ишлаб чиқарувчилар қанчадан солик тулайди?

12.Шакар бозори мувозанат ҳолатга яқин ҳолатда. Мувозанат нарх 1300 
сўм. Махсулот ҳажми 10 000 кг. 1 кг. шакар нархи 1200 сўм булса, талаб ортиб 
12000 кг., таклиф 9000 кг. ташкил килди. ИГакарга булган талаб ва таклиф 
функциялари аниклансин. Давлат 1 кг шакар нархини 1250 сўм килиб 
белгилади. Давлатнинг нарх сиёсати қандай оқибатларга олиб келади?

13. Фараз килайлик талаб ва таклиф функциялари берилган:
Qd=25000-12P ва QS=3000+10P 

Давлат хар бирлик сотиладиган товар учун 100 сўм солик белгилади.



Малум муддат ўтиб давлат истеъмолчиларни қўллаб-қувватлаш учун 
солиқни бекор қилиб 150 сўм дотация белгилади. Давлатнинг ушбу қарори 
оқибатида ишлаб чикарувчиларнинг даромади қанчага ўзгарди?

14. Талаб функцияси Qd=20 000-25Р 
Аниклансин:
A) Максимал даромад хажми.
B) Максимал даромад олишни таминлай оладиган нарх.

15. Ҳаридорлар ‘NEXIA’ автомашинасини жадвалда курсатилган нархдан 
юкори бўлмаган нархда сотиб олишга тайёр ____________ _____________

Ҳаридор А Б С д
Нарх S 8 000 9 000 10 000 11 000

Ушбу маълумотлар асосида бозор талабининг шкаласи тузилсин.

16. Учта ҳаридор бир хил маркадаги телевизордан биттадан сотиб 
олмоқчи. Биринчи ҳаридор телевизорни сотиб олади агар унинг нархи 200 
минг сўмдан ошмаса, иккинчи ҳаридор эса 300 минг сўмдан ошмаса, учинчиси 
эса 400 минг сўмдан кўп бўлмаган нархда сотиб олишга тайёр. Харидор талаби 
шкаласини тузинг.

17. Апелсинга талаб функцияси куйидагича:
Qu(A)=8000-2Pa+Pm 

Мандаринга бўлган талаб функцияси эса:
Qd(M)=8000-2Pm+Pa 

Апелсинга таклиф функцияси:
Qs(A)=-4000+Pa 

Мандарин таклифи функцияси эса:
Qs(M)=-4000+Pm 

Бу ерда РА -  апелсин нархи, Рм-мандарин нархи.
A) Ҳар иккала бозорнинг мувозанат параметрлари топилсин.
B) Агар мандариннинг хар кг учун 1600 сўмдан солик белгиланса 

бозорнинг мувозанат параметрлари кандай ўзгаради?
18. Умумий бозор талаби топилсин, агар индивидуал талаблар 

куйидагича берилган бўлса:
Q(l)=40 000-8Р agar Р<500 bo’lsa;
Q(2)=70 OOO-lOP agar Р<1 000 bo'lsa;
Q(3)=50 000-4P agar P<800 bo’lsa;

19. Талаб ва таклиф функциялари тўгри чизиқ кўринишида. Мувозанат 
нарх 10 000 сўмга, мувозанат хажм эса 3600 га тенг. Нарх 8 000 сўм бўлганда 
талаб хажми 40 000 тани ташкил этади. Агар нарх 12 500 бўлса, таклиф хажми 
аниклансин.



20. Бозордаги таклиф функцияси А товар учун Qs=4P-2000 га тенг. Аввал 
бу бозордаги талаб хажми Q=19000-2P кўринишида эди. Сўнгра эса реклама 
туфайли 11000-2Р га ортди. Бозорнинг олдинги ва хозирги мувозанат 
параметрларини топинг.

Тестлар

1. Бозор талабига куйидаги омиллардан кайси бири таъсир 
этмайди?

а) истемолчиларнинг даромади;
б) ўрнини тулдирувчи товарлар нархи;
в) тулдирувчи товарлар нархи;
г) истемолчилар сони;
д) сотувчилар сони.
2. Қайси омил талаб эгри чизигига тасир этмайди?
а) истемолчилар диди ва афзал кўриши;
б) миллий даромаднинг хажми ёки кайта таксимланиши;
в) товарлар нархи;
г)истемолчилар сони ва ёши;
д) товарлар сифати.
3. Агар бозор нархи мувозанат нархдан паст булса:
а) ортикча таклиф пайдо булади;
б) дефицит пайдо булади;
в) истемолчилар бозори пайдо булади;
г) ресурслар нархи камаяди;
д) сотувчилар камаяди.
4. Олмага булган талаб чизигннинг чап томонга силжишига 

куйидагилар сабаб булади:
а) нок нархини камайиши;
б) олма нархини камайиши;
в) олма нархини кўтарилиши;
г) олмани етиштириш харажатларини ортиши;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
5. Чайковчилар фаолияти:
а) конуний тадбиркорлик хатарини кучайтиради;
б) нархлар баркарорлигини кучайтиради;
в) иктисодий нокулайликлар пайдо килади;
г) доимо фойда келтиради; 
л) хаммаси тугри.
6. Талаб ва таклиф конунига мувофик, талабнинг кўпайиши:
а) мувозанат нархни хам, мувозанат микдорни хам камайтиради;
б) мувозанат нархни оширади, мувозанат микдорни эса камайтиради;
в) мувозанат нархни камайтиради;
г) хаммаси тугри;
д) тугри жавоб келтирил маган.



7. Товарнинг мувозанат нархн бу-
а) ортиқча талабни пайдо қиладиган нархдан юқори нарх;
б) ортиқча талаб хам, ортиқча таклиф хам булмайдиган нарх;
в) ортиқча таклифни пайдо қиладиган нархдан юқори нарх;
г) хаммаси тугри;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
8. Қайси омилларнинг узгариши талаб эгри чизигининг силжишига 

олиб келмайди?
а) мода ва дидларнинг узгариши;
б) миллий даромаднинг хажми ва унинг тақсимланиши;
в) махсулотнинг нархи;
г) истеъмолчиларнинг сони ёки ёш даражаси;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
9. Технологиянинг такомиллашуви нпманинг силжишига олиб 

келади:
а) эгри талаб чизигини юкори ва ўнгга;
б) эгри талаб чизигини чапга ва пастга;
в) эгри таклиф чизигини юқори ва ўнгга;
г) эгри таклиф чизигини чапга ва пастга;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
10. Товар ва хизматлар бозори мувозанат холатда дейилади, агар:
а) талаб таклифга тенг булса;
б) нарх харажатлар қўшилган фойдага тенг булса;
в) технология даражаси босқичма -  босқич ўзгариб турса;
г) таклиф хажми талаб хажмига тенг бўлса;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.
11. Талаб конуни дейилади, агар:
а) таклиф хажмининг талаб хажмидан ошиб кетиши нархни тушушига 
олиб келади;
б) истеъмолчиларнинг даромади кўпайса, у холда улар товарларни кўпроқ 
сотиб оладилар;
в) талаб эгри чизиги мусбат қияликка эга;
г) махсулотнинг нархи пасайса, уни олиш хажми кўпаяди;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.
12. X махсулотга булган талаб чизиги силжишини нима билан 

изохлаш мумкин:
а) X махсулотнинг таклифи турли сабабларга кўра пасайди;
б) X махсулотнинг нархи ўсганлиги учун истеъмолчилар ушбу товарни 
камрок сотиб олишга қарор қабул қилишдилар;
в) истеъмолчилар дидпарининг ўзгарганлиги муносабати билан X товарни 
хар кандай нархда хам олдингисига нисбатан кўпроқ сотиб олишни 
хохлайдилар;
г) X товарнинг нархи пасайганлиги учун истеъмолчилар уни кўпроқ сотиб 
олишга ҳаракат қилдилар;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.



13. X махсулотни ишлаб чикариш учун сарфланадиган материаллар 
нархи ошганлиги учун:

а) эгри талаб чизиғи юкорига (ўнгга силжийди);
б) эгри таклиф чизиғи (чапга силжийди):
в) эгри талаб ва таклиф чизиклари юкорига силжийди;
г) эгри таклиф чизиги пастга (ўнгга силжийди);
д) тугри жавоб келтирилмаган.
14. Қайси ибора инсонларнинг бирор бир товарни сотиб олиш учун 

имконият ва хохиш борлигини англатади.
а) эхтиёж;
б) талаб;
в) зарурият;
г) хохиш;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
15. Товар махсулотига булган талаб ва таклиф кўпайса, у холда:
а) нарх кўтарилади;
б) товарнинг умумий хажми ошади;
в) нарх мўтадил колади;
г )  жамиятнинг фаровонлиги ошади;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
16. Агар товар бахоси талаб ва таклиф эгри чизикларининг кесишиш 

нуктасидан паст булса, у холда:
а) товар ортикчалиги пайдо булади;
б) такчиллик юзага келади;
в) ишсизлик кўпаяди;
г) мувозанат холат таъминланади;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
17. Талаб хажмига куйидаги омиллардан кайси бири таъсир 

кўрсатмайди?
а) истеъмолчилар даромади;
б) тулдирувчи товарлар нархининг узгариши;
в) ресурсларнинг нархи;
г) истеъмолчилар сони;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
18. Таклиф конунига кура, бошка омиллар узгармас булган 

шароитда товар нархининг кўтарилиши:
а) таклифнинг ошишига;
б) таклифнинг пасайишига;
в) таклиф хажмининг ошишига;
г) таклиф хажмининг пасайишига олиб келади;
д) тугри жавоб йўк.
19. Товар махсулоти бахосининг пасайиш сабабларига куйидаги 

омиллардан кайси бири таъсир кўрсатган?
а) хусусий тадбиркорлик учун соликларнинг кўтарилганлиги;
б) истеъмолчилар даромадининг кўтарилганлиги;

!!И



в) ишлаб чикариш ресурслари нархининг пасайганлиги;
г) тулдирувчи товарлар нархининг арзонлашуви;
д) тугри жавоб йўқ.
20. Бозор нархи мувозанат нархдан паст бўлганда кандай холат юз 

беради?
а) товар ортиқчалиги пайдо бўлади;
б) товар танқислиги юз беради;
в) истемолчилар бозори шаклланади;
г) ресурслар нархи арзонлашади;
д) тўгри жавоб йўқ.
21. Қуйидаги қайд этилганлардан кайси бири мехнатга булган 

талабга таъсир кўрсатмайди?
а) якунланган махсулотга бўлган талаб;
б) ишлаб чикариш технологияси;
в) инфляция натижасида содир бўлган номинал иш ҳақининг ўзгариши;
г) меҳнатнинг чекли маҳсулоти билан бошқа ресурсларнинг чекли 
маҳсулоти ўртасидаги муносабат;
д) тўғри жавоб йўқ.



III БОБ. ТАЛАБ ВА ТАКЛИФ ЭЛАСТИК ЛИГИ

Асосий туш унчалар

Эластиклик -  талаб ва таклифга таъсир килувчи омилларнинг бир фоизга 
узгариши натижасида талаб ва таклиф хажмининг неча фоизга ўзгаришини 
аниклайдиган коэффициента айтилади.

Нархга боглик талаб эластиклигини куйидагича хисобланади:

Талабнинг нархга кура ёйсимон эластиклигини хисоблаш формуласи:

Бу ерда, g,D ва Р\ талабнинг ва товар нархининг бошлангич кийматлари,
Q ?  ва Р2 - талабнинг ва товар нархининг ўзгарган кийматлари.

Агар талаб(таклиф)нинг нарх буйича эластиклик коэффициенти |£л|>1
булса, талаб(таклиф) эластик дейилади.

Агар талаб(таклиф)нинг нарх буйича эластиклик коэффициенти |£д|<1 
булса, талаб(таклиф) ноэластиклик дейилади.

Агар талаб(таклиф)нинг нарх буйича эластиклик коэффициенти |^ |  = 1 
булса, талаб(таклиф) бирлик эластикликка эга дейилади.

Нархга боглик таклиф эластиклигини куйидагича:
£ f  = (A Q % ) 

р (ДР%)'

бу ерда A Q %  - таклиф хажмининг фоиз буйича узгариши; АР% - нархнинг 
фоиз узгариши.

Ўриндош товарлар -  истеъмол килишда бир-бирини ўрнини босувчи 
товарлар ёки бир хил эхтиёжни кондирувчи товарлар.

Тулдирувчи товарлар -  биргаликда, комплект тарзида истеъмол 
килинадиган товарлар.

Кесишган талаб эластиклиги - Битта товарга булган талабга бошка бир 
товарнинг нархи таъсир кўрсатади. Масалан, мол гўшни билан товук гўшти 
маълум маънода бир бирини ўрнини босади, агар мол гуштининг нархи ошса 
товук гўштига булган талаб ошади. Бундай богликликдаги талаб ўзгаришига 
нархга боглик кесишган талаб эластиклиги дейилади.

e d _ (Ag%) 
р (АР%) ’

бу ерда, A Q %  - Q  нинг фоиз буйича узгариши; А Р %  - Р  нинг фоиз 
узгариши



Кесишган талаб эластиклиги коэффициенти - бу бошқа товарлар нархи бир 
фоизга ўзгарганда, талаб килинадиган товарга талабнинг неча фоизга 
ўзгаришини аникладиган ўлчовдир

±Qis
Р г Д 0 ,

Q: 0.
(4)

бу ерда Q] - биринчи товар микдори;
Р, - иккинчи товар нархи.

Мол гуштининг нархи Рш буйича кесишган эластиклиги EQ , куйидагича:

/ g ,
А  Р  /

Р щ S Q ,  

Q. ’ а Рт

Qt - товук гуштининг микдори (мол гуштининг нархи ошганда товук 
гушнига булган талаб ошади, демак товуқ гуштининг талаб чизиги ўнгга 
силжийди).

Мисол тариқасида чизикли талаб функция сини карайлик:
Q -  а - Ь  Р .

Бу чизикли функция учун
^8. = -h бўлиб, у ўзгармасдир.
АР

Лекин бу чизик узгармас 
эластиклик коэффициентига эга 
эмас. 3.1-расмдан кўриниб 
турибдики, агар биз чизик буйича
пастга караб юрсак ^  микдор

камайиб боради, натижада 
эластиклик микдори хам камаяди.

Чизикли талаб функция 
сининг эластиклик коэффициенти 
куйидагига тенг:

Р
Ер =-/>•—. Талаб чизиги нархўқи билан кесишганда g->0 ва Ер =-

р
нарх

Еп= -оо
а/Ь . Р

Q= a-b Р

1 /

Ег=0
\ /  О

а / а

3.1 раем талаб чизиги

булади, Q =  - ;  Р  = — да E t, = - b
2 2 h №

Талаб чизиги товар микдори ўқи билан кесишганда Р  = 0 в а  Е р =  0. 

^  - чизиқнинг тангенс бурчак ётикдигини беради. Шу сабабли 

чизиги канча тик бўлса, талаб эластиклиги шунча кичик булади.



1. Товук гушти ва мол гуштининг кесишган талаб эластиклиги Етм=+0.28 
га тенг бўлсин. Агар мол гуштининг нархи 20 фоизга кўтариладиган булса, 
товук гуштига булган талаб неча фоизга ошишини аникланг?

Ечими:
Кесишган талаб эластиклиги формуласидан фойдалансак, 

Etm=%AQt/%APm, ушбу тенгликка эга бўламиз 0,28=AQ%/20%. Мазкур 
тенгликни ечиб, AQ%=0,28x20=5,6 кийматга эга бўламиз. Демак, мол 
гуштининг нархи 20 фоизга кўтарилса, товук гуштига булган талаб 5.6 фоизга 
ошар экан.

2. X товарга булган талаб функцияси ушбу кўринишда берилган:
Qx=18-Px+2Py

Y товарнинг нархига боглик X товарга булган кесишган талаб 
эластиклигини топинг, агар уларнинг нархлари 4 ва 3 долларни ташкил 
этадиган бўлса.

Ечими:
Qx= l 8-4+2x3=20 

AQx/APy=2 
E xv=Pv/Q xx AQx/APv=3/20х2=0.3

3. Айтайлик бирор товарга булган талаб функцияси куйидагича берилган 
бўлсин:

Q=245-3.5P
Агар товарнинг нархи 10 долларга тенг бўлса, нархга боглик талаб 

эластиклигини аникланг.
Эластиклик коэффициенти хисоблаш учун биз товарнинг нархи (Р), хажми 

(Q) ва dQ/dP ларни билишимиз позим булали. Товарнинг нархи 10 доллар 
бул ганда,

Q=245-3.5х 10=245-35=210. 
dQ/dP=-3,5.

Энди эса, аникланган ракамларни эластиклик формуласига кўйсак,
куйидаги натижани оламиз:

_ <1Q Р 10 1 п
Е „  = ——х — = -3.5 х -----= —  = -0.167

'  dP Q 210 6
Мазкур -0.167 раками шуни англатадики, агар товарнинг нархи 1%га 

ўзгарса талаб хажми 0.167 %га ўзгаришини билдиради. Бундан шундай хулоса 
келиб чикадики, товарнинг нархи 10 доллар бўлганда талаб ноэластикдир.

4. Тескари талаб функцияси берилган:



P=940-48P+Q2 Ушбу функция дан фойдаланиб талаб хажми Q= 10 
бўлганда нархга боглик талаб эластиклигини хнсобланг.

Р=940-48(10)+(10)2 
Р=940-480+100=560

Энди эса dQ/dP ни топиб олишимиз керак. Буни тубандагича аниклаймиз: 
dP/dQ=-48+2Q
Математик исботлаганда, яъни —  = — !—  ўрнига қўйсак, —  =-----!----

d P  d P ld Q  J J P  - 4 8  + 2Q

ифодага эга бўламиз. Q=10 да ушбу қийматга эга бўламиз:
dQ  _ 1 1
d P ~ -4 8  + 2(10)” 28

Чиққан қийматларни эластикликни топиш формуласига кўйсак,
dQ  Р  1 560

Е р -  —  х — = ------х —  = -2  га  эга булам из.
dP  Q  28 10

Демак, нарх бир фоизга ошса ушбу товарга бўлган талаб хажми 2 фоизга 
қисқарар экан. Бундан келиб чиқадики, талаб эластик дир.

5. Бирор А товарга бўлган талаб функцияси ушбу кўринишда берилган: 
Qd=100-0.5P

Товар нархи Р неча сўмни ташкил этганда товар эластик ва ноэластиклик 
бўлади?

Ечими:
Нархга боғлиқ чизикли талаб эластиклигини топиш формуласидан

Р
фойдаланамиз: Ej =~b~Q Эластиклик коэффициенти бирдан катта бўлса

талабни эластик , бирдан кичик бўлса ноэластиклик деб юритилишини эсга 
олган холда, кайси нархда талаб элистиклиги 1 га тенг бўлишини топиб 
оламиз.

I = 0,5 х -----------------=> 100 -  0 . 5 Р  = 0 .5  Р  => Р  = 100
100 -  0 .5  Р

Демак, товар нархи 100 дан кичик бўлса, талаб ноэластиклик бўлади, 100 
дан катта бўлса эластик бўлади деб хулоса килиш мумкин.

6. Маълум бўлишича, хар хафтада бозорда 120 бирлик махсулот Р=1200 
сўмдан сотилади. Бозор мувозанати шароитида нархнинг бир фоизга камайиши 
натижасида талаб хажми 0.6 фоизга кўтарилади. Исътемолчилар талаби 
функцияси тўғри чизик кўринишида эканлиги маълум бўлса, талаб функция 
сини аникланг.

Ечими:
E j = - b ^  га берилганларни ўрнига қўйсак -0 .6  = -6^^бўлади  бундан

72 = -1200/7 га эга бўламиз бундан b  ни топсак Z>=-0.06. Тугри чизик 
кўринишидаги талаб функцияси қуйидаги кўринишда бўлади: QD=a-bP (1) 

бизга Q=120, P=1200 ва £=-0.06 эканлиги маълум, буларни (1) га қўйсак,

за



120=а-0,06x1200
а=192 ва QD=192-0.06P эканлигини аниклаймиз

7. Талаб функцияси куйидаги кўринишда берилган:
QD=60-4P

Неъматнинг нархи неча сўмга тенг бўлганда, эластиклик коэффициенти -2 
га тенг булади?

-2  = -4—- — ;
60 -4  Р

-120+8 Р=-4Р 
-120=12Р 

Р=10

8. Товарнинг нархи 300 сўмдан 330 сўмга кўтарилди.Товарнинг нархи 300 
сўм бўлганда, нуктавий талаб эластиклиги -2 га тенг эди. Товарнинг нархи 
кўтарилганда унга булган талаб хажми 1200 донани ташкил киладиган булса, 
бошлангич талаб хажми канча бўлганлигини аникланг?

Ечими:
0 - 0  Р -РEd =———/—=—1 = -2 демак Qi ни номаълум деб хисоблаб формул ага

Q\ Р\
кўямиз:

£ _ 1200-Q 300 = п
л а  х 330-300

1200 -  0  |А ,--------- — х 10 = -2
а

12000-100 =-20 
12000 = 80
0  = 1500

9. Ноннинг нархи 300 сўмдан 360 сўмга кўтарилди. Ноннинг нархга боглик 
талаб эластиклиги -1/3 га тенг. Истеъмолчиларнинг нонга булган харажати 
кандай ўзгаради?

, 360 /f Д 0Ч Д 0 # 6О 1#. й AQ 1/1С -I = —  х (1— —) Ed = —=-/—  = -1 /3  бу ердан = -1/15 ни топиб оламиз 
300 Q Q 300 J r  Q

Шунинг учун 1 = ^ ^ х (1 -1 /1 5 ) = 1.12 демак, истеъмолчиларнинг нонга 

булган харажатлари 12% га кўтарилар экан.

10. Товарга булган талаб функцияси чизикли. Маълум бўлишича, Q=20 
бўлганда нархга боглик талаб эластиклигининг абсолют кўрсаткичи 2 га тенг. 
Талаб хажмининг максимал кийматини аникланг.



Ечими:
Q=a-bP бу ерда а ва б ноаник параметрлар. Масаланинг шарти буйича биз 

а параметрни топиб олишимиз керак чунки талаб ҳажми Р=0 да максимал 
булиб унинг қиймати а параметр қийматига тенг булади

\е \̂ = —  = 2 бу ердан ЬР =40 га тенг.I «'I 20
Q д=20=а-40 

а=60

11. Товарга булган талаб функцияси чизикли. Маълум бўлишича, талаб 
ҳажми Q=30 га тенг булганда нархга боғлиқ нуқтавий талаб эластиклиги 
модулдан чиқарилганда 2 га, товарнинг нархи Р=25 га тенг булганда эса, 
эластиклик коэффициенти 1 га тенг. Талаб функциясини топинг.

Ечими:
Бизга маълумки, чизикли талаб функцияси формуласи

ЬРQ=a-bP. Бу ерда, а ва б параметрлар ноаник параметрлар. £Л =------
1 1 а - ЬР

формуласидан фойдаланиб а параметрни топиб оламиз. 2 = Щ ; ЬР.=60

30=а-60
а=90.

1 = Ь х 2 5 /(9 0 -б 2 5 )
Ь-1.8

Демак, талаб функцияси QD=90-1.8P кўринишида булади.

М устакил иш лаш  учун масала ва топш ириклар

1. Жаҳон бугдой бозорида бозор ўзининг мувозанат холатига якин 
ҳолатда. Буғдойга талаб чизикли бўлиб, 2000 млн. кг.ни ташкил килади. Бир кг. 
бугдойнинг нархи 500  сум. Бугдой нархига боглик талаб эластиклиги 
коэффициенти -1.5, таклиф эластиклиги эса -Ю.8 ни ташкил килади. Табиий 
иклим шароитининг узгариши натижасида таклиф хажми 20% га қискарди.

A)Бугдойнинг мувозанат параметрлари аниклансин.
B)Фермерларнинг ўзгарган даромадлари хисоблансин.

2. Агар барча ишлаб чикарилган маҳсулотни сотиш имкони булса 
махсулот нархи 10% га ортса умумий тушум хажми 8% ни ташкил қилиши 
мумкинми?

3. Бозордаги гуштга талаб функцияси куйидагича: Q d= 25 000 -2 0 Р  гўшт 
нархи кандай ораликда булганда талаб эластиклик булади?

4. Таклиф функциялари берилган:
A )0S=-7O + O,5P; O Q s =2P
B)QS = 50 + 2Р



Товар таклифи кайси нархдан бошлаб эластик булади?

5. Шакар бозори мувозанат холатга якин. Ҳар куни 360 тонна шакар 
Р=1500 сум нархда сотилади. Шакар нархи 20 фоизга ошса, таклиф 15 фоизга 
ошади. Шакарнинг чизикли таклиф функцияси аниклансин.

6. “Кора марварид” виносига булган таклиф ва талаб чизикли. 2008- йилда
1 шиша вино 3600 сум булганда, унга булган бир кунлик мувозанат талаб 
20000 шишани ташкил килди. Нарх буйича талаб эластиклиги -1,5 ва нарх 
буйича таклиф эластиклиги 0,6. Жахон молиявиу-иктисодий инкирози таъсири 
натижасида “Кора марварид” виносига булган талаб 20 фоизга кискарди.

Аниклансин:
а) “Кора марварид” сотиш канчага кискарган?
б) “Кора марварид” виноси сотувчиларининг даромадлари канчага 

камайган?

7. А товарнинг талаб функцияси берилган:
Q da ~ '  20РЛ +  6РВ +  400

Бу ерда: РА -  А товар нархи,
Рв -  В товар нархи.
Агар РА= 10 сўм ва Рв = 50 сум булса. А товарга булган талабни В товар 

нархига кура кесишган талаб эластиклиги аниклансин.

8. Махсулотининг нархи 10%га кўтарилганда фирманинг пул ту шуми 
32%га ошди. Агар барча таклиф килинган товарларни сотиш имкони бор деган 
шарт кўйилса, у холда нуктавий таклиф эластиклик коэффициентини хисобланг.

9. Сигарет махсулотига булган таклиф функцияси куйидаги тенглама 
оркали берилган:

2 „= 3 2 0 0  + 4Р
Мувозанат нарх РЕ = 1000 сўмга тенг. Ҳар бир сигарет кутисига 100 сум 

солик белгиланди. Агар талабни нархга кура эластиклиги -  2 га тенг булса, 
сигарет бозорининг мувозанат параметрлари ва талаб функцияси (чизикли) 
аниклансин. Солик юкини истеъмолчи ва ишлаб чикарувчи зиммасига тугри 
келадиган микдори хамда “жамиятнинг йўкотиши” топилсин.

10. Бирон товарга таклиф функцияси Qs= -4+2Р, талаб функцияси эса 
Qd=14-2P кўринишда берилган. Давлат томонидан солик кўйилгандан кейин 
мувозанат хажм 2 бирликни ташкил этди. Давлат томонидан канча солик 
кўйилган ва жамиятнинг соф йўкотишини топинг?

11. Ўзбекистон совун бозоридаги “Янги йўл” совунига талаб функцияси 
QD=1700-2P, таклиф эса Qs=-100+P кўринишида берилган. Солик ставкаси 
кандай килиб кўйилса умумий олинадиган солик тушуми максимал булади?



12. Сотилаётган махсулот нархи 10 %га орттирилгандан сўнг эластиклик 
Е= -3 га тенг булса, сотувчининг фойдаси кандай ўзгаради?

13. Талаб функцияси куйидагича берилган: QD=24000-6P 
Аниклансин:
A) Талаб эластиклиги.
B) Нарх кандай булганда эластиклик EDP= -0.5 га тенг булади.
C) Нарх 2000 ва 3000 оралигидаги кайси кийматда эластиклик максимал 

булади.

14. Ҳаридорлар ‘NOKIA 2626’ телефонини жадвалда курсатилган 
нархдан юкори бўлмаган нархда сотиб олишга тайёр___________ ______

Ҳаридор А Б С д
Нарх(минг.су

м) 80 90 100 110

A) бозорнинг умумий талаб шкаласи аниклансин.
B) Бозордаги талаб эластиклиги кандай ўзгаради, агар нарх 102 дан 110 га 

кадар ошса?

15. Тугри чизикли талаб функцияси берилган. Q =30 булганда нуктавий 
талаб эластиклигининг модели 2 га тенг. Р=25 булганда эса у 1 га тенг. Талаб 
функциясини чизинг.

16. Жадвалдаги маълумотларидан фойдаланиб буш катакларни 
тулдиринг._____ ________________ ________________ __________________

1
кг.нинг
нархи
сўмда

Кун 
давомидаги 
сотилган кг 

микдори

Кунлик
даромад
микдори

Эластиклик
коэффициенти

9 000 90
9 500 80
10 000 70
10 500 60
И 000 50

17. Бозорда сотиладиган кир ювиш порошокларининг талаб эластиклиги 
аникланди: “Миф” кир ювиш порошогининг нархга кўра талаб эластиклиги:

Ем = -8 ва даромадга кўра эластиклиги Емр = 3; “Барф” ники ЕБ= -  6 ва ЕМр
= 2 .

Аниклансин:
а) Истеъмолчилар даромади 20 фоизга ошса “Миф” ва “Барф” 

порошокларига талаб кандай ўзгаради?



б) Агар “Миф” ва “Барф” порошоклари нархи 25 фоизга тушса, уларга 
талаб қандай узгаради?

с) Агар истеъмолчи даромади 10 фоизга ошса, “Миф” ва “Барф” 
парошоклари нархи мос ҳолда 15 фоизга ва 7 фоизга ошса уларга талаб кандай 
узгаради?

18. Қаҳрамонни 1 ойлик даромади 600 минг сум булганда у 30 шиша пиво 
истеъмол киларди. Кейинги ойдан унинг даромади ошди ва 700 минг сўмни 
ташкил қилди ва у энди 40 шиша пиво ичадиган бўлди.

а) Қаҳрамоннинг даромадга кура пивога булган талаб функцияси 
аниклансин (талаб чизикли).

б) Талаб 36 шишага тенг булганда талабни даромадга кура эластиклик 
коэффициенти аниклансин.

19. Жадвалдаги маълумотлардан фойдаланиб бўш катакларни тўлдиринг. 
(А,В>0)

Qs=AP-B Es Р Q

а) 2Р-100 1.5

б) 1.5 100 200

20. А ва Б фирмаларнинг товар ишлаб чиқариши куйидаги жадвалда акс 
эттирилган

Нарх
(минг
сўмда)

50 60 70 80 90 100 110 120

А
фирма
(дона)

0 10 15 20 25 30 40 50

Б
фирма
(дона)

10 20 25 30 35 40 45 50

А) Бозорнинг умумий таклиф шкаласи тузилсин.
Б ) Ҳар бир ишлаб чиқарувчи учун максимал ёйсимон таклиф эластиклиги 

аниклансин.



21. Қуйидаги жадвалда талаб функцияси берилган. Буш катакларни 
тулдиринг.

р Q TR АР/Р AQ/Q Ed Talab
1 7 7 100 14 0,14 ноэластиклик
2 6
3 5
4 4
5 3
6 2
7 1

22. Маълум бўлишича, А товарнинг нархга боглик талаб эластиклиги 
коэффициенти -4 га тенг экан. Агар товарларни сотишдан тушган даромад 15 
%га ошиши учун товарнинг нархи ва сотиладиган товар микдори кандай 
ўзгаришини аникланг.

23. Маълум бўлишича, “Янги обод” бозорида бир кунда 120 дона 
“SAMSUNG” уяли телефони 40000 сўмдан сотилади. Бозор мувозанати 
шроитида “SAMSUNG” телефонининг нархи 1%га тушадиган булса, телефонга 
булган талаб хажми 0.6 фоизга кўтарилар экан. Уяли телефонга булган чизикли 
талаб функцияси аниклансин.

24. Аспириннинг нархи 250 сўмдан 300 сўмга кўтарилди. Аспиринга 
булган талаб эластиклиги -3 га тенг. Истеъмолчиларнинг аспиринга булган 
харид харажатлари кандай ўзгаради?

25. Бирор А товарга булган талаб функцияси ушбу кўринишда берилган:
Qd=1000-0.5P
Аниклансин: товар нархи Р канча булганда товар ноэластиклик ва нарх 

кандай булганда нархга боглик талаб эластиклиги 0.5 га тенг булади.

26. X товарнинг нархга боглик талаб эластиклиги -3 га тенг. Товарнинг 
нархи 2% га кўтарилса, сотувчи даромади кандай ўзгаради?

27. Маълум бўлишича, А товарнинг нархга боглик талаб эластиклиги 
коэффициенти -4 га тенг экан. Агар товарларни сотишдан тушган даромад 15% 
га ошиши учун товарнинг нархи ва сотиладиган товар микдори кандай 
узгариши лозим?

28. Статистик ахборотлардан маълум бўлишича, хар хафтада бозорда 100 
бирлик махсулот Р=8 000 сўмдан сотилади. Бозор мувозанати шароитида товар



нархи 1 % га қисқарганда товарга булган талаб 0.8 % га ошар экан. Агар 
товарга булган талаб чизикли булса нархга боглиқ талаб функция сини 
аникланг.

29. Агар бизга X товар учун талаб функцияси Q=1600+90P-2P2 берилган 
бўлса, нарх даражаси 40S ва 30$ бўлгандаги талаб эластиклиги топилсин.

30. Бир-бирига боглиқ А ва Б товарлар учун QA=80PB-0.5PB, бу ерда QA -А 
товарнинг кунлик сотилиш хажми, Рв -В товарнинг сотилиш нархи.

а) Рв=10$ булган вазиятда кесишган талаб эластиклиги топилсин.
б) А ва Б товарлар бир-бирлари учун ўрин босар товарми ёки 

тўлдирувчими?

31. Талаб функцияси куйидагича берилган:
Qd= -15Pa+8Pb+60
Бу ерда, РА- А товарнинг нархи; Рв-Б товарнинг нархи. РА=2 S, Рв=3 $ га 

тенг булганда Б товар нархига боглик А товарга булган талаб эластиклиги 
аниклансин.

Тестлар

1. Талабнинг эластиклиги куйидагича аникланади:
а) талаб қилинаётган миқдор ўзгаришининг нарх ўзгаришига нисбати 

оркали;
б) нарх ўзгаришининг талаб қилинаётган микдор ўзгаришига нисбати 

оркали;
в) микдорнинг фоиз ўзгаришини нархнинг фоиз ўзгаришига нисбати 

орқали;
1) idjictu л ри чизиги оркали,
д) талаб эгри чизиги оркали.
2. Товарнинг нархга боглик талаб эластиклиги 0.5 га тенг бўлса, 

бунда:
а) нархнинг хар кандай узгариши талабни 50 %га ўзгартиради;
б) талаб килинаётган микдорнинг 1% ўсишига нархнинг 0.5 % 

камайишига мос келади;
в) талаб қилинаётган микдорнинг 1% ўсишига нархнинг 2% ўсиши мос 

келади;
г) нархнинг 0.5 узгариши, талабни хам худди шу микдорда ўзгартиради;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
3. Бозор иктисодиёти шароитида уй хакини тулаш буйича давлат 

томонидан ўрнатиладиган назорат одатда куйидаги холатга олиб келади:
а) назорат ўрнатилган худудларда берилган уй-жойларнинг сифати 

ёманлашувига;
б) берилган уй-жойлар сифатининг ошишига;



в) уй-жой танкислигини доимийликдан вактинчаликка айлантиради;
г) тугри жавоб келтирилмаган.
д) таклиф килинаётган уй-жойларнинг кўпайишига;
4. Сотувдан олинадиган солик:
а) ишлаб чикарувчилар томонидан тўланади;
б) харидорлар ва сотувчилар биргаликда тулайди;
в) давлат ва харидорлар биргаликда тулайди;
г) юкоридагиларнинг барчаси нотугри.
д) харидорлар томонидан туланади;
5. Нарх буйича талабнинг умумий эластиклиги уни ташкил этувчи 

индивидуал талаб эластиклигидан:
а) кам;
б) юкори;
в) бир хил;
г) мутаносиблик йўк;
д) аниклаш учун маълумот етарли эмас.
6. Нарх буйича таклиф мутлок эластик булгани холда, ишлаб 

чикарувчидан сотилган хар бирлик махсулот учун белгиланган солик 
олинса, у холда:

а) мувозанат нарх кўтарилади;
б) мувозанат соту в хажми камаяди;
в) истеъмолчи ортикчалиги камаяди;
г) сотувчилар ортикчалиги камаяди;
д) тугри жавоб келтирилмаган;
7. Талабнинг нарх буйича эластиклиги:
а) зеб-зийнат буюмларига Караганда кундалик эхтиёж молларида нисбатан 

юкори булади;
б) истеъмолчилар учун энг зарурий хисобланган товарларда юкори 

булади;
в) товар ишлаб чикаришнинг алътернатив харажатлари катта булганда 

юкори булади;
г) товар истеъмолчига камрок зарур булса юкори булади;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
8. Товар таклифининг кискариши куйидагиларнинг пасайишига 

олиб келади:
а) тулдирувчи товарларга булган талабнинг кўпайишига;
б) агар нарх буйича талаб эластик булса, сотувчининг умумий 

даромадини кўпайишига;
в) агар даромад буйича талаб эластик булса, сотувчининг умумий 

даромадининг кўпайишига;
г) товарга булган талабнинг кўпайишига.
д) ўрнини босувчи товарларга булган талабнинг кўпайишига.
9. Куйидаги фикрлардан кайси бири талаб эластиклигига тегишли 

эмас:
а) нархга боглик эластиклик коэффициенти 1 дан кичик;



б) агар нарх ўсса, сотувчининг умумий даромади камаяди;
в) истеъмолчиларнинг талаби нарх ўзгаришига нисбатан секинроқ 

ўзгаради;
г) нархнинг нисбий ўзгаришига Караганда, талаб хажмининг нисбий 

узгариши каттарок;
д) агар нарх пасайса сотувчининг уммуй даромади ортади.
10. Агар таклиф ноэластиклик булиб, унга булган талаб камайса, 

сотувчининг даромади:
а) усади;
б) камаяди;
в) агар талаб эластик бўлса камаяди;
г) агар талаб ноэластиклик булса камаяди;
д) ўзгармайди.
11. Агар товарнинг микдори бир хил нархда сотилса, у холда бу 

товарга булган талаб:
а) мутлок ноэластиклик хисобланади;
б) мутлоқ эластик хисобланади;
в) ноэластиклик хисобланади;
г) эластик хисобланади;
д) бирга тенг.
12. Товар нархининг 1 % га камайиши натижасида унга булган талаб 

хажми 2 % га ошса, бундай талабга:
а) эластик ;
б) Ноэластик ;
в) бирлик эластик ;
г) мутлок Ноэластик талаб дейилади;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
13. Агар махсулотнинг нархи 5 % га тушганда унга булган таклиф 

хажми 9 %  га пасайса, бундай таклиф:
а) Ноэластик ;
б) бирлик эластик ;
в) эластик ;
г) мутлок эластик таклиф деб юритилади;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
14. Ноэластик талаб дейилади, агар:
а) нарх 1 % га кўтарилганда унга булган талаб хажми 1 % дан кам 

микдорда ўзгарса;
б) нарх 1 % кўтарилганда унга булган талаб хажми 1 % дан куп микдорда 

ўзгарса;
в) нархнинг ҳар қандай узгариши умумий тушумнинг ўзгармаслигига 

олиб келса;
г)нархнинг 1 % га кўтарилиши талаб хажмининг ошишига олиб келмаса;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.
15. Агар қишлоқ хужалиги махсулотларига булган талаб ноэластик 

бўлса, серхосил келган йилда фермерлар даромади:



а) кўпаяди, чунки сотиладиган махсулотлар хажми бисёрдир;
б) камаяди, чунки сотиладиган махсулот хажми нисбатининг кўпайишига 

Караганда, махсулот нархининг камайиш нисбати кўпрокдир.
в) кўпаяди, чунки талабнинг ошиши натижасида махсулот нархи 

кўтарилади.
г)узгармайди, чунки товар хажмининг кўпайиш нисбати товар нархининг 

камайиш нисбатига тенгдир.
д) тугри жавоб келтирилмаган.
16. X товарни ишлаб чикарувчи субъект махсулотнинг нархини 5 % 

га пасайтирди, натижада сотув хажми 4 %  га ошди. Бундай холда X товар:
а) эластик ;
б) Ноэластик ;
в) бирлик эластик ;
г)мутлок эластик хисобланади;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
17. Нархга боглик талаб эластиклиги кандай холда юкори булади:
а) кимматбахо буюмларга нисбатан бирламчи зарурий товарларга;
б) истеъмолчи томонидан энг зарурий наф келтирадиган товар деб 

хисобланганда;
в) алътернатив харажатлари юкори булган товарларга;
г)истеъмолчи учун унчалик мухим бўлмаган товар учун;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
18. Агар хар кандай хажмдаги махсулотлар бир хил нархда 

сотиладиган булса, у холда ушбу товарга талаб:
а) мутлок ноэластик;
б) мутлок эластик ;
в) эластик;
г)ноэластик дейилади;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
19. Сифатсиз товар сирасига киритилади, агар:
а) даромадга боглик талаб эластиклиги -  0,5 га тенг бўлса;
б) нархга боглик талаб эластиклиги -  1,3 га тенг булса;
в) кесишган талаб эластиклиги -  0,7 га тенг булса;
г)даромадга боглик талаб эластиклиги -  1,3 га тенг булса;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
20. Айтайлик, X товарга булган нархга боглик таклиф ноэластик. 

Агар ушбу товарга булган талаб хажми ошса, у холда мувозанат нарх:
а) пасаяди, мувозанат хажм эса кўпаяди;
б) мувозанат хажм пасаяди;
в) кўтарилади, мувозанат хажм эса пасаяди;
г)кутарилади, мувозанат хажм эса ўзгармасдан колади;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.
21. Айтайлик, махсулотнинг нархи 1500 сўмдан 2000 сўмга кўтарилди, 

талаб хажми эса 1000 дан 900 бирликка пасайди. Шунда, нархга боглик 
талаб эластиклиги:



а) 3;
б) 2.71;
в) 0.37;
г)0.2 тенгдир;
д) тўгри жавоб йўқ.
22. Агар товар таклифи ноэластик бўлиб, унга булган талаб 

кисқарганда, у холда сотувчининг даромади:
а) усади;
б) қисқаради;
в) шу ҳолатда қисқарадики, қайсиким талаб эластик булса;
г)шу холатда қисқарадики, қайсиким талаб ноэластик булса;
д) тўғри жавоб йўқ.
23. Мутлок Ноэластик талаб чизиги кандай кўринишга эга?
а) вертикал чизиқ;
б) горизонтал чизиқ;
в) эгри чизиқ;
г)тўғри чизик;
д) тўғри жавоб йўқ;
24. Товар нархининг кўтарилишига қарамай умумий тушум хажми 

ўзгармайдиган бўлса, нархга боглик талаб эластиклиги коэффициенти:
а) 1 дан катта;
б) 1 дан кичик;
в) 0 га тенг;
г) 1 га тенг;
д) тўгри жавоб йўқ.
25. Тубандаги даромадга боглик эластиклик коэффициентлардан 

кайси бири бирламчи эхтиёжлар учун ишлатиладиган товарларни акс 
эттнради?

а) 0 дан кичик бўлса:
б) 0 дан катта аммо 1 дан кичик бўлса;
в) 1 дан катта бўлса;
г) 1 га тенг бўлса;
д) тўгри жавоб йўқ.
26. Агар кишлок хужалиги махсулотларига булган талаб ноэластик 

булса, у холда фермерлар даромади:
а) кўтарилади, чунки сотиладиган товарлар хажми ошади;
б) қисқаради, чунки сотиладиган товарлар хажмининг ошиш нисбатига 

кўра товарлар нархининг тушиш нисбати катта бўлади;
в) кўтарилади, чунки талабнинг кўпайиши оқибатида махсулотнинг нархи 

кўтарилиб боради;
г)ўзгармайди, чунки сотиладиган товарлар хажмининг ошиш нисбати 

билан товарлар нархнинг тушиш хажми нисбати ўзаро тенг бўлади;
д) тўгри жавоб йўқ.



27. Ишлаб чнкарувчн ўзининг X турдаги махсулотининг нархини 5 
фоизга туширди, окибатда сотув хажми 4 фоизга кўтарилди. X махсулотга 
булган талаб:

а) эластик ;
б) Ноэластик ;
в) бирлик эластик;
г)мутлок эластик ; 
л) тўгри жавоб йўк.
28. А махсулот нархининг кўтарилиши нимага олиб келади?
а) А махсулотни ишлаб чикариш учун сарфланадиган ресурсларга булган 

талабнинг кискаришига;
б) тулдирувчи Б товарга булган талабнинг ошишига;
в) ўринбосар Б товарга булган талабнинг ошишига;
г)А махсулотни ишлаб чикариш учун сарфланадиган ресурсларга булган 

талабнинг ўсишига;
л) тугри жавоб йўк.
29. Ноэластик булган товарнинг нархи 7 доллардан 8 долларга 

кўтарилганда, даромад:
а) кискаради;
б) кўтарилади;
в) узгаришсиз колади;
г) мутлок Ноэластик; 
л) тугри жавоб йўк.
30. Фараз килайлик, X махсулотга булган нархга боглик таклиф  

мутлок ноэластикдир. Агар, ушбу махсулотга булган талаб кўпайса, у 
холда мувозанат нарх:

а) тушади, мувозанат хажм эса кўпаяди.
б) мувозанат хажм хам камаяди.
в) кўтарилади мувозанат ишлаб чикариш хажми эса камаяди.
г) кўтарилади, мувозат ишлаб чикариш хажми эса узгаришсиз колади. 
л) тугри жавоб йўк.
31. Бошка шароитлар узгармас булган шароитда, мехнатга булган 

талаб эластиклиги кичик булади, агар ушбу махсулотга булган талаб:
а) эластик булса;
б) Ноэластик булса;
в) бирлик эластик бўлса;
г)мутлок эластик булса; 
л) тугри жавоб йўк.
32. Иш хаки ставкаси кўтарилганда:
а) бандлик кискаради, агар мехнатга бўлган талаб эластик бўлса;
б) бандлик кискаради, агар мехнатга бўлган талаб мутлок Ноэластик 

бўлса;
в) бандлик микдори ошади, агар мехнатга бўлган талаб эластик бўлса;
г)бандлик микдори ошади, агар мехнатга бўлган талаб Ноэластик бўлса; 
л) тўгри жавоб йўк.



IV БОБ. ИНДИВИДУАЛ ВА БОЗОР ТАЛАБИ

Асосий туш унчалар
Умумий нафлик -  истеъмол қилинган неъматлар дан олинган жами 

нафлик.
Чекли нафлик -  охирги ёки навбатдаги бирлик неъматни истеъмол 

килишдан олинадиган нафлик.
Чекли нафликнинг камайиш конуни - бирор-бир неъматдан хар 

бирлик қўшимча истеъмол (бошқа неъматлар истеъмоли ҳажми ўзгармаганда) 
олдингисига нисбатан камроқ наф бериб бориши тушунилади.

Нафлик функцияси -  истеъмол қилинган неъматлар микдорининг 
узгариши натижасида олинадиган нафликни ўзгаришини ифодаловчи функция 
. U  = f (х,х: ...хп) ; У  -  нафлик; Х|Х2... хп -  истеъмол қилинган неъматлар 
микдорлари.

Неъматнинг чекли нафлиги нафлик функция сидан неъмат микдори 
буйича олинган хусусий хосилага тенг:

m u J ^ .
дх

Истеъмолчининг мувозанат холати
M U x  , _  M U x  2 _  _  M U x  п

р\ р2 ” Л
MUxj -  i - неъматнинг чекли нафлиги, бу ерда i=l,2,3.......п.
Pi -  i - неъматнинг нархи.
Функционал талаб -  товар сифатига боглик булган талаб.
Нофункционал талаб -  товар сифатига боглиқ бўлмаган омилларга 

асосланган талаб.
Кўпчиликка кушнлиш самарадорлиги -  бу истеъмолчи талабининг 

усиш самараси булиб, купчилик сотиб оладж ан тьарни умумий кабул 
қилинган меъёрларга кўра сотиб олиш.

Сноба самараси -  талабнинг ўзгариш самараси бўлиб бошқалар истеъмол 
қилгани учун истеъмол қилинади.

Веблен самараси -  товарнинг нархи жуда юкори бўлганлиги билан боғлиқ 
бўлган истеъмол талабининг ўсиш самараси.

Чайқовчилик мухити талаби (спекулятив) -  нархни келажакда 
ортишининг кутилиши товарга бўлган талабнинг бугунги кунда ортишига олиб 
келади (товарни бугунги кунда истеъмол қилишдан нафлик ортади).

Норационал талаб -  бу режалаштирилмаган талаб бўлиб, шахснинг 
хозирги хохиши, кайфияти, инжиқлиги ўзгариши билан вужудга келадиган 
вақтинчалик талаб.

Бефарклик чизиги -  бир хил даражадаги нафлик берувчи неъматлар 
микдорлари комбинацияларини ифодаловчи эгри чизиқ.



Б е ф а р қп и к  эгри чизиги

MU,

Ўриндош неъматларнинг чекли
алмаштириш нормаси (marginal rate
of substitution) -  умумий нафлик
даражаси ўзгармаганда истеъмолчи
бир бирлик биринчи неъматни канча
бирлик иккинчи неъмат билан
алмаштиришини кўрсатади:

..no MU,MRS = ----- 1
MU2

Бу ерда: МРС -  биринчи неъмат 
билан иккинчи неъматни чекли 
алмаштириш нормаси; 

мос холда биринчи ва иккинчи неъматнинг чеклиMUt ва 
нафликлари.

Бюджет -  истеъмолчининг маълум вакт оралигида оладиган барча 
даромадлари йигиндиси.

Бюджет чизиғи -  бюджетни тўлик сарфлаш шарти билан истеъмолчи 
сотиб оладиган товарлар комбинацияларини ифодаловчи чизик. Бюджет чегара 
си тенгламаси куйидагича ёзилади:

РхХ х + Р2Х2 = R 
Бу ерда: R -  даромад;
Pi,P2 — 1-2-товарлар нархи;
ХЬХ2 -  сотиб олинадиган 1-2-товарлар микдори.
Бюджет чизигини бефарклик чизиги 

истеъмолчининг мувозанат холатини билдиради.
оилан уриниш нуктаси

Графикдаги кўриниши 
куйидагича:

Неъматларнинг бир- 
бирини ўрнини босиши— 
неъматларнинг бир-бирини 
ўрнини босиш зонаси деб - 
бир неъмат билан иккинчи 
неъматни самарали
алмаштириш мумкин булган 
ораликга айтилади

Ўриндош товарларни 
алмаштириш самараси -  
истеъмолчининг истеъмол 
мажмуасига кирувчи

неъматлардан бирининг нархи узгариши натижасида истеъмол таркибининг 
узгариши.

Даромад самараси -  истеъмол мажмуасига кирувчи неъматлардан 
бирининг нархи узгариши натижасида хосил булган реал даромад хисобидан 
истеъмол таркибини узгариши.

Х2 ,
\ 1

..............  U(X,X2)

j \ ч Xt
X ,

'Ш



Алмаштириш ва даромад самараси

(Х]-Х2) -  алмаштириш самараси 
(Х3-Х2) -  даромад самараси 
(Х3-Х|) -  умумий самара 
(Хз-Х,) = (Х:~ X,) + (Х3- Х 2)

Истеъмолчин танлови
масаласи. Истеъмолчининг нафлик 
функцияси 2 та товар учун берилган 
U(XiX2), даромади Р бўлса ва Pj ва Р2 
-  1 -2-товар нархлари маълум булганда 
истеъмолчи 1-2-товардан шундай Xi 
ва Х2 микдорда сотиб олсинки, улар 
истеъмолчининг нафлик функция 
сини максимал кийматга эришишини 
таъминласин.

Масаланинг математик моделини 
ёзамиз (Кобба-Дуглас функция сидан 
фойдаланамиз)

U (л*, л'2) = X  ;г X  j* —> max

куйидаги бюджет чегара вий шарти бажарилганда 
Р.Х. + Р,Х, <1
Х,>0;  Х 2 >0 
Масаланинг ечимини ёзамиз:

х \  = * х \ =-
р!

{а  + т  (O' + /?)Р2
Бу ерда ( Х ҳ Л 2) истеъмолчининг оптимал товарлар мажмуасини оеради.

Энгел чизиклари -  истеъмол килинган товарлар микдорини истеъмолчи 
даромадининг ўзгаришидан боглиқлигини кўрсатувчи чизиқ.

Олий категорияли товар -  даромад ошганда талаб ошиб кетадиган 
товарлар.

Нормал товарлар -  даромад ошганда талаб ошадиган товарлар.

Паст категорияли товарлар -  даромад ошганда талаб камаядиган 
товарлар.



[в зугз д о я р  м а са л а  щ  ̂ п ш и р н к ^ ^ ^ п д г

1. Рационал қарор қабул қилувчи истеъмолчи кўплаб алътернатив 
вариантлардан бирини танлашни, яъни X] неъматдан 20 бирлик ва Х2 
неъматдан 25 бирлик олишни ихтиёр этди. Ушбу индивиднинг нафлик 
функцияси куйидагича:

и  =X ,J+X2
Бир ойлик даромади 100 долларни ташкил этади.
Аниклансин:
Агар истеъмолчи X] неъматдан 10 бирлик ва Х2 неъматдан 15 бирлик 

ҳарид қиладиган бўлса, унинг даромади қанчага ўзгаради?

Ечими:

M U X] Қ
j^j-ц р  ушбу формуладан фойдаланиб, Х\ ва Х2 неъматдан хосил а 

х 2 2

оладиган бўлсак, у ҳолда ифода куйидаги кўриниш хосил килади:

1 Р2 :
Р.=2Х, Р2
Х|=20. P |=2x20xP2=40P2 чиққан натижани бюджет тенгламасига кўйсак, у 

ҳолда 20Pi+25P2=100=> 20х40Р2+25Р2=100=> 825Р2=100=>Р2=0.12. чиққан 
қийматни Р2 нинг ўрнига қўйиб биринчи неъматнинг нархини аниклаймиз: 
Pi=0.12x40=4.8. Иккала неъматннинг нархини аниқлаганимиздан сўнг, янги 
бюджет тенгламаси орқали X, неъматдан 10 бирлик ва Х2 неъматдан 15 бирлик 
ҳарид қилиши учун қанча даромад зарур бўлишини аниклаймиз:

10x4,8+0,12x15=50,2
АР=100-50.2=49.8

2. Саидмурод оганинг 50 000 сўм пул маблаг бор. У ушбу маблагига гўшт 
ҳарид этишни ихтиёр этди. Гўштнинг бозор нархи 7 000 сўмни ташкил этади. 
Унинг нафлик функцияси эса ушбу кўринишда берилган U(x,y)=14000x </v+2y 
Агар х-истеъмол килинадиган гўшт микдори, у - гўшт сотиб олгандан кейинги 
пулининг қолган қисми бўлса, Саидмурод ога неча килограмм гўшт харид 
қиллса максимал нафликка эришади?

Ечими:
Саидмурод оганинг гўшт сотиб олган пулини -  А деб белгилаб олсак, у

А А-----  килограм гўшт сотиб олган бўлади, яъни х=-----  (1) га тенг бўлади.
7000 7000



у=50 ООО-A (2)
(1) ва (2) ларни асосий нафлик функцияга жойлаштирсак, 

U(x,y)=35000*^+2y=35000xJIZI+2(50000-A) бу функция нинг максимум 

кийматини топиш учун ундан ҳосила олиб 0 га тенгалштирамиз:
3500QX—— х - х  . 1 -2=0 бу ердан А=10937 га тенг эканини топамиз.

7000 2 V А /7000
10937:7000=1.56 килограмм. Демак Саидмурод ога 1.56 кг гушт олса максимал 
нафлилигини таъминлайди.

3. Нафлик функцияси U  = X х Y
(5; 10) мажмуа учун чекли алмаштииш нормаси топилсин.

Ечими:
Мажмуа нафлиги 50 га тенг. Шунинг учун (5; 10) нуктадан утувчи 

бефарклик чизиги куйидаги формула билан берилган:
X x r  = 50 Y = —

X
Ушбу функциянинг ҳосиласини топамиз.
А Г у , 50 
Д А ' X  :

Бундан MRS = —  = 2 . Бошка усул билан хисоблаймиз. 

м и л = Y; MUy = X бундан MRS = — = — --2.X. j
4. Иккита X ва Y товарларнинг нафлик функцияси берилган U=XY. 

Истеъмолчи даромади 1200 сўмга, товарлар нархи эса 30 сум ва 40 сўмга тенг 
бўлса. мувозанат товарлар мажмуаси ва нафлик киймати аниклансин.

Ечнми:
U = X x  Y —>тах » = 1200 =2Q = 1200 =15 
30Х + 40Y = 1200 2x30 2x40
Максимал нафлик киймати 
U= 20 х 15 = 300

Жавоб: X товардан 20 бирлик, Y товардан 15 бирлик ва нафлик 300 
ютилга тенг.

5. Нафлик функцияси U = XY. товар нархи 2 сум. истеъмолчи даромади 40 
сўмга тенг. X товарнинг нарх 5 сўмдан, 4 сўмга пасайди. Берилган шартдан 
фойдаланиб алмаштириш самараси, даромад самараси ва умумий самара 
топилсин.



Ечими:
U -  XY
2Y + 5Х 40

Y = 2 0  - —  X
2

U = 20Х - —  X 1 U' = 20 - —— X
2 2

40Х=4 ва Y = 10. Биринчи нафлик U=40 биринчи бефарқлик чизиги Y = —
X

тенглама орқали изохланади. Нарх Рх = 4 сум булганда 2У + 4Х = 40га тенг 
булади.

Г = —  = 10: X = — = 5 
4 8

U2 = 10x5=50
Биринчи нафликни таъминловчи у ва X кийматларини топамиз.

2Г + 4Х = с У = 7 ; Х = —; Х х У = - х ^  = 40 
4 8 4 8

С = 35,8; Y = 8,95; Х=4,47
Даромад самараси (5-4,47) =0,53
Алмаштириш самараси (4,47-4) =0,47
Умумий самара (5-4) = 1
Иккинчи усулда биринчи бефарқлик чизиқ тенгламаси, яъни У = ~  ̂ Дан

Y' = -  = —  = -  X =  4,47

ҳосила олиб, уни янги нархлар нисбатига тенглаштирамиз. 
д Y _ 40 _ 4
ДХ "  X2 ~ 2

6. Чориқулнинг 2 та оти ва 3 та сигири бор. От нархи сигир нархига тенг. 
От ва сигирнинг чекли нафликлари куйидаги жадвалда берилган. Мувозанат 
мажмуа микдори аниклансин.

№ Отнинг чекли 
нафлиги

Сигирнинг чекли 
нафлиги

1 60 50
2 50 40
3 30 20
4 10 20

Ечими:
Чориқул 2 та от ва 3 та сигир олганда унинг нафлилик функцияси 

қийматини хисоблаймиз.
U2 з = (60 + 50) + (50 + 40 + 20) = 220



Чорикул битта отни битта сигирга алмаштирса у 50 ютил нафлилик 
йўкотади ва кўшимча 20 бирлик нафлиликка эришади.

Мажмуада битта от 4 та сигир булади. Чекли нафлиликларни кўшиб 
чиксак

Ux А = 60 + (50 + 40 + 20 + 20) = 190 га тенг.

Агар Чорикул битта сигирни (охирги учинчи сигирни) битта отга 
алмаштирса унда 3 та от ва 2 та сигир булади

U 32 = (60 + 50 + 30) + (50 + 40) = 230

Агар Чорикул яна битта сигирни отга алмаштирса унинг нафлиги камаяди:
и АЛ =(60 + 50 + 30 + 10) + 50 = 200

Демак, максимал нафлик 230 ва мувозанат мажмуа 3 та от ва 2 та сигир.

7. Истеъмолчининг нафлик функцияси U=XAxYNA кўринишида берилган. 
Бу ерда X ва Y лар m ва п товарлар хажми. Унинг даромади S га тенг ва у 

даромадининг хаммасига m ва п товарларни сотиб олмокчи. ш ва п 
товарларининг нархи: Pm=a, Pn=b. п товар учун талаб функциясини аникланг.

Ечими:
Чекли нафлик чизиги ва талаб чизиги бир бирига мос келади шунинг 

учун чекли нафликни топамиз, бу учун умумий нафликдан Y буйича биринчи 
даражали хосила оламиз: U-MU=(1-A)xXaxY'a (1).

S=aX+bY бу ердан X ни топиб (1) га кўйсак MU = ( -̂~ ^ )2 х(1-Л) булади
а

умумий нафлик максимал булиши учун чекли нафлик 0 га тенг булиши керак. 
MU=0 ни ечсак Y=S/b ёки Q=S/Pn ни топамиз.

М устакил ишлаш учун масала ва топш ириклар

1. Нафлик функциялари берилган.
1) U = 2хху
2) U = 2х + 5у
3)U = - х2 -  у2
Истеъмол мажмуаси (4; 5) булса унга мос келадиган бефарклик чизиклари 

аниклансин.
2. Бир кг олмани нархи 4000 сум, нокники эса 6000 сўмга тенг. 

Истеъмолчининг даромади 60000 сўм.
Аниклансин:

а) Бюджет чизиги чизилсин.
б) Бюджет чизигининг ётиклик бурчаги аниклансин.
в) Даромад 10 %га ошса ушбу бурчак коэффициенти кандай ўзгаради?
г) Нок нархи 20 фоизга тушса бюджет чизиги ётиклиги аниклансин.
л) Истеъмолчи 2 кг нокдан воз кечса уни канча кг олма билан 

алмаштиради?



3. Биринчи неъмат нархи 1500 сум. Иккинчисиники -  3000 сум. 
Истеъмолчи даромадлари Р) = 15000, Р2 = 18000, Р3 = 30000

Нафлик функциялари
\_ з

1) и , = Х,Х2 2) U = Xf  X?
“Даромад-истеъмол” чизиғи чизилсин.

4. Илхомнинг бир ҳафталик даромади 18000 сум булиб, ушбу даромадини 
у ҳот -дог ва coca-cola ичимлигига сарфлайди. Бир шиша Соса-со1ани нархи 
500 сум, битта хот дог 1000 сум туради. Нафлик функцияси куйидаги 
кўринишда берилган:

U = x ]  x j
Соса-со1ани нархи пасайиб 400 сўмни ташкил этди. Нарх ўзгариши 

натижасида хосил бўладиган даромад самараси, алмаштириш самараси ва 
умумий самара аниклансин.

5. Оила бир ҳафталик даромадининг 20 000 сўмини нон ва сметана 
маҳсулотлари учун сарфлайди. 1 та нон нархи 500 сўм ва 1 литр сметана нархи 
2000 сўмни ташкил килади. Истеъмолчининг нафлик функцияси куйидагича 
берилган;

U = (X x.Xs) =  J X xX s

1 та нон нархи 1000 сўмга кўтарилди.
Аниклансин:

а)Даромад самараси ва алмаштириш самараси;
б)Истеъмолчи олдинги нафликни таъминлаши учун унинг даромади 

қанчани ташкил этиши керак;
в)Ечимни графикда тасвирланг.

6. Оила X ва Y товар сотиб олиш учун 100 долл. ажратган. Товарлар 
нархи Рх=Ю долл., Ру=5 долл.,

Нафлик функцияси U(X,Y)=2XY га тенг бўлса, оила канча микдорда X 
ва Y товарлардан сотиб олса максимал нафлиликка эришади?

7. Бўш катаклар тўлдирилсин.
Мажмуа X Y MRS MU* MUV

1 2 90 15 6
2 4 60 60
3 5 48 12
4 8 36 6
5 10 30 1
6 11 29



8. Низомиддиннинг нафлик функцияси У = XY, бунда X -  гилос микдори,
Y -  кулупнай микдори. Гилос нархи 2500 сум, кулупнай нархи 2000 сўмга тенг. 
Низомиддиннинг бюджети 30 000 сўмни ташкил этади.

Аниклансин:
а) Бюджет тенгламаси топилсин;
б) Агар мажмуа бюджет чизигида ёца ва мажмуада 7 кг гилос булса 

мажмуадаги кулупнай микдори аниклансин;
в) Бюджет чизиғидаги кайси мажмуанинг нафлиги нолга тенг?
г) Мажмуа (10; 25) га тенг. Мажмуа киймати ўзгармаганда кулупнай 

микдорини 2 кг га кискартирсак, гилос микдори канчага ошади?
д) (10; 25) мажмуадан ўтувчи бефарклик чизиги чизилсин.

9. Тулкин аканинг бир хафталик даромади 9600 сум. У ушбу даромадини 
колбаса ва сариёғга сарфлайди. Бир кг сариёг нархи 3200 сўм, 1 кг колбаса 
нархи 2400 сум. Нафлик функцияси U = ХсХк га тенг Сариёг нархи тушиб 2600 
сўмни ташкил этди.

Аниклансин:
а) Нарх тушмасдан олдинги нафликни олиш учун даромадни канчага 

ўзгартириш керак?
б) Алмаштириш самараси, даромад самараси ва умумий самара 

хисоблансин.

10. Озод бир ойда кулупнай ва ўрик учун 140 000 сум сарфлашни 
режалаштирди.

а) Ўрикдан олинадиган умумий нафлик функцияси TU(x)=30x-2x“
Бу ерда, х- ўрик хажми.

Кулупнайдан олинадиган умумий нафлик функцияси эса TU(y)=20y-y2ra 
тенг.

Бу ерда, у-кулупнай хажми.
1 килограмм ўрик нархи -1 000 сўм, 1 килограм кулупнай нархи эса -2 000 

сўмга тенг. Ушбу маълумотлар асосида Озод учун энг макбул танлов топилсин.

11. Кахрамоннинг 30 000 сум пули бор. У “шок” шоколадини ейишни 
истайди. “Шок” шоколодининг нархи 3000 сўмга тенг. Кахрамоннинг нафлик 
функцияси U=12x у[х + у кўринишида бу ерда х- олинадиган шоколад микдори, 
у-даромаднинг колган кисми. Кахрамон учун макбул танловни топинг.

12. Нафликнинг мувозанат шартини топинг, агар У(х,у)=Х*У, Рх=2000, 
Py=5000, М=100 000 булса: бу ерда, М- бюджет чизиги, Рх ва PY -  X ва Y 
неъматларнинг нархи, X ва Y -  уларнинг сони.

13. Лочин 4 дона X товардан 9 дона Y товардан сотиб олмокчи. Унинг 
чўнтагидаги 100 $ пул маблаги бор. X товар билан Y товарнинг чекли 
алмаштириш нормаси 4 га тенг бўлса, X ва Y неъматларнинг нархлари 
аниклансин.



14. Робиянинг маблағи 100 ООО сўмни ташкил этади. У ушбу пулига олма 
ва гушт сотиб олмоқчи. Бозорда 1 кг олма нархи 2000 сўм ва 1 кг гўшт нархи 
7000 сўм эди. Бозордаги ўзгаришлар туфайли олма нархи 1500 сўмга тушди, 
лекин гушт нархи 20% га кўтарилди. Робиянинг дастлабки ва ҳозирги вақтдаги 
бюджет чизиги графикда чизилсин ва ўзгаришларни изохланг.

15. Жадвалда узум билан малинадан олинадиган умимий нафлик (TU, 
ютелда) келтирилган: _____________________________________________

TU, ютел Малина, кг
1 2 3 4 5

1 30 40 48 55 60
2 35 45 53 60 64

Узум,кг 3 39 49 57 X 67
4 42 52 60 Y 69
5 45 55 62 Z 70

а) X,Y,Z ларнинг олиши мумкин булган кийматларини топинг?
б) X,Y,Z олиши мумкин булган бутун сондан иборат 1 та мисол 

келтиринг.

16.Фотиманинг 35 000 сум маблаги бор. У меҳмонлар келиши муносабати 
билан уйига торт олмоқчи. Меҳмонлар ва оиласининг торт ейишдан оладиган 
умумий нафлилиги (TU), чекли нафлилиги (MU) куйида акс эттирилган жадвал 
маълумотларида келтирилган пул микдори билан улчайди.________________

Тортлар сони Мехмонлар Оиласи
TU ми TU ми

1 80 80 120
2 140 90
3 190 50 60
4 235 300
5 35 310

Агар торт нархи 4000 сўмга тенг бўлса, бўш катакларни тўлдиринг ва 
Фотима учун энг маъқул йўлни танланг.

17. MU (х)=16/х, MU (у)=9/й, бу ерда х ва у -  А ва Б неъматларнинг сони.
a) Фараз қилайлик сизда бу икки товарни хохлагинигизча олиш 

имконияти бор бўлса, энг кўп олишингиз мумкин бўлган нафлилик микдорини 
аникланг.

b) Рх=800, Ру=600.Агар сизнинг ҳисобингизда 10000 сўм пул бўлса, 
максимал нафликни таъмйнлаш учун ҳар бир маҳсулотдан қанчадан олишингиз 
керак?



18. Истеъмолчининг нафлик функцияси куйидагича берилган: 
У(Х,У)=2ХхУ1/2,даромад эса 100 000 сўмга тенг. У максимал нафлилигини 
таъминлаши учун:

а) агар Рх=500 сўм, PY=100 сум бўлса, X товардан канча олинади?
б) бозордаги ўзгаришлар туфайли Рх=200 сўмга тенг бўлса, X товардан 

канча олинади?

19. Истеъмолчининг оптимал истеъмол мажмуаси X = 1000 ва Y = 6000. 
Истеъмолчининг даромади 600000 сўмга тенг булса, товарлар нархи 
аниклансин. Истеъмолчининг нафлик функциялари куйидагича берилган:

1) U = 2XxY
2) U  = V X x Y

I 2
3) U  =  X 2 x Y 3

20. Истеъмол мажмуалари берилган (400; 0) ва (200; 120). Уларнинг 
кийматлари бир-бирига тенг ва 1200 сўмни ташкил килади.

а) товарлар нархи топилсин;
б) Бюджет тенгламасини ёзинг ва бюджет чизигини изохланг.

I
21. Истеъмолчи нафлик функцияси y(X,Y)=XxY2 кўринишида берилган, 

бу ерда X- кофе микдори, Y- каймок микдори граммда. Кофедан 60 грамм, 
каймокдан 25 грамм олинса чекли нафлик кандай булади?

Тестлар

1. Умумий нафлик ошади, качонки чекли нафлик:
а) пасайганда;
б) кутарилганда;
в) паст суръатда ошганда;
г) ўсса ёки камайса, лекин мусбат микдор булса;
д) тугри жавоб йўк.
2. Истеъмолчилар танлови назариясида, истеъмолчи нимани 

максималлаштиришга харакат килади деб юритилади?
а) ўртача нафлиликни;
б) умумий нафлиликни;
в) умумий ва чекли нафлиликнинг фаркини;
г) чекли нафлиликни;
д) тугри жавоб йўк.
3. Мувозанат нафлилик холатига эришиш учун истеъмолчи нима 

килиши зарур?
а) олий категорияли махсулотларни сотиб олиши керак;
б) сифатсиз товарларни харид килмаслиги;



в) бирор бир товар сотиб олиш учун сарфланаётган бир бирлик пул 
микдоридан олинаётган нафлилик бошқа бир товардан ҳам бир бирлик пул 
эвазига олинадиган нафлиликка тенг булиши зарур;

г) пулнинг чекли нафлилиги ҳар бир товар нархига тенг бўлишига 
ишонч хосил қилиши керак.

д) тугри жавоб йўқ.
4. Қайси холларда бефарклик картаспда жойлашган нуктага 

истеъмолчининг мувозанат холати деймиз?
а) энг юқорида жойлашган бефарклик чизиғига;.
а) бюджет чизиги билан бефарклик эгри чизиги кесишган хар кандай 

нуктага;
б) бюджет чизиги билан бефарклик чизигининг бурчак коэффициенти 

бир бирига тенг булганда;
в) бюджет чизиги чегарасидан ташкарида ётган нуктага;
г) тугри жавоб йук.
5. Истеъмолчилар даромадининг кўпапиши графикда кандай 

ўзгариш хосил килади?
а) бюджет чизиги ўнгга параллел силжийди;
б) бюджет чизигининг огиш бурчаги ўзгаради;
в) бюджет чизиги чапга параллел силжийди;
г) бюджет чизигининг огиш бурчаги кискаради;
д) тугри жавоб йўқ.
6. Қуйидаги умумий нафлиликни акс эттирувчи ракамлардан кайси 

бири чекли нафлиликнинг камайиб бориш конуни изоҳлайди.
а) 2 0 0 ,4 5 0 ,750 ,1100 ;
б) 2 0 0 ,300 ,400 ,500 ;
в) 2 00 ,400 ,1600 ,9600 ;
г) 2 0 0 ,2 5 0 ,270 ,280 ;
д) тугри жавоб йўқ.
7. Истеъмолчи учун бефарклик чизигининг жойлашуви ва ётиклиги 

нимани англатади?
а) унинг хохиши ва даромади ҳажмини;
б) факат товар маҳсулотининг нархини;
в) истеъмолчининг хохишини, даромади ҳажмини ва сотиб олаётган товар 

нархини;
г) факат унинг хохишини;
д) тугри жавоб йўқ.
8. Истеъмолчи А ва Б товарларни сотиб олиши учун бир хафтада 20

доллар пул сарфлайди.
Товарлар

тури
Нархи
(price)

Сотиб олиш 
хажми

Умумий
нафлилик

Чекли
нафлилик

А 70 20 500 30
Б 50 12 1000 20

Истеъмолчи максимал даражада наф олиши учун:



а) А товардар камрок, Б товардан эса кўпрок сотиб олиши керак;
б) олдин А  товардан канча сотиб олаётган булса шунча ҳарид килиши ва 
Б товардан кўпрок сотиб олиши лозим;

в) А  товардан кўпрок, Б товардан эса камрок сотиб олиши керак;
г) товарлар хариди таркибини ўзгартирмаслиги, чунки шундок хам 

максимал наф олмокда;
д) тўғри жавоб йўк.
9. Куйидаги фикрлардан кайси бири нотўгри баён этилган?
а) бефарклик чизиғида жойлашган хар бир нукта иккита товарнинг 

комбинациясини англатади;
б) бюджет чизиги устида жойлашган хар бир нукта иккита товарнинг 

комбинациясини англатади;
в) бефарклик чизиги устида жойлашган барча нукталарнинг нафлилик 

даражаси бир хил;
г) бюджет чизиги устида жойлашган барча нукталарнинг нафлилик 

даражаси бир хилдир;
л) тугри жавоб йўк.
10. Куйидаги фикрлардан кайси бири тўғри?
а) бефарклик эгри чизиги кордината бошига нисбатан ботик бўлгани учун 

бир неъмат билан бошка неъматни алмаштириш ошиб боргани билан 
чекли алмаштириш нормаси ўзгармайди;

б) чекли алмаштириш нормаси доимо мусбат бўлади;
в) чекли алмаштириш нормаси доимо манфий бўлади;
г )  чекли алмаштириш нормаси коэффициентининг мусбат ёки манфий 

булиши алмаштирилаётган махсулот хажмига боглик;
л) тогри жавоб йўк.
11. Куйидаги фикрлардан кайси бири нотогри келтирилган?
а) “Даромад -истеъмол” чизиги кординаталар бошидан 45° дан кичкина 

бурчак ташкил киладиган тўгри чизик шаклида бўлса, даромаднинг 
ўсиши истеъмолчиларнинг истеъмол киладиган неъматлари бир хил 
мутаносибликда ўсишини билдиради;

б) даромад камайганда бюджет чизиги ўнгга-юкорига силжийди;
в) бефарклик эгри чизигидаги координата бошига энг якин нуктада нафлик 

энг катта бўлади;
г) чекли алмаштириш нормаси доим 1 дан кичкина бўлади;
л) тўгри жавоб йўк;
12. Гиффен товарларининг хусусиятлари кайси бандда тугри 

келтирилган?
а) бундай товарларга нарх ошгани сайин талаб хам ошади;
б) бундай товарларнинг даромад самараси алмаштириш самарасидан 

катта бўлади;
в) бундай товарларнинг даромад самараси алмаштириш самарасидан 

кичкина бўлади;
г) а ва б жавоблар тўгри;
л) а ва с жавоблар тўгри.



13. Куйидаги формулалардан кайси бири тугри?
а) PiX|+P;>X2>R бу ерда Р|,ХГ биринчи маҳсулот нархи ва хажми, Р2,Х2- 

иккинчи махсулот нархи ва ҳажми, Р- исътемолчи даромади.
б) MUx/MUy=Px/Py бу ерда, MU-чекли нафлик, Р-маҳсулот нархи;
в) MUx/MUv=Px/Py бу ерда, MU-чекли нафлик, Р-махсулот нархи;
г) а ва б жавоблар туғри;
д) а ва с жавоблар тўгри;
14. Истеъмолчи даромади 500 мннгнн ташкил этади. У бу пулига х та 

стол ва у та стул сотиб олмокчи. Стол нархи 20 минг, стул нархи 60 минг 
сўмга тенг, Истеъмолчининг нафлик функцияси Y(X,Y)=Y2 бўлса, 
максимал нафликни таъминловчи танлов аниклансин.

а) Х=2 ва Y=7;
б) Х=4 ва Y=7;
в) Х=5 ва Y=6;
г) Х=1 ва Y=8;
д) Х= 10 ва Y=5.
15.Истеъмолчи даромади 48 минг ни ташкил этади. У бу пулига х кг 

олма ва у кг нок сотиб олмокчи. Олма нархи 2 минг, нок нархи 3 минг 
сўмга тенг. Истеъмолчи нафлик функцияси U(X,Y)= X*Y бўлса, максимал 
нафликни таъминловчи танлов аниклансин.

а) Х=12 ва Y=8;
б) Х=9 ва Y=10;
в) Х=15 ва Y=6;
г) Х=10 ва Y=15;
д) Х=6 ва Y= 12;



V БОБ, ИШЛАБ ЧИҚАРИШ НАЗАРИЯСИ  

Асосий тушунчалар

Ишлаб чикариш - ишлаб чикариш омилларидан фойдаланган холда 
махсулот яратиш жараёнини ёки ишлаб чикариш омилларини тайёр махсулотга 
айлантириш жараёни.

Чекли технологик алмаштириш нормаси (MRTSXV) - ишлаб чикариш 
хажми ўзгармаганда бир бирлик X омилини неча бирлик у омил билан 
алмаштириш мумкинлигини кўрсатади.

Чекли махсулот - бу узгарувчан ресурслар комбинациясини кичик 
микдорда кўшимча сарфи хисобидан умумий махсулотнинг ўсган кисмига 
айтилади.

Изокванта -  бир хил хажмда махсулот ишлаб чикаришни таъминловчи 
омиллар сарфлари комбинацияларини ифодаловчи эгри чизик.

Изокоста -  йигиндиси бир хил ялпи харажатга тенг булган ресурслар 
сарфлари комбинацияларини ифодаловчи чизик. Изокоста тенгламаси:

coL +  гК = С
Бу ерда: С -  ялпи харажат;
о -  иш хаки;
р -  капитал нархи.
Ресурслардан фойдаланиш шарти:
MRPl =MRCl

MRPl = Р * MPl MRCl = cob
MRPK = MRCK; MRPK = P*MPK; MRC = rK
Ишлаб чикариш функцияси -  ишлаб чикарилган махсулот микдори 

билан шу махсулотни ишлаб чикаришда сарфланган ишлаб чикариш омиллари 
микдори уртасидаги богликликни ифодаловчи функция .

Ишлаб чикариш функцияси умумий холда куйидагича ёзилади:
e = f ( F 1 F2 . . .F j
Fj F2. . .Fn -ишлаб чикариш омиллари микдори.
Агар ишлаб чикаришни факат капитал ва мехнат сарфлари микдоридан 

боглик десак
Q  = f  (К , L) ишлаб чикариш омили махсулоти.
Умумий махсулот (total product, TP) - ишлаб чикариш омили сарфига 

тугри келадиган махсулот микдори. Масалан, TPL -  мехнатнинг умумий 
махсулоти; ТРК -  капиталнинг умумий махсулоти.

Мехнатнинг ўртача махсулоти: APL = —

Капиталнинг ўртача махсулоти АРК =

щ



Чекли махсулот ifiarginal product, MP) -  бошка омиллар сарфи 
ўзгармаганда бир бирлик бирор омилдан кўшимча фойдаланиш хисобидан 
ишлаб чикарилган кўшимча махсулот. Масалан, мехнатнинг чекли махсулоти:

ATPl . . . ДТРКМР, = ------- yoki МРК = ------—
L A L  к ДК

Ишлаб чикарувчи мувозанати ёки максимал махсулот ишлаб 
чикариш учун оптимал сарфланадиган мехнат ва капитал микдорини 
аниклаш шарти - ишлаб чикаришнинг шудай холатики бунда хар кандай омил 
учун сарфланган бир бирлик пул микдори бир хил микдордаги махсулот ишлаб 
чикаришни таъминлайди:

MRF. MRF, MRF MRF. Р.
-------1- + ------ -  + ...+ -------а- еки -------1- = —

Р х Р, Pn MRҒ2 Р,

Ишлаб чикарувчининг мувозанатлик шарти 
Щ  _ МР: _ МРП

Ишлаб чикариш омиллари -  бирор неъматни ишлаб чикаришда 
фойдаланиладиган бошка хар кандай товар ёки неъмат.

Масштаб самараси -  бу ишлаб чикариш масштабининг кенгайиши 
суръати билан махсулот ишлаб чикаришни ўсиш суръати ўртасидаги 
богликликни ифодалайди. Ишлаб чикаришда фойдаланиладиган омиллар 
микдорига ишлаб чикариш масштаби дейилади.

Учта масштаб самараси тугрисида гапириш мумкин:
1 . Ўсувчн масштаб самараси ёки мусбат масштаб самараси - ишлаб 

чикариш масштабининг кенгайиши (ишлаб чикаришда фойдаланиладиган 
ресурслар сарфининг ўсиши) суъатидан махсулот ишлаб чикаришнинг ўсиш 
суръати юкори. Масалан, ресурслар сарфи 100 фоизга ошса, махсулот ишлаб 
чикариш суръати 100 фоиздан юкори ўсишга эга, яъни 120 фоиз.

2. Узгармас масштаб самараси -  ишлаб чикаришда фойдаланиладиган 
ресурслар сарфининг ўсиш суръати махсулот ишлаб чикаришнинг ўсиш 
суръатига тенг. Масалан, ресурслар сарфи 100 фоизга ошса, махсулот ишлаб 
чикариш хам 100 фоизга ошади.

3. Пасаювчи масштаб самараси -  ресурслар сарфининг ўсиш суръатидан 
махсулот ишлаб чикаришнинг ўсиш суръати паст, яъни ресурслар сарфи 100 
фоизга ошса, махсулот ишлаб чикариш 80 фоизга усади.

Амортизация -  боскичма-боскич асосий капитал кийматининг маълум 
бир кисмини ишлаб чикариладиган махсулот кийматига ўтказиш йўли билан 
уни коплаш тушинилади.



1. Ишлаб чикариш функцияси Q = L°*K02. Ялпи харажат 30 S га тенг. 
Мехнат нархи 4 $, капитал нархи 5 $ булса, максимал махсулот ишлаб 
чикаришни таъминлайдиган ресурслар сарфи аниклансин.

Ечими:

MRTS -  — -jj-j—тпг еки MRTS = —
0,2 LnsK-os L

АК 4 1Мувозанат нуқтада: —  = К = -L

Изокоста тенгламаси: 4Z, + 5K = 30

Демак, 4Z. + 5 * j I  = 30

L = 6 va К = 12 микдорда сарфланади.
Жавоб: мехнат 6 бирлик капитал 5 бирлик сарфланганда максимал 

махсулот ишлаб чикарилади.

2. Фараз килайлик, болалар ўйинчокларини ишлаб чиқариш учун ишчи 
кучи узгарувчан омил деб қаралсин. Қиска муддатли ораликда ишлаб чикариш 
функцияси куйидагига тенг бўлсин, Q = 100 + 64L - 4L2. Корхона маъмурияти 
уз олдига бир суткада максимал махсулот ишлаб чикариш учун неча бирлик 
узгарувчан омилдан фойдаланиш зарурлигини мақсад қилиб куйди?

Ечими:
Бизга маълумки, максимал ишлаб чикариш хажми узгарувчан омилнинг 

чекли унумдорлиги нолга тенг булганда таъминланади MPL= 0 . Шунинг учун 
биз мехнат омилининг чекли унумдорлиги (маҳсулдорлиги)ни топиш учун 
ишлаб чикариш функция си дан хусусий ҳосила олиб уни нолга

тенглаштирамиз. MPL = . Бизнинг мисолимизда (100 + 64L -  4L") = 0 
dL

64 -  8 L = 0
L = 8 . шундай килиб 8 бирлик меҳнатдан фойдаланганимизда максимал 

ишлаб чикариш хажми таъминланади.
Q = 100 + 64J1 -  4J12 = 100 + 64 • 8 -  4 • 82 = 356 та ўйинчоқ бир суткада 

ишлаб чикарилади.
Жавоб: 8 бирлик

3. Ишлаб чикариш функцияси куйидаги кўринишда берилган: 
Q=K0,5L. 16 бирлик капитал 8 бирлик меҳнатдан фойдаланилганда чекли 
технологик алмаштириш нормаси, яъни капитални мехнат омили билан 
алмаштириш нормаси нимага тенг булади?

Ечими:
(Омилларни) чекли технологик алмаштириш нормаси омилларнинг чекли 

махсулотлари нисбатига тенглигини яхши биласиз, яъни MRTSLk=-MPl/MPk.



Шундай экан, берилган ракамлар асосида омилларнинг чекли махсулотини 
топишга ҳаракат киламиз. Чекли махсулот шу омиллардан олинган хусусий 
хосилага тенгдир.

дп

МРк = Ёй—к  = 0)5 / r 0'?I  = Ц к  = М=Д = 1 = 1. 
ек J k  Л 6 4

Я* '05 Тй̂ _ £  = а. 0..,= 4
1 8L

MRTS, г = - -  = -4.1.*. j

Демак, ишлаб чикаришда кўшимча бирлик мехнат омилини киритилиш ва
4 бирлик капитал омилини кискартириш оркали ишлаб чикариш хажмини 
саклаб колиш мумкин, деб изох берилади.

4. Айтайлик, капиталга боглик ишлаб чикариш эластиклиги 0,6 га, 
мехнатга боглик эластиклик коэффициенти 0,3 га тенг бўлсин. Агар, мехнат 
омили 10 %га кискарса, капитални эса 5 %га оширилса, ишлаб чикариш кандай 
ўзгаради?

Ечими:
К = + 5, L = -10. Ишлаб чикариш хажмининг узгариши (QL -  Q0) = 0,6 (+5) 

+ 0,3 (-10) = 3 - 3  = 0.
Жавоб: Демак, ишлаб чикариш хажминида хеч кандай ўзгариш хосил 

бўлмайди.

5. Фирма махсулот ишлаб чикариши учун факат мехнат ва капиталга 
харажат килади. Мехнат нархи PL= 10 $ , капитал нархи эса Рк=20 S. Фирма 
бюджети 300$ га тенг. Ишлаб чикариш функцияси Q(L.K)=Kb2xL1/2 
кўринишида булса. Фирма максимал махсулот ишлаб чикариши учун канча 
капитал ва мехнатдан фойдаланиши керак?

Ечими:
MPk/Pk=MPl/Pl (1)ва 10xL+20xK=300

M PK= ^  = ^ x j ^ -  = буларни (1) га кўйсак бўлади

бундан K=L ни аниклаймиз.
(2) дан 30xL=300 бундан L= 10 ни аниклаймиз.
Жавоб: K=L=10 бирлик.

Мустакил ишлаш учун масала ва топшириклар

1. Фирма пайпок ишлаб чикаради. Бунинг учун 1 кунда 5 соат мехнат ва 6 
соат капиталдан фойдаланади. Мехнатнинг чекли махсулоти 90 та пайпок, 
капиталнинг чекли махсулоти 120 та пайпокка тенг. Бир соатлик иш хаки 4000



сўм, капитал нархи 5000 сум. Ресурслар сарфини яхшилаш орқали максимал 
махсулот ишлаб чиқариш ҳажмини аникланг.

2. Цехда 4 та станок ва 14 та ишчи ишлаганда 30 та стул ишлаб 
чикарилади. Агар 3 та станок ва 6 ишчи ишласа 36 та стул ишлаб чикарилади. 
Капитал ва меҳнатнинг чекли махсулоти узгармас. Цехда 7 станок ва 10 та 
ишчи ишласа, қанча стул ишлаб чикарилади (бу ерда мехнатни куролланганлик 
даражасидан фойдаланилади)?

_i_ j_

3. Ишлаб чикариш функцияси берилган Q = K-L2. К=16 ва L = 9 ресурслар 
мажмуасидан ўтувчи изокванта чизилсин.

4. Фирма футболка ишлаб чикаради. Ишлаб чикариш функцияси
I I

Q = 2K2L2ra тенг. Мехнат нархи 6000, капитал нархи 10000 сум. Фирманинг 
ялпи харажати 1800000.

Аниклансин:
а) максимал махсулот хажми вауни таъминловчи ресурслар сарфи;
б) масштаб самараси кандай?

5. Ишлаб чикариш функцияси куйидагича берилган Q=L025xK075 агар L- 
9%га, К- 4 %га ортирилса, ишлаб чиқариш хажми кандай ўзгаради?

б.Фирма ишлаб чикаришда капитал ва мехнатдан фойдаланади. Ишлаб 
чикариш функцияси Q=10L°‘5xK°'3 • Буш қолган катакларни тўлдиринг ва 
изокванта чизигни графикда акс эттиринг.___________ ____________ ____________

К 20 25 10

L 20 25
Q 100 100 100 100 100

Бир бирлик капитал нархи-20$, бир бирлик мехнат нархи-208 бўлса, 
изокостани чизинг ва унинг огиш бурчагини аникланг.

7. Агар L= 160, MPL=200 ва TPL( 16)=4000 бўлса:
A) APL(15) ни топинг.
Б) АР]_( 17) кайси ораликда булиши мумкин?

8 . Ишлаб чикариш функцияси Q=L0,5K0,5 Жамгарма нормаси 0,5, 
Амортизация нормаси 0,1. Мехнат сарфи узгармас. Бошлангич меҳнат сарфи -  
160 000, бошлангич капитал нархи -  90 000. Кейинги ва узок муддатли оралик 
учун ишлаб чикариш ҳажми топилсин (Р.Солоу модели).

9. Жадвал малумотлари асосида 100 бирлик маҳсулот ишлаб чикариш учун 
Изокванта графиги чизилсин:



Q (L,K)

Мехнат
харажатлари,

L

Капитал харажатлари, К

10 20 30 40 50

10 20 40 70 90 100
20 35 60 100 140 160
30 60 100 140 160 190
40 80 140 180 200 220
50 100 180 200 220 230

10. Фирманинг ишлаб чикариш функцияси куйидаги кўринишга эга: 
Q=6K2L3. Капитал нархи 60000 сум, ишчи кучи нархи 130000 сум булса, у 
максимал махсулот ишлаб чикариши учун канча ишчи кучидан ва канча 
микдордаги капиталдан фойдаланади?

1 1 .Ишлаб чикариш функцияси куйидагича берилган: 
Q(K,L,M)=56K°'25L03M03 ушбу функция нинг мусбат, манфий ёки узгармас 
масштаб самарасига эга эканлиги аниклансин.

12. Бирор фирманинг ишлаб чикариш функцияси куйидагича берилган 
бўлсин: Q=3K0 5L

Бир бирлик мехнат нархи 40000 сўм, бир бирлик капитал нархи 90000 сум 
булса, фирма Q =1500 бирлик махсулот ишлаб чикариши учун канча микдорда 
мехнат ва капиталга эга булиши керак?

13. Жадвалдаги буш катакларни тулдиринг.
Ишчи кучи 
хажмининг 

узгариши (L)

Умумий 
махсулот хажми

(Q)

Чекли махсулот 
(МР)

Уртача 
махсулот (АР)

3 20
4 15
5 100
6 5
7 13

14. Жадвалдаги бўш катакларни тўлдиринг.
Капитал 

хажмининг 
узгариши (К)

Умумий 
махсулот хажми

(Q)

Чекли махсулот 
(МР)

Уртача 
махсулот (АР)

3 90 20
4 10
5 100
6 19
7 118



15. Ишлаб чиқариш функцияси куйидагича берилган Q=K1/2*L ,/2 . Q= 2 0 0  
га тенг булган ҳолда, изокванта чизилсин ва L=100 булган ҳолдаги чекли 
технологик алмаштириш нормаси аниклансин.

16. Фирманинг ишлаб чикариш функцияси Q=4K2L/ Капитал нархи 30 
минг сум, ишчи кучи нархи 40 минг сўмга тенг. Агар фирма бюджети 300 минг 
булса, у канча микдорда максимал махсулот ишлаб чикара олади?

17. Ишлаб чикариш функцияси Q=K*L Фирма харажати 4 800 000 сум 
тенг. Агар бир соатлик иш ҳақи 3 000 сўм, бир соатлик ижара ҳақи 4 000 сўм 
бўлса, максимал ишлаб чикариш ҳажми топилсин.

18. Умумий харажат формулалари куйидагича берилган:
a)TC=500+5xQ; b) TC=500+5xQ+0.25xQ2

Маштаб самарасининг типи аниклансин.

19. Корхонанинг махсулот ишлаб чикариш хажми 1- йили 60% га, 2-йили 
30% га, 3-йили 55.25% га, 4-йили (D% га ошди. Корхонанинг уртача ўсиш 
даражасини ва жами ўсган даражасини фоизларда кўрсатинг.

20. Ишчиларнинг иш соатлари 8 соатдан 6 соатга қисқартирилди. Иш 
унумдорлиги неча фоизга ошса ишлаб чикариш ҳажми 2 %га ортади?

Тестлар

1. Биринчи йили ишлаб чикариш хажми 20% га ошди, иккинчи йили 
эса 5% га ошди. Бу икки йил ичида ишлаб чикариш жами неча фоизга 
ошган?

а) 25% га;
б) 30% га;
в) 26% га;
г) 28% га;
д) 29% га.
2. Мехнат ва капитал маълум комбинацияда уларнинг чегара 

унумдорлиги нисбати 2:1 га тенг бўлса, харажатларни минималлаштириш 
учун:

а) икки бирлик меҳнат бир бирлик капитал билан бирлашиши керак;
б) улар нархининг нисбати 2 :1 булиши керак;
в) уларнинг нархи нисбати 1:2 булиши керак;
г) меҳнатга кўра капитал ишлатилиши керак;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
3. Кўлам самарадорлиги ўсганда:
а) меҳнат капиталга алмашади;
б) фойдаланилаётган омиллар хажмларининг нисбати ўзгармайди;
в) капитал меҳнатга алмашади;
г) фойдаланилаётган омиллар ўртасида богликлик йўқ;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.



4. Ишчи кучи нархи 10 минг сум, капитал нархи эса 30 минг сўмга, 
ишлаб чикариш функцияси Q=2K2 тенг. Фирманинг маблаги 130 минг 
булса, максимал ишлаб чикариш хажми аниклансин.

а) 32;
б) 36;
в) 34;
г) 38;
д) тўғри жавоб йўк.
5. Тасаввур килайликки, махсулотни ишлаб чикариш учун мехнат 

(L) ва капитал (К) ресурси сарфланади. Мехнатнинг чекли махсулоти 
MPL=2000; капиталнинг чекли махсулоти МРК=5000; мехнатнинг нархи 
Рь=1000доллар; капитал нархи Рк=20000 доллар; Чекли даромад MR=3000 
долларни ташкил этади. Максимал фойда олиши учун фирма 
ресурслардан кандай фойдаланиши керак?

а) мехнат ва капиталдан бир хил хажмда кўпрок фойдаланиши;
б) мехнат ва капиталдан бир хил хажмда камрок фойдаланиши;
в) мехнатдан куп, капиталдан эса камрок фойдаланиши;
г) капиталдан куп, мехнатдан эса кам фойдаланиши;
д) тугри жавоб йўк.
6. Агар фирма ресурслар харажатини 10 фоизга оширганда ишлаб 

чикариш хажми 15 фоизга кўтариладиган булса, у холда:
а) манфий масштаб самараси юзага келади;
б) мусбат масштаб самараси кузатилади;
в) омилларнинг камайиб бориш конуни амал килади;
г) эгри LATC юкорига силжийди;
д) тугри жавоб йўк.
7. Фоиз ставкаси 8 дан 10 фоизга кўтарилди. Муддатсиз кимматли 

когозга эга булган шахс хар йили 100 доллар даромад кўради. Фоиз 
ставкасининг узгариши натижасида:

а) капитал 40 долларга кийматини йўкотади;
б) капитал 50 долларга кийматини йўкотади;
в) капитал 250 долларга кийматини йўкотади;
г) капиталнинг 250 долларга кийматининг ошиши натижасида даромад 

курилади;
д) тўгри жавоб йўк.
8. Изокванта нимани англатади?
а) ялпи эгри ишлаб чикариш хажмини;
б) бир хил хажмда махсулот ишлаб чикаришни таъминловчи омиллар 

колмбинациясини;
в) берилган ресурслар хажмида турлича ишлаб чикариш хажмларини;
г) уртача эгри махсулотни;
д) тугри жавоб йўк.
9. Изокванта ва изокоста чизикларида жойлашган хар кандай нукта 

нимани билдиради?
а) ишлаб чикарилаётган махсулот хажмини;



б) қиймат кўринишидаги махсулот хажмини;
в) харажатлар суммасини;
г) ресурслар хажми комбинациясини;
д) тўгри жавоб йўқ.
10. Биринчи йилда ишлаб чиқариш хажми 20%га кейинги 2 йилда 

мос равишда 5% ва 40% га ошди. 3 йил ичида ишлаб чикариш хажми 
канчага ошди?

а) 77.6% га;
б) 75.8% га;
в) 65.0% га;
г) 70.2% га;
д) 76.4% га.
11. Биринчи йили фермер 120 гектарлик еридан 2400 центнер бугдой, 

иккинчи йили эса у 150 гектар ердан 2250 центнер бугдой олди. Шу икки 
йил учун уртача хосилдорликни аникланг.

а) 18 центнер;
б) 17.2 центнер;
в) 15.6 центнер;
г) 19.4 центнер;
д) 2 0 .6  центнер.
12. 500 та ишчи кучига эга бўлган корхона ойига 10 минг дона 

поябзал ишлаб чикарарди, кейин ишчиларни 100 тага кўпайтириб 15 минг 
та поябзал ишлаб чикара бошлади. Мехнатнинг чекли махсулоти 
аниклансин.

а) 50 та;
б) 60 та;
в) 70 та;
г) 80 та;
п) 90 та
13. Ишчи кучи нархи 10 минг сўм, капитал нархи 30 минг сўм, фирма 

ишлаб чикариш функцияси эса Q=2K2. Фирманинг маблаги 130 мингни 
ташкил этса максимал ишлаб чикаришни таъминловчи таркиб 
аниклансин.

а) L=4vaK =3;
б) L=7 va К=2;
в) L=1 va К=4;
г) L=4 va К=4;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.
14. Ишлаб чикариш функцияси Q(L,K)= T-L̂ -K0*3. Ушбу функция 

кандай масштаб самарасига эга эканлиги аниклансин.
а) масштаб самарасини аниқлаш учун маълумот етарли эмас;
б) мусбат;
в) манфий;
г) ўзгармас;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.



VI БОБ. БОЗОР ИҚТИСОДИЁТИ ШАРОИТИДА 
ФИРМАЛАРНИНГ ИШЛАБ ЧИҚАРИШ 

ХАРАЖАТЛАРИ

Асосий тушунчалар
Фирма (корхона) - бу ишлаб чикариш ресурслари эгаларининг 

карорларини ва манфаатларини мувофиклаштирувчи институционал тузилма 
хисобланади.

Масъулияти чекланмаган жамият - фирмани биргаликда ташкил килиб, 
биргаликда эгалик килувчи ва бошкарувчи шахслар гурухи бўлиб, улар 
фирманинг барча мажбуриятлари буйича тўлик жавобгарликни чекланмаган 
равишда ўзларининг зиммаларига оладилар.

Корпорация - пайчиликка асосланган жамият бўлиб, хар бир мулк 
эгасининг масъулияти ушбу корхонага кўшган хиссаси билан чекланган.

Фойда олмайдиган ташкилотлар. Бозор шароитида бундай турдаги 
ташкилотларга фойда олиш максадида харакат килмайдиган касаба 
уюшмалари, клублар, масчитлар, касалхона, коллежлар, хайрия жамиятлари ва 
б о шкал ар киради.

Фирманинг киска ва узок муддатли ораликдаги фаолияти. Фирманинг 
ишлаб чикариши ва харажатлари тугрисида гапирилганда уларни икки хил вакт 
оралигида караш лозим, киска муддатли ва узок муддатли.

Қиска муддатли оралик - бу шундай вакт оралигики, фирма бу ораликда 
фаолият кўрсатганда, у ишлаб чикариш омилларидан камида биттасининг 
хажмини ўзгартира олмайди.

Узок муддатли оралик - бу ораликда фирма ишлаб чикаришда 
фойдаланаётган барча ишлаб чикариш омиллари хажмини (ишлаб чикариш 
кувватини хам) ўзгартиради.

Қайтарилмайдиган харажатлар. кайтарилмайдиган харажатлар олдин 
килинган харажатлар булиб, уларни кайтадан тиклаш мумкин эмас. Бу 
харажатлар кайтарилмаслиги учун хам фирманинг карор кабул килишига 
таъсир килмайди.

Узгармас харажат (FC - f ixed cost) - бу киска муддатли ораликда махсулот 
ишлаб чикариш хажмига боглик бўлмаган харажатдир (махсулот ишлаб 
чикариш хажми ошганда хам, камайганда хам ўзгармайдиган харажат).

Уртача узгармас харажат (AFC - Average Fixed Cost) - бир бирлик 
махсулотга тугри келадиган узгармас харажат булиб, у куйидагича аникланади:

F C
A F C ( 0 )  =  —  .

Узгарувчан харажат (ГС - Variable Cost) - махсулот ишлаб чикариш 
хажмига боглик булган харажат, яъни махсулот хажми ошганда ёки камайганда 
ўзгарадиган харажат.

Уртача узгарувчан харажатлар (AVC - Average Variable Cost) - бир 
бирлик ишлаб чикарилган махсулотга тўгри келадиган узгарувчан харажат



бўлиб, у узгарувчан харажат микдорини ишлаб чикарилган махсулот 
микдорига нисбати билан аникланади.

Умумий харажатлар (ТС - Total Cost) - қисқа муддатли орликда маълум 
микдорда махсулот ишлаб чикариш учун сарфланган узгармас ва узгарувчан 
харажатларнинг йигиндисига тенг: ТС = ҒС  + VC(Q) .

Чекли харажат (А/С - Маргинач Сост) - ишлаб чикариш хажмини кичик 
микдорга (одатда бир бирликка) ошириш билан боглик булган кушимча

АТС _ A(FC + VC) AFC AVC AVC 

AQ
умумий харажатдир: MC--

AQ
AFC AVC  

AQ + AQ ' A Q
- = MVC

Бу ерда чекли 
узгармас харажат
M F C )- = о оўлгани

учун, чекли харажат 
чекли ўзгарувчан 
харажат А/КС га тенг 
( МС = MVC).

А/ГС - чекли 
узгарувчан харажат 
бўлиб, махсулотни 
кушимча бир 
бирликка (AQ)
оширгандаги 6.1-раем АС, AVC, А Ғ С ва М Сграфикяарнигўзаро
узгарувчан жошашхви
харажатнинг ўсган кисми AVC га тенг.

Юкоридаги формуладан кўриниб турибдики, узгармас харжат чекли 
харажат микдорига таъсир килмайди. Чекли харажат,

узгарувчан харажат функциясидан олинган хосилага тенг: М С  = — .
dQ

Харажатлар функцияси графиклари бир-бирига нисбатан шундай 
жойлашганки, бошланишда чекли харажатлар камайиб боради (бу ерда асосий 
сабаб, ишлаб чикариш масштаби кенгайишининг мусбат самараси ва оптимал 
технологик ишлаб чикариш хажмига чикиш хамда узгармас харажатларнинг 
камайиши). Оптимал ҳажмдан кейинги ишлаб чикариш хажмининг ўсишида 
кам самарали ресурсларни ишлаб чикаришга жало килиш, ишлаб чиқариш 
масштабини ортиқча кенгайиши натижасида бошқарув самарадорлигининг 
камайиши, харажатларнинг ортиши натижасида чекли харажатлар ўсиб боради. 
Расмдан кўриниб турибдики, агар МС < АС булганда АС чизиги пастга қараб 
тушади ва MC<AVC  булганда хам AVC чизиги пастга караб камайиб боради. 
Бунинг сабаби - хар бир янги кушимча бирлик махсулотни ишлаб чикариш 
харажати ишлаб чикилган махсулотнинг уртача ва уртача узгарувчан 
харажатидан кичик бўлгани учун, уртача ва уртача узгарувчан харажатларни 
камайтиради.



Агар М С  > А С  ва M C > A V C  бўлганида АС  ва AVC  чизиклари юкорига 
караб ўсиб боради. Бу ерда кушимча ишлаб чикарилган бирлик махсулотни 
харажати А С  ва AVC  дан катта бўлгани учун, у ушбу уртача ва уртача 
узгарувчан харажатларини оширади.

маШг»Мтопш;ири1^ярнннг намунавий ечимлари.
Г '  _____у " ' ^ ч : Чг л  ■<:’ .'л____ ........... ГГ^/ . л» ■.____ с____ _________ . .<.vл ' ш ^ ___________________

l.Arap ТС(10)=5 2, АС(9)=5.3 ва МС(9)=5 булса:
a) МС(10) ни топинг;
b) Ушбу маълумотлар асосида ТС(8) ни топиш мумкинми?

Ечими:
a) AC=TC/Q демак ТС(9)=АС(9)Х9=5.3*9=47.7 

МС(10)=ТС(10)-ТС(9)=52-47.7=4.3
b) ТС(8)=ТС(9)-МС(9)=47.7-5=42.7 
жавоб: а) МС(10)= 4.3; Ь) мумкин ТС(8)=42.7

2. Жадвал маълумотларидан фойдаланиб буш катакларни тўлдиринг
Q TC AFC VC AC MC
l 150
2 60 26
3 78
4 216

Ечими:
Ўзгармас харажатлар:ҒС=АҒСxQ=60*2= 120.Чекли харажат МС|=ТСм -ТС| га 
тенг. Умумий харажат TC=FC+VC. Умумий уртача харажат AC=TC/Q энди 
жадвал ни тўлдирамиз: _____________________________________ ____________

Q TC AFC VC AC MC
l 750 120 30 150 30
2 176 60 56 88 26
3 198 40 78 66 22

4 216 30 96 54 18
3.MPL(6)=10 , APl(5)=4 . APl(6)=?

Ечими:

TPl(5)=APl(5)x 5=4x5=20 
TPL(6)=TPL(5)+MPL(6)=20+10=30, 
APl(6)=TPl(6)/6=30/6=5



1. Ресурс харажатлари узгармас N=2. Бошқа харажатлар L=2, К=16, PL=10, 
Рк=5, Р \= 1 бирликка тенг. Ишлаб чикариш функцияси
Q(L,K,N)=20xL+26*K+K><LxN +N2 кўринишида. Тадбиркор умумий мехнат ва 
капитал харажатларини 100 бирлик қилиши учун олдинги харажатларини 
кандай узгартириши керак?

2. Буш катакларни тўлдиринг.
Q АҒС VC АС МС тс
0 - - - - 100
10 20
20 5
30 11 390
40 420
50 2 14

3.Мавжуд маълумотлар асосида буш катакларни тулдиринг.
Q ТС AFC VC АС МС
1 1 500
2 6 000 2 600
3 7 800
4 21 600

4. Жадвалдаги маълумотлардан фойдаланиб буш катакларни тулдириш 
мумкинми? _____________ ____________ ____________ ____________ ___________

Q AVC VC АС МС ТС
1 2 500
2 2 000
3 5 000
4 5 500
5 1 100

5. Узок муддатли ишлаб чикариш оралигида куйидаги бўш катаклар 
тулдирилсин.

Q VC АС МС ТС
0
1 5 000
2 4 500
3 3 000
4 14 000
5 15 000



6 . Фирманинг чекли харажати Q га боғлиқ бўлиб ку йидагича берилган:
MC=(Q-15)2+150

Агар бизга узгармас харажатлар маълум, яъни FC=2 200 доллар га тенг 
булса,

уртача харажатлар топилсин.
7. Жадвалда ишлаб чикариш хажмига боглик умумий харажатлари

берилган жадвалдаги колган харажатлар топилсин.
Q ТС FC VC AFC AVC АС МС
0 60
1 100

2 130
3 155
4 190
5 210

8 . Фирма раҳбари X.Хамраев харажатлар хисоботини йўқотиб куйди, 
куйидаги жадвалда фирманинг баъзи бир харажатлари берилган. Буш катаклар 
тўлдирилсин.

Q ТС VC АС МС AVC AFC
1 5 9
2 9 1I
3 4
4 22

5 8 1

6 27

9. Ишлаб чикариш хажмига боглик чекли харажат функцияси куйидагича 
берилган: MC=(Q-10) 2 +50.Агар узгармас харажат ҒС=1200 бўлса, уртача 
харажатлар топилсин.

10. Ўртача харажатлар минимуми MC=2*Q-100 да таъминланади.
FC =1000 ва максимал даромад Р =200 да эришилса, ишлаб чикариш 

хажми топилсин.

11. Чекли харажатлар функцияси MC=(Q-10)2+50. Агар бизга узгармас 
харажатлар маълум бўлиб FC =1200 бўлса, уртача харажат микдори топилсин.

12. Агар узгармас харажатлар микдори 50 млн сўмгатенг булса, 
жадвалдаги маълумотлардан фойдаланиб махсулот бирликлари учун умумий 
харажат, уртача харажат ва чекли харажатлар аниклансин.



Сони 1 2 3 4 5 6 7
Узгарувчан 

харажат, млн 
сўмда

9 16 28 42 70 106 160

13. Жадвални куийидаги маълумотлардан фойдаланиб тўлдиринг:

5 дал озик-овкат спиртини ишлаб чикариш учун уртача узгармас 
харажатлар (AFC) 2000 сўмга;

4 дал спирт ишлаб чикариш учун ўзтача узгарувчан харажатлар (AVC) 850 

сум кийматга;

=> 6 дал спирт ишлаб чикариш учун умумий харажатлар (ТС) 1240 сўмга 

кўпаяди;

=> 5 дал спирт ишлаб чикариш учун уртача умумий харажатлар (АТС) 2880 

сўмга тенг;

=> 1 дал озик-овкат спирти ишлаб чикариш учун узгарувчан харажатлар 1000 

сўмни ташкил этади;

=> 8 дал спирт ишлаб чикариш учун умумий харажатлар (ТС) 19040 сўмга;

=> 7 дал спирт ишлаб чикарилганда узгарувчан харажатлар (VC) 1535 сўмга 

ошади;

=> 3 дал ишлаб чикарилганда уртача узгармас харажатлар хамда уртача 

узгарувчан харажатлар йигиндиси (AFC+AVC) 4185 сўмни ташкил этган;

=> Спирт ишлаб чикариш 1 далдан 2 далга ошганда (АТС) 5100 сўмга 

пасаяди.

Q FC VC тс AFC AVC АТС МС

0

1

2

3

4

5

6

7

8



14. Битта маҳсулот ишлаб чиқариш учун А ресурсдан 3 та, Б рссуредан эса
2 та талаб килинади. А ресурснинг бир-бирлиги 20 минг, Б ресурснинг бир- 
бирлиги 30 минг сум туради. Уртача узгарувчан ва чекли харажат топилсин.

15. Фирма бир бирлик маҳсулот ишлаб чикариши учун 15 минг сум 
харажат килади ва уни 20 минг сўмга сотади. Фирма бир кунда 150 та махсулот 
ишлаб чикариш имкониятига эга. Янги технология кириб келиши билан 
маҳсулот ишлаб чикариш 20% га ортиб, харажат 10% га, сотув нархи ҳам 5% 
камайди. Умумий тушум кандай ўзгарди?

16. Фирма 100 бирлик маҳсулот ишлаб чикаради ва унинг хар бирлигини 
50 минг сўмдан сотади. Фирма 10 бирлик кушимча махсулот ишлаб чикариб 
уни олдинги нархда сота олади, аммо бунда унинг уртача бир-бирлик 
махсулоти учун киладиган харажати 40 мингдан 45 мингга кўтарилади.

а) фирма бу имкониятдан фойдаланадими?
б) фирма 10 бирлик махсулот хажмини ошириши учун энг камида 

маҳсулот нархи неча сўмни ташкил этса зарар кўрмайди?

17. Фирманинг умумий харажати TC=4800+5Q+Q2+0.1Q3 га тенг. Ўртача 
умумий харажат, уртача узгарувчан харажат ва чекли харажат топилсин.

18. Махсулот таннархининг 30 фоизи ишчиларга ойлик сифатида ва 10 
фоизи электр-энергияга туланади. Агар ишчилар ойлиги 50 фоизга ортса ва 
электр энергия харажати 40 фоизга тушеа маҳсулот таннархи кандай ўзгаради?

19.Фирманинг чекли харажати Q га боғлиқ бўлиб куйидагича берилган:
MC=(Q-10)3+50

Агар узгармас харажатлар FC= 1200 доллар га тенг булса, уртача ва 
умумий харажатлар топилсин.

20. Агар ТС(10)=5 200, АС(9)=530 va МС(9)=500 булса:
а) МС(10) ни топинг;
б) Ушбу маълумотлар асосида ТС(8) ни топиш мумкинми?

21.Умумий харажат функцияси куйидагича берилган булса:
TC=300+20Q+0.15Q2

Аникланг:
1) Q га боглик холда FC, VC, АТС, AFC, AVC ва МС.
2) Q кандай булганда уртача умумий харажатлар минимум нуктага 

эришади.
3) АТС, AVC ва МС ларни графикда тасвирланг.



1. Иктисодий фойда куйидагича аникланади:
а) бухгалтерия фойдаси ва нормал фойда ўртасидаги фарк сифатида;
б) умумий даромад ва жорий фойдаланиш учун жалб килинган барча пул 

харажатлари фарки оркали;
в) умумий даромад ва барча харажатлар фарки оркали;
г) соф даромад оркали;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.
2. Ишлаб чикариш усиши билан ўРтача умумий харажатлар 

камайса, чекли харажатлар;
а) камайиши керак;
б) уртача харажатлардан юкори булиши керак;
в) уртача харажатлардан паст булиши керак;
г) кўтарилади;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
3. Чекли харажатлар:
а) уртача махсулот ва уртача узгарувчан харажатлар кўпайтмасига тенг;
б) умумий уртача харажат ва ишлаб чикариш хажми кўпайтмасига тенг;
в) ишлаб чикариш хажмини бир бирликка кўпайтириш натижасида 

доимий харажатларнинг кушимча ўсишидир;
г) ишлаб чикариш хажмининг бир бирликка кўпайтириш натижасида 

умумий харажаталарнинг кушимча ўсишидир;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
4. Киска муддатда фирманинг уртача узгарувчан харажатлари эгри 

чизиги ишлаб чикаришнинг шундай хажмида минимал бўладнки, бунда;
а) уртача махсулот максимал булиши керак;
б) доимий харажатлар минимал булиши керак;
в) чекти харажатлар уса бошлайди;
г) уртача умумий харажатлар максимал булиши керак;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
5. Ишлаб чикаришнинг хар кандай хажмида фирманинг умумий 

харажатлари:
а) уртача умумий харажатлардан уртача узгарувчан харажатларни 

айирмасига тенг;
б) уртача узгарувчан харажатларни ишлаб чикариш хажми кўпайтмасига 

тенг;
в) умумий уртача харажатларнинг ишлаб чикариш хажми кўпайтмасига 

тенг;
г) доимо бир хил;
д) тугри жавоб йўк.
6. Уртача умумий харажатлар бу:
а) умумий доимий харажатлар ва узгарувчан харажатлар йигиндисини 

ишлаб чикарилган махсулотлар микдорига нисбатидир;



б ) AFC -  AVC;
в) TC ни доимий бирлигига нисбатидир;
г) A T C -A FC ;
д) тўғри жавоб келтирилмаган.
7. Узок муддатли уртача харажатлар эгри чизиги:
а) умумий ишлаб чикаришнинг умумий харажатларга нисбатини 

кўрсатади;
б) ўзида ишлаб чикариш омилларининг доимий пропорциясини 

ифодалайди;
в) ҳар бир ишлаб чикариш ҳажми учун энг кам харажатлар принципини 

ифодалайди;
г) камайиб борувчи унумдорлик конунига биноан доимий камайиб 

боради;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
8. Қисқа муддатли ораликда фойда ни максимал ёкн харажатларни 

минималлаштирувчи ракобатлашган фирма уз фаолиятинн куйидаги 
холларда тўхтади:

а) махсулотнинг баҳоси уртача доимий харажатлардан паст булганда;
б) махсулотнинг баҳоси уртача узгарувчан харажатлардан паст булганда;
в) махсулотнинг баҳоси чекли харажатдан паст булганда;
г) умумий даромад умумий харажатларни коплашга этмай колаётганда;
д) тугри жавоб йук.
9. Узок муддатли ораликда фойдани максималлаштириш ёки 

харажатларни минималлаштиришга харакат килаётган ракобатлашувчи 
фирма ишлаб чикаришни тўхтатишга мажбур, агар:

а) уртача умумий харажат чекли харажатдан кичик булганда;
б) махсулотнинг баҳоси чекли харажатдан паст булганда;
в) тушум умумий харажатларни коплай олмаса;
г) чекли харажат уртача узгарувчан харажатдан ошиб кетса;
д) тўғри жавоб йўқ.
10. Ўртача харажатлар чизиги эгри талаб чизиги билан кесишганда 

кандай холат юз беради?
а) фойда максимал булади;
б) нормал фойда нолга тенг булади;
в) бухгалтерлик фойда нолга тенг булади;
г) фирма нормал фойда олиш холатида булади;
д) тўғри жавоб йук.
11. Фирманинг доимий харажатлари - бу:
а) ресурслар сотиб олинаётганда уларга кетган харажатлардир;
б) хар кандай махсулот ишлаб чикариш хажмида минимал микдорда 
сарфланаётган харажатлар;
в) ишлаб чикариш хажмига боғлиқ бўлмаган харажатлар;
г) ишчи ходимларга тўланаётган ҳакдир;
д) тўгри жавоб йўқ.
12. Чекли харажатни хисоблаш формуласини белгиланг:



а) ATC:Q;
б) ДТС : AQ; 
с) FC : Q;
л) (Р * Q) : AQ;
е) тўғри жавоб йўк.
13. Куйидаги ифодалардан кайси бири умумий харажатни акс 

эттнради?
а) АМС;
б) V C -F C ;
в) FC + VC;
г) FC + VC+MC
д) тугри жавоб йук.
14. Киска муддатли ораликла фирма 500 бирлик махсулот ишлаб 

чикарди. Уртача узгарувчан харажатлар 2 долларни, ўртача узгармас 
харажатлар 0,5 долларни ташкил этади. Юкоридаги ракамлардан 
фойдаланиб умумий харажатларни хисобланг:

а) 2,5 доллар;
б) 1250 доллар;
в) 750 доллар;
г) 110 0  доллар;
д) тўғри жавоб йук.
15. Агар AVC(10)=5 000; FC=20 000 бўлса, АС(10)=?
а) 25 000;
б) 7 000;
в) 3 0 0 0 ;
г) 10 0 0 0 ;
д) 15 000.
16. Агар АС(20)=500; МС(21)=11 ОООбўлса АС(21)=?
а) 1 0 0 0 ;
б) 10 500;
в) 21 0 0 0 ;
г) 11 500;
д) топишни имкони йук.
17. Агар ТС(3)=10 000; МС(4)=2 200; МС(5)=2 100 ва МС(6)=1 900 

булса, АС(6)=?
а) 2 700;
б) 1 900;
в) 1 800;
г) 2 000
д) тўғри жавоб келтирилмаган.
18. Ишлаб чикарувчининг умумий харажатлари кайси бандда тугри 

келтирилган?
а) TC-FC;
б) AVC+ATC;
в) FC+VC;



г) MC+VC;
д) TR-TC.
19. Агар фирма ишлаб чиқараётган махсулотини 40 бнрликдан 41 

бирликка оширса, ва бунинг натижасида умумий харажатлар микдори 
262 бирликдан 281 бирликгача кутарнлса, кўшимча кўшилган бир 
бирлик махсулотга кетган чекли харажат микдори аниклансин:

а) 262 бирлик;
б) 281 бирлик;
в) 267 бирлик;
г) 20 бирлик;
д) тўгри жавоб келтирилмаган;
20. Қуйидаги фикрлардан кайси бири нотўгри?
а) Корпорация - пайчиликка асосланган жамият бўлиб, ҳар бир мулкдор 

масъулияти ушбу корхонага қўшган ҳиссаси билан чекланади;
б) фойда олмайдиган ташкилотлар - масчит, касалхона, коллежлар, барча 

касаба уюшмалари ва хайрия жамиятлари;
в) алътернатив харажатлар - фирманинг ресурсларидан энг яхши 

вариантдан фойдаланиши билан боглик йўкотилган имкониятлардир;
г) фирма -  бу ишлаб чиқариш ресурслари эгаларининг қарорларини ва 

манфаатларини мувофиклаштирувчи институционал тузилма хисобланади;
д) тўгри жавоб йук;
21. Умумий харажатлар TC=Q3-90Q2+2700Q+75 кўрннншнда берилган 

ишлаб чикариш xaжми(Q) канча бўлганда чекли харажат минимал 
булади?

а) 80 та;
б) 90 та;
в) 30 та;
г) 50 та;
д) тўгри жавоб йўқ.



VII БОБ. МУКАММАЛ РАҚОБАТЛАШГАН 
БОЗОРДАГИ ФИРМА ҲАРАКАТИ

Асосий туш унчалар

Даромад (revenue, yalpi daromad, TR)- сотилган товар микдорини 
нархга кўпайтирилганига тенг. Махсулотларни сотишдан тушган тушум.

Уртача даромад (average revenue) -  Бир бирлик махсулотни сотишдан 
келган даромадга айтилади.

Чекли даромад ((marginal 
revenue -MR)  - бу кушимча 
бир бирлик неъматни сотиш 
натижасида умумий 
даромаднинг ўсган кисми 
AR(O), яъни:

MR=± m = w j 2 ) . = p M = p
A Q  A Q  A Q

Фойда (бухгалтерия) -
махсулотни сотишдан 
тушган тушумдан ушбу 
махсулотларни ишлаб 
чикариш учун кетган ялпи 
харажатни (ташки 
харажатни) айрилганига 
тенг.

Максимал фойда олиш шарти: MR = МС.

Ракобатлашган бозорда максимал фойда олиш шарти: МС=Р.

Ракобатлашувчи фирманинг зарарсиз ишлаш нукгасини ифодаловчи 
шарт: Р = minATC (Q ).

Киска муддатли ораликда фирма капитали размери ўзгармайди, шунинг 
учун у фойдани максималлаштирадиган узгарувчан ишлаб чикариш омиллари 
хажмини танлаши лозим булади. Маълумки, фойдани максималлаштириш бу 
умумий даромад билан умумий харажатлар айирмасини максималлаштириш 
демакдир, яъни: tt(Q) =  TR {Q )~ T C (Q ) .

максималлаштириш графиги.



Агар абцисса ўқи бўйича ишлаб чиқариладиган маҳсулот хажмини, 
ордината ўқи бўйича - умумий даромадни жойлаштирсак, даромаднинг 
масулот ҳажмига боғликдиги (R{Q)=PQ) координата бошидан чиқувчи нур 
билан ифодаланади. Умумий харажатлар эса ўзгармас ва ўзгарувчан 
харажатлар йигиндисидан ҳосил бўлади.

7 . 1-расмдаги графикдан кўриш мумкинки, ишлаб чикариш хажми кичик 
бўлганда, фирма фойдаси манфий бўлади, фирма зарар билан ишлайди, 
фирманинг даромади ўзгармас ва ўзгарувчан харажатларни коплаш учун 
етарли эмас. Ишлаб чикариш ҳажми ошиб бориши билан фирманинг фойдаси 
мусбат бўлиб ошиб боради ва ишлаб чикариш ҳажми Q2 га тенг бўлганда 
даромад TR(Q) билан умумий харажат TC(Q) ўртасидаги фарк максимал бўлади 
(7.1-расм бу MN). Демак, фойда ишлаб чикариш ҳажми Q = Q] бўлганда 
максималлашади (7.1-6 -раем). Ишлаб чикариш хажми Q\ дан ошганда (Q>Q:*) 
умумий харажатларнинг ўсиши даромад ўсишига нисбатан устунроқ бўлгани 
учун фойда камайиб боради. Расмдан кўриниб турибдики, ишлаб чикариш 
ҳажми Qi гача бўлганда фирма зарар билан ишлайди, нима учун деганда 
{jC>R{Qj). Фирма Qi ва Q\ ораликда фойда олади ва бу фойда Q\ га кадар 
ошиб, ишлаб чикариш ҳажми Q\ га тенг бўлганда максимал кийматга эришади. 
N  нуктада даромад чизигининг бурчак коэффициенти (чекли даромад 

A RMR= —  = tg a )  умумий харажат чизигининг бурчак коэффициентига (чекли 
AQ

АТСхаражатига МС = = tg a ) тенг МС = MR .

Шундай килиб, фирманинг чекли даромади билан чекли харажати бир- 
бирига тенг бўлганда фойда максимал кийматга эришади. МС = MR фойдани 
максималлаштириш шарти бўлиб, фирма кайси бозорда (ракобатлашган, 
монопол, олигопол) фаолият кўрсатмасин, у ўз кучини саклаб колади.

Юқоридаги мулохазалардан шу келиб чиқадики, агар MR(Q) > MC(Q) 
бўлганда, фирма 
махсулот ишлаб 
чикариш хажмини 
ошириши керак (хар 
бир қўшимча ишлаб 
чикарилган махсулот 
умумий фойдани 
ошириб боради), агар 
MR(Q) < MC(Q) бўлса -  
ишлаб чикариш 
хажмини кискартириш 
керак бўлади.

Чекли махсулот 
қоидасига кўра фирма 
махсулот ишлаб

7.2-расм. Рақобатлшиувчи фирманинг қисқа муддатли 
орлиқдаги ҳаракат қилиш қоидлари.

Ш



чикариш хажмини чекли даромад билан чекли харажатни тенглигини 
таъминлайдиган даражада ушлаб туришга харакат килади (МС = MR) .

Ишлаб чикаришни тўхтатиш коидасига кура фирманинг иктисодий 
фойдаси хар кандай ишлаб чикариш хажмида нолдан кичик булса, яъни 
ракобатлашган бозордаги нарх уртача узгарувчан харажатдан кичик булса 
Р< л ғс(0 (7 .2 -расмда В нукта), фирма ёпилади (ушбу бозордан кетади, 
фаолиятини тугатади). В нукта фирманинг ёпилиш нуктаси хисобланади.

Юкоридаги коидалар фирма учун умумий характерга эга. Фирма кайси 
бозорда фаолият кўрсатишидан катъий назар ушбу коидалар уз кучини 
саклайди.

7.2-расмда А нукта фирманинг зарарсиз ишлаш нуктаси дейилади, бу 
нуктада Pc =  A T C { Q )  бўлиб, фирма зарар хам кўрмасдан, фойда хам олмасдан 
ишлашини ифодалайди.

Ракобатлашган фирманинг киска муддатли ораликдаги таклифи.
Фирманинг таклиф чизиги хар бир мумкин булган нархларда фирма канча 
микдорда махсулот ишлаб чикариб таклиф килишини ифодалайди. Юкорида 
кўрдикки, фирма махсулот ишлаб чикаришни нарх чекли харажатга тенг 
бўлгунга кадар оширади ва нарх уртача узгарувчан харажатидан кичик булса, 
ишлаб чикаришни 
тухтатади (фирма 
ёпилади). Демак, 
фирманинг нолдан 
юкори хажмдаги 
ишлаб чикариш 
(Q  >  0 )  таклиф 
чизиги чекли
харажатнинг (МС) 
уртача узгарувчан 
харажатнинг 
минимумидан 
юкорида ётган 
кисми билан
устма-уст тушади 
(7.3-расм, чекли 
харажат
чизигининг А
нуктадан юкори кисми). A VC  минимумидан юкори булган хар кандай нарх Р  
да фойдани максималлаштирадиган ишлаб чикариш хажми Q ни график 
оркали аниклашимиз мумкин) (7.3-расм).

Ракобатлашган бозорда нархнинг ошиши бозордаги фирмаларни ишлаб 
чикариш хажмини оширишга ундайди, шунинг учун хам ракобатлашган 
фирманинг киска муддатли ораликдаги таклиф чизиги ўсувчи булади.

7.3-расм. Рақобатлашувчи фирманинг қисқа муддат 
оралиқдаги таклиф чизиги



1. Мукаммал ракобатлашган фирманинг умумий харажатлар функцияси 
TC=0.5xQ3-15xQ2+300xQ+250 ООО кўринишида булса. Товарнинг нархи неча 
сўмни ташкил этса, фирма уз фаолиятини тухтатади?

Ечими:
Қисқа муддатли ораликда нарх уртача узгарувчан харажатларнинг 

минимумидан паст булса фирма ёпилади, яъни P<min AVC (Q)
Ўртача харажатларни топсак AVC=(0.5Q3-15Q2+300Q)/Q=0.5Q2-15Q+300
ABC ни минимумини топиш учун ундан хосила олиб 0 га тенглаштирамиз:

Q-15=0 бундан Q=15:
Min AVC=AVC(15)=0.5*225 -225 +300 = 187.5
Жавоб: Нарх Р< 187.5 булганда фирма ёпилади.

2. Қисқа муддатли ораликда рақобатлашувчи фирманинг умумий 
харажатлари функцияси TC=0.2Q2+4Q+80 кўринишида берилган, бу ерда Q -  
ишлаб чикариш ҳажми, минг дона ҳисобида. Фирма махсулотининг бозор 
нархи 12 S га тенг булганда фирманинг максимал фойдаси аниклансин.

Ечими:
Чекли харажатлар функциясини аниклаш учун умумий харажатлар 

функция сидан биринчи тартибли ҳосила оламиз TC'=MC=0.4Q+4. Қиска 
муддатли ораликда рақобатлашаётган фирма максимал фойдага Р=МС да 
эришади, бизда бозор нархи 12S га тенг. 12=0.4Q+4 бундан Q=20 ни топамиз.

Фирма фойдаси ;r=TR-TC=12x20-(0.2x202+4x20+80)=240-240=0
Жавоб: фирма фойдаси 0 га тенг.

3. Тармокда 130 та фирма ҳаракат килади. Ҳар бир фирманинг умумий 
харажатлар функцияси TC=Q3-36Q2+384Q кўринишида берилган. Бу ерда Q -  
ишлаб чикариш хажми, минг дона хисобида. Узок муддатли ораликда 
фирмалар мувозанат ҳолатда бўлишлари учун бозор нархи ва тармок таклифи 
аниклансин.

Ечими:
Узок муддатли ораликда ракобатлашаётган фирмаларнинг махсулоти 

нархи P=minATC булиши керак. Ўртача харажат ATC=TC/Q=Q2-36Q+384=(Q- 
18)2+60 бу функция минимум кийматга Q=18 булганда эришади ва минимум 
киймати 60 га тенг булади.

Тармоқнинг таклиф хажми Qs= l30* 18=2340.
Жавоб: бозор нархи 60 бирлик, тармок таклифи эса 2 млн 340 минг 

донани ташкил этади.

4. Мукаммал ракобатлашган бозорда харакат килаётган фирманинг уртача 
харажатлар функцияси AC=16+0.5x(Q-10)2 кўринишида берилган. Тармок



махсулотига булган талаб функцияси QD=1800-50P га тенг. Узок муддатли 
ораликда тармокда нечта фирма харакатланади?

Ечими:
Узок муддатли ораликда нарх P=minATC булиши керак. Ўртача 

харажатлар минимумини топиш учун унинг функция сидан хосила олиб 0 га 
тенглаштирамиз A T C (Q )= Q -1 0 = 0  бундан Q =10 булади m inA T C =A C ( 10)= 16, 
демак Р =16. Q s=Q d= 1800-50P = 1800-800=  1000 тармокнинг умумий таклиф 
хажми хар бир фирма 10 бирлик махсулот ишлаб чикарса 1000/ 1 0 = 1 0 0  та 
фирма тармокда фаолият кўрсатар экан.

Жавоб: 100 та фирма.

Мустакил ишлаш учун масала ва топшириклар

1. Фермер хужалиги кизил лавлаги ишлаб чикаради. Фермер 
хўжалигининг умумий харажатлар функцияси куйидагича:

ТС = 900 +0.02Q 2
Бу ерда: Q -  лавлаги хажми, кг.
1 кг. лавлагининг бозор нархи 2 00  сум булса, максимал фойда олиши 

учун фермер хужалиги канча махсулот етиштириши керак?

2. Ракобатлашувчи фирма колбаса ишлаб чикаради. 1 кг колбаса нархи 
4800 сўм. Ўртача харажат 1200 + 24Q га тенг.

Аниклансин:
а) ишлаб чикариш хажми канча булганда фирма зарар билан ишлайди?
б) ишлаб чикариш хажми канча булганда фирма максимал фойда олади?
в) ишлаб чикариш хажми канча булганда фирма зарарсиз ишлайди?

3. Ф ирма сигарет ишлаб чикарали, унинг 1 йиллик харажатлари берилган:
Хом-ашёга сарфи - 400 минг сум;
Хоналарни ёритиш учун сарфи -  24 минг сум;
Транспорт харажатлари -  120 минг сум;
Бошкарув ходимлари иш хаки - 240 минг сум;
Ишлаб чикаришдаги ишчилар иш хаки -  600 минг сум;
Ускунанинг киймати -  6 млн.сум (хизмат курсатиш муддати -  10 йил, 

Амортизация ажратма пропорционал равишда ажратилади).
Ишлаб чикариш хажми 1 йилда 3 млн. донага тенг. Бир пачка сигарет 

нархи 10 0 0  сум булса, фирманинг уртача узгармас, уртача узгарувчан ва уртача 
умумий харажатлари хамда фирманинг фойдаси топилсин.

4. Ракобатлашувчи бозорда харакат килувчи типик фирманинг харажат 
функцияси берилган: ТС = 600Q2 + 400Q

Махсулотнинг бозор нархи 1600 сўм бўлса:
а) фирма иктисодий фойда оладими ёки зарар кўриб ишлайдими?



б) товарнинг бозор нархи канча булганда, фирма узок муддатли ораликда 
нормал фойда олади.

5. Ракобатлашувчи фирманинг узок муддатли уртача харажатлари 
берилган:

LATC = Q2 -100Q + 80
Q - ишлаб чикариш хажми.
а) узок муддатли ораликда фирма махсулотига кандай нарх ўрнатилади?
б) типик фирманинг узок муддатли ораликдаги ишлаб чикариш хажми 

канча?
в) янгиликка интилувчи фирманинг уртача харажатлари типик фирманинг 

уртача харажатларидан 40% га кам булса, янгиликка интилувчи фирма канча 
иктисодий фойда олади ва канча микдорда махсулот ишлаб чикарса, максимал 
фойда олади?

6 . Ракобатлашувчи фирманинг умумий харажатлар функцияси TC=2XQ3- 
20*Q2+400xQ+250 ООО кўринишида берилган. Қиска муддатли ораликда 
товарнинг нархи неча сўмга тушиб кетса фирма бозорни тарк этади?

7. Ракобатлашган бозорда А товарга булган талаб функцияси куйидагича 
берилган:

Qd=36000-18P
Qd-сотиб олинадиган микдор;
Р- нархи.
Типик фирманинг умумий харажати TCi=12000+Qj2 бўлсин.
a) Узок муддатли ораликда канча фирмалар фаолият юритади?
b) Бир бирлик махсулот нархи канча сўмни ташкил этади?
c) Тармокнинг таклиф функция сини яратинг.

8 . Фараз килайлик нон бозори ракобатлашган. Нонга бўлган талаб 
куйидаги функцияси оркали берилган:

Qd=1000-10P
Qd -сотиб олинадиган нон микдори;
Р-нон нархи.
Типик нон сехининг умумий харажати TCj=400+Qj2 бўлсин.
Аниклансин:
a) Узок муддатли ораликда канча нон сехлари фаолият юритади?
b) Бир дона нон нархи хамда ишлаб чикарувчилар даромади канча сўмни 

ташкил этади?

9. Талаб функцияси ушбу кўринишда берилган:
P=8100-9Q

Мазкур функция дан фойдаланиб,
a) чекли даромад (MR)?
b) кайси хажмда MR =0 бўлади?
c) кайси хажмда TR максимал бўлади?



d) TR максимал бўлгандаги талаб эластиклиги киймати аниклансин.

10. Мукаммал ракобатлашган бозорда фаолият олиб бораётган фирманинг 
умумий харажатлар функцияси куйидагича берилган:

TC=2000+1600Q-20Q2+0.5Q3

Нархларнинг кандай даражасида фирма ишлаб чикаришини тўхтатиб 
бозорни тарк этади?

11. Мукаммал ракобатлашган тармокда бир хил умумий харажатга эга 
булган фирмалар харакат килмокдалар, уларнинг умумий харажат функцияси 
TC=0.2Q3-8Q2+120Q га тенг. Тармок махсулотларига талаб функцияси эса 
Qd=1 360-ЮР кўринишида берилган. Узок муддатли ораликда тармокда нечта 
фирма фаолият юритади?

12. Ракобатлашаётган фирма X товарни ишлаб чикариши учун 2 бирлик А 
ресурсдан ва 3 бирлик Б ресурсдан фойдаланади. А ресурснинг нархи 8 минг 
сўм Б ресурсники эса 5 минг сўм, фирманинг ўзгармас харажатлари эса 1.2 
милион сўмга тенг. X товар нархи қанча бўлганда фирма бозордан чиқиб 
кетмайди?

13. Ракобатлашаётган фирманинг умумий харажатлари TC=800+40Q+2Q2 
га тенг. У киска муддатли ораликда 1000 пул бирлигига тенг фойда олиши 
учун товар нархи ва товар хажми кандай бўлиши керак?

14. Ракобатлашаётган фирманинг чекли харажати MC=30+2Q га ва 
ўзгармас харажатлар микдори 500 S га тенг. У қисқа муддатли ораликда 1100 $ 
га тенг фойда олиши учун ишлаб чиқараётган махсулотининг нархи ва хажми 
кандай бўлиши керак?

15. Қисқа муддатли ораликда ракобатлашувчи фирманинг умумий 
харажатлар функцияси 1C-5U U00 +20*Q-t-X*Q?-t-l/3*Q̂  бу ерда Х^0. Би̂ я а 
маълумки, нарх 50$ га тенг бўлаганда фирманинг оптимал ишлаб чикариши 
хажми 5 бирликни ташкил килади. X топилсин.

16. Умумий харажатлар функцияси куйидагича берилган:
TC=2Q2-20Q+800

Бу ерда Q- ишлаб чикариш хажми, минг донада.
а) агар фирма махсулотининг бозор нархи 32 минг доллар бўлса у канча 

фойда ёки зарар кўради?
б) агар фирма зарар билан ишлаётган бўлса, қисқа муддатли ораликда у 

бозорда коладими?

17. Тармокда ракобатлашаётган фирмаларнинг сони 50 та га тенг. Ҳар бир 
фирманинг умумий харажатлари TC=0.25Q2+4Q+32 кўринишида. Талаб эса 
Qd=600-25P га тенг.

а) киска муддатли ораликда бозорнинг мувозанат параметрларини топинг.
б) хар бир фирманинг ишлаб чикариш хажми аниклансин.



18. Мукаммал ракобатлашган тармокда 100 та фирма фаолият 
кўрсатмокда. Ҳар бир фирманинг умумий харажат функцияси 
TC=100+2Q+0.05Q кўринишида берилган. Тармок махсулотларига булган 
талаб Qd=1600-200P га тенг. Киска муддатли ораликда бозорнинг мувозанат 
параметрлари аниклансин.

19. Мукаммал ракобатлашган тармокда бир хил уртача харажатга эга 
булган фирмалар харакат килмокдалар. Уларнинг уртача харажат функцияси 
AC=160+5(Q-100)2ra тенг. Тармок махсулотларига талаб функцияси эса 
Qd=18000-500P кўринишида берилган. Узок муддатли ораликда тармокда 
нечта фирма фаолият юритади?

20. Мукаммал ракобатлашган фирманинг умумий харажатлар функцияси 
куйидагича берилган:

TC=Q3-20Q2+X Q +800
Киска муддатли ораликда нарх 20 сум булганда фирма бозорни тарк этади, 

агар нарх 50 сум булса, фойда кўриб бозорда фаолиятини давом эттиради. X 
нинг кабул килиш мумкин булган кийматлари топилсин.

Тестлар
1. Бозор таркибига боглик бўлмаган холда фирма ёпилади, агар:
а) тушум хажми умумий харажатларни эмас, балки факат узгарувчан 

харажатларни копласа;
б) тушум узгарувчан ва доимий харажатларни коплайди, лекин умумий 

харажатларни копламаса;
в) уртача тушум уртача узгарувчан харажатлардан юкори, лекин уртача 

умумий харажатлардан паст булса;
г) уртача тушум уртача узгарувчан харажатлардан паст булса;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
2. Фойдасини максималлаштираётган фирма махсулот ишлаб 

чикаришнинг шундай хажмини танлаши керакки, бунда:
а) уртача харажатлар минимал булиши керак;
б) уртача тушум уртача умумий харажаталарга тенг булиши керак;
в) чекли тушум чекли харажатга тенг булиши керак;
г) умумий тушум максимал булиши керак;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
3. Икки томонлама мониполияда:
а) сотувчи истеъмолчига Караганда кўпрок наф кўради;
б) истеъмолчи сотувчига Караганда кўпрок наф кўради;
в) нархни доимий бир хилда аниклаш мумкин эмас;
г) олди-сотди хажмини аниклаш мумкин эмас;
д) сотувчи ва олувчи тенг наф кўради.
4. Мукаммал ракобатлашган бозорда фирманинг талаб эгри чизиги:
а) чекли ва уртача тушум эгри чизиклари билан мос тушади;
б) уртача ва умумий тушум эгри чизиклари билан мос тушади;



в) чекли ва умумий ту шум эгри чизиклари билан мос тушади;
г) умумий тушум эгри чизиги билан мос тушади;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
5. Фойдасини максималлаштираётган фирма кандай холларда ишлаб 

чикариш хажмини узгаришсиз колдириши мумкин?
а) MR>MC va TR>TC;
б) MR=MС va TR>TC;
в) MR>MC va TR=TC;
г) MR-MC максимал ҳолатда;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.
6. Қисқа муддатли ораликда мукаммал ракобатлашган бозорда 

фирманинг таклиф эгри чизиги:
а) МС эгри чизигидан юкорида ётган AVC эгри чизигига мос келади;
б) бозор таклифи эгри чизиги оркали аникланади;
в) AVC эгри чизигидан юкорида ётган МС эгри чизигига мос тушади;
г) фирма махсулотига талаб эгри чизиги билан мос келади;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
7. Узок муддатли оралиқда фойдасини максималлаштираётган фирма 

учун:
а) нарх уртача узгарувчан харажатларга тенг булади;
б) нарх чекли харажатлардан юқори булади;
в) нарх ўртача умумий харажатларга тенг булади;
г) уртача умумий харажатлар минимал булади;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.
8. Монополистик ракобатни мукаммал ракобатдан ажратиб 

турадиган асосий белги:
а) ракобатлашувчи фирма бир хил махсулотни эмас, балки табакалашган 

махсулотни ишлаб чикаради;
б) монополистик ракобат шароитида фирманинг талаб эгри чизиги бозор 

талаби эгри чизиги билан мос тушади;
в) узок муддатли монополистик ракобат шароитида фирмалар иктисодий 

фойда оладилар, мукаммал ракобат шароитида эса бундай бўлмайди;
г) монополистик ракобат бозорига кириш учун жиддий тўсиқлар мавжуд;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.
9. Мукаммал ракобат шароитида ишлаб чикаришнинг доимий 

омилига солинадиган солик ставкаси кугарилганда, фирма ишлаб 
чикариш ҳажминини:

а) кўпайтиради;
б) кискартиради;
в) ўзгартирмайди;
г) аник карор кабул килмайди.
10. Ракобатли фирмадан фаркли равишда монополист:
а) маҳсулотга ҳар кандай нархни қўйиши мумкин;
б) MR=MC да фойдасини максималтиради;



в) махсулотнинг хар кандай хажмини ишлаб чикариши ва уни хохлаган 
нархда сотиши мумкин;

г) маълум бир бозор талабида максимал фойда берадиган нарх ва ишлаб 
чикариш хажми конбинациясини танлайди;

д) мутлок эластик талабга дуч келади;
е) тугри жавоб келтирилмаган.
11. Табиий монополия, бу-
а) ОРЕК -халкаро нефт картели;
б) IBM -компанияси;
в) Ҳамкорбанк;
г) Шахар метроси;
д) тугри жавоб келтирилмага.
12. Нарх дискерминацияси-бу:
а) юкори сифатли товарга юкори нарх белгилаш;
б) янги моделдаги товарга юкори нарх белгилаш;
в) ишчиларнинг малакасига караб иш хаки бериш;
г) бир хил махсулотни хар хил харидорларга турли нархда сотиш;
д) тўгри жавоб келтирилмаган.
13. Ракобатлашувчи фирмадан фаркли равишда монополист:
а) фойдани максималлаштиришга интилади;
б) нархни юкори ўрнатиб кўпрок фойда олишга интилади;
в) махсулотни кўпрок микдорда ишлаб чикариб, юкори нархда сотишга 

интилади;
г) MR=P булган холатда махсулот ишлаб чикаришга интилади;
д) камрок махсулот ишлаб чикариб юкорирок нарх кўйишга интилади;
14. Агар махсулотнинг бахоси ишлаб чикариш учун сарфланаётган 

уртача умумий харажатларни копламайдиган булса, у холда фирма:
а) ишлаб чикаришни зудлик билан тухташи керак;
б) махсулот ишлаб чикариш хажмини Р > AVC бўлгани холда Р=МС 

тенглик таъминлангунча танлаши керак;
в) янги технологияни танлаш керак;
г) устама харажатларни кискартириш лозим;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
15. Фойдани макисмаллаштиришга харакат килаётган монополист уз 

махсулотининг бахосини пасайтиради, агар:
а) уртача харажатлар пасайса;
б) реклама харажатлари ўсиб борса;
в) чекли даромад чекли харажатлардан юкори булса;
г) чекли даромад узгарувчан харажатларга тенг булса;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
16. Қиска муддатли ораликда фойдани максималлаштиришга харакат 

килаётган ракобатлашувчи фирма, кандай холларда махсулот ишлаб 
чикариш хажмини оширмайди?

а) махсулотнинг нархи уртача харажатлар минимумидан паст булганда;
б) уртача доимий харажатлар махсулот нархидан юкори булганда;



в) махсулотнинг нархи уртача узгарувчан харажатлар минимумидан паст 
булганда;

г) умумий даромад умумий харажатларни қоплай олмаса;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
17. Қуйидаги бозорлардан кайси бири мукаммал ракобатлашган 

бозорга якин туради.
а) пўлат бозори;
б) сартарошлик хизмати бозори;
в) қимматбаҳо қогозлар бозори;
г) бензин бозори;
д) тугри жавоб йўқ.
18. Қандай холларда уртача умумий харажатлар микдори минимал 

кийматга эришади?
а) AVC=FC;
б) Фойда максимал булганда
в) MC=AVC;
г) МС=АТС
19. Максимал фойдани кўзлаб харакат килаётган фирма кушимча 

ишчиларни ёллайди, агар:
а) умумий тушум умумий харажатдан паст булса;
б) қиймат кўринишидаги чекли маҳсулотнинг микдори пасайганда;
в) қиймат кўринишидаги чекли махсулотнинг микдори кўтарилганда;
г) пул кўринишидаги мехнатнинг чекли махсулоти иш ҳақидан юқори 

бўлса.
20. Айтайлик, иккита ишчи кунига 46 доллар хак олишади. 

Ракобатлашувчи фирма учунчи ишчини ёллаганда умумий хак микдори 
кунига 60 долларни ташкил этади. Шуни кайд этиш лозимки:

а) олдинги хар икки ишчининг чекли махсулоти 23 га тенг;
б) олдинги хар икки ишчининг киймат кўринишидага чекли махсулоти 23 

га тенг;
в) ёлланган учунчи ишчининг киймат кўринишидаги чекли махсулоти 14 

га тенгдир;
г) фирма учинчи ишчини ёлламаслиги керак.
21. Тармокда ЮООта фирма фаолият кўрсатади. Ҳар бир фирма ойида

5 бирлик махсулот ишлаб чикарганда, чекли харажати 2 долларни 
ташкил этади. 6 бирлик учун 3 доллар, 7 бирлик махсулот ишлаб 
чикарганда 5 доллар тугри келади. Агар махсулотнинг бозор нархи 3 
долларни ташкил этса, у холда, тармокнннг бир ойлик ишлаб чикариш 
хажми канчани ташкил этади?

а) 5000 бирликдан куп эмас;
б) 5000 бирликни;
в) 6000 бирликни;
г) 7000 бирликни.



VIII БОБ. НОАНИҚЛИК ВА ТАВАККАЛЧИЛИК

Асосий туш унчалар

Ноаниклнк -  ахборотлар етарли ва тўлик бўлмаганда кабул килинган 
карорларда ноаниклик вужудга келади. Ноаниклик шароитида кабул килинган 
карорлар натижасида таваккалчилик вужудга келади.

Таваккалчилик (risk) - кўйилган максадга эришишдаги йўкотишлар.

Ехтимол (probability) -  маълум натижага эришиш имконияти.

Объектив (математик) ехтимол -  вокеа ва ходисалар жараёнида 
такрорланишларни хисоб-китоб килишга асосланган ехтимол.

Кутиладиган киймат (математик кутилиш) - Е  (x )  = ' ^ P , X i
>=\

Бу ерда, Р; - вокеа ва ходисанинг ехтимоли;

= 1 X; -  вокеа ва ходисанинг натижаси.
/=1

Дисперсия кутиладиган натижадан хакикий натижанинг уртача квадратик 
четланиши:

s : = £ M x , - £ ( x ))2
»=1

Четланиш -  кутиладиган натижа билан хакикий натижа ўртасидаги фарк.

Стандарт (ўрта квадратик) четланиш -  дисперсиядан олинган квадрат 
илдиз:

d = 4 s *
Таваккалчиликка карши инсон (zist orvezse person) -  кутилган 

даромадга нисбатан кафолатланган даромадни устун кўрадиган инсон.

Таваккалчиликка бефарк каровчн шахс -  кутиладиган даромадда у 
кафолатланган даромад билан таваккал даромаддан кайси бирини танлашга 
бефарк карайдиган шахс.

Таваккалчиликка мойиллик (zist prefeped) -  кутиладиган даромадда 
кафолатланган натижага кўра кўпрок тавакалчилик билан боглик булган 
натижани устун кўрадиган шахс.

Диверсификация -  тавккалчиликни пасайтириш усули булиб, бунда 
таваккалчилик (йўкотишлар) бир катор товарларга шундай таксимланадики, 
товарлардан биттасини сотиб олишдан таваккалчиликнинг ортиши бошка



товарни сотиб олишдаги таваккалчиликнинг пасайишини билдиради. Масалан,
2 та махсулотга булган талабни бир вақтда камайиб кетиш еҳтимолидан 
улардан биттасига талабни камайиб кетиш еҳтимоли юқори.

Таваккалчиликларни кўшиш -  ушбу усул тасодифий йўқотишларни 
узгармас харажатларга айлантириш орқали таваккалчиликни камайтиришга 
қаратилган (мулкни сугурталаш).

Таваккалчиликни такснмлаш -  ушбу усулга кўра зарар кўриш еҳтимоли 
билан боглик булган таваккалчилик субъектлар ўртасида шундай 
таксимланадики, оқибатда хар бир субъектнинг кутиладиган зарари нисбатан 
кичик булади. Йирик молия компаниялари катта масштабдаги лойиҳаларни 
таваккалчиликдан қўркмасдан молиялаштиради.

Асимметрик ахборот -  бу шундай ҳолатки, бунда бозорда бўладиган 
савдо-сотикда бозор қатнашчиларидан бир қисми керакли ва муҳим ахборотга 
эга қолган кисми эса эга эмаслиги тушунилади.

Маънавий таваккалчилик -  йўқотишлар су гурта компанияси томонидан 
тўлик қопланишига ишонч ҳосил қилган ҳолда, вужудга келиши мумкин 
бўлган йўқотишлар еҳтимолини онгли равишда ошириб кўрсатишга интилувчи 
шахснинг хатти-харакати.

Аукцион -  товарни олди-сотдисини ташкил килиш усулларидан бири 
бўлиб унда трансакция харажатлари реал вакт режимида ўтади.

Инглизча аукцион -  бунда ставка пастдан юкорига товар сотилгунга 
кадар ошиб боради, товар таклиф килинган максимал нархда сотилади.

Голландча аукцион -  бу аукционда ставка юкоридан пастга товар 
сотилгунга кадар пасайиб боради.

Ёпик аукцион - бунда товар учун аукцион катнашчилари бир-бирига 
боглик бўлмаган ҳолда ставкаларни белгилайдилар ва товар ким кўп ставка 
қўйган бўлса шунга берилади.

Фючерс -  хозирги нархларда маълум микдордаги товарни келажакда 
маълум кунда етказиб бериш учун тузилган муддатли шартнома.

Опцион - бу фючерснинг бир тури бўлиб, унга кўра бир томон комиссион 
тўлов асосида бирор товарни келажакда сотиб олиш ёки сотиш хуқуқини 
олдиндан келишилган нархда сотиб олади.

Хеджирлаштириш - бу операция бўлиб, унга кўра фючерслар бозори ва 
опсионлар бозори ёрдамида бир таваккалчилик бошка бир таваккалчилик 
билан копланади. Ушбу операциянинг мохияти шундан иборатки, нархлар



узгариши билан боглик таваккалчилик (йўкотишлар) савдогар зиммасига 
юклатилади.

Таваккалчилик билан боглик активлар -  активдан олинадиган даромад 
микдори тасодифий булган хол.

Икки активдан иборат булган портфелдан кутиладиган даромад: 
Rr =XR„+(\-x)Rk
бунда: X -  таваккалчилик активининг портфелдаги улуши;
Rp -  портфелдан кутиладиган даромад;
Rn - таваккалчилик активидан кутиладиган даромад;
Rk - таваккалчиликсиз актив даромади.
Портфелнинг стандарт четланиши:

бунда: 6п-  таваккалчилик актив даромадининг стандарт четланиши:

Капитал активларига нарх белгилаш модели 
z, = z / + /?(z , „-z / )

бунда: Z, - таваккалчиликсиз булган даромад; р -  акциянинг 
таваккалчилик даражасини фондлар бозори таваккалчилик даражасига 
нисбати; Z„- кутиладиган бозор даромади.

Портфел диверсификацияси -  бир нечта таваккалчилик активлар 
ўртасида инвестицияни таксимлаш оркали таваккалчиликни камайтиришга 
каратилган усул.

''' **-'i " : ' ■■ ' ' 1арнинг намунавий ечимлари.

1.Тадбиркорнинг жами маблаги 20 млн сўмга тенг. Агар тадбиркор 
даромадини таваккалчилик активларга тикса 12% даромад олиши, 
таваккалчиликсиз активлардан фойдаланса 6 % даромад олиши мумкин. 
Инвесторнинг нафлик функцияси куйидагича берилган:

U=r-2o2
Таваккалчилик активларнинг таваккалчилик кўрсаткичи 2% га тенг булса, 

портфелнинг оптимал таркиби ва тадбиркорнинг максимал даромади 
аниклансин.

Ечими:
а) Агар тадбиркор даромадининг -  х кисмини таваккалчилик активларини 

олишга сарфлаган булса, колган ( 1-х) кисмини таваккалчиликсиз активларни 
олишга сарфлайди.

Таваккалчилик ва таваккалчиликсиз активларни кутилаётган умумий 
даромад г = 12хх+6 х (1-х)= 12х+6-6х=6х+ 6  ( 1)



Таваккалчилик активларидан олинадиган фойданинг дисперсияси gx2=4 га 
тенг булади, уртача ўлчовли кутиладиган фойданинг стандарт четланиши х -2 
булади яъни <т=2 х бундан х=а/2  булади. (2 )

(2 ) ни ( 1) га келтириб қўйсак г =6+6х=6+3а. (3)
(3) ни нафлик функциясига жойлаштирсак U = 6 + 3 g-2 g 2 булади. Ушбу 

функциянинг максимум нуктасини топиш учун ундан ҳосила олиб 0 га 
тенглаштирсак

U '= 3-4 g=0 бўлади. Бу ердан g0=0.75  лигини аниқлаб формулага куямиз
го= 6 + З х 0 .7 5 = 8 .2 5
Максимал нафлилик 8.25-2х0.752=7.12
Портфелнинг оптимал микдори г = 7.12+ 2g 2

б) x =g /2= 0.75/2=0.375 демак тадбиркор даромадининг 0.375 кисмини 
таваккалчилик активларини олишга колган 0.625 кисмини таваккалчиликсиз 
активларга сарфлайди.

Таваккалчилик активларига 20 млнх0.375=7.5 млн сўм сарфлаб ундан 7.5 
млнхО. 12=0.9 млн сўм даромад олади.

Таваккалчиликсиз активларга 20 млн-0.625=12.5 млн сўм сарфлаб, улардан 
12.5x0.06=0.75 млн сўм даромадга эга бўлади.

Умумий даромад 20млн+0.9млн+0.75млн=21.65 млн сўмни ташкил этади.
Жавоб: Портфелнинг оптимал таркиби р=7.12+2с2.
Умимий даромад микдори 21.65 млн сўм бўлади.

Мустакил ишлаш учун масала ва топшириклар

1. Тадбиркорнинг жами маблаги 40 млн сўмга тенг. У даромадини 
таваккалчилик активларига тикиб 16% даромад олиши, ёки таваккалчиликсиз 
активлардан фойдаланиб 8% даромад олиши мумкин. Инвесторнинг нафлик 
функцияси берилган, яъни U=2r-3e2

Таваккалчилик акгивларнинг таваккалчилик кўрсаткичи 4% га тенг, деб 
карасак портфелнинг оптимал таркиби аниклансин.

2. Тадбиркорнинг жами маблаги 60 млн сўмга тенг. Инвесторнинг нафлик 
функцияси куйидагича берилган:

U=3r-4<T2
Агар тадбиркор маблагини таваккалчилик активларга жойлаштирса у 14 % 

даромад, агар таваккалчиликсиз активлардан фойдаланса 7 % даромад олиши 
мумкин. Таваккалчилик активларнинг таваккалчилик кўрсаткичи 3% га тенг 
бўлса, тадбиркорнинг максимал даромади аниклансин.

3. Сиз лотарея ўйнашга қарор қилдингиз ва 100 минг сўмлик лотарея сотиб 
олдингиз. Лотериянинг бош соврини 500 млн сўмга тенг. Бундан ташкари 
киймати 20 млн сўмлик заргарлик буюмлари ҳам бу ўйинда ўйналади. Бош 
совринни ютиш эҳтимолингиз 0.0001 га, тиллаларни ютиш эҳтимоллингиз эса



0.003 га тенг. Кутилаётган ютук суммангиз канчани ташкил этишини 
хисобланг.

4. Сизда 2 та корхонада ишлаш имкони мавжуд. Агар 1-корхона 
муваффакиятли ишласа сизга ойига 500 $, агарда муваффакиятли ишлай 
олмаса 2 0 0  $ ойлик маоши тулайди. 2- корхона эса муваффакият козона олса 
600 $ ва акси булса 100  S иш хаки тулайди. 1- корхонанинг муваффакиятли 
ишлаш ехтимоллиги 0.4, 2- эса 0.3 га тенг булса, кайси корхонадан олиниши 
кутилаётган даромадингиз юкори эканлигини аникланг.

5. Сизни 2 та ракобатлашаётган фирма рахбарлари ишга таклиф килмокда. 
Иккала фирма хам ойига бир хил 1000 та музлатгич ишлаб чикара олади. 1- 
корхона ойига 700 тадан 1 000 донагача музлатгич сота олса у сизга 1 000 S , 
агар 300 тадан 700 тагача булса 600 $, агар 300 тагача музлаткич сота олса 
атига 100 S ойлик туламокчи. 2 - корхона эса 700 тадан 1 000 тагача музлаткич 
сотса 800 S, 300 тадан 700 тагача булса 600 S, 300 тагача музлаткич сота олса 
300 $ иш хаки тўлашга тайёр. 1- корхонанинг 700 тадан 1 000 тагача махсулот 
сота олиш эхтимоли 0.2 , 300 тадан 700 тагача махсулот сота олиш 
эхтимоллиги 0.4 гатенг, 2- корхананинг эса 700 тадан 1 000 тагача махсулот 
сота олиш ехтимоли 0.4 , 300 тадан 700 тагача махсулот сота олиш эхтимоли
0.5 га тенг. Кайси корхонадан олиниши кутилаётган даромадингиз юкори?

6 . Илгари фойдаланишда булган автомобиллар бозорида юкори сифатга 
эга булган автомобилларнинг сотиш нархи 110 0  доллар, сифати паст 
автомобилларнинг сотуви нархи 600 долларни ташкил этади. Маълумки, 
харидорлар фойдаланишда булган паст сифатли автомобилларга 800 доллар, 
яхши сифатга эга булган автомобиллар учун 1300 доллар туламокчи.

Юкори сифатли автомобилар сотувчиларининг улуши канча булса, 
автомобил бозори фаолият юритади?

7. Сизда 2 та корхонада ишлаш имкони мавжуд. Агар 1-корхона 
муваффакиятли ишласа сизга 1 000 S иш хаки, агарда муваффакиятли ишлай 
олмаса 700 $ ойлик маош тулайди. 2- корхона эса муваффакият козона олса 1 
080 $ ва акси булса 600 S иш хаки туламокчи. 1- корхонанинг муваффакиятли 
ишлаш эхтимоллиги 0.4, 2- корхонанинг муваффакиятли ишлаш эхтимоллиги 
эса 0.25 га тенг. Ҳар бир иш жойи учун уртача четланиш аниклансин.

8 . Сизда 2 та корхонада ишлаш имкони мавжуд булиб агар 1-корхона 
муваффакиятли ишласа сизга ойлик 1 200 S иш хаки, агарда муваффакиятли 
ишлай олмаса 600 $ ойлик маош тўланади. 2 - корхона эса муваффакият козона 
олса 1 100 S ва акси булса 580 $ иш хаки туламокчи. 1- корхонанинг 
муваффакиятли ишлаш эхтимоллиги 0.4, 2- корхонанинг муваффакиятли 
ишлаш эхтимоллиги эса 0.5 га тенг. Ҳар бир иш жойи учун стандарт четланиш 
аниклансин.



9. Тадбиркорнинг жами маблаги 80 млн сўмга тенг. Агар даромадини 
таваккалчилик активларга тикса 10% даромад олиш, таваккалчиликсиз 
активлардан фойдаланса 5% даромад олиши мумкин. Инвесторнинг нафлик 
функцияси:

U=4r-8c2
Таваккалчилик активларнинг таваккалчилик кўрсаткичи 2% га тенг бўлса, 

бюджет чегараси тенгламаси тузилсин.

10. Сиз лотарея ўйнашга қарор қилиб, 200 минг сўштик лотарея сотиб 
олдингиз. Лотареянинг бош соврини 800 млн сўмга тенг. Бундан ташкари ушбу 
ў й и н д а  қиймати 50 млн сўмлик заргарлик буюмлари ҳам ўйналади. Бош 
совринни ютиш эхтимоли 0.0002 га, тиллаларни ютиш эхтимоли эса 0.003 га 
тенг, деб карасак кутилаётган ютуқ суммангиз канчани ташкил килади?

11. Куйидаги жадвалда 2 та лойиҳанинг маълумотлари берилган

1 -  лойиха 2 -  лойиха
Ҳодиса Эхтимол Ҳодиса Эхтимол

28 0,09 22 0,20

62 0,48 18 0,26
32 0,06 26 0,21

20 0,03 20 0,18
80 0,24 10 0,16

Лойиҳалардан кайси бирида таваккалчилик (йўқотиш) кўп. (кайси 
лойиҳанинг стандарт четланиши юкори бўлса, ўша лойихада таваккалчилик 
катта).

12. Сизни 2 та ракобатлашаётган фирмадан ишга таклиф қилишмокда. 1- 
корхина ийига 900 тадан 1 200 донагача музлатгич сота олса у сизга 900 $, агар 
500 тадан 900 та гача бўлса 700 $, агар 500 тагача музлаткич сота олса атига 
300 $ ойлик тўламоқчи. 2- корхона эса 900 та дан 1 200 тагача музлаткич сотса 
800 S, 500 тадан 900 та гача бўлса 600 $, 500 тагача музлаткич сота олса 300 $ 
ойлик тўлашга тайёр. 1- корхонанинг 900 тадан 1 200 тагача махсулот сота 
олиш эхтимоли 0.25, 500 тадан 900 тагача махсулот сота олиш эхтимоллиги
0.35 га тенг, 2- корхананинг эса 900 тадан 1 200 тагача махсулот сота олиш 
эхтимоли 0.3, 500 тадан 900 тагача махсулот сота олиш эхтимоли 0.4 га тенг 
бўлса, сизнинг кайси корхонадан олиниши кутилаётган даромадингиз кўпроқ?



1. Махсулот бозорда муваффакият козонса унинг хар бирлигидан 
олинадиган даромад 30 минг еумни, аммо муваффакият козона олмаса хар 
бирлигидан 5 минг сўм даромад олинади. Махсулотнинг бозорда 
муваффақиятга эришиш ехтимоли 0.8 га тенг. Кутиладиган даромад 
микдори кайси бандда тўгри келтирилган?

а) 25 минг;
б) 30 минг;
в) 26 минг;
г) 28 минг;
д) тугри жавоб йўқ.
2. Асимметрнк ахборотлашган бозор бу-
а) бозордаги барча субьектлар етарли маълумот билан таъминланган 

бозор;
б) бозордаги айрим субьектлар мухим ахборотга эга қолганлари эса 

бехабар булган бозор;
в) бозор субьектлари ўртасида бўладиган савдо-сотикда уларнинг хеч 

бири керакли, мухим ахборотга эга эмас;
г) тугри жавоб келтирилмаган..
3. Голланд аукционида биринчи эълон килинган махсулот нархининг 

неча фоизидан тушиб кетса махсулот аукциондан чикариб юбориладн?
а) 2 0%;
б) 25%;
в) 30%;
г) 35%
д) тугри жавоб кўрсатил маган.
4. Диверсификация бу-
а) қимматли қогозлар портфели қийматини аниклаш жараёни:
б) таваккалчилкни камайтиришга каратилган фаолият тури;
в) фонд бозори операторлари ўртасидаги ҳисоб-китоб харакати;
г) бир хил турдаги махсулотларни ишлаб чикариш;
д) тугри жавоб кўрсатилмаган.
5. Таваккалчиликни кушиш усулларини изохловчи жавобни 

белгиланг
а) табиий офатлар натижасида етказилган зарарни коплаш учун махсус 

фонд ташкил килиниши;
б) таваккалчилик активлардан ташкил топган қимматли когозлар активи;
в) активларни таваккалчлик ва таваккалчиликсиз активларга булиниши;
г) барча жавоблар тўгри;
д) тугри жавоб кўрсатил маган.



6. Таваккалчиликни таксимлаш усуллари-
а) хар бир мумкин булган йўкотишлар катта бул маган холатда, 

иштрокчилар ўртасида таваккалчилик зарарининг таксимланиши;
б) истеъмолчи уз таваккалчилигини бошка барча истеъмолчилар уртасида 

такси мл айди;
в) уюшма аъзолари барча таваккалчиликни уз зиммаларига олишади;
г) кжоридагиларнинг барчаси тугри;
д) уюшма аъзолари кўшган улушлари буйича таваккалчиликни уз 

зиммаларига олишади.
7. Қуйида берилган жавоблардан диверсификацияга каратилган 

стратегияни аникланг.
а) товар ишлаб чикариш хажмини ошириш;
б) товар ва хизматлар хилларни кенгайтириш;
в) истикболли ишлаб чикариш йўналишини ривожлантириш;
г) товар ишлаб чикариш хажмини кискартиш;
д) тугри жавоб йук.
8. Инглиз аукциони бу-
а) нарх юкоридан пастга тушадиган аукцион;
б) ёпик аукцион;
в) нарх пастдан юкорига кўтарилган аукцион;
г) тугри жавоб кўрсатилмаган;
д) а ва в жавоблари тугри.
9. Маънавий таваккалчилик бу-
а) онгли равишда етказилган зарарни тўлик сугурта компанияси 

томонидан копланиб беришга булган ишончнинг намоён булиши;
б) ассимметрик ахборотларнинг намоён булиши;
в) айирбошлов жараёнида томонлардан бирининг харакати юзасидан 

пайдо булган таваккалчилик;
г) етказилган зарарни сугурта компанияси томонидан тўлик 

копланмаслиги;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
10. Қуйида берилганлардан кайси бири махсулот сифати тугрисида 

сигнал бўла олмайди
а) махсулот нархи;
б) фирма обруси;
в) махсулот рекламаси;
г) сугурталаниши;
д) тугри жавоб кўрсатилмаган.
11. Агар активлардан олинадиган дивиденд 5 % га ортса, ва бошка 

шароитлар узгаришсиз кол ганда кайтим нормаси кандай ўзгаради?
а) 5 % га камаяди;
б) 5 % га ортади;
в) ўзгармайди;
г) сотиб олинган актив нархига бўглик булиб колади;
д) тугри жавоб йўк.



12. Қайси бандда таваккалчиликни пасайтириш шартномалари 
келтирилган?

а) опсионлар;
б) хеджерлаштириш;
в) а ва б;
г) тўғри жавоб йуқ;
д) фючерслар;
13. Индивиднинг лотарея ютнб чиқиб бош соврпн, яъни 20 млн сўмнн 

олиш эхтимоллиги 0001 га тенг. Лотарея нархи 5 минг сум булса, 
индивиднинг кутилаётган даромади канчани ташкил этади?

а) 13000 сум;
б) 12000  сўм;
в) 110 0 0  сум;
г) тўгри жавоб йук;
д) 14000 сум.
14. Активлар бу-
а) ўз эгасини яширин тўлов -  фирма қийматининг ошиши, акциялар ва 

бошқалар шаклидаги пул тушумлари билан таъминлайди;
б) уз эгасини тўгридан-тўгри тўлов - акция, облигация, асосий 

капиталнинг ошиши шаклидаги пул тушумлари билан таъминлайди;
в) ўз эгасини яширин тўлов - фойда, дивиденд, рента ва бошкалар 

шаклидаги пул ту шумлари билан таъминлайди;
г) ўз эгасини тўгридан-тўгри тўлов -  фойда, дивиденд, рента ва бошкалар 

шаклидаги пул тушумлари билан таъминлайди;
д) тўгри жавоб йўқ.
15. Агар дивиденд, капитал ортими микдори 20% га ортса ва сотиб 

олинган актив нархи 20% га камайса, кайтим нормаси неча фоизга 
ўзгаради?

а) 50% га ортади;
б) 40% га камаяди;
в) 50% га камаяди;
г) 40% га ортади;
д) тўгри жавоб йўқ.
16. Корхона янги махсулот ишлаб чикармокчи, агар корхонанинг 

янги махсулоти бозорда муваффакиятга эришса, хар бир акцияга 50 минг 
сум олиши мумкин, агар муваффакиятга эришмаса, хар бир акция учун 6 
минг сўм олади. Корхона махсулотининг бозорда муваффакиятга эришиш 
эҳтимоли 03 га тенг бўлса, кутилаётган дивиденд киймати канчани 
ташкил этади?

а) 20  200  сўм;
б) 22 400 сўм;
в) 19 200сўм;
г) 18 2 0 0 сўм;
д) тўгри жавоб йўқ.



IX БОБ. ДАВЛАТНИНГ БОЗОРГА ТАЪСИРИНИ 
БАҲОЛАШ ВА РАҚОБАТЛАШГАН БОЗОР 

САМАРАДОРЛИГИ

Асосий тушунчалар

Истеъмолчи ортикчалиги - истеъмолчи томонидан товарга тўлаши 
мумкин булган максимал нарх билан товарнинг хакикий нархи ўртасидаги 
фаркни билдиради, яъни истеъмолчининг товар учун бериши мумкин булган 
максимал нархдан товарни сотиб олишда тўланадиган хакикий нархнинг 
айирмасига тенг.

Ишлаб чикарувчи ортикчалиги - ишлаб чикарувчи томонидан олинган 
умумий манфаатни билдиради.

Т оварга давлат
томонидан максимал нарх 
Р  * ўрнатилса, яъни Р я < Ре 

(Р с мувозанат нарх)
Истеъмолчи 

ортикчалигининг соф
узгаришини куйидагича 
аниклаш мумкин.

А ист . = А -  В
бу ерда, Аист. - 

истеъмолчи
ортикчалигининг соф
узгариши

Ишлаб чикарувчи 
ортикчалигининг умумий узгариши тенг: Аи/ч = - А - С , бу ерда, Аи/ч - 
ишлаб чикарувчи ортикчалигининг соф узгариши.

Ортикчаликларнинг умумий узгаришини аниклаш учун биз истеъмочи 
ортикчалиги узгариши Аист, ва ишлаб чикарувчи ортикчалиги узгариши Аи/ч 
ни кушамиз. А = Аист. + Аи/ч = А -В  + (-А -С ) = А - В - А - С  = -В -С .

Давлатнинг бозор нархига таъсир килиш сиёсатидан бири бу - махсулот 
ишлаб чикариш хажмини чеклаш оркали махсулот нархини керакли 
даражагача кўтариш мумкин. Давлат хар бир фирманинг махсулот ишлаб 
чикариш хажмини конун чикариш оркали белгилаши (квоталаши) мумкин.

Икки холда давлатнинг аралашуви ракобатлашган бозорда истеъмолчилар 
ва ишлаб чикарувчиларнинг турмуш даражасини ўсишига олиб келади. 
Биринчидан, истеъмолчилар ва ишлаб чикарувчиларнинг харакати натижасида 
вужудга келадиган ютук ёки йўкотиш бозор нархида уз ифод



томонидан, қачон ишлаб чиқарилганлиги тўғрисида ахборотнинг тулиқ 
бўлмаслиги, истсъмолчиларни ортиқча йўқотишларга олиб келиши мумкин, 
яъни истеъмолчи нафликни максималлаштирадиган товарларни сотиб олиш 
бўйича тўгри қарор қилолмаслиги мумкин. Бундай ҳолда давлатнинг 
аралашувини (товарлар ёрлигида товар тўгрисида тўлиқ ахборот бўлишни 
давлат томонидан талаб қилиниши) самарали деб қараш мумкин.

Ракобатлашган бозорнинг мувозанат ҳолатда ишлаши истеъмолчи ва 
ишлаб чиқарувчи ортиқчалигини максимал бўлишини таъминлайди ва 
мувозанат холатда
истеъмолчилар ўз талабини 
мавжуд ишлаб чиқариш 
харажатларида мумкин
бўлган энг паст нархда 
кондиради.

Узок муддатли ораликда 
ракобатлашган бозорнинг 
мувозанат ҳолати шарти 
куйидагича тенглик билан 
ифодаланади:
MR = МС  = АС  = Р .

Баркарор нархни
таъмйнлаш ва ишлаб 
чикариш хажмини чеклаш
сиёсати. АҚШ ва Европа давлатларида минимал нархни урнатишдан ташкари, 
нархларни баркарорлаштиришда ишлаб чикариш ҳажмини қисқартиришни ёки 
ишлаб чикаришни чекли рағбатлантириш сиёсатларини қўшиб олиб боради. 
Айникса, бундай сиёсат АҚШда қишлоқ хўжалиги тизими кўлланади.

Баркарор нархларни ушлаб туриш. Ривожланган давлатларда баркарор 
нарх кўпинча сутга, тамаки ва донга кўлланилади, бундан максад, ушбу 
товарларни ишлаб чикарувчиларнинг даромадларини етарли даражада 
бўлишини таъмйнлаш.

Ишлаб чикаришни чеклаш (ишлаб чикариш квотаси). Давлатнинг 
бозор нархига таъсир килиш сиёсатидан бири бу - махсулот ишлаб чикариш 
хажмини чеклаш оркали махсулот нархини керакли даражагача кўтариш 
мумкин. Давлат хар бир фирманинг махсулот ишлаб чикариш хажмини конун 
чикариш оркали белгилаши (квоталаши) мумкин. Бирор махсулотни ишлаб 
чикариш ёки сотиш бўйича лицензиянинг давлат томонидан берилиши, шундай 
сиёсатни юритишга мисол бўлиши мумкин. Масалан, спиртли ичимликларни 
сотишга бериладиган лицензияларни кўпайтириш ёки камайтириш оркали 
спиртли ичимликни сотиш хажмини ошириш ёки қисқартириш мумкин. Сотиш 
хажмининг қисқариши товар нархини керакли даражага ошириш имконини 
беради.

Микроиктисодиёт тахлилнинг асосий бош мияси ёки бошкаша этироф 
этганда юраги бўлиб, истеъмолчилар ва сотувчиларнинг бозордаги хатти- 
ҳаракати, карор кабул килишлари хамда истикболларини тадкик килиш

Ракобатлашган фирманинг узок муддатли 
ораликдаги мувозанат холати.



хисобланади. “Бозор” сўзи бундай олиб Караганда жуда оддий ва жўн ту шунча 
бўлиб, яъни бу шундай масканки бу ерда истеъмолчилар ва сотувчилар бир- 
бирлари билан юзма-юз туришиб товар ва хизматлар алмашадиган жой куз 
ўнгимизда намоён булади. Лекин юкоридаги фикрлар, яъни сотиш ва сотиб 
олиш учун жой деган тушунча бозор атамаси тўғрисида муфассал тушунча 
эмас. Бизнес билан шугулланиш учун харидорлар ва сотувчилар учун юзма-юз 
кўришишнинг хожати йўк; битим шунчаки телефон, интернет ва почта 
хизматлари оркали хам тузилиши мумкин.

Жамият учун бозор- ишлаб чикариш, таксимлаш, айирбошлаш ва 
истеъмол фазалари учун хизмат киладиган иктисодий механизмдир. Олдинги 
параграфларда таъкидлаб ўтганимиздек, хар кандай Жамият иктисодий 
масалаларни кай йўсинда ечишидан катьий назар туртта фундаментал 
иктисодий саволларга жавоб ахтаришга мажбур. Булар,

1. Нима ва канча хажмда ишлаб чикариш керак?
2. Ишлаб чикаришни кандай ташкил этиш - кандай технологиуалар 

асосида, ишлаб чикариш жараёнлари учун канака ресурслар ва канча микдорда 
ишлатиш керак?

3. Ким ва канча микдорда яратилган махсулотга эга булади - ишлаб 
чикарилган махсулотлар ахолининг турли катламларига кандай таксимланади?

4. Агар товарлар номенклатурам ва уларни таксимлаш структурасини 
ўзгартиришга вакт етганда, кандай чораларни кўллаш жоиз?

Бозор муносабатлари шароитида юкоридаги саволларга истеъмолчилар ва 
сотувчилар томонидан манфаатларини кондириш максадида мустакил карор 
кабул килишлари оркали жавоб берилади. Чунки, бозорли иктисодиёт 
шароитида турли мулкчиликка, хусусан ресурслар ва ишлаб чикариш 
воситалари хусусий мулкка тегишли бўлгани холда фойда олишга булган 
рагбат хамда талаб ва таклиф конунлари асосида шаклланган эркин нархлар, 
соғлом ракобат мухити яратилган булади.

Нима ва канча микдорда ишлаб чикариш керак деган савол 
истеъмолчиларнинг эхтиёжи оркали аникланади. Нима учун деганда, хеч кимга 
керак бўлмаган ва нархи жудаям паст булган махсулот ва хизматларни ишлаб 
чикариб хеч ким манфаат яъни фойда кўрмайди.

Ишлаб чикаришни кандай ташкил этиш керак деган савол эса, ишлаб 
чикариш жараёнида кўлланиладиган технологияларнинг унумдорлиги ва 
иктисодий ресурсларни кам сарфлаб юкори натижага эришиш принципларини 
ечиш оркали амалга оширилади.

Ишлаб чикарилган товар ва хизматларни кандай таксимлаш керак деган 
масала харидорларнинг тулов кобилияти оркали ечилади, булар уз навбатида 
нарх механизмига боглик масалалардир.

Бозор шунинг билан бирга иктисодий ўзгаришларнинг механизми булиб 
хам хизмат килади. Истеъмолчилар хохишининг узгариши, товарлар сотиб 
олиш ёки сотиб олмаслик тугрисидаги карорлари бозор талабига, технологик 
жараёнлар, ресурсларнинг нархи уларга эгалик килиш хукуки, ракобат ва 
унумдорлик бозор таклифига таъсир кўрсатади. Қуйидаги чизмада бозор 
жараёнининг соддалаштирилган кўриниши таклиф этилган.



Ресурс эгалари ишлаб чнқарувчн фирмаларга ресурслар(ер,мехнат, фойдали 
қазшшалар, бошқарув қобнляти, капитал) ни етказиб берадилар.

РЕСУРСЛАР 
БОЗОРИ.

Ишлаб чикарувчилар ресурс соқи^ларига 
уларнинг ресурсларидан 

фоидаланганликмари щ и ! иш \акн, рента, 
фоиз ва двидснтлар) тулайдилар.

Таклиф^^) ( ^ ^ромадлар^ )

ИСТЕЪМОЛЧИЛАР ВА РЕСУРС 
СОҲИБЛАРИ 

(шахслар ва барча турдаги 
хукукий-ташкнлий формага эга 
булган хўжалик юритувчи 
суьбектлар)

( ^ Харажатлар^ )  ( ^Т алаб

ИШЛАБ ЧПҚАРУВЧ11ЛАР
(шахслар, фирмалар вафойда 
курмаидигап ташкилотлар)

Истемолчилар ва ишлаб чиқарувчилардан товар ва хизматларни сотиб оладилар.

Бозор иқтисодиётининг соддалаштирчлган модели.

Жамиятнинг иқтисодий субъектлари (уй хўжаликлари, фирмалар, давлат 
корхоналари) ресурс эгалари (ер, меҳнат, фойдали қазилмалар, инвестицион 
капитал) сифатида ҳаракатланадилар. Ресурслар бозори орқали улар фирмалар 
учун ишлаб чиқариш воситаларини етказиб берадилар. Ресурслар бозорида 
ишлаб чикарувчилар талаб қилувчилар бўлиб, сотиб олган ишлаб чиқариш 
ресурслари учун ҳақ тулашадилар. Ушбу туловлар фирмалар учун харажатлар 
таркибини ташкил этса, таклиф қилувчилар учун эса иш ҳақи, рента, фоиз, 
дивиденд ва бошқа турдаги даромадлар булиб хисобланади. Ишлаб 
чикарувчилар томонидан харид килинган ресурслар уз навбатида товар ва 
хизматларни ишлаб чиқариш учун хизмат қилади.

Уларнинг сай харакатлари эвазига яратилган махсулотлар товар ва 
хизматлар бозорида таклиф этилади ва талаб килувчилар сифатида



истеъмолчилар намоён булади. Товар ва хизматларни сотиб олиш учун 
килинган сарф харажатлар ишлаб чикарувчиларнинг даромадига айланади. — 
чизмадан кўриниб турибдики, бозор тизимининг таянчи булиб ишлаб 
чикарувчиларнинг сотиш ва сотиб олиш тўғрисида мустакил карор кабул 
килишлари, бозорни эркин танлашлари ва шахсий манфаатларини кўзлаган 
холда бошкаларга, яъни Жамиятга фойда келтираётганликлари бозор 
тизимининг афзалликларидан хисобланади. Аммо бозор механизми -  
Жамиятнинг иктисодий масалаларини ечишнинг ва бошкаришнинг ягона усули 
эмас.

1. Ракобатлашган бозорда 270 та фирма фаолият кўрсатмоқда. Улар 2 
гурухга мансуб: 1- гурух, яъни А гурухда 150 та фирма булиб, хар бирининг 
умумий харажатлар функцияси куйидагича берилган:

TC(A)=200+4xQ+0.125Q2 
2-гурух, яъни Б гурухдагилар 120 та бўлиб, хар бир фирманинг умумий 

харажатлари функцияси эса:
TC(B)=400+Q+0.25xQ2

а) Умумий таклиф функциясини топинг.
б) Агар бозор талаби QD= 1 8 6 0 -6 0 x P  бўлса, бозорнинг мувозанат 

параметрлари аниклансин.
в) А гурухдаги ва Б гурухдаги фирмаларнинг хар бири бозорга канча 

махсулот таклиф этади?

Ечими:
а) Умумий таклиф функциясини Qs деб белгилаб оламиз:

Qs= 150хQА(Р)+120хQB(P) булади. ( 1)
Ракобатлашган бозорнинг мувозанат холати шартига кура Р=МС 

таъминланиши керак.
А гурух фирмалари учун МСА ни топиш учун ТС(А) дан хосила оламиз: 

MCa=4+0.25Qa=P булади. (2)
Худди шундай МСВ ни аникласак MCB=1+0.5QB=P булади. (3)
(2 )ва (3) лардан QA ва QB ни топамиз:

Qa= 4P -16  BaQB=2P-2 (4)
Энди (4) ни (1) га келтириб кўйсак,
Qs =150х(4Р-16)+120х(2Р- 2)=840Р-2640 булади.
б) бозорнинг мувозанат параметрларини топиш учун талаб ва таклиф 

функцияларини тенглаштирамиз:
840Р-2640= 1860-60Р 

900Р=4500 
Р=5

Бундан Q s=Q d= 8 4 0 x5 -2640=  1560 га тенг.
с) А гурух фирмаларининг хар бири QA=4P-16=20-16=4



Б гуруҳ фирмаларининг ҳар бири QB=2P-2=8 
Жавоб: а) бозорнинг умумий таклиф функцияси Qs=840P-2640
б) мувозанат нарх 5 бирлик, мувозанат хажм эса 1560 бирликка тенг.
с) А гурухдаги хар бир фирма 4 бирлик, Б гурухдаги хар бир фирма 8 

бирлик махсулот ишлаб чикаради.

2. Тармокда 50 та фирма рақобатлашаяпти, уларнинг хар бирининг 
умумий харажат функцияси TC=l/3*Q 3-6xQ 2+10xQ+2000 кўринишида 
берилган. Қисқа муддатли ораликда тармоқнинг таклиф функцияси 
аниклансин.

Ечими:
Ракобатлашаётган бозорда P=MC(Q)>AVC(Q) шарт бажарилиши керак. 
МС ни топиш учун умумий харажатдан хосила оламиз:

MC=Q:-12Q+36 
AVC=VC/Q=1/3xQ2-6Q+36 га тенг булади.
MC=Q2-12Q+36>AVC=1/3xQ2-6Q+36 бу тенгсизликни соддалаштирсак 

2/3xQ:>12Q бундан Q>0 бўлгани учун Q>9 эканлигини аниклаймиз. (1) 
P=MC=Q2-12Q+36; Q2-12Q+(36-P)=0 га эришамиз ва бу квадрат 

тенгламани ечсак Qi=6+P ' 2 ва Q2=6-P 1 2 (1) га кўра факат Q=6+ P '" ни 
оламиз. Тармоқнинг таклиф функцияси Qs=50(6+P' 2) = 3 0 0 + 5 0 х р '2 бўлади 

Жавоб: тармоқнинг таклиф функцияси Q s = 3 0 0 + 5 0 x p '2 товар бирлигига 
тенг бўлади.

Мустакил ишлаш учун масала ва топшириклар

1. Мандаринга бўлган талаб ва таклиф функцияларги куйидагича 
берилган:

Qd = 5000 - 5P Q s = -1000 + 5Р
Истеъмолчи мандарин учун 1000 сўм беришга рози бўлса, истеъмолчининг 

истеъмолчи ортикчалиги топилсин.

2. Ракобатлашган бозорда 300 та фирма фаолият кўрсатмокда. Улар 2 
гуруҳга мансуб бўлиб 1-, яъни А гурухда 160 та фирма бўлиб, хар бирининг 
умумий харажатлар функцияси куйидагича берилган:

TC(A)=200+5xQ+0.25Q2 
2-,яъни Б гурухдагилар 140 та бўлиб хар бир фирманинг умумий 

харажатлари функцияси эса:
TC(B)=400+2xQ+0.5xQ2

а) Умумий таклиф функциясини топинг.
б) агар бозор  талаби Q d= 4 0 0 0 -6 0 xP бўлса, бозорнинг м увозанат  

параметрлари аниклансин.
с) А гурухдаги ва Б гурухдаги фирмаларнинг хар бири бозорга канча 

махсулот таклиф этади?
3. X товарга бўлган талаб ва таклиф функциялари куйидагича берилган:



Q d=30 0 0 -3 P  Q s= -1 0 0 0 + 5 P
Давлат томонидан ушбу товарга максимал нарх 400 сўм белгиланди. 

Давлатнинг ушбу карори натижасида истеъмолчи ортикчалигининг соф 
узгариши топилсин.

4. А товарга булган талаб ва таклиф функциялари куйидагича берилган:
Q d= 1 2 0 0 0 -2 P  Q s= 2000+ 8P  Давлат томонидан уш бу товарга максимал

нарх 800 сум белгиланди. Давлатнинг ушбу карори натижасида ишлаб 
чикарувчи ортикчалигининг соф узгариши топилсин.

5. Б товарга булган талаб ва таклиф функциялари куйидагича берилган:
Q d= 1 5 0 0 0 -4 P  Q s= 3 0 0 0 + 4 P
Давлат томонидан ушбу товарга минимал нарх 2000 сум белгиланди. 

Давлатнинг ушбу карори натижасида истеъмолчи ортикчалигининг соф 
узгариши топилсин.

6 . Y товарга булган талаб ва таклиф функциялари куйидагича берилган:
Q d= 1 2 0 0 0 -3 P  Q s= 2 0 0 0 + 2 P

Давлат томонидан ушбу товарга минимал нарх 2400 сум килиб 
белгиланди. Давлатнинг ушбу карори натижасида ортикчаликнинг умумий соф 
узгариши топилсин.

7. Тармокда 3 та фирма фаолият курсатмокда ва улар орасида хеч кандай 
келишув йўк. Ҳар бир фирманинг умумий харажатлар функцияси куйидагича 
берилган:

TC^l/exQ^+SxQi+eOO
TC2=1/4xQ22+15xQ2+400
TC3=1/2xQ32+10xQ3+128

Тармок махсулотларига талаб хажми эса киска ва узок муддатли даврда 
бир хил Qd= 300-5*P га тенг. Ҳар бир ракобатлашаётган фирманинг киска 
муллатти ораликдаги махсупот сотиш хажми аникпансин

8 . Тармокда 2 та фирма фаолият курсатмокда ва улар орасида хеч кандай 
келишув йўк. Ҳар бир фирманинг умумий харажатлар функцияси куйидагича 
берилган:

TC^l/SxQ^+lOxQ.+lOO
T C 2= 1 /4 xQ j2+ 1 5 xQ 2+ 6 4

Тармок махсулотларига талаб хажми эса киска ва узок муддатли даврда 
бир хил

Qd=200-3xP га тенг. Ҳар бир ракобатлашаётган фирманинг киска 
муддатли ораликда махсулот сотиш хажми аниклансин.

9. Нонга булган талаб ва таклиф функциялари куйидагича берилган:
Qd=2000-2P Q s= -1000+ 2P

Сотувчилар нонни 500 сўмга сотишга рози, ушбу холда ишлаб чикарувчи 
ортикчалиги аниклансин.



10. Бозор нархи 75 S га, ракобатлашаётган фирмаларнинг умумий 
харажатлари функцияси TC=l/3*Q 3-25xQ2 +700*Q+500 га тенг. Оптимал 
махсулот ишлаб чиқариш ҳажми аниқлансин.

11. Тармокда 100 та фирма ракобатлашаяпти, уларнинг хар бирининг 
умумий харажат функцияси ТС=0.5х(33-8х(22+12х(3+3000кўринишида б>'лса. 
қисқа муддатли ораликда тармоқнинг таклиф функцияси аниклансин.

12. Бозор нархи 375 S га, ракобатлашаётган фирмаларнинг умумий 
харажатлари функцияси эса TC=l/3x Q3-25x Q2 +600xQ+2500 га тенг. 
Оптимал махсулот ишлаб чикариш хажми аниклансин.

13. Ракобатлашган бозорда 300 та фирма фаолият курсатмокда. Улар 2 
гуруҳга мансуб бўлиб, 1-А гурухда 200 та фирма мавжуд. Ҳар бирининг 
умумий харажатлар функцияси куйидагича берилган:

TC(A)=200+4xQ+0.125Q2
2-Б гурухдагилар 100 та булиб, хар бир фирманинг умумий харажатлари 

функцияси эса:
TC(B)=400+Q+0.25xQ2

а) Умумий таклиф функциясини топинг.
б) агар бозор талаби QD=1800-200xP бўлса, бозорнинг мувозанат 

параметрлари аниклансин.
с) А гурухдаги ва Б гурухдаги фирмаларнинг хар бири бозорга канча 

махсулот таклиф этади?
14. Фирманинг чанг юткич ишлаб чикаришдаги даромади ва ишлаб 

чикариш хажми жадвалда берилган:

Махсулот хажми, минг 
дона хисобида 0 40 80 80 100

Умумий даромад, минг 
доллар хисобида 500 1600 1850 2460 3500

Чанг юткич бозори мукаммал ракобатлашган бозор бўлса, қисқа муддатли 
ораликда чанг юткич нархи қанча булганда фирма ишлаб чикаришни тухтатиб 
тармоқни тарк этади?

15. Ракобатлашаётган фирманинг соат ишлаб чикариш харажатлари ва 
ишлаб чикариш ҳажми қуйидаги жадвалда берилган:

Соат 
хажмн, 
минг дона

0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100

Харажатла
р,мннг
доллар

700 800 880 940 980 1000 1120 1260 1420 1600 1800

Битта соат нархи 18 $ булганда фирма канча соат сотиши мумкин?



1. Қайси холларда фирма истеъмолчи ортиқчалигини тўлик 
эгаллаши мумкин?

а) монополлашган бозор шароитида;
б) нарх дискринимациясини кўлланилганда;
в) чекли даромад ва чекли харажатлар ўртасидаги фарк 

максималлашадиган булса;
г) ялпи фойдани максималлаштирса;
д) тугри жавоб йук.
2. Агар жамият да ишлаб чикариш ресурслари кўпайса, у холда:
а) иктисодиёт товар ва хизматлар ишлаб чикаришини кўпайтириш 

имконига эга бўлинади;
б) ишлаб чикариш технологияси яхшиланади;
в) товар ва хизматлар ёки ишлаб чикариш кўпаяди;
г) хаёт кечириш фаровонлиги ошади;
д) тугри жавоб йук.
3. Барчамизга маълумки, Перу коки ўснмлигини ишлаб чикарувчи 

давлатлар сирасига киради. Ушбу коки ўсимлиги кокаин хамда Coca-cola 
ичимлиги учун хом ашё хисобланади. Кўпгина холларда коки яширинча 
камбагал дехконлар томонидан етиштирилади. Чунки, улар учун бундай 
хом ашёни етиштириш ўз хаётларини саклаб колишнинг ягона йўлидир. 
Берилган фикрлардан, яъни гиёхвандлик (наркосавдо) савдосига 
иктисодий нуктаи назардан чек кўйишнинг оптимал вариантини танланг.

а) Тартиббузарларга карши кескин шораларни кўллаш;
б) Coca-cola ичимлигини ишлаб чикаришни кискартириш;
в) Давлат томонидан коки етиштиришни чеклаш максадида ерларни сотиб 

олиш;
г) Коки етиштириш учун катта микдорда солик ставкасини ўрнатиш ва 

тушган даромадни милицияни саклаш учун сарфланадиган харажатларга 
ажратиш;

д) Тўғри жавоб йўк.
4. АБС компанияси ўзининг кейинги чикиши, яъни рекламасида 

депозитга пул маблаги кўювчилар учун юкори ставкада фоиз тўловини 
амалга ошириш имкони пайдо бўлганлиги хакида га хабарни таркатди. 
Аммо хеч канча вакт ўтмай АБС корхонасининг акциялари киймати 
пасайиб кетганлиги боис куплаб омонатчилар зарар кўра бошладилар. 
Уларнинг юкотилган зарарни копланиши буйича талаблари:

а) Тўғри, нега деганда, мумтоз (классик) битим тузилган эди;
б) Нотўғри, чунки компания билан омонатчилар ўртасида мумтоз 

бўлмаган битим тузилган эди;
в) Нотўғри, чунки компания омонатчилар билан хеч кандай битим 

тузмаган эди;
г) Тўгри, чунки компания пул кўювчилар битим тузаётганда ўзининг 

молиявий холати тўғрисидага ахборотни сир саклаган;
д) Тўғри жавоб йўк.



5. Унга вазифани бажаришннгиз учун кечга бориб кўшнингиз доимо 
баланд мусикаларни тинглаб халакит килади. Мулк ва инсон хукуклари 
назариуасининг асосий коидаларини ўзлаштирган киши сифатида 
кандай йўлни тутган бўлур эдингиз?

а) Милицияга шикоят киласиз;
б) Уртокларингизни чакириб уни тартибга келтиришга харакат киласиз:
в) Кўшнига мусика ёзилган дискларнинг арзон жойини айтган холда, 

ўрнига кечаси мусика эшитмаслиги шартини кўясиз;
г) Кўшниникига чикиб у билан маза килиб, баланд овозда мусика 

тинглашни давом эттирасиз;
д) Тугри жавоб йук.
6. Ривоятларга кўра, АҚШнннг Манхеттен штати ХВИИ асрда 

инглизлар томонидан махаллий хиндулардан атига 24 долларга сотиб 
олинган экан. Бундай келишув:

а) Кайта танлов;
б) Маънавий таваккалчилик;
в) Трансаксион харажатларнинг минималлашуви;
г) Мулк хукукининг сингиб кетишига мисол булади;
д) Тугри жавоб йук.
7. Навоий вилоятининг Кармана тумани ахолиси Алюминии 

заводининг ёнида истнкомат килади. Фукаролар заводнинг атроф 
мухитни зарарлаётганлигини, захарли чикиндилар уларнинг хаётларига 
таъсир кўрсатаётганини рўкач килиб, ўзлари олаётган иш хакларига 
кушимча тарзда устама хак олишларини талаб этмоқда. Уларнинг мазкур 
талаб ва истакларини амалга оширишга:

а) Тартибга соладиган субсидиялар;
б) Ташки самарани байналминаллашуви;
в) Фукаролар соғлигининг ижтимоий самарага айланиши:
г) Ижобий ташки самаранинг кискариши, дейилади;
д) Тугри жавоб йук.
8. Иктисодий нуктаи назардан биз атроф-мухитни захарлаяпмиз, 

агарда сигаретани:
а) Ўзуйимизда;
б) Автобус бекатида;
в) Махсус чекиш жойларда дексак;
г) Барча жавоблар тўғри;
д) Тугри жавоб йук.
9. Коуз теоремаси:
а) Робинзон Крузо иктисодиёти учун;
б) Иккита иштирокчилар учун;
в) Ўнта иштирокчилар учун;
г) Сонидан катъий назар айирбошлашда иштирок этадиганлар учун 

хакикий хисобланади;
д) Тугри жавоб йук.



Х-БОБ. РАҚОБАТЛАШМАГАН БОЗОР ТУРЛАРИ

Асосий тушунчалар

Соф монополия - бу битта сотувчи ва кўп ҳаридорлар қатнашган бозор, 
ёки ўрнини босадиган товар бўлмаган товарни сотадиган ягона сотувчи булган 
бозор вазияти, ёки тармокда ягона хукмрон фирма булиб, фирманинг ишлаб 
чикариш ва сотиш чегара си тармоқ чегарасига тенг булган бозор.

Олигополия - бу бозор тизимида бирор бир товарни сотишда чекланган 
фирмалар хукмронлик қилиши.

Монопол ракобат бозор - тўлиқ рақобатлаш маган бўлиб, унда 
катнашадиган фирмалар сони кўп булиб, уларнинг ҳар бири уз товарлари 
нархини маълум чегара да назорат қилади, яъни улар кичик бўлса ҳам монопол 
хокимиятга эга.

Монопсония - ҳаридор битта булиб, сотувчилар кўп булган бозор.
г рт- м с  1Лернернинг монопол кўрсаткичи: L = - !n—------ = ~ — s бу ерда: L -

Рт Ер
монопол ҳокимиятнинг Лернер индекси; Рт - монопол нарх; МС - чекли 
харажат; Е" - талабнинг нархга кура эластиклиги.

Монопол ҳокимиятни ҳарактерлаш учун бозорни марказлашув даражаси 
кўрсаткичидан ҳам фойдаланилади. Бу кўрсаткич биринчи булиб Херфиндал- 
Хиршман томонидан тавсия этилгани учун, у Херфиндал-Хиршман индекси 
деб юритилади.

Бу индекс корхоналарнинг бозордаги улушлари йигиндиси сифатида 
каралади ва кайси фирманинг бозордаги улуши юқори бўлса, у фирма бозорда 
монопол ҳокимиятига эга Ьўлиши мумкин ёки шундай имконият мавжуд деб 
каралади. Фирмалар бозордаги улушига кура тартиблаштирилади.
/  = S ;  + S 22 + S * + ... + S * ,

бу ерда: I - Херфиндал-Хиршман индекси; 5,: - бозорда энг катта улушга 
эга булган фирма; S I - ундан кейинги катталикдаги улушга эга фирма ва 
ҳоказо; S ] -энг кичик улушга эга булган фирма.

Агар тармокда ягона фирма булиб, унинг махсулоти тармок махсулотини 
ташкил қилса, 5,: q 100% булади ва бундай хол соф монополия булади, яъни 
Херфиндал-Хиршман индекси /  = 10000 гатенгдир.

Масалан, АҚШ да Херфиндал-Хиршман индекси /  = 1800 дан ошган 
тармоклар, монопол тармоқларга киради. Юкоридаги индексдан монополияга 
карши олиб бориладиган фаолиятда фойдаланилади. Бозорнинг катта кисмини 
бир неча фирмалар томонидан эгаллаб олиниш холатига бозорнинг 
марказлашуви дейилади.



1. Монополист махсулотига талаб функцияси берилган Q=60-P. 
Монополистнинг харажатлар функцияси TC=40+5Q2 га тенг. Монополистнинг 
максимал фойда олишини таъминловчи монопол ишлаб чикариш хажми ва 
монопол нарх топилсин.

Ечими:
Q=60-P бундан нархни топсак P=60-Q (1), даромад TR=60Q-Q2 бундан 

биринчи даражали хосила олиб чекли даромад MR=60-2Q ни топамиз.
Умимий харажатлар функцияси TC=40+5Q~ дан хам биринчи даражали 

хосила олиб чекли харажатни MC=10Q ни аниклаймиз. Максимал фойда чекли 
даромад чекли харажатга тенг булганда таъминланади MR=60-2Q=MC=10Q 
бундан Q=5 бирликни топамиз буни (1) га кўйсак Р=60-5=55 бирлик. Фойда 
7t=TR-TC=PxQ-(40+5Q2)=275-165=110

Жавоб: монопол нарх 55 бирлик, фойда 110 бирлик.

2. Монополист махсулотига талаб фукцияси QD=200-10P кўринишида 
берилган. Киска муддатли ораликда умумий харажатлар функцияси эса 
TC=0.5Q2+8Q+100 кўринишида. Агар хар бир махсулот бирлигига 6 $ солик 
белгиланса, махсулот нархи ва сотув хажми солик кўйилишидан олдин ва 
кейин канчани ташкил этади?

Ечими:
Талаб функциясидан нархни топиб олсак P=20-0.1Q булади. Бундан 

TR=(20-0.1Q)xQ ва MR=20-0.2Q ни топамиз. Солик кўйилишидан олдин 
TC=0.5Q2+8Q+100 бундан MC=Q+8 .

MC=Q+8=MR=20-0.2Q бундан Q= 10 бирлик ва Р=19 S булади. Солик 
кўйилгандан кейин МС 6 $ га ошиб MC=Q+14 ни ташкил этади.

MR=20-0.2Q=MC=Q+14 бундан Q=5 бирлик ва Р= 19.5 $ га эришамиз.
Жавоб: солик кўйилишидан олдин Q=10 бирлик ва Р=19 $ эди, солик 

кўйилгандан кейин Q=5 бирлик ва Р=19.5 $ га тенг булади.

3. Монополист махсулотига талаб функцияси Q=200-2P, уртача узгарувчан 
харажат функцияси AVC=20-1.5xQ+l/3xQ2 кўринишида берилган. 
Монополистнинг максимал фойдаси 266x2/3 га тенг. Ўзгармас харажат 
микдори топилсин.

Ечими:
Умумий ўзгарувчан харажат VC=AVCxQ=20Q-1.5xQ2+l/3xQ 3 га тенг. 

Чекли харажатлар MC=VC'(Q)=20-3xQ+Q2.
TR=PxQ=( 100-0.5xQ)xQ= 1 OOxQ-O.5xQ2, MR=TR'(Q)= 100-Q
Максимал фойда MR=MC да таъминланади MR= 100-Q=MC=20-3 xQ+Q2 

бундан Q2-2xQ-80=0 га эга бўламиз. Бу квадрат тенгламани ечсак Q=10 чикади. 
Q=10 да Р=95.



Ятах=266х2/3=РхQ -  VC -  FC=10x95 - 20х 10 + 1,5х 102-l/3x  103 -  ҒС бундан 
ҒС=950 -  200 +150 - 1000/3 - 266x2/3=300..

Жавоб: Ўзгармас харажат 300 бирликка тенг.

Мустакил ишлаш учун масала ва топшириклар

1.Умумий харажатлар функцияси куйидаги кўринишда берилган бўлсин:
TC=1000+2Q2

Талаб функцияси эса: QD=600-P кўринишида. Монополист максимал 
фойда олиши учун кандай ишлаб чикариш ҳажмини танлайди ва максимал 
фойда қанчани ташкил этади?

2. Агар нархга боглик талаб эластиклиги -3 ва чекли харажат 5000 сум 
булса, махсулот нархи аниклансин.

3. Стадионда бўладиган томоша чипталарига талаб функцияси куйидагича 
берилган:

Q=5000-2P
бу ерда Q-ўриндиқлар сони, Р-чипта нархи
Стадиондаги уриндиклар сони 10 000 тани ташкил этади. Стадионда 

бўладиган томошага кириш чипталари нархи канча булганда максимал фойдага
эришилади?

4. Монополистнинг фойдаси нарх 500 сум ва ишлаб чиқараётган 
махсулоти хажми 100 бирликка тенг булганда максимал бўлаётган эди. Агар 
монополистнинг талаб функцияси тугри чизик шаклида булса, унинг 
функциясини яратинг.

5. Моншюлис! Md\cyjiumid lajiau функциями Q -1650-5P ва умумий 
харажатлар функцияси T C = 5 5 0 0 + 3 0 Q + Q 2 кўринишида берилган. 
Монополистнинг максимал фойдаси топилсин.

6 . АҚШ да шоколад етиштирувчи тармокда 6 та фирма фаолият юритади 
1-фирманинг бозордаги маҳсулотлари улуши жами 6 та фирма 
маҳсулотларининг 30 %ни худди шундай 2-фирма 20 %ни, 3-чиси 18 %, 4-чиси 
17%, 5чиси эса -10% ни ташкил этади. Ушбу тармоқни монопол тармок, деб 
айта оламизми?

7. Францияда шампан виносини ишлаб чикарувчи тармокда 8 та фирма 
фаолият юритади. 1-фирманинг бозордаги маҳсулотлари улуши жами 8 та 
фирма махсулотларининг 20 % ни, худди шундай 2-фирма 15 % ни, 3-чиси 14 
% ни, 4-чиси 13% ни, 5-чиси 12 % ни, 6 -чиси 10%, 7-чиси эса 9% ни ташкил 
этади. Ушбу тармоқни монопол тармок деб айта оламизми?



8. Монополист махсулотига булган талаб функцияси Q=165-0.5P ва 
умумий харажатлар функцияси TC=1000+30Q+ 2Q2 кўринишида берилган. 
Монополистнинг чекли харажати, уртача харажати, даромади, чекли даромади 
функциялари ва максимум фойдаси топилсин.

9. Монополист махсулотига талаб функцияси P=68-2Q ва умумий 
харажатлар функцияси TC=200+20Q-4Q2+2/3x Q3 кўринишида берилган. 
Монополистнинг максимум фойдаси топилсин.

10. Монополист махсулотига талаб функцияси Q=220-4P ва чекли харажат 
функцияси MC=10+4Q кўринишида берилган. Монополистнинг максимал 
фойдаси 125 га тенг бўлса, узгармас харажатлар микдори топилсин.

11. Монополист махсулотига талаб функцияси Q=100-4P ва чекли харажат 
функцияси MC=33-5.5Q+0.5Q2 кўринишида берилган. Монополистнинг 
максимал фойдаси 4.66 га тенг бўлса, ўзгармас харажатлар микдори топилсин.

12. Монополист X товардан максимал фойдани оляпти. Агар умумий 
харажатлар функцияси TC=20Q100 кўринишида ва нархга боглик талаб 
эластиклиги -2 га тенг бўлса, X товарнинг нархи аниклансин.

13. Монополист махсулотининг нархи 75 $ га ва умумий харажатлар 
функцияси TC=25Q+453 га тенг. Монополистнинг фойдани 
максималлаштираётгандаги нархга боглик талаб эластиклиги аниклансин.

14. Монополистнинг умумий харажатлар функцияси TC=6xQ1/2+4.5xQ-5  
ва унинг товарига бўлган талаб функцияси Q=32-4xP кўринишида берилган. 
Максимал фойда олиши учун монополист неча бирлик махсулот ишлаб 
чикариши керак ва максимал фойда неча пул бирлигини ташкил этади?

15. Монополист махсулотига талаб функцияси Q=40-P ва умумий 
харажатлар функцияси TC=100-12xQ+Q2 кўринишида берилган. Фойда 
микдори 166 пул бирлигидан кам бўмаслиги шарт килиб белгилаб кўйилса, 
максимал махсулот сотиш хажми аниклансин.

16. Монополист махсулотига талаб функцияси Q=24-0.5xP ва умумий 
харажатлар функцияси TC=250-2*Q+Q2 кўринишида берилган. Агар фойда 
микдори 50 пул бирлигидан кам бўмаслиги шарт килиб белгилаб кўйилса, 
максимал махсулот сотиш хажми аниклансин.

17. Монополистик фирманинг ўзгарувчан харажатлар функцияси махсулот 
ишлаб чикариш хажмига боглик бўлиб VC=Q ва ўзгарувчан харажатлар 100 
пул бирлигига тенг. Чекли даромад функцияси хам махсулот хажмига боглик 
бўлиб MR=49-P кўринишида берилган. Монопол нарх ва Лернер индекси 
аниклансин.



18. Монополистнинг умумий харажатлар функцияси куйидагича берилган:
TC=2000+10Q+ Q2;

Талаб функцияси эса куйидагича:
Qd=120-2P

а) монополистнинг максимал фойдаси ва Лернернинг монопол 
кўрсаткичини аникланг.

б) доимий харажатлар микдорини канчага оширсак қисқа муддатли 
ораликда фирма бозорни тарк килади?

19. Монополист махсулотига талаб фукцияси QD=390-10P кўринишида 
берилган. Қисқа муддатли ораликда умумий харажатлар функцияси эса 
TC=Q2+6Q+200 кўринишида бўлсин. Агар хар бир махсулот бирлигига 5 $ 
солик белгиланса, маҳсулот нархи ва сотув хажми солиқ қўйилишидан олдин 
ва кейин канчани ташкил этади?

20. Монополист махсулотига талаб фукцияси QD=400-2P га, киска 
муддатли ораликда умумий харажатлар функцияси эса TC=0.5Q2+60Q+100 
кўринишида берилган. Агар хар бир махсулот бирлигига 6 S солик белгиланса, 
махсулот нархи ва сотув ҳажми солиқ қўйилишидан олдин ва кейин канчани 
ташкил этади?

Тестлар
1. Ракобатлашувчи фирмадан фаркли ўлароқ монополист:
а) ўз м ахсулотига истаган баҳони кўя олади;
б) ўз ф ойдасини максималлаштириш мақсадида чекли харажатларини  

чекли даром адга тенг холатда уш лаб туради;
в) истаган ҳаж м да м аҳсулот ишлаб чикаради ва уни хохлаган нархда сота  

олиш имкониятига эга;
г) берилган бозор  талаби доирасида максимал фойдани таъминлайдиган  

м ахсулот иш лаб чикариш хаж ми ва баҳосини танлай олади;
д ) тўгри ж авоб йўқ.
2. Агар монополист фойдани MR=MC=AC тенглик таьминланганда 

максимал л аштирадиган булса, у холда иктисодий фойда:
а) манфий бўлади;
б) м усбат бўлади;
в) нолга тенг бўлади;
г) хам мусбат хам манфий бўлади;
д ) тўғри ж авоб йўқ.
3. Қуйидагилардан кайси бири табиий монополия хисобланади?
а) ОРЕК -  халкаро нефт картели;
б) IBM -  компанияси;
в) “Ш арк” нашриёти;
г) Т ош кент метрополитени;



д) тўғри жавоб йўк.
4. Соф монополия ва ракобатлашган бозорнинг ухшаш жихатларини 

кўрсатинг:
а) хар хил товарларни ишлаб чикаришади;
б) бозорда харидорлар кўпчиликни ташкил этади;
в) хар кайси фирма горизонтал талабга дуч келишади;
г) бир хил турдаги товарларни ишлаб чикаришади;
д) тугри жавоб йук.
5. Қайси бозорда чекли даромад бозор нархига тенг булади?
а) ракобатлашган монополияда;
б) соф монополияда;
в) олигополияда;
г) ракобатлашган бозорда;
д) тугри жавоб йук.
6. Олигополия назариясини яратган биринчи иктпсодчп олнмни 

кўрсатинг:
а) Едвард Чемберлин;
б) Огюстен Курно;
в) Джон Робинсон;
г) Карл Маркс;
д) тугри жавоб йук.
7. Олигополия бу:
а) бир хил турдаги махсулотларни ишлаб чикарувчи катга хажмдаги 

ракобатлашувчи фирмалар йигиндисидир;
б) унчалик кўп бўлмаган ракобатлашувчи фирмалардир;
в) факат битта йирик фирма;
г) факат битга йирик харидордир;
д) тугри жавоб йук.
8. Монополистнинг умумий харажатлар функиияси: TC=100+3Q, бу 

ерда, Q - бир ойда ишлаб чикарилаётган махсулот хажми; монополист 
ишлаб чикараётган махсулотига булган талаб: P=200-Q, бу ерда, Р- 
махсулотнинг нархи. Агар монополист ойида 20 бирлик махсулот ишлаб 
чикарадиган булса, умумий даромад микдорини аникланг.

а) 4000 доллар;
б) 3600 доллар;
в) 400 доллар;
г) 180 доллар;
д) тўғри жавоб йўк.
9. Фойдани максималлаштиришга харакат килаётган монополист уз 

махсулотининг нархини пасайтиради, агар:
а) ўртача харажатлар тушиб борса;
б) реклама харажатлари кўпайиб кетса;
в) чекли даромад чекли харажатдан катта бўлса;
г) чекли даромад чекли харажатга тенг бўлса;.
д) тўғри жавоб йўк.



10. Қайси холларда монополист фойдани максималлаштиришга 
эришиши мумкин?

а) чекли харажатлар махсулотнинг нархигатенг булганда;
б) чекли харажат умумий харажатга тенг булганда;
в) чекли даромад чекли харажатга тенг булганда;
г) чекли даромад умумий харажатга тенг булганда;
д) тўғри жавоб йук.
11. Одатда, монополистнинг чекли харажати махсулотнинг нархидан 

паст булади, чунки:
а) нарх чекли даромаддан пастдир;
б) нарх чекли даромаддан юкори;
в) чекли харажат уртача харажатлардан паст;
г) чекли харажат уртача харажатдан юқоридир;
д) тугри жавоб йук.
12. Монопол ракобатлашган бозорда:
а) алохида олинган сотувчилар маҳсулот баҳосига таъсир кўрсата олади;
б) реклама муҳим аҳамият касб этмайди;
в) товарларнинг хусусияти ва сотиш шароити бўйича фаркланади;
г) ишлаб чикарувчиларнинг ахборот олишга бўлган тенг имконияти 

мавжуд;
д) тўгри жавоб йўқ.
13. Максимал фойда олишни кузлаётган фирманинг иш хаки ставкаси 

киймат кўринишидаги мехнатнинг чекли махсулотига тенг бўлмайди, 
агар:

а) фирма махсулотлар бозорида монополистик мавқеига эга бўлса;
б) мехнат бозорида фирма монопсонистик мавқега эга бўлса;
в) ишчилар касаба уюшмага бирлашган бўлса;
г) ишчилар касаба уюшмага бирлашмаган бўлса; 
п) Тўғри жаяоб йўк
14. Мукаммал ракобатлашган бозорлар ва монополистик бозорлар 

умумий белгига эга чунки:
а) улар табакалашган товарлар ишлаб чиқарадилар;
б) бозорда кўплаб истеъмолчилар ва ишлаб чикарувчилар мавжуд;
в) хар бир фирманинг ўзгарувчан маҳсулотига бўлган талаб эгри чизиги 

горизонтал;
г) бир хил махсулот ишлаб чиқарадилар;
д) рақобатчиларининг ҳаракатига боглик.
15. Қуйидагиларда чекли даромад бозор нархидан паст бўлмайди:
а) монополист ракобатчиларда;
б) монополистларда;
в) картел иштирокчиларида;
г) олигополистларда;
д) мукаммал ракобатчиларда.
16. Олигополия-бу бозорнинг шундай тузилмасики, бунда:

т





XI БОБ. НАРХЛАРНИ МУВОФИҚЛАШТИРИШ ВА 
МОНОПОЛИЯГА ҚАРШИ ҚОНУН

Асосий тушунчалар
Монополист нархни чекли харажатдан юкори килиб белгиланди, яъни 

Р > МС. Натижада ресурсларнинг тақсимланиши самарали бўлмайди. Монопол 
нархнинг ўрнатилиши жамиятда йўқотишларга олиб келади. Нарх канчалик 
юқори булса, жамиятнинг йўқотиши хам шунчалик кўп бўлади. Шунинг учун 
хам бозор иқтисодиёти ривожланган давлатларда монополияга карши конунлар 
ишлаб чикилган.

Монопол хокимиятга эга бўлган фирмаларнинг нархни белгилаш 
стратегиясининг асосини истеъмолчи ортиқчалигини эгаллаш оркали қўшимча 
фойда олиш усуллари ташкил килади.

Нархлар диверсификация (нархларни истеъмолчиларнинг имкониятларига 
караб хар хил даражаларда белгилаш) уч хил бўлиши мумкин: истеъмолчи 
даромадига кўра, истеъмол хажмига ва товарлар турига кўра.

Истеъмолчилар даромадига кўра нархларни белгилашнинг идеал варианти 
хар бир харидорнинг имкониятидан келиб чиқиб, у сотиб оладиган хар бир 
товарга максимал нарх белгилашдир. Ушбу максимал нархни харидорнинг 
резерв нархи деб каралади. Ҳар бир ҳаридор учун резерв нарх белгилашга 
истеъмолчиларнинг даромадига кўра нархларни идеал диверсификациялаш 
дейилади.

Товарлар категориясига караб уларга нарх белгилашни кўриб чиқишда 
куйидаги иккита шарт бажарилиши зарурдир.

Биринчи шартга кўра ишлаб чикариш ҳажмидан қатъий назар, умумий 
хажмдаги товарни харидорлар гурухларига шундай таксимлаш керакки, хар 
бир бирлик товарни сотишдан олинадиган чекли даромад (Ш )нинг киймати 
бир хил бўлсин.

Иккинчи шарт - хар бир нав бўйича ишлаб чиқариладиган махсулот хажми 
фойдани максималлаштирадиган ҳажмга тенг бўлсин.

Монополияга карши конун фирмаларда жамият учун хавфли бўлган 
монополистик хокимиятни тўпланишини чеклашга қаратилган. Қайси фирма 
бозор нархига кўпроқ таъсир кила олса, у кўпрок монополистик хокимиятга эга 
бўлади.

Истеъмолчи 
ортиқчалигини эгаллаш.
Фараз килайлик, фирма 
барча ишлаб чиқарган 
махсулотларини бир
нархда сотсин ( 1 1 . 1-раем).

У фойдасини
максималлаштириш учун 
нарх Рт ни унга мос 
келувчи ишлаб чикариш



ҳажми Qm ни чекли харажат чизиги билан чекли даромад чизиги кесишган 
нуктага кўра белгилайди. Фирма Qm ишлаб чикариш хажмида максимал фойда 
билан ишлайди, лекин фирма рахбарлари фойдани янада ошириш тўгрисида 
ўйлайди. Истеъмолчи ортикчалиги сохасида кўриш мумкинки (NM ораликда) 
баъзи бир истеъмолчилар товарни Рт нархдан юкори нархда хам сотиб олиши 
мумкин. Лекин, нарх Рт дан юкори килиб кўйилса, сотиш хажми камаяди, бир 
катор истеъмолчилар йўкотилади ва олинадиган фойда камаяди. Нарх монопол 
Рт булганда хам истеъмолчиларнинг бир кисми товарни сотиб олаолмайди, 
лекин улар нарх Рт дан кичик (аммо чекли харажатдан юкори булган) булган 
холда товарни сотиб оладилар. Бундай харидорлар ME сохага карашли бўлиб, 
уларнинг ортикчалиги ДМЕ соха юзасига тенг. Фирма нархни туширса, у ME 
ораликка карашли харидорларга хам товарни сотиши мумкин. Бирок, бу холда 
унинг даромади ва шу билан бирга фойдаси хам камайиб кетади.

Фирма NM  ораликка карашли истеъмолчилар ортикчалигини (PWMN юзага 
тенг ортикчаликни) ва ME ораликдаги истеъмолчилар ортикчалигини {ДМЕ 
юзага тенг ортикчаликни) кўлга киритиш учун хар хил гурухдаги 
истеъмолчиларнинг талаб чизигида жойлашувига караб хар хил нарх 
белгилаши мумкин. Юкорида кўрдикки, бу ортикчаликларни бир хил нарх 
белгилаш оркали эгаллаш мумкин эмас.

Кўпчилик адабиётларда монополияга карши конунга классик мисол 
сифатида АКШнинг трестларга карши конуни келтирилади. 1890 йилда 
биринчи булиб Шерман конуни деб аталувчи конун кабул килинган булиб, у 
асосан савдони ва тижоратни монополлаштиришга карши каратилган эди. 
Ушбу конун савдо эркинлигини чекловчи хар кандай келишувни такиклар эди 
ва ракобатчиларни адолатсиз йўл билан йўкотишни жиноят деб карар эди. 
Ушбу конунни бузганлар жарима тулашдан тортиб, фирмани таркатиб 
юборишгача ва хатто жиноий жавобгарликка тортишгача жазоланишни назарда 
ту тар эди.

1914 йилда Клейтон ва федерал савдо комиссияси конуни кабул килинди. 
Ушбу конун Шерман конунига Караганда анча мукаммаллашган конун булиб, у 
конунни бажарилишини назорат килишни федерал савдо комиссияси зиммасига 
юклаган эди. Бундан ташкари ушбу конунда монополияни вужудга келишини 
олдини олиш буйича килинадиган чора-тадбирлар белгиланди.

1938 йилдаги Уилер конуни истеъмолчилар хукукини химоя килишга 
каратилди (товар тўғрисида нотўгри ахборот бериш ва нотўгри реклама 
беришга карши).

намунавий ечимаари -л

1. Истиклол санъат саройида бўлиб ўтадиган концертга 3 ООО та чипта 
сотувга чикарилган. Чипталар нархи 2 турга бўлинган бўлиб: катталар ва 
болалар учун хар хил. Болалар чиптасига талаб функцияси

Q b=6000-400Pe ,



Бу ерда (2Б-болаларнинг чиптага талаби
РБ-болалар учун чипта нархи минг сўм ҳисобида.

Катталар учун эса
Qk=4000-100Pk 

Бу ерда QK- катталарнинг чиптага талаби
Рк- катталар учун чипта нархи минг сум хисобида.

Санъат саройи раҳбарияти чипталарни нархлар дифференциясидан 
фойдаланган ҳолда сотишмоқчи. Болалар чиптаининг нархи ва уларга сотилган 
чипта сони аниклансин.

Ечими:
Катталарга чипта сотишдан тушадиган даромад
Т11б= Р б*С>б= Р б* (60 0 0 -4 0 0 Р б)= 6 0 0 0  Рб - 400  РБ2 бундан M RB= 6 0 0 0 -8 0 0  РБ ни 

хосила олиш йўли билан топиб оламиз
Худди шундай ёшларга чипта сотишдан тушадиган даромадни аниклаймиз 

TRk=PkxQk= Рк*(4000-100Рк)= =4000РК -100Рк2 бундан MRK=4000-200PK ни 
аниклаймиз

MRB=6000-800 РБ= MRK=4000-200PK эканлигидан 
800Рб-200Рк=2000 ни топамиз бундан Рк=4РБ-10 га эга бўламиз (1)
Qb+ Qk=3000 га QB ва QK ларни қўйсак 6000-400РБ+4000-100Рк = 3000 

булади бундан 400РБ+100РК=7 000 ни топамиз бундан эса РК=70-4РБ га 
эришамиз (2 )

(1) ва (2) лардан 4РБ -10=70-4РБ бундан РБ=10 ва QB=6000-4000=2000 ни 
топамиз

Жавоб: болалар чиптаси нархи 10 минг сўм ва чипталар сони 2000 та 
булади.

2. Монополистнинг умумий харажатлари функцияси TC=500+12Q+0.5Q2 
га тенг Монополист маҳсулотини факатгина 2 та бозорга етказиб беради: 
биринчи бозорнинг талаб функцияси Qi=400-2Pi иккинчи бозорники эса 
Q2=1250-5P2 кўринишида. Монополистнинг умумий фойдаси максимал 
бўлиши учун махсулотнинг нархи ва ҳажми ҳар бир бозорда кандай бўлиши 
керак?

Ечими:
Максималлик шартига кўра MC=MRI=MR2 бўлиши керак 

МС=(ТС)'= 12 +Q= 12+Q,+Q2 
MR, =(TR, )'=(0.5Q, (400-Q, ))’=200-Q,
MR2=(TR2)'=(0.2Q2( 1250-Q?))-250-0.4Q2
MC=MR| дан 12+ Qi+Q2=200-Qj бўлади бундан Q!=94-0.5Q2 (1)
MC=MR2 дан 12+Q|+Q2=250-0.4Q2бўлaди бундан Qi=238-1.4Q2 (2)
(1) ва (2) тенглаштирсак 94-0.5Q2=238-1.4Q2 бундан Q2=160 ни 

аниклаймиз буни (1) га қўйсак Qi=14. Pi=(200-Qi)/2=93 va P2=(250-Q2)/5=18. 
Жавоб : Qj=14, P,=93 va Q2=160, P2=18.



3. Ҳайвонот богига кириш чиптасига бўлган нарх катталар ва болалар учун 
ҳар хил бўлсин. Катталарнинг чиптага булган талаб чизиги куйидагича:

рк =1 о - [  — W .L UoooJ J
бу ерда РК - катталар учун чипта нархи; QK - катталарнинг чиптага талаби.

Болаларнинг талаби: Рь = 6 -  j  • Q* *

бу ерда Рь - болалар учун чипта нархи; Qh - болаларнинг чиптага булган 
талаби.

Ҳайвонот богига 56000 киши бир вақтда кириши мумкин. Ҳайвонот боги 
раҳбарияти 5600 та чиптани сотиш учун нарх дифференциациясидан 
фойдаланмоқчи. Раҳбарият катталар ва болалар учун кандай нарх белгилайди?

Ечими:
Катталардан ва болалардан тушадиган даромадларни ёзамиз:

TRb = Ph-Qh ва TRk =Pk Qk (1)
Рк ва Рь ларни юкоридаги формулаларга куямиз ва натижада 

куйидагиларни оламиз:

TRt =10 Qt -----!— Ql
1 8000

7Кь= 6 - а ---- !— Ql
8000

Энди катталарга ва болаларга сотиладиган чипталар учун чекли 
даромадларни аниклаймиз:

=10-----!— Qv
1 4000 1

ш ь = 6 — !— а
" 4000 ь

Чекли даромадларни биринчи шартга кура тенглаштирамиз MRk = MRh дан

ю— —•&= 6— !— дь (4)
4000 k 4000 ь

муносабатни олиб, уни ихчамлаштирсак, катталарнинг талабини болалар 
талабига богиликлигини аниклаймиз: Qk - 1 6000 + Qb. (5)

Масаланинг шартига кўра Qk +Qb= 56000 чипта сотилиши керак, бундан 
болалар талабини аниклаймиз: Qb = 56000 -  Qv,

болалар талабини (5)-муносабатга куйиб катталарни чиптага булган 
талабини аниклаймиз вау Qk =36000 га тенг.

Энди болаларнинг талабини аниклаймиз: Qh = 56000-36000 = 20000. Демак, 
болаларнинг талаби 2 0 0 0 0  та чипта тенг экан.

Раҳбарият ушбу талабларга кура катталар ва болалар учун чипталарнинг

нархларини куйидагича аникланади: Рк = 1 0 -  • 36000 = 5,5 сум,



Рь = 6 -  — • 20000 = 3,5 сўм. 
ь 8000 J

Рахбарият чипта нархини катталар учун 4,5 сум ва болалар учун  2,5 сум 
килиб белгилайли ва ум ум ий даром ад

TR =  TRW +  TRb = 5,5 • 36000 + 3,5 • 20000 = 268000 сўмни таш кил килади.

Борди-ю , рахбарият хам м а учун чипта нархини 5,5 сум килиб белгиласа, 
болаларнинг кўпчилиги чиптани сотиб олмай коларди ва бу уз навбатида умумий 
фойдани кам айиш ига олиб келарди.

М устакил иш лаш  учун м асала ва топш ириклар

1. Санъат саройида бўлиб ўтадиган концертга 4  000 та чипта сотувга  
чикарилган. Чипталар нархи 2 турга бўлинган бўлиб: катталар ва болалар учун  
хар хилдир. Болалар чиптасига талаб функцияси

Q B= 8 0 0 0 -5 0 0 P B ,
Бу ерда QB-болаларнинг чиптага булган талаби

Р Б-болалар учун чипта нарх,и минг сум хисобида.
Катталар учун эса

Qk=5000-100Pk
Бу ерда QK-катталарнинг чиптага булган талаби

Рк-катталар учун чипта нархи, минг сум хисобида.
Санъат саройи рахбарияти чипталарни нархлар диф ф еренциясидан  

фойдаланган холда сотиш мокчи. Катталар чиптасининг нархи ва уларга  
сотилган чипта сони аниклансин.

2. М онополистнинг ум ум ий харажат функцияси T C = 6 0 0 + 1 0 Q + 0 .5 Q 2 
кўриниш ида берилган. М онополист махсулотига булган талаб бозорларда хар  
хил бўлиб, 1- бозорда талаб функцияси Q i= 600-2P ! ва 2 -бозор да  эса Q 2= 1 2 0 0 -  
5Р 2 кўриниш ида. М онополистнинг умумий ф ойдаси максимал оўлиш и учун  
махсулотнинг нархи ва хаж ми хар бир бозорда кандай булиш и керак?

3. М онополистнинг ум ум ий харажат функцияси T C = 5 0 0 -7 0 Q + 0 .5 Q 2 
монополист махсулотига 2 та бозорда талаб хар хил бўлиб 1- бозор да талаб 
функцияси Q i= 2 0 0 -2 P ! ва 2 -бозор да эса Q 2= 1 0 0 -4 P 2 кўринишида. М онополист  
фирма бош ка бозорларга товар етказиб бермайди. М онополистнинг ум ум ий  
фойдаси максимал булиш и учун м ахсулотнинг нархи ва хажми хар бир бозорда  
кандай булиш и керак?

4. М онополистнинг ум ум ий харажат функцияси T C = 5 0 0 + 1 4 Q + 0 .2 5 Q 2 . 
М онополист м ахсулотига 2 та бозорда талаб хар хил бўлиб 1- бозорда талаб  
функцияси Q i= 6 0 0 -1 2 P i ва 2 -бозор да эса Q 2= 3 1 0 -6 P 2 кўриниш ида.

а) М онополистнинг ум ум ий фойдаси максимал булиш и учун  
м ахсулотнинг нархи ва хажми хар бир бозорда кандай булиш и керак?



б) м онополист нархлар диверсификацияясидан ф ойдаланса ва унинг  
ишлаб чиқариш ҳажми бутун сондан иборат булса, 
диверсификацияянатижасида қўшимча ўсган фойда хажми аниклансин.

5. М онополист ўзининг маҳсулотини 2 та корхонада ишлаб чикаради. 1- 
корхонанинг ум ум ий харажатлар функцияси T C i= Q i2+ 1 0 xQ ,+ 130 бирликка, 2- 
корхонаники эса T C 2= 0 .5 x Q 2 + 1 0 x Q 2+ 400  бирликка тенг. Агар корхона  
махсулотларига йиллик талаб функцияси Q D = 2 0 0 -2 х Р  бирлик кўриниш ида  
бўлса, монополистнинг йиллик максимал ф ойдасини топинг.

6. М онополист ўзининг маҳсулотини 2 та корхонада ишлаб чикаради. 1- 
корхонанинг ум ум ий харажатлар ф ункциясиТ С 1=1/12х(313-1 /2 х (3 12+ 1 1 x Q ,+ i9 9  
бирликка, 2-корхонаники эса  T C 2= l /3 x Q 23-8 x Q 22+ 2 6 x Q 2+499 бирликка тенг. 
Агар корхона махсулотларига талаб функцияси Q D= 3 9 2 -2 x P  бирлик  
кўриниш ида булса, монополист максимал ф ойда олиши учун хар бир корхона  
канча м ахсулот ишлаб чикариши керак?

7. К орхона 2 турдаги бир-бирини ўрнини босувчи товарлар ишлаб 
чикаради. Бу корхона товарлари ҳар бир бозор да  монополликка эга. Ў ринбосар  
товарларни ишлаб чикаришнинг ум ум ий харажатлари функцияси куйидагича  
берилган:

T C = 1 0 0 0 -1 3 x(Q ,+ Q 2)+ 1 /9 x(Q i+ Q 2)2;
Бу товарлар учун бозор талаби функциялари Q i=  2 0 0-2 .5 x P j+ P 2 ,
Q 2=  1 0 0 - 2 х  Р2 + 0 .5 *  Р, кўриниш ида берилган. Ҳар бир товарнинг оптимал  

ишлаб чикариш ҳажми топилсин.
8. К орхона 2 турдаги бир-бирини ўрнини босувчи товарлар ишлаб 

чикаради. Бу корхона товарлари ҳар бир бозор да монополликка эга. Бу 
ўринбосар товарларни ишлаб чикариш умумий харажатлари функцияси

T C = 1 2 0 0 -1 2 x(Q ,+ Q 2)+ 1 /8 x(Q ,+ Q 2)2
Бу товарлар учун бозор талаби функциялари Q i=  4 0 0 -2 х Р ,+ Р 2 ва
Q 2=  2 0 0 - 2 х  Р2 +  Р, кўриниш ида. К орхонанинг максимал ф ойдаси  

топилсин.
9. М онополистик бозор да факатгина 2 та гуруҳ истеъмолчилари фаолият  

ю ритади. Биринчи гуруҳ истеъмолчиларининг талаб функцияси Q j= 2 0 0 -2 х Р  
кўриниш ида, иккинчи гуруҳники эса Q 2 = 7 0 -Р  кўринишида. М онополистнинг  
ум ум ий харажатлар функцияси T C = 1 0 0 0 + 2 0 x Q + 0 .5 x Q 2 га тенг. Нархларни  
диверсификация килиш мумкин бўлмаган ш ароитда м онополист махсулоти  
нархини кандай белгиласа максимал ф ойда олиш га эришади?

10. М онополистик бозорда факатгина 2 та гуруҳ истеъмолчилари бор. 
Биринчи гуруҳ истеъмолчилари талаб функцияси Q i=  4 0 0 -З х Р  кўриниш ида, 
иккинчи гурухники эса Q2 = 1 2 0 -Р  кўриниш ида. М онополистнинг умумий  
харажатлар функцияси T C = 1 2 0 0 + 2 5 x Q + 0 .5 x Q 2 кўриниш ида берилган бўлса, 
нархларни диверсификация килиш мумкин бўлмаган ш ароитда м онополист  
максимал ф ойда олиши учун қанча ҳаж м да м ахсулот ишлаб чикариши керак?

11. Санъат саройида бўлиб ўтадиган концертга 500 та чипта сотувга  
чикарилган. Чипталар нархи 2 турга бўлинган: катталар ва болалар учун. 
Болалар чиптасига бўлган талаб функцияси



Qb=600-50xPe ,
Бу ерда, QB-болалар чиптасига булган талаб;

Рв-болалар чиптасининг нархи, минг сум хисобида.
Катталар учун эса,

Qk=760-40xPk

Бу ерда QK-катталарнинг чиптасига булган талаб;
Рк-катталар чиптасининг нархи, минг сўм хисобида.

Санъат саройи рахбарияти чипталарни нархлар диф ф еренциясидан  
фойдаланган холда сотиш мокчи.

а) К онцерт зали тулиш и учун чипталар нархи кандай ўрнатилиши керак?
б) Чипта нархи кандай булганда максимал фойдага эриш илади?
12. И нновацион таълим технологиялар маркази 2 турдаги ўкув 

кўлланмаларини чоп эттирмокчи. 1- турдаги ўкув кўлланмани 1 донасини нашр 
килдириш учун узгармас 8 ООО сўм, 2-турдаги ўкув кўлланмани 1 донасини  
нашр килдириш учун эса узгармас 7 ООО сўм харажат талаб килинади. 1- турига  
ўкув кўлланмасига булган талаб функцияси Qi=10 000-2xPj +Р2, 2- турига эса  
талаб функцияси Q2= l0000-2xP2+Pi кўриниш ида берилган. И нновацион таълим  
технологиялар маркази бу 2 турдаги ўкув кўлланмани канча микдорда нашр 
эттириб сотса максимал фойдага эриш ади ва унинг хажми канчани ташкил 
килади?

13. Тош кент -  Б ухоро йўналиш и бўйича кўйилиши режалаш тирилаётган  
сам олётда 300  та оддий ўрин учун ж ой мавжуд. Агар хар бир бизнес-класс  
ўриндикларини ўрнатиш учун 2 та оддий ўриндикдан вое кечишга тўғри  
келади. О ддий ўриндикларга талаб функцияси Q=300-P/10 ва бизнес-клас  
ўриндикларига талаб функцияси Q=80-P/50 кўриниш ида берилган. А иропорт  
маъмуриятига 300 та ўриндик ўрнидан тўлик ишлатилиши талаби кўйилган. 
Уш бу ш артда максимал даром ад олиниш и учун ўриндиклар сони кандай  
нисбатда ўрнатилиши керак?

14. Тош кент -  С урхандарё йўналиш ига кўйилиши режалаш тирилаётган  
сам олётда 500 та оддий ўрин учун ж ой мавжуд. Агар хар бир бизнес-класс  
ўриндикларини ўрнатиш  лозим бўлса, у холда бунинг учун 3 та оддий  
ўриндикдан вое кечишга тўғри келади. О ддий ўриндикларга талаб функцияси  
Q=500-P/10 ва бизнес-клас ўриндикларига талаб функцияси Q=120-P/50 
кўриниш ида берилган.

а) А эропорт маъмурияти максимал даром ад олиш и учун чипталар нархини  
неча сўм килиб ўрнатиш и керак ?

б) М аксимал даром ад хаж ми канчага тенг бўлади?
15. М онополистнинг ум ум ий харажатлари функцияси TC=900+15Q+Q2 га 

тенг. М онополист чикараётган м ахсулотини факатгина 3 та бозорга етказиб 
беради: биринчи бозорда махсулотга бўлган талаб функцияси Qi=800-2Pi, 
иккинчи бозорда Q2=1200-4P2 ва учинчи бозорда эса Q3=600-P3 кўриниш ида  
берилган. М онополистнинг умумий фойдаси максимал бўлиш и учун  
м ахсулотининг нархи ва хаж ми хар бир бозорда кандай бўлиш и керак?



1. Қ у й и д а г и  т е н г л и к л а р д а н  к а й с и  б и р и  б а ж а р н л г у н г а  к а д а р  
м о н о п о л и с т  ф и р м а  к у ш и м ч а  и ш ч и л а р н и  ё л л а й в е р а д и :

а) P *M P L=W;
б) P/W =M PL;
в) M R xM Pl =W ;
г) M R/M P l=W ;
д) тўгри ж авоб йўқ.

2. Р а к о б а т л а ш у в ч и  ф и р м а г а  н и с б а т а н  м о н о п о л и с т  и ш  х а к и н п  к а н д а й  
т у л а й д и ?

а)  ишчи кучини кам ёллаган ҳолда, иш ҳақи ставкасини юкори тулайди;
б) ишчи кучини куп ёллаган ҳолда, иш хақини кам тулайди;
в )  ишчи кучини кам ёллаган ҳолда, иш ҳақини хам кам тулайди;
г) ишчи кучини куп ёллаган ҳолда, иш хақини хам куп тулайди.
3 . М о н о п о л  х о к и м и я т д а  н а р х  м о н о п о л и с т  т о м о н и д а н :
а )  Рақобатчи фирмалар кўрсатмасига кўра белгиланади;
б) Бозор нархидан келиб чиқиб белгиланади;
в )  Талаб эластиклигини билгани ҳолда белгиланади;
г) Рақобатчи фирмалар билан келишган холда белгиланади;
д ) тугри жавоб йўқ.
4 . Н а р х л а р  д и в е р с и ф и к а ц и я с и , бу:
а )  Нархларни истеъмолчиларнинг имкониятларига караб хар хил 

даражаларда белгилаш;
б) Нархларни катъий белгиланган тарзда уш лаб туриш;
в )  Ракобатчи фирмалар ўрнатган нархдан фаркли уларок, минимал 

нархларни ўрнатиш;
г) Нархни уртача ум ум ий харажат (АТС) миним уми кийматидан келиб 

чиқиб ўрнатиш туш унилади;
д) тугри жавоб йўқ.
5 . Қ у й и д а г и л а р д а н  к а й с и  б и р и  м о н о п о л и я г а  о л и б  к е л м а й д и ?
а) Лицензия;
б) Муаллифлик хуқуқи;
с) Битта ресурс захираси устудан мутлок эгалик килиш;
д) Товар ишлаб чикариш ва сотиш  бўйича бир канча алътернатив 

фирмаларнинг мавжудлиги;
е) тўгри жавоб йўқ.
6 . А г а р д а  б о з о р д а  ф и р м а л а р  с о н и  ч е к с и з  б ў л с а , у  ҳ о л д а  Х е р ф и н д а л -  

Х и р ш м а н  и н д е к с и :
а) Манфий;
б) Нолга интилади; 
с) Бирга тенг;
д) Чексизликка интилади;
е) тўгри жавоб йук.



XII БОБ. РАҚОБАТЛАШГАН МОНОПОЛ БОЗОР 
ВА УНИНГ САМАРАДОРЛИГИ 

А сосисий туш унчалар
М онопол ракобатлашган бозордаги махсулот дифференцияллаш ган, 

яъни бир хил эхтиёж ни кондирувчи товарни хар бир фирма ўзига хос равишда 
ишлаб чикариб сотади ва унинг махсулоти бош ка фирмаларнинг махсулотидан  
сифати, безаги, таркиби ва сотув маркаси, обрўйи билан фарк килиши мумкин. 
Товарнинг дифференцияллаш уви деганда бозорда сотиладиган товарни  
стандартлаштирилмаганлиги туш унилади. Хар бир фирма ўзининг товар 
маркасини иш лаб чикариш буйича монопол хисобланади ва у бозорда маълум  
дараж ада м онопол хокимиятга эга булади.

М онополистик ракобат бозорида харакат килаётган фирмаларнинг 
кўплиги уларни ўзаро махфий равишда келишуви мумкин эмаслигини  
билдиради. Ҳар бир фирма таваккалчиликни бўйнига олган холда узи харакат  
килади ва ўзининг нарх сиёсатини белгилаш да бош ка фирмаларнинг 
харакатини эътиборга олмай

Р а к о б а т л а ш га н  м он оп ол  бозор  к уй и даги  ху су си я тл а р и  б и л ан  
хар а к т ер л а н а д и : Биринчидан, фирмалар дифференцияллаш ган, иккинчидан, 

бозорга янги фирмаларни уз маркаси билан кириши ва ундан фаолият  
кўрсатаётган фирмаларни чикиши чекланмаган, учинчидан, бозорда нисбатан

Рақобапшашган (а) ва монопол ракобатлашган (б) бозорларнинг узок, муддатли 
ораликдаги мувозанат ҳолатлари. 

катта микдордаги фирмалар фаолият кўрсатади ва уларнинг хар бири  
сотиладиган ум ум ий турдаги товарга булган бозор талабининг маълум  
дараж адаги улуш ини каноатлантиради, туртинчидан, фирмалар уз  
м ахсулотларига нарх белгилаш да ва сотиш  хажмини аниклашда ракибларининг 
акс харакатларини эътиборга олмайдилар.

М онопол ракобатлашган бозорнинг самарали ёки самарасиз эканлигини  
тахлил килиш учун ракобатлашган ва м онопол ракобатлашган бозорларнинг  
узок  м уддатли ораликдаги мувозанат холатларини таккослаймиз. 
Ракобатлаш ган ва монопол ракобатлашган бозорларнинг узок муддатли  
ораликдаги м увозанат холатлари расмда келтирилган.



Ракобатлашган бозорда Р ‘ =  М С  булса, монопол ракобатлашган  
бозордаги нарх чекли харажатдан юкори PAt > МС , демак, истеъмолчи кушимча 
бир бирлик м аҳсулот учун тўлайдиган нарх, бир бирлик махсулотни ишлаб 
чикариш харажатидан юкори.

Ракобатлашган бозорда мувозанат холат N  нуктада (а -раем) эриш илса, 
монопол ракобатлашган бозорда М  нуктада (б -раем) эриш илади. 
Ракобатлашган бозорда талаб чизиги горизонтал булиб, фирманинг ф ойдасини  
нолга тенг бўлиш  нуктаси уртача хараж атнинг минимал кийматига тугри  
келади.

О л и г о п о л и я  - бу ш ундай бозор  турики, ундаги товар таклифининг 
хаммаси, ёки деярли хаммаси бир неча ишлаб чикарувчи фирмалар том онидан  
булиб олинган ва бу бозорга янги фирмаларнинг кириши катта тусик оркали 
чекланган булади.

О лигополик бозорда фирма том онидан кабул килинган ҳар кандай 
иктисодий сиёсат - нархларни ўзгартириш , ишлаб чикариш хажмини  
ўзгартириш, рекламани кучайтириш - ракоботлаш увчи фирмаларнинг уш бу  
сиёсатга булган муносабатини билиш ни ва уни прогноз килишни талаб килади.

Ў й и н  -  олдиндан белгиланган коидалар асосида иктисодий субъектлар  
ўртасидаги ўзаро муносабатлар (карорлар қабул килиш).

Н о л  с ў м  ю т у қ қ а  э г а  б у л г а н  ў й и н - ўйинда бир кишининг ю туги бош ка 
ўйинчиларнинг ютказган суммалари йигиндисига тенг.

Н о л г а  т е н г  б у л  м а г а н  с ў м г а  э г а  б у л г а н  ў й и н - бу  ўйинда бир гу рух  
ўйинчилар ё ю тади ёки бой  беради.

К о о п е р а т и в  ў й и н - ўйинда бир нечта ўйинчилар ўзаро келиш иб, 
биргаликда ўйнайди (иқтисодиётда кооператив ўйинга мисол сиф атида  
картерни қараш мумкин).

Н о к о о п е р а т и в  ўйин -  бу ўйинда катнашчилар мустакил равишда карор 
кабул килади (И қтисодиётда мисол сиф атида олигополик бозорда харакат 
қилувчи фирмалар ўртасидаги «нархлар ж ангини» келтириш мумкин).

Т ў л о в  ф у н к ц и я с и  -  ўйин натижаси бўлиб ўйинчининг ю туғини ёки 
ёкотиш ини билдиради.

Б е р т р а н  м у в о з а н а т и  -  бозор дуополик булганда фирмалар товар нархини  
тушириш  ва махсулот иш лаб чиқариш ҳаж м ини ошириш оркали бир бири 
билан ракобатлашади. Товар нархи чекли харажатга тенг булганда мувозанат  
ҳолат баркарорлашади.



« C o ca -C o la »  м у в о за н а т и  -  дуополик бозорда хар бир фирма мустакил  
равишда ш ундай оптимал ишлаб чикариш хаж мини танлайдики уш бу м ахсулот  
хажми иккинчи фирмани каноатлантиради. «C oca-C ola» мувозанати  
фирмаларнинг акс таъсир килувчи функциялари графикларининг кесишиш  
нуктасида вуж удга келади.

Ш та к ел б ер г  м у в о за н а т и  -  бу дуополик ш ароитда лидер фирма билан  
эргашувчи фирма фаолият кўрсатганда лидер товар нархини ва иш лаб чикариш  
хажмини мустакил белгилайди, эргашувчи фирма лидер фирмага мослашган  
холда нарх ва махсулот хажмини белгилайди.

Ф и р м а н и н г  б о зо р д а ги  стр атеги к  ха р а к а т и  -  бунда фирма ўзининг  
харакатини ракобатлаш увчи фирманинг харакатига кура ишлаб чикади.

Ў й и н л ар  н а за р и я си  -  фан йўналиш ии булиб у ўйин катнашувчиларининг 
вазият буйича харакат килиш ва карор кабул килишни математик усуллар  
ёрдамида ўрганади.

Н ар хл ар  ж а н гги  - бу ракобатлашадиган фирмалар томонидан  
олигополик бозор да  нархларни боскичма-боскич туш ириш идир.

Н арх б ел ги л а ш д а  ли дерлик-л идер-ф ирм а нархни биринчи булиб, 
белгилайди, колганлар унинг нархига караб уз нархларини белгилайдилар. 
Лидер уз ф ойдасини максималлаш тирадиган нархни ўрнатади, эргашувчилар  
эса уш бу нархда канча хохласа, ш унча ишлаб чикариши мумкин булади.

1. О лигаполист бир ойда 3 минг дона товар ишлаб чикарар эди, аммо 
келаси ойдан 4  минг дона м ахсулот ишлаб чикаришни режалаш тирмокда. Агар  
унинг махсулотларига ойлик талаб функцияси Q = 7000-P  кўриниш ида бўлса, 
келгуси ойда унинг ф ойдаси кандай ўзгаради?

Е чим и:
М ахсулотга талаб функцияси Q =7000-P  дан нархни топсак P =7000-Q  

булади.
Q =3000 дон а  булганда махсулот нархи Р = 7000-3000= 4000  булади даромад  

эса TR=PxQ =3000><4000=12 млн га тенг.
Q =4000 дон а булганда м ахсулот нархи Р = 7000-4000= 3000  булади, 

даромад эса T R = P x Q = 4 0 0 0 x 3 0 0 0 = 1 2  млн га тенг булади.
Иккаласада хам бир хил даромад микдори, лекин м ахсулот хаж ми  

ортганда унинг харажатлари хам ортади. Ш унинг учун м ахсулот хаж ми 4 0 0 0  
дона бўлгандан кейин олигаполист ф ойдаси камаяди.

Ж ав об: Камаяди.



2. М онополист махсулот ишлаб чиқариш хажмини келаси ойдан  
камайтирмоқчи. Ҳ озир у  ойига 2 минг дона маҳсулот ишлаб чикаради  
кейинги ойдан эса ишлаб чиқариш хажмини 50% га қисқартирмоқчи. Унинг 
ф ойдаси кандай ўзгаради, агарда м онополист махсулотига булган бозор  
талаби функцияси 3000-2*Р кўриниш ида бўлса?

Е чим и:
М ахсулотга талаб функцияси Q = 3000-2*P  дан нархни топсак, Р= 1500-

0.5Q  тенг булади.
Q =2000 дона булганда махсулот нархи Р= 1500-1000=500 булади, даром ад  

эса T R = P x Q = 2 0 0 0 x 5 0 0 = l млн га тенг.
К еласи ойдан махсулот ҳаж ми 50 % га камайса 2 0 0 0 x 0 .5 = 1 0 0 0  дона  

махсулот ишлаб чикарилади.
Q = 1000 дона булганда махсулот нархи Р= 1500-500=  1000 булади, 

даром ад эса T R = P xQ = 1000x 1000=1 млн га тенг булади.
Иккаласада хам бир хил даром ад микдори. М ахсулот хажми кўпайса 

унинг харажатлари хам ортади, ш унинг учун махсулот хажми 1000 дона  
бўлгандан кейин монополистнинг ф ойдаси ортади.

Ж ав об: Ортади.

3. Д уопол бозор да  2 та фирма харакат килади. Умумий бозор  талаби  
функцияси P=3000-2Qd га тенг. Ф ирмаларнинг умумий харажатлар  
функциялари куйидагича берилган:

TC,=2Q ,1; TC2=1000Q2.
Иккала фирма картел тузи б  харакат харакат қилишни режалаш тирмокда. 

К елиш увга кура, ум ум ий ф ойданинг 40  фоизини биринчи фирма, 60  
фоизини иккинчи фирма олмокчи.. Ҳар бир фирманинг ишлаб чикариш  
хажми, бозор нархи ва фирмалар оладиган ф ойда микдори топилсин.

Е чим и:
Бозор талабини куйидагича ёзамиз:

P = 3 0 0 0 -2 (Q ,+ Q 2), (1)
бу ерда  Q d = Q i+ Q 2
У мумий ф ойда куйидагига тенг:
тг= л ,+  n2= (T R i-T C I) +(T R 2-T C 2)= P x Q r 2 Q ,2+ P xQ :-1000Q 2. (2)

(1) даги қийматни (2) га куйсак,
т и з о о о - г ^ + с ь м с ь + с ь ) -  2Q ,2- io o o q 2. (З)

(3) ни ихчамласак куйидагини оламиз:
rt=3000Q ,-4Q ,xQ 2-4 Q l2 + 2 0 0 0 Q r 2Q 22. (4)
Умумий фойдани максималлаш тирадиган Qj ва Q2 ларни топиш  учун (4)

-  дан Qi ва Q2 буйича хусуси й  хосила олиб, уларни нолга тенглаш тириб, Qi 
ва Q 2 ларга нисбатан ечамиз

k'(Q ,)= 3 0 0 0 -4 Q 2-8Q  !=0
7r'(Q2)= 2 0 0 0 -4 Q r 4 Q 2=0
Н атижада икки нўмалумли 2 та тенгламалар систэмасини ечаиз:.



3 0 00-4Q 2-8Q !=0
2 0 0 0 -4 Q r 4Q 2=0
У ш бу системани ечиб Q i= 250  ва Q 2= 250  эканлигини аниклаймиз.
Б озор  нархи эса  куй и д аги га  тен г  булади:
P = 3 0 0 0 -2 (Q 1+Q 2)= 2000
Умумий максимал ф ойдани аниклаймиз
л = 2 0 0 0 х (2 5 0 + 2 5 0 )-2 х 2 5 0 2- 1000x250=  1000000-1 2 5 0 0 0 -2 5 0 0 0 0 = 6 2 5 0 0 0  
Биринчи фирма фойдаси rci=0.4x625000=250000  иккинчисини эса 400000  

га тенг булади.
Ж ав об: хар бир фирма 250  бирликдан м ахсулот иш лаб чикаради, бозор  

нархи 2000  ва 1-фирма 2 5 0 0 0 0 , 2-ф ирм а 4 0 0 0 0 0  фойда олишади.

4. Д уоп ол  бозорда иккита фирма харакат киляпти, дейлик. Биринчи  
фирма- лидер, иккинчиси -  эргаш увчи фирма. У мумий бозор  талаби функцияси  
Qd=5000-2.5P, фирмаларнинг чекли харажат функциялари:

TC,=Qi2; TC2=1000Q2
Эргаш увчи фирманинг реакция функцияси Q2=2000-0.5Qi , яъни иккинчи 

фирманинг биринчи фирма ишлаб чикариши хажмига боглик иш лаб чикариш  
функцияси. У ш бу маълумотларга кура лидер фирма ва эргаш увчи фирма канча 
м икдорда м ахсулот иш лаб чикарадилар, бозордаги мувозанат нарх ва хар бир 
фирманинг ф ойдаси канча булади?

Ечими:
У мумий бозор  талаби функциясини куйидагича ёзамиз:
Q d= 5 0 0 0 -2 .5 P  бундан P = 2000-0 .4Q D= 2 000-0 .4 (Q i+ Q 2) ни топамиз 
Л идер фирманинг ф ойдаси куйидагича булади: 
rcrPxQpTC, ^OOO-O^Qj+Q^xQj-Q,2 

Эргаш увчи фирманиг реакция функциясига кура лидернинг умумий  
ф ойдасини ёзамиз:

n ,= (2 0 0 0 -0 .4 (Q ,+ (2 0 0 0 -0 .5 Q l)))x Q ,-Q l2
Ихчамлаш  натижасида куйидаги фойда функция сини оламиз: 
nrnOOQpl^Q,2.

Л идер фирманинг фойдасини максималлаштирадиган ишлаб чикариш  
хаж мини аниклаймиз: 

n '(Q i)= 1200-2 .4Q i= 0 , 
бу хаж м Q 1=500 га тенг булади.

Эргаш увчи фирманинг реакция функция сидан унинг м ахсулот ишлаб 
чикариш хаж мини аниклаймиз:

Q2= 2 0 0 0 -0 .5 Q 1= 2 0 0 0 -0 .5 x 500=1750 .
У мумий бозор  талаби Q d hh хисоблайм из  
Q d= Q i+Q 2=500+1 750= 2250 .
Б озор нархи куйидагига тенг  
P = 2 0 0 0 -0 .4 Q d= 2 0 0 0 -0 .4 x2250=1 100.

Лидер ва эргаш увчи фирмаларнинг фойдасини хисоблаймиз:
Я!= 1 2 0 0 Q ,-1 .2 Q ,2= 1 2 0 0 x 5 0 0 -1 .2 х 5002=30 0 0 00  

tt2= P xQ 2- 1000Q 2= 11 ООх 1750-1 ОООх 1750= 175 000



Ж ав об: Л идер фирма 500 бирлик, иккинчи фирма 1750 бирлик м аҳсулот  
ишлаб чиқарадилар. Бозорнинг мувозанат нархи 1100 бирлик ва биринчи  
фирма ф ойдаси 300 000, иккинчи фирма ф ойдаси 175 000 бирликка тенг 
булади.

5. Д уопол бозорда талаб функцияси ҳамда биринчи ва иккинчи 
фирмаларнинг харажат функциялари берилган бўлсин:

Qd=1500-P 
T C ,= 0 .5 Q ,\ TCj=150Q2.

Ф ирмалар ракобат ечими стратегиясини танласалар, хар бир фирма канча 
бирлик маҳсулот иш лаб чикаради, канча ф ойда олади ва мувозанат нарх кандай  
булади?

Ечими:
Фирмалар ракобатлашса нарх Р бозордаги талаб ва таклифга кура 

ш аклланади(Р=соп80
Q d= Q i+Q 2, M C i= Q i

Р=  1500- Q d , М С 2=150.
Бу ерда Qi ва Q2 мос равишда биринчи ва иккинчи фирмаларнинг ишлаб 

чикариш хажмлари.
Ракобат бозорда ҳар бир фирма ишлаб чикариш хажмини чекли 

харажатни нархга тенглаш тирадиган хаж м да белгилайди:
Р = М С  ,=15 00-(Q  I + Q 2)= Q  I ,  ( 2 )  

P = M C 2= 1 5 0 0 -(Q i+ Q 2)=150. (3)
(2) ва (3) тенгламаларнинг чап том они тенг бўлгани учун, уларни ўнг  

томонларини тенглаш тириб куйидагини оламиз:
Q ,= l 50.
Буни (2) га қўйсак Q2= l  200 ни топамиз ва бозордаги умумий таклиф  

Q d= Q i+Q 2= 150+ 1200=  1350.
Б озорд аги  м у во зан ат  нарх : P = 1 5 0 0 -(Q i+ Q 2)= 1 5 0 0 -1 3 5 0 = 1 5 0 .

Фирмаларнинг фойдалари куйидагига тенг булади:
H ,=TRr T C 1= P x Q r 0 .5 Q 12= 1 5 0 x l5 0 - 0 .5 x l5 0 2= 11250  
k2=T R 2-T C 2=P xQ 2- 1 5 0 xQ2=1 50х 1200-150х 1200=0

Ж ав об: Биринчи фирма 150 бирлик, иккинчи фирма 1200 бирлик м ахсулот  
ишлаб чикаради. Биринчи фирма 1 1250 бирлик, иккинчи фирма эса  ф ойда  
олмайди ва бозор нархи 150 бирликни ташкил килади.

6. Тош кент ичимлик заводи франчайзинг асосида «C oca-C ola» ишлаб  
чикариб, 2 та бозорга, яъни Тош кент шаҳар ва вилоятлар бозорларига ичимлик  
етказиб беради. Бу бозорларга бир канча майда корхоналар том онидан хам  
«C oca-C ola» га яқин ичимликлар етказиб берилади, яъни Тошкент ш ахрига  
(4 х Р -3 0 ), вилоятларга (2хР-Ю ) миллион литр микдорида. Бу ерда Р-бир дон а  

«Coca-Cola»ra яқин ичимлик нархи. «C oca-C ola» ва унга ўринбосар товарларга  
булган талаб функцияси Тош кент ш аҳрида Q=200-5xP, вилоятларда эса  
Q=100-3xp кўринишга эга. Агар бир дона «C oca-C ola» нинг чекли харажати 10



бирлик бўлса, Тош кент заводи хар бир бозорга канча м ахсулот ва кандай 
нархда етказиб беради?

Е чим и:
Тош кент ш ахрида «C oca-C ola» ичимлигига талаб функцияси куйидагича 

булади:
Q i= (200-5  х Р 1)-(4 х Р 1-3 0 )= 2 3 0 -9 х Р 1 (1)
Бу ерда, Q i-Тош кент ш ахардаги C oca-C olara талаб хажми;

P i-Тош кент ш ахридаги соса-со1анархи.

(1) дан Pi ни топсак P i = - ^ - ^ -  булади, бундан T R = ( ^ ^ - ^ L)x Q l; Т Я д а н

биринчи тартибли хосила олиб чекли даромадни топсак M R = тенг

230 20
булади. Буни чекли харажатга тенглаш тирамиз —------  ̂ бундан Q i=70 ва

P i= 17.(7) ни топамиз.
Х удди  ш ундай вилоятлардаги аэса-со1аичимлигига талаб функциясини  

аниклаймиз:
Q2= (1 0 0 -З х Р 2)- (2 х р г Ю)=1 10-5 хР2 (2)
Бу ерда Q 2-вилоятлардаги coca-colara талаб хажми;

P i-вилоятлардаги соса-со1анархи.

(2) дан Р2 ни топсак Р2= 2 2 - ^ -  булади бундан T R = (2 2 -^ -)x Q 2; TR дан

20
биринчи тартибли хосила олиб чекли даромадни топсак M R =22— —  булади,

20
буни чекли харажатга тенглаш тирамиз 2 2 - - ^ -  = 10 бундан Q2= 30  ва Р2=16 ни 

топамиз.
Ж авоб: Тош кент заводи Тош кент шахри бозорига 70 млн литр coca-cola  

ни 17.(7) бирлик нархда етказиб беради. Вилоятларга эса 30 млн литр coca-cola  
ни 16 бирлик нарлда с 1казиб беради.

7. Ф ирма факат м усбат ф ойда олиб ишлайди. Фирма иш лаб чикариш  
хажмини йилига 100 бирликдан 200 бирликка кадар ош ирса, уртача харажат  
микдори олдингисига нисбатан 50 $ га, махсулот нархи эса 20  $ га камаяди. 
Ф ойда микдори кандай ўзгаради?

Е чим и:
М ахсулот микдори 100 бирлик бўлгандаги товар нархини Р (100), уртача 

харажатни АС(Ю О) ва м ахсулот хажми 200 бирлик бўлгандаги махсулот  
нархини Р (200) ва уртача харажатни А С (200) д еб  белгилаб олсак, улар 
ўртасидаги богланиш  куйидагича булади:

Р( 100)= Р (200)+ 20  ва А С (100)= А С (200)+ 50Р
Q =100 булганда фойда я(100)= (Р (100)-А С (100))хЮ 0 булади, Q =200  

булганда эса ф ойда л (2 0 0 )= (Р (200)-А С (200))х200 . Р (200)-А С (200)= Х  д еб  
белгилаб олсак Х > 0  булади чунки фирма факат м усбат ф ойда билан ишлайди.

!  Щ



Х = Р (200)-А С (200)= Р ( 100)-20-(А С ( 100)-50)=Р ( 100)-АС( 100)+30 бундан
Р (1 00)-А С (100)= Х -30  га эриш амиз
Э нди 7г(100)=(Х-30)х 100 ва тг(200)=Хх200 булади иккаласини  

таккослайдиган бўлсак, 7г(200)> я (100) булади чунки 200><Х >100*Х -3000 яъни 
1 0 0*Х > -3000 , X м усбат бўлгани учун бу тенгсизлик ўринли булади.

Жавоб: Ф ирма ф ойдаси м ахсулот хаж ми орттирилгандан кейин ош ади.

М устакил иш лаш  учун м асала ва топш ириклар

1. Д уопол  бозорда 2 та фирма харакат килади. Умумий бозор  талаби  
функцияси P=5000-3Qd кўриниш ида фирмаларнинг умумий харажатлар  
функциялари эса куйидагича берилган:

TC,=2.5Q,2; TC2=2200Q2.
Иккала фирма картел тузиб харакат килмокчи. Келиш увга кура ум ум ий  

ф ойданинг 30 ф оизини биринчи фирма, 70 ф оизини иккинчи фирма олмокчи. 
Ҳар бир фирманинг иш лаб чикариш хажми, бозор  нархи ва фирмалар оладиган  
ф ойда микдори топилсин.

2. Бозорда 3 та фирма харакат килмокда. Умумий бозор  талаби  
функцияси Qd=2000-2P кўриниш ида. фирмаларнинг ум ум ий харажатлар  
функциялари куйидагича берилган:

TC ,=Q ,2; TC2=400Q2; TC3=800Q3:
Бу 3 та фирма картел тузиб харакат килмокда. Келиш увга кўра ум ум ий  

ф ойданинг 30 фоизини биринчи фирма, 45 ф оизни иккинчи фирма ва колган 25  
ф оизини учинчи фирма олмокчи. Фирмалар оладиган ф ойда микдори  
топилсин.

3. Д уопол бозорда 2 та фирма харакат килмокда. Биринчи фирма- лидер, 
иккинчиси -  эргаш увчи фирма. У мумий бозор  талаби функцияси QD=4000-2P, 
фирмаларнинг чекли харажат функциялари

TC,=0.4Q,2; TC2=600Q2
Эргашувчи фирманинг реакция функцияси Q2=1000-0.4Qi , яъни иккинчи 

фирманинг биринчи фирма ишлаб чикариши хаж мига боглик ишлаб чикариш  
функцияси.

Уш бу маълумотлар асосида лидер фирма ва эргаш увчи фирма канча 
м икдорда махсулот ишлаб чикарадилар, бозордаги  мувозанат нарх ва хар бир  
фирманинг фойдаси канча бўлади?

4. Д уопол бозордаги талаб функцияси хамда биринчи ва иккинчи 
фирмаларнинг харажат функциялари берилган бўлсин:

Qd=2000-2P 
TC |=Q ,2 , TC2=300Q2.

Фирмалар ракобат стратегиясини танласалар, хар бир фирма канча бирлик  
м ахсулот ишлаб чикаради, канча ф ойда олади ва мувозанат нарх кандай  
бўлади?



5. Бозорда фақат 3 та фирма харакат қилади. Бозор талаби функцияси  
хамда биринчи, иккинчи ва учинчи фирмаларнинг харажат функциялари  
берилган бўлсин:

Qd=8000-2.5P 
TC ,=2Q ,J , TC2=400Q2 , TC3=500Q3

Фирмалар рақобат ечими стратегиясини танлашсалар, хар бир фирма 
қанча бирлик м ахсулот иш лаб чиқаради, қанча ф ойда олади ва мувозанат нарх 
кандай булади?

6. О лигаполист бир ойда 4 минг дона товар ишлаб чиқарар эди. Лекин у 
келаси ойдан 5 минг дона м ахсулот ишлаб чиқаришни режалаш тирмокда. Агар 
унинг махсулотига ойлик талаб функцияси QD=9000-P кўриниш ида бўлса, 
келаси ойда унинг фойдаси кандай ўзгаради?

7. М онополист м ахсулот ишлаб чикариш хажмини келаси ойдан  
камайтирмоқчи. Ҳ озир у  ойига 4 минг дона м ахсулот ишлаб чикаради, кейинги  
ойдан эса ишлаб чикариш хаж мини 75%  га қискартирмоқчи. У нинг фойдаси  
кандай ўзгаради, агар м онополист м ахсулотига бозор  талаби функцияси 5000-Р  
кўриниш ида бўлса?

8. Тош кент заводи франчайзинг асосида соса-со1аиш лаб чикариб иккита 
бозорга яъни Т ош кент шахар ва вилоятлар бозорларига етказиб беради. Бу 
бозорларга бир канча майда корхоналар томонидан coca-colara яқин 
ичимликлар хам етказиб берилади, яъни Тош кент ш ахрига (5><Р-40), 
вилоятларга (2 * Р -2 0 ) млн литр микдорида. Бу ерда Р-бир дона coca-colara яқин 
ичимлик нархи. C oca-cola  ва унга ўринбосар товарларга талаб функцияси  
Тош кент ш аҳрида Q=220-5xP, вилоятларда эса (^120-3*Р  кўриниш ида. Агар 
бир дона соса-соланинг чекли харажати 12 бирлик бўлса, Тош кент заводи хар 
бир бозорга канча махсулот ва кандай нархда етказиб беради?

9. М онополист махсулотига талаб функцияси P=80-4*Q кўриниш ида  
берилган, чекли харажат эса МС=16 бирликка тенг. М онополистнинг максимал 
ф ойда оладиган нархидаги нархга боглик талаб эластиклик коэффиценти  
аниклансин.

10. Т арм окда битта лидер фирма ва бир канча майда фирмалар харакат 
килмокдалар. Барча майда фирмалар маҳсулотларининг таклифи хажми 1.5*Р  
га тенг. Тармок махсулотларига талаб функцияси QD=100-0.5><P кўринишида. 
Агар лидер ф ирманинг чекли харажати 30 бирлик булса, лидер фирма канча 
махсулотни кандай нархда бозорга етказиб беради?

11. М онополист махсулотига булган талаб функцияси Q=8000-5xP  
кўриниш ида берилган, чекли харажат эса МС=2000 бирликка тенг. 
М онополистнинг максимал ф ойда оладиган нархдаги нархга боглик талаб 
эластиклик коэффициенти аниклансин.

12. Ф ирма факат м усбат фойда олиб ишлайди. Ф ирма ишлаб чикариш  
хаж мини йилига 150 бирликдан 250  бирликка кадар орттирса, уртача харажат  
микдори олдингисига нисбатан 80 S га, махсулот нархи эса 30 $ га камаяди. 
Ф ойда микдори кандай ўзгаради?



13. Фирма факат м усбат фойда олиб ишлайди. Ф ирма ишлаб чикариш  
хажмини йилига 200 бирликдан 300 бирликка кадар орттирса, уртача харажат  
микдори олдингисига нисбатан 40  S га, махсулот нархи эса 20 S га камаяди. 
Ф ойда микдори кандай ўзгаради?

14. Ш ахлохоним хусусий фирмаси франчайзинг асосида «lady»  
ш околадини ишлаб чикариб иккита бозорга етказиб беради, яъни ўзим изнинг  
ички бозорим изга ва экспортга. Бу бозорларга бир канча майда корхоналар  
томонидан «lady» ш околадига якин махсулотлар хам етказиб берилади, яъни 
ички бозорим изга (6><Р-60), экспортга (3><Р-20) млн кг микдорида. Бу ерда, Р- 
бир кг «lady» ш околадига якин махсулот нархи. «lady» ш околади ва унга  
ўринбосар товарларга талаб функцияси ички бозорим и зда Q = 2 2 0 -5 XP , ташки 
бозорда эса Q = 1 2 0 -3 x p  кўринишида. Агар 1 кг «lady» ш околадининг чекли 
харажати 12 бирлик булса, Ш ахлохоним хусуси й  фирмаси хар бир бозорга  
канча махсулот ва кандай нархда етказиб беради?

15. Фараз килайлик олой бозорида факат учта фирма харакат килади. 
Бозор талаби функцияси хамда биринчи, иккинчи ва учинчи фирмаларнинг 
харажат функциялари берилган бўлсин:

Qd=12000-5P 
TC |=3Q (2 , TC2=800Q2 , TC3=600Q3

Фирмалар ракобат ечими стратегиясини танласа, хар бир фирма канча 
бирлик махсулот иш лаб чикаради, канча фойда олади ва мувозанат нарх кандай  
булади?

Тестлар

1. Нархлар жанги качон тўхтатилади?

1Соднётнннг бир тармогидаги 

Bu erda:
Рх- мувоззанат нарх 
Qx- мувоззанат хажм;
МС -  чекли харажат;
MR -  чекли даромад;
D -  талаб чизиғи.

а) Р=АС га эришилаганда;
б) А С =М С да;
в) АУС=Рда;
г) а ва б ж авоблар тугри;
д ) тугри ж авоб йук.

2. Куйидаги графикда 
мувозанатлик холати изохланган:

У ш бу тармок тугрисида нима дейиш  мумкин?
а) У монополлаш ган;



б) Бу ракобатлаш ган тармок;
в) Т арм окда мувозанатлик ҳолати баркарор эмас;
г) Бу олигополия;
д) тугри ж авоб йўқ.
3. Агарда монополистнинг чекли харажати мусбат бўлса, у холда 

монополист:
а) Талаб эластиклиги бирдан катта бўлган ж ойда ишлаб чикаради;
б) Талаб эластиклиги бирдан кичик бўлган ж ойда ишлаб чикаради;
в) Талаб эластиклиги бирга тенг булган ж ойда ишлаб чикаради;
г) Талаб эластиклиги нолга тенг булган ж ойда ишлаб чикаради;
д) тугри ж авоб йук.
4. Ракобатлашган монополия мазкур товарлар бозорида вужудга 

келади, качонки талаб эластиклиги:
а) Бирдан ю кори;
б) Бирга тенг;
в) Бирдан паст;
г) Истаган кийматга эга булса;
д) тутри ж авоб йўк.
5. Узок муддатли ораликда ракобатлашган монополияда:
а) нархларнинг уртача харажатлардан ош иб кетиши;
б) Х ерф индал-Х ирш м ан индексининг пасайиши;
в) Чекли харажатларнинг бозор нархидан ош иб кетиши;
г) И ктисодий ф ойданинг ёколиши вуж удга келади;
д) тугри ж авоб йўқ.
6. Мукаммал ракобатлашган бозорнинг камчиликларига:
а) И ш лаб чикариш хаж мининг пастлиги;
б) Реклама харажатларининг юкорилиги;
в) нархларнинг нобаркарорлиги;
г) Фан техника тадкикотлари учун ажратиладиган харажатларнинг 

пастлиги;
д) тўғри ж авоб йўқ.
7. Мукаммал ракобатлашган бозор ва ракобатлашган монопол 

бозор ўртасидаги ўхшашлик:
а) Бир хил турдаги махсулот ишлаб чикарилади;
б) Нарх чекли харажатдан катта бўлади;
в) Тармоққа кириб келиш тўсикларининг мавж уд эмаслиги;
г) Соф монополияга Караганда талаб эластиклигининг пастлиги;
д) тўғри ж авоб йўқ.



XIII БОБ. ИШЛАБ ЧИҚАРИШ ОМИЛЛАРИ 
БОЗОРИ

Асосий туш унчалар

М ех н а тн и н г  ч ек л и  дар о м а д л и л и ги  MRP, нинг кушимча бир бирлик  
ишчи кучидан ф ойдаланиб кушимча ишлаб чикарилган махсулот хаж м ини  
(МР,) ,  кушимча бир бирлик ишлаб чикарилган махсулотдан олинадиган  
кушимча даром ад MR га кўпайтириш оркали аникланади: MRPL = MPL MR ,

бу ерда MRPL - мехнатнинг чекли даромадлилиги;
MPL - мехнатнинг чекли махсулоти; MR - чекли даромад.

М ехнат бозорида  
фирма ф ойдасини  
максималлаштирадиг w  

ан шарт, яъни 
мехнатни чекли Wn
даромадлилигининг илиш хаки ставкасига 
тенглиги истеъмол
бозоридаги MR = МС ц и, L:
шартга ўхш аш дир. И ш ч и  к у ч и г а  т а л а б  б и л а н  и ш  ҳ а қ и  ў р т а с и д а г и

б оглиц яи к.

К ап и тал  - бу узок  муддатли ораликда иш латиладиган ишлаб чикариш  
ресурси булиб, унинг ёрдамида узок  вакт давом ида м ахсулот иш лаб 
чикарилади.

Капиталнинг икки хил тури мавжуд: асосий капитал (узок  м уддатда  
фойдаланиладиган ускуна, технологик линия, бино, курилма); айланма капитал 
(хар бир ишлаб чикариш сиклида уз кийматини тайёр махсулот кийматига 
ўтказадиган ишлаб чикариш ресурслари, хом  ашё, материаллар, ярим  
фабрикатлар ва хоказолар).

С суда ф оизи  - капитал эгасига унинг капиталидан маълум м уддат  
оралигида фойдаланганлиги учун туланадиган нархдир.

Д и ск о н т и р л а ш -х а р а ж а т  ва даромадларни бир хил бошлангич вактга 
келтириш хисоб-китоблари.

Л о й и х а  д ег а н д а , маълум максадга эриш иш  учун килинадиган ресурслар  
инвестицияси туш унилади.

И н в ести ц и я  - даром ад олиш учун кўйиладиган капитал маблаг.



И н в ест и ц и я л а ш  - бу капитални яратиш ёки капитал заҳирасини  
тўлдириш  ж араёнидир. И нвестициялаш  деганда, ялпи ва соф инвестициялаш  
туш унилади.

Я л п и  и н в ест и ц и я л а ш  - капитал заҳирасининг ум ум ий ўсиш идир.
Қ опл аш  - асосий капиталнинг ишдан чиққан қисмини алмаштириш.

С оф  и н в ест и ц и я  - ялпи инвестисиядан қоплаш учун сарфланадиган  
маблағни ажратгандан кейинги қолган қисми.

С оф  и н в ест и ц и я  =  Я л п и  и н в ести ц и я  - Қ оп л аш .
Чекли коплаш  нормаси коеф ф исиенти г

Чекли фоиз тўлови + Чеклифойда=--------------- s---------------------- • -100%
Чекли инвестиция

Ж орий дисконтирлаш тирилган киймат PDV {Present Discount Value), яъни 
бошлангич йилга келтирилган киймат - бу маълум муддат ўтгандан кейин 
тўланадиган бир сўм нинг бугунги киймати (нархи).

Агар м уддат п йилга тенг бўлса, PDV = 1 га тенг булади.
(1 + /)

И нвестицияни нархлаш да соф келтирилган қиймат м езони {N P V )  

ишлатилади. Бу м езонга кура, агар олинадиган даром ад инвестицияга  
сарфланадиган хараж атдан юкори булса, инвестиция амалга ош ирилади.

Фараз килайлик, инвестиция хаж ми бош лангич ишлаб чикариш йили учун  
(/ = 0) /  га тенг; R ,, С, - кутиладиган / -йилдаги (/=  1,2,...,Г) даромадлар ва 

харажатлар. У қолда соф келтирилган киймат куйидагига тенг:
R . - C ,  Л , - С  Д г-С г  

•ур* " - /+ 0  + /) + (1 + /)* +- + 0  + /у  ’
бу ерда, i - дисконт нормаси (харажатларни бир вактга келтириш  

норм аси). Д и с к и ж  нирм аси  ; ф оиз ставкаси ски бош ка бир ставка булиш и  
мумкин. Т - лойиҳани фаолият курсатиш муддати.

И н в ест и ц и о н  л о й и ҳ а н и  оқ л аш  м у д д а ти  -  ж орий фойдалар йигиндисини  
инвестиция қийматига тенг бўлиш ини таъминловчи минимал вакт оралиғи.

В ак т  б у й и ч а  у сту н  к ўр и ш  -  ж орий истеъмолга сарфлаш билан келажакда 
истеъмол қилиш уч ун  сарфлаш дан кайси бирини бефарклик чизиги асосида  
танлаш.

В акт б у й и ч а  у сту н  к ўр и ш н и  ч ек л аш  н о р м а си  -  ум ум ий турмуш  
даражаси ўзгарм аганда ж орий истеъмолдан бир бирлик кечишни тўлиқ  
қоплайдиган келажакдаги куш имча истеъмол киймати.

В а к т л а р а р о  м у в о за н а т л и к  -  ж орий ва келажакда истеъмол килиш  
ўртасида танлаётган ш ахс уч ун  максимал нафлик келтирувчи ҳолат



Вактлараро бюджет чегараси -  ш ахснинг даромади ва ссуда  фоизи  
ставкаси билан аникланадиган вактлараро устун  кўриш картасидаги чизикнинг 
холати.

Соф иктисодий рента (p u re  econ om ic  rent) -  нарх буйича абсолю т  
эластик бўлмаган таклифга эга булган ресурс эгаси томонидан олинадиган  
даром ад.

Дифференциал рента -  бош ка ресурсларга нисбатан юкори унум дорликка  
эга булган ресурс эгаси томонидан олинадиган рента.

Ижара хаки (тўлови) -  ердан фойдаланувчи томонидан бир йилда ер 
эгасига туланадиган пул микдори.

Ижара тулови = Рента + кўйилган капиталга (амартизация)фоиз

Е р  н а р х и  -  чекланмаган вакт давом ида ердан олинган барча даромадлар  
йиғиндисининг келтирилган (бош лангич йилга) киймати.

С  = —; R -  йиллик рента; i -  ф оиз ставкаси.
i

Н о м и н а л  ф о и з  с т а в к а с и  - бу ж орий пул бирликларида ифодаланган  
жамгармага ёки ссудага булган даром ад нормаси.

Р е а л  ф о и з  с т а в к а с и  - бу узгармас (яъни, инфляция дараж асига кура 
ўзгартирилган) пул бирликларида ифодаланган жамгарма ёки ссудага булган  
даром ад нормаси.

Фараз килайлик, /-н о м и н а л , е -  реал ф оиз ставкаси булсин. п -  инфляция
Р  -  Р

даражаси суръати, яъни л  = 1 0 ,
*0

бу ерда Р0 - ж орий нарх даражаси;
Рх - маълум вакт ўтгандан кейинги (бир йилдан кейинги) нарх дараж аси.

Иктисодий рента (абсолют рента) - бу чекланган ресурс учун  
туланадиган тулов.

Ер рентаси - чекланган ер ресурсларидан (бош ка табиий ресурслардан) 
фойдаланганлик учун тўлов.

И ктисодий рента ер рентасига кура кенгрок маънога эга, буни ю корида  
курган эдик.

Абсолют рента - бу барча ер эгалари том онидан ернинг сифатига боглик  
булмаган холда оладиган рентадир.



И ш  хак и  - ишчи кучидан фойдаланганлиги учун туланадиган қиймат. Иш  
хаки ставкаси ҳам иш ҳақининг бир тури булиб, ишчи кучи меҳнатидан  
фойдаланган бир бирлик вақт учун туланадиган иш ҳақи (бир соатлик, бир  
кунлик, бир ойлик).

К а п и та л га  д а р о м а д  - бу ф оиз дейилади. Амалда капиталга даром ад икки 
хил булади. Агар капитал пул шаклида булса, пул берувчилар ссуда фоизи  
буйича даром ад олади. Агар капитал бую млаш ган шаклда булса, у  капиталга 
кўра ум ум и й даром аддан улуш  олади.

И к т и со д и й  рента  - чекланган ресурсдан фойдалангани учун туланадиган  
нарх.

Т а д б и р к о р л и к  д а р о м а д и  - бу ишлаб чиқариш ресурсларидан самарали  
ф ойдаланганлиги учун тадбиркор оладиган даромад.

М ех н а т  б о зо р и д а  м о н о п со н и я  -  бу мукаммаллашган рақобатдаги меҳнат  
бозорининг алохида бир четки кўриниш и бўлиб, бунда бирор кичик ш ахардаги  
ягона ф ирма маҳаллий аҳолининг кўп кисмини иш билан таъминлайди.

К а са б а  у ю ш м а си  - бу ишчилар ую ш маси булиб, у ўзининг аъзолари  
ном идан ва кўрсатмасига кура тадбиркорлар билан музокара олиб бориш  
ҳукуқига эга ташкилот.

Л о р е н ц  ч и зи ги  -  бирор бир кўрсаткични тақсимланиш  дараж асини  
иф одаловчи эгри чизиқ. Бу америкалик олим Макс Отто Л оренц (18 7 6 -1 9 4 4 )  
том онидан аҳоли даромадларининг тақсимланиш ини нархлаш учун ишлаб 
чиқилган. А ҳолидан даром ад солиги олиниб, уларга трансферт берилгандан  
кейин Л оренц чизигининг ботиклиги камаяди.

И н со н  к а п и т а л и  н а за р и я си  -  инсон капиталига инвестиция қўйиш  
натиж асида иш ҳақининг хар хил дараж ада бўлиши сабабларини туш унтириб  
берувчи назария.

И н со н  к а п и та л и га  и н в ест и ц и я  -  инсоннинг қобилиятгни, малакасини, 
иш чининг мехнат унум дорлигини ош ириш га олиб келадиган хар кандай 
харакат (ш у билан бирга билим олишига, соғликни тиклашга сарфлар).



1. М ахаллий бозордаги иш кучига талаб функцияси LD= 1 ООО -2 0 xW  
таклиф функцияси эса  L s=  -6 0 0 + 6 0 x \V  кўриниш ида берилган. Бу ерда, W  - 
кунлик иш хаки доллар хисобида, L  -  ишчилар сони.

а) агар минимал иш хаки микдори кунлик 25 $ килиб белгилаб кўйилса 
канча ишчи кучи иш сиз булиб колади?

б) минимал иш хаки ставкаси белгилангандан кейин ишчиларнинг ум ум ий  
даромади канчага ўзгаради?

Ечими:
а) Дастлаб бозорнинг м увозанат параметрларини топиб оламиз:
LD= 10 0 0  -20xW =  Ls=  -6 0 0 + 6 0 xW
80xW = 1600
W =20 $
LD=L s= -6 0 0 + 6 0 x W = 6 0 0  киши минимал иш хаки 25 $ килиб 

белгилангандан сўнг ишчилар таклифи Ls= -6 0 0 + 6 0 x \V = -6 0 0 + 1500=900 кишини 
уларга талаб эса

Ld= 1000 -2 0 х \У =  1000-500= 500 кишини ташкил килади. У ш бу карор 
натижасида

9 0 0 -500= 400  киши иш сиз колади.
б) минимал иш хаки нормаси ўрнатилиш идан олдин умумий кунлик  

ишчиларнинг даром ади L x W = 20x600= 12  000 $ га тенг эди кейин булса  
2 5 x 5 0 0 = 1 2  500 $ ни ташкил килиб 12 500-12 000= 500  S га ортди.

Ж а в о б :  а) 4 0 0  киши иш сиз колади. б) 500 $ га ортади.

2. М усулм он мамлакатларининг бирида иш бош карувчи кадрларга талаб  
функцияси L d= 9 0 0 -4 x W  таклиф эса L s= -3 0 0 + 8 x W  кўриниш ида берилган. Бу 
ерда,

W  -  йиллик иш хаки минг доллар хисобида, L D ва L s лар йиллик  
ишчиларга талаб ва таклиф хаж ми, минг киши хисобида. Нимадир сабаб  
булди-ю , аёллар бош карувчи лавозимида ишлашдан махрум килиндилар. Агар  
мамлакатдаги эркак иш бошкарувчилар таклифини кўпайтириш имкони  
булмаса, уш бу карор натиж асида иш хаки ва ишчилар сони кандай ўзгаради?

Ечими:
Аёллар бош карувдан кетиш идан олдинги бозорнинг м увозанат  

параметрларини топамиз LD= 9 0 0 -4 x W = L s= -3 0 0 + 8 x W  бундан W =100 ва 
Ld=L s= 500  га эга бўламиз, яъни йиллик иш хаки 100 минг доллар, 
ишчиларнинг сони 500  минг кишини ташкил килар экан.

Аёллар бош карувдан четлаш тирилганларидан сўнг янги таклиф функцияси
Ls= 0 .6 x (-3 0 0 + 8 x \V )=  -1 8 0 + 0 .4 8 x W  кўриниш ида бўлади. Э нди янги  

мувозанат параметрларини топамиз Ls= -1 8 0 + 0 .4 8 xW = LD= 9 0 0 -4 x \V  бундан  
W = 122.72 ва LD= L S= 4 0 9 .0 9  га эга бўламиз. Демак, карор кабул килингандан  
кейин йиллик иш хаки 122 720-100  000= 22 720  долларга ош ади, йиллик  
ишчилар сони эса  500 000 -4 0 9  0 9 0= 90  910 кишига камаяди.



Ж а в о б : Й иллик иш ҳақи 22 720 долларга ош ади, йиллик ишчилар сони  
эса 90 910  кишига камаяди.

3. М арказий Африка мамлакатларида олиб борилган таҳлиллар ш уни  
кўрсатдики: 20 ф оиз аҳолининг кам таъминланган қисми жамиятдаги  
ум ум ий даром аднинг 10 ф оизини, аҳолининг энг юқори таъминлангани 20  
ф оиз қисми эса  жамиятдаги даромаднинг 40 ф оизини олар экан.

Берилган маълумотларга кўра даромадни нотекис тақсимланиш  
дараж асини иф одаловчи Д ж ини коэф ф ициенти топилсин.

Е ч им и :
Берилган маълумотларга кура Л оренс эгри чизигини чизамиз.

А \олн фоизи

Д ж и н  коэф ф ициенти куйидагича топилади:

D J  _  ^_ОАВҒ_ х  ,  QQO^
с »

OFE
S o a b f = S o f e  ■ S o a n  —S a n m b ’ S m b c e _S b f c =  10 0x100x0 .5  -2 0 х 1 0 х 0.5 — 

(1 0 + 6 0 )х 0 .5 х 6 0  - 6 0 x 2 0 -2 0 x 4 0 x 0 .5 = 1 2 0 0

Э нди Д ж ин коэффициентини хисоблайм из D j =1^52. х юо% = 24%.
5000

Ж а в о б : 24%

4. М алакали мехнат бозорида мехнатга булган талаб ва таклиф  
функциялари берилган:

L ,)= 24000-500W  L s=  - 6 000+ 800W
L d, L s -  иш  вақти соатлари;
W  - соатбай иш ҳақи, долларда.
Ф ирма м еҳнат бозорида монополист хисобланади ва м аҳсулотини  

ракобатлаш ган бозор да сотади.
Аниклансин:



а) фирмага ёлланган ишчилар сони (соатбай) ва иш хаки ставкаси;
б) ишчилар томонидан олинадиган рента;
с) ишчилар касаба ую ш масига бирлаш иб харакат килса, ва касаба 

ую ш маси мехнат бозорида м онополист сифатида харакат килса, фирма 
томонидан канча ишчи ёлланади, иш хаки ставкаси ва ишчилар томонидан  
олинадиган рента микдори.

Ечим и:
М онополистик фирма куйидаги коидага амал килиб ишчиларни ёллайди. 
m r c l = m r p l

M R C l -  фирманинг хар бир кушимча олинган иш чига чекли харажати; 
M RPl -  хар бир олинган кушимча иш чининг чекли даромадлилиги. Демак, 

W = 4 8 -0 .0 0 2Ld ёки M R P l =W  бўлгани учун M R P l=48 -0 .0 0 2 L d. Таклиф 
функциясидан тескари функцияни топамиз W = 7 .5 + 0 .0 0 1 2 5 L S. Ф ирманинг  
ёлланма ишчиларга харажати C = W xL s= (7 .5+ 0 .00125L s)L s.. У холда, чекли 
харажат M RC l= 7 .5 + 0 .0025L s . Оптималлик шартидан фойдаланиб ёзамиз:

4 8 -0 .002L = 7 .5 + 0 .0025L  0 .0045L =40.5  va L =9000. Фирма 9000  ишчи 
ёллайди. Иш хаки
W = 7 .5 + 0 .0 0 125*9000=  18.75

б) Рентани аниклаймиз:
Бунинг учун ю коридаги вазиятни 

графикда тасвирлаймиз
Р ента=0.5х (1 8 .7 5 -7 .5 )х 9 000= 50625  S 
M RPl= 48-0 .002L d 
W =7 .5+ 0 .00125L S 

с) М онополистнинг чекли даром ад  
чизигини топамиз. М ехнатга талаб 
функциясидан R =W *L  бўлгани учун  
M R =48-0.004L . М ехнат таклифи чизиги мехнатнинг чекли харажат чизигини  
беради. M C =W = 7.5+ 0.00125L  бўлса, 0 .0 0 4 L = 7 .5+ 0 .00125L  бундан L = 7714 .28 . 
Ф ирма 7714  ишчини ёллайди.

W = 48-0 .0 0 2 x 7 7 14 .28= 32 .6  $. Рентани хисоблаш да куйидаги графикдан
фойдаланамиз.

PeH Ta=SABEF 
W 0= 7 .5 + 0 .0 0 125х 7 7 14= 17 

.1 S
А = 4 8 -0 .0 0 2 х 7 7 14=32.6  

Р ен та= 0.5х(17 .1- 
7 .5 )х 7 7 1 4 + (3 2 .6 -  

17.1 ) х 7 7 1 4 = 3 7 0 2 7 .2 + 1 1 9 5 6 7 =  
156594.2 S 

Ж ав об: 156594.2 S

9000 24000



1. Ерга талаб куйидаги функция орқали берилган:
Q=2400-8xP

Бу ерда, Q -ф ойдаланиладиган ер майдони;
R -рента фоизи (бир гектарига минг сум).

Агар ер ҳаж ми 400 гектар ва банк ф оиз ставкаси 125% булса, бир гектар 
ернинг нархи неча пулни ташил этади?

2. Ф ермер хўж алигида бугдой  етиштириш  функцияси куйидаги  
кўриниш да:

Q = 4 0 0 0 X -2 X 2
Q - бугдой  иш лаб чикариш ҳаж ми ер майдони X га боглик. 1 кг бугдой  

нархи 500 сум. Агар фермернинг ер майдони 400  гектар булса, у ер эгасига  
канча м икдорда рента тулайди? Агар ф оиз ставкаси йиллик 20 фоиз бўлса, бир  
гектар ер нархи неча сўм га тенг булади?

3 . Агар сиз банкга 1 йил олдин 10 минг S ва 2 йил олдин 15 минг $ 
долларни 10 % ли ставкада қўйган бўлсангиз, бу маблагиз бугунги кунда 
канчани ташкил этади?

4. Банк йиллик 9 % ли ставкада омонат кабул килмокда. Сиз 4 йилдан  
кейин асосий кўйган суммангиздан ташкари 1000 S олиш ингиз учун банкга 
канча омонат қўйиш ингиз керак?

5. 100 минг S пул 4 йил ичида 207 360 $ бўлиш и учун банкнинг ф оиз 
ставкаси канчага тенг бўлиш и керак?

6. А ҳолининг 20 фоиз кам таъминланган кисми жамиятдаги ум ум ий  
даром аднинг 15 % ни олади, ахолининг энг яхши таминланган 20 % кисми эса  
жамият даромадларининг 50% ни олади. М аълумотлар асосида даромадни  
ни 1 скис таксимланиш  даражасини ифдаловчи Дж ини коэффициенти топипсин

7. Н архга боглик талаб эластиклик коэффиценти -1/3 га тенг. М аксимал  
ҳосил ўртача ҳосилнинг 120% ни ташкил этади. Одатдаги йилда нархнинг 20%  
ни ф ермер ф ойдаси ташкил этади. Умумий харажатлар ўзгармас бўлганда  
нархга боглик ф ойда ф оизини топинг.

8. Банк ф оиз ставкаси 1-йил 10 % ни, 2-йил эса 15%ни ташкил этса, 1 
йилдан сўн г 11 минг доллар, 2 йилдан сўнг 12650 доллар олиш учун банкка 
қўйиладиган сум м ани топинг?

9. Ф араз килинг сиз 100 минг долларлик уйни давлатдан лизингга  
олм оқчисиз. Бунинг учун дастлабки 20%  ни накд тўлаш ингиз керак. Агар 
колган сум м ани 25 йил давом ида ҳар ойда узиб бормоқчи бўлсангиз ва йиллик 
ф оиз ставка 10 %ни ташкил этса, хар ойда сиз қанча тўловни амалга 
ош ириш ингиз керак?

10. Ж анубий Африканинг қайсидир мамлакатида қашшоқлар ахолининг 
70% ни ва уларнинг умумий даромади жами мамлакат даром адининг 40%  ни



ташкил килади. Бойлар эса жамиятнинг 30% ни ташкил килса, Д ж ини  
коэффиценти топилсин.

11. М аҳаллий бозордаги ишчи кучига талаб функцияси LD=1200 -25x\V, 
таклиф функцияси эса Ls= -600+35x\V кўриниш ида берилган. Бу ерда, W  - 
кунлик иш хаки доллар хисобида, L -  ишчилар сони.

а) агар минимал иш хаки микдори кунлик 40  S килиб белгилаб кўйилса, 
канча ишчи кучи иш сиз булиб колади?

б) минимал иш ҳақи ставкаси белгилангандан кейин ишчиларнинг ум ум ий  
даромади канчага ўзгаради?

12. М усулм он мамлакатларининг бирида иш бошкарувчиларга булган  
талаб функцияси LD=1000-3x\V, таклиф эса Ls=-200+9x\V кўриниш ида  
берилган. Бу ерда W  -  йиллик иш хаки минг доллар хисобида, L D ва L s лар  
йиллик ишчиларга талаб ва таклиф хаж ми, минг киши хисобида. Н имадир  
сабаб бўлди-ю  аёллар бош карувчи лавозимида иш лаш дан махрум килиндилар. 
Агар мамлакатдаги эркак иш бошқарувчилар таклифини кўпайтириш имкони  
булмаса, иш хаки ва ишчилар сони кандай ўзгаради?

13. Тош кент ш ахридаги ишчи аёлларнинг таклиф функцияси L S(A )= -  
200+W, ишчи эркаклар таклифи функцияси эса Ls(E)=-300+2x\V ва ишчиларга 
талаб функцияси LD=1500-2xW  кўриниш ида берилган. Бу ерда W -ойлик иш  
ҳақи минг сўм хисобида, LD ва Ls -  иш чиларнинг ойлик талаби ва таклифи  
хажми, минг киши хисобида. Аёлларни рағбатлантириш максадида хар бир аёл 
ишчи учун ойлик 50 минг сўм қўшимча хак тўланадиган булди. Уш бу карор 
натижасида:

а) ишчи аёллар сони  канчага ошади?
б) эркак ишчилар сони кандай ўзгаради?
с) эркак иш чиларнинг ойлик маоши канчага камаяди?
д) ишчи аёлларнинг ойлик маоши неча ф оизга ортади?
14. Малакали м еҳнат бозорида мехнатга бўлган талаб ва таклиф  

функциялари берилган.
Ld=1 7000-400W Ls= - 5000+700W
Ld Ls -  иш вақти соатлари;
W - соатбай иш ҳақи долларда.
Фирма мехнат бозор и да монополист хисобланади ва махсулотини  

ракобатлашган бозорда сотади.
Аниклансин:
а) фирмага ёлланган ишчилар сони (соатбай) ва иш хаки ставкаси;
б) ишчилар том онидан олинадиган рента;
с) ишчилар касаба ую ш масига бирлаш иб харакат килсалар ва касаба 

ую ш маси мехнат бозор и да м онополист сиф атида харакат килса, фирма  
томонидан канча ишчи ёлланади, иш хаки ставкаси ва ишчилар томонидан  
олинадиган рента.

15. К оллежда ўкиш  2 млн 650 минг сўмни ташкил этади. Коллеж дипломи  
бир йиллик иш ҳақига 50 0  минг сўм қўшимча даром ад келтиради. Банкнинг 
фоиз ставкаси 10%. К оллеж ни тугатгандан сўнг мутахассислик бўйича неча



йил иш лаганда маълумот олишга сарфланган инвестиция (2 млн 650 минг сум) 
ўзини коплайди?

Тестлар

1. Асосий капитал сирасига нималар киради:
а) таш килотнинг хисобида мавж уд булган пул маблаги;
б) давлат облигациялари;
в) таш килот кассасидаги колдик пуллар;
г) техника ва технологиялар;
д) тўгри ж авоб йўк.
2. Ер мулкдорлари умуман рентага эга бўлмасликлари мумкин, агар:
а) ер солиги мавжуд булса;
б) ер участкасига булган талаб ва таклиф ўзаро бир-бири билан кесишса;
в) ер ресурслари таклифи мутлок ноэластик ;
г) эгри таклиф чизиги эгри талаб чизигидан ўнгда жойлашса;
д) тугри ж авоб йук.
3. Куйидаги тушунчалардан кайси бири унумли иктисодий ресурс 

хисобланади?
а) пул кўриниш идага капитал;
б) иш лаб чикариш воситалари;
в) фоиз;
г) фойда;
д ) тўгри ж авоб йук.
4. Бошка шароитлар узгармас булган шароитда ер рентаси ўсиб 

боради, агар:
а) ер нархи арзонлашса;
а) ерга булган талаб ошса;
б) ер таклифи кўпайса;
в) ерга булган талаб кискарса;
г) тугри ж авоб йук.
5. Агар номинал фоиз ставкаси 10 фоизни, инфляция даражаси 

йилига 4 фоизни ташкил этса, у холда реал фоиз ставкаси:
а) 14%;
б) 6%;
в) 2.5%;
г) -6% ни ташкил этади;
д ) тугри ж авоб йук.
6. Фирма янги корхона курилиши учун банкдан ссуда олишни 

режалаштирмокда. Банк ссудасининг йиллик фоиз ставкаси 18% ни 
ташкил этади. Кутилиши мулжалланаётган фойда нормаси 20% ни 
ташкил этади, деб аникланди. Ушбу шароитда фирма:

а) янги корхона курилишини бош ламайди;



б) янги  к о рхон а қурилиш ини  бош лаб  ю боради ;
в) зарар  к ўриш ини  билгани  ҳолда, к о р х о н ан и  қуриш га ж азм  этади ;
г) ю к о р и д аги  ах бо р о тл ар га  асосланиб карор кабул кила олм ай ди;
д) тугри жавоб йўқ.
7. Субъект уз пул маблагини давлат қнмматлн қогозларинн сотиб 

олишга сарфлайди, агар:
а) ф оиз ставка  ҳо зи р ги га  Караганда етар л и  д ар аж ада  к ў тариладиган  булса;
б) ф ои з ставка  ҳозиргига Караганда а н ча  тушадиган бўлса;
в) ф оиз ставка  дастл аб и да  кўтарилиб , сў н гр а  туш ади ган  булса;
г) ф оиз ставка  ў згарм айди ган  булса;
д) тугри жавоб йўқ.
8. Фоиз ставканинг кўтарилиши:
а) заём  м аб л агл ар и га  булган  талабни  о ш и рад и ;
б) заём маблаглари таклифини кўпайтиради;
в) заём  м аб л агл ар и  таклиф и ни  к ам айтиради ;
г) заём маблаглари таклифи хажмини ош иради;
д) тугри жавоб йўк.
9. Агар иктисодий фойда 2 минг доллар, умумий даромад хажми 3 

минг доллар булса, ишлаб чикариш омиллари харажатлари кайси бандда 
тугри келтирнлган?

а) 5 минг S;
б) 3.5 минг $;
в) 4 минг S;
г) 5.5 минг $;
д) тугри жавоб йўқ.
10. Ерга талаб куйидаги функция оркали берилган:

Q=2400-8xR
Бу ерда Q-фойдаланиладиган ер майдони; R-рента фоизи (бир 

гектарига минг сўм). Агар ер хажми 400 гектар ва банкнинг фоиз 
ставкаси 125% булса, бир гектар ернинг нархи неча пул?

а) 200  000 сум ;
б) 250  000 сум ;
в) 300 000 сўм;
г) 400  000 сум ;
д) тугри жавоб йўк.
11. Ерга талаб куйидаги функция оркали берилган:

Q=2400-8xR
Бу ерда Q-фойдаланиладиган ер майдони; R-рента фоизи (бир 

гектарига минг сум).
Агар ер хажми 400 гектар булса ва банк фоиз ставкаси 125% ва 

давлат максимал рентани бир гектарига 200 000 сум килиб белгиласа, 
ушбу сиёсат натижасида ер эгасининг соф иктисодий йўкотиши канчага 
тенг?

а) 20 млн сўм ;
б) 25 м лн сум ;



в) 30 м лн сўм;
г) 40 м лн  сўм;
д) Т ўғри  ж аво б  йук.
12. Агар рента 40 минг сум, ссуданннг бозор фоиз ставкаси 8 фоиз 

булса, ернинг нархи кайси бандда тугри келтирилган?
а) 800 м и н г  сум;
б) 900 м и н г  сўм ;
в) 700 м и н г  сўм;
г) 500 м и н г  сум;
д ) 600 м и н г  сум.
13. Куйидаги фикрлардан кайси бири тугри келтирилган?
а) соф и н вести ц и я  -  ялпи  и н вестиц иядан  коплаш  учун  сар ф л ан ади ган  

м аблағни  а ж р атган д ан  кей и н ги  колган  кисм и;
б) аб со л ю т р ен та  -  бу барча  ер эгалари  то м о н и д ан  ер н и н г  си ф ати га  бо гл и к  

бўлм аган  х о л д а  оли н ади ган  рентади р ;
в) д и ск о н ти р л аш  -  х ар аж ат  ва д ар о м ад л ар н и  бир хил бо ш л ан ги ч  вактга  

келтириш  х и со б -к и то б л ар и ;
г) барча  ж ав о б л ар  тугри ;
д ) тугри  ж аво б  йук.
14. Сиз 2 йилдан кейин 10 млн сум пул олишингиз учун банкга 10 % 

ли ставкада канча пул кўйишингиз керак?
а) 8.52 м лн;
б) 8.44 м лн;
в) 8 .26 м лн;
г) 8 .16 м лн ;
д ) ту гр и  ж аво б  йук.
15. Номинал фоиз ставкаси 50% ни инфляция даражаси 80 % ни 

ташкил этса, реал фоиз ставкаси аниклансин.
а) 10.2%;
б) 1 1 .0 %;
в ) 25 .4% ;
г) 11.8%;
д) 12.9% .



XIV БОБ. УМУМИЙ МУВОЗАНАТЛИК

Асосий тушунчалар
Қисман мувозанатлик - бу ало х и да  би тта  то вар  бо зо р и д а  ш акллан ади ган  

м уво зан атл и к .
Умумий мувозанат - бу б арча  б озорларн и н г ўзаро  таъ си ри  н ати ж аси да  

ш ак л л ан ади ган  м уво зан атл и к  булиб , бирор бозордаги  талаб  ва так л и ф н и и г  
узгар и ш и  бош қа бо зорлардаги  м уво зан атл и кка  ва м ахсулот  сотиш  х аж м ига  
таъ си р  қилади .

Бирор  бозордаги  қ и см ан  м у во зан атл и кн и н г у згар и ш и  бош ка бозо р лар даги  
ҳо л атн и  ў згар ти р са  ва б у  ўзгари ш  кай ти б  би ринчи  ўзгарган  бо зо р даги  холатга  
таъ си р  килса, бун дай  т аъ си р га  теск ар и  алока  сам ар аси  дей и л ади .

У м ум ий  м у во зан атл и к д а  би рор  бозордаги  так л и ф н и н г  кам ай и ш и га  мос 
ҳо л д а  н ар х н и н г  ош и ш и  ту л д и р у в ч и  товар  бозорида тал абн и  кам айиш ига. 
ў р н и н и  б осувчи  товар  б о зо р и д а  эса  тал абн и  ў си ш и га  олиб келади .

Шартномалар чизиги -  2 истеъ м о л ч и  ў р таси д а  и кки та  н еъ м атн и н г  
сам ар ал и  тақси м лан и ш  вар и ан тл ар и н и  иф одаловчи  чизиқ.

Парето оптимум (Парето самарадорлик) -  неъм атл ар н и  ш ундай 
так си м л ан и ш и ки  бу н да  би рор  киш инин г турм уш  ф ар о во н л и ги н и  
п асай ти р м асдан  бош ка к и ш и н и н г  ту р м у ш  ф ар о во н л и ги н и  ош и р и б  бўлм айди .

Ишлаб чикариш шартномалари чизиги -  ресу р сл ар н и  П ар ето  сам арали  
ж о й л аш ти р и ш  чизиги  булиб , бу н да  к уйид аги  ш арт  баж ар и л ади :

mrs;K = m rts" k = -
Г

А -  товар ; В -  товар ; L -  м ехнат; К -  капитал.
К апитални  м ехн ат би лан  чекли  тех н о л о ги к  алм аш ти р и ш  норм аси  иккала 

иш лаб чи қариладиган  А ва В то вар л ар  у чун  би р  хил бўлиб , у л ар  м ехн ат 
нархини  капитал нархи н и сб а т и га те н г .

Колдора-Хикс мезони -  ту р м у ш  ф ар о во н л и ги  м езони булиб , у н га  кура 
ю тган лар  уз ю тугини  б о й  б ер ган л ар н и н г  й ўкотиш и дан  ю к о р и  деб  нархласа.

Квазиоптимум -  П ар ето -сам ар ал и  хаж м и д а  то вар  и ш л аб  чи кариш  м ум кин  
бу л м аган д а  иш лаб чи қари ш  м у м ки н  булган  вар и ан тл ар дан  энг яхш и си ни  
тан лаш  (о п ти м алга  якин).

взугадоирм асэлаватопш ирикларнинг намунавии ечнмлари

1. И ш лаб  чи к ар и ш да  ум у м и й  м у во зан атл и л и к  м о делини  карайм из. И ккита 
ф и р м а  м ехнатдан  L ва к ап и тал д ан  К ф ой д алан ади . У лар А ва В то вар л ар н и  
иш лаб чикаради . Б и ри н чи  ф и р м ан и н г  иш лаб чи кариш  ф у н кц и яси  QA=LAxKA. 
И ккин чи  ф и р м ан и н г  иш лаб  чи кари ш  ф у н кц и яси  Q B=LBXKB. Р есу р сл ар н и н г  
у м у м и й  м икдори  к у й и д аги ч а  LUmum=20; KUimim=40

1) Е дж у о р т  қути си даги  П ар ето -о п ти м ал  н у ктал ар  ту п л ам и  то п и л си н ;
2) И ш лаб  чи кариш  и м к о н и ятл ар и  чи зиги  тен гл ам аси  яратилсин .



Ечими:
1) П арето-оптимал ечими нукталари ш артнома чизигини беради. Ш унда

куйидаги ш арт бажарилиш и керак MRTSA=MRTSB. Демак, —  = — = 4̂Q K a -
La (2 0 -L a )

ёки Q a=2 La бу  шартнома чизиги.
К — 2L

2) П арето-оптимал ечимлар учун ёзиш  мумкин: л 4
^*=2 1-в (П

Буларни иш лаб чикариш функциясига кўямиз:
^  = LAK A= L A2LA=2L2A

i? = LBK B= L B2LB=2L/B (2)
бундан,

^ л = ф “ ; =(f  ) 05

Ж ав об: Ж ами бўлиб 20 бирлик м ехнат L A + LB =20 буни (2) га кўйиб ишлаб
А В

чикариш имкониятлари чизигини аниклаймиз: (—)0,5 + (—)0'5 =20 ёки 

А" ' + В0" = 20 * 205

М устакил иш лаш  у ч у н  масала ва топш ириклар

1. И ш лаб чикаришда ум ум ий мувозанатлилик моделини караймиз. Иккита 
фирма м ехнатдан L ва капиталдан К фойдаланади. Улар А  ва В товарларни  
ишлаб чикарадилар. Биринчи фирманинг ишлаб чикариш функцияси  
Q a= L axK a. Иккинчи фирманинг ишлаб чикариш функцияси Q B= L Bx K B. 
Ресурсларнинг умумий микдори куйидагича: Lumum= 20; K umum=50.

Аниклансин:
1) Е дж уорт кутисидаги П арето-оптимал нукталар тўплами;
2) И ш лаб чикариш имкониятлари чизиги формуласи.

2. Соч буёгига булган бозор  талаби функцияси Qdb=500/(2PSh+Pb) 
кўриниш ида, бу ерда Рв, Р5ц -  соч бўёги ва шампун нархлари.

Соч бўёғига таклиф функцияси эса Q sB= 4 P B кўриниш ида. Бизга маълумки  
ш ампунга талаб ва таклиф функциялари куйидагича: Q oSh= 100-9P Sh ва 
Q sSh= l lP + 4 0 .

а) бозорнинг мувозанат параметрлари аниклансин.
б) агар ш ампун таклифи 20 бирликка ош са, бозорнинг мувозанат  

параметрлари кандай ўзгаради?
3. А  ва Б истеъмолчининг нафлик функциялари куйидагича берилган: 

UА(ХА,Y А)=ХА2хY a ва U b(X b,Y b)= X b2xY b бу ерда X, Y  -  товарлар сони. 
Иккаласи биргаликда X  товардан 40  бирлик Y  товардан 60 бирликдан олиш и  
мумкин. Ш артнома эгри чизиги чизилсин.

4. Робинсон ва Ж умавойнинг умумий нафлик функциялари куйидагича
берилган: U R(F ,C )= F x C  ва U j(F ,C )= F + ln C  бу ерда F,C -  балик ва кокослар



ҳажми. Ж ами 10 та балиқ ва 10 та кокос маж уд бўлса, ш артнома эгри чизиги 
акс эттирилсин.

5. Куйидаги жадвалда ш ахсларнинг қандайдир х товарни исътемол  
қилишлари натижасида олишлари мумкин булган нафлик функциялари  
келтирилган:

№ Ш ахсл ар Н аф л и к  ф у н к ц и я л а р и
1 Қўчқоров Ж. У =2х+5
2 Қаландаров Қ. У = х 2
3 Болтайев У. У =х05
4 Зойиров О. У = х2+х
5 Рўзийев Ҳ. У = 0.5х

Жадвал маълумотларидан фойдаланиб ум ум ий ижтимоий фаровонлик  
топилсин.



XV БОБ. ТАШҚИ CAMAPAJIAP

А сосий туш унчалар
Трансакцион ёки операциялар харажати - бу товарлар алмашуви 

сохасидаги харажатлардир.
Трансакцион харажатлар куйидаги беш  кўриниш да булади:
1. А хб о р о т  кидириш харажати;
2. М узокара олиб бориш  ва шартнома тузиш  харажати;
3. Ўлчаш харажатлари;
4. М улк эгаси хукукини химоя килиш ва спецификация харажатлари;
5. О ппортунистлик харакат харажатлари.
О п п о р т у н и ст и к  ха р а ж а т  деб , шерик хисобидан фойда олиш максадида  

ш артномада курсатилган шартларни бажариш дан воз кечадиган шахслар 
харакатига айтилади.

Т а ш к и  са м а р а л а р  ёки эк ст ер н а л и л а р  (e x te r n a l i t i e s )- бозордаги олди- 
соттидан олинадиган, лекин нархда уз иф одасини топмаган харажат ёки фойда. 
Улар муайян операцияда катнашадиган бозор  субъектлари билан бир каторда 
учинчи том он билан боглик бўлгани учун хам «ташки» д еб  кабул килинади. 
Ушбу харажатлар ёки ютуклар (ф ойда) товарлар ва хизматларни хам  ишлаб 
чикаришда, хам  истеъмол килишда вуж удга келади.

Ташки самара м усбат (иж обий) ва манфий (салбий) самараларга бўлинади. 
М ан ф и й  са м а р а  х а р а ж а т л а р  билан боглик булса, мусбат самара учинчи  
томоннинг ю туги билан богликдир.

Ташки самара ижтимоий харажатлар (ютуклар) ва хусусий харажатлар  
(ютуклар) ўртасидаги фаркни кўрсатади.

MSC = МРС + Ш С ,
бу ерда: MSC  - ижтимоий чекли харажат; М Р С - хусуси й чекли харажат; 

МЕС - ташки чекли харажат .

М усбат  (и ж о б и й ) та ш к и  сам ара бирор иктисодий субъектнинг фаолияти  
бошка субъектларга ютук келтирганда вуж удга келади.

MSB = МРВ + ME В
Бу ерда MSB - ижтимоий чекли ютук; МРВ - хусуси й чекли ютук; М ЕВ- 

ташки чекли ютук.
Салбий ташки самарага эга булган товарлар ва хизматларни куп ишлаб  

чикарилишини камайтириш ва иж обий ташки самарали товарлар ва 
хизматларни оптимал хажмгача ош ириш  учун ташки самараларни ички 
самарага айлантириш  (трансформация килиш) керак.

Т а р т и б л а ш т и р а д и га н  со л и к  - бу салбий ташки самарага эга булган  
иктисодий неъматларни ишлаб чикаришга кўйиладиган ва хусуси й  чекли 
харажатни иж тим оий чекли харажатгача кўтарадиган солик.

Т а р т и б л а ш т и р у в ч и  субси ди я  - бу иж обий ташки самарага эга булган  
иктисодий неъматларни ишлаб чикарувчиларга ва истеъмол килувчиларга



бериладиган субсидия бўлиб, у хусусий чекли ютукни ижтимоий чекли ютукка 
яқинлаштиради.

Ч и к н н д н л а р га  н ор м а ва стан д а р тл а р  урн атн ш . Бу ерда саноат  
чиқиндилари таркибидаги зарарли моддалар концетрациясига қўйиладиган 
микдорий чек конун томонидан ўрнатилади.

З а р а р л и  ч и қ и н дн л ар  уч ун  тўл ов . Бу усулга кўра атроф -муҳитга  
чиқарадиган ҳар бирлик зарарли чиқиндиси учун фирмаларга тулов  
белгиланади.

Т а б и и й  м ухи тн и  зар арл аш  х у қ у қ и н и  соти ш . Давлат маълум соха  
буйича зарарли чиқиндилар чикаришнинг мумкин булган хажмини аниклаб, 
уни рухсатнома (лицензия) шаклида аукцион оркали сотади.

М авзуга дойр масала ва топширнқларнинг намунавий ечимлари

1. Ишлаб чиқарилиши салбий ташқи самарага эга булган А товарга булган  
талаб мазкур формула кўриниш ида берилган:

P=80-Q
таклиф хажми эса

P = 0 .5Q -10
А товарни сотиш, харид килиш, ишлаб чикариш ва ундан фойдаланиш да  

иштирок этмаган учинчи ш ахснинг харажатлари бир дона товар учун 30 S ни 
ташкил этади.

а) А товарга булган мувозанат нарх ва мувозанат хажм аниклансин.
б) айтайлик, ишлаб чикарувчилар том онидан учинчи шахсларга зарар 30 S 

хисобида коплаб берилди. Ш ундан кейинги А  товарга булган янги мувозанат  
нарх ва янги мувозанат хажм топилсин.

Е ч им и :
а) бозорнинг мувозанат параметрларини топамиз 80-Q =0.5Q -10 бундан  

Q =60 ва Р=20 булади.
б) учинчи шахсларга зарар 30 S хисоби да  коплаб берилса таклиф 

функцияси 30 бирликка силж ийди PS= 0 .5 Q -1 0 + 3 0 = 0 .5Q +20. Э нди янги бозор  
мувозанатини аниклаймиз, 0.5(3+20=80-С?бундан Q =40 ва Р=40 бўлади .Ж ав об:
а) мувозанат нарх 20$ ва хажми 60 дона, б) мувозанат нарх 40  S ва мувозанат  
хажм эса 40 дона.

2. М онополист махсулотига булган талаб функцияси Q D= 2 0 0 0 -4 P  
кўриниш ида берилган. Бу ерда Q -йиллик иш лаб чикариш хаж ми, минг тонна, 
Р-бир тонна м ахсулотнинг нархи, долларда. Атроф мухитни ифлосланиш и  
учун туланадиган туловлардан ташкари ум ум ий харажат T C = Q 2-6 0 Q + 3 1 3 6 0  
минг долларга тенг булса:

а) атроф мухит учун харажатлар хисобга олинмаган холда м онополистнинг  
максимал ф ойдаси аниклансин.

б) атроф муҳитнинг ифлосланиш и учун тулов 0 .5Q 2 кўриниш ида булса, 
максимал ф ойда хаж ми қандай ўзгаради?



с) атроф м ухитни ифлосланиш и учун тўлов K Q 2 кўриниш ида бўлса, К нинг 
кандай кийматларида м онополист зарар билан ишлайди?

Е чим и:
а)T R = P Q = Q (500-0 .25Q )= 500Q -0 .25Q 2. (T R )'=M R =500-0.5Q  максимал ф ойда  

чекли даромаднинг чекли харажатга тенглигида намоён булади, яъни M R=M C. 
М С =(Т С )'=2Q -60=500-0 .5Q  бундан Q =224 va Р =444 ни топамиз. М онополист  
ф ойдаси ti=T R -T C =PQ -(Q 2-60Q +3 1 3 60)= 444 х2 2 4 -2 2 4 2+60 х2 2 4 -
3 1 3 6 0 = 3 1360минг S.

б ) атроф мухит харажатлари кўш илгандан сўнг ум ум ий харажатлар  
Т С = 1.5Q2-6 0 Q + 3 1 360 кўриниш ига келади. Чекли харажат эса M C =(T C )'=3Q -60

M R =500-0 .5Q =M C =3Q -60  бундан Q =160 Р =460 ни топамиз. М онополист  
фойдаси:

tt=T R -TC =PQ -( 1.5Q2-6 0 Q + 3 13 6 0 )= 4 4 4 х 2 2 4 -1 .5  х 2 2 4 3+ 6 0 х 2 2 4 -  
3 1360=28960м инг S тенг.

Д емак 3 1 3 6 0 -2 8 9 6 0 = 2 4 0 0  минг $ га монополист ф ойдаси камайибди.
с) атроф м ухит харажатлари кўш илгандан сўнг умумий харажатлар  

TC=(1+K.)Q‘-60Q +31 360 кўриниш ига келади. Чекли харажат  
М С = (Т С )-(2 + 2 K )Q -6 0 .

M R =500-0 .5Q =M C =(2+ 2K )Q -60  бундан Q = 560/(2K + 2.5) ни топамиз.
М онополист фойдаси 7 i= Q (500-0 .25Q )-(l+ K )Q 2+60Q -

31 3 6 0 = 5 6 0 х 5 6 0 /(2 К + 2 .5 )-(1 -2 5 + К )х (5 6 0 /(2 К + 2 .5 ))2-3 1 3 6 0 = 5 6 0 2/(4 К + 5 )-  
3 136 0 < 0  булиш и учун К> 1.25 булиш и керак.

Ж ав об: а) 31360  минг S. б) 2400  минг $ га камаяди. с) К >1.25

М устакил иш лаш  у ч у н  масала ва тодш ириклар

1. Давлат чикиндилар учун рухсатнома чикарди, яъний хар 1 тонна 
чикинди учун 10 млн сумлик. Рухсатномалар сони 100 та булганда уни  
оладиганлар сони 500 кишини ташкил этди. Атроф мухитни хим оя килувчи 
ташкилот табиатни м ухоф аза килиш максадида 20 та рухсатномани сотиб олди  
ва колган рухсатномаларнинг нархи 12.5 млн га тенг бўлди. Рухсатномаларга  
талаб функцияси топилсин?

2. Ишлаб чикарилиши салбий ташки самарага эга булган А  товарга булган  
талаб мазкур формула кўриниш ида берилган

P=8000-Q
таклиф хаж ми эса,

P=0.5Q-1000
А  товарни сотиш , харид килиш, ишлаб чикариш ва ундан фойдаланиш да  

иш тирок этмаган учинчи ш ахснинг харажатлари бир бирлик товар учун 30  пул  
бирликни ташкил этади.

а) А товарга булган мувозанат нарх ва мувозанат хажм аниклансин.



б) айтайлик иш лаб чикарувчилар томонидан учинчи шахсларга зарар 30  
пул бирлиги ҳисобида коплаб бсрилди. Ш ундан кейинги А товарга булган янги 
м увозанат нарх ва янги мувозанат ҳажм топилсин.

3 . Кимёвий махсулотлар ишлаб чикарадиган заводнинг мусбат ташки 
самараси функцияси атроф мухитни ифлослантириш  учун тўловлардан ташкари 
T S B = 5 0 Q - Q 2 кўриниш га эга. Атроф муҳит учун ва бош ка бир канча харажатлар  
T P C = 2 Q + Q 2 га тенг. Заводнинг табиат ва жамиятга келтирадиган ялпи зарари 
функцияси T E C = 8 Q  кўриниш ида.

а) нарх ва маҳсулот ҳажми топилсин.
б) манфий ташки самарадан ялпи йўқотиш топилсин.
в) бир бирлик махсулотни мувозанатлаштирувчи солик ставкаси 

аниклансин.

4 .  Б  товарга булган талаб мазкур формула кўринишнда берилган:
Q d = 4 0 0 - 1 0 P

таклиф хажми эса,
Q s = 2 0 P - 2 0 0

Бу ерда Q-йиллик маҳсулот хажми, минг донада, Р-нарх, минг сумда. Б 
товарни сотиш, ҳарид килиш, ишлаб чикариш ва ундан ф ойдаланиш да иштирок  
этмаган учинчи ш ахснинг харажатлари T E C =735+6Q  ни ташкил этади.

а) Б товарга булган мувозанат нарх ва м увозанат хажм аниклансин.
б) айтайлик ишлаб чикарувчилар том онидан учинчи ш ахсларнинг зарари 

тула коплаб берилди. Ш ундан кейинги Б товарга булган янги мувозанат нарх ва 
янги мувозанат ҳажм топилсин.

5 .  М онополист м ахсулотига талаб функцияси Q D= 3 0 0 0 - 3 P  кўриниш ида  
берилган. Бу ерда Q-йиллик ишлаб чикариш хажми, минг тонна, Р-1 тонна  
м ахсулот нархи, долларда. Атроф мухитни ифлосланиш и учун тўланадиган  
харажатлардан ташкари ум ум ий харажат T C = Q 2- 2 0 Q + 3 0 0 0 0  минг доллар  
бўлса:

а) атроф м ухит учун харажатлар хисобга  олин маган холда, 
монополистнинг максимал ф ойдаси аниклансин.

б) атроф мухитни ифлосланиш и учун тўлов 0 .4Q 2 кўриниш ида бўлса, 
максимал фойда хаж ми қандай ўзгаради?

в) атроф мухитни ифлосланиш и учун тўлов KQ 2 кўриниш ида бўлса, К 
нинг кандай кийматларида м онополист зарар билан иш лайди?

6. Б товарга бўлган талаб мазкур формула кўриниш ида берилган:
Qd=600-20P

таклиф хажми эса,
Q s = 2 5 P - 3 0 0

Бу ерда Q -йиллик м ахсулот хажми, минг донада, Р-нарх минг сўмда. Б 
товарни сотиш, харид килиш, ишлаб чикариш ва ундан ф ойдаланиш да иштирок



этмаган учинчи ш ахснинг харажатлари бир бирлик товар учун 10 пул бирликни  
ташкил этади.

а) Б товарга булган мувозанат нарх ва мувозанат хажм аниклансин.
б) айтайлик ишлаб чикарувчилар том онидан учинчи ш ахсларга зарар 4.5  

пул бирлиги хи соби да коплаб берилди. Ш ундан кейинги Б товарга булган янги 
мувозанат нарх ва янги мувозанат хажм топилсин.

7. Кимёвий махсулотлар ишлаб чикарадиган заводнинг м усбат ташки 
самараси функцияси атроф мухитни ифлослантириш  учун тўловлардан ташкари 
T S B = 2 0 0 Q -5 Q 2 кўриниш га эга. Атроф  мухит учун ва бош ка бир канча 
харажатлар T P C = 2 0 Q + Q 2 га тенг. Заводнинг табиат ва жамиятга келтирадиган 
ялпи зарари функцияси T E C = 1 0 Q + 1 .5 Q 2 кўриниш ида берилган бўлса:

а) нарх ва м ахсулот хажми топилсин;
б) манфий ташки самарадан ялпи йўкотиш  топилсин;
в) бир бирлик махсулотга мувозанатлаштирувчи солик ставкаси 

аниклансин.

8. У ниверситетнинг чекли даром ад функцияси M P B = 490-4Q  кўриниш ида, 
бу ерда Q -  йиллик университет битирувчилари сони, минг киши хисобида. 
У ниверситет талабаларининг ўртача харажатлар функцияси T P C = 2 + 1 0 Q  
кўриниш ида. Университет битирувчиларининг ташки иж обий самараси  
T E B = 4 0 Q  га тенг.

а) битирувчилар сони ва йиллик ўкитиш суммаси топилсин.
б ) иж обий ташки самара оркали ялпи даром ад аниклансин.
в) битта талабага бериладидан мувозанатлаштирувчи субсидия хажми  

аниклансин.

Тестлар

1. М а н ф и й  т а ш к и  са м а р а д о р л и к  ш ун га  оли б кел ади к и , тов ар:
а) кам м икдорда ишлаб чикарилади ва унга асосланмаган ю кори нархлар 

белгиланади;
б) ортикча ишлаб чикарилади ва унга асосланмаган ю кори нархлар 

белгиланади;
в) кам микдорда ишлаб чикилади ва ж уда паст нархлар белгиланади;
г) иш лаб чикарилмайди;
д ) ж уда кўп ишлаб чикарилади ва ж уда паст нархлар белгиланади.
2. Т р а н са к ц и о н  хар а ж а т л а р  к у й и д а ги  кўр и н и ш да бул и ш и  м ум к и н :
а) ахборот  кидириш харажати;
б) музокара олиб бориш  харажатлари;
в) оппортинистлик харакат харажатлари;
г) мулк эгаси хукукини химоя килиш харажатлари;
д ) барча ж авоб тўгри.



3. Ташки самара бу-
а) ижтимоий харажатлар ва хусусий харажатлар йиғиндисидан иборат;
б) ижтимоий харажатлар ва хусусий харажатлар орасидаги фаркдан 
иборат;
в) ижтимоий даромадлар ва хусусий даромадлар йигиндисидан иборат;
г) ижтимоий даромадлар ва хусусий даромадлар орасидаги фаркдан 
иборат;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
4. Чекли ижтимоий харажат бу-
а) чекли хусусий харажат билан чекли ташки харажат йигиндисига тенг;
б) чекли хусусий харажат билан чекли ташки харажат орасидаги фаркка 

тенг;
в) чекли ички харажат билан чекли ташки харажат йигиндисига тенг;
г) чекли ички харажат билан чекли ташки харажат орасидаги фаркка тенг;
д) тугри жавоб келтирилмаган.
5. Чекли ижтимоий харажат ва чекли ташки харажатлар 20 % га 

ошиб кетса чекли хусусий харажат кандай ўзгаради?
а) 20 % га ошади;
б) 20% га камаяди;
в) ўзгармайди;
г) 10% га ошади;
д) Тугри жавоб йук.
6. Ижтимоий чекли харажат 400 бирликка, хусусий чекли харажат 

200 бирликка ошса, ташки чекли харажат кандай ўзгаради?
а) 600 бирликка ошади;
б) 200 бирликка ошади;
в) 200 бирлик камаяди;
г) 600 бирликка камаяди;
д) тугри жавоб йук.



«Ишлаб чиқариш харажатлари” мавзуси буйича тайёрланган 
КЕЙС-СТАДИ

I. ПЕДОГОГИК АННОТАЦИЯ
1. Ў к у в  к у р с и н и п г  н о м л а н и и ш : “М икроиктисодиёт” (II-босқичда таълим

олаётган бакалавр учун)
М а в з у н и н г  н о м и : “Иш лаб чикариш харажатлари”
2. Я р а т и л г а н  к е й с н и н г  м а қ с а д и : Ишлаб чикариш харажатларини  

оптималлаш тириш ни ўрганиш  ва корхоналарнинг зарарсиз ишлаш нуқтасини  
аниклаш.

Кейс муваффакиятли уз ечимини топганда талабалар куйидаги 
н а т и ж а л а р г а  эришадилар:

а) корхона харажатларинин хисоблаш  в уларни ажратишни;
б ) корхона фаолиятига ялпи баҳо бериш  ҳам да мантикий хулосалар  

ясашни;
в) бой  берилган имкониятларни ҳисоблаш ни;
г) оптимал ишлаб иш лаб чикариш хажмини танлашни;
д )  реал ҳаётда фаолият юритаётган конкрет бир фирма мисолида жами  

харажатлар хи соби  билан таниш иш  ва ишлаб чикариш хажмини белгиланган  
маблагда иш лаб чикариш ресурслари нархидан фойдаланиб  
максималлаш тириш  йўлларини ўрганадилар.

3. М азкур кейс реал хаётим изда фаолият юритаётган очик акциядоларлик 
жамияти м а ъ л у м о т л а р а  асосида ишлаб чикилган.

4. К е й с д а  ф о й д а л а н и л г а н  м а ъ л у м о т л а р  м а н б а и :  Янгийўл “БИ О КИ М Ё” 
О АЖ нинг 2 0 0 6 -2 0 0 7  йиллардаги молиявий хисоботлари, харажатлар 
калькуляциям , бош қарув тузилмаси хам да жамиятнинг 2007 йил учун тузилган  
иж тим оий-иктисодий ривожланиши акс этган Бизнес режаси асос килиб 
олинган.

5. Яратилган уш бу кейс д а л а  т а д қ и қ о т л а р и  сирасига кириб, унда  
қўйилаётган савол ва топшириклар сюжетли тарзда тузилган. К е й с н и н г  

о б ъ е к т и  сифатида ю корида зикр этганимиздек, Янгийўл “БИОКИМ Ё ОАЖ  
олинган. М аълумотлар аниқлиги ва иш ончлилигига тўлиқ кафолат берилади. 
Кейс тузилиш и жихатидан ў р т а  хажмдаги кейс-стадилар сирасига киради.

6. Д и д а к т и к  м а қ с а д л а р г а  к ў р а - синтез ва тахлиллар килиш жараёнларин  
ўргатиш ва баҳолаш  хисобланади. М асаланинг қўйилиши изчиллик асосида  
кетма-кет тарзда таҳлилий жараёнлар асосида иш лаб чикилган. М уаммоли  
вазиятларга ж авоб излаш ва ечиш мақсадида назарий билимлар турли хилдаги  
кўрсатмалар, кўлланмалар, эслатмалар тарзида берилган Амалий машгулот 
дарси кейс-технологияси асосида ташкил этилганда талабаларнинг хар бир  
хатти харакати, уларнинг қўйилган муаммога бўлган қарашлари, сабабий  
боглиқликдаги тахлиллари хамда хулосалар ясашларини кузатиш ва баҳолаш  
осон кечади. Бахолаш  учун “Вазиятли тахлил варақаси”нинг мавжудлиги ишни 
енгиллаш тиради, бу эса  ўз навбатида кейснинг а ф з а л  ж и х а п и а р и н и  намоён  
этади.

7. И ш лаб чикилган мазкур кейсдан “Корхона иқтисодиёти” , “Бизнес  
реж алаш тириш ”, “Тадбиркорлик асослари”, “ACM  иктисодиёти”, “Корхоналар



фаолиятини ташкил этиш ва бошкариш” фанларининг амалий маш гулотларида 
кенг ф о й д а л а н и ш  мумкин.

ТАЛАБАЛАРГА БИЛДИРИЛГАН МУРОЖААТНОМА

Хурматли талаба! Ўкиб ўрганиш давом ида гувохи бўлганингиздек, 

бозорли иктисодиёт ш ароитида онгли харакат килаётган хар бир тиж оратга  

асосланган фирманинг бош максади- фойдани максималлаш тиришдан  

иборатдир. Ф ойдага эришиши учун хуж алик юритувчи субьектлар маълум  

даражада харажатлар кил ишга мажбурдирлар.

М аълумингизким, товар ва хизматларни ишлаб чикариш учун  

сарфланадиган иктисодий ресурслар харажатлар манбаини ташкил этади. 

Маълум м икдорда м ахсулот ишлаб чикариш ни таъмйнлаш учун иш лаб  

чикариш омиллари турли нисбатда ўзаро богланиш и мумкинлиги бизга аён. 

Демак, бугун сизларга такдим килмокчи булган кейсимиз айнан харажатлар ва 

уларнинг тахлилига багиш ланади. Бунинг учун сиз азиз талабалардан иш лаб 

чикариш харажатлари тугрисидаги билимларингизни мустахкамлаб олиш  ва 

“такрорлаш билимлар онаси” кабилида иш тутиш ларингизга тугри келади. 

Ш ундагина, мазкур кейсда берилган муам м оли вазиятга уз ж узъий  

карашларингиз, ечим ва хулосаларингизни баён эта оласиз. Қўйилган м уам м оли  

вазиятга тугри ва аник ечимларни бера олиш натижасида эса, сиз  

билимпяппнгизни чукурлаштиришга, куникмалар хосил бўлиш ига хам да  

прогматиклик кобилиятингизни ривожлантириш га муваффак бўла оласиз деган  

умиддам из.

К ейсда назарда тутилаётган м уамм оли вазиятлар Республикам изда  

фаолият юритаётган Янгийўл “БИ О КИ М Ё” О А Ж  м исолида кечади. (Маълумот 

ва иктисодий курсаткичлар жамиятнинг йиллик хисоботларидан олиииб

тузилган)



МУКА ДЛИМ А

А зиз талабалар, маърузаларда эшитган ёки мустақил равишда ўқув 

кўлланмалардан фойдаланиб ўрганган бўлсангиз, ишлаб чикариш харажатлари  

яратилиши кутилаётган товар ва хизматларнинг хаж мига бевосита богликдир. 

Яна шу нарсани кўп бора таъкидлаган эдикки, икгисодчи ишлаб чикариш  

харажатларига фирм анинг молиявий балансига қизиқадиган бухгалтерга ўхш аб  

қарамайди. Бухгалтерлар фирма молиясини ретроспектив тарзда туш униш га  

мойил бўладилар, чунки улар актив (кирим) билан пассив (чиқим)ни назорат  

қилишлари ва ўтмиш даги фирма фаолияти самарадорлигини баҳолаш ларига 

тўгри келади.

И қтсодчилар ва рахбарлар, аксинча, фирманинг истикболи билан  

кизикадилар. Улар келгусидаги харажатлар ва уларни кандай пасайтириш  

ҳамда самарадорликни кандай ош ириш  тўғрисида кайгурадилар. Уларнинг 

наздида асосий муам м о- ишлаб чикариш ресурсларига кетаётган сарфиётни  

оптималлаш тириш  иборатдир.

Такдим килинаётган мазкур кейс, айнан юкорида биз зикр этган 

масалаларга багиш лангани боис д о л з а р б л и к  касб этади. Ш унинг билан бирга, 

муаммоли вазиятни камраб олган уш бу кейсни ечиш давом ида сизлар 

куйидагиларга:

Ф  ўтилган мавзуларни мустахкамлашга;

♦  тасаввурларингизни туш унча дараж асига келтириш имкониятига;

♦  харажатларни туркумлашга;

♦  ўртача харажатларни ҳисоблаш  ва чекли харажатларнинг 

мохиятини англаб етишга эриш асизлар.

К елинг энди сизларга “Ишлаб чикариш харажатлари” тўгрисида  

эгаллаган билимларингизни текш ириб кўриш ва баҳолаш  максадида реал 

хаётимиздан олинган материаллар асосида яратилган муаммоли вазиятимизни  

такдим этам из. ( Ш а р т н и  д и қ қ а т  б и л а н  ў қ и б  ч и қ и ш л а р и н ги з  т а л а б  э т и л а д и ! )



ИШЛАБ ЧИКИЛГАН МАММОЛИ ВАЗИЯТ

Хурматли толиби илм тасаввур килингки, Сизни Тош кент вилояти Янги  

йўл ш ахрида фаолият юритаётган озик-овкат корхонаси бўлмиш , “БИ О КИ М Ё” 

О АЖ нинг бош  рахбари мутахассис сифатида ёрдамга чорлади. С изда тасаввур  

хосил булиш и учун жамият рахбари корхонананг тарихи билан боглик хамда  

бугунги кунда нечогли ахамиятга эга булган ва ихтисослаш ув дараж аси акс 

этган тубандаги маълумотлар билан таниш тирди.

Тошкент вилояти Янги йўл шахридаги “БИОКИМЁ” ОАЖ республика 

микёсида йирик ишлаб чикарувчи заводлардан бири хисобланади. Бу ташкилот 

1957 йилда ташкил топган булиб, спирт махсулотини ишлаб чикаришга 

ихтисослашгандир. Ташкил этилганда куввати бир йилда 170,0 минг дал техник 

спирт ишлаб чикаришга кодир деб белгиланган эди.

Спирт припаратининг асосий наменклатураси булиб, “Етил” ва “Метил” 

махсулотлари хисобланади. Дастлаб тўлалигича давлатга карашли булган завод, 

мустакиллигимиздан сўнг очик турдаги акциядорлик жамиятига айлантирилди. 

Хозирда, умумий акдияларнинг 51 фоизи давлатнинг хиссасига тугри келади. 

Хукумат карори билан 1992 йилда “БИОКИМЁ” ОАЖ да бугдойни кайта ишлаб 

озик-овкат спиртини ишлаб чикиш учун янги курилиш мажмуи бошлаб юборилди. 

1998 йилда бошланган цех тугатилиб ишга туширилди ва йилига 821.4 минг 

декалитрга тенг озик-овкат спиртини ишлаб чикариш кувватига эга бўлинди.

Ишлаб чикарилаётган махсулотларнинг асосий истеъмолчиси булиб, 

Ўзбекистон “ВИНО-САНОАТ” холдинг компанияси хисобланади. Заводнинг 

эгаллаб турган майдони 22 га ни ташкил этади. Бугунги кунда, заводда уртача 470 

киши мехнат килмокда.

“БИОКИМЁ” ОАЖ ташки лии тузилмаси ва ишлаб чикариш 

харажатларининг умумий занжирли богликлигига дойр схемалар куйида 

берилган:



I-ЧИЗМА

Т ар тиб бўнн ч а бош  
р п \б я р  MVOBIIIIII

С оқ чн
(1

л ик  бул им и  
ВОХР)

М ахсус бўл нм

И ш л аб чикириш  вп 
ти ж о р а т  буйи ча бош  

рялбар mvobiiiiii

Т аъ м и н от  бул им и

Т а к сн м о т  ва 
м он и то р и н г буЛНМИ

Т р ан сп ор т  цехи

О м бор л ар

М аиш ий х ш м а т  
бул м н

Ьош  payбар

Реж а ва ик гн еод Б ош  м ухоенб
булим и

Х и дн м л а р б у л и м и

Ч дл ии бул им и

I иббнн ш ахобча

Хисоб-iенгоб булими

Муншнпхонл мудпрн

E iyB xoiia

Ьош  м уханднс

Бош муханднс муонннн

Ьош  тех н о л о г

Спирт ишлаЛ чикариш  
лаГюроюримси

Механика таъмирлаш  
цели

Бош  эн ергети к

г)л е к т р о 1дех

Спнрг ишлаб чпқариш  
нет

Б угдой  ом борн

То 1алаш иншоа глари

Кадрлар гапёрлаш

Тех. Хавф сииш к Пул нм и

Иш . чик. ivx. Пулими

Каи.курилиш  Пул им и

>  ГаПиаши мухофаш

Гидроди< снирг цехи

1>уг кунвнги цехи

Л ва П У Л  цехи

Компрессор цехи

Х ал к исгсыимлларм 
иш.цехи



2-ЧИЗМА
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1- жадвал
Ташкилотнинг 2006 ва 2007 йилларда намоён булган асосий иктисодий 

кўрсаткичлари

Кўрсаткичлар 2006Г1. 2007Й. Ўснш

суръати,

фопзда

Махсулотларни реализация қилишдан 

тушган даромад, минг сўм

7543880 8460547 112,1

Махсулотларга кетган жами сарф 

харажатлар, минг сўм

6005192 7163262 119,3

Ялпи фойда, минг сўм 1538688 1297285 84,3

Рентабеллик даражаси, фоизда 26.5 18.1 68,3

Ишчи ва ходимлар сони 465 460 98,9

Жадват маълумогларидан кўриниб турибдики, 460 киши мехнат килаётган 

жамоа 2007 йилда 8460547 минг сўмлик махсулот яратган. Ялпи фойдаси умумий 

даромаддан ишлаб чикариш харажатларини айириб ташланганда 1297285 минг 

сўмни ташкил этган. Корхонананг рентабеллик даражасидан айтиш мумкинки, 

корхона хар бирлик сўмлик килинган харжати эвазига 18.1 тийинлик фойда курган.

“БИОКИМЁ" ОАЖ бош раҳбарини сизни ёрдамга чорлашидан асосий мақсади 

шундаки, 2008 йилнинг 10-11 март кунлари хабарингиз бўлса, Туркманистон Президенти 

ва бир катор мутассатди ташкичот иа иторалар рахбарлари бошчилигидаги делегация 

Ўзбекистонда давлат ташрифи билан меҳмон бўлишдилар. Ташрифдан кўзланган мақсад 

икки томонлама ўзаро ижтимоий-сиёсий, маданий-маърифий, савдо ва иктисодий 

алоқаларни мустахкамлашдан иборатдир. Ташкил этилган бизнес форумда Ўзбекистон ва 

Туркманистон ўртасида йирик лойихаларни хамкорликда ташкил этиш хамда кушма 

корхоналар тугзиш бўйича келишув ва битимлар имзоланди.

Буни карангки, айнан “БИОКИМЁ” ОАЖ билан хамкорликда иктисодий лойихалар, 

савдо алокаларини мустахкамлаш юзасидан Туркманистон томони қизиқиш билдирди. 

Ўзаро мулокотлар давомида Туркманистонлик хамкорларимиз биздан озик-овкат 

спиртини ишлаб чикариш харажатлари тўгрисида аналитик тахлиллар билан ёзма равишда 

баён этиб беришимизни илтимос килишди. Икгисодчимиз мехнат сафари билан чет элда 

бўлганлиги боис, ишлаб чикариш харажатларига боглик бир канча кўрсаткичларни 2- 

жадвал маълумотларига таяниб тахлил килишга ёрдам берсангиз.



Озик-овкат 
спиртини 

ишлаб 
чикариш 

хажми, дал1

Тозаланган
бугдой

Термолаза Г люкозид Пролайв Олтин
гургут

кислотаси

Кабомид Усимл 
ик ёл!

Ёкилги-
энергпя

учун
сарфлар

Ишчиларга 
тўланадига 
н иш хаки

Ходимларга 
тўланадиган 

иш хаки

Аммортиз
ацня

харажатла
ри

220 32.9 2036.3 2147.9 13947.6 2.6 46 316.9 238328.2 51961.8 258689 770000

240 35.9 2221.5 2343.2 15215.5 2.8 50.2 345.6 243278.4 54685.6 258689 770000

280 41.8 2591.7 2733.7 17751.4 3.3 58.5 403.2 262655.9 63133.2 258689 770000

340 50.8 3147.1 3319.5 21555.3 4 71.1 489.6 293778.6 76304.6 258689 770000

450 67.2 4165.3 4393.5 28529.1 5.3 94 648 382463.7 100285.5 258689 770000

530 79.2 4905.7 5174.5 33800.9 6.3 110.8 763.2 456713.1 120180.7 258689 770000

610 91.1 5646.2 5955.6 38672.8 7.2 127.5 878.4 548563.3 140075.9 258689 770000

700 104.6 6479.3 6834.3 44378.6 8.3 146.3 1008 677322.6 160333 258689 770000

830 124 7682.6 8103.5 52620.3 9.8 173.5 1195.2 871108.4 193037.7 258689 770000

910 136 8424.1 8884.6 57692.2 10.8 190.2 1310.4 1037774.8 219932.9 258689 770000

1000 149.4 9256.1 9763.3 63398 11.9 209 1440 1279810.3 240190 258689 770000

1 I д ал -1 0 ли трга  тен г д еб  каралади.



Сизга куйиладиган савол ва топшириқларимиз куйидагича тартибланади:

> Жамиятнинг узгармас ва узгарувчан харажатларни гурухлаштиринг ва 

кийматини хисобланг;

> Умумий харажатлар ва уртача умумий харажатлар функциясини хосил 

қилинг хамда графикда тасвирланг;

> Чекли харажатлар функцияси графигини акс эттиринг ҳамда нечанчи 

маҳсулотни ишлаб чиқаришдан бошлаб уртача узгарувчан харажатлар ўсишни 

бошлайди? Бунинг сабабини тушунтириб беринг;

> Қисқа муддатли оралиқда оптимал ишлаб чицариш хажмини харажатларга 

боглиқ ҳолда изохланг щмда фирма маҳсулотининг нархи неча сўмдан паст булса, 

ишлаб чицариш шартсиз равишда ёпилади?

> Корхона иқтисодчиси томонидан охирига етказилмаган харажатларга 

тегишли булган қршдаги жадвалларни тулдиринг.

3 -ж а д в а л

Ў зг а р м а с , ўг а р у  в ч а н , у м у м и й , ч е к л и  ва  у р т а ч а  х а р а ж а т л а р

Q, дал ҒС, сум VC, сум ТС, сўм AFC, сўм AVC, сўм АТС, сўм М С, сум

0 1028689

220 308820.5

240 467.91

280 1378062

340 4198.262

450 520681.6

530 1940.923 1260.66

610 1768707

700 896615

830 1366.331

910 1334356

1000 2998.574



c r  4 -  ж а д в а л  н и  т ў л д и р и ш и н г и з  у ч у н  С и з г а  у ш б у  р а қ а м л а р  т а қ д и м  э т и л а д ы ^  

_________ + _______

=> 5 дал озик-овкат спиртини ишлаб чикариш учун уртача узгармас 
харажатлар (АҒС) 2000 сўмга;

=> 4 дал спирт ишлаб чикариш учун ўзтача узгарувчан харажатлар (AVC) 
850 сум кийматга;

=> 6 дал спирт ишлаб чикариш учун умумий харажатлар (ТС) 1240 сўмга 
кўпаяди;

^  5 дал спирт ишлаб чикариш учун уртача умумий харажатлар (АТС) 
2880 сўмга тенг;

=> 1 дал озик-овкат спирти ишлаб чикариш учун узгарувчан харажатлар 

1000 сўмни ташкил этади;

=:> 8 дал спирт ишлаб чикариш учун умумий харажатлар (ТС) 19040 сўмга;

=> 7 дал спирт ишлаб чикарилганда узгарувчан харажатлар (VC) 1535 
сўмга ошади;

3 дал ишлаб чикарилганда ўртача узгармас харажатлар хамда уртача 

узгарувчан харажатлар йигиндиси (AFC+AVC) 4185 сўмни ташкил 

этган;

^  Спирт ишлаб чикариш 1 далдан 2 далга ошганда (АТС) 5100 сўмга
_____ пасаяди.________________________________________________________________

4 - ж а д в а л
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3. ТАЛАБАЛАР УЧУН УСЛУБИЙ ҚЎЛЛАНМАЛАР

М у  а м м о :  И ш л а б  ч и ц а р и ш  х а р а ж а т л а р и н и  о п т и м а п л а ш т и р и ш  в а  

ф и р м а н и н г  з а р а р с и з  и ш л а ш  н у қ т а с и н и  а н и ц л а ш .

М уаммони ҳал этиш  учун амалга ош ирилиш и лозим  булган вазифалар:

>  Ў згармас ва узгарувчан харажатларнинг бир-биридан фарқини англаб 

етиш;

>  Ўртача узгармас, узгарувчан, ум ум ий харажатларни корхонанинг 

кўрсаткичларига асосланиб ҳисоблаш ларни амалга ошириш;

>  К орхонананг уртача харажатлари функцияисни ҳисоблаб чикариш ва 

графикда акс эттириш ни ўрганиш;

>  Қисқа муддатли ораликда фирманинг оптимал ишлаб чиқариш хажмини  

аниклаш;

>  К орхона маълумотларига таяниб ва корхонанинг ҳисобланган уртача 

харажатлар тахлили асоси да корхонанинг зарарсиз ишлаш нуқтасини  

топиш .

ЕЧИШ АЛГОРИТМИ

Хурматли талаба, қўйилган топш ирик ва вазифаларни хал этиш ингиз 

учун ўтилган мавзуларни яхш илаб қайтадан ўкиш ингиз, айниқса, жамият 

тўғрисидаги статистик маълумотларни диққат билан ўрганиш ингиз ва қўйилган 

шарт доираси да ҳисооларни амалга ош ириш иж и^ iajiau л и л а д и . Ш унинг 

билан бирга, сабабий богликликда амалга ош ириш ингиз кутилаётган тахдил  

натижаларини ҳамда хулосаларингизни аниқ ва равшан баён этиш га харакат 

килинг.

Сизга осон  бўлиш и учун ечиш усуллари, ўқув материаллари, эслатма ва 

услубий  кўрсатмаларни бериш ни лозим топдик.

1. И ш л а б  ч и ц а р и ш  х а ж м и г а  б о г л и ц  б у л г а н  х а р а ж а т л а р н и  у з г а р у в ч а н  в а  

б о гл и к , б ў л м а г а н  х а р а ж а т л а р н и  у з г а р м а с  (д о и м и й )  х а р а ж а т л а р  э к а н л и г и н и  

б и л г а н  ҳ о л д а  а ж р а т и б  ч и қ и ш  л о з и м .

2. У м у м и й  х а р а ж а т л а р  б у  у з г а р м а с  в а  у з г а р у в ч а н  х а р а ж а т л а р  й и ги н д и с и  

э к а н л и г и н и  э с д а н  ч и қ а р м а н г .  Ў р т а ч а  у м у м и й , у р т а ч а  у з г а р у в ч а н  х а р а ж а т л а р

i l iS



ф у н к ц и я с и н и  ҳ и с о б л а ш д а  E x c e l  д а с т у р и д а н  ф о й д а л а н и б  т у з и ш н и  т а в с и я  

э т а м и з  в а  г р а ф и к б а г и  т а с в и р и н и  а к с  э т т и р и и т и  у н у т м а н г .

3. Ч ек л и  х а р а ж а т л а р  б у  ц у ш и м ч а  б и р л и к  м а х с у л о т л а р н и  и ш л а б  ч и қ а р и ш  

у ч у н  с а р ф л а н а ё т г а н  ц у ш и м ч а  х а р а ж а т л а р д и р .  Д е м а к ,  с и з  м а ҳ с у л о т  и ш л а б  

ч и ц а р и ш  х а ж м и  в а  ч е к л и  х а р а ж а т л а р  м и қ б о р и н и  а н и ц ч а г а н и н г з б а н  с ў н г  E x c e l  

д а с т у р и г а  к и р и т и б  к е р а к л и  к а м а н д а п а р н и  б а ж а р г а н и н г и з д а  ч ек л и  х а р а ж а т  

ф у н к ц и я с и  в а  г р а ф и г и г а  э г а  б ў л а с и з .

4. Ў р т а ч а  у з г а р у в ч а н  х а р а ж а т л а р  м и н и м у м ы  о п т и м а л  и и и ш б  ч и ц а р и ш  

х а ж м и  э к а н л и ги н и  э с д а н  ч и ц а р м а н г .

ВАЗИЯТЛИ ТАХДИЛВАРАҚАСИ

Т аҳл и л

б о с қ и ч ш ш н г

HOMU

Т а л л и я  б о с қ и ч и н и н г  м а зм у н и Т аҳли л

б о сқ и ч и

Б и ҳ о л а ш  j

м е з о н л а р и  |
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I. В азият ли  

т аҳлап

1 .Взиятнинг аниқ ҳолатини англаган ҳолда 

зарурий маълумотларни туплай олиш.

2. Вужудга келган вазиятни хал этиш учун 

назарий билимларга таяниб, қилиниши 

лозим бшлган вазифаларни бир тизимга 

келтириш.

1-5 балл  

2 - 1 0  балл

2. М уам м оны нг  

ш аклланиш и

Муаммода акс этган асосий хусусиятлар:

a) Харажатларни гурухлаштириш ва 

уларни ажратиш;

b) Ўртача харажатларни аниқлаш 

формуласидан фойдаланиб хисо- 

китобларни амалга ошириш;

c) Чекли харажатларни хар бир 

қўшимча ишлаб чиқариш хажми 

доирасида хисоблаш;

d) Ҳисобларни тўгри йўлга қўйган 

холда жадвални тўлдириш.

а  -5  балл  

b -5  балл  

с  -5  балл  

d  -5  б а п

!



3. В а зш т д а  

и а за р д а  т ут т га н  

ҳол ат л арн и н г  

аналит ик  

кўрин тии

и
1. Уртача умумий, уртача узгарувчан 

харажатлар функцияси ва график 

кўринишини акс эттириш.

2. Корхонанинг оптимал ишлаб чикариш 

хажмини графикда изохлаш.

1-10  балл

2 - 1 0  балл

4. " Н и м а у ч у н ” 

т ехникасидан  

ф ой д ал ан и б  

м а са ч а га  

т анцидий  

ёндаш иш

1. Уртача харажатларни хисоблаш 

зарурлигини асослаш.

2. Чекли харажатларни хисоблаш 

мохиятини очиб бериш.

3. Иктисодий харажатларни хисоблаш 

зарурлигини асослаш.

1 - 5  бачл

2- 5 бачл

3 - 1 0  балл

5. Қ у й ш га н  

м асал ан и н г  

ечим ини иш лаб  

ч щ и т

Муаммоли вазият ечимини хал этмок ва 

керакли хулосаларни ёзма равишда баён 

этиш.

2 0  балл

Ў Қ У В -У С Л У Б И Й  М А Т Е Р И А Л Л А Р

Бозор конунларига асосан барча моддий неъматлар ишлаб чикарувчи 
субъектлар киска муддатли давр оралиғида максимал фойда олишга 
интиладилар. Бунинг асосий сабабларидан бири - киска муддатли даврда 
ресурслар нархларининг ўзгарувчанлигидадир. Талаб ва таклиф конунига 
асосан моддий неъматлар ишлаб чикарувчи оарча фирмалар ресурслар 
бозоридан маълум турдаги ресурсларни харид килиб, ишлаб чикариш 
жараёнини амалга оширадилар.

Ишлаб чикариш жараёни -  бу фирмаларнинг асосий фаолият тури бўлиб, 
бу жараён чекланган ишлаб чикариш ресурсларидан фойдаланган холад амалга 
оширилади. Фирмалар ишлаб чикариш жараёнида чекланган омилларнинг 
йириклашган уч гурухидан фойдаланадилар:

- мехнат;
- капитал;
- хом-ашё ва материаллар. I к
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Сарфланган ишлаб чиқариш омиллари микдори билан, уш бу омиллардан 
фойдаланган холда максимал ишлаб чикарилган махсулот микдори ўртасидаги  
богликликни ишлаб чикариш функцияси оркали ифодалаш мумкин:

Q  =  Ғ ( К ,  L ,  М ) .
У зга р м а с  хар аж ат  (Ғ С  - f i x e d  c o s t )  - бу қисқа муддатли ораликда 

м ахсулот ишлаб чикариш хажмига боглик бўлмаган харажатдир (м ахсулот  

ишлаб чикариш хажми ош ганда хам, камайганда хам ўзгармайдиган харажат). 

У згармас харажатларга бинодан, техникадан, инш оотлардан, ишлаб чикариш  

ускуналаридан фойдаланиш  билан боглик харажатлар, ижара хаки, капитал 

таъмирлаш, маъмурий харажатлар киради.

Ў р тач а  у згар м ас х а р а ж а т  (A F C  - A v e r a g e  F ix e d  C o s t )  - бир бирлик 

махсулотга тўғри келадиган узгармас харажат булиб, у куйидагича аникланади:

FC
AFC ( Q  ) = — ------ .

Ўртача узгармас харажат м ахсулот хажми ош иш и билан камайиб боради.

Ўзгармас харажат (FC) ва уртача узгармас харажатлар {A F C ) чизиги 

графикда куйидагича тасвирланади (1-расм).

Ў згар ув ч ан  ха р а ж а т  ( V C  - V a r ia b le  C o s t )  -  махсулот ишлаб чикариш  

хаж мига боглик булган харажат, яъни махсулот хажми ош ганда ёки камайганда 

ўзгарадиган харажат. Ў згарувчан харажат Q га боғлиқ функция бўлиб, VC(Q) 

кўриниш ида ёзилиши мумкин. Ўзгарувчан харажатларга хом ашёга,



электроэнергиям , газга, ёрдамчи материалларга булган харажатлар хамда иш 

хаки киради.

Ўртача харажатлар ш ундай хусусиятга эгаки, иш лаб чикаришнинг 

бош лангич кисмида унинг ўсиш  суръати махсулот ишлаб чикариш суръатидан  

юкори булади, ишлаб чикариш хаж ми оптимал ўлчовга эриш ганда узгарувчан  

харажатлар камайиб, ундан кейин яна ош ади.

У ртач а узга р у в ч а н  х а р а ж а т л а р  ( A V C  - A v e r a g e  V a r ia b le  C o s t )  - бир 

бирлик иш лаб чикарилган махсулотга тугри келадиган узгарувчан харажат  

булиб, у узгарувчан харажат микдорини ишлаб чикарилган махсулот микдорига  

нисбати билан аникланади. Уртача харажатлар фирма оптимал технологик  

размерга (оптимал ишлаб чикариш хажмига) эриш ганда ўзининг минимал 

кийматига эриш ади (2-расм ), ишлаб чикариш хаж ми яна ош са, уртача харажат  

хам ош иб боради (бу ерда бош кариш нинг мураккаблашуви, самарали бўлмаган  

ресурслардан фойдаланиш , узгарувчан харажатларни ош иш ига сабаб булади).

Уртача узгарувчан харажат фирма фаолиятини тахлил килиш да мухим  

ахамият касб этади. У нинг ёрдамида фирма фаолиятининг самарадорлиги, 

ф ирманинг мувозанат холати ва келажакдаги истикболи (иш лаб чикаришни 

кенгайтириш , кискартириш ёки тармокдан чикиш) белгиланади.

Оптимал ишлаб 
чикариш хажми

2-расм. VC ва A VC чизиклари графиги.

У м у м и й  х а р аж атл ар  ( Т С  - T o ta l  C o s t ) - киска муддатли орликда маълум  
м икдорда м ахсулот ишлаб чикариш учун сарфланган узгармас ва узгарувчан  
харажатларнинг йигиндисига тенг:

ТС = FC + VC ( Q ) .



Бу ерда  F C  - у згар м ас  хараж ат, VC {Q ) -  у згар у вч ан  хараж ат.
Ў ртача  хар аж атн и  баъзи  холларда  ТС  ў р н и га  С билан  ҳам  белги лайд и . 
Г раф и к  кў р и н и ш д а  ум у м и й  хар аж ат  ч и зи ги  у згарм ас  ва у згар у вч ан  

хараж атл ар  чи зи қл ар и н и  қўш иш  билан ҳосил  ки л и н ади  (3-расм ).

3 -р а с м . У м у м и й  х а р а ж а т л а р .

Ў ртача  у м у м и й  х араж атларн и  ум ум ий х ар аж атн и  иш лаб чи кари лган  
м аҳ су л о т  м и к д о р и га  бўлиш  йўли би лан  аниклаш  м ум кин:

ёки  у р тач а  ўзгарм ас  (A F C )  ва  ў ртача  ў згар у вч ан  (A  V C )  х араж атларн и  кўш иш  
йўли  би лан  аниклан ади :

А Т С  =  A F C  + A V C  = (Ь С  + VC ) .
Q

А Т С , A F C  ва A V C  чи зи к л ар и н и н г  гр аф и кд аги  к ў р и н и ш и  қуйидаги  расм да  
келти ри лган  (4-расм ).

4 -р а с м . А Т С , A F C  в а  A V C  ч и з и к л а р и н и н г  г р а ф и к л а р и .

Ў ртача  у м у м и й  х ар аж атл ар  ф ирм а ф ао л и я ти н и  тах л и л  қ и л и ш да  асосий  
кўрсатки члардан  би р и  хи соблан ад и . Ў р тач а  у м у м и й  х ар аж ат  би лан  нарх  
ў р таси даги  ф арқ о р қ ал и  ф и р м ан и н г  олаётган  ф о й д аси  ёки  зарари  аниклан ад и .



Ч ек ли  х а р а ж а т  ( М С  - M a r g in a l  C o s t )  - ишлаб чикариш хаж мини кичик 
микдорга (одатда бир бирликка) ош ириш  билан боглик булган кушимча 
умумий харажатдир:

м с  ш Ь1Г_ш М Ғ С + У С ) ш Ь Ғ ^ + &УС_= &К_
AQ A Q AQ AQ AQ

Бу ерда чекли узгармас харажат = 0 булгани учун, чекли харажат

чекли узгарувчан харажат МУС га тенг ( МС = МУС).

МУС - чекли узгарувчан харажат булиб, махсулотни кушимча бир 

бирликка ( A Q)  ош иргандаги узгарувчан харажатнинг ўсган кисми Д ҒС гатенг.

Ю коридаги формуладан кўриниб турибдики, узгармас харжат чекли 

харажат микдорига таъсир килмайди. Чекли харажат узгарувчан харажат 

функциясидан олинган хосилага тенг:

м с  = 0 ^ 1 .
dQ

Харажатлар функцияси графиклари бир-бирига нисбатан ш ундай  

жойлаш ганки, бош ланиш да чекли харажатлар камайиб боради (бу ерда асосий  

сабаб, иш лаб чикариш масштаби кенгайиш ининг м усбат самараси ва оптимал 

технологик иш лаб чикариш хаж мига чикиш хамда узгармас харажатларнинг 

камайиши). Оптимал хажмдан кейинги ишлаб чикариш хаж мининг ўсиш ида  

кам самарали ресурсларни ишлаб чикаришга жалб килиш, ишлаб чикариш  

масш табини ортикча кенгайиши натижасида бош каруь самарадсрлигининг 

камайиши, харажатларнинг ортиши натижасида чекли харажатлар ўсиб боради.



4. А М А Л И Й  М А Ш Ғ У Л О Т Л А Р Д А  М У А М М О Л И  В А З И Я Т Н И  
Е Ч И Ш  Б Ў Й И Ч А  (К Е Й С ) Ў Қ И Т И Ш  Т Е Х Н О Л О Г И Я С И

Факультет: «Иқтисодиёт» 
Кафедра: “Тармоклар иқгисодиёти"

Уқув предмети: Микроиктисодиет Мавзу раками: 10-Мавз> 
Соатлар хажми: 2 соат

Талабалар сони: 25 тагача УТ муаллифи: М\стафакулов
ш .и /

Уқнтувчи: Мустафактлов 
Ш.И.

Ўқув машгулотн шакли: Маммоли вазиятни ечиш оркали билимларни мустахкамлаш Ra 
чуқ\рлаштириш.

Амалий машгулотнн утказиш 
режаси:

• Кейс-стадига кириш
• Билимларни мустахкамлаш ва муаммонпнг 

долзарблигини тал кин этиш
• Реал хаётдан олинган корхона харажатларини урганиш
• Натижалар такдимоти
• Муаммоли вазиятнинг счиларига дойр мухокамани 

ташкил этиш \амда \ст\вор гояларни ажратиш ва 
бахолаш

• Энг мукобил вариатни танлаш
• Гурухларнинг ишлаш фаолиятини ва мақсадга нечоглн 

эришганлик натижаларини ба\олаш ва хотима ясаш

Укув машгулотннинг максади: Ишлаб чикариш харажатларини оптималлаштиришни урганиш 
ва корхоналарнинг зарарсиз ишлаш нуктасини аниклаш.

Педагогик вазифалар:
• Назарий олинган билимларни 
амалиётга тадбиқ этиш 
йўлларини муаммоли вазиятлар 
орқали ўргатиш;
• Кейсда ишлаб чикариш 
харажатлари ва уларни 
хисоблашнинг амалий 
ечимларини ўргатиш;
• Узгармас ва ўзгарувчан 
харажатларнинг график 
кўринишидаги жойлашувини 
изохлаш;
• Уртача умумий, уртача 
узгармас, уртача узгарувчан ва 
чекли харажатларни 
ҳисоблашнинг формулаларини 
кейсда келтирилган муаммо 
оркали талабалар онгига 
сингдириш;
• Мустакил ўқиб урганиш ва 
фикрини баён этиш 
малакаларини шакллантириш

Укув фаолиятииииг иатижаларн:
• Амалий мисолларни назарий олинган билимлар билан 

мустахкамлаш ни ўрганадилар;

• Ишлаб чикариш харажатлари тугрисида умумий тасаввур 
хосил булади;

• Ўртача харажатлар тугрисидаги назарий билимларни амалий 
мисоллар билан мустахкамлайдилар;

• Аналитик формулалар оркали чекли харажатларни 
ҳисоблашни ва унинг мохиятини англаб етадилар;

• Ўқув топширигини м\стақил равишда бажаради ва умумий 
натижаларини хосил килади.

Укитнш воснтасн: Маъруза матни, формат когозлари, маркерлар, скотч, ук\в 
таркатма материаллар.



Укитиш усули ва шакли: • Кейс-стади, савол-жавоб, муаммони ечиш
• Жамоавий, жуфтликларда ва гурухларда ишлаш.

Укитиш шартларн: Гурухий ишлаш учун техник жихозланган аудитория.
Мониторинг ва бахолаш: Ёзма, тезкор суров ва рейтинг бал и асосида бахолаш.

“НШЛАБ ЧИҚАРНШ ХАРАЖАТЛАРИ” МАВЗУИДА ТАЙЁРЛАНГАН АМАЛИЙ 
МАШҒУЛОТНИНГ ТЕХНОЛОГИК КАРТАСИ.

Боскичлар Укитувчи фаолиятининг мазмуни Талаба фаолиятининг мазмуни

I. Кириш 
боскичи 

(10 дакика)

1.1.Мазкур кейснинг максади, кутилажак 
натижаларини таъкидлайди, унинг ахамиятлилиги ва 
долзарблигини асослайди.
1.2.Амалий машгулотнинг ўтказилиш шаклини ва 
тартибини тушунтиради.
1.3.Гурухлар фаолиятини бахолаш мезонларини 
эълон килади. 1-илова

Тинглайдилар.

I. Асосий 
боскич 

(60 дакика)

2.1. Талабалар билимини фаоллаштириш максадида 
тезкор-сўров техникасини куллаб, куйидаги 
саволларни беради:
• Кайтарилмас харажатлар деганда нимани 

тушунасиз?
• Иктисодий ва бухгалтерлик харажатлари кандай 

хисобланади?
• Чекли харажат деганда нимани тушунасиз ва у 

кандай хисобланади?
• Уртача харажатларни хисоблашдан максад нима? 
Берилган жавобларни таҳлил килади, 
камчиликларини тўлдиради, хатоларини тузатади.
2.2. Талабаларни ихтиёрий равишда учта кичик 
гурухга булади ва хамкорликда кейсда келтирилган 
муаммоли вазиятни хал этишларини ва топширикни 
бажаришларини ташкиллашшради.
2.3. Гурухларга «Нима учун?» техникасидан 
фойдаланиб, топширикни аввал индивидуал, сўнгра 
гурухда бажариши кераклигини айтади ва жадвални 
тўлдириш коидасини тушунтиради. (2-илова). 
Гурухларда фаолиятни ташкил килади, талабаларни 
кузатади, йуналтиради, маслахатлар беради.
2.4. Такдимот бошланишини эълон килади. 
Йўналтирувчи, маслахатчи сифатида иштирок этади. 
Жавобларни аниклаштиради, тулдиради, изох беради 
ва тузатишлар киритади.

Тинглайдилар.

Саволларга жавоб берадилар.

Гурухларга бўлинади. 
Берилган топширикларни 
аввал жуфтликларда, сўнгра 
гурухларда мухокама килади, 
фикралар билдиради, оптимал 
вариантини танлаб жадвални 
тулдиради. Тайёр жавобни 
формат когозига тушириб, 
такдимотга тайёрлайди.

Гурухдан биттадан иштирокчи 
чикиб тайёр ишларини 
такдимотини килади, 
жавобларини изохлаб, 
асослайди.



III. ЯкуниП 3.1. Мавзуни умумлаштиради, умумий хулосалар 
боскич килади, якун ясайди. Талабалар диккатини 

(10 минут) мавзушшг асосий томонларига қаратади.
3.2. Амалга оширилган фаолиятнинг келажакда 
касбий фаолиятлари учун зарурлигини кайд килади.
3.3. Мустақил ишлашлари учун вазифа беради:
(1) назорат саволларига огзаки жавоб бериш;
(2) Саволлар асосида БББ жадвалини тулдириб 
келишларини таъкидлайди (3-илова). Вазифани езиб оладилар.

1-илова

Баҳолаш кўрсаткичлари ва мезонлари

Гурух Баҳо Бахолаш кўрсаткичлари ва мезонлари
Маълумотни

тўлиқ
ёритиши

Гурух,
иш т ирокчи

ларининг
фаоллиги

Маълумотнинг
такдим

этилиши

Жами

Балл 1,0 0,5 0,5 2
1
2
3

Гуруҳ иш ларини умумлашт ирувчи бахо

Гурух, 1 2 3 Жами балл Баҳо
1
2
3

1 ,5 -2  балл - «аъло»
1,0 -  1,4 балл - «яхшн»
0,5-0,9 балл - «коннкарли»
0 - 0,4 балл - «қониқарсиз».

2-илова

Ўқув топ ш ири кдари
1-гуруҳ 

«Нимаучун?» техникаси

Нима учун?
Нима учун?



2-гуруҳ 
«Нимаучун?» техникаси

3-гу’руҳ  
«Нимаучун?» техникаси

Нима учун?

Иктисодий 
харажатни хисоблаш 

нима учун керак?

Нима учун!"

Нима у ч у н ?
Нима учун?

3-илова
Саволлар асосида БББ жадвалини тўлдирннг

Саволлар Биламан Билншни
хохлаиман

Билиб
U.UUM

1. Ички ва ташки харажатларни биласизми?

2. Узгармас харажатлар махсулот хажмига богликми?

3. Уртача узгармас харажатлар ва уртача узгарувчан 

харажатларнинг бир биридан фаркини биласизми?

4. Умумий харажатлар кандай харажатлардан таркиб 

топган?

5. Чекли харажатни хисоблашнинг корхона учун 

ахамияти кандай ?

6. Кайтарилмайдиган харажатлар деганда кандай 

харажатлар назарда тутилади?



5. К Е Й С О Л О Г Н И Н Г  Х У С У С И Й  Ж А В О Б  ВА РИ А Н ТЫ

Бринчи саволга бериладиган ж авоб уш бу тарзда баён этилади. Бизга  

маълумки, ишлаб чикариш хажмига боглик бўлмаган харажатлар узгармас  

(доим ий) харажатлар д еб  ю ритилади. Демак, бизнинг мисолимизда, яъни 

“БИ О КИ М Ё” О А Ж да узгармас харажатлар иккита харажатдан иборат экан. 

Булар, ходимларга туланадиган иш хаки билан аммортизация харажатлари  

экан. Иккита харажатнинг йигиндиси акциянерлик жамиятининг умумий  

узгармас харажатни келтириб чикаради. Қиймат кўриниш ида 1028689 сўмни  

ташкил килмокда.

Узгарувчан харажатларга эса м ахсулот ишлаб чиқаришига боглик булган  

барча харажатларни киритиш мумкин. Озиқ-овқат спиртини ишлаб чикариш  

хажми ош иб боргани сайин, ош иш и кузатилаётган харажатларнинг барчасини  

узгарувчан харажатлар д еб  кабул киламиз. Жадвал кўриниш ида узгарувчан  

харажатларни акс эттирадиган бўлсак, у  куйидагича намоён булади:

1 -ж а д в а л

С п и р т  и ш л а б  ч и к а р и ш  х а ж м и ,  

д а л , Q

Ж а м и  у з г а р у в ч а н  х а р а ж а т л а р  
к и й м а т и , с у м д а (  T V C )

220 308820 ,5

240 3 1 8 178 ,7

280 3 4 9 372 ,7

340 3 9 8720

450 520 6 8 1 ,6

530 6 2 1 5 3 4 ,4

610 7400 1 8

700 896615

830 1134055

910 1334356

1000 1604228



Иккинчи ва колган топш ирикларга ж авоб сифатида биз-уш бу фикрларни 

бериш ни лозим  топдек. М икроиктисодиётда харажатларни иккига булиб  

ўрганилади. Булар, узгармас (FC) харажатлар ва узгарувчан ( VC ) харажатлар. 

Узгарувчан харажатлар ва узгармас харажатлар йигиндиси фирманинг 

(V C +FC =T C ) ум ум ий харажатни келтириб чикаради. “БИ О КИ М Ё” ОАЖ нинг  

турли иш лаб чикариш хаж мидаги ум ум ий харажатлар киймати тубандаги 2- 

ж адвалда акс эттирилган.

2- жадвал

И ш л аб  ч и к ар и ш  

ха ж м и  (Q ), д а л

У згар м ас  

ха р а ж а т л а р  (F C ), 

сум

У згар ув ч ан  

х а р а ж а т  (V C ) сум

У м ум и й  

х а р а ж а т л а р  (Т С ) 

сум

220 1028689 308820,5 1337510

240 1028689 318178 ,7 1346868

280 1028689 349372 ,7 1378062

340 1028689 398720 1427409

450 1028689 520681 ,6 1549371

530 1028689 621534 ,4 1650223

610 1028689 740018 1768707

700 1028689 896615 1925304

830 1028689 1134055 2 162744

910 1028689 1334356 2363045

1000 1028689 1604228 2 6 32917

У м ум ий харажатлар кийматини м ахсулот ишлаб чикариш хаж мига

бўлсак, би з уртача ум ум ий харажатга эга бўламиз 4 тс = а ғ с  + a v c  = ( ғ с  + г с  *
Q

М асалани компьютер дастурида, яъни E xcel дастурида ечиш иш ни анча 

осонлиш тиради ва кулайдир. Ш у боис, E xcel дастуридан фойдаланиб хисоб-  

китобларни, харажатларнинг графикдаги тасвирини хамда функцияларни  

чикарганимиз боис, кискача кўрсатиш ни ж оиз деб , билдек.

А1 ячейкага “Киска м уддатли ораликда “БИ О КИ М Ё” О АЖ нинг 
харажатлари” матнини



2. Сўнгра куйидаги ячейкаларга мос равишда:
А 2 ячейкасига - Иш лаб чикарилган озик-овкат спирти микдори, дал (Q)
В2 ячейкасига -  Узгармас харажатлар сум маси, (ТҒС)
С2 ячейкасига - Ўзгарувчан харажатлар суммаси, (TVC )
D 2 ячейкасига - У мумий харажатлар сум м аси, (ТС) T C =TFC+TV C  
Е2 ячейкасига - Уртача доим ий харажатлар, (A FC ) AFC =TFC /Q  
F2 ячейкасига - Ўртача узгарувчан харажатлар, (A V C ), A V C =T V C /Q  
G2 ячейкасига - Ўртача умумий харажатлар, (А ТС ) ATC =TC /Q  
Н2 ячейкасига - Чекли харажатлар, (М С) М С=ТС да  ўзгариш лар/ Q да  

ўзгариш лар матнларини киритиб чикамиз.
3. АЗ дан А 13 ячейкаларга 220 дан 1000 гача булган махсулотлар  

хажмларини киритамиз.
4. ВЗ дан В13 ячейкаларга узгармас харажатларнинг кийматларини 

киртамиз.
5. СЗ дан С 13 ячейкаларга узгарувчан харажатларнинг кийматларини  

киритамиз.
Ю корида келтирилган пунктларда бажарилган амалларни бажариш  

натижасида куйидаги кўриниш даги жадвалга эга бўлам из (1-расм).

Л ] [ )м м  вид « w a r  Сервис Слывем

А Л • / г • ai И ЙЁЗ iw* * * J
Ь *  Сут .  н  .  Ж  х  Н Ш  9  т  J d  Щ  % «о  :<S £  if f  S* ffl • й» • А  - 1вз fi. 1029663

1.... А..... Ь  ■ С L1 t h G н

1 Ишлаб 
1 чикар 
1 илган 
1 озик- 
овкат 

I спирт 
и

миедо
РИ,
дап
(О)

Узгармас
харажатл

ар
суммаси,

(TFC)

Узгарувч
ан

харажатл

суммаси,
(TVC)

Умумий 
харажат 

лар 
суммас 
и, (ТС) 

TC=TFC 
♦TVC

Ўртачя 
д и и м и й  

харажатл 
up. (AFC) 
ЛҒОТҒ  

C J Q

Ўртяча

ўзгарувчии

хяражатлар.

(AV Q. 

AVOTVC'Q

Уртача 

умумий 

харажатл 

ар, (АТС) 

АТС=ТС/ 

Q

Чекли
харажатла
Р .  <МС)
МС»ТС да
ўзгаришла
р/Ода
ўзгаришла
Р

э 220 1028689 308820.6
4 240 1028689 318178.7
5 2ЯП 1028689 349372.7
6 340 1028689 398720
7 450 1028689 520681,6
8 530 1028689 621534.4
9 610 1028689 740018
10 700 1028689 896615
11 830 1028689 1134055
12 910 1028689 1334356
13 1000 1028689 1604228
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1-расм. Берилган масала маълумотларни кирити 
М асаланинг маълумотлари жадвалга киритилиб бўлгандан сўнг, ум ум ий, 

уртача, уртача узгармас, уртача узгарувчан ва чекли харажатларни хисоблаш  
формулаларини мос равиш даги ячейкаларга киритамиз.



6. У м ум ий харажатлар сум масини топиш . (Ш у н и  э с л а т и б  ў т и ш  з а р у р к и ,  

E x c e l  д а с т у р и д а  я ч е й к а л а р г а  ф о р м у л а л а р  ё з и ш д а н  а в в а ч  « = »  б е л г и с и  к у й и л и ш и  

ш а р т ! ) .
Э с л а т м а . Б а р ч а  э л е к т р о н  ж а д в а л л а р д а  м а т е м а т и к  ҳ и с о б - к и т о б л а р н и  

а м а л г а  о ш и р и ш д а  я ч е й к а д а г и  ж о й л а ш г а н  с о н л а р  к у р с а т и л м а й д и , б а л к и  с о н л а р  

ж о й л а ш г а н  я ч е й к а л а р н и н г  а д р е с л а р и  к у р с а т и л а д и .
Бунинг у ч ун  D4 ячейкага куйидаги формулани ёзамиз: =В4+С4 

Натижада D4 ячейкада 1337510 раками пайдо булади.
D4 ячейкада жойлаш ган формулани D4:D14 ячейкаларга кўчириш  зарур  

булади. Бунинг учун курсорни D4 ячейкага куямиз ва ячейканинг пастки ўнг  
бурчагида «+ »  белгиси пайдо булади. У ш бу белгини D14 ячейкагача тортиб 
борамиз. Ш ундан D4:D14 ячейкаларида м ос равишда ум ум ий харажатларнинг 
йигиндилари хосил  булади.

8. Е4 ячейкага қВ4/А4 ф ормуласини киритамиз.
9. Ғ4 ячейкага қС4/А4 ф ормуласини киритамиз.
10. G4 ячейкага kD4/A4 ф ормуласини киритамиз.
11. Н4 ячейкага k(D4-D3)/(A4-A3) формуласини киритамиз.
12. Барча ячейкаларга м ос равишдаги харажатларни ҳисоблаш  

формулалари киритилгандан сўнг, уларни 7-бандда келтирилган усул  билан 14- 
каторгача тортиб чиқамиз. Н атиж ада ҳар бир харажатларнинг кийматлари 
ҳисоблаб чикилади ва мос ячейкаларга ж ойлаш ади У ш бу харакат жараёнини  
куйидаги 2-расм да келтирамиз.
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13. М асалада келтирилган барча турдаги графикларни ясаш учун Excel 
дастуридги Мастер диаграмм дан фойдаланамиз. Ишлаб чикариш  
харажатларини яккол равишда чизикли график оркали кузатиш мумкин.

14. Графикни ясашда, аввало хар бир кўрсаткич жойлашган устунларни  
белгилаб олиш зарур. Бунинг учун бирорта харажатни танлаш имиз зарур. 
М асалан, узгарувчан харажатлар суммаси графигини ишлаб чикарилган 
махсулот микдори оркали ясаймиз.

15. К урсорни АЗ ячейкага кўйиб, А14 ячейкагача белгилаб оламиз хамда  
C t r l  кнопкасини боси б, СЗ ячейкадан С14 ячейкаларни белгилаймиз.

Эслатма. Бир неча устунларда жойлашган маълумотлар орасидан 
айримларини танлаб олишда C tr l  кнопкасини босиб туриш шарт!

Натижада 3-расм да келтирилган диапазон белгиланади. У ш бу диапазон  
ёрдамида узгарувчан харажатларнинг ишлаб чикилган махсулот микдори  
орасидаги чизикли графигини олиш имиз мумкин.

Эслатма. Айрим холларда маълумотларни гурухлашда, бир хил 
гурухга тегишли устунларни янги ишчи варакка ўтказиб хисоб-китоблар, 
графикларни ясаш максадга мувофик булади. Чунки бу 
фойдаланувчининг маълумотлар билан ишлашини осонлаштиради.
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3-расм. График ясаш учун маълумоппар диапазонини otбелгилаш

16. Белгиланган диапазон маълумотлари асосида чизикли графикни 
ясаймиз.



17. П и к то гр аф и к  м еню  қ аторид аги  щ М а с т е р  д и а г р а м м »  кн оп каси н и  
босам из, н ати ж ад а  экр ан да  ту р л и  хил д и агр ам м ал ар н и  ясаш да 
ф о й д ал ан и л ад и ган  куйидаги  экран пайдо  булади  (4-расм ).
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4-расм. «Мастер диаграмм» менюси диаграммалар турларини танлаш

18. К ел ти р и л ган  ди агр ам м ал ар  ту р лар и  о расидан , яъни « Т и п »  бўл и м и дан  
« Т о ч е ч н а я »  ту р и н и  ва «В ид»  бу л и м и дан  эса  кури н и ш и д аги  чи зикли  
д и агр ам м ан и  тан л ай м и з ҳам да « Д а л ее »  кн о п каси н и  босам из. Н ати ж ад а  
куйидаги  к ў р и н и ш д аги  граф ик хосил булади  (5-расм )
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Юкорида келтирилган бошка турдаги кўрсаткичларнинг хам графикларини 
келтириб ўтилган (15) -  (18) банддаги харакатлар ёрдамида ясаш мумкин. 

Келинглар, бажарилган ишларнинг хаммасини тўлалигича келтирамиз.

Чекли харажатлар графиги

Чекли харажатлар, (МС) МС=ТС да ўзгаришлар/ Q да ўзгаришлар



450 дал спирт маҳсулотини ишлаб чикарилганда уртача узгарувчан 
харажатлар (AVC) ўзининг энг минимал қийматига эга булади, яъни 450 дал 
озиқ-овқат спиртини ишлаб чикаришда AVC=1157.07 сўм.

451 дал спирт маҳсулотини ишлаб чиқаришдан бошлаб ўртача узгарувчан 
харажатлар уса бошлайди. Бунинг сабаби шундаки, яъни ишлаб чикариш 
жараёнига кушимча ресурслар жалб этилади, бу эса узгарувчан харажатларнинг 
ўсишига олиб келади.

И қ т и с о д ч и  т о м о н и д а н  о х и  р и г а  е т к а з и л м а г а н  х а р а ж а п п а р г а  т е г и ш л и  

б у л г а н  2 -  ж а д в а ч  қ у й п д а г и ч а  т ў л д и р и л а д и .

Q ҒС VC ТС АҒС AVC АТС МС

0
1028689 - 1028689 - -

220
1028689 308820,5 1337510

4675,86
1403,73 6079,6 1403,73

240
1028689 318178,7 1346868

4286,2
1325,74 5611,9 467,91

280
1028689 349372,7 1378062

3673,89
1247,76 4921,6 779,85

340
1028689 398720 1427409

3025,56
1172,71 4198,3 822,455

450
1028689 520681,6 1549371

2285,98
1157,07 3443 1108,74

530
1028689 621534,4 1650223

1940,92
1172,71 3113,6 1260,66

610
1028689 740018 1768707

1686,38
1213,14 2899,5 1481,05

700
1028689 896615 1925304

1469,56
1280,88 2750,4 1739,97

830
1028689 1134055 2162744

1239,38
1366,33 2605,7 1826,46

910
1028689 1334356 2363045

1130,43
1466,33 2596,8 2503,76

1000
1028689 1604228 2632917

1028,69
1604,23 2632,9 2998,58

3- жадвал эса тубандагича тулдирилади:



Q ҒС VC Т С A F C A V C А Т С М С

0 10000 - 10000 - - - -

1 10000 1000 11000 10000 1000 11000 1000

2 10000 1800 11800 5000 900 5900 800

3 10000 2555 12555 3333 852 4185 755

4 10000 3400 13400 2500 850 3350 845

5 10000 4400 14400 2000 880 2880 1000

6 10000 5640 15640 1667 940 2607 1240

7 10000 7175 17175 1429 1075 2454 1555

8 10000 9040 19040 1250 1130 2380 1865

“Б И О К И М Ё ” О А Ж  то м о н и д ан  иш лаб  чи кари лаётган  сп и р т  м ах су л о ти н и н г  
н ар х и  2596 .75  сўм га  т ен г  б у л ган д а  о чи к  акц и о н ер л и к  ж ам и яти н и н г  зарарси з 
и ш л аш  нуктаси  деб  к аб ул  килин ади .

“Б И О К И М Ё ” О А Ж м ах су л о ти н и н г  н архи  1157.07 сўм дан  п а ст  булса, 
и ш л аб  чи кариш  ш ар тси з р ави ш д а  ёп и лади . Ч унки  ж ам и ят  к и ска  м у дд атл и  
о р ал и к д а  ф ао л и ят  к ў р сатаётган д а  P = A V C  ш арт  баж ар и л ад и , яъ ни  
м ах су л о тн и н г  нархи  унга  сар ф л ан ган  х ар аж атл ар га  тен г  булган . Ф и рм а 
м ах су л о тн и н г  нархи  1157.07 сўм д ан  ю к о р и  бў л ган д аги н а  м ах су л о тн и  иш лаб  
ч и кар и ш  ф ирм а учу н  р ен таб ел  хисо бл ан ад и .

“Б И О К И М Ё ” О А Ж  и кти со ди й  сам ар ага  эга  бул и ш и  у чу н  хар  бир дал  
сп и р т  м ахсулоти  иш лаб  чи к ар и ш да  у згар у в ч ан  хар аж атл ар н и  (T V C ) (би р  д о н а  
м ах су л о тга  ту гр и  келади ган  х ар аж атл ар н и ) кам ай ти р и ш и  лозим . Ш у х о л д а  
ж ам и ятн и н  иктисодий  сам араси  ортади , яъни  м ах су л о тл ар н и  со ти ш дан  
о л ад и ган  ф ойдаси  ортиб  боради .



1. Микроиктисодиёт фани нимани урганади? Истеъмолчилар, 
фирмалар, уй хўжаликлари, ресурс эгалари.

2. Иктисодиётнинг бош муаммоси. Ресурслар чекланганлиги, нима, 
қанча ва ким учун ишлаб чикариш керак.

3. Ноёб ресурсларни тақсимлашнинг асосий тамойиллари. 
Алътернатив харажатлар, талаб ва тавлиф модели, товарлар айланмаси модели, 
уй хужалиютари, фирмалар.

4 Ишлаб чикариш имкониятлари, ишлаб чикариш имкониятлари 
чизиги. Алътернатив харажатлар, ишлаб чикариш имконияти, ишлаб чикариш 
имконияти чизиги,

5. Бир-бирини урнини босувчи неъматлар. Ўриндош товарлар 
тушунчаси, мол гушти, куй гушти, мис, алюминий.

6. Тулдирувчи товарлар. Тулдирувчи товарлар тушунчаси, бензин, 
автомобил, дафтар, ручка.

7. Талаб ва талаб чизиги. Талаб, товар нархи, талаб чизиги, талаб 
конуни.

8. Таклиф ва таклиф чизиги. Таклиф, товар нархи, таклиф чизиги, 
таклиф конуни.

9. Талабга таъсир этувчи омиллар. Мода ва дидлар, истеъмолчилар 
сони, истеъмолчилар даромади, ўриндош товарлар нархи, тулдирувчи товарлар 
нархи, инфляциянинг кутилиши.

10. Таклифга таъсир этувчи омиллар. Технология, ресурслар нархи, 
соликлар, дотациялар,ишлаб чикарувчилар сони.

11. Бозор мувозанати. Талаб чизиги, таклиф чизиги, бозор мувозанати 
тушунчаси, мувозанат нарх, мувозанат махсулот микдори, мувозанат нукта,

12. Минимал ва максимал нархлар. Давлатнинг нарх сиёсати, 
минимал ва максимал нарх тушунчалари, товарлар такчиллиги товарлар 
ортикчалиги; чайков бозори.

13. Талабннг нархга кўра эластиклиги. Эластиклик тушунчаси, нарх 
эластиклиги, нарх эластиклигини ҳисоблаш формуласи.

14. Талаб эластиклиги турлари. Нуктавий эластиклик, ёйсимон 
эластиклик, кесишган талаб эластиклиги.

15. Талабни эластиклик коэффициенти кийматига кура турларга 
бўлиниши. Эластик талаб, эластик бўлмаган талаб, бирлик эластик талаб, 
абсолют эластик талаб, абсолют эластик бўлмаган талаб.

16. Талабни даромадга кура эластилиги ва товар турлари. 
Даромадга кура талаб эластиклиги тушунчаси, формуласи, нормал товарлар, 
кундалик товарлар, паст ва олий категорияли товарлар, Гиффен товарлари.

17. Истеъмолчи танлови. Эхтиеж, нафлик; умумий нафлик, нафлик 
функцияси, чекли нафлик, чекли нафликнинг камайиш конуни.

18. Бефарклик эгри чизиги. Б еф ар кл и к  эгри  чи зиги , ту ш у н ч аси ,



бефарклик эгри чизиклар картаси, бефарклик эгри чизиклар картасининг 
хоссалари.

19. Бюджет чегараси ва бюджет чизиги. Бюджет чизиги тенгламаси, 
бюджет чизиги, истемолчининг танлов сохаси, бюджет чизигининг ётиклик 
бурчаги ва унинг мазмуни.

20. Даромад самараси ва алмаштириш самараси. Бюджет чизиги, 
бюджет чизигини нарх бшйича узгариши, бюджет чизигини даромад буйича 
узгариши, даромад самараси тушунчаси, алмаштириш самараси тушунчаси, 
умумий самара.

21. Ишлаб чикариш ва ишлаб чикариш омиллари. Ишлаб чикариш 
тушунчаси, ишлаб чикариш ресурслари, ишлаб чикариш функцияси.

22. Ишлаб чикаришнинг асосий курсаткнчларн. Ишлаб чикариш 
омилининг ялпи махсулоти, ишлаб чикариш омилининг уртача махсулоти, 
чекли махсулот.

23. Изокванталар. Изокванта тушунчаси, изокванталар картаси, 
изокванталар картаси хусусиятлари.

24. Индивидуал талаб ва бозор талаби. Бозор тушунчаси, шахс талаби 
ва уларни кўшиш, бозор талаби тушунчаси.

25. Изокоста. Ресурслар нархи, ялпи харажат, изокоста тушунчаси, 
изокоста тенгламаси, изокоста чизигининг ётиклик бурчаги ва унинг иктисодий 
мазмуни, изокостанинг узгариши.

26. Ишлаб чикариш харажатлари. Фирманинг киска муддатли 
ораликдаги фаолияти, фирманинг узок муддагли орликдаги фаолияти, узгармас 
харажатлар, узгарувчан харажатлар, умумий харажатлар.

27. Ишлаб чикариш харажатлари турлари. Умумий харажатлар, у рта 
харажатлар, чекли харажатлар.

28. Ишлаб чикариш ва ишлаб чикариш омиллари. Ишлаб чикариш 
тушунчаси, капитал, мехнат, материаллар.

29. Тадбиркорлик шакллари. Хусусий тадбиркорлик, масулияти 
чекланган жамият, актсионерлик жамияти, кўшма корхоналар.

30. Фирманинг фойдаси ва даромадлари. Фойда, ялпи даромад, ялпи 
харажат, уртача даромад, чекли даромад.

31. Доимий ва узгарувчан харажатлар. Доимий харажатлар 
тушунчаси, узгарувчан харажатлар тушунчаси, амортизация харажатлари, 
ишчилар иш хаки, хом-ашё сарфи.

32. Уртача харажатлар ва уларни хисоблаш. Ишлаб чикариш хажми, 
уртача узгармас харажатлар, уртача узгарувчан харажатлар, уртача умумий 
харажатлар.

33. Мукаммал ракобатлашган бозор. Шартлари, нархларга таъсир 
кўрсата олмаслик, бозорга киришнинг эркинлиги, ракобатлашган фирма, 
ракобатлашган фирманинг талаб чизиги, бозор нархи.

34. Ракобатлашган бозорда фирманинг мувозанати. Фирма фойдаси, 
чекли даромад, чекли харажат, фирманинг мувозанат нуктаси.

35. Фирманинг киска муддатли ораликдаги таклиф чизиги. Товар 
нархи уртача ялпи харажатдан катта булган хол, фирманинг безарар ишлаш



нуктаси , ф и р м а н и н г  ёпилиш  нуктаси .
36. Ракобатлашувчи фирманинг фойдаси ва даромадлари. Ф ойда, 

ялпи  д ар о м ад , у р т а ч а  дар о м ад , чекли  д аром ад .
37. Фирма ва таромкнинг узок муддатли ораликдаги мувозанати. 

У зо к  м у д д атл и  х ар аж атл ар , у р тач а  у зо қ  м у дд атл и  х араж атлар , ф и р м ан и н г  у зо к  
м удд атли  м у в о зан ати , т ар м о қ н и н г  у зо к  м удд атли  м увозанати .

38. Фирманинг самарали размери. У зо к  м у дд атл и  ялпи  у р тач а  
х араж ат , у зо к  м удд атли  ялпи  у р тач а  х ар аж ат  чи зиги , м ини м ал  у зо к  м уддатли  
ялпи  у р т ач а  хар аж ат .

39. Ноаниклик ва таваккалчилик. А х б о р о тн и н г ту л и к  эм асли ги , 
т ав ак к ал ч и л и к  ту ш у н ч аси , тав акк ал ч и л и кн и  улчаш , у р тач а  к вад рати к  
чек л ан и ш , д и сп ер си я .

40. Таваккалчиликни пасайтириш йўллари. Д и вер си ф екац и я ; 
су ғу р тал аш ; тав акк ал ч и л и кн и  так си м л аш ; ах б о р о т  излаш .

41. Асимметрик ахборотлар. А х б о р о тн и  т ў л и қ  эм асл и ги , бозор  
су бъ ек тл ар и .

42. Истеъмолчи ортикчалиги. И стеъ м о лч и н и  т о вар га  тў лаш и  м ум кин  
бу л ган  м ак с и м а л  нарх, бозор  нархи , и стеъ м о л ч и  ю туги , и стеъ м о л ч и  ю ту ги  
сохаси .

43. Ишлаб чикарувчи ортикчалиги. Б озор нархи , иш лаб чи кариш  
х араж ати , и ш л аб  чи карувчи  ю туги , и ш лаб  чи карувчи  ю туги  сохаси .

44. Давлатнинг нарх сиёсатини истеъмолчи ва ишлаш чикарувчи 
ютугига кўра тахлил килиш. Т о вар га  нархни  давл ат  то м о н и дан  ў р н ати л и ш и , 
и стеъ м о л ч и  ю ту ги н и н г  у згар и ш и , иш лаб  чикарувчи  ю ту ги н и н г  узгар и ш и , 
ж ам и я тн и н г  й ў қо ти ш и .

45. Давлат томонидан товарларга минимал ва максимал нархларни 
ўрнатилиши окибатлари. М и ним ал  нарх, м аксим ал  нарх, б о зо р д а  то вар  
тақ ч и л л и ги , б о зо р д а  товар  о р ти кчали ги .

46. Бозор турлари. С оф  м о нополи я , олигополия, м онопол  р ако б ат  
бо зо р и , м о н о п со н и я .

47. Таклиф ва таклиф чизиги. Т аклиф  ту ш у н ч аси , чи зи ги , так л и ф га  
таъ си р  к и л у в ч и  ом иллар , соли к , т ех н о л о ги я , ресурлар  нархи , дотац и я .

48. Т ал а б  ва  талаб  чизиги . Т алаб  туш ун ч аси , чи зиги , т ал а б га  таъ си р  
килувчи  о м и л л ар , сотувчи  д ар о м ад и , ў р и н до ш  товар л ар  нархи , ту л д и р у в ч и  
то вар л ар  н а р х и , и стеъ м олчи  диди.

49. Монополия. М о н о п о л и я  ту ш у н ч аси , таби и й  м о н о п о л и ялар , соф  
м о н о п о л и я .

50. Литсензия, патент, муаллифлик хукуки ва уларнинг ракобатга 
таъсири. Л и тсен зи я , п атент  ва м у ал л и ф л и к  хукуки  ту ш у н ч ал ар и , м онополи я .

51. Монополиянинг жамият учун фойдали ва зарарли томонлари. 
Н ар х л ар н и н г  ю к о р и л и ги , и л м и й -тех н и к  риво ж л ан и ш , м асш таб сам араси .

52. Монопол хокимияти. М о н о п о л и я , м онопол  нар х л ар , м он оп ол  
х о к и м и я тн и  х.исоблаш  ф о рм уласи .

53. Монополияга карши конун. М аксади , ахам ияти , м онопол  
х о к и м и я тн и  чекл аш .



54. Нархлар диверсифекацияси. Т у р лар и , хар актер и сти каси , 
дар о м ад га  кура  нарх  белги лаш , истеъм ол х аж м и га  кура нарх белги лаш , 
товар л ар  к атего р и яси га  кура  нарх белгилаш .

55. Ўзбекистон Республикасида кабул килинган монополняга 
карши конуни. М азм у н и , м охияти, ахам и яти , адолатли  ф ойд а олиш  ни 
таъ м и н л ай д и ган  нарх.

56. Ракобатлашган монопол бозор. М азм у н и , м охияти , ахам и яти , 
к ам чилиги , то вар л ар  а с с о р т и м е н т а

57. Ракобатлашган монопол бозор мувозанати. М он опол  нарх , 
м он оп ол  м ах су л о т  х аж м и , ж ам и ят  зарари .

58. Олигополик бозор. М азм уни , м охи яти , х у су си ятл ар и , 
к ам ч и ли клари , « н ар х л ар  ж анги» .

59. Мехнат бозори. Т алаб чизиги , такли ф  чизиги , бозор  м у возанати .
60. Мехнат бозори кўрсаткичларн. М ехн ат  сиги м и , м ехн ат  

у н ум д орли ги , иш  х аки , м ехн атнин г ялпи м ах су л о ти , м ех н атн и н г  чекли 
м ахсулоти .

61. Монополистик мехнат бозори. К асаб а  у ю ш м ал ар и  м о н о п о л и ст  
сиф атида, м ини м ал  иш  х аки , иш хаки ва у н и н г  таб ак ал ан и ш и , икти со ди й  рента.

62. Ахоли даромадлари. Д ар о м ад  ту р л ар и , ном ин ал  дар о м ад , реал  
дар о м ад , реал ф оиз ставкаси , ном инал  ф оиз став каси , ту р м у ш  д ар аж аси , яш аш  
м иним ум и.

63. Капитал бозори. К апитал  ту ш у н ч аси , л о й и х а , и н вести ц и я , ялпи  
и н вестиц ия , соф  и н вести ц и я , кап и талн и  коплаш , ссуда  ф оиз ставкаси .

64. Даромад ва харажатларни дисконтирлаш. «Х ар  хил й и лд аги  
д ар о м ад  ва х ар аж атл ар н и  бош лангич ёки охирги  йи лга  к ел ти р и ш » , 
ди сконтирлаш  ту ш у н ч аси , ссуда ф оиз ставкаси , и н вести ц и ян и  х и со б л аш д а  
ди сконтирлаш .

65. Ер бозори. Е р ресурси  х у су си ятл ар и , ер такл и ф и , такл и ф  чи зиги , 
ерга  талаб , киш лок  х у ж ал и ги  учун  ерга талаб .

66. Қишлок хужалиги йерлари ва ер рентаси. А б со л ю т рента, 
ди ф ф ер ен тси ал  рента , ер  кийм ати , ер и ж араси , и ж ар а  хаки .

67. Давлатни атроф мухитни мухофаза килиш сиёсати. Ч и к и н д и л ар  
норм аси , зарарли  чи к и н ди л ар , зарарли  чи к и н д и л ар н и н г  стан дар тд ар тл ар и , 
зарарли  чи кинди лар  у ч у н  туло в , таби и й  м ухитни  зар ар л аш  окибатлари .

68. Ишлаб чикариш омиллари бозори. М ех н ат  бозори , кап и тал  
бозори , ер бозори.

69. Ракобатлашган мехнат бозори. М ех н ат  кў р сатки чл ар и , м ех н ат  
таклиф и , таклиф  чи зи ги , м ех н атга  талаб , т ал аб  чи зиги , м уво зан ат  иш  хаки , 
м увозанат  м ехн ат р е су р с л ар и  м икдори .

70. Мехнат килиш ва дам олиш ў р т а с и д а г и  богликлик. И ш  вакти , 
дам  олиш  вакти, иш чи  дар о м ад и , иш чи н и н г н аф л и к  ф ункц ияси , иш х аки н и н г  
ўсиш и  ва даш  олиш  вакти , б еф ар кли к  чизиги.

71. Мехнат бозорига касаба уюшмасининг таъсири. К асаб а  
у ю ш м асинин г м ех н ат  б о зо р и даги  роли, м и н и м ал  иш  хаки н и  ў р н ати л и ш и ; 
иж ти м оий  хим оя.



72. Аҳоли даромадининг турлари. У м у м и й  д аром ад , ном ин ал  дар о м ад , 
реал д аром ад , я ш и р и н  дар о м ад  (п о р ах ў р л и к , л и тсен зи яси з тад б и р к о р л и к  би лан  
ш угуллан иш ), д а р о м ад л ар н и н г  табақал аш у ви .

73. А холи даромадларини табақалашуви ва Лорентс эгри чизиги. 
И ш  х аки н и н г  х ар -х и л  булиш и, иш  х ақи га  таъ си р  кил у вчи  ом иллар , аҳ о ли  
д ар о м ад л ар и н и н г  нотеки с  так си м л ан ш и , Л о р ен тс  чизиги , Д ж ин  коеф ф и ц ен ти , 
д ар о м ад л ар н и  қ ай та  такси м л аш .

74. Капитал бозорининг асосий кўрсаткичлари. К ап и тал  ту ш у н ч аси , 
и н вестиц ия , и н вести ц и я л аш , ялпи  и н вести ц и я , соф  и н вести ц и я , асосий  
кап итални  к о п л аш , ссу д а  ф оиз ставкаси , д и ск о н ти р л аш .

75. Лойиха, инвестиция ва инвестициялаш. Л о й и х а  ту ш у н ч аси , 
ин вести ц и я , и н вести ц и я л аш , л о й и х ан и  бахолаш .

76. Қийматни дисконтирлаш. М о ҳ и яти , ахам ияти , бо ш л ан ги ч  вақтга  
келтириш ; ф о и з  ставкаси ; кел аж акда  о лад иган  дар о м ад л ар н и  киёслаш , 
л ойи х ан и  б аҳ о л аш .

77. Е р  б о з о р и н и н г  х у с у с и я т л а р и . Ч екл ан ган л и ги , кўчи риб  б ўлм асли ги , 
ер так л и ф и , е р га  тал аб , ер нархи.

78. Ер рентаси. А б со л ю т рента, ди ф ф ер ен ц и ал  рента  1, д и ф ф ер ен ц и ал  
рента Р, ер  и ж ар аси , и ж ара  хаки.

79. Б о з о р . Б озор  ту ш у н ч аси , бозор  ту р лар и , бозор  кам ч и л и кл ар и , 
тр ан сакц и о н  х ар аж атл ар , ах бо р о т  олиш , м у зо кар а  олиб бориш , ш ар тн о м а  
тузиш .

80. Бозорни давлат томонидан тартибга солиш. М о н о п о л и яга  карш и 
сиёсат  ю р и ти ш , иж ти м оий  су гу рталаш , атроф  м уҳитни  м у хоф аза  килиш , 
то вар л ар н и  с ер ти ф и к атл аш , ички  бозор  ҳи м о яси , аҳоли н и  иж ти м о и й  ҳи м о я  
килиш .

81. Б о з о р  к а т н а ш ч и л а р и  в а  у л а р н и н г  х у с у с и я т л а р и . Х ар и до р л ар , 
со ту вчи л ар , и ш л аб  чи карувчи лар , и стеъ м о л ч и л ар , м аблаг  кую вчилар , ёлл ан м а  
иш чилар , иш б ер у вчи л ар .

82. Х у с у с и й  т а л а б  в а  бо зо р  т а л а б и . Истеъмолчи 1алаби , 
и стеъ м о л ч и л ар н и н г  тал аб  чи зиглари , и стеъ м о л ч и л ар  тал абл ар и н и  куш и ш , 
бозор  тал аб и , « н ар х -и стеъ м о л »  чи зи клари , « д ар о м ад  -истеъм ол»  чи зиклари .

83. Н а р х г а  б о г л и к  т а л а б  э л а с т и к л и г и .  Э л асти кл и к  т у ш у н ч аси , 
ах ам и яти , эл а ст и к  тал аб , н о эл асти к  тал аб , к есиш ган  талаб  эл асти кл и ги .

84. Абсолют эластиклик ва абсолют ноэластиклик. А б со л ю т 
эл асти к л и к  т у ш у н ч ас и , абсо л ю т эл асти к  тал аб  чизиги , абсолю т н о эл асти к л и к  
ту ш у н ч аси , а б со л ю т  н о эл асти к  талаб  чи зи ги , м исоллар .

85. Актсионерлик жамиятлари. О ч и к  акц и о н ер л и к  ж ам и яти , у н и н г  
у сту н л и ги , к ам ч и л и ги , ёпик  акц и о н ер л и к  ж ам и яти , у сту н л и ги , кам чилиги .

8 6 . Масулияти чекланган ва чекланмаган жамиятлар. М асу л и ят  
чекл ан ган  ж а м и я т  ту ш у н ч аси , у сту н  то м о н л ар и , к ам чиликлари , м асули ят  
и ч ек л ан м аган  ж ам и ятл ар  ту ш у н ч аси , у сту н  то м о н л ар и , к ам ч и ли клари .

87. Хусусий фирма ва якка тартибда фаолият кўрсатувчи. Х усуси й  
ф и р м а  ту ш у н ч ас и , у сту н л и к  том он и , кам ч и л и кл ар и , якка тар т и б д а  ф ао л и ят  
кў р сату вч и , у с ту н л и к  том он и , к ам ч иликлари .



8 8 . Истеъмолчининг бюджет чизиги ва хусусиятлари. Б ю дж ет 
тен гл ам аси , бю д ж ет  чи зиги , и стеъ м о л ч и н и н г  танлов сохаси , бю д ж ет  
ч и зи ги н и н г  узгар и ш и , д ар о м ад  у згари ш и , нарх узгари ш и.

89. Истеъмолчи мувозанати. Б еф ар к л и к  чизиги , бю дж ет чи зиги , 
б ю д ж ет чи зи ги  ётиклик  бурчаги , беф ар кли к  чи зи ги н и н г  ётиклик  бурчаги .

90. Талабнинг узгариши. Т алаб чи зи ги , тал аб  чи зигига  таъ си р  килувчи 
ом иллар , и стеъ м о л ч и  даром ад и , ў р и н д о ш  т о вар  нархи , ту лд и р у в ч и  то вар  
нархи, и стеъ м о л ч и л ар  сони.

91. Фирманинг фойдаси ва даромадлари. Ф ойда ту ш у н ч аси , ялпи 
д аром ад , ялпи  хараж ат , у ртача  д аром ад , чекли  даром ад .

92. Монополия ва монополияга карши конун. М о н ополия  ту ш у н ч аси , 
ж ам и ят  у чу н  зарари , м он о п о л и яга  карш и конун .

93. Бозор иктнсодиётида талаб ва таклифнинг ахамияти. Т алаб, 
таклиф , тал аб  чизиги , таклиф  чизиги , т ал аб га  ва так л и ф га  таъси р  килувчи 
ом иллар.

94. Эластиклик назариясини амалда куллаш. Э л асти кли к , эл асти кл и к  
ко эф ф и ц и ен ти , талабни  нар х га  кура эл асти к л и к  ко эф ф ициенти .

95. Талаб ва таклиф чизиклари ва функциялари. Т алаб чи зиги , талаб  
ф ункц ияси , так л и ф  чизиги , таклиф  ф у н кц и яси .

96. Ишлаб чикариш ресурслари ва ишлаб чикариш функцияси. 
К апитал , м ехнат, хом -аш ё, иш лаб  чи кариш  ж араён и , иш лаб чи кариш  
ф ункц ияси .

97. Давлатни бозор икгисодиёгш а аралашуви ва окибагларн. Б озор 
м увозанати , м аксим ал  нарх, товар  тан қ и сл и ги , м иним ал  нарх, ор ти кча  товар .

98. Эластиклик коэффициенти ёрдамида бозор талабинн бахолаш. 
Э л асти кл и к  ту ш у н ч аси , талабни  нархга  кўра эласти кли к  к о эф ф и ц и ен ти , то вар  
нархи о ш ган д а  тал абн и  прогноз килиш .

99. Фирманинг ишлаб чикариш харажатлари. Ў згар м ас  хар аж атл ар , 
у згар у вч ан  хараж атл ар , ум у м и й  х ар аж атл ар , у ртача  хараж атл ар , чекли 
хараж атлар .

100. Истеъмолчини бозордаги ҳаракатини бюджет чегараси ёрдамида 
тахлил килиш. И стеъ м о лч и  бю дж ети , б ю д ж ет  чегараси , товар  н ар х л ар и н и н г  
узгари ш и, истеъм олчи  дар о м ад и н и  у згари ш и.

101. Нафлик ва чекли нафлик, чекли нафликни камайиш конуни. 
Н аф лик, ум у м и й  наф л и к , чекли наф лик , чек л и  наф ликни  кам айиш  конуни .

102. Бефарклик эгри чизиги ва товарларни чекли алмаштириш 
нормаси (МРС). Б еф аркли к  эгри чи зиги  ту ш у н ч аси , чекли алм аш ти ри ш  
норм аси , беф ар кли к  эгри  чизиклар  кар таси , х у су си ятл ар и .

103. Даромадга боглик эластиклик коэффициентига кўра товарларни 
категорияларга бўлиш. Н орм ал  товар , олий категорияли  товар , к ундалик  
товар , паст  категорияли  товар .

104. Фирманинг киска муддатли ораликдаги харажатлари. 
Ф и р м ан и н г киска м уддатли  о р али к даги  ф ао л и яти , у згарм ас  х ар аж атл ар , 
у згарувчан  х ар аж атлар , у м у м и й  хар аж атл ар , ч ек л и  хараж атлар .

105. Фирманинг узок муддатли уртача харажатлари ва фирманинг



узок муддатли мувозанати. У зок  м уддатли  у р тач а  х араж ат , чекли хараж ат , 
м у во зан атл и к  ш арти.

106. Ишлаб чикариш масштаби самарасига кура фирманинг 
оптимал размерини аниклаш. М асш таб  сам араси , м у сб ат  м асш таб сам араси , 
у р тач а  х ар аж атл ар н и  кам ай и ш и , м анф ий м асш таб  сам араси , у ртача  хар аж атн и  
м ини м ал  к ийм ати , у р тач а  х ар аж ат  граф иги .

107. Давлатни истеъмолчиларни кўллаб-кувватлаш максадида 
товарга максимал нарх белгилаш ва окибатлари. М у во зан ат  нарх, м аксим ал  
нарх, бозорда  то вар  тан ки сли ги .

108. Давлатни ишлаб чикарувчиларни куллаб-кувватлаш максадида 
товарга минимал нарх ўрнатиш ва унинг окибатлари. М у возан ат  нарх , 
м иним ал нарх , б озорда  то вар  ортикчалиги .

109. Мукаммал ракобатлашган бозор ва ракобатлашувчи фирма 
махсулотига талаб. М у кам м ал  р ако б атл аш ган  бозор  ш артлари , 
рако б атл аш у вчи  ф ирм а, аб со л ю т эластик  талаб  чизиги .

110. Ишлаб чикаришда изокванта ва изокоста чизиклари. И ш л аб  
чикариш , иш лаб  чи кариш  ом иллари , изокванта, чекли  тех н о л о ги к  алм аш тири ш  
норм аси  (М Р Т С ), и зокоста.

111. Ишлаб чикариш омиллари ва ишлаб чикариш омилларининг 
чекли махсулдорлигини камайиш конуни. И ш л аб  чи кари ш  ом иллари , м ехн ат, 
кап итал , хом  аш ё, м ах су л д о р л и к , ом иллар  м ах су л д о р л и ги н и  кам айиш и.

112. Фирма фойдасини аниклаш ва уни максималлаштириш. Ф ойда, 
ялпи  д ар о м ад , ял п и  х ар аж ат , ф ойдан и  м акси м ал лаш ти р и ш  ш арти , чекли 
дар о м ад  (М Р ), чекли  х ар аж ат  (М С ).

113. Таклиф узгариши ва таклиф микдорини узгариши. Т аклиф , 
таклиф  чи зиги , так л и ф га  таъ си р  килувчи  ом иллар , тех н о л о ги я , солик, дотац ия .

114. Талаб узгариши ва талаб микдорини у з г а р и ш и .  Т алаб, талаб  
чизиги , т ал аб га  таъ си р  эту вчи  ом иллар , и стеъ м о л ч и  дар о м ад и , ў ри н босар  
то варлар  нархи , ту л д и р у в ч и  то вар л ар  нархи , и стеъ м о л ч и л ар  сони, н ар х л ар н и н г  
у сиш и ни  кути лиш и .

115. Ўзбекистонда тадбиркорлик шакллари. Х у су си й  ф ирм а, 
м асулияти  чек л ан ган  ж ам и ят , давл ат  корхонаси , акц и о н ер л и к  ж ам и яти .

116. Даромад самараси ва алмаштириш самараси. Д ар о м ад  узгар и ш и , 
нарх  у згари ш и, б ю д ж ет  чи зи ги  узгари ш и, д ар о м ад  сам араси  алм аш ти р и ш  
сам араси .

117. Ракобатлашувчи фирманинг мувозанат холати. Р ак о б атл аш у вч и  
ф ирм а, ф и р м а  ф ойд аси , ф ой д ан и  м акси м аллаш ти ри ш  ш арти , чекли  х араж ат .

118. Ракобатлашган фирманинг киска муддатли ораликдаги 
таклифи. Т о вар  нархи , чекли  даром ад , чекли  хараж ат , ў р чага  узгар у вч ан  
х араж ат, таклиф  чизиги .

119. Асимметрик ахборотлашган бозор. Б озор  ахбороти , аси м м етр и к  
ахборот, соту вчи то м о н и д ан  ахборотн и  ту ли к  б ерм асли к , м ах су л о т  си ф ати  
ноаниклиги .

120. Сугурталаш бозори ва маънавий таваккалчилик. С угурта , 
сугурталаш  бозори , м аъ н ави й  таваккалчи ли к , м аъ н ави й  тав акк ал ч и л и кн и



кам айтириш .
121. Бозордаги асимметрик ахборотларн» йукотши нуллари. Б озор 

си гн аллари , ау ктсионлар .
1 2 2 . С олиқни  у зо к  ва қисқа  м уддатли  таъ си ри . С олик, соли кни  ф ирм а 

так л и ф и га  таъ си р и , соли қн и  т ар м о к  иш лаб чи к ар и ш и га  таъ си ри .
123. Таваккалчиликни пасайтириш. С угу р тал аш , ф ъ ю чер сл ар , о п ц и о н , 

хедж и р л  а ш ти р и ш .
124. Ракобатлашган бозор самарадорлиги. Р акобатлаш ган  бозор , бозор  

м уво зан ати , давл атн и  бо зо р га  сам арали  ар алаш уви , то вар л ар  сер ти ф и кати , 
атроф  м уҳитни  м ухоф аза  килиш .

/25. Соф монополист махсулотига талаб. С оф  м о нополи я , м о н о п о л и яда  
м ах су л о т  х аж м ин и  б елги лаш  ш арти , м он о п о л и ст  м ахсулоти га  талаб  чизиги .

126. Монопол хокимият ва монопол хокнмнят курсаткичи. Н арх 
н азорати , м о н оп оли ст  так л и ф и , Л ер н ер н и н г  м онопол  курсатки чи , Х ер ф и н дал- 
Х и рш м ан  индекси.

127. Монопол хокимият ва жамият фаравонлиги. М онопол х оки м и ят , 
р акоб атлаш ган  бозор , м онопол  бозор , м онополи я ш ар о и ти да  ж ам и ятн и н г  
йуқотиш и .

128. Ракобатлашган монопол бозор, устун томонлари ва 
камчиликлари. М он оп ол  бозор , р акоб атлаш ган  м онопол  бозор . 
рако б атл аш ган  м онопол  бозордаги  то вар л ар  ху су си ятл ар и , то вар л ар  
ассо р ти м ен та , ж ам и ят  ю коти ш и .

129. Олигополик бозор хусусиятлари. О л и го п о л и к  бозор , хуси ятл ар и , 
б о зо р н и н г  тақ си м л ан и ш и , кучли тў си кл ар , ф и р м ал ар н и н г  богли кди ги , картелъ .

130. Бозор мувозанати, бозор мувозанатини ўз-ўзидан тиклаш 
тендентсиясига эгалиги. Б озор  м увозанати , бо зо р  м у во зан ати н и н г  бузилиш и , 
бозор  м увозанатин и  ти к л ан и ш и .

131. Ишлаб чикариш омиллари, ишлаб чикариш омиллари 
махсулдорлигининг камайиш конуни. К апитал , м ехн ат, х о м -аш ё, капитал 
у н у м д о р ли ги , м еҳн ат  у н у м д о р л и ги , м еҳн ат  у н у м д о р л и ги н и  к ам айиш и, капитал  
у н у м д о р ли ги н и  кам айиш и.

132. Мехнат бозори, ракобатлашган мехнат бозори. Р акобатлаш ган  
м ехн ат  бозори , иш чи к учи га  тал аб , иш чи кучи такл и ф и , м у возан ат  иш  хаки , 
м ини м ал  иш  хаки,

133. Капитал бозори ва унинг асосий кўрсаткичлари. А сосий  
кап итал , айлан м а к ап и тал , ин вести ц и ял ар , ф о и з ставкаси , к ап и талга  талаб , 
капитал  таклиф и .

134. Атроф- мухитни мухофаза килишда давлатни роли. А троф  
м ухитни  зарарлаш , зар ар л аш  м еъ ёрлари , х авон и  зарарлаш , сувни  зарарлаш , 
ерни зарарлаш , дав л ат  то м о н и д ан  атр о ф -м у х и тн и  зарарлаш н и  олдин и  олиш .

135. Истеъмолчининг бозордаги харакати. И стеъ м о лч и  эхтиёж и , 
эхтиёж н и  конди риш  дар аж аси , н еъм атлар  н аф лиги , чекли  н аф л и кн и н г  
кам айиш  конуни , н еъм атл ар н и  чекли алм аш ти р и ш  норм аси .

136. Эластиклик ва солик юкининг истеъмолчи ва ишлаб чикарувчи 
ўртасида таксимланиши. С олик, соли кни  таклиф  чи зи ги га  таъ си ри ,



истеъм олчи  тў лай д и ган  солик, иш лаб  чи карувчи  тў лай д и ган  солик, тал аб  
эл асти к  б у л ган д а  соли к  ю к и н и н г  такси м л ан и ш и .

1 3 7 . Бозор иктисодиёти тизимининг ижобий ва заиф томонлари.
Т урли  м у л к ч и л и к  ш акллари , р ако б ат  м ухити , ту ли к  иш  билан  бандли к, товар  
сиф атин и  о ш и ш и , атр о ф -м у х и тн и  м у х о ф аза  килиш  м асаласи , бозорн и  тар ти бга  
солиш , и ш си зл и к .

1 3 8 . Мехнат бозорининг асосий курсаткичлари. И ш чи кучи таклиф и , 
иш чи к у ч и га  талаб , м ехн ат  бозори  м уво зан ати , иш  хаки , м ини м ал  иш  хаки .

1 3 9 . Лицензия, патент, муаллифлик хукукининг ракобатга таъсири. 
Л и ц ен зи я  т у ш у н ч аси , п атен т  ту ш у н ч аси , м у ал л и ф л и к  хукуки , л и ц ен зи я  ва  
патентни  м о н о п о л и я га  таъ си р и , иш лаб  чикариш  х аж м и , н ар х л ар н и н г  
к ў тар и л и ш и , и л м и й -тех н и к  риво ж л ан и ш .

1 4 0 . Ишлаб чикаришни ривожлантиришда масштаб самарасидан 
фойдаланиш. И ш лаб чи кар и ш н и  р и во ж л ан ти р и ш га  таъ си р  ки л у вчи  ом иллар , 
иш лаб чи кар и ш  м асш таби , иш лаб  чи кариш  м асш таби  к ен гай и ш и н и н г  м усб ат  
сам араси , м ан ф и й  м асш таб  сам араси , у згарм ас  м асш таб  сам араси , м асш таб  
сам ар аси га  к ў р а  у ртача  х ар аж тн и  узгари ш и.

1 4 1 . Таклифни узгариши. Т акл и ф , таклиф  чизиги , так л и ф га  таъ си р  
килувчи  о м и л л ар , тех н о л о ги я , р есу р сл ар  нархи. соли клар , д отац и ялар .

1 4 2 . Ракобатлашган бозорда харакат килувчи фирма даромадлари. 
Ф ойда, ял п и  дар о м ад , у р тач а  дар о м ад , чекли  даром ад .

1 4 3 . Истеъмолчи эхтиёжи ва нафлик. Э хтиёж , реал  эх ти ёж , нореал  
эх ти ёж , эх ти ёж н и  конди риш  дар аж аси , наф лик , ум у м и й  н аф лик , чекли  
наф лик .

1 4 4 . Фирма фойдаси. Ф ойда, ялпи даром ад , ялпи хараж ат , у згар м ас  
хар аж ат , у згар у в ч ан  хараж ат.

1 4 5 . Ишлаб чикариш омиллари ва ишлаб чикариш жараёни. 
К ап и тал , м ех н ат , хом -аш ё, ахборот, иш лаб  чикариш .

1 4 6 . Корхоналарда мехнатдан фойдаланиш курсаткичлари. М ех н ат  
си ги м и , м ех н ат  у н у м д о р ли ги , иш  хаки , м ини м ал  иш  хаки .

1 4 7 .  Бозор мувозанати ва унинг ахамияти. Т алаб чи зиги , таклиф  
чи зиги , м у в о зан ат  нарх, м у во зан ат  м ах су л о т, м уво зан ат  нукта.

1 4 8 . Талаб ва талаб функцияси. Т алаб, талаб  чизиги , тал аб га  таъ си р  
ки л у вчи  о м и л л ар , и стеъ м олч и  дар о м ад и , ўрин дош  товар  нархи , ту л д и р у в ч и  
то вар  н ар х и , талаб  ф ункц ияси , тал аб  ф ун кц и яси  граф иги .

1 4 9 . Таклиф ва таклиф функцияси. Т аклиф , таклиф  чи зиги , т ак л и ф га  
таъ си р  ки л у вчи  ом иллар , тех н о л о ги я , р есурслар  нархи , солик, до тац и я , так л и ф  
ф у н кц и яси .

1 5 0 . Товарлар ортикчалиги ва танкислиги. М акси м ал  нарх, м и н и м ал  
нарх , то ва р  тан к и сл и ги , то вар  о ртикчалиги .



1. Иқтнсодиётда омилларнинг камайиб бориш конуни мавжуддпр. 
Қандай килиб, ушбу холатда иктисодий ўсишга эришиш мумкин?

a) и қ ти со ди й  о м иллар  ж уда кам талаб  килин ади ;
b ) куш и м ча  ом и л л ар н и н г ўсиш и  ялпи м ах су л о т  хаж м ини о ш и рм ай ди , 

бал ки  қисқартиради ;
c) ресу р сл ар н и  ош ириш  зарур , ам м о куш и м ча би рли к  киритилган  

р есу р сн и н г  нар х и  ош иб боради;
d) ян а  ва  ян а  кўплаб ресурслар  талаб  этилади ;
e) ту гр и  ж авоб йўқ.

2. Агар иктисодий муаммоларнинг бир кисми бозор, бир кисми 
хукумат томонидан хал этилса, бундай иқтисодиёт:

a) м аъ м урий ;
b ) бозорли ;
c) натурал;
d) аралаш  дей и л ади ;
e) ту гр и  ж авоб йўк.

3. Ҳамма иктисодий тизимлар учун фундаментал муаммо булиб 
хисобланади, бу:

a) инвестиция;
b ) иш лаб чи кариш ;
c) истеъм ол;
d) ноёблик  ва  такчи лли к ;
e) ту гр и  ж авоб  йук.

4. Ҳар кандай иктисодий тизимларда “нима”, “кандай” ва “ким 
учун” деган фундаментал саволлар микро ва макро даражада хал этилади. 
Қуйида тузилган саволлардан кайси бири микроиктисодиёт даражада хал 
этилади:

a) ту л и к  б ан дл и к  д ар аж аси га  кан дай  ки ли б  эри ш и лади ?
b ) ни м а ва кан ча  иш лаб чи кариш  керак?
c) ин ф ляциядан  кандай  кутулиш  м ум кин?
d) иктисодий  ў си ш н и  кандай  рагб атлан ти р и ш  м ум кин?
e) тўгри  ж авоб  йўқ.

5. Бозор тизимида ноёб неъматлар муаммоси нечта тамойиллар 
оркали ечилади?

a) 2 та;
b) 3 та;
c) 4 та;
d) 5 та;
e) тўгри  ж авоб  йўқ.

6. Трансакцион харажатлар бу-
a) бозорни  ў р ган и ш д аги  х ар аж атл ар ;
b) то вар л ар  х у су си яти н и  аниклаш  би лан  б о гл и к  х ар аж атлар ;
c) товар  алм аш и ш  соҳаси даги  х ар аж атл ар ;



d) ў зар о  кел и ш у в  ва учр аш у вл ар  билан  б о ғл и к  х араж атлар ;
e) б ар ч а  ж аво б  туғри .

7. Агар 10 та соат ишлаб чикариш ўрнига бир кунда 20 та сумка 
ишлаб чикариш имкони бўлса, сумка ишлаб чикаришнинг соат ишлаб 
чикариш билан боглик чекли трансформация коэффиценти кандай 
булади?

a) 2 ;

b) -2 ;
c) 0 .5;
d) 0 .25 ;
e) тў ғр и  ж аво б  йўк.

8. Фермер хар йили 100 т пахта ва 300 т бугдой етиштиради. Фермер 
учун 1 т пахта етиштиришнинг алътернатив харажати 4 т бугдойнн 
етиштириш харажатига тенг. Фермер барча имкониятларини пахта 
етиштиришга каратса максимал неча тонна пахта давлатга топшира 
олади?

a) 150 т;
b) 175 т;
c) 20 0  т;
d) 2 5 0  т;
e) тў ғр и  ж аво б  йук.

9. Фермер хар йили 200 т пахта ва 800 т бугдой етиштиради. Фермер 
учун 1 т пахта етиштиришнинг алътернатив харажати 5 т буғдойни 
етиштириш харажатига тенг. Фермер барча имкониятларини бугдой 
етиштиришга каратса максимал неча тонна пахта хом ашёсини давлатга 
топшира олади?

a) 1800 т;
b ) 2 0 0 0  т;
c) 2 2 0 0  т;
d) 2 4 0 0  т;
e) тў ғр и  ж аво б  йук.

10. Агар тадбиркор бир кунда 20 та стол ёки 60 та стул ясаш 
имконига эга бўлса, куйидаги вариантлардан кайси бирини у 1 ой (30 
кун)да ишлаб чикариш имконига эга эмас?

a) 300 та стол ва 900 та  стул;
b ) 4 0 0  та  стол ва 350 та  стул;
c) 550  та  стол ва  100 т а  стул;
d) 530  та  стол ва  250 та  стул;
e) 190 та  стол ва 1200 та  стул.

11. Бозор талабига куйидаги омиллардан кайси бири таъсир этмайди?
a) и стем о л ч и л ар н и н г  даром ади ;
b) ў р н и н и  тў лд и р у вчи  то вар л ар  нархи;
c) т ў л д и р у в ч и  то вар л ар  нархи;
d) и стем о л ч и л ар  сони;
e) со ту в ч и л ар  сони.



12. Қайси омнл талаб эгри чизигига тасир этмайди?
a) и стем о л чи л ар  диди  ва аф зал кўриш и;
b ) м иллий  дар о м ад н и н г  ҳаж м и ёки кайта такси м л ан и ш и ;
c) то вар л ар  нархи;
d) и стем о л чи л ар  сони ва  ёш и;
e) то вар л ар  сиф ати.

13. Агар бозор нархи мувозанат нархдан паст булса:
a) о р ти қ ч а  таклиф  пайдо  булади;
b ) д еф и ц и т  пайдо  булади ;
c) истем о л чи л ар  бозори  пайдо  булади ;
d) р есурслар  нархи  кам аяди ;
e) соту вчи л ар  кам аяди .

14. Олмага булган талаб чизигининг чап томоига силжишига 
куйидагилар сабаб булади:

a) нок  нархини  кам айиш и;
b ) ол м а  нархини  кам айиш и;
c) о л м а  нархини  кўтарилиш и;
d) о лм ан и  етиш ти риш  х ар аж атл ар и н и  ортиш и;
e) ту гр и  ж авоб келтирилм аган .

15. Чайковчилар фаолияти:
a) конуни й  тад б и р к о р л и к  х атар и н и  к у чайтиради ;
b ) нархлар  б аркарорли ги н и  кучайтиради ;
c) иктисодий  но ку л ай л и кл ар  пайдо килади;
d) до и м о  ф ойд а  келтиради ;
e) х ам м аси  тугри .

16. Талаб ва таклиф конунига мувофик, талабнинг кўпайиши:
a) м уво зан ат  нархни ҳам , м у во зан ат  м и кдо р н и  ҳам  к ам айтиради ;
b ) м уво зан ат  нархни  о ш и р ад и , м у во зан ат  м икдорн и  эса к ам айтиради :
c) м уво зан ат  нархни  к ам ай ти ради ;
d) ҳ ам м аси  тугри ;
e) тугри  ж авоб к елти ри лм аган .

17. Товарнинг мувозанат нархи бу-
a) о р ти қ ча  тал аб н и  пайдо  к и ладиган  н архдан  ю кори  нарх;
b) о р ти қ ча  тал аб  ҳам , о р ти қ ч а  такли ф  ҳам бўл м ай ди ган  нарх;
c) о р ти к ча  так л и ф н и  пайдо  к и л ади ган  нархдан  ю кори  нарх;
d) ҳам м аси  тўгри ;
e) тўгри  ж авоб к елти ри лм аган .

18. Қайси омилларнинг узгариши талаб эгри чизигининг силжишига 
олиб келмайди?

a) м ода ва д и д л ар н и н г  узгар и ш и ;
b ) м иллий  д ар о м ад н и н г  ҳаж м и  ва  у н и н г  так си м л ан и ш и ;
c) м ах су л о тн и н г  нархи;
d) и стеъ м о л ч и л ар н и н г  сони ёки  ёш  д араж аси ;
e) тугри  ж авоб  к елти ри лм аган .



19. Технологиянинг такомиллашуви ниманинг силжишига олиб 
келади:

a) эгри  талаб  ч и зи ги н и  ю ко р и  ва  ўнгга;
b ) эгри  талаб  чи зи ги н и  чапга  ва пастга;
c) эгри  такли ф  чи зи ги н и  ю кори  ва ўнгга;
d) эгр и  такл и ф  ч и зи ги н и  чапга ва  пастга;
e) ту гр и  ж аво б  к ел тирилм аган .

20. Товар ва хизматлар бозори мувозанат холатда дейилади, агар:
a) тал аб  так л и ф га  т ен г  бўлса;
b ) н арх  хар аж атл ар  к ў ш и л ган  ф о й д ага  тен г  булса;
c) т ех н о л о ги я  дар аж аси  боски чм а  -  боскич ў згар и б  турса;
d) такл и ф  хаж м и  тал аб  хаж м и га  тен г  булса;
e) ту гр и  ж аво б  келтирилм аган .

21. Талаб конуни дейилади, агар:
a) такл и ф  х аж м и н и н г  тал аб  хаж м идан  ош иб кетиш и нархни  ту ш у ш и га  

олиб  келади;
b ) и с теъ м о л ч и л ар н и н г  дар о м ад и  кўпайса, у х о л да  улар  то вар л ар н и  

к ў п р о к  сотиб о лад и лар ;
c) тал аб  эгри  чи зиги  м у сб ат  кияликка  эга;
d) м ах су л о тн и н г  н ар х и  пасайса, уни  олиш  х аж м и  кўпаяди ;
e) тў гр и  ж аво б  к елти ри лм аган .

22. X махсулотга булган талаб чизиги силжишини нима билан 
изохлаш мумкин:

a) X м ах су л о тн и н г  так л и ф и  турли  сабабл ар га  кура пасайди ;
b) X м ах су л о тн и н г  нархи  ўсганлиги  учун  истеъ м о л ч и л ар  уш бу  товарни  

кам р о к  сотиб  о л и ш га  карор  кабул килиш дилар ;
c) и стеъ м о л ч и л ар  д и д л ар и н и н г  ўзгар ган л и ги  м ун осаб ати  би лан  X 

то вар н и  хар кан дай  нархда  хам  о л ди н ги си га  н и сбатан  кўпрок  сотиб 
о л и ш н и  х о х л ай ди л ар ;

d) X  то вар н и н г  нар х и  п асай ган ли ги  у чун  и стеъ м о л ч и л ар  ун и  к у ар о к  
сотиб  о л и ш га  х ар ак ат  килди лар ;

e) ту гр и  ж аво б  кел ти р и л м аган .
23. X махсулотни ишлаб чикариш учун сарфланадиган материаллар 

нархи ошганлиги учун:
a) эгр и  тал аб  чи зиги  ю ко р и га  (ўн гга  силж и йди);
b ) эгр и  такл и ф  чи зиги  (чап га  силж и йди);
c) эгр и  талаб  ва  так л и ф  чи зиклари  ю ко р и га  силж и йди ;
d) эгри  такл и ф  чи зиги  п астга  (ўнгга  силж и йди);
e) ту гр и  ж аво б  к елти ри лм аган .

24. Қайси ибора инсонларнинг бирор бир товарни сотиб олиш учун 
имконият ва хохиш борлигини англатади.

a) эхтиёж ;
b ) талаб ;
c) зарурият;
d) хохиш ;



е) тў ғр и  ж авоб келтирилм аган .
25. Товар махсулотига булган талаб ва таклиф купаиса, у холда:

a) нарх  кўтарилади;
b ) то вар н и н г  у м у м и й  ҳаж м и ош ади;
c) н арх  м ўтади л  колади;
d) ж ам и ятн и н г ф аро во н л и ги  ош ади;
e) ту гр и  ж авоб келтирилм аган .

26. Агар товар бахоси талаб ва таклиф эгри чизикларининг кесишпш 
нуктасидан паст булса, у холда:

a) то вар  о р ти кчал и ги  пайдо булади;
b) тақ чи л ли к  ю зага  келади ;
c) иш си зли к  кўпаяди ;
d) м у во зан ат  х о л ат  таъ м и н л ан ад и ;
e) тугри  ж авоб келтирилм аган .

27. Талаб хажмига куйидаги омиллардан кайси бири таъсир 
кўрсатмайди?

a) истеъ м о л ч и л ар  даром ад и ;
b ) ту лд и рувчи  то в а р л ар  н архи н и н г узгари ш и;
c) р есу р сл ар н и н г  нархи;
d) истеъ м о л ч и л ар  сони;
e) ту гр и  ж авоб к елти ри лм аган .

28. Таклиф конунига кура, бошка омиллар узгармас булган шароитда 
товар нархининг кутарилиши:

a) такл и ф н и н г  ош и ш и га ;
b ) такл и ф н и н г пасай и ш и га;
c) таклиф  х аж м и н и н г  ош иш ига;
d) таклиф  х аж м и н и н г  п асай и ш и га  олиб келади ;
e) тугри  ж авоб йук.

29. Товар махсулоти бахосининг пасайиш сабабларига куйидаги 
омиллардан кайси бири таъсир кўрсатган?

a) хусусий  тад б и р к о р л и к  у чун  со ли к лар н и н г  кўтар илган  лиги;
b ) истеъ м о л ч и л ар  д ар о м ад и н и н г  кўтар  илган  лиги ;
c) иш лаб чи кар и ш  ресу р сл ар и  нар х и н и н г  п асайган лиги ;
d) тулд ирувчи  т о в а р л ар  нар х и н и н г  ар зонлаш уви ;
e) тўгри  ж авоб йўқ.

3 0 .  Бозор нархи мувозанат нархдан паст бўлганда кандай холат юз 
беради?

a) товар  о р ти к ч ал и ги  пайдо бўлади ;
b) товар  тан к и сл и ги  ю з беради ;
c) и стем олчилар  бозори  ш аклланади ;
d) ресурслар  нархи  ар зо н л аш ади ;
e) тўгри  ж авоб йўқ.

3 1 .  Қуйидаги кайд этилганлардан кайси бири мехнатга булган 
талабга таъсир кўрсатмайди?

а) якунланган  м ах су л о тга  бўлган  талаб ;



b) и ш л аб  чи кариш  тех н о л о ги яси ;
c) ин ф ляция  н ати ж аси да  содир  булган  ном ин ал  иш  х аки н и н г  узгар и ш и ;
d) м ех н атн и н г  чекли  м ах су л о ти  би лан  б о ш к а  р есу р сл ар н и н г  чекли  

м ах су л о ти  ўр таси д аги  м уносабат ;
e) ту гр и  ж авоб  йук.

32. Талабнинг эластиклиги куйидагича аникланади:
a) тал а б  ки л и н аётган  м и кдор  ў згар и ш и н и н г  нарх  ў згар и ш и га  ни сбати  

оркали ;
b ) н ар х  ўзгар и ш и н и н г  талаб  ки ли н аётган  м икдор  ў згар и ш и га  ни сбати  

оркали ;
c) м и к д о р н и н г  ф оиз у згар и ш и н и  н ар х н и н г  ф оиз ў згар и ш и га  ни сбати  

оркали ;
d) тал аб  эгри  чи зиги  оркали ;
e) т ал а б  эгри  чи зиги  оркали .

33. Товарнинг нархга боглик талаб эластиклиги 0.5 га тенг бўлса, 
бунда:

a) н ар х н и н г  хар  кан дай  у згар и ш и  тал абн и  50 % га  ў згартиради ;
b ) т ал а б  килин аётган  м и к до р н и н г  1% ў си ш и га  н ар х н и н г  0.5 %  

к ам ай и ш и га  мос келади ;
c) т ал аб  к и л и н аётган  м и к д о р н и н г  1% ўси ш и га  нар х н и н г 2%  ў си ш и  м ос 

келади ;
d) н ар х н и н г  0.5 узгари ш и, тал аб н и  хам  худди  ш у м и к до р д а  

ў згар ти р ади ;
e) ту гр и  ж авоб  келтирилм аган .

34. Бозор иктисодиёти шароитида уй хакини тўлаш буйича давлат 
томонидан ў р н а т и л а д и г а н  назорат одатда куйидаги холатга олиб келади:

a) н а зо р а т  ў р н ати л ган  х у ду д лар да  берилган  уй -ж о й л ар н и н г  сиф ати  
ём ан л аш у ви га;

b ) б ер и л ган  у й -ж о й л ар  си ф ати н и н г  ош иш и га;
c) у й -ж о й  тан к и сл и ги н и  д о и м и й л и к д ан  вакти н ч ал и кка  аи лан тиради ;
d) ту гр и  ж ав о б  келтирилм аган .
e) так л и ф  ки ли н аётган  у й -ж о й л ар н и н г  кўпайиш ига;

35. Сотувдан олинадиган солик:
a) и ш л аб  чи карувчи лар  то м о н и д ан  туланади ;
b ) х ар и д о р л ар  ва  со тувчи лар  би р гал и кда  тулайди ;
c) д а в л ат  ва хари до р л ар  би р гал и к да  тулайди ;
d) ю к о р и д аги л ар н и н г  барчаси  нотугри .
e) х ар и д о р л ар  то м о н и дан  ту лан ади ;

36. Нарх буйича талабнинг умумий эластиклиги уни ташкил этувчи 
индивидуал талаб эластиклигидан:

a) кам ;
b ) ю к о р и ;
c) б и р  хил;
d) м у тан о си б л и к  йук;
e) ан и к л аш  у чун  м аъ л у м о т  етарли  эм ас.



37. Нарх буйича таклиф мутлок эластик булгани холда, ишлаб 
чиқарувчидан сотилган хар бирлик махсулот учун белгиланган солик 
олинса, у холда:

a) м у в о зан ат  нарх  кўтарилади;
b) м у во зан ат  сотув хаж м и кам аяди;
c) истеъ м о л ч и  ортикчалиги  кам аяди ;
d) со ту вчи л ар  ортикчалиги  кам аяди;
e) ту гр и  ж авоб  келтирилм аган ;

38. Талабнинг нарх буйича эластиклиги:
a) зеб -зи й н ат  бую м л ар и га  К араганда кундалик  эхтиёж  м оллари д а 

н и сбатан  ю кори  булади;
b ) и стеъ м о л ч и л ар  у чу н  эн г  зар у р и й  х и со бл ан ган  то вар л ар д а  ю кори  

булади ;
c) то вар  иш лаб чи кар и ш н и н г алъ тер н ати в  хараж атлари  катта бу л ган да  

ю ко р и  булади ;
d) то вар  и стеъ м о л ч и га  кам рок  зарур б у л са  ю кори  булади ;
e) ту гр и  ж авоб  келтирилм аган .

39. Товар таклифининг кискариши куйидагиларнинг пасайпшнга 
олиб келади:

a) ту лд и р у вчи  то вар л ар га  булган  тал аб н и н г  кўпайиш ига;
b ) агар  нарх бу й и ча  талаб  эл асти к  булса, со ту вчи н и н г  ум ум и й  

дар о м ад и н и  кўпайиш ига;
c) агар  д а р о м ад  бу й и ча  талаб  эласти к  булса, со ту вчи н и н г  ум ум ий  

д ар о м ад и н и н г  кўпайиш ига;
d) т о вар га  бу л ган  тал аб н и н г  кўпайиш ига.
e) ўр н и н и  босувчи  то вар л ар га  булган  тал аб н и н г  кўпайиш ига.

4 0 .  Қуйидаги фикрлардан кайси бири талаб эластиклигига тегишли 
эмас:

a) н архга  б о гл и к  эл асти к л и к  ко эф ф и ц и ен ти  1 дан  кичик;
b ) агар  нарх ў сса , со ту вчи н и н г  у м у м и й  д ар о м ад и  кам аяди ;
c) и стеъ м о л ч и л ар н и н г  талаби  нарх ў згар и ш и га  ни сбатан  с ек и н р о к  

ўзгаради ;
d) н архнин г н и сби й  ў згар и ш и га  К араганда, тал аб  х аж м и н и н г  нисбий 

у згари ш и  каттарок;
e) агар  нарх  п асай са  со ту в ч и н и н г  у м м уй  д ар о м ад и  ортади .

4 1 .  Агар таклиф ноэластиклик булиб, унга булган талаб камайса, 
сотувчининг даромади:

a) усади ;
b ) кам аяди ;
c) агар  тал аб  эл асти к  бу л са  кам аяди ;
d) агар  тал аб  н о эл асти к л и к  бў л са  кам аяди ;
e) ў згарм айди .

4 2 .  Агар товарнинг микдори бир хил нархда сотилса, у холда бу 
товарга булган талаб:

а) м у тл о к  н о эл асти к л и к  х и со бл ан ад и ;



b) м у тл о к  эл асти к  х и собланад и ;
c) н о эл асти к л и к  хи со бл ан ад и ;
d) эл асти к  хисо бл ан ад и ;
e) б и р га  тенг.

43. Товар нархининг 1 % га камайиши натижасида унга булган талаб 
хажми 2 % га ошса, бундай талабга:

a) эл асти к  ;
b ) Н о эл асти к  ;
c) б и р ли к  э л а с т и к ;
d) м у тл о к  Н о эл асти к  талаб  дейилади ;
e) тў гр и  ж авоб  к елти ри лм аган .

44. Агар махсулотнинг нархи 5 % га тушганда унга булган таклиф 
хажми 9 % га пасайса, бундай таклиф:

a) Н о э л а с т и к ;
b ) би р ли к  эл асти к  ;
c) эл асти к  ;
d) м у тл о к  эл асти к  таклиф  деб  ю ритилади ;
e) ту гр и  ж авоб  к ел тирилм аган .

45. Ноэластик талаб дейилади, агар:
a) н ар х  1 %  га к ў тар и л ган да  у н га  булган  тал аб  хаж м и  1 %  дан  кам  

м и к д о р д а  ўзгарса;
b ) н ар х  1 %  к ў тар и л ган д а  ун га  булган  тал аб  хаж м и  1 %  дан  куп 

м и к д о р д а  ўзгарса;
c) н ар х н и н г  хар кандай  узгари ш и ум у м и й  ту ш у м н и н г  ўзгар м асл и ги га  

олиб  келса;
d) н ар х н и н г  1 %  га к ў тарилиш и талаб  х аж м и н и н г  о ш и ш и га  олиб 

келм аса;
e) ту гр и  ж аво б  келтирилм аган .

46. Агар кишлок хужалиги махсулотларига булган талаб ноэластик 
булса, серхосил келган йилда фермерлар даромади:

a) к ў п аяди , чун ки  со тиладиган  м ахсу л о тл ар  х аж м и  би сёрдир;
b ) к ам аяди , чунки  сотиладиган  м ах су л о т  хаж м и  н и сбати н и н г  

к ў п ай и ш и га  Караганда, м ах су л о т  н ар х и н и н г  кам айиш  ни сбати  
кў п р о кди р .

c) кў п аяди , чун ки  тал аб н и н г  о ш иш и н ати ж аси да  м ах су л о т  нархи  
кўтар и л ади .

d) ў згар м ай ди , чунки  то вар  х аж м и н и н г  кўпайиш  н и сбати  то вар  
н ар х и н и н г  кам ай и ш  н и сбати га  тенгди р .

e) ту гр и  ж аво б  к елти ри лм аган .
47. X товарни ишлаб чикарувчи субъект махсулотнинг нархини 5 % 

га пасайтирди, натижада сотув хажми 4 % га ошди. Бундай холда X товар:
a) эл асти к  ;
b ) Н о э л а с т и к ;
c) би р ли к  э л а с т и к ;
d) м у тл о к  эл асти к  х исобланади ;



е) тў ғр и  ж авоб келтирилм аган .
48. Нархга боглик талаб эластиклиги кандай холда юкори булади:

a) ким м атбах о  бу ю м л ар га  нисбатан  би р лам чи  зарурий  то вар л ар га;
b ) истеъм олчи  то м о н и дан  эн г зарурий  наф келтирадиган  то вар  деб  

х и со бл ан ган д а;
c) алъ тернатив  х араж атлари  ю кори  булган  товар л ар га ;
d) истеъм олчи  учун  ун ч ал и к  м ухим  бўлм аган  товар  учун ;
e) тугри  ж авоб  келтирилм аган .

49. Агар хар кандай хажмдаги махсулотлар бир хил нархда 
сотиладиган булса, у холда ушбу товарга талаб:

a) м у тл о к  н о эл асти к  ;
b ) м у тл о к  э л а с т и к ;
c) э л а с т и к ;
d) н оэласти к  дей илади ;
e) тугри  ж авоб  келтирилм аган .

50. Сифатсиз товар сирасига киритилади, агар:
a) д ар о м ад га  бо гл и к  талаб  эл асти кл и ги  -  0,5 га тен г  булса;
b ) н архга  б о гл и к  талаб  эласти кли ги  -  1,3 га тен г  булса;
c) кесиш ган  тал аб  эл асти кл и ги  -  0,7 га тен г  бўлса;
d) дар о м ад га  бо гл и к  тал аб  эл асти кл и ги  -  1,3 га тен г  булса;
e) тугри  ж аво б  келтирилм аган .

51. Айтайлик, X товарга булган нархга боглик таклиф ноэластик . 
Агар ушбу товарга булган талаб хажми ошса, у холда мувозанат нарх:

a) пасаяди , м у в о зан ат  хаж м  эса  кўпаяди ;
b ) м уво зан ат  хаж м  пасаяди ;
c) кўтарилади , м у во зан ат  хаж м  эса п асаяди ;
d) кўтарилади , м у во зан ат  хаж м  эса ў згар м асд ан  колади;
e) тугри  ж аво б  к елтирилм аган .

52. Айтайлик, махсулотнинг нархи 1500 сўмдан 2000 сўмга кўтарилди, 
талаб хажми эса 1000 дан 900 бирликка пасайди. Шунда, нархга боглик 
талаб эластиклиги:

a) 3;
b ) 2 .71;
c) 0 .37;
d) 0.2 тенгди р ;
e) тўгри  ж аво б  йўк.

53. Агар товар таклифи ноэластик бўлиб, унга булган талаб 
кискарганда, у холда сотувчининг даромади:

a) ўсади ;
b) кискаради;
c) шу хо л атда  ки ск ар ад и к и , кай си ки м  тал аб  эл асти к  бўлса;
d) шу хо л атда  ки ск ар ад и к и , кай си ки м  тал аб  н о эл асти к  бўлса;
e) тўгри  ж аво б  йўк.

54. Мутлок Ноэластик талаб чизиги кандай кўринишга эга?
а) вертикал  чизик;



b) го р и зо н тал  чизиқ;
c) эгри  чи зиқ;
d) тў гр и  чизиқ;
e) тў гр и  ж авоб  йўқ;

55. Товар нархининг кўтарилишига қарамай умумий тушум хажми 
ўзгармайдиган бўлса, нархга боглиқ талаб эластиклиги коеффициенти:

a) 1 д а н  катта;
b) 1 д а н  кичик;
c) 0 га  тен г ;
d) 1 га тен г ;
e) тў гр и  ж авоб  йўқ.

56. Тубандаги даромадга боглик эластиклик коэффициентлардан 
кайси бири бирламчи эхтиёжлар учун ишлатиладиган товарларни акс 
эттиради?

a) 0 д а н  кичик  бўлса;
b) 0 д ан  катта  ам м о  1 дан  кич ик  бўлса;
c) 1 д ан  катта бўлса;
d) 1 га  т е н г  бўлса;
e) тў гр и  ж авоб  йўқ.

57. Агар кишлок хўжалиги махсулотларига бўлган талаб ноэластик 
бўлса, у холда фермерлар даромади:

a) кў тар и л ади , чун ки  со ти л ад и ган  то вар л ар  хаж м и  ош ади ;
b ) к и скар ади , чун ки  со ти л ад и ган  то вар л ар  х аж м и н и н г  ош иш  н и сбатига  

кўра  то вар л ар  н ар х и н и н г  ту ш и ш  ни сбати  к атта  бўлади ;
c) кў тар и л ад и , чун ки  тал аб н и н г  кўпайиш и о қ и б ати д а  м ах су л о тн и н г  

н архи  кўтарилиб  боради ;
d) ў згар м ай д и , чун ки  со ти л ади ган  то вар л ар  х аж м и н и н г  ош иш  ни сбати  

би лан  то вар л ар  н ар х н и н г  ту ш и ш  хаж м и  ни сбати  ў зар о  т ен г  бўлади ;
e) тў гр и  ж авоб  йўқ.

58. Ишлаб чикарувчи ўзининг X турдаги махсулотининг нархини 5 
фоизга туширди, оқибатда сотув хажми 4 фоизга кўтарилди. X махсулотга 
бўлган талаб:

a) эл асти к  ;
b ) Н о эл асти к  ;
c) б и р ли к  эл асти к  ;
d) м у тл о к  эл асти к  ;
e) тў гр и  ж авоб  йўқ.

59. А махсулот нархининг кўтарилиши нимага олиб келади?
a) А м ах су л о тн и  иш лаб  чи кариш  у чу н  сар ф л ан ад и ган  р есу р сл ар га  

бў л ган  тал аб н и н г  ки скари ш и га;
b ) тў лд и р у в ч и  Б т о в а р га  бўлган  тал аб н и н г  ош иш и га;
c) ў р и н б о сар  Б то в а р га  бў л ган  тал аб н и н г  ош иш и га;
d) А м ах су л о тн и  иш лаб  чи кариш  у чун  сар ф л ан ади ган  р есу р сл ар га  

бў л ган  тал аб н и н г  ўси ш и га ;
e) тў гр и  ж авоб  йўқ.



60. Ноэластик бўлган товарнинг нархи 7 доллардан 8 долларга 
кўтарилганда, даромад:

a) кискаради ;
b) к ў тарилади ;
c) узгар и ш си з колади;
d) м у тл о к  н о э л а с т и к ;
e) ту гр и  ж аво б  йўк.

61. Фараз килайлик, X махсулотга булган нархга боглик таклиф 
мутлок ноластикдир. Агар, ушбу махсулотга булган талаб кўпайса, у холда 
мувозанат нарх:

a) ту ш ади , м у во зан ат  хаж м  эса кўпаяди .
b ) м уво зан ат  х аж м  хам  кам аяди .
c) кўтари лади  м у во зан ат  иш лаб чи кари ш  хаж м и  эса кам аяди .
d) к ўтарилади , м увозат  иш лаб чикариш  хаж м и  эса  у згар и ш си з колади .
e) тугри  ж аво б  йук.

62. Бошка шароитлар узгармас булган шароитда, мехнатга булган 
талаб эластиклиги кичик булади, агар ушбу махсулотга булган талаб:

a) эл асти к  бўлса;
b ) Н оэласти к  булса;
c) би рли к  эл асти к  булса;
d) м утлок  эл асти к  булса;
e) ту гр и  ж аво б  йук.

63. Иш хаки ставкаси кўтарилганда:
a) бан дли к  ки скар ади , агар м ех н атга  булган  талаб  эл асти к  б улса;
b ) б ан дли к  к и скаради , агар  м ех н атга  булган  тал аб  м утлок  Н о эл асти к  

булса;
c) бандли к  м и кдо р и  ош ади , агар м ех н атга  булган  талаб  эл асти к  булса;
d) бан дли к  м и к д о р и  ош ади , агар  м ех н атга  б у л ган  талаб  Н о эл асти к  

бўлса;
e) тугри  ж аво б  йук.

64. Умумий нафлик ошади, качонки чекли нафлик:
a) пасайган да;
b) к ў тар и л ган да;
c) паст су р ъ атд а  ош ганда;
d) ўсса  ёки  кам ай са, лекин  м у сб ат  м и к д о р  булса;
e) тугри  ж аво б  йўк.

65. Истеъмолчилар танлови назариясида, истеъмолчи нимани 
максималлаштиришга харакат килади деб юритилади?

a) уртача  наф л и л и кн и ;
b ) ум ум ий  наф л и л и кн и ;
c) ум ум ий  ва чекли  н аф л и л и к н и н г  ф ар ки н и ;
d) чекли н аф л и л и кн и ;
e) тўгри  ж аво б  йўк.

66. Мувозанат нафлилик холатига эришнш учун истеъмолчи нима 
килиши зарур?



a) ол и й  к атего р и ял и  м ах су л о тл ар н и  сотиб  олиш и керак;
b) си ф атси з  то вар л ар н и  ҳ ар и д  қил м асл и ги ;
c) б и р о р  бир то вар  сотиб олиш  у чу н  сар ф лан аётган  бир би р ли к  пул 

м и к д о р и д ан  о л и н аётган  н аф л и л и к  бош ка бир то вар д ан  хам  бир 
б и р л и к  пул  эв ази га  о л и н ади ган  н аф л и л и к к а  тен г  бўлиш и зарур ;

d) п у л н и н г  чекли  н аф лилиги  хар  бир то вар  нар х и га  тен г  бў л и ш и га  
и ш о н ч  х оси л  ки л и ш и  керак.

e) т ў гр и  ж аво б  йук.
67. Қайси холларда бефарклик картасида жойлашган нуктага 

истеъмолчининг мувозанат холати деймиз?
a) эн г  ю к о р и д а  ж о й л аш ган  беф ар к ли к  чи зи ги га;.
b ) бю д ж ет  ч и зи ги  би лан  беф ар к ли к  эгри  чи зиги  кеси ш ган  хар  кан дай  

нуктага;
c) бю д ж ет  чи зи ги  билан  беф ар кли к  ч и зи ги н и н г  бурчак  ко эф ф и ц и ен ти  бир 

б и р и га  т е н г  булган да;
d) бю д ж ет ч и зи ги  чегараси дан  т аш к ар и д а  ётган  нуктага;
e) тў гр и  ж аво б  йук.

68. Истеъмолчилар даромадининг кўпайиши графикда кандай 
узгариш хосил килади?

a) бю д ж ет  чи зи ги  ў н гга  параллел  си л ж и й ди ;
b ) бю д ж ет  чи зи ги н и н г  огиш  бурчаги  ўзгар ади ;
c) бю д ж ет  ч и зи ги  чап га  п араллел  си л ж и й ди ;
d) бю д ж ет  чи зи ги н и н г  огиш  бурчаги  кискаради ;
e) тў гр и  ж аво б  йўк.

69. Қуйидаги умумий нафлиликни акс эттирувчи ракамлардан кайси 
бири чекли нафлиликнинг камайиб бориш конуни изохлайди.

a) 2 0 0 ,4 5 0 ,7 5 0 ,1 1 0 0 ;
b ) 2 0 0 ,3 0 0 ,4 0 0 ,5 0 0 ;
c) 2 0 0 ,4 0 0 ,1 6 0 0 ,9 6 0 0 ;
d) 2 0 0 ,2 5 0 ,2 7 0 ,2 8 0 ;
e) тў гр и  ж аво б  йўқ.

70. Истеъмолчи учун бефарклик чизигининг жойлашуви ва ётиклиги 
нимани англатади?

a) у н и н г  х о х и ш и  ва дар о м ад и  х аж м и н и ;
b) ф акат  т о в а р  м ах су л о ти н и н г  н архини ;
c) и с теъ м о л ч и н и н г  х о х и ш и н и , дар о м ад и  х аж м и н и  ва сотиб  о л аётган  то вар  

нархини ;
d) ф акат  у н и н г  хохи ш и н и ;
e) тў гр и  ж аво б  йўқ.

71. Истеъмолчи А ва Б товарларни сотиб олиши учун бир хафтада 20
доллар пул сарфлайди.

Товарлар
тури

Нархи
(price)

Сотиб олиш 
хажми

Умумий
нафлилик

Чекли
нафлилик

А 70 20 500 30



Б 50 12 1000

Истеъмолчи максимал даражада наф олиши учун:
a) А  то ва р д а р  кам рок , Б товар дан  эса  к ўп рок  сотиб олиш и керак;
b ) о л ди н  А  товардан  канча сотиб олаётган  б у л са  ш унча х ар и д  килиш и ва  Б 

т о вар д ан  кўпрок  сотиб олиш и лозим ;
c) А  то вар д ан  кўпрок , Б товар дан  эса  к ам рок  сотиб олиш и керак;
d) то вар л ар  хари ди  тар ки б и н и  ўзгар ти р м асл и ги , чунки  ш у н до к  хам  

м ак си м ал  наф  олм окда;
e) тў ғр и  ж авоб  йук.

72. Куйидаги фикрлардан кайси бири нотўгри баён этилган?
a) б еф ар к ли к  чи зи ғи да  ж о й л аш ган  хар  бир  нукта иккита т о вар н и н г  

к о м би н ац и яси н и  англатади ;
b ) бю д ж ет  чизиги  устида ж ойлаш ган  хар бир нўкта  иккита  то вар н и н г  

к о м би н ац и яси н и  англатади ;
c) б еф ар к ли к  чи зиги  усти д а  ж о й л аш ган  бар ча  н у к тал ар н и н г  н аф л и л и к  

д ар аж аси  бир хил;
d) бю д ж ет  чи зиги  устид а  ж о й л аш ган  бар ча  н у к тал ар н и н г  н аф л и л и к  

д ар аж аси  бир хилди р ;
e) тў гр и  ж авоб  йўк.

73. Куйидаги фикрлардан кайси бири тўгри?
a) беф ар к ли к  эгри  чизиги  к о р д и н ата  б о ш и га  н и сбатан  бо ти к  бў л ган и  учу н  

бир н еъ м ат  би лан  бош ка неъм атн и  алм аш ти р и ш  ош иб бо р ган и  би лан  
чекли  алм аш ти р и ш  норм аси  ўзгар м ай ди ;

b) чекли  алм аш ти р и ш  норм аси  до и м о  м у сб ат  бўлади ;
c) чекли  алм аш ти ри ш  норм аси  д о и м о  м ан ф и й  бўлади;
d) чекли  алм аш ти р и ш  н орм аси  к о эф ф и ц и ен ти н и н г  м у сб ат  ёки  м ан ф ий 

бўлиш и алм аш ти р и лаётган  м ахсулот  х аж м и га  боглик;
e) то гр и  ж авоб  йўк.

74. Куйидаги фикрлардан кайси бири тогри келтирилган?
a) “Д ар о м ад  -и с т е ъ м о л ” чи зиги  ко р д и н атал ар  бо ш идан  4 5 и дан  к и ч ки н а  

б у р ч ак  таш к и л  к иладиган  тў гр и  чи зи к  ш аклида  бўлса, д а р о м ад н и н г  
ўси ш и  и стеъ м о л ч и л ар н и н г  и стеъ м о л  ки л ади ган  н еъ м атл ар и  бир хил  
м у тан о си б л и кд а  ў си ш и н и  билдиради ;

b ) д ар о м ад  к ам ай ган д а  б ю д ж ет чизиги  ў н гга -ю к о р и га  си л ж и й ди ;
c) беф ар к ли к  эгри  ч и зи ги даги  ко о р д и н ата  б о ш и га  эн г  якин  н у к тад а  н аф л и к  

эн г  катта  бўлади ;
d) чекли  алм аш ти р и ш  н орм аси  до и м  1 д ан  к и ч ки н а  бўлади ;
e) тў гр и  ж авоб  йўк;

75. Гиффен товарларининг хусусиятлари кайси бандда тўгри 
келтирилган?

a) бундай  то вар л ар га  нарх о ш гани  сай и н  талаб  хам  ош ади ;
b ) бундай  то вар л ар н и н г  д ар о м ад  сам ар аси  алм аш ти р и ш  сам ар аси д ан  катта  

бўлади;
c) бун дай  то вар л ар н и н г  д ар о м ад  сам араси  алм аш ти р и ш  сам ар аси д ан  

к ички на бўлади ;



d) а ва б ж ав о б л ар  тў ғр и ;
e) а ва с ж ав о б л ар  тў ғр и .

76. Қунидаги формулалардан кайси бири тугри?
a) Р !Х !+ Р : Х 2Ж  бу ер да  Р ] ,Х Г би ринчи  м ах су л о т  н архи  ва  х аж м и , Р :,Х 2- 

иккин чи  м ах с у л о т  н архи  ва хаж м и , Р- и съ тем о л ч и  даром ади .
b) M U x/M U ^'=P x/P y бу ерда, M U -чекли  наф лик , Р -м ах су л о т  нархи;
c) M U x/M U y= P x/P y бу ерда, M U -чекли  н аф лик , Р -м аҳ су л о т  нархи ;
d) а ва б ж ав о б л ар  тў гр и ;
e) а  ва с ж ав о б л ар  тў гр и .

77. Истеъмолчи даромади 500 мингни ташкил этади. У бу пулига х та 
стол ва у та стул сотиб олмокчи. Стол нархи 20 минг, стул нархи 60 минг 
сўмга тенг, Истеъмолчининг нафлик функцияси y (X ,Y )= Y 2 бўлса, 
максимал нафликни таъминловчи танлов аниклансин.

a) Х =2 ва Y = 7;
b) Х = 4  ва  У = 7 ;
c) Х =5 ва Y = 6;
d) Х=1 ва Y = 8;
e) Х = 10  ва У = 5 .

78. Истеъмолчи даромади 48 минг ни ташкил этади. У бу пулига х кг 
олма ва у кг нок сотиб олмокчи. Олма нархи 2 минг, нок нархи 3 минг 
сўмга тенг. Истеъмолчи нафлик функцияси U (X ,Y )=  X x Y  бўлса, максимал 
нафликни таъминловчи танлов аниклансин.

a) Х = 12  ва Y = 8 ;
b) Х = 9 ва  Y = 1 0 ;
c) Х = 15 ва  Y = 6 ;
d) Х = 10  ва Y = 15 ;
e) Х =6 ва Y = 1 2 ;

79. Биринчи йили ишлаб чикариш хажми 20% га ошди, иккинчи 
йили эса 5% га ошди. Бу икки йил ичида ишлаб чикариш жами неча 
фоизга ошган?

a) 25%  га;
b ) 30%  га;
c) 26%  га;
d) 28%  га;
e) 29%  га.

80. Мехнат ва капитал маълум комбинацияда уларнинг чегара 
унумдорлиги нисбати 2:1 га тенг бўлса, харажатларни минималлаштириш 
учун:

a) икки б и р л и к  м ех н ат  бир би рли к  кап итал  билан  би р лаш и ш и  керак;
b ) ул ар  н ар х и н и н г  ни сбати  2:1 бўлиш и керак;
c) у л ар н и н г  нархи  ни сбати  1:2 бўлиш и керак;
d) м ех н атга  кў р а  кап и тал  и ш л атилиш и керак;
e) тў гр и  ж ав о б  к ел тирилм аган .

81. Кўлам самарадорлиги ўсганда:
а) м ех н ат  к ап и тал га  алм аш ади ;



b) ф о й д ал ан и л аётган  о м иллар  х аж м лари н и н г нисбати  ўзгарм айди ;
c) кап итал  м ехн атга  алм аш ади ;
d) ф о й д ал ан и л аётган  ом и л л ар  ў р тасида  б о гл и к л и к  йук;
e) тугри  ж авоб  келтирилм аган .

82. Ишчи кучи нархи 10 минг сум, капитал нархи эса 30 минг сўмга, 
ишлаб чикариш функцияси Q=2K2 тенг. Фирманинг маблаги 130 минг 
булса, максимал ишлаб чикариш хажми аниклансин.

a) 32;
b ) 36;
c) 34;
d) 38;
e) тугри  ж авоб  йук.

83. Тасаввур килайликки, махсулотни ишлаб чикариш учун мехнат 
(L) ва капитал (К) ресурсн сарфланади. Мехнатнинг чекли махсулоти 
MPl=2000; капиталнинг чекли махсулоти МРк-=5000; мехнатнинг нархн 
Рь=1000доллар; капитал нархи Рк=20000 доллар; Чекли даромад MR=3000 
долларни ташкил этади. Максимал фойда олиши учун фирма 
ресурслардан кандай фойдаланиши керак?

a) м ех н ат  ва  кап и талдан  бир х ил  хаж м да кў п р о к  ф о й д ал ан и ш и ;
b ) м ех н ат  ва  кап и талдан  бир хил  х аж м да кам р о к  ф о й д ал ан и ш и ;
c) м ехн атдан  куп, кап и тал дан  эса кам рок  ф о й д ал ан и ш и ;
d) к ап италдан  куп, м ех н атдан  эса кам  ф о й д ал ан и ш и ;
e) тугри  ж авоб  йук.

84. Агар фирма ресурслар харажатини 10 фоизга оширганда ишлаб 
чикариш хажми 15 фоизга кўтариладиган бўлса, у холда:

a) м ан ф ий  м асш таб  сам араси  ю зага  келади ;
b ) м усб ат  м асш таб  сам араси  кузати лади ;
c) ом и л л ар н и н г  к ам айиб  бори ш  кон ун и  ам ал  килади;
d) эгри  L A T C  ю к о р и га  силж и йди ;
e) тў гр и  ж авоб  йўк.

85. Фоиз ставкаси 8 дан Ю фоизга кўтарилди. Муддатсиз кимматли 
когозга эга бўлган шахс хар йили 100 доллар даромад кўради. Фоиз 
ставкасининг узгариши натижасида:

a) кап итал  40  до л л ар га  к и й м ати н и  йўкотади ;
b) кап итал  50 до л л ар га  к и й м ати н и  йўкотади ;
c) кап итал  250 д о л л ар га  ки й м ати н и  йўкотади ;
d) кап и тал н и н г  250  д о л л ар га  ки й м ати н и н г  ош иш и н ати ж аси да  д а р о м ад  

кўрилади ;
e) тў гр и  ж авоб  йўк.

86. Изокванта нимани англатади?
a) ял п и  эгри  иш лаб  чи кариш  х аж м и н и ;
b ) би р  хил х аж м д а  м ах су л о т  иш лаб  ч и к ар и ш н и  таъ м и н л о вчи  ом и л л ар  

ко л м би н ац и яси н и ;
c) берилган  р есу р сл ар  х аж м и д а  ту р ли ча  и ш л аб  чи кариш  хаж м л ар и н и ;
d) ўр тач а  эгри  м ах су л о тн и ;



е) тў гр и  ж ав о б  йўқ.
87. Изокванта ва изокоста чизикларида жойлашган хар кандай нукта 

нимани билдиради?
a) иш лаб  чи к ар и л аётган  м ах су л о т  хаж м ин и ;
b) қи й м ат  к ў р и н и ш и д аги  м ах су л о т  хаж м ин и ;
c) х ар аж атл ар  сум м асини ;
d) ресу р сл ар  хаж м и  ком б и н ац и яси н и ;
e) тў гр и  ж аво б  йўқ.

88. Биринчи йилда ишлаб чикариш хажми 20%га кейинги 2 йилда 
мос равишда 5% ва 40% га ошди. 3 йил ичида ишлаб чикариш хажми 
канчага ошди?

a) 77 .6%  га;
b) 75 .8%  га;
c) 65 .0%  га;
d) 70 .2%  га;
e) 76 .4%  га.

89. Биринчи йили фермер 120 гектарлик еридан 2400 центнер бугдой, 
иккинчи йили эса у 150 гектар ердан 2250 центнер бугдой олди. Шу икки 
йил учун ўртача хосилдорликни аникланг.

a) 18 ц ен тн ер ;
b ) 17.2 ц ентнер ;
c) 15.6 ц ентнер ;
d) 19.4 центнер ;
e) 20.6 центнер .

90. 500 та ишчи кучига эга бўлган корхона ойига 10 минг дона 
поябзал ишлаб чикарарди, кейин ишчиларни 100 тага кўпайтириб 15 минг 
та поябзал ишлаб чикара бошлади. Мехнатнинг чекли махсулоти 
аниклансин.

a) 50 та;
b ) 60 та;
c) 70 та;
d) 80 та;
e) 90 та.

91. Ишчи кучи нархи 10 минг сўм, капитал нархи 30 минг сўм, фирма 
ишлаб чикариш функцияси эса Q=2K2. Фирманинг маблаги 130 мингни 
ташкил этса максимал ишлаб чикаришни таъминловчи таркиб 
аниклансин.

a) L =4 va К = 3 ;
b) L=7 va К = 2 ;
c) L=1 va К = 4 ;
d) L =4  va K = 4;
e) тў гр и  ж аво б  к елти ри лм аган .

92. Ишлаб чикариш ресурси хнсобланманднган каторнн белгиланг
a) истеъ м о л  м оллари ;
b ) ф ойд али  к азилм алар ;



c) м алакали  иш чи кучи;
d) л аб о р ато р и я  ж и х озлари ;
e) ту гр и  ж авоб  к елти ри лм аган .

93. Ишлаб чикариш функцияси Q(L,K)= 7-L02*K03. Ушбу функция 
кандай масштаб самарасига эга эканлиги аниклансин.

a) м асш таб  сам ар аси н и  аниклаш  учун  м аъ л у м о т  етарли  эм ас;
b ) м усбат;
c) м ан ф ий ;
d) узгарм ас;
e) ту гр и  ж авоб  к елти ри лм аган .

94. Иктисодий фойда куйидагича аникланади:
a) бухгалтери я  ф о й д аси  ва норм ал ф ойд а  ўр таси даги  ф арк  си ф ати д а;
b ) ум у м и й  д ар о м ад  ва ж орий  ф о й д ал ан и ш  учу н  ж алб  ки ли н ган  бар ча  пул  

х ар аж атл ар и  ф арки  оркали ;
c) ум у м и й  д ар о м ад  ва барча  х ар аж атл ар  ф арки  оркали ;
d) соф  д ар о м ад  оркали ;
e) ту гр и  ж авоб  кел ти р и л м аган .

95. Ишлаб чикариш ўсиши билан уртача умумий харажатлар 
камайса, чекли харажатлар;

a) кам айиш и керак;
b ) ур тач а  х ар аж атл ар д ан  ю кори  бу лиш и керак;
c) ур тач а  х ар аж атл ар д ан  паст булиш и керак;
d) кўтарилади ;
e) тў гр и  ж авоб  кел ти р и л м аган .

96. Чекли харажатлар:
a) ур тач а  м ах су л о т  ва у р тач а  у згар у вч ан  х ар аж атл ар  к ў п ай тм аси га  тенг;
b ) ум у м и й  уртача х ар аж ат  ва и ш лаб  чикариш  хаж м и  к ў п ай тм аси га  тенг;
c) иш лаб  чи кариш  х аж м и н и  би р  би р ли к ка  кўп ай ти ри ш  н ати ж аси д а  до и м и й  

х ар аж атл ар н и н г  куш и м ча  ўси ш и ди р ;
d) иш лаб  чи кариш  х аж м и н и н г  бир би р ли кка  к ў п ай ти р и ш  н ати ж аси д а  

ум у м и й  х ар аж атал ар н и н г  ку ш и м ча  ўси ш и ди р ;
e) ту гр и  ж авоб  кел ти р и л м аган .

97. Қиска муддатда фирманинг уртача узгарувчан харажатлари эгрн 
чизиги ишлаб чикаришнинг шундай хажмида минимал бўладики, бунда;

a) ур тач а  м ах су л о т  м аксим ал  бул и ш и  керак;
b ) до и м и й  х ар аж атл ар  м и н и м ал  бу лиш и керак;
c) чекли  хар аж атл ар  у са  бош лай ди ;
d) ур тач а  ум ум и й  х ар аж атл ар  м ак си м ал  бу л и ш и  керак;
e) ту гр и  ж авоб  кел ти р и л м аган .

98. Ишлаб чикаришнинг хар кандай хажмида фирманинг умумий 
харажатлари:

a) уртача у м у м и й  х ар аж атл ар д ан  у р тач а  у згар у вч ан  х ар аж атл ар н и  
ай и рм асига  тенг;

b ) уртача у згар у в ч ан  х ар аж атл ар н и  иш лаб  чи кариш  хаж м и  
кў п ай тм аси га  тенг;



c) у м у м и й  ўр тач а  х а р аж атл ар н и н г  иш лаб чи қариш  ҳ аж м и  
к ў п ай тм аси га  тенг;

d) д о и м о  бир хил;
e) д) т у гр и  ж авоб йўқ.

99. Ўртача умумий харажатлар бу:
a) у м у м и й  до и м и й  х ар аж атл ар  ва  ў згар у вч ан  хар аж атл ар  йи ги н ди си н и  

и ш л аб  чи кар и л ган  м ах су л о тл ар  м и к д о р и га  н и сбатидир ;
b) A F C  -  A V C ;
c) Т С  н и  д о и м и й  б и р ли ги га  н и сбатидир ;
d) А Т С  -  A F C ;
e) т ў гр и  ж авоб  кел ти р и л м аган .

100. Узок муддатли ўртача харажатлар эгри чизиги:
a) у м у м и й  иш лаб  чи к ар и ш н и н г  у м у м и й  х ар аж атл ар га  н и сбатини  

кўр сатади ;
b) ў зи д а  иш лаб  чи кари ш  о м и л л ар и н и н г  до и м и й  п р о п о р ц и яси н и  

и ф о д ал ай ди ;
c) хар  б и р  иш лаб чи кариш  хаж м и  учу н  эн г  кам х араж атлар  п р и нцип ини  

и ф о д ал ай ди ;
d) к ам ай и б  б орувч и  у н у м д о р л и к  ко н у н и га  би ноан  дои м ий  кам айиб 

б о р ади ;
e) т ў гр и  ж авоб  к елти ри лм аган .

101. Қиска муддатли ораликда фойдани максимал ёки 
харажатларни минималлаштирувчи ракобатлашган фирма ўз фаолиятини 
куйидаги холларда тўхтадн:

a) м ах су л о тн и н г  б аҳоси  ў р тач а  до и м и й  х ар аж атл ар д ан  паст б ўлган да.
b) м ах су л о тн и н г  баҳоси  ў р тач а  ўзгар у вч ан  хар аж атл ар д ан  паст 

бўл ганда.
c) м ах су л о тн и н г  б ахоси  чекли  х ар аж атдан  паст бўлганда.
d) у м у м и й  д ар о м ад  у м у м и й  х ар аж атл ар н и  қоплаш га етм ай колаётганда .
e) т ў гр и  ж авоб  йўқ.

102. Узок муддатли ораликда фойдани максималлаштириш ёки 
харажатларни минималлаштиришга харакат килаётган ракобатлашувчи 
фирма ишлаб чикаришни тўхтатишга мажбур, агар:

a) ў р т а ч а  у м у м и й  х ар аж ат  чекли  хар аж атдан  кичик  бўлган да;
b) м ах су л о тн и н г  бахоси  чекли  х ар аж атд ан  паст  бўлганда;
c) ту ш у м  ум у м и й  хар аж атл ар н и  коплай  олм аса;
d) ч ек л и  х ар аж ат  ў р тач а  ў згар у в ч ан  х араж атдан  ош иб кетса;
e) т ў гр и  ж авоб  йўқ.

103. Ўртача харажатлар чизиги эгри талаб чизиги билан 
кесишганда кандай холат юз беради?

a) ф о й д а  м аксим ал  бўлади ;
b) н о р м ал  ф о й д а  н олга  тен г  бўлади ;
c) бу х гал тер л и к  ф о й д а  н олга  т ен г  бў лади ;
d) ф и р м а  норм ал  ф о й д а  олиш  ҳ о л ати д а  бўлади ;
e) т ў гр и  ж авоб  йўқ.



104. Фирманинг доимий харажатлари -  бу:
a) р есу р сл ар  сотиб о л инаётганд а  уларга  кетган  х ар аж атлард и р ;
b ) х ар  кан дай  м ах су л о т  иш лаб  чи кариш  х аж м и д а  м ини м ал  м и кдорд а  

сар ф л ан аётган  х ар аж атл ар ;
c) и ш л аб  чикариш  хаж м и га  б о гл и к  бўлм аган  хараж атлар ;
d) и ш чи  х о д и м лар га  тў лан аётган  хакдир;
e) ту гр и  ж авоб  йўк

105. Чекли харажатни хисоблаш формуласини белгиланг:
a) A TC :Q ;
b) А ТС  : AQ;
c) FC  : Q ;
d) (Р  * Q ) : AQ;
e) ту гр и  ж авоб  йук.

106. Куйидаги ифодалардан кайси бири умумий харажатни акс 
эттиради?

a) А М С ;
b) V C - F C ;
c) FC  +  VC;
d) F C  + V C + M C
e) ту гр и  ж авоб  йук.

107. Қиска муддатли ораликда фирма 500 бирлик махсулот ишлаб 
чикарди. Уртача узгарувчан харажатлар 2 долларни, уртача узгармас 
харажатлар 0,5 долларни ташкил этади. Юкоридаги ракамлардан 
фойдаланиб умумий харажатларни хисобланг:

a) 2 ,5  доллар ;
b ) 1250 доллар;
c) 750 доллар;
d) 1100 доллар ;
e) ту гр и  ж авоб  йук.

108. Агар AVC(10)=5 000; FC=20 000 бўлса, АС(10)=?
a) 25 000;
b ) 7 000;
c) 3 000;

d) 10 000;
е) 15 000.

109. Агар АС(20)=500; МС(21)=11 ОООбўлса АС(21)=?
a) 1 000;

b ) 10 500;
c) 21 000;

d) 11 500;
e) топ и ш н и  и м кони  йук.

110. Агар ТС(3)=10 000; МС(4)=2 200; МС(5)=2 100 ва МС(6)=1 900 
булса, АС(6)=?

a) 2 700;
b) 1 900;



c) 1 800;
d) 2 ООО
e) тў гр и  ж ав о б  кел ти р и л м аган .

111. Ишлаб чикарувчининг умумий харажатлари кайси бандда 
тўгри келтирилган?

a) T C -F C ;
b) A V C + A T C ;
c) FC + V C ;
d) M C + V C ;
e) T R -T C .

112. Агар фирма ишлаб чикараётган махсулотини 40 бирликдан 41 
бнрлликка оширса, ва бунинг натижасида умумий харажатлар микдори 
262 бирликдандан 281 бирликгача кўтарилса, кушимча кўшилган бир 
бирлик махсулотга кэтган чекли харажат микдори аниклансин:

a) 262 б и р ли к ;
b ) 281 би рли к ;
c) 267 би рли к ;
d) 20 б и р ли к ;
e) ту гр и  ж ав о б  кел ти р и л м аган ;

113. Қуйидаги фикрлардан кайси бири нотугри?
a) К о р п о р ац и я  - п ай ч и л и к к а  асо сл ан ган  ж ам и ят  булиб , хар  бир м улкдор  

м асъ у ляти  у ш бу  ко р х о н ага  кўш ган  ҳиссаси  билан  чеклан ади ;
b ) ф о й д а  о л м ай д и ган  таш к и л о тл ар  - м асчит, касалхон а, коллеж лар , барча  

касаба  у ю ш м а л ар и  ва хай р и я  ж ам и ятлари ;
c) ал ъ тер н ати в  х ар аж атл ар  - ф и р м ан и н г  р есу р сл ар и д ан  эн г  яхш и 

в ар и ан тд ан  ф о й д ал ан и ш и  би лан  б о гл и к  й ўқоти лган  и м кони ятлардир ;
d) ф и р м а  -  бу иш лаб  чи қариш  р есурслари  эгал ар и н и н г  карорларини  ва 

м ан ф аатл ар и н и  м у во ф и қл аш ти р у вчи  и н си ту ц и о н ал  ту зи л м а  
х и со б л ан ад и ;

e) ту гр и  ж ав о б  йук;
114. Умумий харажатлар TC=Q3-90Q2+2700Q+75 кўринишида 

берилган ишлаб чикариш хажми((}) канча булганда чекли харажат 
минимал булади?

a) 80 та;
b ) 90 та;
c) 30 та;
d) 50 та;
e) ту гр и  ж ав о б  йук.

115. Бозор таркибига боглик бўлмаган холда фирма ёпилади, агар:
a) ту ш у м  х аж м и  у м у м и й  хар аж атл ар н и  эм ас, балки  ф ақат  ў згар у в ч ан  

х ар аж атл ар н и  қопласа;
b ) ту ш у м  ў згар у в ч ан  ва  до и м и й  хар аж атл ар н и  ко п л ай ди , л еки н  у м у м и й  

х ар аж атл ар н и  қоплам аса;
c) ў р тач а  ту ш у м  ў р тач а  ў згарувч ан  х ар аж атл ар д ан  ю кори , леки н  ў р тач а  

у м у м и й  х ар аж атл ар д ан  п аст  бўлса;



d) у р тач а  ту ш у м  у р тач а  у згарувч ан  х ар аж атл ар д ан  паст булса;
e) ту гр и  ж авоб келтирилм аган .

116. Фойдасини максималлаштираётган фирма махсулот ишлаб 
чикаришнинг шундай хажмини танлаши керакки, бунда:

a) ур тач а  хар аж атл ар  м ини м ал  бўлиш и керак;
b ) у р тач а  туш ум  у р тач а  ум ум ий  х ар аж атал ар га  тен г  булиш и керак;
c) чекли  ту ш ум  чекли  х араж атга  т ен г  булиш и керак;
d) ум у м и й  туш ум  м аксим ал  булиш и керак;
e) ту гр и  ж авоб  к елти ри лм аган .

117. Икки томонлама монпполияда:
a) сотувчи  и стеъ м о л ч и га  К араганда к ў п р о қ  наф кўради;
b) истеъм олчи  со ту в ч и га  К араганда к ў п р о қ  наф кўради;
c) нархни  дои м ий  би р  х илда  аниклаш  м ум кин  эм ас;
d) олди-сотди  хаж м ин и  аниклаш  м ум кин  эм ас;
e) сотувчи  ва о л у вчи  тен г  наф  кўради.

118. Мукаммал ракобатлашган бозорда фирманинг талаб эгри 
чизиги:

a) чекли  ва ў р тач а  т у ш у м  эгри  чи зиклари  би лан  мос туш ади;
b) ўр тач а  ва ум у м и й  туш ум  эгри ч и зи кл ар и  билан мос туш ади ;
c) чекли ва ум ум и й  ту ш у м  эгри  чи зиклари  би лан  м ос туш ади;
d) ум ум и й  туш ум  эгри  чи зиги  билан м ос ту ш ади ;
e) тўгри  ж авоб к елти ри лм аган .

119. Фойдасини максималлаштираётган фирма кандай холларда 
ишлаб чикариш хажмини ўзгарншсиз колдириши мумкин?

a) M R > M C  va T R > T C ;
b) M R = M C  va T R > T C ;
c) M R > M C  va T R = T C ;
d) M R -M C  м аксим ал  холатда;
e) тўгри  ж авоб кел ти р и л м аган .

120. Қиска муддатли ораликда мукаммал ракобатлашган бозорда 
фирманинг таклиф эгри чизиги:

a) М С  эгри чи зи ги дан  ю к о р и д а  ётган  A V C  эгри  чи зи ги га  мос келади;
b ) бозор  таклиф и  эгри  чи зиги  оркали  ан и кл ан ад и ;
c) A V C  эгри чи зигидан  ю к о р и д а  ётган  М С  эгри  чи зи ги га  мос ту ш ади ;
d) ф ирм а м ах су л о ти га  тал аб  эгри чи зи ги  би лан  м ос келади;
e) тўгри  ж авоб кел ти р и л м аган .

121. Узок муддатли ораликда фойдасини максималлаштираётган 
фирма учун:

a) нарх ў ртача  ў згар у в ч ан  х ар аж атл ар га  т ен г  бўлади ;
b ) нарх чекли х ар аж атл ар д ан  ю кори  бў л ади ;
c) нарх ў ртача  у м у м и й  х ар аж атл ар га  т ен г  бўлади ;
d) ў р тач а  ум ум и й  х ар аж атл ар  м ини м ал  бўлади ;
e) тўгри  ж авоб кел ти р и л м аган .

122. Монополистик ракобатни мукаммал ракобатдан ажратиб 
турадиган асосий белги:



a) р ако б атл аш у вчи  ф ирм а бир хил  м ахсулотн и  эм ас, балки  табакалаш ган  
м ах су л о тн и  иш лаб чи каради ;

b ) м о н о п о л и сти к  р ако б ат  ш ар о и ти д а  ф ирм ани нг талаб  эгр и  чи зи ги  бозор  
талаби  эгр и  чизиги  билан  м ос туш ади ;

c) у зо к  м у дд атл и  м о н о п о л и сти к  р ак о б ат  ш ар о и ти да  ф и р м ал ар  иктисодий  
ф о й д а  ол ад и л ар , м укам м ал  р ако б ат  ш ар о и ти да  эса  бу н дай  бўлм айди ;

d) м о н о п о л и сти к  р ако б ат  б о зо р и га  кириш  у чун  ж идд и й  тў си к л ар  м авж уд;
e) тугри  ж аво б  к ел тирилм аган .

123. Мукаммал ракобат шароитида ишлаб чикаришнинг доимий 
омилига солинадиган солик ставкаси кўтарилганда, фирма ишлаб 
чикариш хажминини:

a) к ўп ай ти рад и ;
b ) ки скар ти р ади ;
c) ў згар ти р м ай ди ;
d) ан и к  кар о р  кабул  килм айди .

124. Ракобатли фирмадан фаркли равишда монополист:
a) м ах су л о тга  хар  кан дай  нар х н и  кў й и ш и  м ум кин;
b) M R = M C  да ф о й д аси н и  м акси м ал ти р ади ;
c) м ах су л о тн и н г  хар кан дай  хаж м ин и  иш лаб чи кариш и ва у ни  хохлаган  

нар х да  со ти ш и  м ум кин ;
d) м аълум  бир  бозор  тал аб и д а  м акси м ал  ф ойда  берад и ган  н ар х  ва  иш лаб 

чи кар и ш  хаж м и  ко н б и н ац и яси н и  танлайди ;
e) м у тл о к  эл асти к  тал аб га  ду ч  келади ;
О ту гр и  ж аво б  к елти ри лм аган .

125. Табиий монополия, бу-
a) О Р Е К  -х алк ар о  н еф т  картели ;
b) IB M  -ко м п ан и яси ;
c) Ҳ ам ко р бан к ;
d) Ш ахар  м етроси ;
e) ту гр и  ж аво б  кел ти р и л м аган .

126. Нарх дискерминаиияси-бу:
a) ю кори  си ф атл и  то вар га  ю ко р и  нарх  белгилаш ;
b ) ян ги  м о дел даги  то вар га  ю ко р и  н арх  белги лаш ;
c) и ш ч и л ар н и н г  м ал ак аси га  караб  иш  хаки  бериш ;
d) бир хил  м ах су л о тн и  хар  х ил  х ар и до р л ар га  турли  н архда  сотиш ;
e) ту гр и  ж аво б  к елти ри лм аган .

127. Ракобатлашувчи фирмадан фаркли равишда монополист:
a) ф о й д ан и  м ак си м ал лаш ти р и ш га  ин тилади ;
b ) н архни  ю к о р и  ўрнати б  кў п р о к  ф о й д а  олиш га интилади ;
c) м ах су л о тн и  кў п р о к  м и к до р д а  иш лаб  чикариб , ю ко р и  н ар х да  соти ш га  

ин ти л ади ;
d) M R = P  б у л ган  хо л атда  м ах су л о т  иш лаб чи кари ш га и н тилади ;
e) к ам р о к  м ах су л о т  иш лаб  чи кари б  ю ко р и р о к  нарх  к ў й и ш га  ин ти лади ;

128. Агар махсулотнинг бахоси ишлаб чикариш учун сарфланаётган 
уртача умумий харажатларни копламайдиган булса, у холда фирма:
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a) иш лаб ч и кар и ш н и  зудлик билан ту х таш и  керак;
b ) м ах су л о т  иш лаб  чи кариш  хаж м ин и  Р > A V C  булгани  холда  Р= М С  

тен гл и к  таъ м и н л ан гу н ч а  танлаш и  керак;
c) янги  тех н о л о ги ян и  танлаш  керак;
d) у стам а  х ар аж атл ар н и  к и скартириш  лозим ;
e) тугри  ж авоб келтирилм аган .

129. Фойдани макисмаллаштпрпшга харакат кнлаётган монополист 
ўз махсулотининг бахосини пасайтиради, агар:

a) у р тач а  х ар аж атл ар и  пасайса;
b ) рекл ам а  х араж атлари  ўсиб борса;
c) чекли  д а р о м ад  чекли  хараж атл ар д ан  ю ко р и  булса;
d) чекли  д а р о м ад  узгар у вч ан  х ар аж атл ар га  тен г  булса;
e) тугри  ж авоб  келтирилм аган .

130. Қисқа муддатли ораликда фойдани максималлаштиришга 
харакат килаётган ракобатлашувчи фирма, кандай холларда махсулот 
ишлаб чикариш хажмини оширмайди?

a) м ах су л о тн и н г  нархи  у р тач а  х ар аж атл ар и  м ини м ум идан  паст 
булганда;

b ) уртача  до и м и й  хар аж атл ар  м ах су л о т  нархидан  ю кори булган да;
c) м ах су л о тн и н г  нархи у ртача  у згар у в ч ан  хараж атл ар  м и н и м ум и дан  

паст булган да;
d) ум ум ий  дар о м ад  у м у м и й  хар аж атл ар н и  коплай олм аса;
e) тугри  ж авоб  к ел тирилм аган .

131. Қуйидаги бозорлардан кайси бири мукаммал ракобатлашган 
бозорга якин туради.

a) пўлат бозори ;
b ) сартарош лик  хизм ати  бозори;
c) қим м атбаҳо  когозлар  бозори;
d) бензин бозори ;
e) тугри  ж авоб йук.

132. Қандай холларда уртача умумий харажатлар микдори минимал 
кийматга э р и ш а д и ;

a) A V C =F C ;
b) Ф ойда м аксим ал  бу л ган д а
c) M C = A V C ;
d) М С = А Т С

133. Максимал фойдани кўзлаб харакат килаётган фирма кушимча 
ишчиларни ёллайди, агар:

a) ум ум ий ту ш у м  у м у м и й  хар аж атдан  п аст  булса;
b ) кийм ат к ў р и н и ш и д аги  чекли  м ах су л о тн и н г  м икдори  пасайган да;
c) кийм ат кўр и н и ш и д аги  чекли  м ах су л о тн и н г  м икдори  к ў тари лган да;
d) пул кў р и н и ш и д аги  м ех н атн и н г  чек л и  м ахсулоти  иш  х аки дан  ю кори  

бўлса.



134. Айтайлик, иккита ишчи кунига 46 доллар хак олишади. 
Ракобатлашувчи фирма учунчи ишчини ёллаганда умумий хак микдори 
кунига 60 долларни ташкил этади. Шуни кайд этиш лозимки:

a) олди н ги  хар икки и ш чи н и н г  чекли  м ахсулоти  23 га тенг;
b ) о л ди н ги  хар икки и ш ч и н и н г  к и й м ат  кў р и н и ш и д ага  чекли м ахсулоти  

23 га  тенг;
c) ёлл ан ган  учун чи  и ш чи н и н г  к и й м ат  к ўрини ш ид аги  чекли  м ахсулоти  

14 га  тенгди р;
d) ф ирм а учи н чи  иш чин и  ёлл ам асл и ги  керак.

135. Тармокда ЮООта фирма фаолият кўрсатади. Ҳар бир фирма 
ойида 5 бирлик махсулот ишлаб чикарганда, чекли харажати 2 долларни 
ташкил этади. 6 бирлик учун 3 доллар, 7 бирлик махсулот ишлаб 
чикарганда 5 доллар тугри келади. Агар махсулотнинг бозор нархи 3 
долларни ташкил этса, у холда, тармокнинг бир ойлик ишлаб чикариш 
хажми канчани ташкил этади?

a) 5000  би рли кдан  кўп  эм ас;
b ) 5000  бирликни;
c) 6000  бирликни;
d) 7000 бирликни .

136. Махсулот бозорда муваффакият козонса унинг хар бирлигидан 
олинадиган даромад 30 минг сўмни, аммо муваффакият козона олмаса хар 
бирлигидан 5 минг сум даромад олинади. Махсулотнинг бозорда 
муваффакиятга эришиш эхтимоли 08 га тенг. Кутиладиган даромад 
микдори кайси бандда тугри келтирилган?

a) 25 м инг;
b ) 30 м инг;
c) 26 м инг;
d) 28 м инг;
e) ту гр и  ж аво б  йўк.

137. Асимметрик ахборотлашган бозор бу-
a) б о зо р даги  барча  субьектл ар  етарли  м аъ л у м о т би лан  таъ м и н л ан ган  

бозор;
b ) б о зо р даги  айрим  су бьектл ар  м ухим  ахборотга  эга  к о л ган л ар и  эса  

бех аб ар  булган  бозор;
c) бозор  субьектл ар и  ў р таси да  бў ладиган  савдо -со ти кда  у л ар н и н г  хеч 

би р и  керакли , м ухи м  ах б о р о тга  эга  эм ас;
d) ту гр и  ж аво б  к елти ри лм аган ..

138. Голланд аукционида биринчи эълон килинган махсулот 
нархининг неча фоизидан тушиб кетса махсулот аукциондан чикариб 
юборилади?

a) 20%;

b ) 25% ;
c) 30% ;
d) 35%
e) ту гр и  ж аво б  кўрсатилм аган .



139. Диверсификация бу-
a) қи м м атл и  қогозлар  портф ели  қи й м ати н и  аниклаш  ж араён и ;
b) тавакк ал чи л к н и  кам ай ти р и ш га  қаратилган  ф ао л и ят  тури ;
c) ф о н д  бозо р и  опер ато р л ар и  ў р таси даги  ҳ и со б-ки то б  харакати ;
d) би р  хил ту р даги  м ахсулотларн и  иш лаб чи қариш ;
e) тугри  ж аво б  кўрсатилм аган .

140. Таваккалчиликни қўшиш усулларини изохловчн жавобни 
белгиланг

a) таби и й  о ф атл ар  нати ж аси да  етказилган  зар ар н и  коплаш  учу н  м ахсус 
ф о н д  таш ки л  қилиниш и;

b ) т ав акк ал ч и л и к  активлардан  таш ки л  то п ган  қ и м м атли  қогозлар  
активи ;

c) активларни  тавакк ал ч л и к  ва тавакк ал чи л и кси з акти вларга  
бўлиниш и;

d) барча  ж ав о б л ар  тўгри ;
e) тўгри  ж авоб  кўрсатилм аган .

141. Таваккалчиликни таксимлаш усуллари-
a) ҳар бир м у м ки н  булган  й укоти ш лар  к атта  бў л м аган  ҳолатда , 

и ш трокч и лар  ў р таси да  тавакк ал чи л и к  зар ар и н и н г  так си м л ан и ш и ;
b ) истеъм олчи  у з  таваккал чи л и ги н и  бо ш к а  б ар ча  и стеъ м о л ч и л ар  

ў р таси д а  так си м л ай д и ;
c) у ю ш м а аъзо л ар и  б ар ча  таваккал чи л и кн и  уз зи м м ал ар и га  олиш ади ;
d) ю к о р и д аги л ар н и н г  барчаси  тугри ;
e) ую ш м а аъзо л ар и  қўш ган  ул у ш л ар и  бу й и ча  тав акк ал ч и л и кн и  уз 

зи м м ал ар и га  олиш ади .
142. Қуйида берилган жавоблардан диверсификацияга каратнлган 

стратегияни аникланг.
a) товар  иш лаб чи қариш  хаж м ин и  ош ириш ;
b ) товар  ва х и зм атлар  х и лларн и  кен гайтириш ;
c) истикболли  и ш лаб  чи қариш  й ў н алиш ини  р и вож лан ти ри ш ;
d) товар  иш лаб чи кариш  хаж м ин и  қисқартиш ;
e) тугри  ж авоб  йук.

143. Инглиз аукциони бу-
a) нарх ю к о р и д ан  пастга  ту ш ади ган  ау кц и о н ;
b) ёпик аукц ион ;
c) нарх пастдан  ю к о р и га  кўтарилган  аукц и он ;
d) тўгри  ж авоб  к ў р сати л м аган;
e) а ва с ж аво б л ар и  тугри .

144. Маънавий таваккалчилик бу-
a) онгли р ави ш д а  еткази лган  зарарни  ту л и к  с у гу р та  ком панияси  

том он и дан  ко п л ан и б  б ер и ш га  булган  и ш о н ч н и н г  нам оён  булиш и;
b ) ассим м етрик  а х б о р о тл ар н и н г  нам оён  булиш и;
c) айирбош лов  ж ар аён и д а  то м о н л ар д ан  б и р и н и н г  ҳаракати  ю заси дан  

пайдо булган  тавакк ал чи л и к;



d) етк ази л ган  зарарн и  су гу р та  ко м п ан и яси  то м о н и дан  ту ли к  
к о п л ан м асл и ги ;

e) ту гр и  ж авоб  к елти ри лм аган .
145. Қуйида берилганлардан кайси бири махсулот сифати тўгрисида 

сигнал бўла олмайди
a) м ах су л о т  нархи;
b ) ф и р м а  обрўси ;
c) м ах су л о т  реклам аси ;
d) су гу р тал ан и ш и ;
e) т у гр и  ж авоб  к ўрсатилм аган .

146. Агар активлардан олинадиган дивиденд 5 % га ортса, ва бошка 
шароитлар узгаришсиз кол ганда кайтим нормаси кандай ўзгаради?

a) 5 %  га кам аяди ;
b ) 5 %  га ортади ;
c) ў згар м ай д и ;
d) со ти б  ол и н ган  актив н ар х и га  бў гл и к  бўлиб  колади;
e) т ў гр и  ж аво б  йўк.

147. Қайси бандда таваккалчиликни пасайтириш шартномалар» 
келтирилган?

a) о п ц и о н л ар ;
b ) хедж ер л аш ти р и ш ;
c) а ва  с;
d) тў гр и  ж авоб  йук;
e) ф ю ч ерслар ;

148. Индивиднинг лотарея ютиб чикиб бош соврин, яъни 20 млн 
сўмни олиш эхтимоллиги 0.001 га тенг. Лотарея нархи 5 минг сўм бўлса, 
индивиднинг кутилаётган даромади канчани ташкил этади?

a) 13000 сўм ;
b) 12000 сўм;
c) И О О О сўм;
d) тў гр и  ж аво б  йўк;
e) 14000 сўм .

149. Активлар бу-
a) ўз эгаси н и  яш и р и н  тў ло в  -  ф и р м а  ки й м ати н и н г ош иш и , акц и ял ар  ва  

б о ш к ал ар  ш аклидаги  пул  ту ш у м л ар и  би лан  таъ м и н лай ди ;
b) ўз эгаси н и  тў гр и д ан -тў гр и  тў ло в  - акция, о блигация , асосий  

к ап и тал н и н г  о ш иш и ш акл и даги  пул  ту ш у м л ар и  би лан  таъ м и н л ай д и ;
c) ўз эгаси н и  яш и р и н  тўлов  - ф ойда, ди ви денд , рен та  ва  б ош калар  

ш ак л и даги  пул ту ш у м л ар и  би лан  таъ м и н лай ди ;
d) ўз эгаси н и  тў гр и д ан -тў гр и  тўлов  -  ф ойда, ди ви ден д , р ен та  ва  

бо ш к ал ар  ш акл и даги  пул  ту ш у м л ар и  би лан  таъ м инлайди ;
e) тў гр и  ж аво б  йўк.

150. Агар дивиденд, капитал ортими микдори 20% га ортса ва сотиб 
олинган актив нархи 20% га камайса, кайтим нормаси неча фоизга 
ўзгаради?



a) 5 0 %  га ортади ;
b) 4 0 %  га кам аяди ;
c) 50%  га кам аяди ;
d) 4 0 %  га ортади ;
e) ту гр и  ж авоб  йўк.

151. Корхона янги махсулот ишлаб чиқармоқчн, агар корхонанинг 
янги махсулоти бозорда муваффакиятга эришса, хар бир акцняга 50 минг 
сум олиши мумкин, агар муваффакиятга эришмаса, хар бир акция учун 6 
минг сум олади. Корхона махсулотининг бозорда муваффакиятга эришиш 
эхтимоли (В га тенг булса, кутилаётган дивиденд киймати канчани 
ташкил этади?

a) 20  200 сум;
b ) 22 400  сўм;
c) 19 200 сўм;
d) 18 200 сўм;
e) ту гр и  ж авоб  йук.

152. Қайси холларда фирма истеъмолчи ортикчалигини тўлик 
эгаллаши мумкин?

a) м о н о п о л л аш ган  бозор  ш ароитида;
b ) нарх ди ск р и н и м ац и яси н и  кўллани лганда;
c) чекли  д а р о м ад  ва чекли х ар аж атл ар  ўртасидаги  ф ар к  

м ак си м ал лаш ад и ган  бўлса;
d) ялпи  ф ойд ан и  м аксим аллаш тирса;
e) тугри  ж авоб  йук.

153. Агар жамиятда ишлаб чиқариш ресурсларн кўпайса, у холда:
a) икти соди ёт  то ва р  ва хизм атлар  иш лаб чи кариш ини  кў п ай ти р и ш  

им ко н и га  эга  бўлин ади ;
b ) иш лаб чи кари ш  тех н о л о ги яси  ях ш и л ан ади ;
c) то вар  ва х и зм атл ар  ёки иш лаб чи кариш  кўпаяди ;
d) ҳ аёт  кечириш  ф аро во н л и ги  ош ади ;
e) тугри  ж авоб  йук.

154. Барчамизга маълумки, Перу коки ўсимлигини ишлаб 
чикарувчи давлатлар сирасига киради. Ушбу коки ўсимлиги кокаин 
хамда coca-cola ичимлиги учун хом ашё хисобланади. Купгина холларда 
коки уаширинча камбагал дехконлар томонидан етиштирилади. Чунки, 
улар учун бундай хом ашёни етиштириш ўз хаётларини сақлаб колишнинг 
ягона йўлидир. Берилган фикрлардан, яъни гиёхвандлик (наркосавдо) 
савдосига иктисодий нуктаи назардан чек кўйишнинг оптимал 
вариантини танланг.

a) Т артиб  б у зар л ар га  карш и кескин ш о р ал ар н и  кўллаш ;
b) C o ca-co la  и ч и м л и ги н и  иш лаб чи к ар и ш н и  қ исқартириш ;
c) Д авл ат  т о м о н и д ан  коки ети ш ти р и ш н и  чеклаш  м аксади да  ерларни  

сотиб олиш ;



d) К о ки  ети ш ти ри ш  учун  катта м и к до р д а  соли к  ставкаси н и  ўр н ати ш  ва 
ту ш ган  дар о м ад н и  м и лиц ияни  саклаш  учун  сарф лан ади ган  
х а р аж атл ар га  аж рати ш ;

e) Т у гр и  ж аво б  йўк.
155. АБС компанияси ўзининг кейинги чикиши, яъни рекламасида 

депозитга пул маблаги кўювчилар учун юкори ставкада фоиз тўловини 
амалга ошириш имкони пайдо бўлганлиги хакидага хабарни таркатди. 
Аммо хеч канча вакт ўтмай АБС корхонасининг акциялари киймати 
пасайиб кетганлиги боис кўплаб омонатчилар зарар кура бошладилар. 
Уларнинг юкотилган зарарни копланиши буйича талаблари:

a) Т у гр и , н ега  д еган д а , м ум тоз (класси к) би тим  ту зи л ган  эди;
b ) Н о ту гр и , чун ки  ком пания билан  ом о н атч и л ар  ў р таси д а  м ум тоз 

б ў л м аган  би тим  ту зи л ган  эди;
c) Н о ту гр и , чун ки  ком пания о м о н атч и л ар  би лан  хеч  кан дай  битим  

ту зм аган  эди;
d) Т ў гр и , чунки  ком пания пул к ў ю вчи лар  би тим  ту заётган д а  ў зи н и н г  

м о л и яв и й  хо л ати  ту гр и си д ага  ахборотн и  сир саклаган ;
e) Т у гр и  ж аво б  йук.

156. Уйга вазифани бажаришингиз учун кечга бориб кўшнингиз 
доимо баланд мусикаларни тинглаб халакит килади. Мулк ва инсон 
хукуклари назариуасининг асосий коидаларини ўзлаштирган киши 
сифатида кандай йўлни тутган бўлур эдингиз?

a) М и л и ц и я га  ш и коят  киласиз;
b) Ў р то к лар и н ги зн и  чакириб уни  тар ти бга  к елти ри ш га хар акат  

к иласиз;
c) К ў ш н и га  м уси ка  ёзилган  ди ск л ар н и н г  арзон ж ой и н и  айтган  холда, 

ў р н и га  кечаси  м у си ка  еш и тм асл и ги  ш артини  кўясиз;
d) К ў ш н и н и к и га  чикиб у билан  м аза  килиб , бал ан д  ово зда  м уси ка  

ти н гл аш н и  давом  этти расиз;
e) Т ў гр и  ж аво б  йўк.

157. Ривоятларга кўра, АҚШнинг Манхеттен штати ХВИИ асрда 
инглизлар томонидан махаллий хиндулардан атига 24 долларга сотиб 
олинган экан. Бундай келишув:

a) К ай та  тан л о в ;
b ) М аъ н ав и й  таваккал чи л и к;
c) Т р ан сак си о н  х ар аж атл ар н и н г  м и н и м ал л аш у ви ;
d) М у л к  х у к у к и н и н г  си н ги б  кети ш и га  м исол  бўлади;
e) Т ў гр и  ж ав о б  йўк.

158. Навоий вилоятининг Кармана тумани ахолиси Алюминий 
заводининг ёнида истикомат килади. Фукаролар заводнинг атроф мухитни 
зарарлаётганлигини, захарли чикиндилар уларнинг хаётларига таъсир 
кўрсатаётганини рўкач килиб, ўзлари олаётган иш хакларига кушимча 
тарзда устама хак олишларини талаб этмокда. Уларнинг мазкур талаб ва 
истакларини амалга оширишга:

а) Т ар ти б га  со лади ган  субси диялар;



b) Т аш қи  сам аран и  бай н ал м и н ал л аш у ви ;
c) Ф укар о л ар  со ғл и ғи н и н г  иж ти м о и й  сам арага  айланиш и;
d) И ж оби й  таш қи  сам аран инг қи сқар и ш и , дейилади ;
e) Т ў гр и  ж авоб  йўқ.

159. Иктисодий нуқтаи назардан биз атроф-мухнтни захарлаяпмиз, 
агарда сигаретанн:

a) Ў з у й и м и зд а  ;
b ) А втобус  бекатида;
c) М ахсус  чек и ш  ж ой лард а  дексак ;
d) Б ар ча  ж аво бл ар  тугри ;
e) Т у гр и  ж авоб  йўқ.

160. Коуз теоремаси:
a) Р об инзон  К рузо  иктисодиёти  учу н ;
b ) И кки та  иш ти рокчилар  учун ;
c) Ў н та  и ш ти р о кч и л ар  учун ;
d) С они дан  қатъий назар а й и р б о ш л аш д а  иш тирок этади ган л ар  учун  

ҳақи қий  хисобланади ;
e) Т угри  ж авоб  йўқ.

161. Ракобатлашувчи фирмадан фаркли ўларок монополист:
a) уз м ах су л о ти га  истаган  бахони  қўя олади ;
b) ўз ф о й д аси н и  м акси м ал лаш ти р и ш  м аксади да  чекли х а р аж атл ар и н и  

чекли  д ар о м ад га  тен г  х о л атд а  у ш л аб  ту р ади ;
c) истаган  х аж м д а  м ах су л о т  иш лаб чи қаради  ва уни хохлаган  нар х да  

сота  олиш  и м к о н и яти га  эга;
d) берилган  бозор  тал аби  д о и р ас и д а  м аксим ал  ф о й д ан и  

таъ м и н л ай ди ган  м ахсулот  и ш л аб  чи кариш  хаж м и ва б ахоси  ни 
танлай  олади ;

e) тўгри  ж авоб  йўқ.
162. Агар монополист фойдани MR=MC=AC тенглик 

таъминланганда максималлаштирадиган булса, у холда иктисодий фойда:
a) м анф ий бўлади ;
b) м усбат бў лади ;
c) нолга тен г  бўлади ;
d) хам м усб ат  х ам  м ан ф ий  бўлади;
e) тўғри  ж авоб  йўқ.

163. Қуйидагилардан кайси бири табиий монополия хисобланади?
a) О Р Е К  -  х алқар о  неф т картели ;
b) IB M  -  ком п ан и яси ;
c) “ Ш арк” наш ри ёти ;
d) Т о ш к ен т  м етроп оли тен и ;
e) тўгри  ж авоб  йўқ.

164. Соф монополия ва ракобатлашган бозорнинг ухшаш 
жихатларини кўрсатинг:

a) хар хил т о вар л ар н и  иш лаб чи к ар и ш ади ;
b ) бозо р да  х ар и д о р л ар  к ўпчиликни  таш к и л  этади ;



c) хар кай си  ф ирм а го р и зо н тал  тал аб га  дуч кели ш ади ;
d) бир хил ту р д аги  то вар л ар н и  иш лаб чи кариш ади ;
e) тугри  ж аво б  йук.

165. Қайси бозорда чекли даромад бозор нархига тенг булади?
a) рако б атл аш ган  м онополи яда;
b ) соф  м он о п о л и яда;
c) о ли гоп оли яда;
d) р ако б атл аш ган  бозорда;
e) тугри  ж аво б  йук.

166. Олигополия назариясини яратган биринчи иктисодчи олимни 
кўрсатннг:

a) Е двард Ч ем берлин ;
b ) О гю стен  К урно;
c) Д ж он  Р о б и н со н ;
d) К арл  М аркс;
e) тугри  ж ав о б  йўк.

167. Олигополия бу:
a) бир хил  ту р даги  м ахсу л о тл ар н и  иш лаб чикарувчи  катта  хаж м даги  

р ако б атл аш у вчи  ф и р м ал ар  й и гин дисиди р ;
b ) ун ч ал и к  куп бу л м аган  р ако б атл аш у вчи  ф ирм алардир ;
c) ф акат б и тта  й и р и к  ф ирм а;
d) ф акат  б и тта  й и р и к  хари до р ди р ;
e) тугри  ж ав о б  йук.

168. Монополистнинг умумий харажатлар функцияси: TC=100+3Q, 
бу ерда, Q -  бир ойда ишлаб чикарилаётган махсулот хажми; монополист 
ишлаб чикараётган махсулотига булган талаб: P=200-Q, бу ерда, Р- 
махсулотнинг нархи. Агар монополист ойида 20 бирлик махсулот ишлаб 
чикарадиган булса, умумий даромад микдорини аникланг.

a) 4 0 0 0  дол л ар ;
b ) 3600  до л л ар ;
c) 40 0  доллар ;
d) 180 доллар ;
e) тугри  ж ав о б  йук.

169. Фойдани максималлаштиришга харакат килаётган монополист 
уз махсулотининг нархини пасайтиради, агар:

a) у ртача  х ар аж атл ар  ту ш и б  борса;
b ) р екл ам а  х ар аж атл ар и  кў п ай и б  кетса;
c) чекли  д а р о м ад  чекли  хар аж атдан  к атга  булса;
d) чекли  д а р о м ад  чекли  х ар аж атга  т ен г  бўлса;.
e) тугри  ж ав о б  йук.

170. Қайси холларда монополист фойдани максималлаштиришга 
эришиши мумкин?

a) чекли  х ар аж атл ар  м ах су л о тн и н г  н ар х и га  тен г  булганда;
b ) чекли х а р аж ат  у м у м и й  хар аж атга  тен г  булган да;
c) чекли  д а р о м ад  чекли  х ар аж атга  т ен г  булганда;



d) чекли  дар о м ад  у м у м и й  х ар аж атга  тен г  булганда;
e) ту гр и  ж авоб  йўқ.

171. Одатда, монополистнинг чекли харажати махсулотнинг 
нархидан паст булади, чунки:

a) нарх чекли  д аром ад дан  пастди р;
b ) нарх чекли  даром ад дан  ю қори ;
c) чекли  хар аж ат  у р тач а  хар аж атл ар д ан  паст;
d) чекли  хар аж ат  у р тач а  хар аж атдан  ю қоридир ;
e) тўгри  ж авоб  йўқ.

172. Монопол ракобатлашган бозорда:
a) ало х и д а  олинган  со тувчи лар  м ах су л о т  бахоси га  таъ си р  кўрсата  олади ;
b ) рекл ам а  м уҳим  ах ам и ят  касб  этм ай ди ;
c) то вар л ар н и н г  хусусияти  ва сотиш  ш ароити  бў й и ча  ф аркланади ;
d) иш лаб чи кар у вчи л ар н и н г ах бо р о т  о ли ш га бўлган  тен г  имконияти 

м авж уд;
e) тўгри  ж авоб  йўқ.

173. Максимал фойда олишни кўзлаётган фирманинг иш хаки 
ставкаси қиймат кўринишидаги мехнатнинг чекли махсулотига тенг 
бўлмайди, агар:

a) ф ирм а м ахсулотлар  бо зо р и д а  м онополи стик  м авк еи га  эга  б ўлса;
b) м ехнат б о зо р и д а  ф и р м а  м о н о п со н и сти к  м авқеига  эга  бўлса;
c) иш чилар  касаба  у ю ш м ага  би р лаш ган  бўлса;
d) иш чилар  касаба  у ю ш м ага  би р лаш м аган  булса;
e) тўгри  ж авоб  йўқ.

174. Мукаммал ракобатлашган бозорлар ва монополистик бозорлар 
умумий белгига эга чунки:

a) улар  табакал аш ган  то вар л ар  иш лаб  чикарадилар ;
b ) б о зо р да  кўплаб  и стеъ м о л ч и л ар  ва  иш лаб чи кар у вчи л ар  м авж уд;
c) хар бир ф и р м ан и н г  ў згар у в ч ан  м ах су л о ти га  бў л ган  тал аб  эгри 

чизиги  горизонтал ;
d) бир хил м ах су л о т  иш лаб  чи кар ади л ар ;
e) р ақо б атчи лар и н и н г  ҳ ар ак ати га  боглик .

175. Қуйидагиларда чекли даромад бозор нархидан паст бўлмайди:
a) м о нополи ст  р ако б атчи лар да ;
b ) м он оп оли стларда;
c) картел иш ти р о кч и л ар и да ;
d) о л и гоп оли стларда;
e) м укам м ал  р ако б атчи лар да .

176. Олигополия-бу бозорнинг шундай тузилмасики, бунда:
a) бир хил м ах су л о т  иш лаб  чи к ар у вчи  катта  м и кдорд аги  ракобатли  

ф ирм алар  ф ао л и ят  кў р сатади ;
b) табак ал ан ган  иш лаб  чи кар у вчи  к атта  м икдордаги  р ако б атл и  

ф ирм алар  ф ао л и ят  кўр сатади ;
c) ракобатли  ф и р м ал ар  сони о зр о қ  бўлади ;
d) ф акат би тта  й и р и к  ф ирм а;



е) ф ак ат  би тта й и р и к  ф ирм а и стеъ м олч и .
177. Куйидаги махсулотлардан кайси бири ишлаб 

чикарувчиларнинг картел тузилмасида ишлаб чикилмаган:
a) неф т;
b ) банан ;
c) кан д ;
d) буғдой;
e) коф е.

178. Узок муддатли даврда:
a) м у к ам м ал  р акоб ат  ш ар о и ти да  ф и рм алар  нол и к тисодий  ф о й д а  

ол ад и л ар ;
b ) б о зо р га  ки ри ш да катта  ту си к л ар  м авж уд , ф аолият  кўрсатаётган  

ф и р м ал ар  м усб ат  и кти со ди й  ф о й д а  оладилар;
c) м у к ам м ал  б ўлм аган  б озордаги  м о н о п о л и стл ар  ва  о л и гап оли стлар  

и к ти со д и й  ф ойда оладилар ;
d) х ам м аси  тугри ;
e) би р о р таси  хам  тў гр и  эм ас.

179. Куйидаги тенгликлардан кайси бири бажарилгунга кадар 
монополист фирма кушимча ишчиларни ёллайверади:

a) P x M P L= W ;
b) P /W = M P L;
c) M R x M P L =W ;
d) M R /M P l=W ;
e) ту гр и  ж авоб  йук.

180. Ракобатлашувчи фирмага нисбатан монополист иш хакини 
кандай тулайди?

a) и ш чи  кучи н и  кам  ёллаган  холда, иш  хаки  ставкасини  ю кори  
ту лай д и ;

b) и ш чи  кучи ни  кўп ёллаган  холда , иш  хаки н и  кам  тулайди;
c) и ш чи  кучи н и  кам  ёллаган  холда, иш  хаки н и  хам  кам  ту лаи д и ;
d) и ш чи  кучи н и  куп ёллаган  холда, иш  хаки н и  хам  куп тулайд и .

181. Монопол хокимиятда нарх монополист томонидан:
a) Р ак о б атч и  ф ирм алар  к ў р сатм аси га  кура  белги ланади ;
b ) Б о зо р  н ар х и дан  кели б чикиб бел ги лан ади ;
c) Т алаб  эл асти к л и ги н и  би лгани  хо л да  белги ланади ;
d) Р ак о б атч и  ф ирм алар  би лан  к ели ш ган  х о л да  белги ланади ;
e) ту гр и  ж аво б  йук.

182. Нархлар диверсификацияси, бу:
a) Н ар х л ар н и  и стеъ м о л ч и л ар н и н г  и м к о н и ятл ар и га  караб хар  хил  

д ар аж ал ар д а  белги лаш ;
b ) Н ар х л ар н и  к атьи й  белги ланган  тар зд а  у ш лаб  туриш ;
c) Р ак о б атч и  ф и рм алар  ў рн атган  н архдан  ф аркли  ўл ар о к , м и н и м ал  

нар х л ар н и  ўрнатиш ;
d) Н ар х н и  у ртача  у м у м и й  хар аж ат  (А Т С ) м и н и м у м и  ки й м ати дан  кели б  

чи киб  ў рн ати ш  ту ш у н и лади ;



е) тў гр и  ж авоб  йўк.
183. Куйидагилардан кайси бири монополияга олиб келмайди?

a) Л и ц ен зи я ;
b ) М у ал л и ф л и к  хукуки;
c) Б и тта  р есурс  захираси  устудан  м у тл о к  эгал и к  килиш ;
d) Т о вар  иш лаб  чи кариш  ва  сотиш  б у й и ч а  бир к ан ча  алъ тер н ати в  

ф и р м ал ар н и н г  м авж удлиги ;
e) ту гр и  ж аво б  йук.

184. Агарда бозорда фирмалар сони чексиз булса, у холда 
Херфиндал-Хиршман индекси:

a) М анф и й ;
b ) Н о л га  и н тилади ;
c) Б и р га  тенг;
d) Ч екси зл и кка  интилади ;
e) тў гр и  ж аво б  йўк.

185. Нархлар жанги качон тўхтатилади?
a) Р= А С  га ериш и лаган д а;
b ) А С = М С  да;
c) А У С = Р да;
d) а ва  б ж аво бл ар  тугри ;
e) ту гр и  ж аво б  йўк.

иктисодиётнинг бир тармогидаги 

Bu erda:
Рх- мувоззанат нарх 
Q x- мувоззанат хажм;
МС -  чекли харажат;
MR -  чекли даромад;
D -  талаб чизиги.

У ш бу тар м о к  тў гр и си д а  н и м а дейиш  м у м к и н ?
a) У м о н о п о л л аш ган ;
b ) Бу р ако б атл аш ган  тарм ок;
c) Т ар м о к д а  м у в о зан атл и к  холати  б а р к ар о р  эм ас;
d) Бу ол и го п о л и я;
e) ту гр и  ж аво б  йук.

187. Агарда монополистнинг чекли харажати мусбат булса, у холда 
монополист:

a) Т алаб  эл асти к л и ги  би рдан  катта б у л ган  ж о й да  иш лаб  чи каради ;
b) Т алаб  эл асти к л и ги  би рдан  кичик  б у л ган  ж о й д а  иш лаб  чикаради ;
c) Т алаб  эл асти к л и ги  б и р га  т ен г  булган  ж о й д а  иш лаб  чи каради ;
d) Т алаб  эл асти к л и ги  но л га  т ен г  бу л ган  ж о й д а  и ш лаб  чи каради ;

186. Куйидаги графикда 
мувозанатлик холати изохланган:



е) тў гр и  ж ав о б  йўқ.
188. Ракобатлашган монополия мазкур товарлар бозорида вужудга 

келади, качонки талаб эластиклиги:
a) Б и р д ан  ю қори ;
b) Б и р га  тен г;
c) Б и р д ан  паст;
d) И стаган  к и й м атга  эга  булса;
e) т ў гр и  ж аво б  йўқ.

189. Узок муддатли ораликда ракобатлашган монополияда:
a) н ар х л ар н и н г  у р тач а  х ар аж атл ар д ан  ош иб кетиш и;
b ) Х ер ф и н д ал -Х и р ш м ан  и н дек си н и н г  пасайи ш и;
c) Ч ек л и  х ар аж атл ар н и н г  бозор  н ар х и дан  ош иб кетиш и;
d) И к ти со д и й  ф о й д ан и н г  ёколи ш и  ву ж у д га  келади;
e) ту гр и  ж аво б  йўқ.

190. Мукаммал ракобатлашган бозорнинг камчиликларига:
a) И ш л аб  чи кариш  х аж м и н и н г  пастлиги ;
b ) Р е к л ам а  х ар аж атл ар и н и н г  ю ко р и л и ги ;
c) н ар х л ар н и н г  но б ар кар о р ли ги ;
d) Ф ан т ех н и к а  тад к и қо тл ар и  у чу н  аж р ати лади ган  х ар аж атл ар н и н г  

пастл и ги ;
e) ту гр и  ж аво б  йук.

191. Мукаммал ракобатлашган бозор ва ракобатлашган монопол 
бозор ўртасидаги ўхшашлик:

a) Б ир х ил  ту р д аги  м ахсулот  иш лаб чи карилади ;
b ) Н арх  чекли  х ар аж атдан  к атта  булади ;
c) Т ар м о қ қ а  кириб  келиш  тў си қ л ар и н и н г  м авж уд  эм асли ги ;
d) С оф  м о н о п о л и яга  К араганда талаб  эл асти к л и ги н и н г  пастлиги ;
e) тў ғр и  ж аво б  йўқ.

192. Асосий капитал сирасига нималар киради:
a) таш к и л о тн и н г  х и со б и д а  м авж у д  бўлган  пул м аблаги ;
b ) д а в л ат  о бл и гац и ял ар и ;
c) т аш к и л о т  кассаси даги  қ о л ди қ  пуллар;
d) т е х н и к а  ва  тех н о л о ги ял ар ;
e) т ў ғр и  ж аво б  йўқ.

193. Ер мулкдорлари умуман рентага эга бўлмасликлари мумкин, 
агар:

a) ер со л и ги  м авж уд  бўлса;
b) ер у ч а с тк а си га  бўлган  талаб  ва  таклиф  ўзаро  би р -би р и  билан  

кеси ш са ;
c) ер р есу р сл ар и  так л и ф и  м у тл о к  н о эл асти к  ;
d) эгр и  так л и ф  чи зиги  эгри  тал аб  чи зигидан  ў н гд а  ж ой л аш са ;
e) т ў гр и  ж аво б  йўқ.

194. Қуйидаги тушунчалардан кайси бири унумли иктисодий ресурс 
хисобланади?

а) пул  к ў р и н и ш и д ага  кап итал ;



b) иш лаб  чикариш  воситалари ;
c) ф оиз;
d) ф ойда;
e) ту гр и  ж авоб  йук.

195. Бошка шароитлар узгармас булган шароитда ер рентаси ўсиб 
боради, агар:

a) ер нархи  арзонлаш са;
b ) ерга  булган  тал аб  ош са;
c) ер такл и ф и  кўпайса;
d) ерга булган  тал аб  кискарса;
e) тугри  ж авоб  йук.

196. Агар номинал фоиз ставкаси 10 фоизни, инфляция даражаси 
йилига 4 фоизни ташкил этса, у холда реал фоиз ставкаси:

a) 14%;
b) 6%;
c) 2 .5% ;
d) -6%  ни таш ки л  этади;
e) тугри  ж авоб  йук.

197. Фирма янги корхона курилиши учун банкдан ссуда олишни 
режалаштирмокда. Банк ссудасининг йиллик фоиз ставкаси 18% ни 
ташкил этади. Кутилиши мўлжалланаётган фойда нормаси 20% ни 
ташкил этади, деб аникланди. Ушбу шароитда фирма:

a) янги  ко р х о н а  кури ли ш и н и  бош лам ай ди ;
b ) янги  к о рхон а кури ли ш и н и  бо ш л аб  ю бо р ади ;
c) зарар  кўри ш и н и  би лгани  холда, к о р х о н ан и  к ури ш га ж азм  этади ;
d) ю кори д аги  ах бо р о тл ар га  асослани б  к ар о р  кабул кила олм ай ди ;
e) тугри  ж аво б  йўк.

198. Субъект уз пул маблагини давлат кимматли когозларини сотиб 
олишга сарфлайди, агар:

a) ф оиз ставка  х о зи р ги га  Караганда етарли  д а р аж а д а  к ў тар и л ади ган  булса;
b ) ф оиз ставка  х о зи р ги га  Караганда ан ч а  ту ш ад и ган  булса;
c) ф оиз ставка  д астл аб и д а  кўтарилиб , с ў н гр а  ту ш ад и ган  булса;
d) ф оиз ставка  ў згар м ай ди ган  булса;
e) тугри  ж авоб  йўк.

199. Фоиз ставканинг кўтарилиши:
a) заём  м аб л агл ар и га  булган  тал аб н и  ош и р ад и ;
b ) заём  м аб л агл ар и  так л и ф и н и  кў п ай ти р ад и ;
c) заём  м аб л агл ар и  так л и ф и н и  кам ай ти р ади ;
d) заём  м аб л агл ар и  так л и ф и  х аж м и н и  ош и р ад и ;
e) тугри  ж авоб  йук.

200. Агар иктисодий фойда 2 минг доллар, умумий даромад хажми 3 
минг доллар булса, ишлаб чикариш омиллари харажатлари кайси бандда 
тугри келтирилган?

a) 5 м инг S;
b ) 3.5 м инг $;



c) 4 м инг $;
d) 5.5 м инг S;
e) тўғри  ж ав о б  йўқ.

201. Ерга талаб куйидаги функция оркали берилган:
Q=2400-8xR

Бу ерда Q-фойдаланиладиган ер майдони; R-рента фоизи (бир 
гектарига минг сум). Агар ер хажми 400 гектар ва банкнинг фоиз 
ставкаси 125% булса, бир гектар ернинг нархи неча пул?

a) 200 000 сум ;
b ) 250 000 сум ;
c) 300 000 сум ;
d) 400 000 сўм ;
e) тўғри  ж ав о б  йўқ.

202. Ерга талаб куйидаги функция оркали берилган:
Q=2400-8xR

Бу ерда Q-фойдаланиладиган ер майдони; R-рента фоизи (бир 
гектарига минг сўм).

Агар ер хажми 400 гектар бўлса ва банк фоиз ставкаси 125% ва 
давлат максимал рентани бир гектарига 200 000 сум килиб белгиласа, 
ушбу сиёсат натижасида ер эгасининг соф иктисодий йўкотиши канчага 
тенг?

a) 20 м лн сўм ;
b) 25 м лн сўм ;
c) 30 млн сўм ;
d ) 40 м лн сўм ;
e) Т ўғри  ж ав о б  йўқ.

203. Агар рента 40 минг сўм, ссуданинг бозор фоиз ставкаси 8 фоиз 
бўлса, ернинг нархи кайси бандда тўгри келтирилган?

a) 800 м инг сўм;
b ) 900 м инг сўм;
c) 700 м инг сўм;
d ) 500 м инг сўм;
e) 600 м инг сўм.

204. Қу йидаги фикрлардан кайси бири тўғри келтирилган?
a) соф  и н вести ц и я  -  ялпи  и н вести ц и ядан  қоплаш  у чу н  сар ф л ан ади ган  

м аб лагни  аж р атган дан  кей инги  қолган  қисм и;
b ) аб со л ю т  р ен та  -  бу б ар ч а  ер эгал ар и  то м о н и дан  ер н и н г си ф ати га  б о ғл и қ  

бўл м аган  х о л д а  о л и н ади ган  рентадир;
c) д и ск о н ти р л аш  -  хар аж ат  ва д ар о м ад л ар н и  бир  хил бош л ан ги ч  вақтга  

келти ри ш  х и со б -к и то б л ар и ;
d ) бар ча  ж ав о б л ар  тўгри ;
e) тўғри  ж ав о б  йўқ.

205. Сиз 2 йилдан кейин 10 млн сўм пул олишингиз учун банкга 10 
% ли ставкада канча пул қўйишингиз керак?

а) 8 .52 м лн;



b) 8 .44 м лн;
c) 8.26 м лн;
d) 8.16 м лн;
e) ту гр и  ж авоб  йук.

206. Номинал фоиз ставкаси §0% ни инфляция даражаси 80 % ни 
ташкил этса, реал фоиз ставкаси аниклансин.

a) 10.2%;

b) 11.0%;
c) 25 .4% ;
d) 11.8% ;
е) 12.9% .

207. Манфий ташки самарадорлик шунга олиб келадики, товар:
a) кам  м и кдо р д а  иш лаб  чи кар и л ади  ва унга  асо сл ан м аган  ю к о р и  н архлар  

б елги лан ади ;
b ) ор ти кча  иш лаб чи карилади  ва унга  асосланм аган  ю кори  нархлар  

б елги ланади ;
c) кам  м и кдо р д а  иш лаб чи килади  ва ж у д а  п аст  нархлар  б ел ги лан ад и ;
d) иш лаб чи карилм айди ;
e) ж у д а  куп  иш лаб чикарилади  ва  ж уда  п аст  нархлар  бел ги лан ади .

208. Трансакцион харажатлар куйидаги кўринишда булиши 
мумкин:

a) ах бо р о т  киди риш  хараж ати ;
b ) м у зокара  олиб бори ш  хар аж атл ар и ;
c) о п п ортин истлик  х ар ак ат  хар аж атл ар и ;
d) м улк  эгаси  хукуки н и  ҳим оя ки ли ш  хараж атлари ;
e) барча  ж аво б  тўгри .

209. Ташки самара бу-
a) иж ти м ои й  хар аж атл ар  ва х у су си й  х ар аж атл ар  й и ги н ди си дан  иб орат ;
b ) иж ти м оий  хараж атл ар  ва х у су си й  хараж атл ар  орасидаги  ф ар к дан  

иборат;
c) иж ти м оий  д ар о м ад л ар  ва х у су си й  дар о м ад л ар  й и гин дисидан  и б о р ат;
d) иж ти м оий  д ар о м ад л ар  ва х у су си й  дар о м ад л ар  орасид аги  ф ар кдан  

иборат;
e) ту гр и  ж авоб  келтирилм аган .

210. Чекли ижтимоий харажат бу-
a) чекли  х усуси й  х ар аж ат  би лан  чекли  таш к и  х ар аж ат  й и ги н д и си га  тенг;
b ) чекли  х усуси й  х ар аж ат  би лан  чекли  таш к и  х ар аж ат  ор аси д аги  ф ар к к а  

тенг;
c) чекли  ички  х ар аж ат  би лан  чекли  таш к и  х ар аж ат  й и ги н д и си га  тен г;
d) чекли  ички  х ар аж ат  би лан  чекли  таш к и  х ар аж ат  о р аси д аги  ф ар к к а  тенг;
e) ту гр и  ж авоб  к елти ри лм аган .



А л м а ш т и р и ш  с а м а р а с и  -  иш  ҳ ақи н и  о рти ш и  н ати ж аси да  бўш  вақтн и н г  
қи сқари ш и .

А л т е р н а т и в  х а р а ж а т л а р  (o p p o r tu n ity  co st)  -  т ан л аш д а  воз кечилган  энг 
ях ш и  алтер н ати в  в ар и ан тд ан  о л и н ад и ган  н ати ж а  (қийм ат, ф ойда, наф лик). 
А л тер н ати в  қи й м атн и  ф о й д ал ан и л м аган  и м к о н и ят  деб  ҳам  қараш ади : бирор  
н еъ м ат  к и й м ати н и  воз к еч и л ган  б о ш қ а  бир нечта  неъм ат  ки й м ати  би лан  
иф о д ал ан и ш и .

А м о р т и з а ц и я  d e p re c ia t io n )  -б о с қ и ч м а -б о с қ и ч  асоси й  кап итал  
қ и й м ати н и н г  м аъ л у м  бир к и см и н и  и ш лаб  ч и қ ар и л ади ган  м аҳ су л о т  қ и й м ати га  
ў ткази ш  йўли б и л ан  у н и  қоплаш .

А с и м м е т р и к  а х б о р о т  -  бу  ш ундай  ҳолатки , бу н да  бозо р да  бў л ади ган  
с ав д о -со ти к д а  бо зо р  қ атн аш ч и л ар и д ан  бир қисм и  к еракли , м уҳим  ах б о р о тга  эга  
к олган  қисм  эга  эм ас.

А у к ц и о н  -  то вар н и  олд и -со тд и си н и  таш к и л  қилиш  у су лл ар и дан  би ри  булиб 
у н д а  т р ан сак ц и я  х ар аж атл ар и  р еал  в ақ т  р еж и м и д а  ўтади .

Б е р т р а н  м у в о з а н а т и  ( B e r t r a n d  e q u il ib r iu m )  -  бозор  ду о п о ли к  б у л ган д а  
ф и р м ал ар  т о вар  нархини  ту ш и р и ш  ва м ах су л о т  иш лаб чи қариш  ҳ аж м и н и  
о ш и р и ш  о р к ал и  бир  би ри  би лан  рақо б атл аш ад и . Т овар  нархи  чекли  х ар аж атга  
т ен г  б у л ган д а  м у в о за н ат  ҳ о л ат  б ар қ ар о р л аш ад и .

Б е ф а р к л и к  ч и з и г и  ( in d if fe re n c e  c u rv e )  -  ш ахс учун  бир  хил наф  
бер ад и ган  бўш  вакт, иш вакти  ва иш  хаки  (даром ад) ко м би н аси ял ар и н и  
и ф о д ал о в ч и  эгр и  ч и зи к  (бу ерда бўш  вакт  ва иш  вакти  0 дан  24 со атгача  к и й м ат  
кабул  ки лади  в а  хар  бир  иш  вакти  м аълум  дар о м ад н и , иш  х аки ни  и ф од алайди ).

Б о зо р  м у в о з а н а т и  -  б о зо р д а  так л и ф  м икдори ни  талаб  м и к д о р и га  т ен г  
б у л ган  ҳол; так л и ф  чи зи ги  би лан  тал аб  чи зи ги  кеси ш ган  н уктага  м у во зан ат  
н у к та  дей и л ад и .

Б ю д ж е т  -  и стеъ м о л ч и н и н г  м аълум  вакт о р али ги да  о лад и ган  бар ча  
дар о м ад л ар и  й т и н д и с и .

Б ю д ж е т  ч е г а р а с и  (b u d g e t  c o n s t r a in t )  -  «ум у м и й  вақт  - д ар о м ад »  
к о о р д и н атал ар и га  эга  булган  ту гр и  ч и зи к  булиб , у н и н г  ётиклик  бурчаги  иш  
х аки н и  и ф о д ал ай ди . (д ар о м ад  0 б у л ган д а  вакт  24 со атга  тен г, яъни  (24 ,0).

Б ю д ж е т  ч и з и г и  -  бю д ж етн и  т у л и қ  сарф лаш  ш арти  билан и стеъ м о л ч и  
со ти б  о л ад и ган  то вар л ар  ко м б и н аси ял ар и н и  и ф од аловчи  чизик.

В а к т  б у й и ч а  у с т у н  к ў р и ш  -  ж орий  и стеъ м о л га  сарф лаш  би лан  к ел аж ак д а  
и стеъ м о л  килиш  у чу н  сар ф л аш д ан  кай си  би рини  беф аркли к  чи зиги  асо си д а  
тан л аш .

В а к т  б у й и ч а  у с ту н  к у р и ш н и  ч е к л а ш  н о р м а с и  -  у м у м и й  ту р м у ш  
дар аж аси  ў згар м аган д а  ж ори й  и стеъ м олд ан  би р  би рли к  кечиш ни  тў л и қ  
қ о п л ап й ди ган  кел аж акдаги  ку ш и м ча  и стеъ м ол  кийм ати .

В а к т л а р а р о  б ю д ж е т  ч е г а р а с и  -  ш ах сн и н г д аром ад и  ва ссу да  ф оизи  
ставкаси  би лан  ан и қл ан ад и ган  вақтларо  у сту н  кўриш  картасидаги  чи зи қ н и н г  
холати .

В а к т л а р а р о  м у в о з а н а т л и к  -  ж орий  ва кел аж акда  истеъ м ол  килиш



ў р таси д а  тан л аётган  ш ахс у чун  м аксим ал  н аф лик  кел ти р у вчи  х олат
Голландия ауц н он  -  бу ауционда ставка  ю корид ан  пастга то вар  

со ти л гу н га  кад ар  п асайи б  боради .
Даромад (revenue, yalpi darom ad, TR) -  сотилган  то вар  м икдори ни  

нар х га  кў п ай ти р и л ган и га  тенг, м ахсулотларни  со ти ш дан  туш ган  туш ум .
Даромад самараси -  и ш чи н и н г  иш х аки н и н г  ўси ш и  нати ж аси да  иш  

вак ти н и н г  кискариш и хи со би д ан  дам  олиш  в ак ти н и н г  ортиш и .
Даромад самараси (income effect) -  истеъ м о л  м аж м у аси га  кирувчи  

н еъм атл ар дан  би р и н и н г  нархи узгариш и н ати ж аси да  хосил  булган  реал  
д ар о м ад  хи со би д ан  и стеъ м о л  тар к и б и н и  узгари ш и.

Депозит фоизи -  м аб л аг  к ўю вчин инг пулидан  ф о й д ал ан ган и  учун  унга  
бан к  то м о н и дан  ту лан ад и ган  тўло в , яъни нарх.

Диверсификация -  тавккал ч и л и кн и  пасай ти р и ш  у сули  булиб бу н да  
т ав акк ал ч и л и к  (й ў ко ти ш л ар ) бир катор  то вар л ар га  ш ун дай  так си м л ан ад и к и , 
то вар л ар д ан  би ттасини  сотиб  олиш дан  тав ак к ал ч и л и к н и н г  ортиш и  бо ш к а  
то вар н и  сотиб  о лиш даги  тав акк ал ч и л и кн и н г  п асай и ш и н и  би лд иради . М асалан , 
2 та  м ахсулотга  булган  тал аб н и  бир вактда  кам ай и б  кетиш  эх ти м о л и д ан  
у л ар д ан  б и ттаси га  тал абн и  кам ай и б  кетиш  эх ти м о л и  ю кори.

Дисконтирлаш - ки й м атл ар н и  (даром ад н и , х ар аж атн и , к ап и тал н и ) 
б ош лан ги ч  йи лга  ёки о хи рги  й и лга  келтириш .

Д и сп ер си я  к у ти л ади ган  н ати ж адан  х аки кий  н ати ж ан и н г  у ртача  квад р ати к  
четланиш и:

Дифференсиал рента -  бо ш ка  р есу р сл ар га  н и сбатан  ю кори  у н у м д о р л и к ка  
эга  булган  ресурс эгаси  то м о н и д ан  олинади ган  рента.

Ёпик аукцион бу н да  то вр а  учун  ауцион  к атн аш ч и л ар и  б и р -б и р и га  б о гл и к  
бўл м аган  х олда  ставкал ар и н и  куяди  ва то вар  ким  куп ставка  кўйган  б у л са  
ш у н га  берилади .

Ер нархи -  чекл ан м аган  в ак т  даво м и да  ер дан  ол и н ган  бар ча  д а р о м ад л ар  
й и ги н ди си н и н г  кел ти р и л ган  (бо ш л ан ги ч  йилга) кийм ати .

Ижара хаки (тўлови) -  ердан  ф о й д ал ан у вчи  то м о н и д ан  бир й и лда  ер  
эгаси га  тулан ади ган  пул  м икдори .

Изокванта -  бир хил  х аж м д а  м ах су л о т  и ш лаб  ч и к ар и ш н и  таъ м и н л о в ч и  
о м иллар  сарф лари  ко м б и н аси ял ар и н и  и ф од аловчи  эгри  чизик.

Изокоста -  й и ги н ди си  би р  хил ялпи х ар аж атга  тен г  булган  р есу р сл ар  
сар ф л ар и  к о м би н аси ял ар и н и  и ф о д ал о вчи  чизик.

Иктисодий неъмат -  эх ти ёж н и  конди риш  воси таси .
Иктисодий рента -  ресу р сн и  со ти л и ш и  м у м ки н  булган  нарх  би лан  

м у во зан ат  нарх  ай и р м аси га  тенг. Н оёб, чеклан ган  ресур  ва и ш чи н и н г  ю к о р и  
м алакаси  у чун  ту лан ад и ган  к у ш и м ча  тулов.

Иктисодий ресурслар- и ш л аб  чи кариш да ф о й д ал ан и л ад и ган  о м иллар  ёки  
иш лаб  чи кариш  ом и л л ар и .

Иктисодий ўсиш - и ш лаб  чи кари ш да ф о й д ал ан и л ад и ган  р есу р сл ар  
м икдори ни  ош ириш  ёки  тех н о л о ги ян и  так о м и л л аш ти р и ш  ор кал и  ж ам и я тн и н г  
иш лаб  чи кариш  и м к о н и ятл ар и н и  кен гайтириш .

Инвестисион лойихани оклаш муддати -  ж о р и й  ф ой д ал ар  й и ги н ди си н и



и н вести си я  қ и й м а ти га  т ен г  бўл и ш и н и  таъ м и н л о в ч и  м и н и м ал  в ақ т  орали ғи .
Инвестициялаш -  асо си й  к ап и тал н и  тў лд и р и ш  ва ў сти р и ш  у ч у н  вап и тал  

кўйиш  ж ар аён и .
Инвестицияни ички оклаш нормаси -  и н вести си о н  л о й и ҳ а  

сам ар ад о р л и ги  ку р сатки чи . И н вести си ян и  (м инус би лан  о линган ) к и й м ати  
билан  к ел а ж ак д а  о л и н ади ган  соф  ф о й д ан и н г  ди ск о н ти р л ан ган  кийм ати  
йи ги н д и си н и  н о л га  ай л ан ти р у вч и  и чки  кай ти м  норм аси :

т R i - C i R . - C ,  R j - C t л
N P V  = - 1 + —!----- - + ---- =-----^ -  + ...+ — ------V  = 0

1 + IRR (1 + IRR) (1 + IRR)
Инглизча аукцион -  бун да  ставка  п астдан  ю к о р и га  то вар  со ти л гу н га  кадар  

ош иб боради , т о вар  так л и ф  ки ли н ган  м акси м ал  нар х да  сотилади .
Инсон капитали назарияси -  и н сон  кап и тал и га  и н вести ц и я  куйиш  

н ати ж аси д а  иш  ҳ ақи н и н г  хар хил  д ар аж ад а  бул и ш и  сабабл ар и н и  ту ш у н ти р и б  
бер у вчи  назар и я .

Инсон капиталига инвестиция (human capital investment) - и н с о н н и н г  
ко б и л и яти н и , м ал ак аси н и , и ш ч и н и н г  м ех н ат  у н у м д о р л и ги н и  ош и р и ш га  олиб  
кел ади ган  хар  кан дай  х ар ак ат  (ш у би лан  би р га  би ли м  олиш ига , со гл и ги н и  
ти к л аш га  сар ф л ар ).

Институтлар -  и к ти со ди й  субъектл ар  ҳ ар ак ати н и  чекловчи , у л ар н и н г  
ўзаро  м у н о саб атл ар и н и  тар ти б га  солувч и  м еъ ёрлар , кои дал ар  хам д а  у ш бу  
м еъёр  ва к о и д ал ар н и  баж ар и л и ш и н и  н азо р ат  килиш  м ехани зм лари .

Истеъмолчи ортикчалиги (ютуги) -  и стеъ м олч и  то вар л ар  у чу н  ту лаш и  
м ум кин  б у л ган  нархлар  билан  т о вар л ар га  бо зо р да  ҳақи қий  тў лан ган  н архлар  
а й и р м а л а р и н и н г  йи гин диси .

Иш хаки (wage rate) -  ф о й д ал ан и л ган  м ехн ат  у чу н  берилган  пул м и кдо р и  
ёки  нарх.

Ишлаб чикариш (product) - иш лаб чи кар и ш  ом и л л ар и дан  ф о й д ал ан ган  
х о л д а  м ах с у л о т  яр ати ш  ж ар аён и н и  ёки  иш лаб  чи кар и ш  о м и л л ар и н и  тай ёр  
м ах су л о тга  ай л ан ти р и ш  ж араён и .

Ишлаб чикариш имкониятлари чизиги -  м ав ж у д  булган  иш лаб  
чи к ар и ш  р есу р сл ар и д ан  т ў л и қ  ва сам ар ал и  ф о й д ал ан и ш  о ркали  иш лаб  
чи к ар и л ад и ган  то вар л ар  к о м би н ац и яси н и  иф о д ал о вчи  чизиқ.

Ишлаб чикариш имкониятлари чизиги -  м ав ж у д  тех н о л о ги яд а  кап и тал  
ва м ех н атдан  т ў л и қ  ф о й д ал ан ган  х о л д а  иккита  то вар  к о м би н ац и ял ар и н и  
м ак си м ал  д а р аж а д а  иш лаб  чи к ар и ш н и  и ф о д ал ай ди ган  чизик.

И ш л аб  ч и к ар и ш  о м и л л ар и  чек л ан ган  булиб , у л ар га  мехнат (labour), 
капитал (sapital), материаллар (хом ашё, бутловчи кисмлар, электр 
энергияси, газ, сув ва хоказо), ер (land).

Ишлаб чикариш функцияси -  иш лаб  чи к ар и л ган  м ах су л о т  м и кдо р и  
би лан  ш у м ах су л о тн и  иш лаб чи қар и ш даги  сарф лан ган  иш лаб чи кариш  
о м и л л ар и  м и к д о р и  ў р таси даги  бо гл и кл и кн и  и ф од аловчи  ф ункция.

Ишлаб чикариш шартномалари чизиги -  р есу р сл ар н и  П арето  сам ар ал и  
ж о й л аш ти р и ш  чи зи ги  булиб , б у н да  к уйид аги  ш арт баж арилади :

Ишлаб чикарувчи мувозанати ёки максимал махсулот ишлаб



ч и к а р и ш  у ч у н  о п т и м а л  с а р ф л а н а д и г а н  м е х н а т  в а  к а п и т а л  м и к д о р и н и  
а н и к л а ш  ш а р т и  - иш лаб  чи кариш нин г ш удай х о л ати ки  бунда хар кан дай  ом ил 
учу н  сар ф л ан ган  бир би рли к  пул м икдори  бир х и л  м икдордаги  м ах су л о т  иш лаб 
чи кари ш н и  таъ м и н л ай ди .

И ш л а б  ч и к а р у в ч и  о р т и к ч а л и г и  (ю т у ги )  -  товар л ар н и г  х аки кий  
н ар х л ар и дан  чекли (би р  би рли к  куш им ча то вар  иш лаб чи кариш га кетган ) 
х ар аж атл ар н и  ай и рм алари  йи ги н ди си га  тенг.

И ш ч и н и н г  н а ф л и л и г и н и  м а к с и м а л л а ш т и р и ш  ш а р т и  (у т и л и т ы  
м а х и м и з а т и о н  р у л е )  -  бўш  вактни  д ар о м ад  би лан  чекли алм аш ти р и ш

MRS = wно р м аси н и  иш  хаки га  тен гл и ги  1У11ЧОпк vv .
К а п и т а л  -  у зо к  м уддатли  орали кда м ах су л о т  иш лаб чи кариш  у чун  

ф о й д ал ан и л ади ган  ресурс .
К ап и тал н и  м ех н ат  билан  чекли тех н о л о ги и  алм аш тири ш  норм аси  иккала  

и ш лаб  чи кариладиган  А  ва В то вар л ар  у чу н  бир хил бўлиб , у лар  м ех н ат  
н ар х и н и  капитал  н архи  ни сбатига  тенг.

К а с а б а  у ю ш м а с и  - бу иш чилар  у ю ш м аси  булиб , у ў зи н и н г  аъ зо л ар и  
н о м и д ан  ва к ў р сатм аси га  кура тад б и р к о р л ар  билан  м узокара  олиб  бори ш  
х у к у к и га  эга  таш ки лот.

К в а з и о п т и м у м  -  П ар ето -сам ар ал и  х аж м и д а  то вар  иш лаб чи кариш  м ум кин  
бў л м аган да  иш лаб  чи кариш  м ум кин  булган  вар и ан тл ар дан  энг ях ш и си н и  
тан л аш  (о птим алга  якин).

К о л д о р а -Х и к с  м е зо н и  -  турм уш  ф ар о во н л и ги  м езони  булиб , у н га  кура 
ю тган лар  уз ю тугин и  б о й  б ер ган л ар н и н г  й ў ко ти ш и дан  ю кори  деб  н архласа.

К о о п е р а т и в  ў й и н  -  ў й и н да  би р  н ета  ў й и н чи лар  ўзаро  кел и ш и б , 
б и р гал и кда  ўйн айди  (и кти соди ётд а  к о о п ер ати в  ў й и н га  м исол си ф ати д а  
к артерн и  караш  м ум кин).

К у р н о  м у в о з а н а т и  -  д у о п о ли к  бозо р да  хар  бир ф ирм а м устакил  р ави ш д а  
ш ундай  оптим ал и ш лаб  чикариш  хаж м ин и  тан л ай д и к и  уш бу м ах су л о т  х аж м и  
иккин чи  ф ирм ани  к ан оатлан тиради . К у р н о  м у во зан ати  ф и р м ал ар н и н г  акс 
таъ си р  килувчи  ф у н к ц и ял ар и  гр аф и кл ар и н и н г  кесиш иш  н уктаси да  ву ж у д га  
келади .

К у т и л а д и г а н  к и й м а т  ( м а т е м а т и к  к у т и л и ш )  - E ^ = ^ L P X I

Л о р е н ц  ч и зи г и  -  би рор  би р  к ў р сатки ч н и  такси м л ан и ш  д ар аж аси н и  
и ф одаловчи  эгри  чи зик . Бу ам ер и к ал и к  олим  М акс  О тто  Л орен с  (1 8 7 6 -1 9 4 4 ) 
то м о н и дан  ахоли  д ар о м ад л ар и н и н г  так си м л ан и ш и н и  нархлаш  у чу н  иш лаб  
чи килган . А холи д ан  д ар о м ад  солиги  о лини б , у л ар га  тр ан сф ер т  б ер и л ган д ан  
кейин  Л орен с  ч и зи ги н и н г  ботиклиги  кам аяди .

М а с ш т а б  с а м а р а с и  -  бу иш лаб  чи кари ш  м асш таб и н и н г  кен гай и ш и  сурати  
билан  м ах су л о т  и ш лаб  чи кариш ни  ўсиш  су р ати  ўр таси даги  б о гл и к л и к н и  
иф одалайди . И ш л аб  ч и к ар и ш д а  ф о й д ал ан и л ад и ган  ом и л л ар  м и к до р и га  и ш лаб  
чи кариш  м асш таби  дей и л ади .

М а ъ н а в и й  т а в а к к а л ч и л и к  -  йўко ти ш л ар  су гу р та  ком панияси  то м о н и д ан  
тў ли к  к о п л ан и ш и га  и ш о н ч  хосил  ки л ган  х о л д а  в у ж у д га  кели ш и м ум кин  булган



й ўқотиш лар  эҳ ти м о л и н и  он гли  р ави ш д а  ош ириб  к ў р сати ш га  и н тилувчи  
ш ах сн и н г  ҳ атти -ҳ ар ак ати .

Мехнат бозорида монопсония -  бу м укам м ал л аш ган  рақо б атдаги  м еҳн ат  
бозори н и н г а л о ҳ и д а  бир четки  кў р и н и ш и  булиб , бу н да  би рор  к и ч и к  ш аҳ ар даги  
яго н а  ф и рм а  м аҳ ал л и й  аҳ о л и н и н г  кўп  ки см и н и  иш  би лан  таъ м и н л ай ди .

Мехнатни чекли махсулоти -  бо ш ка  иш лаб ом и л л ар и  сарф и 
ў згар м аган д а  б и р  б и р ли к  қ ў ш и м ча  м еҳ н ат  сарф и  ҳ и со би д ан  иш лаб  чи кар и л ган  
қўш и м ча  м аҳ су л о т.

Моннополиянинг ўлик юки ёки жамиятнинг соф йўкотиши -  
м о н оп оли ст  б ў л м аган д аги  м аҳ су л о т  иш лаб чи қриш  ҳ аж м и д ан  м он о п о л и ст  
иш лаб ч и қ ар ган  м аҳ су л о тн и  ай и р м аси га  тенг.

Монополия -  бу ш ун дай  бозорки , у н д а  ф ақат  би тта  м ах су л о т  иш лаб 
чи карувчи  ф и р м а  ф ао л и ят  олиб боради  ва м ах су л о т  иш лаб чи кариш ни , 
сотиш ни  т ў л и к  н азо р ат  килади.

Мувозанат нарх -  тал аб  би лан  таю тиф ни тен гл аш ти р у в ч и  нарх. 
М увозанат  н ар х га  тў гр и  к еладиган  то вар  м и к до р и га  м у в о зан ат  м ахсулот  
м икдори  д ей и л ади .

Мукаммал ракобатлашган бозор -  агар бозор  куй и д аги  х у су си ятл ар га  
эга бўлса:

Нарх -  б и р  би р ли к  то вар н и  сотиб олиш  у чун  тў лан ади ган  пул м икдори .
Нарх дискреминасияси- бу н д а  ф и р м а  бир хил то вар н и  хар хил нархда 

сотиб олиш  и м к о н и яти  хар хил бўлган  х ар и д о р л ар га  сотади .
Нафлик -  и к тисодий  н еъм атл ар н и , ш ахс эхти ёж и н и  кон ди ри ш  дараж аси . 

Н еъм ат  инсон  эх ти ёж и н и  қан ча  тў л ар о қ  қонди рса  у н и н г  наф лиги  ш у н ча  ю қори  
бўлади.

Нафлик функцияси -  и стеъ м ол  килин ган  н еъм атлар  м и к д о р и н и н г  
у згари ш и  н а ти ж а си д а  о л и н ади ган  н аф ликни  ўзгар и ш и н и  иф о д ал о вчи  ф ункц ия.

Ноаниклик -  ах б о р о тл ар  етарли , тў л и қ  б ў л м аган д а  кабул  килин ган  
кар о р л ар да  н о ан и к л и к  ву ж у д га  келади. Н о ан и кл и к  ш ар о и ти да  кабул килин ган  
карорлар  н ати ж аси д а  тав акк ал ч и л и к  ву ж у д га  келади.

Нокооператив ўйин -  бу ў й и н д а  катнаш чилар  м устакил  р ави ш д а  карор 
кабул килади  (И к ти со д и ётд а  м исол си ф ати д а  оли го п о л и к  б о зо р д а  х ар ак ат  
килувчи  ф и р м ал ар  ў р таси д аги  «нар х л ар  ж ан ги н и »  келтириш  м ум кин).

Нол сўм ютуққа эга бўлган ўйин (zero sum game) -  ў й и н д а  бир 
к и ш и н и н г  ю ту ги  б о ш қ а  ў й и н ч и л ар н и н г  ю тқазган  сум м алари  й и ги н д и си га  тенг.

Нолга тенг бўлмаган сўмга эга бўлган ўйин (non zero sum game) -  бу 
ў й и н д а  бир гу р у ҳ  ўй и н чи лар и  ё ю тади  ёки  бой  беради .

Номинал иш хаки -  ёлл ан м а  иш чи то м о н и дан  ол и н ган п у л  м икдори .
Нормал товарлар -  дар о м ад  о ш ган да  тал аб  ош ади ган  товар л ар .
Объектив (математик) эхтимол -  вокеа  ва  х о ди сал ар  ж ар аён и д а  

т ак р о р л ан и ш л ар н и  ҳ и со б -к и то б  к и л и ш га  асосланган  эхтим ол .
Олий категорияли товар -  д ар о м ад  о ш ган да  талаб  ош иб кетадиган  

товар л ар .
Парето оптимум (Парето самарадорлик) -  неъм атларн и  ш ундай 

так си м л ан и ш и к и , бу н да  би рор  к и ш и н и н г  турм уш  ф ар о во н л и ги н и



пасай ти р м асдан  бош ка ки ш и н и н г  турм уш  ф аровон ли ги н и  о ш ириб  бўлм айди .
Паст категорияли товарлар -  дар о м ад  о ш ган да  тал аб  кам аяди ган  

то вар л ар .
Реал иш хаки (real >vage rate) -  олинган  пул м аблаги  х и со би д ан  сотиб 

о лини ш и м ум кин  булган  то варлар  ва хи зм атлар  м икдори ни  и ф од аловчи  иш 
хаки н и н г  сотиб  олиш  им кони яти .

Реал фоиз ставкаси -  и н ф ляциядан  тозал ан ган  ф оиз ставкаси . Н ом и нал , 
реал ф оиз ставкалари  ва нарх ўсиш и  (инф ляция) ў ртасидаги  м икдори й  
б о гл и кл и кн и  к у й и д аги ч а  ёзиш  м ум кин: (1 + О * (1 + ДР) = 1 + R

Рента -  таклиф и катъ ий  чеклан ган  ресурс эгаси  то м о н и д ан  о л и н ад и ган  
д аром ад .

Ресурсларга чекли харажат - кўш и м чабир  би рли к  ресу р с  со ти б  олиш  
у чун  сарф ланган  квў ш и м ч а  хараж ат .

Ресурснинг чекли даромадлилиги ёки ресурснинг пулда ифодаланган 
чекли махсулоти -  р есурсдан  куш и м ча бир  би р ли к  ф о й д ал ан и ш  н ати ж аси д а  
олинган  куш и м ча м ахсулотн и  сотиш дан  туш ган  к у ш и м ча д аром ад .

Соф дисконтирланган (келтирилган) киймат (NPV) - бу кел аж ак да  
оли н ади ган  соф д ар о м ад н и н г  ди ск о н ти р л ан ган  кийм ати дан  д и ск о н ти р л ан ган  
ин вестиц ия  айирм аси:

Соф иктисодий рента (pure economic rent) -  нарх б у й и ча  абсо л ю т 
эл асти к  бўлм аган  такл и ф га  эга булган  ресурс эгаси  то м о н и д ан  о л и н ади ган  
даром ад .

Ссуда фоизи -  кап и тал  эгаси га  уни  кап и тали д ан  ф о й д ал ан ган и  учун  
икти со ди й  субъект  то м о н и д ан  ту лан ад и ган  нарх.

Стандарт (ўрта квадратик) четланиш -  ди сп ер си яд ан  ол и н ган  квад р ат
[71

илдиз: D  =  v °

Таваккалчилик (risk)- к ў й и л ган  м аксадга  эр и ш и д аги  йў ко ти ш л ар .
Таваккалчиликка бефарк каровчи шахс -  кути лади ган  д ар о м ад д а  у 

к аф о латлан ган  д ар о м ад  би лан  тавакк ал  дар о м ад д ан  кай си  би рини  тан л аш га  
б еф ар к  карайдиган  ш ахс.

Таваккалчиликка карши инсон (zist orvezse person) -  кути лган  
д ар о м ад га  н и сбатан  каф о латлан ган  д ар о м ад н и  у сту н  к ўрад иган  инсон .

Таваккалчиликка мойиллик (zist prefeped) -  к у ти л ади ган  д ар о м ад д а  
к аф о латлан ган  н ати ж ага  кў р а  к ў п р о к  тав акад ч и л и к  би лан  бо гл и к  булган  
н ати ж ан и  устун  кў р ад и ган  ш ахс.

Таваккалчиликларни кушиш -  уш бу  усул  тасо ди ф и й  й ў к о ти ш л ар н и  
узгар м ас  х араж атларга  ай л ан ти р и ш  оркали  тав акк ал ч и л и кн и  к ам ай ти р и ш га  
кар ати л ган  (м улкни  су гурталаш ).

Таваккалчиликни таксимлаш -  уш бу у су л га  кўра зарар  к ўриш  эхти м о л и  
би лан  бо гл и к  булган  тав ак к ал ч и л и к  катн аш у вч и  с у б ьек тл ар  ў р таси д а  ш ундай  
так си м л ан ади к и , о к и батда  хар  бир су б ъ ек тн и н г  ку ти л ади ган  зарари  ни сбатан  
кичик  булади . Й и рик  м о л и я  к о м п ан и ял ар и  катта м асш табдаги  л о й и х ал ар н и  
т авакк ал чи л и кд ан  к ў р к м асд ан  м о л и ял аш ти р ад и .

Тадбиркорлик кобилияти, бошкарув кобилияти, ахборот -  би рор



о б ъ ек т  т ў гр и с и д а  ва у н д а  б ў л аётган  ж ар аён лар  тў ғр и си д аги  м аъ лум отлар .
Т а к л и ф  -  бу иш лаб  чи к ар у в ч и л ар  ва со ту вчи л ар  то м о н и д ан  бер и л ган  

н ар х л ар д а  со ти л и ш и  м ум кин  булган  то вар л ар  м икдори .
Т а к л и ф  қ о н у н и  -  тў гр и д ан -тў ғр и  нарх  у згар и ш и  би лан  б о ғл и қ  ҳ о л д а  

т ак л и ф н и н г  у згар и ш и .
Т а к л и ф  ф у н к ц и я с и -  т ак л и ф га  таъ си р  килувчи  ом и л л ар  м икдори  би лан  

так л и ф  м и к д о р и  ў р таси д аги  б о гл и к л и к н и  иф одалайди .
Т а к л и ф  ч и з и г и  -  то вар  н архи  би лан  так л и ф  к и л и н ади ган  у ш б у  то вар  

м и кдо р и  ў р тас и д а ги  б о гл и к л и к н и  и ф о д ал о вчи  эгр и  чизик.
Т а л а б  (д е м а н д ) -  бер и л ган  н ар х л ар д а  х ар и до р л ар  то м о н и дан  сотиб  

о л и н и ш и  м у м ки н  булган  то вар л ар  м икдори .
Т а л а б  к о н у н и  -  н архдан  б о ш қ а  ом и л л ар  ў згар м аган д а  талаб  м и кдо р и  

би лан  нарх  ў р таси д аги  богликлик .
Т а л а б  ф у н к ц и я с и -  тал аб  га таъ си р  килувчи  о м иллар  м икдори  би лан  талаб  

м и к д о р и  ў р таси д аги  б о гл и к л и к н и  иф од алай ди .
Т а л а б  ч и з и г и -  то вар  нархи  би лан  сотиб  оли н ади ган  у ш бу  товар  м икдори  

ў р таси д аги  бо гл и к л и к н и  иф о д ал о вчи  эгри  чизиқ.
Т р а н с а к с и о н  х а р а ж а т л а р -  б о зо р д а  то вар л ар н и  со ти ш д а  эгали к  ҳ у қу қи н и  

ан и қл аш  ва у н и  бериш  би лан  б о гл и к  х ар аж атл ар .
Т у л д и р у в ч и  т о в а р л а р -  би р гал и кда , ко м п л ектл ар д а  истеъ м ол  

к и л и н ади ган  то вар л ар .
Т у л о в  ф у н к ц и я с и  -  ў йи н  н ати ж аси  бўлиб  ў й и н ч и н и н г  ю ту ги н и  ёки  

й у к о ти ш и н и  б и лд и р ади .
У м у м и й  м у в о з а н а т л и к  -  б ар ча  бо зо р лар н и н г  ў заро  б и р -б и р и га  таъ си р и  

н ати ж аси д а  ў р н ати л ад и ган  м у во зан атл и к . Б ар ч а  бозо р лар н и  м уво зан ат  х о л атд а  
б ўли ш и . Б у н д а  би рор  б о зо р д а  м у во зан атл и к  бузулса  бош ка б о зо р л ар д а  хам  
м у в о зан атл и л и к  бузилади .

У м у м и й  н а ф л и к  -  истеъ м ол  килин ган  неъм атлардан  ол и н ган  ж ам и  
наф лик .

Ў й и н  -  о л ди н дан  бел ги лан ган  коидалар  асо си да  иктисодий  су бъ ек тл ар  
ў р таси д аги  ў зар о  м у н о саб атл ар  (қар о р л ар  кабул килиш ).

Ў й и н л а р  н а з а р и я с и  -  ф ан  й ўн алиш и бўлиб  у  ўй и н  қ атн аш у вч и л ар и н и н г  
в ази ят  б ў й и ч а  х ар ак ат  қилиш  ва карор  кабул килиш ни  м атем ати к  у су лл ар  
ё р д ам и д а  ўрган ади .

Ў р и н д о ш  т о в а р л а р  -  и стеъ м ол  қи л и ш да  би р -би р и н и  ў р н и н и  босувчи  
то в а р л ар  ёки би р  хил  эх ти ёж н и  конди рувчи  то варлар .

Ў р и н д о ш  т о в а р л а р н и  а л м а ш т и р и ш  с а м а р а с и  -  и стеъ м о л ч и н и н г  
и стеъ м о л  м аж м у аси га  кирувчи  неъм атл ар дан  би р и н и н г  нархи ўзгар и ш и  
н а ти ж аси д а  и стеъ м ол  тар к и б и н и н г  ўзгари ш и.

Ў р т а ч а  д а р о м а д  -  бир би рли к  то вар н и  соти ш дан  ту ш ган  даром ад :

Ф и р м а  ( f irm )  -  ж и см о н и й  ёки ю р и д и к  ш ахс си ф ати д а  м аҳ су л о т  иш лаб 
ч и к ар и ш  ва со ти ш  би лан  ш у гу л л ан у вч и  и кти со ди й  субъект.

Ф и р м а н и н г  б о з о р д а г и  с т р а т е г и к  х а р а к а т и  -  бун да  ф и р м а  ў зи н и н г



ҳ аракати н и  р ак о б атл аш у вчи  ф ирм ани нг ҳ ар ак ати га  кўра иш лаб чиқади .
Фоиз ставкаси- н о м и н ал  ф оиз ставкаси  ин ф ляц и ян и  \и с о б г а  ол м аган даги  

ж орий  курсдаги  ф оиз ставкаси .
Фойда (бухгалтерия) -  м аҳсулотн и  со ти ш д ан  туш ган  ту ш у м дан  уш бу  

м аҳсу л о тл ар и н и  и ш лаб  чи кариш  у чун  к етган  ялпи хараж атни  (таш ки 
ҳараж атни) ай р и л ган и га  тенг. М аксим ал ф о й д а  олиш  ш арти М Р = М С . 
Рако батл аш ган  бозо р да  м аксим ал  ф ойд а  олиш  ш арти  М С  = Р. Р ако батл аш у вч и  

ф и рм ан и н г зар ар си з и ш лаш  нуқтасини  и ф о д ал о вчи  ш арт р  = АС
Фючерш -  ҳ о зи р ги  н архлард а  м аълум  м и к д о р д аги  товарни  кел аж акда  

м аълум  ку н да  еткази б  бериш  учун  ту зи л ган  м уддатли  ш артном а. 
Т аваккал чи ли к  билан  б о гл и к  бўлм аган  активлар  -  актив то м о н и дан  ту ш ад и ган  
пуллар  м икдор  олди н дан  белги ланган  м икдорда  булиш и.

Ҳаражатлар- м ах су л о т  иш лаб чикариш  у чу н  килин ган  сарф лар.
Чекли даромад- би р  би рли к  куш им ча то вар  сотиш дан  туш ган  ку ш и м ча

, ATR 
AIR = - —

д ар о м ад
Чекли нафлик(та^ша1 utility)- охирги  ёки  навбатдаги  би рли к  неъм атн и  

и стеъ м ол  килиш дан  о л и н ади ган  наф лик.
Чекли технологик алмаштириш нормаси (marginal rate of technological 

substitution, MRSXy) - иш лаб чикариш  ҳаж м и ў згар м аган д а  бир бирлик  X 
о м илин и  неча  би рли к  Y  ом ил билан  алм аш тири ш  м ум ки н ли ги н и  кўрсатади .

Чекли трансформасия нормаси (MRT) -  б и р и н ч и  то вар д ан  куш и м ча би р  
би рли к  иш лаб чи кариш  у ч у н  иккин чи  то вар дан  кан ча  воз кечиш  кер акл и ги н и  
кўрсатади . Бу би ри н ч и  то вар н и н г  алтернатив  ким м атин и  и ф од алайди  ва 
и кки н чи  то вар н и  чекли  и ш л аб  чи кариш  х ар аж атл ар и н и  би ри н ч и  то вар н и  чекли  
иш лаб чи кариш  х ар аж ати  н и сбати га  тенг.

Четланиш -  ку ти л ад и ган  нати ж а билан ҳ аки қ и й  н ати ж а  ў р таси даги  ф арк.
Шартномалар чизиги -  2 истеъм олчи  ў р таси д а  иккита  н еъ м атн и н г  

сам ар ал и  тақси м л ан и ш  вар и ан тл ар и н и  и ф о д ал о вчи  чизик.
Шахс талаби (individual demand) -  б и тт а  и стеъ м о л ч и н и н г  т о вар га  

талаби .
Штакелберг мувозанати -  бу ду о п о ли к  ш ар о и тд а  л и дер  ф и рм а  билан  

эргаш увчи  ф и рм а  ф ао л и я т  кў р сатган да  ли дер  то вар  нархини  ва иш лаб чи кариш  
ҳаж м ин и  м устакил  б ел ги лай д и , эргаш увчи  ф и р м а  л и дер  ф и р м ага  м о слаш ган  
хо л да  нарх ва м ахсулот  ҳ аж м и н и  белги лайди .

Эластиклик (elasticity) -  тал аб  ва т ак л и ф га  таъ си р  к илувчи  о м и л л ар н и н г  
у згари ш и  н ати ж аси да  ул ар н и  кан чага  у згар и ш и  ту ш у н и лади  (н ар х н и , 
дар о м ад и , и стеъ м о л ч и л ар  сони  ва хоказо ).

Энгел чизиклари -  истеъм ол  килинган  то вар л ар  м икдори ни  и стеъ м олчи  
дар о м ад и н и н г  ў згар и ш и д ан  б о гл и кл и ги н и  к ў р сату вч и  чизик.

Эхтиёж (needs) -  ин сонн и , к о р х о н ан и  ф ао л и ят  кўрсатиш и  ва 
р и вож лан и ш и  у чун  зар у р  булган  барча  н ар сал ар . Э х ти ёж  -  бу и н сон ларн и  
и ктисодий  ф ао л и ят  б и лан  ш у гу л л ан и ш и га у н д а й д и га н  ички куч.

Эхтимол (probability) -  м аълум  нати ж ага  эр и ш и ш  им кони яти .
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